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Как известно инновации, в целом, как и в финансовом секторе так и в сфере производства направлены на максимизацию прибыльности бизнеса, на повышение производительности труда, а так же они увеличивают и упрощают технологический процесс, придают новые качества выпускаемой продукции, поддерживают и стимулируют качественный экономический рост любому государству. Однако, на сегодняшний день, менее ясным остается вопрос, каким образом финансовые инновации влияет на реальную экономику и являются ли инновации в финансовом секторе основными драйверами экономического подъема государства.

Финансовые инвестиции представляют собой новые финансовые инструменты, продукты и технологии которые способствуют развитию финансового сектора и экономики в целом на новом качественном уровне. К примеру, деривативы или так называемые производные ценные бумаги стали одними из важнейших финансовых инновации. Как финансовые инновации производные ценные бумаги начали внедрятся с 80х годов прошлого века. Производные ценные бумаги представляют собой класс ценных бумаг, целью обращения которых является получение прибыли из колебаний цен базисного актива в будущем зависящий от котировок. Деривативы предоставляют более широкие возможности для эффективного управления капиталом и быть независимым от ценовых колебаний, а так же для принятия инвестиционных решений которые наиболее соответствуют инвестиционной политике компании или отдельного участника финансового рынка. Главными целями деревативов как финансовых инновации стали минимизация и управление величиной рисков, увеличивать и  обеспечить улучшение конечных финансовых результатов деятельности профессиональных участников финансового рынка. Обычно производные ценные бумаги представляют собой инструменты для осуществления сделки по фиксированном ценам, то есть по ценам на момент заключения сделки. Таким образом, участники финансового рынка уменьшают риски негативного влияния изменения цен на рынке. То есть, деривативы призваны обезопасить ведения инвестиционной и предпринимательской деятельности. Способность устанавливать будущие цены, позволяют участникам рынка планировать свою деятельность в будущем. Кроме того, цены на рынке деривативов являются своеобразным индикатором будущего состояния фирмы или экономики в целом.   Производные ценные бумаги на сегодняшний день имеют следующие основные формы:
Фьючерсы - срочный контракт купли-продажи биржевого актива через определенный срок в будущем по цене, установленной в момент заключения сделки;

Опцион - возможность купли-продажи права (не обязательства) на приобретение-продажу ценных бумаг по определенной цене в определенный момент в течение определенного срока;
Форвардный контракт - срочный договор купли-продажи какого-либо актива в будущем, который заключается вне биржи;
Свопы - соглашения об обмене в будущем платежами в течение установленного периода, в котором цена одного платежа является фиксированной, а цена другого - переменной или цены обоих платежей плавающие.
Таким образом, деривативы - это не просто одна из форм фиктивного капитала, но и  принципиально новая ступень развития фиктивного капитала. Это выражается в том, что деривативы:

· позволяют разделить риски и каждый из них минимизировать по-своему;

· дают возможность обращаться требованиям отдельно от обязательств;

· позволяют отказаться от исполнения сделки, например в опционе;

· предоставляют высокую долю финансового левериджа.

Все указанное говорит о том, что инновационные финансовые продукты усложняют экономические отношения, порождая новые потребности в финансовых инновациях. Главными задачами деривативов остается хеджирование рисков при осуществления своей деятельности которое играет важнейшую роль в условиях неопределенности в рыночной среде.

Недавние исследования показали, что финансовые инновации могут как стимулировать экономический рост, так и приводить к большей нестабильности в будущем. Финансовые инноваций, которые повышают эффективность распределения капитала могут быть дополнением к стабильности и экономическому росту. Однако, новые финансовые продукты, которые маскируют или скрывают те или иные возможные риски, либо приводят к неясности в вопросах связанных с рисками,  особенно связанных с производными финансовыми инструментами и со спекулятивной торговлей на биржевых рынках, приводят к нарастанию нестабильности и неустойчивости в мировой финансовой системе. Подобная нестабильность и чрезмерный риск может увеличить вероятность  потери от экономических и финансовых кризисов. Лучшим примером финансовых инноваций которые оказали негативное влияние на экономическое развития, является дробление и переупаковка ипотечных ценных бумаг (секьюритизация ипотеки) в 1970-80х годах в США, что вызвало мировой финансовый кризис 2007-2008 годов. Исследование  показало, что фирмы с более высоким уровнем финансовых инноваций понесли наибольшие потери во время кризиса. С тех пор, меры регулирования ("Базель III" и др) направлены на уменьшение рисков в финансовом секторе посредством повышения качества капитала и активов, которые могут быть использованы в качестве резервов (залога) для  рисковой деятельности, таких как торговля ценными бумагами. Это призвано увеличить стабильность и уверенность в рынках капитала и, соответственно, экономики в целом без образования “финансового пузыря”.

Стоит отметить, что в докладе Председателя НБ РК Д.Акишева 9 сентября 2016 г. для обеспечения банков длинными тенговыми ресурсами Национальный Банк сделал предложение по восстановлению систему секьюритизации ипотечных кредитов, которая успешно функционировала в Казахстане в 2000-х годах. Как было отмечено, необходимо снова создать компанию, которая будет выпускать ипотечные облигации и выкупать на полученные средства пулы ипотечных кредитов у банков. Национальный Банк включит облигации такой компании в ломбардный список, а также предложит иные меры, обеспечивающие высокий спрос на такие инструменты. Целью данного предложения является получение банками постоянной ликвидности за счет реализации выданных ипотечных кредитов в такую компанию, что станет необходимым толчком для восстановления ипотечного кредитования. Для примера, Казахстанская ипотечная компания, созданная Национальным Банком в 1999 году, позволила развить ипотечное кредитование в годы, когда платёжеспособный спрос был намного ниже чем сейчас.
В целом мировые финансовые кризисы и их влияние в экономике способствуют дальнейшему развитию и появлению новых финансовых инновации которые необходимы развитию экономики государства в новых сложившихся реалиях и условиях. Главной проблемой в нынешней ситуации является все большее обособление финансового сектора от реального сектора экономики. В связи с этим, основным условием для увеличения эффективности финансовых инновации как драйвера экономического роста является непосредственная направленность нового финансового продукта или технологий на обслуживание и поддержку реального сектора экономики. Стоит отметит, что Казахстан вошел в число 50 стран мира с инновационной экономикой.
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Налоговой системе Республики Казахстан характерно следование принципу всеобщности, но при этом государство намерено ограничивает налоговый потенциал путем введения налоговых стимулов, позволяющих облегчить налоговое бремя определенных групп налогоплательщиков.

Налоговое стимулирование – это целенаправленная деятельность органов государственной власти и местного самоуправления по установлению ими в налоговом законодательстве налоговых льгот и иных мер налогового характера, улучшающих имущественное или экономическое положение определенных категорий налогоплательщиков[1].

Налоговое стимулирование, которое осуществляется через экономически обоснованную систему льгот, является взаимоувязанным комплексом налоговых льгот и инвестиционных налоговых преференций стратегического характера, компенсирующим финансовые средства, инвестированные для выпуска инновационной продукции на отеческом рынке, модернизации технических процессов, для повышения конкурентоспособности предпринимательства и бизнеса[2].
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Рисунок 1. Инструменты налогового стимулирования[3].
С помощью налоговых льгот, представленных на рисунке 1, государство может не только оказывать социальную поддержку налогоплательщикам, но и стимулировать инвестиционную деятельность, поощряя тех инвесторов, которые вкладывают денежные средства на долгосрочный период в развитие финансовых инноваций для ускорения экономического роста Республики Казахстан.

Помимо налоговых льгот инструментами налогового стимулирования могут являться налоговые преференции. Так, инвестиционные налоговые преференции – это льгота, которая предоставляет освобождение от уплаты КПН и заключается в том, что стоимость объектов налоговых преференций и/или последующих расходов на модернизацию и реконструкцию относятся на вычеты.

В порядок применения налоговых преференций, начиная с 2009 года, были внесены изменения, которые упростили данный процесс. Ранее юридическому лицу для получения преференции необходимо было заключить контракт с Комитетом по инвестициям. Сейчас налогоплательщик может самостоятельно перейти к применению налоговые преференции без предварительного получения соответствующего разрешения. Применять налоговые преференции вправе только налогоплательщики в форме юридических лиц, за исключением тех лиц, которые соответствуют хотя бы одному из следующих условий:

· деятельность, которых осуществляется в пределах территорий специальных экономических зон (налогоплательщики, соответствующие данному условию, обладают правом уменьшать сумму уплачиваемогоподоходного налогаполностью, т.е. на 100%, а также они применяют нулевой коэффициент в отношении средней стоимости налогооблагаемых объектов за годи соответствующих ставокпо земельному и имущественному налогу);

· деятельность, которых заключается в производстве и/или реализации подакцизных товаров (спирта, алкогольной продукции, табачных изделий). Налоговые преференции должны быть направлены на интенсивный рост производственного сектора экономики, который в последствии повлечет за собой улучшение экономического благосостояния всех граждан страны;

· налогоплательщик, применяющий специальный налоговый режим для производителей сельскохозяйственной продукции, продукции рыбоводства (аквакультуры) и сельскохозяйственных кооперативов. Данные налогоплательщики применяют категорию льгот по определенным налогам (корпоративному или индивидуальному подоходному налогу, за исключением удерживаемых у источника выплаты налогов, социальному налогу, налогу на добавленную стоимость,налогу на имущество, налогу на транспортные средства), которые исчисляются в общеустановленном порядке, но при этом уплачивается только 30% от полученной общей суммы.

Объектами преференций считаются здания и (или) сооружения производственного назначения, вводимые впервые в эксплуатацию в Республике Казахстан, машины и оборудование, которые в течение не менее 3 налоговых периодов, которые следуют за периодом, в котором данные объекты были введены в эксплуатацию.Объекты налоговых преференций должны соответствовать всем следующим условиямодновременно: 1.признаются основными средствами в бухгалтерском учете налогоплательщика; 2.используются в деятельности налогоплательщика, направленной на получение дохода; 3.не используются в деятельности, осуществляемой в рамках контракта на недропользование.
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Рисунок 2. Методы применения налоговых преференций в Республике Казахстан[3].
Согласно рисунку 2, одним из методов применения инвестиционных налоговых преференций является метод вычета после ввода объекта преференций в эксплуатацию, который заключается в отнесении первоначальной стоимости объектов налоговых преференций на вычеты равными долями в течение первых 3 налоговых периодов эксплуатации или в случае единовременной уплаты в налоговом периоде, в котором объект был введен в эксплуатацию.

Метод вычета до ввода объекта налоговых преференций в эксплуатацию, являющийся вторым методом, заключается в отнесении на вычеты затрат налогоплательщика на производство, строительство, приобретение, установку и монтаж объектов налоговых преференций, а также последующих расходов на модернизацию и реконструкцию зданий и сооружений производственного назначения, машин и оборудования до ввода их в эксплуатацию в налоговом периоде, в котором фактически произведены такие затраты.

Целью предоставления возможности применения инструментов налогового стимулирования, а именно налоговых льгот и преференций, является снижение итоговой налоговой нагрузки налогоплательщика, но при этом механизм действия рассматриваемых инструментов различен.

Следует подчеркнуть, что за неправильное использование налоговых преференций или отказ от их применения налогоплательщик обязан уплатить штрафы, а в случае неприменение налоговых льгот налогоплательщик оштрафован не будет. Это объясняется тем, что, как было отмечено ранее, механизм применения льгот отличается от механизма налоговых преференций: налогоплательщик представляет документы, которые подтверждают право применять налоговые льготы, только в процессе налогового контроля. Налогоплательщик в случае отказа от использования налоговых льгот не обязан ставить в известность налоговый орган.

Существуют различные взгляды на сущность и экономическую природу инструментов налогового стимулирования, обобщая их, можно отметить несколько общих элементов, к которым относятся:

– освобождение налогоплательщика от уплаты возложенных на него налоговых обязательств;

– способ сокращения налоговой нагрузки налогоплательщика;

– элемент системы налогообложения;

– система специальных мер по налоговому регулированию[4].

Влияние налогового стимулирования на экономику Республики Казахстан проявляется в различной степени, так наибольшему воздействию подвержены следующие три направления: приток прямых иностранных инвестиций; малый и средний бизнес; развитие сельского хозяйства[5].
Рассмотрев теоретические основы налогового стимулирования долгосрочных инвестиций, привлекаемых для развития финансовых инноваций, можно сделать следующие выводы:

· государство может обеспечить стимулирование инвестиционной активности путем применения реальных мотивационных налоговых механизмов, что является особенно актуальным в условиях дефицита бюджетных ресурсов и сокращения расходов на создание инновационных финансовых инструментов;

· действующее налоговое законодательство не содержит эффективных налоговых стимулов для привлечения частных инвестиций для финансирования финансовых инновационных разработок, в связи, с чем разработка научно-обоснованного комплекса налоговых льгот и преференций является обязательным условием инновационного развития национальной экономики.

Таким образом, привлечения долгосрочных инвестиций для развития финансовых инвестиций, как драйвера экономического роста Республики Казахстан, можно достичь с помощью модификации инструментов налогового стимулирования – налоговых льгот и инвестиционных налоговых преференций.
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Финансовые инновации являются мощным инструментом в развитии экономики страны, внедрение финансовых инновацийявляется необходимым условием для международного финансового взаимодействия. Финансовые инновации представляют собой создание новых финансовых продуктов, технологий, схем, новых организационных форм ведения бизнеса, с целью уменьшения убытков и затрат. На сегодняшнее время в Казахстане драйверами экономического роста могут быть финансовые инновации,внедрение новых технологий является реальной возможностью для развития национальных финансов, так применяются новые формы финансовых стратегий корпораций, системы информационного обеспечения, финансовые сети на глобальном уровне. 

В современном мире появление информационных технологий является инновационным явлением, которое привело к созданию новых современных финансовых продуктов. Этому также сопутствовал прогресс в компьютерной технологии, которых привел к нововведениям на финансовых и валютных рынках.

С помощью применения финансовых инноваций значительно упрощается работа по эффективному ведению бухгалтерии, по своевременному осуществлениюрасчетов, по ведению сбора данных, их крупномасштабной обработки, упрощаются сложности в принятии стратегических решений с учетом условий развития рынка и управлении рыночной ситуацией. Финансовые инновации используются для оценки стоимости финансовых инструментов, для моделированияповедения ценных бумаг и определения методов, которые могут обеспечить получение прибыли.  

Финансовые инновации можно классифицировать следующим образом:

1. Венчурное финансирование - финансовые инструменты, применяемые для внедрения и продвижения технологических инноваций.

2. Корпоративные облигации - финансовые инструменты, применяемые для обеспечения применения технологических инноваций.  

3. Интернет-банкинг, банкоматы - модернизация финансовых технологий.

Венчурное финансирование представляет собой источник долгосрочных инвестиций, который предоставляется создающимся и действующим предприятиям сроком на 5 – 7 лет, для их дальнейшей модернизации и расширения.  В сущности, венчурное финансирование представляет собой денежный капитал, который возник в результате системы субсидирования научно-исследовательских работ по инновационным проектам. Такой вид инструмента внедрения финансовых инноваций позволяет финансироваться предприятиям, впервые реализующим свою продукцию и нуждающимся в расширении объемов производства. Вклады в инновационные проекты осуществляют специальные фонды и частные инвесторы, они финансируют первичный рост предприятия, пока не будет, достигнут пик развития, и в последующем продают свою часть. 

При венчурном финансировании вкладчики капитала заранее соглашаются с возможностью потери денежных средств, в случае если инновационный проект не оправдает ожидания, в обмен на высокую прибыль в случае успеха финансируемого предприятия. При таком финансировании инвестирование капитала является долгосрочным, так как вкладчику необходимо ожидать от 3 до 5 лет, чтобы убедиться в перспективности инновационного проекта, и от 5 до 10 лет, для получения прибыли на вложенный капитал. 

В Казахстане венчурное финансирование получило свое развитие с 2003-2004 гг. Оно является частью программы по формированию и развитию национальной инновационной системы (НИС).  АО «Национальный инновационный фонд» стал первым казахстанским Фондом, который призван участвовать в создании венчурных инвестиционных институтов с казахстанским и зарубежным капиталом, вкладывающих средства в технологический инновационный бизнес. АО «Национальный инновационный фонд» является партнером 4-х отечественных венчурных фондов Казахстана, созданных совместно с местными инвесторами на принципах государственно-частного партнерства: АО «АИФРИ «Венчурный фонд «Сентрас», АО «АИФРИ «Венчурный фонд «Delta Technology Fund», АО «Фонд Высоких технологий «Арекет» и АО «Logycom perspective innovations».

Корпоративные облигации представляет собой финансовые инструменты, обеспечивающие расширение применения технологических инноваций.  В сущности, корпоративная облигация являются ценной бумагой, удостоверяющая отношения займа между кредитором и заемщиком, в лице выпустившим облигацию выступают акционерные общества, предприятия и организации.  Корпоративные облигации преобладают в структуре источников финансирования экономики и занимают более 70% всех средств, привлекаемых через рынок ценных бумаг. Их преимуществом является долгосрочность и постоянство отношений собственности. На рынке первичного размещения корпоративных облигаций действуют следующие участники: эмитент, андеррайтер и инвестор. 

Эмитент представляет собой субъект, который эмитирует облигационный займ, с целью финансирования  долгосрочного проекта, и привлечения заемных средств, для увеличения оборотных средств. Эмитент заинтересован в привлечении средств под наименьший процент на долгий срок. Корпоративные облигации позволяют обеспечивать предприятиям доступ к рынку капитала.  При размещении облигационных займов их стоимость зависит от кредитной истории эмитента и его кредитоспособности. 

Интернет-банкинг дает возможность осуществлять кредитные, депозитные, расчетные и  фондовые операции, управлять денежными средствами на счетах из любой части мира. Модернизация финансовых технологий в банковской системе представляет собой нововведения в формировании ресурсной базы, в учете банковских операций и отчетности, в проведении активных операций, а также в осуществление оптовых и розничных платежей и расчетов. 

Рост производства в реальном секторе экономики является основой для устойчивого экономического развития страны.  Финансовые инновации представляют собой нововведения финансового характера, разработку и внедрение новых финансовых продуктов, применения усовершенствованных методов регулирования, с целью повышения эффективности использования финансовых ресурсов. На сегодняшний день разработка и внедрение банковских финансовых инноваций банковским сектором, необходимо в результате возникновения спроса со стороны клиентов. Коммерческие банк должны быть ориентированы на удовлетворение потребностей клиентов, минимизацию рисков, получение доходов на основе применения финансовых инноваций. Так в банковскую систему активно внедряются новые продукты и услуги, основанные на использовании современных финансовых технологий.

Таким образом, финансовые инновации представляют собой модернизацию финансовых отношений, которые способны обеспечить эффективное перераспределение финансовых ресурсов, ликвидности, доходности, и рисков, с целью получения ожидаемой прибыли. По моему мнению, применение финансовых инноваций коммерческими банками в развитии реального сектора экономики, позволит обеспечить ожидаемый мультипликативный эффект для экономики РК. 
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Денежный поток предприятия представляет собой совокупность всех доходов и платежей за определенный период времени. В мировой практике денежный поток называется «casflow».

Временная оценка определяет поток средств, в частности постоянных и будущих. Этот поток определяется в оценке времени стояния и в будущем конкретного момента времени путем дисконтирования.

Законодательство РК о бухгалтерском учете и финансовой отчетности не содержит терминологии, соответствующей МСФО, что может привести к существенным искажениям в практической деятельности предприятий с учетом различий между Казахстанскими стандартами бухгалтерского учета (КСБУ) и МСФО. С точки зрения дискретных потоков, регулярный поток продолжается постоянно в течение некоторого периода. Управление капиталом предприятия за любой период по притоку и оттоку денежных средств являются регулярными. Дискретные потоки - приобретение имущества, получение долгосрочного кредита, поступления от оплаты крупного векселя, покупка лицензий и т. д.

В зависимости от масштаба, денежные потоки:

 -В целом для предприятия;

 -Для определенных видов экономической деятельности;

 -Для отдельных структурных подразделений или центров

Направленность потока включает положительные и отрицательные денежные потоки. Положительный денежный поток отражает приток на предприятие, отрицательный денежный поток отражает отток или расходование денег предприятием. Эти потоки тесно связаны между собой и влияют друг на друга

Что касается уровня достаточности объема, различают избыточный и дефицитный денежный поток предприятия. Избыточный денежный поток характеризуется тем, что при котором приток денежных средств превосходит реальную потребность в предприятии для целенаправленных расходов. Дефицит денежного потока характеризуется тем, что приток денежных средств ниже реальных потребностей предприятия в их целевых расходах. Даже с положительной чистой выручкой денежный поток можно охарактеризовать как дефицитный, если эта сумма не обеспечивает плановой потребности в расходах,

Управляя денежными потоками, можно решить проблему разрыва между суммой платежей и суммой дохода, или проблема ликвидности предприятия. Современная экономика характеризуется уменьшением цикла обращения денег, когда свободные средства можно оценить как расточительные и неликвидные.

 [1]В целях проверки правильности составления отчета о движении денежных средств используется такая формула: денежные средства и их эквиваленты = движение денежных средств от операционной деятельности + движение денежных средств от инвестиционной деятельности + движение денежных средств от финансовой деятельности. [1]

[2] Адекватная оценка эффективности инвестиций крайне важна при реализации крупных инвестиционных проектов развития естественных монополий, так как при этом затрагиваются не только экономические интересы самих компаний, но и иных субъектов хозяйственной деятельности, а также экономические интересы государства. В этом случае методологической основой проведения финансово-экономического анализа является построение комплекса взаимосвязанных имитационных моделей денежных потоков, отражающих финансовые взаимосвязи в контуре: естественные монополии – компании/потребители – государство – смежники/подрядчики.
На мировой практике наиболее востребованными интегрированными автоматизированными системами управления считаются:
- Material Requirements Planning (MRP) – методология планирования потребности в материалах;
- Manufactory Resource Planning (MRP II) – методология, объединяющая принципы MRP, Closed Loop MRP, CRP в рамках единой концепции; описывает планирование всего производственного процесса, а не его отдельных фрагментов;
-Enterprise Resource Planning (ERP) – методология планирования ресурсов предприятия.
Основным отличием этой концепции от MRP II является ориентация на работу с финансовой информацией и возможность планирования не только производственных, но и иных ресурсов предприятия;
- ERP II – методология, содержащая углубленный подход к имеющейся функциональности, обеспечивающая поддержку как можно большего набора вариантов выполнения типовых бизнес-задач, упрощающая создание специализированных отраслевых решений, теснейшим образом интегрированных с базовой ERP-функциональностью, предоставляющая возможность управления межкорпоративными бизнес-процессами.
Из всего многообразия представленных на рынке ERP-систем полным функциональным наполнением по требованиям APICS и Gartner обладают продукты только двух компаний – Oracle и SAP, которым принадлежит более 60% мирового рынка. [2]
Казахстанские компании на основе таких методологий могут варьировать своими денежными средствами, создавая такой цикл потоков, который будет максимально рационален для  предприятий.

Таким образом, для предприятий Казахстана созданы базовые основы для практической реализации новых принципов финансового управления, в том числе оптимального управления денежными потоками.
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Создание эффективной национальной экономики, способной обеспечить высокий уровень жизни населения и достойное место Казахстану среди других стран мира является важным приоритетом республики на данном этапе ее развития. 

Одним из основных направлений экономической политики Республики Казахстан является развитие реального сектора экономики. Вопрос роста объема реального сектора в национальной экономике страны довольно актуален, так как необходимость развития реального сектора экономики заключается в насыщении рынка страны конкурентоспособными отечественными товарами/услугами. На современном этапе развития страны казахстанская экономика нуждается в диверсификации, так как наблюдаются некоторые диспропорции в развитии различных отраслей производства.  Как известно, в национальной экономике большую часть занимает добывающий сектор, а именно топливно-энергетические ресурсы. 

Как отметил в своем Послании народу Казахстана Н. Назарбаев, что важно не только создавать новые индустрии, но и «следует придать импульс развитию традиционных базовых отраслей. Это промышленность, АПК, транспорт и логистика, строительный сектор и т.д.»[1]. 

В 2015 году в структуре ВВП доля производства услуг составила 59,4%, товаров – 35,5%. При этом, промышленность занимает 24,7%, оптовая и розничная торговля – 17%, а финансовая и страховая деятельность занимает всего 3,5%. 

На сегодняшний день развитие реального сектора экономики Казахстана несколько замедлилось, хотя, тем не менее, имеет положительный тренд. Такая ситуация сложилась под воздействием как внутренних, так и внешних факторов: макроэкономического состояния в стране, ситуации на мировом рынке, цен на сырьевые ресурсы, взаимоотношений с основными государствами-партнерами, геополитического напряжения и так далее. 

Один из путей эффективного экономического роста страны лежит в обеспечении  создания интегрированного взаимодействия и гармонизированного функционирования двух взаимозависимых секторов экономики, а именно, финансового и реального. При достижении данного равновесия экономика страны будет находиться в состоянии положительного экономического роста.

Между тем, в Послании Н. Назарбаев также поручил «Правительству совместно с бизнесом разработать комплекс мер технологического перевооружения базовых отраслей до 2025 года». И одним из инструментов достижения данной цели является банковский сектор и банковское кредитование[1].

Отсюда следует, что именно реальная экономика нуждается в финансовых средствах, которых у нас в Казахстане крайне мало. В то же время на собственные ресурсы реальный сектор не сможет обеспечить соответствующее развитие. Поэтому для стабильного роста реального сектора экономики в Казахстане необходимо ее обеспечить заемными средствами, желательно долгосрочными.

Поэтому именно банковский сектор является основной опорой развития реального сектора страны. Аккумулируя денежные средства населения, организаций, государства, банки способны трансформировать их в кредиты хозяйствующим субъектам промышленности, сельского хозяйства, наукоемких отраслей непроизводственной сферы, которые осуществляют разработку и внедрение инновационных технологий [3].

[image: image3.png]UcTOYHMKMN GUHAHCUPOBAHUA OCHOBHOIO
Kanutana s 2015 roay

m CobcTBeHHbIE CpescTBa

M 33eMHble CpeACcTBa

m Pecny6uKaHcKuii 6loaseT
MecTHbli GloaxeT

BaHKOBCKME KpeauTbl





Рисунок 1 Источники финансирования основного капитала в 2015 году*

*Источник: Агентство РК по статистике - http://www.stat.gov.kz/[5]

В соответствии с вышеприведенным графиком, в Казахстане более половины в структуре источников финансирования основного капитала за 2015 год занимают собственные средства – более 4 трлн. тенге. При этом банковское кредитование занимает минимальную долю в данной структуре – 6% в размере 422 млрд тенге. В то же время, в структуре источников финансирования оборотного капитала в 2015 году банковские займы занимают 32% (4,2 трлн тенге). 

Сегодня считается, что банки второго уровня обладают достаточными кредитными ресурсами. Однако их структура нуждается в некотором изменении, поскольку на сегодняшний момент в ней в большей степени преобладают именно краткосрочные кредитные ресурсы. Это связано с тем, что именно краткосрочные ресурсы менее рисковые и сравнительно прибыльны. Реальный сектор экономики нуждается в долгосрочных финансовых ресурсах, и поэтому банки второго уровня должны резко увеличить средние и долгосрочные привлеченные средства. А этого можно добиться, если отсечь денежные средства банки второго уровня от спекулятивных рынков, и обратить их внимание на обслуживание инвестиционных потребностей реального сектора экономики.

Изучение и анализ теоретических [2;3] и статистических [4;5] источников позволили выделить несколько основных проблем недостаточного банковского кредитования реального сектора экономики Казахстана:

· дефицит долгосрочных кредитных ресурсов у банков;

· высокие риски кредитования;

· недостаточный опыт управления кредитами в реальном секторе экономики;

· отсутствием  достаточно ликвидного залога, особенно у субъектов малого и среднего бизнеса;

· довольно низкими финансовыми возможностями предприятий — потенциальных заемщиков;

· высоким уровнем процентных ставок по банковским кредитам, что делают их «дорогими» для субъектов бизнеса;

· спецификой большинства отраслей промышленности, характеризующейся длинным циклом оборачиваемости капитала.

Эти и другие проблемы финансового и реального секторов экономики делают вложения в реальный сектор экономики высокорискованными. В результате сегодня банки Казахстана слабо вкладывают свои активы и средства клиентов в производственную сферу, особенно в отрасли с длительным сроком окупаемости вложений.

В обеспечении соответствующих благоприятных условий расширения банковского  кредитования реального сектора экономики Казахстана особая роль выделяется государству, в особенности Национальному Банку Республики Казахстан. Поскольку именно Национальный Банк  регулирует основные макроэкономические показатели, а  это снижение инфляции, обеспечение равновесного курса национальной валюты и так далее. В настоящее время одной из основных задач для Национального банка является переориентация существующих потоков капитала с финансовых рынков в реальный сектор экономики. 

Таким образом, со стороны государства необходимо создание условий для повышения эффективности рыночных механизмов и инструментов и их целенаправленного воздействия на основные параметры реального сектора экономики, сведения к минимуму возможных угроз экономической безопасности со стороны кредитной сферы. Поэтому для решения данной проблемы, мне хотелось бы указать несколько задач, которые следует решить:

· формирование соответствующей стратегии и тактики действий на дальнейший период для обеспечения гармонизации развитии реального и финансового секторов национальной экономики;

· обеспечение условий предприятиям малого и среднего бизнеса для повышения их кредитоспособности с учетом многообразия форм собственности;

· модернизация банковской политики и мер по стимулированию банков кредитовать реальный сектор [2].

Таким образом, проблема инвестирования реальной экономики сохраняет свою остроту, а то небольшое улучшение, которое имеет место, происходит практически без участия банковской системы. Поэтому назрела необходимость обеспечения активного и целенаправленного взаимодействия финансового и реального секторов экономики.
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БЮДЖЕТАРАЛЫҚ ҚАТЫНАСТАРДЫҢ ҚАЗАҚСТАН РЕСПУБЛИКАСЫНЫҢ БЮДЖЕТ ЖҮЙЕСІНДЕГІ РӨЛІ 

Мейрам Кәмилә Ерболқызы

әл-Фараби атындағы ҚазҰУ, 

Экономика және бизнес жоғары мектебі

«Қаржы» мамандығы, 1-курс магистранты

Ғылыми жетекшісі: Тулегенова М.С.

э.ғ.д., профессор

Қазақстанның бюджет жүйесі, унитарлы мемлекет ретінде, республикалық және жергілікті бюджеттердің жиынтығын білдіреді. Ұлттық экономиканың тұрақты және үйлесімді дамуы бюджетаралық реттеу механизмінің тиімділігіне тікелей байланысты. 

Мемлекеттік реттеу — қоғамның экономикалық, әлеуметтік құрылымының қалыптасуы мен қарқынды дамуында үлкен рөлге ие. Елдің экономикалық, әлеуметтік саясатын жүзеге асыруға мүмкіндік беретін механизмдердің бірі болып қоғамның қаржы жүйесі мен оның құрамына кіретін мемлекеттік бюджет табылады. Атап айтқанда, мемлекеттік бюджет арқылы орталықтандырылған және орталықтандырылмаған ақша қаражаттарының қорының шоғырлануы мен жұмсалуы жүзеге асады.

Мемлекеттік бюджет, біріншіден экономикалық қарым-қатынастардың жүйесі ретінде қарастырылады, екіншіден, ол ақша қаражаттарының шоғырлануы мен жұмсалуының басты қаржылық жоспары,  үшіншіден, Республикалық бюджет туралы заң болып табылады.

Мемлекеттің бюджет жүйесінің әлеуметтік-экономикалық маңыздылығы осы саладағы зерттеулердің өзектілігін арттыра түседі. Классикалық, либералды, институционалды мектептердің ғылыми мұрасында мемлекеттің бюджет жүйесіндегі үрдістерге бағытталған зерттеу жұмыстарын жүргізуге мүмкіндік беретін құнды мағлұматтар жинақталған. Қазіргі таңда мемлекеттің қызметтері мен сәйкесінше бюджет процесі күрделенген, олардың басты мақсаты ұлттық мүддені қорғауда жатыр. 

Бюджет жүйесі — мемлекеттің ең маңызды институттарының бірі. Елдің бюджет жүйесіне шоғырланатын қаржы ресурстары билік органдарының өз функцияларын орындауын қамтамасыз етеді. 

ҚР бюджет кодексі бекіткені бойынша, жергілікті бюджетке облыстық бюджет, республикалық маңызы бар қаланың бюджеті, астана бюджеті және аудан (облыстық маңызы бар қала) бюджеті жатқызылады.

Қазақстан Республикасындағы бюджетаралық қатынастардың толыққанды жүзеге асырылуы үшін оның белгілі бір қағидаларға сүйеніп іске асырылуы маңызды, оларға:  төменгі деңгейдегі бюджеттердің жоғары тұрған бюджетпен өзара қарым-қатынастағы теңдігі; түсімдерді тиімді бөлу; Қазақстан Республикасының әкімшілік-аумақтық бірліктерінің бюджеттік қамтамасыз етілу деңгейлерін теңестіру; жергілікті атқарушы органдардың мемлекеттік қызметтер көрсетудің бірдей деңгейін ұсынуын қамтамасыз ету, т.б. жатады. 

Мемлекет басшысы Н. Назарбаевтың 2017 жылғы 31 қаңтардағы Қазақстан халқына жолдауында «Біз фискалдық орталықсыздандыру саясатын жалғастыруымыз керек. Өткен жылдарда орталықтан жергілікті жерлерге көптеген функциялар мен өкілеттіктер берілді. Енді олардың жеткілікті қаржылық дербестігін бекемдей түсу қажет. Сонымен бірге, қаржы шығысы жөніндегі өкілеттіктердің облыстық деңгейде шоғырлануына жол бермеу маңызды. Оларды әрі қарай аудандық және ауылдық жерлерге беру керек. Әкімдер өңірлік және жергілікті маңызы бар мәселерді шешуге тиіс, ал Үкімет жалпымемлекеттік мәселелерге ден қоюы қажет» деп айтылады. Осылайша мемлекет басшысы бюджет шығыстарының тиімділігін арттыру қажет екендігін атады.
Э.ғ.д., профессор А. Есентүгелов бюджетаралық қатынастарды мемлекеттік билік пен басқару органдарының деңгейлері арасындағы қызметтер мен өкілеттіктерді бөлу жағынан қарастырады [1]. Қазіргі таңда Қазақстанда аймақаралық теңестіру мақсатында бюджетаралық қатынастарды нығайтуға көңіл бөлінуде. Қазақстанға аймақтардың территориялық алшақтығы, табиғи және адам ресурстарының, өндіріс нысандарының біркелкі орналаспауы тән. Соған сәйкес, салық салынатын база мен жергілікті бюджеттерге түсетін түсімдердің көлемі де біркелкі емес, яғни аймақтардың өз қаражаттары арқылы әлеуметтік-экономикалық даму мүмкіндіктері де бірдей емес.

Әр түрлі деңгейдегі бюджеттердің дербестік дәрежесі, өңірлердің даму дәрежесіндегі алшақтықты азайту секілді мәселелер бойынша жұмыс істеу үшін тиімді әрі жаңа стратегиялық және тактикалық тәсілдерді өндіру қажет, яғни республикалық орталықтың, аймақтардың және жегілікті өзін-өзі басқару органдарының  бюджетаралық қатынастар жүйесін жетілдіру жөн саналады. 
Бюджетаралық қатынастардың басты қызметі – бюджеттің қамтамасыз етілу дәрежесі қажетті деңгейінен төмен деңгейде тұрған аймақтарда бюджетпен қамтамасыз етілуді теңестірумен, сонымен қатар, салық әлеуетінің артуын ынталандыру, тиісті бюджетке төлемдердің толық және уақытылы аударылуы және шығыстардың тиімді әрі оңтайлы жұмсалуымен  байланысты.

Бюджетаралық қатынастар бюджеттік реттеудің негізін құрайды. Олар бюджет жүйесінің барлық деңгейлері арасында трансферттер және бюджеттік кредиттер арқылы реттеледі. Трансферттер нысаналы даму трансферттері, жалпы сипаттаға трансферттер, ағымдағы нысаналы трансферттер болып ажыратылады.

Аймақтар арасындағы бюджеттік реттеу механизмі бюджетаралық реттеудің екі түрлі әдісімен жүзеге асырылады, олар жергілікті салықтардан түсетін түсімдердің нормативтері мен аймақаралық бюджеттер арасында қаражаттарды қайта бөлуді бюджеттік жолмен алу мен субвенция механизмі арқылы жүргізуді құрайды. Екі әдісті де қатар қолданудың маңызы аймақаралық әлеуметтік-экономикалық және қаржылық-бюджеттік саралаудың жоғары дәрежеде болуымен түсіндіріледі. Барлық аймақаралық бюджеттер үшін сараланған нормативті аударымдар жасалғанда бюджеттік реттеу механизмі әрбір аймақтың ерекшелігін ескермейді, сол себепті де ол бюджетпен қамтамасыз етудің горизонтальды теңестіруіне қатыса алмайды. Сондықтан, қаржылық теңестіру қызметі облыс бюджеті арқылы қайта бөлуге беріледі. Бұл жағдайда жоғарыда аталып өткен трансферттер бюджеттік реттеуге қатысады [2, 62]. 

Бүгінгі таңда бюджетаралық қатынастар жайында мәселелер мемлекеттік органдарда, ғылыми орталарда талданып келеді, бірақ бюджетаралық қатынастар жүйесінің қажетті деңгейде дамуы үшін сәйкес шаралардың ұйымдастырылуы керек. Демек, республикалық бюджет пен жергілікті бюджеттер арасындағы бюджетаралық қатынастар бірыңғайладыруды қажет етеді. 

Э.ғ.д., профессор Н.К. Кучукова: бюджетаралық қатынастардың қазіргі механизмі жергілікті бюджеттердің салық базасын күшейтуге және бюджеттік теңестіруге толықтай ынталандырмайды. Тәжірибе көрсеткендей, трансферттерді қолдану механизмі салық түсімдерінің республикалық бюджетте орталықтандырылуына, сонымен қатар оларды аймақтар арасында қайта бөлуді орталық уәкілетті органның шешімімен іске асыруына әкеледі деп пайымдайды [3].

Сонымен қатар, қазіргі таңда бюджетаралық қатынастарды жетілдіру жолындағы басты кедергілер билік органдарының бюджетке байланысты мүмкіндіктерін бірыңғайландыру мен бөлуге, сондай-ақ бюджеттік және салықтық өкілеттіктерді бөлу саласында туындайды.
Жергілікті билік органдарына заңнама шегінде бюджет саясатын ұйымдастыру бойынша дербес шешімдер қабылдауға құқық беру қажет, олар заңмен бекітілген салықтық-бюджеттік автономияны иеленбей, мемлекеттік қаржыны тиімді басқару, аймақтың экономикалық дамуына қолайлы жағдайлар жасауға толыққанды мүдделі болмайды [4].

Қорытындылай келе, бюджетаралық қатынастардың қағидалары мемлекеттік басқарудың деңгейлері арасында әділ қарым-қатынас орнатуға бағытталған. Елдің бюджет саясатында аймақаралық теңестіру мақсатында бюджетаралық қатынастарды нығайтуға көңіл бөліну қажет. Ол үшін жергілікті деңгейге белгілі бір қаржылық дербестік беру қажет саналады. Бюджетаралық қатынастар жүйесін оңтайландыру қажеттілігі оның механизмін жаңарту жолымен іске асырылады деп есептеледі.
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Национальный банк в рамках разработки основных направлений денежно-кредитной политики Республики Казахстан сформировал два сценарных варианта развития экономики страны в условиях волатильности денежных рынков. В 2016-2017 годах целевым ориентиром Национального Банка является коридор годовой инфляции 6-8%. В среднесрочном периоде Национальный Банк стремится достичь годовой инфляции 3-4% к 2020 году.
По данным Агентства РК по статистике инфляция в 2014 году составила 7,4%.  Цены на продовольственные товары увеличились на 8%, непродовольственные – на 7,8%, платные услуги – на 6,4%. В декабре 2014 года инфляция сложилась на уровне 0,5%. Усилению инфляционных процессов способствовало повышение цен на продовольственные и непродовольственные товары, которое было вызвано корректировкой обменного курса тенге в феврале 2014 года, а также сезонными факторами. В феврале 2015 года инфляция составила 0,4%. По официальным данным Комитета по статистике Министерства национальной экономики Республики Казахстан, по итогам 2016 года инфляция сложилась на уровне 8,5%, что в целом соответствует оценкам Национального Банка. В структуре инфляции наибольший вклад в инфляцию внесло повышение цен на продовольственные товары на 9,7% (2015г. – на 10,9%). Цены на непродовольственные товары повысились на 9,5%, что значительно ниже показателей 2015 года (22,6%). Платные услуги за год в 2016 году подорожали на 6,1%, по сравнению с 2015 годом.[1]

Таким образом, к концу 2016 года произошло замедление темпов инфляции до однозначной цифры и снижение инфляционных ожиданий.
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Рисунок 1. Инфляция и её основные группы в 2014-2016 гг.

В целях повышения эффективности денежно-кредитной политики Национальный Банк выстраивал соответствующую систему инструментов. Был сформирован базовый набор инструментов, который позволил Национальному Банку удерживать целевую ставку (межбанковскую краткосрочную ставку денежного рынка TONIA) внутри установленного процентного коридора базовой ставки.
Одновременно Национальный Банк начал проводить активную работу по созданию условий для формирования кривой доходности, которая призвана служить ориентиром стоимости денег на внутреннем рынке. В этой связи, начиная с мая 2016 года Национальный Банк, наряду с краткосрочными нотами со сроком 7, 28 дней, которые используются для целей денежно-кредитной политики, начал выпускать ноты с более длительным сроком погашения (91 день, 182 дня, 364 дня).

В целом, Национальный Банк в 2016 году проводил осторожную и взвешенную денежно-кредитную политику, направленную на сохранение баланса рисков между ценовой и финансовой стабильностью. При принятии решений по денежно-кредитной политике Национальный Банк ориентировался не только на текущую ситуацию, но также на прогноз развития экономических переменных в среднесрочном периоде, в том числе инфляции, и ожидания населения и участников рынка.

В этой связи в 2016 году Национальный Банк начал проведение опросов населения по оценке их ожиданий. Результаты позволяют отслеживать финансовое положение домохозяйств, их потребительское и сберегательное поведение, восприятие ими роста цен, ожидания по инфляции и обменному курсу, а также общее настроение населения относительно экономического положения страны в целом. Целевой ориентир на 2017 год.
Анализ статистических данных и социальные опросы позволяют сказать что, годовая инфляция по итогам 2016 года сложилась на уровне 8,5%. 
Учитывая, что еще в летние месяцы инфляция была на уровне выше 17%, снижение в два раза за короткий период времени (4 месяца) является показателем правильности проводимой Национальным банком политики. 

На текущий год целевой коридор по инфляции в Казахстане установлен на уровне 6-8%. По оценкам Национального банка РК, в ближайшие 1-2 месяца инфляция войдет в данный коридор и при отсутствии шоков сохранится в нем в течение всего 2017 года.

Усиление государственного регулирование кредитно-финансовых институтов. В банковской системе должен совмещаться с коммерческой эффективностью социальная и гуманитарная эффективность, критерием которой является роль банка в обеспечении устойчивого развития общества. Необходимо регулирование заработной платы и доходов, превышающих рост производительности труда в стране, косвенными методами. Для стабильного неинфляционного экономического роста необходимо возрождение национального производства (сельское хозяйство, перерабатывающую промышленность и другие), структурная перестройка экономики её инновационная модернизация.[2]
В 2016 Казахстан занимает 15 место по уровню инфляции в мире.

На 2017 год Национальный Банк устанавливает целевой коридор по инфляции – 6-8%. Данный целевой ориентир отражает продолжающийся процесс адаптации экономики к текущей конъюнктуре цен на сырьевые товары и свободному курсообразованию, а также нестабильность инфляционных ожиданий населения и их нахождение на достаточно высоком уровне.

Достижение и поддержание целевого ориентира, при прочих равных условиях, будет обеспечиваться Национальном Банком на всем протяжении 2017 года. При этом краткосрочные отклонения от целевого ориентира, в том числе не требующие реакции Национального Банка, возможны в случае существенного изменения внешних и внутренних экономических условий. Для достижения цели по инфляции Национальный Банк будет использовать весь набор инструментов денежно-кредитной политики. [4]

Таким образом, из всего вышесказанного можно сделать следующие выводы:

Для ограничения действия импортируемой инфляции целесообразно уделять больше внимания импортозамешению, поскольку около половины потребительского рынка составляют иностранные товары, в том числе дорогостоящие. Необходимо повысить конкурентоспособность отечественных товаров по ценам, а главное, по качеству. Отсюда вытекает потребность в инвестициях и банковских кредитах для возрождения российского производства товаров народного потребления на основе инноваций с учетом спроса потребителей. Прогнозируемое увеличение производства продовольствия и других потребительских товаров повысит товарное обеспечение тенге.

Для экономики нашей страны важно не номинальное значение курса национальной валюты, а сохранение и поддержание равновесия, когда не страдает конкурентоспособность отечественных товаров. Одной из главных антиинфляционных мер является полное уничтожение долгосрочного дисбаланса денежного рынка, а именно – достижение относительно долгосрочного равновесия на всех рынках. К методам антиинфляционного воздействия относится та деятельность государства, которая, направлена на устранение причин инфляции и разрушения причин ее реализации. Как известно, меры по борьбе с инфляцией будут наиболее эффективными, если она носит открытый характер. Важно не допустить перехода инфляции из открытой формы в закрытую. Это может быть вызвано антиинфляционными мерами, которые не направлены на ликвидацию причин возникновения инфляции. 

Для стабильного неинфляционного экономического роста необходимо возрождение национального производства (сельское хозяйство, перерабатывающую промышленность и другие), структурная перестройка экономики, её инновационная модернизация.

Комплексная антиинфляционная политика Правительства РК и Национального Банка Республики Казахстан направлена на: стимулирование экономического роста в стране преимущественно за счет повышения производительности труда; стимулирование опережающего роста производительности труда по сравнению с ростом реальных доходов населения; соблюдение предприятиями-монополистами утверждаемых предельных значений роста цен на их товары и услуги; создание условий, обеспечивающих развитие конкуренции на внутренних рынках страны, в частности на рынках нефтепродуктов, зерна, электроэнергии, услуг транспорта и связи; соблюдение заданного уровня дефицита государственного бюджета; обеспечение уровня денежного предложения, совместимого с заданными параметрами по инфляции и ростом экономики.
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ҚР-ның экономикасының алдында тұрған қазіргі ең басты міндет – экономиканы әлемдік шаруашылық байланыстырға белсенді қатысатын, бәсекеге қабілетті шаруашылыққа айналдыру. Салықтық жүйе – инвестициялық стратегияны, сыртқы экономикалық әрекетті, басымдылыққа ие салаларды жедел дамыту өндірісіндегі құрылымдық өзгерістерді, әлеуметтік-экономикалық дамуды мемлекеттік реттеудіңең белсенді тұтқасы.

Елді дағдарыстан шығару үшін және экономиканың негізгі міндеттерін шешу үшін мемлекет түрлі экономикалық тұтқаларды пайдаланады. Олардың ішінде түрлі деңгейлерде қызмет ететін, бюджеттік салықтық механизмдер маңызды рөлге ие.

Сондықтан, тиімді және оңтайлы салық жүйесінің жетілдірілуі және қызмет етуі мемлекеттің әлеуметтік-экономикалық саясатының маңызды мәселесі болып табылады.

Унитарлы мемлекеттің, Қазақстанның салық жүйесі, басқарма мен биліктің тиісті деңгейлері арасында салықтардың алынуы мен қайта бөлінуіне, орнатылуына қатысты нақты және заңмен бекітілген өкілеттік механизмдерін үйлестіруі тиіс.

Себебі, ел алдында денсаулық сақтау, білім, тұрғын үймен қамтамасыз ету, агроөнеркәсіптік кешенді дамыту аясындағы ұлттық жобаларды жүзеге асыру, экономикада құрылымдық өзгерістер жүргізу, инфрақұрылымды жаңарту, экономиканы және әлеуметтік аяны дамытудың инновациялық жолына ауысу бойынша орасан зор міндеттер тұр. Мұндай көлемді және күрделі міндеттерді салықтар аясына өзгерістер енгізбей орындау мүмкін емес екені, түсінікті. Мұндай өзгерістер жеке салықтарды да, салықтық әкімшіліктендіруді де жетілдіруге қатысты болуы тиіс. Сонымен қатар, елдің салық және бюджет жүйесі теңдестірілген, ал қазіргімен салыстырғанда салықтық ауыртпалық кем дегенде, өспеуі тиіс.

Мемлекет салық саясатын нарықтың жағымсыз құбылыстарына әрет етуші реттеуіш ретінде кеңінен пайдаланады. Салықтар, бүкіл салық жүйесі секілді, нарық жағдайында экономиканы басқарудың қуатты құралы болып табылады. Салық салу жүйесінің қаншалықты дұрыс жасалғанына күллі халықтық шаруашылықтың тиімді қызмет етуі тәуелді болып табылады.[1]

Салықтық саясат барлық қаржылық инструменттер кешені ішіндегі экономикалық үдерістерді мемлекеттік реттеудің негізгі тетіктерінің бірі болып табылады. 

«Салық саясаты» түсінігін ғалымдар мен экономисттер әр түрлі түсіндіреді. Экономикалық әдебиеттерде салықтық саясат көбіне салық салу аясындағы мемлекет жүргізетін іс-шаралар жүйесі ретінде қарастырылады. Мұндай пікір ең кең таралғаны болып табылады. Мысалы, В.А. Парыгин және т.б. ғалымдар салық саясатын «жалпы салықтық әкімшіліктендіру мен салықтық бақылаудың тиімділігін арттыру, салықтық жүйені құру, жақсарты және дамыту бойынша мемлекет жүргізетін ұйымдастырушылық және құқықтық шаралар жүйесі» деп түсінеді.

Әйгілі ғалымдар Д. Г. Черник және Л. В. Павлова салық саясаты ұғымын кеңірек кеңірек мағынады қарастырады. Олардың пікірі бойынша, «салықтық саясат – бұл елдегі әлеуметтік-экономикалық жағдайды ескере отырып, салық төлеушілер мен мемлекет экономикалық мүдделерінің үйлесуіне көмектесетін, экономикалық өсуді қамтамасыз ететін, салықтық жүйені құруға бағытталған, мемлекеттік саясаттың бір бөлігі». Мұндай анықтамада, біздің пікіріміз бойынша, салықтық саясат фискалды құралдан басқа салық төлеуші мен мемлекет мүдделерін реттеу құралы сипатына ие болады. 

В. Г. Пансковтың «Ресей Федерациясындағы салықтар және салық салу» еңбегінде салық саясаты келесі анықтама береді: «салықтық саясат – қоғамның жеке әлеуметтік топтарының, мемлекеттің қаржылық қажеттіліктерін қамтамасыз ету, сонымен қоса қаржылық ресурстардың қайта бөлінуі есебінен ел экономикасын дамыту мақсатындаелдің салықтық жүйесін құру бойынша мемлекеттің экономикалық, қаржылық және құқықтық шараларының жиынтығы. [2]

Экономикалық өсу, бәсеке мен кәсіпкерліктің дамуы, соңғы жылдары байқалып отырған, экономиканың құрылымдық қайта құрылыс жағдайында салықтық саясат мемлекеттің әлеуметтік-экономикалық саясатының бөлігі ретінде көрінеді. Осыған байланысты И. А. Майбуровтың салық саясатына берген келесі анықтамасын ең толық деп санаймыз: «салықтық саясат – елдің ұлттық байлығын оңтайлы жұмсалуы мен жинақталуын ынталандыратын, қоғам мен экономика мүдделерін үйлестіретін және елдегі әлеуметтік-экономикалық алға басуды қамтамасыз ететін, салықтық жүйені құруға бағытталған, мемлекеттің әлеуметтік-экономикалық саясатының құрамдас бөлігі».

Салық саясатын жүргізу барысында мемлекет келесідей мақсаттарды көздеуі керек:

1) Фискалды- жалпы мемлекеттік, аудандық және жергілікті әлеуметтік-экономикалық даму бағдарламаларын қаржыландыру үшін аудандарда жасалатын ұлттық табыстың бір бөлігін бюджеттік жүйеге және бюджеттен тыс қорларға жұмылдыру;

2) Экономикалық – қоғамдық ұдайы өндірісте құрылымдық өзгерістер жүргізу, аумақтық, салалық және әлеуметтік тұрғыда ұлттық табысты және ЖІӨ-ді қайта бөлу, ұсыныс пен сұранысты реттеу, мемлекет аудандарында кәсіпкерлік және инвестициялық қызметті ынталандыру мақсатында салықтық механизм арқылы экономикаға мақсатты бағытталған ықпал ету;

3) Әлеуметтік – прогрессивті салық салу жүйесі, азаматтардың көпбалалы және аз қамтылған қабаттарына, мүгедектерге және әскери оқиға қатысушыларына салықтық льготалар мен артықшылықтар беру есебінен аудандар арасындағы немесе топтар бойынша халық табыстары деңгейінің теңсіздігін теңестіру немесе салыстырмалы түрде жою;

4) Экологиялық – қоршаған ортаны қорғау және жеке кәсіпорындарға да, атмосфераға ластайтын заттардың шекті рұқсат етілген нормасынан асуы орын алып жатқан және өз аумақтарында экологиялық жағдайды жақсарту үшін тиімді әрекеттер қолданылмай отырған аудандарға айыппұлдардың және экологиялық салықтардың рөлін күшейту есебінен оңтайлы табиғат пайдалану;

5) Бақылау – құжаттық және камералдық тексерістер есебінен тек түрлі деңгейлі бюджеттерге салық түсімдерінің артуына ғана емес, сонымен қоса салықтық тәртіптің де сақталуына қол жеткізеді. Салықтық органдардан алынған ақпаратты мемлекет салықтардың өзін жоспарлау аясында және жалпы аумақтың және елдің әлеуметтік-экономикалық дамуы саласында жедел-тактикалық және стратегиялық шешімдерді қабылдау үшін қолданылады;

6) Халықаралық – екі рет салық салынуын болдырмау, салықтық жүйелерді үйлестіру және кеден баждарын төмендету бойынша екі жақты және көп жақты келісімшарттар қабылдау есебінен басқа елдермен экономикалық байланыстарын нығайту.[3]

Қазіргі таңда салық саясатының негізгі екі үлгісін көрсетуге болады: либералды-шектелген және әлеуметтік-жүктеулі.

Бірінші үлгі экономикалық саясатының негізгі мақсаты тауар өндірісін нығайту (қалпына келтіру), жаңа сыртқы нарықтарға шығу және таралу, азаматтардың өздерінің жеке бастамаларының есебінен халық табысының артуы болып табылатын елдерге тән. Осы үлгі шегінде салықтық алымдардың үлесі қатты шектеледі (әлеуметтік льготалар мен кепілдіктермен бірге), өндірістік сектор инвестициялары үшін салықтық льготалардың кең шоғыры ұсынылады, үкімет жеке меншік кәсіпкерлік әрекетті реттеуге құлшынбайды және нарықтық қатынастарға қатысушыларға ерекше кепілдеме (жалақы минимумы, жұмыссыздық пособиесін төлеу, банктердегі салымдарын сақтандыру және т.б. түріндегі) ұсынудан өздерін тежейді. Мемлекеттік саясаттың негізгі мақсаттары ретінде ұлттық валютаның тұрақтылығы, еңбек экспортын қолдау, сонымен қатар сыртқы қарыз өсуін шектеу ұсынылады.

Салық саясатының либералды-шектелген үлгісін соғыстан кейінгі қалпына келу кезеңінде Германия мен Жапония ұстанған, ал одан ертерек – Ресей мен АҚШ (ХІХ-ХХғ. тоғысында). Қазіргі уақытта мұндай үлгі Бразилия, Мексика, Үндістан, Оңтүстік-Шығыс Азия елдеріне тән.

Екінші үлгі әлеуметтік кепілдеменің жоғарғы стандарттарын демеуге ұмтылатын (немесе мәжбүр) және әлемдік нарықта өздерінің бәсекелестік орындарын сақтап қалу үшін күресетін жоғары дамыған елдер тәжірибесінде қолданылады. Мұндай елдер дәстүрлі экономикалық өсудің шегіне жетіп қойған (бұл елдердегі өндірістер сұраныстың шектеулілігінен толық қуатымен жұмыс істей алмайды) және оларды экономиканың құрылымдық қайта құрылу (бәсеке қәбілеттілігі төмен өндірістерді жабу және жоғары технологиялық өнімдер нарығында басым позицияларды басып алу) мәселелері қаттырақ толғандырады.[4]

Қазақстан Республикасының салық саясатында қойылған мақсаттарды талдау процедурасы, таңдалған үлгінің жарамдылығы және оның бағалануы тиісті қолданысын таппады. Оның себебі, біздің салықтық жүйені реформалауда салық саясатының толыққанды элементі ретінде соңғы нәтижеге емес, үдерістің өзіне екпін қойылады. Салықтық реформа авторлары көбінесе құрылатын салықтық механизмнің ұсталынатын салық саясатына бағынатынын ескерместен, салық механизмінің жеке элементтерінің (әсіресе салық заңнамасының) жетілдірілуіне мән береді. Біздің пікірімізше, салық жүйесін жетілдіру мен реформалау үдерістері сипатында өзгешеліктер бар. Салық жүйесін жетілдіру – салық саясатының тәсілін өзгерту мәнмәтінінде жүзеге асырылатын, жеке элементтерін өзгертумен байланысты, үзіліссіз үдеріс. Елдің салықтық жүйесі қанша уақыттан бері бар болса, ол сонша уақыт жетілдіріледі.

Салық жүйесі реформасы – салық жүйесін мемлекеттік салық саясатының жаңа мазмұнына сай келтіру мақсатымен кешенді сипаттағы, уақыты шектеулі, түбегейлі түрлендірулерді жүргізу. Салықтық реформа салық жүйесін елдің әлеуметтік-экономикалық дамуының жаңа қажеттіліктері мен салық саясатының жаңа бағытына сай келтіру үшін жүргізіледі.

Әрекет етіп тұрған салық жүйесі тауар өндірушілер үшін қолайлы салықтық жағдай жасау, тапқан қаражаттарын инвестициялық бағдарламаларға салуды ынталандыру, қазақстандық экономиканы дамытудың басты міндеттерін шешу мақсатында тартылған, шет елдік капиталдар үшін жеңілдетілген салық режимін қамтамасыз ету бағыттарында жүзеге асырылуы тиіс. Бұл бағыттардың мемлекеттік және жергілікті салықтардың барлығына дерлік тікелей қатысы бар. Олардың ішінде тауар өндірушілерге түсетін салық ауыртпалығын анықтайтын және осыған байланысты өндірісті тежей алатын немесе оны ынталандыратын қуатты тұтқа бола алатын, қосымша құн салығы мен табыс салығы маңызда орынға иеленеді.
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САЛЫҚ ЖҮЙЕСІНІҢ МЕМЛЕКЕТТІҢ ИННОВАЦИЯЛЫҚ ДАМУЫНДАҒЫ МАҢЫЗЫ
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әл-Фараби атындағы ҚазҰУ, 

Экономика және бизнес жоғарғы мектебі

«Қаржы» мамандығының 4ші курс студенті

Ғылыми жетекші: Ермекбаева Б.Ж.

э.ғ.к., доцент
Жаһандық бәсекеде инновациялар үшін қолайлы жағдайды қамтамасыз ететін елдер жеңіске жетеді. Яғни, инновациялық экономиканы дамыту елдің бәсекеге қабілеттілігін арттырудың тиімді жолдарының бірі болып табыладыҚазіргі уақытта тек жеке ұйымдардың дамуында ғана емес, ұлттық экономиканың бәсеке қабілеттілігін арттыруда шешуші рөлді инновациялар ойнайды. Сол себептен, кез келген елдің экономикасының дамуы, халықтың рухани және материалдық игіліктерінің артуы, ең алдымен, сол елдің ғылымы мен білімінің, өндірістің инновациялық дамуына байланысты.Кез келген мемлекеттің жүзеге асыратын экономикалық саясатының маңызды міндеті оның инновациялық бастауларда бәсеке қабілеттілікті арттыру болып табылады. Осыған орай, мемлекеттің инновациялық дамуына әсер етуші белгілі бір құралдар болады. Солардың ішіндегі маңызды құралы болып салық жүйесі табылады. 

Әлемдегі 200-ден астам елдің барлығы дерлік өзінің салық жүйесін тиімді жаққа өзгерте отырып, экономикалық өсімге қол жеткізіп отыр. Салық жүйесінің бәсеке қабілеттілігі жалпы мемлекет экономикасының бәсеке қабілеттілігін көрсетеді. Себебі, ол елдің фискалды қызметтерін қамтамасыз етеді. Қысқаша айтар болсақ, мемлекеттің салық жүйесі қолайлы бизнес-климат жасауға тікелей ықпал етіп, инновациялық қызметті дамытуға жол ашады. Қазіргі жаһандану жағдайында салық жүйесіне жаңа талаптар қойылады. Сол себептен, Қазақстан салық салу саласында өзінің бәсеке қабілеттілігін арттырса, ұлттық экономикаға инвестициялардың тартылуына ықпалын тигізеді. Бұдан бөлек, шет елдік кәсіпорындармен тең бәсекелес болуы үшін Қазақстанда шет елдерге қарағанда әлдеқайда жақсы ынталандырушы салық жүйесі әрекет етуі керек.

Ресей экономисті С.А. Иванованың көзқарасы бойынша салық жүйесі бұл нарықтық экономиканың маңызды әрі белсенді элементі болып саналады. Ол салық жүйесі экономикалық процестерге оң әсерін тигізіп, қоғамға  өркениетті құқықтық қатынастарды енгізеді деп тұжырымдайды.  [1]
Ресей ғалымы Майбуров В.Д пікірі бойынша салық жүйесі- бір-біріне өзара байланысты және өзара тәуелді элементтерден: салықтар және алымдар туралы заңнамадан және салықтар мен алымдардың, салықтар мен алымдарды төлеушілердің, салықтық әкімшіліктендірудің жиынтығынан тұратын белгілі-бір принципке негізделген біртұтас экономикалық бірлік.[2]

Ресей экономисті Тарасова В.Ф анықтамасына сүйенсек салық жүйесі бұл бір-бірімен өзара ортақ мақсаттармен, міндеттермен байланысқан жекелеген бөліктерден тұратын бүтін экономикалық құбылыс. [3]

Н.И. Куликовтың пікірі бойынша салық жүйесі бұл- мемлекеттік мүдделерді жүезеге асыратын және бюджеттің кірісін құрайтын, сонымен қатар  нарыққа қатысушылардың мүдделерінің тепе-теңдігін қамтамасыз ететін экономиканы мемлекеттік реттеудің маңызды құралы. [4]

    Ресей экономисті Лазурина О. М пікірі бойынша,салық жүйесі дегеніміз салықтар мен алымдарды мемлекеттің бюджеттік және бюджеттен тыс қорлары мен әкiмшiлiк-аумақтық құрылымдарына аударатын біртұтас бірлікке біріктірлген біртекті элементтердің жиынтығы болып табылады. [5]

Елімізде салық жүйесін зерттеуде зор үлесін қосқан Ермекбаева Б.Ж анықтамасы бойынша салық жүйесі - салық түрлерінің жиынтығы, олардың нысандары мен алу әдістері және салық қызмет органдарның жиынтығы болып табылады. [6]

Салықтармен іскерлік бесленділікті ынталандыруға да немесе керісінше тежеуге де болады, сәйкесінше ынталандырса экономика салаларының дамуына қол жеткізуге мүмкіндік туады. Орыс ғалымдары Чайковская Л.А., Мамрукова О.И. пікірінше инновациялық дамуға қол жеткізу мақсатында, инновациялық іс жүргізетін ұйымдарды салық жеңілдіктеріменғана ынталандырмай білгілі бір жөннен «айыппұлдар» да қолдану керек дейді. Бұл «айыппұлдық санкцияларын» ескірген технологияларды,құралдарды, материалдарды қолданатын және де сапасы жағынан қазіргі стандарттарға сай жауап бермейтін, моральдық жағынан тозған өнімдер өндіретін ұйымдарға салу керек.   «Айыппұлдық санкцияларды» сонымен қатар, негізгі құралдардың тозуы 50%-дан асатын ұйымдарға қолдану керек деп те есептейді. [7]

Қазіргі жағдайда мемлекеттің инновациялық экономикасының дамуына қол жеткізу үшін салық жүйесіне мынадай өзгерістер енгізу қажет:

1. Ынталандырушы әрекет бағытталатын және салық жеңілдіктері берілетін субьектілердің тізімі анық болу қажет. Салық жеңілдіктерін алушылар сай келуі тиіс параметрлерді анықтап, оған қоса олардың әрекеттерін керекті «арнаға» бағыттау керек.

2. Салықтық ынталандырудың тиімді құралдарын таңдау. Салықтық ынталандырулар мемлекет өз алдына қоятын мақсаттарға сай болуы тиіс. Осыған байланысты салық жеңілдіктерінің тиімділігін бағалау ерекше маңызға ие болады. 

3. Салықтық әкімшіліктендіру процедураларын жеңілдету. Салықтық заңнамадағы жеңілдікті асыра пайдалануды болдырмау қажет.Себебі, анықталған жеңілдіктер жайлы ереженің тұжырымдамасы да үлкен маңызға ие. [8]

Сонымен, кез келген мемлекеттің салық жүйесін елдің бәсеке қабілеттілігін арттырушы құрал болатындай және ол инновациялық дамуға жәрдемдесетіндей етіп реформалау керек. Мемлекеттің салық жүйесін реформалау арқылы мыналарға қол жеткізе аламыз:

· бизнесті дамытуға жағдай жасаймыз.

· инновациялық-инвестициялық саясатты тиімді жүзеге асыра аламыз. 

· бюджеттің барлық деңгейлерінде салықтық түсімдер көлемін арттыра аламыз.  

· ішкі нарықта тұтынушылық сұранысты арттыруды қамтамасыз ететін тиімді және оңтайлы салық жүйесін құра аламыз. 

Мемлекеттің инновациялық дамуын қамтамасыз ету үшін салық жүйесін мына бағыттар бойынша реформалау керек:

· Салықтық ауыртпалықты азайту;

· Коммерциялық ұйымдар үшін салықтық жеңілдіктерін жою;

· Тиімді салықтық әкімшіліктендіру жүйесін құру;

· Халық  табыстарының амнистиясын жүргізу, салықтық заңнаманы бұзғаны үшін жазалау, штраф қойылымдарын өзгерту;

· Бухгалтерлік есепті жеңілдендіру, мемлекеттік басқару органдарына және коммерциялық ұйымдар үшін ХҚЕС стандарттары мен нормаларын енгізу;

· Бақылау органдарының өкілеттіліктерін,қызметтерін, сонымен қатар тексеріс жүргізу барысында салық төлеушілердің құқықтары мен міндеттерін анықтау;

· Тәуелсіз аудит және БАҚ үшін қаржылық ақпаратты ұсынудың нормалары мен ережелерін анықтау.[9]

Салық жүйесінің реформасы келесідей талаптардан шығуы керек:

· Бейтараптылық;

· Әділдік;

· Анықтылық;

· Қарапайымдылық;

· Бір реттілік, яғни екі ретті салық салуды болдырмау.

Осындай талаптарға сай салықтық жүйені құру салықтық түсімдердің көлемін айтарлықтай оңтайландыруға, бюджеттің табысты бөлігін ұтымды етуге мүмкіндік береді. Қорытындылай келе, заманауи жалпыға бірдей бәсеке жағдайында инновациялар кез-келген кәсіпкерлікті секілді ұлттық бәсекеге қабілеттілікті қамтамасыз етуде шешішу рөлді ойнайды. Ал мемлекеттің инновациялық экономикасын дамытуда салық жүйесінің маңызы зор. Салық жүйесін тиімді оңтайландыру арқылы мемлекет инновациялық дамуға қол жеткізе алады.
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Елдің әлеуметтік-экономикалық дамуының ұзақ мерзімге арналған стратегиясы табиғи, әлеуметтік-экономикалық және т.б. аумақтық факторларды толықтай ескеріп, оларды мемлекеттік саясаттың барлық бағыттарында нақтылағанда ғана ғылыми тұрғыдан негізделген және жүзеге асу мүмкіндігіжоғары болады. 

Қазіргі уақытта республика кеңістігіндегі әлеуметтік-экономикалық даму жағдайларының біркелкі болмауы мемлекет тарапынын жүргізілетін аймақтық саясат ерекшеліктерін анықтайды. Соған орай мемлекеттің аймақтық саясатының мақсаттары мен міндеттері, оларды жүзеге асыру механизмдері анықталады.

Мемлекет нарықтық қатынастардың дамуы барысында кәсіпорындарға толықтай дербестікк бере отырып, олардың шаруашылық қызметіне тікелей араласпағанмен де, жанама терде араласады. Бұл нарық жағдайында кәсіпорындардың тиімді қызмет етуінің бір шарты деуге болады. Ал егер мемлект аймақтармен дұрыс өзара қарым-қатынас орнатпаған болса, немесе халықтың өмір сүруінқамтамасыз ететін ортасы болып табылатын мемлекеттің барлық аумақтарының дамуы үшін жауапкершіліктен бас тартатын болса, онда жүгізіліп жатқанреформалардың оң нәтижеге жеткізбейтіндігі анық. Демек, аймақтардың дамуын мемлекеттік реттеу – бұл олардың дамуының қажетті шарты. 

Басқару-аймақтық саясатты жүзеге асырудың негізгі құралы.

Тәуелсіз мемлекетіміздің аймақтық саясатын жүзеге асыру тиімді басқару жүйесін қалыптастырмайынша жоғары нәтижеге жеткізбейтіндігі көптеген дамыған мемлекеттердің тәжірибесімен дәлелденіп отырған ақиқат. Қазіргі уақытта ешбір мемлекет ел ішіндегі тиімді аумақтық басқару жүйесінсіз бәсекеге қабілетті болып, әлемдегі өзінің лайықты орнына ие бола алмады. Өздерінің мемлекеттік басқару жүйесін қазіргі талаптарға сай «жаңартқан» мемлекеттер өз аумақтарында шаруашылық кәсіпорындарын орналастыру үшін, шет ел инвестицияларын тарту үшін тартымдырақ бола түсті. Ал бұл қазіргі ғаламдану үрдісі белең алып отырған әлемдік бәсекелестік жағдайында аса маңызды.

Экономикасы нарықтық қатынастар негізінде дамып отырған елдерде аймақтық дамуға мемлекеттің араласуының екі негізгі мақсатын бөліп қарастырады:

- «әділдік», яғни барлық аймақ тұрғындары үшін жақсы тұрмыс жағдайына жетудің тең мүмкіндіктерін қамтамасыз ету;

- «тиімділік», жалпы ұлттың тұрмыс – жағдайын көтеру мақсатында әр аймақтың өндірістік әлеуметін тиімді пайдалану талап етіледі.

Бұл екі мақсат қарама – қайшы да бірыңғай да болуы мүмкін. Мысалы, экономикалық өсу кезеңінде бірінші мақсат басымдыққа ие болса, дағдарыс кезеңінде екінші мақсат алдыңғы орынға шығады. 

Қазіргі кезеңде әлеуметтік-экономикалық жүйенің күрделенуіне орай басқарудың көп деңгейлі  жүйесі кеңінен таралып отыр. Соған сәйкес қалыптасқан теориялық негіздерге жүгінейік. Жоғары деңгейдегі басқару құрылымы өзінен кейінгі басқару құрылымдарына үш негізгі тәсілмен ықпалын тигізеді:

- мақсаттар қою арқылы;

- белгілі бір күтілетін нәтижені жүктеу арқылы;

- ресурстарға шектеу қою арқылы.

Аймақтық басқару құрылымының деңгейлері бойынша функциялары мен міндеттерді бөлу және қалыптастыру төменнен, яғни басқару объектісінен, сол сияқты жоғарыдан – басқару субъектісінен де таралуы тиіс: Функциялар мен міндеттер тым орталықтандырылу негізінде қалыптастырылса, төменгі деңгейлерге артық немесе жүзеге асырылмайтын функциялардың берілу кауіпі туындайды, сол сияқты оларды орталықсыздандыру арқылы қалыптастырған жағдайда маңызды стратегиялық мақсаттар мен міндеттердің ескерілмей қалу қауіпі бар. Басқару деңгейлері бойынша нақты функцияларлды бөлгенде төменгі басқару деңгейлерінің басымдығы немесе теңдігі сақталуы тиіс. Бөлу барысында басқару органдарының міндетті өкілеттілігіне аймақты басқару мақсаттарына жауап бермейтін және нарықтық қатынастар арқылы шаруашылық жүргізіші субъектілер өздері жүзеге асыратын функциялар енгізілмеуі қажет.

Осыған байланысты аймақты басқарудың көптеген функияларын бөлудің негізгі ережесі болып субсидиарлық қағидасы табылады. Ол қағидаға сәйкес басқарудың нақты функциясы оны тұтынушыға барынша жақын болуы тиіс. Демек, басқару деңгейлері арасында бөлінген функцялар басқару объектісінің мақсатына қаншалықты сай болса, басқару да соншалықты нәтижелі болады. Сонымен қатар басқару деңгейлері арасындағы функцияларды бөлгенде сақталуы қажет бірқатар қағидаларды атап өтейік:

· Өкілеттіліктрдің жеткілікті болу қағидасы, оған сәйкес функцияны орындайтын басқару деңгейінің өкілеттілігі оны тиімді жүзеге асыру үшін қажет және жеткілікті болуы тиіс;

·  Өкілеттіліктер мен жауапкершіліктердің сәйкестік қағидасы, белгілі бір функцияны орындаудағы жауапкершілік берілген өкілеттіліктер шегінен асып кетпеуі қажет, сондай-ақ бұл өкілеттіліктерден кем болмауы да шарт;

· Ресурстармен қамтамасыз етілу қағидасы, басқару деңгейіне сәйкес нақты функцияны жүзеге асыру қажетті материалдық, қаржылық, еңбек және ақпараттық ресурстармен қамтамасыз етілуі қажет.

Басқару деңгейлері арасындағы функцияларды бөлу бағалаудың сарапшылық (эксперт) әдістерін қолдану негізінде белгіленген қағидаларға сәйкес жүргізіледі. Басқарудың белгілі бір деңгейінде функцияны тиімді жүзеге асыру мүмкіндігін бағалауда аумақтық бірліктердің түрлі сипаттамаларын ескеру талап етіледі, атап айтқанда, халық саны неғұрлым көп болса, соғұрлым функциялар жоғарыға берілмей, басқарудың аймақтық деңгейлерінде қалады. Аумақтық бірліктердің экономикалық және әлеуметтік дамуы қаншалықты жоғары болмаса, дамуға қатысты функциялардың көбі сол аймақтық басқару органдарының құзіртінде қалдырылады.

Нақты функцияның жүзеге асуының тиімділігін бағалау әрбір деңгейде тиімділіктің әр түрлі экономикалық және техникалық көрсеткіштермен анықталады. Функцияны жүзеге асырудың жоғары тиімділігін қамтамасыз етуге мүмкіндігі бар деңгейге сол функция бекітіліп беріледі. Аймақтық басқарудың әрбір нақты функциясының жүзеге асырылуына және оның тиімділігіне басқару объектісінің қанағаттандырылу деңгейі үнемі сарапшылық бағалау негізінде анықталып отыру тиіс. 

Осы теориялық негізге сүйене отырып, Қазақстан Республикасындағы аймақтық саясатты жүзеге асырудың негізгі құралы ретіндегі басқару ерекшеліктерін қарастырайық.

Қазақстанның аймақтық экономикалық саясатты унитарлық мемлекет саясат ретінде құрылады. Осыған орай, аймақтық экономикалық саясат, орталық үкіметпен қоса аймақтық билік органдарымен де жүргізілуі тиіс. Тек орталық билікте ғана жалпы елдің экономикалық өсуін ынталандыру, жалпы элеуметтік шиеленісуді азайту үшін аймақ пен салдар арасындағы пайданы тиімді қайта бөлу, елдің экономикалық дамуындағы терең аймақтық және салалық теңсіздікті қысқартуға мүмкіндік беретін тұрақты экономикалық өсу траекториясына шығу тәрізді күрделі мәселелерді шешуге мүмкіндік бар. Ал аймақтық деңгейдегі билік болса өз мүдделеріне сәйкес, өз өкілеттіліктері шегіндегі мәселелерімен айналысады. Аймақтық дамуы басқару осы орталық пен аймақтар арасындағы мүдделерді үйлестірудің нысандары мен әдістерін қолдануды, аймақаралық және аймақішілік материалдық ресурстар мен қаржылық ағындарды пайдалану арасындағы өзара байланысты күшейтуді, республиканың, әсіресе дағдарыстық аймақтардағы субъектілердің әлеуметтік-экономикалық дамуына мемлекеттік қолдау механизмін жетілдіру тәсілдерін көздейді. Қазіргі кезеңдегі аймақтар дамуының негізгі басқарушылық астары ретінде республикалық және аймақтық бағдарламалардың өзара әрекеттесуі мен үйлесуі, болып жатқан өзгерістерге сай олардың оңтайлы cәйкестігі қарастырылады. 

Аймақтарды басқарудың шетелдік тәжірибесін пайдалану мәселелері.

Дамыған шет мемлекеттердің аймақтық саясатты жүзеге асыру барысындағы тәжірибелерін ескеру қажет екендігі айқын. Өйткені, экономиканы басқарудағы жинақталған әлемдік тәжірибені оқып-үйренбей, оларды жан-жақты зерттемей экономиканы мемлекттік басқарудың жаңа сатысына өту мүмкін емес. Ел экономикасын басқарудың орталықсыздандырылған жаңа жүйесіне өту барысында әлемдік тәжірибеде бар модельдерді, тұжырымдарды ескере отыры, елдің саяси, әлеуметтік-экономикалық дамуына, ұлттық ерекшеліктеріне қарай аймақ экономикасын басқарудың өз мемлекетімізге тән үлгісін қалыптастыруға тиіспіз. Осы орайда бірқатар шет мемлекеттердің  аймақтық саясатты қалыптастыру, оны жүзеге асыру бағытындағыоңды тәжірибелерін ұсынуды жөн санаймыз.

Италия мен Германия мемлекеттерінің басқару құрылымы «интеграцияланған» мемлекеттердің басқару құрылымынан түбегейлі түрде ерекшеленеді. Бұл, әрине, аймақтық саясаттың жасақталу, жүзеге асу барысын айқындайды. Мысалы, германияда аймақтық саясатты жүргізу жауапкершілігі «Жерлерге» жүктелген, ал итальяндық жүйенің көпшілік элементтері орталықтандырылған сипатқа ие. Германияда аймақтық саясат саласындағы федералды үкіметтің негізгі функциясы – GA (Біріккен оперативті топ) шеңберінде жерлермен серіктестік қатынастар құру. Жоспарлау жөніндегі Комитет GA құрамын анықтап, жыл сайынғы бас жоспар жобасын және аймақтық даму басымдықтарын қалыптастырады. Бас жоспар жобасы аймақтарға қажетті көмек көрсету шаралары мен шарттарынан тұрады. Аймақтық саясатты жүзеге асыру екі жақтан бірдей үлеспен қаржыландыру негізінде жүргізіледі. Жерлер әкімшілігі аймақтық саясаттық іске асуына жауапты болады.

Финляндияда аймақтық саясаттың құрылуына, яғни, аймақтық саясатты үйлестіруге, заңдарды жасақтауға, проблемалы аймақтарды анықтауға т.б. Ішкі істер министрлігі жауап береді. Аймақтық саясатты жүргізу жауапкершілігі әр түрлі орталық министрліктерге жүктелген. Финляндияның аймақтары жекелеген шешімдерді қабылдайды, ал негізгі шешімдер орталықтан қабылданады. 

Ал Швецияда қалыптасқан жүйе бойынша аймақтық әкімшіліктер жалпыұлттық директиваларды іске асырады. Бұл жүйеде өнеркәсіп және сауда министрлігі басты орынға ие. Министрліктің жанынан артта қалған аудандарға қатысты аймақтық саясатты жасақтау, оны бақылау және Еуропалық комиссиямен байланысты жүзеге асыру істерін атқаратын бөлімдер құрылған. Аймақтарды дамыту стратегиясын жасақтаумен графствалардың әкімшілік кеңесі (CAB) айналысады. Өздерінің саясатын іске асыру үшін олар бюджеттен қаржыландырылады.    
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Вопрос инновационной активности в современных условиях экономики, переживающей частые кризисные явления, является одним из важных в контексте взаимодействия банковского и реального секторов экономики, оказывающего существенное влияние на состояние и динамику развития экономики в целом и ее подверженность кризисам. Вместе с тем, изучение данной проблемы в экономической литературе берет свое начало с конца XIX века и, в зависимости от применения в той или иной сфере деятельности, понятие «инновации» имеет и различные толкования по содержанию, и достаточно широкую классификацию [1]. Теоретически доказано, что инновациям принадлежит ведущая роль не только в развитии экономики в целом, но и ее секторов в период смены ключевых стадий экономического цикла. Однако на практике инновационная активность субъектов банковского и реального секторов экономики, которая должна стать мощным толчком к скорейшему выходу из кризиса или его недопущению в будущем, очень низка, а их взаимодействие по-прежнему не продуктивно. По нашему мнению,  причина такой ситуации заключается в совпадении периода активного инициирования инноваций секторами и государством, что в современных условиях взаимодействия не позволяет секторам оптимально взаимодействовать в силу различного их потенциала и стратегии поведения в рамках той или иной стадии экономического цикла. 

В этой связи целью исследования является разработка модели взаимодействия секторов с точки зрения инициирования инноваций, которая могла бы снизить усиливающуюся асимметрию во взаимоотношении секторов. Для достижения поставленной цели необходимо решить такие задачи, как: рассмотреть основные виды инноваций, провести анализ из практического использования и выявить узкие места. В рамках исследуемой темы мы ограничились рассмотрением предложенных в экономической литературе ключевых видов инноваций: финансовые и реальные, и их классификации. Так, под финансовыми инновациями мы понимаем нововведения финансового характера, начиная от разработки и внедрения новых финансовых продуктов, заканчивая методами регулирования, направленными на эффективное использование финансовых ресурсов. В структуре финансовых инноваций нами выделены важные с точки зрения взаимодействия секторов банковские финансовые инновации, регулятивные финансовые инновации и глобальные финансовые инновации. 

Инициатива разработки и внедрения банковских финансовых инноваций исходит от субъектов банковского сектора, как в результате жесткой конкурентной борьбы, так и в силу спроса со стороны клиентов (в том числе и с помощью краудсорсинговых программ). Перманентная работа по поиску банковских инноваций обусловила существенный рост гибких гибридных продуктов, ориентированных одновременно на удовлетворение потребности клиента, минимизацию рисков, получение прибыли на основе использования новейших технологий финансового рынка. Интенсивное внедрение технологических продуктовых инноваций, требующих дополнительных расходов от банков, как показатель, характеризующий сближение или дивергенцию во взаимоотношениях банковского и реального секторов в условиях экономического цикла, имеет место преимущественно на стадии подъема, в период стабильного развития банковского сектора, который ищет пути качественного роста. В банковскую практику активно внедряются новые продукты и услуги, основанные на использовании современных информационных технологий. Такие технические нововведения трансформационного характера выступают ответом национальных банковских систем на вызовы, связанные с переходом человечества на постиндустриальную [1] стадию развития, которая в банковском секторе характеризуется активным использованием интернет–банкинга, позволяющего не только управлять денежными средствами на счетах из любой точки мира в режиме реального времени, но осуществлять кредитные, депозитные, расчетные, фондовые операции. Новые технологии охватывают все элементы банковского бизнес-процесса: формирование ресурсной базы, проведение активных операций, осуществление оптовых и розничных платежей и расчетов, учета банковских операций и банковской отчетности, банковского менеджмента. [2]

Вместе с тем, существует и обратная сторона действия банковских финансовых инноваций с точки зрения взаимодействия банковского и реального секторов экономики. Массовое распространение финансовых инноваций в виде производных инструментов  облигации CDO, кредитно-дефолтные свопы CDS отразилось не только на снижении рисков участников спекулятивных сделок, но и стало причиной раздувания объема спекуляций, спровоцировавших конфликт интересов банковского и реального секторов экономики, так как привлекательность спекулятивных инструментов обусловлена как минимум более высокой доходностью и сравнительно низкими рисками. В частности, В. Чик показала, что банки финансируют, прежде всего, «потребительские кредиты, сделки по изменению прав собственности, поглощения и иные спекулятивные финансовые трансакции», что «никак не способствует совершенствованию производства и развитию конкуренции» [2]. Согласно неоклассической теории рынков, с течением времени норма прибыли в разных секторах в условиях конкуренции должна выравниваться, то есть в банковском секторе в долгосрочном периоде она должна быть равна соответствующему показателю реального сектора. Однако современная практика взаимодействия не подтверждает этого по причине включения в структуру ставки вознаграждения премии за риск, а также наличия у банков возможности обеспечить доходность за счет операций, не связанных с облуживанием предприятий реального сектора. В результате, это отражается на повышении процентных ставок по кредитам, выдаваемых банками в сравнительно высокорисковые отрасли реальной экономики (например, в Германии, с конца 1990 г. объемы сделок с деривативами ежегодно росли на 53%, в то время как рост банковских трансакций составил всего 8%, а с конца 1970-х годов ставки процента постоянно превышают темпы экономического роста во всех развитых странах, кроме Японии) [3]. 

Не менее сильное влияние на характер и качество взаимодействия банковского и реального секторов имеют регулятивные финансовые инновации, которые разрабатываются и внедряются государством, в лице центрального банка или иного финансового регулятора в форме кардинального изменения действующего порядка регулирования с целью обеспечения устойчивости и совершенствования финансово-кредитной системы (в том числе банковского сектора), исходя из сложившейся в экономике ситуации. Данный вид инноваций также характеризуется противоречивостью влияния на процесс взаимодействия секторов, в одном случае, обеспечивая защиту интересов и устойчивость секторов, в другом – ограничивая доступ субъектов реального сектора к ресурсам и их развитие.

Как показывает мировая практика, внедрение регулятивных финансовых инноваций свою эффективность подтверждает, прежде всего, в период кризиса (рецессии), способствуя поддержке одновременно обоих секторов:

· выкуп «проблемных активов» у банков c созданием специализированных инвестиционных компаний (США, Великобритания, Германия, Норвегия, Ирландия, Южная Корея, Казахстан) за счет бюджетных средств, ранее созданных резервов и средств частных инвесторов;

- выкуп акций (в том числе и простых, и привилегированных) у банков в целях их рекапитализации, а в некоторых случаях выкуп контрольного пакета акций (США, Германия, Великобритания, Бельгия, Нидерланды, Австрия, Португалия, Исландия, Швеция, Ирландия, Казахстан); 

- финансирование инфраструктурных проектов за счет размещения дополнительных выпусков государственных ценных бумаг (Норвегия, Греция, Япония, Китай, Индия, Южная Корея, Казахстан и др.);

- предоставление центральными банками краткосрочных льготных кредитов коммерческим банкам, получивших название стабилизационных, в целях оживления кредитования предприятий реального сектора (США, Великобритания, Германия, Франция, Бельгия, Испания, Венгрия, Италия, Швеция, Норвегия, Дания, Япония, Южная Корея, Саудовская Аравия, Россия, Казахстан) и др. [4]        

Благодаря реализации комплексной антикризисной политики началось постепенное восстановление экономики стран, и уже в 2010-2011 гг. темпы роста ВВП в мире существенно возросли, хотя не достигли показателей докризисного уровня (рис. 1). 

Вместе с тем, как это видно из диаграммы, совокупность столь мощных по объему регулятивных мер имела довольно краткосрочный эффект, а восстановление носило неравномерный и противоречивый характер (напряженными остались условия кредитования, пролонгированы были сроки оздоровления некоторых крупных финансово-кредитных учреждений, потребительский и инвестиционный спрос остались по-прежнему на низком уровне).
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Рисунок 1. Сравнительная динамика роста ВВП 

Источник: составлено по данным источника [5]

 

Примечательно, что в этот период экономики России и Казахстана, благодаря рекордно высоким доходам от продажи нефти и существенным государственным расходам за счет ранее аккумулированных резервов, напротив, показали сравнительно устойчивое восстановление, однако докризисного уровня так и не достигли (рост ВВП Росси в 2013 г. составил 1,3% против 7,3% в 2003 г., рост ВВП Казахстана в 2013 г. составил 5% против 13,5% в 2001 г.). Однако ввиду сохраняющихся отраслевых диспропорций в экономике (доля добывающей промышленности в России 9%, в Казахстане 20,7%), чрезвычайной неустойчивости мировых цен на энергоносители, сохранения высоких рисков на глобальном финансовом рынке, ожиданий новой волны кризиса, роста инфляции и др., вектор применения регулятивных финансовых инноваций в период с 2012 г. изменился, приняв противоречивый характер с точки зрения оптимизации взаимодействия банковского и реального секторов. 

В реальном секторе период и скорость внедрения инноваций существенно отличается от того, что происходит в банковском. В период роста реальный сектор пассивен в поиске новых идей и по сравнению с банковским сектором более инертен в своем развитии. Но как только в экономике начинается спад, его субъекты начинают активный поиск средств для финансирования инноваций с тем, чтобы придать импульс своему развитию и выйти из кризиса. Однако в этот же самый период данное стремление не находит поддержки у банковского сектора, ситуация в котором в кризисный период кардинально изменяется в силу комплекса проблем: дефицита и дороговизны источников фондирования; устаревания инноваций по мере их адаптации на рынке; высокой волатильности на рынках; ожиданий нового витка кризиса, в совокупности генерирующих консервативную политику банковского сектора, не говоря уже о финансировании рисковых проектов. 

Таким образом, наиболее «гибким» видом инноваций выступают регулятивные финансовые инновации, действие которых можно и нужно направить на совмещение периода внедрения банковских и реальных инноваций, что гораздо эффективнее того, чтобы рисковать бюджетными средствами при «кризисной» блокировке банковских ресурсов. Предполагается, что сочетание действий субъектов обоих секторов в области внедрения инноваций на стадии, предшествующей рецессии, позволит не только своевременно использовать избыточные активы банковского сектора в период апофеоза экономического роста, но отсрочить во времени наступление кризиса.
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ШАРУАШЫЛЫҚ ЖҮРГІЗУШІ СУБЪЕКТІЛЕРДІҢ САЛЫҚ АУЫРТПАЛЫҒЫНЫҢ ЕРЕКШЕЛІКТЕРІН АНЫҚТАУ

Назарова Г.Н.

Әл-Фараби атындағы ҚазҰУ, ЭжБЖМ

«Қаржы» мамандығының 2курс магистранты

Ғылыми жетекшісі: Арзаева М.Ж.

э.ғ.к., доцент
Салықтық жоспарлау салық төлеушелірдің төлейтін салықтарын,  алымдарын және басқа да бюджетке төленетін төлемдерді қолданыстағы заңнамалыққа сәйкес уақытылы бюджеттік есептеулерді азайтуға негіздейтін іс-әрекеттер жиынтығынан  тұрады. Көптеген әдібиеттер көздерінде корпоративтік салықтық менеджмент мәнін салықтық төлемдерді азайту, салықтық төлемдерді оңтайландыру және салықтық жоспарлау мәндерімен сәйкестерндіріп те жатады. Салықтық жоспарлау ұйымдардағы қаржылық жоспарлаудың маңызды бір құрамдас бөлігі болып табылады.Салықтық жоспарлау қаржылық жоспарлаудың құрамдас бір бөлігі болғандықтан, келесідей қызметтерден(функция) тұрады [1]:

1. Белгіленген мөлшерден аз төлеу;

2. Салықты төлеуді белгіленген мерзімнің соңғы күні жүзеге  асыру;

3. Салық салу режимдері бойынша заңда көзделген жеңілдіктерді пайдалану;

4. Арнайы есепке алу әдістері бойынша жоғары  салық салуды болдырмау.

Бұл үрдістің басты мәні ретінде, әрбір салық төлеуші салықтық төлемдерді азайту барысында кез-келген заңды әдіс-тәсілдерін қолдана алады.Салықтық жоспарлаудың мағынасын сонымен қатар, қаржылық және шаруашылық қызметін ұйымдастыру мақсатында барынша көп деңгейдегі бюджеттік және бюджеттен тыс қорлардағы міндеттерін азайту ретінде де қарастыруға болады. Салықтық жоспарлау қаржылық стратегиялық жоспарлаудың, яғни  бизнес-жоспарды құру барысындағы бір элементі ретінде көрініс табады. Алайда, қазіргі таңда, салықтық жоспарлау салықтық менеджменттің құрамдас бөлігін құрайды. Кейбір ғалымдардың пайымдауынша, «салықтық жоспарлау» мәнін салықты оңтайландыру түсінігімен сәйкестігімен қарастырып та отырады. Оңтайландыру экономикалық көрсеткіштерінің сандық және сапалық мәндерін болып анықтау табылады. 

Салықтық жоспарлау бойынша бірнеше ауқымды әдістердің тізімдері кезедеседі, алайда осы әдістердің ішінен ең ауқымды түрде тарағаны жағдаяттық әдіс болып саналады, себебі бұл әдіс барлық кәсіпорындарға жеңіл әрі қолайлы. Бұл әдіс аз шығындарды жұмсай отырып та салықтық жоспарлаудың үрдістерін орындай алады[3].

Шаруашылық жүргізуші субъектілердің салықтық талдауы салық ауыртпалығымен анықталады. Салық ауыртпалығы бөлек шаруашылық жүрізуші субъектіге, салық төлеушілерге және де жалпы экономикалық салыққа әсер етуі арқылы сипатталады. Салық ауырпалығы(салық жүктемесі) – мемлекеттің салық жүйесінің маңызды фискалдық көреткіштерінің бірі. Салық ауыртпалығын кейбір әдебиеттерде келесідей ұғымдарда да кездесіп жатады: салық жүктемесі, салықтық қысым, салық салудағы ауырпалық және басқадай. Салық жүктемесін есептеу 3 кезеңде жүргізіледі: макродеңгей, мезодеңгей және микродеңгей. 
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Сурет 1. Әр түрлі объектілер бойынша салық жүктемесін есептеудің тұжырымдамасы

Салықтық жоспарлаудың маңызы кез-келген салық төлеушінің өзінің заңмен рұқсат етілетін қаражаттарын, өз салықтық міндеттемелерін барынша қысқарту үшін амалдар мен тәсілдерді пайдалануға құқылы. Салықтық жоспралауды салық төлемдерін азайту мақсатында ұйымның қаржылық-шаруашылық қызметін жоспарлау ретінде анықтауға болады. Салықтық жоспарлаудың негізгі мақсаттары ретінде салықтық төлемдерді оңтайландыру, нақты салық немесе салықтар жиынтығы бойынша салық ысырабын азайту, кәсіпорынның айналымды қаражаттарынының көлемін арттыру,сонымен қатар, ұйымның одан әрі  қарай дамуына жағдайлар жасай отырып, жұмысының тиімділігі үшін нақты мүмкіндіктерін ұлғайту болып табылады. Ұйымның салықтық міндеттемелерінің төмен болуына анағұрлым тиімді әдіс-тәсілдерді іздеп табу жолдарымен салықтық қиындықтарды жеңілдету есебінен қаржылық-шаруашылық қызметтің тасбыстылығын барынша ұлғайту және өндірісті одагн әрі дамыту үшін қосымша мүмкіндіктеріне ие болады.[2] Ал енді, салықтарды азайту және оңтайландырудың мәнін ашатын болсақ, салықтарды азайту дегеніміз -  салық төлеушілердің салықтық төлемдерді оңай қысқарту немесе салықты азайту дегеніміз – ұлғаймалы деңгейде ұйымдарға пайда алып келетін бірден бір оңай жол. Салықты оңтайландыру дегеніміз – рационалды, көпбаламалы түрде салықтық міндеттемелерді азайту және осы негізде ұйымның дамуының тиімділігіне қарай ұлғаймалы деңгейде табыс табу.
Шаруашылық жүргізуші субъектілерге байланысты салық жүктемесін есептеу микродеңгейде жүргізіледі. Бұл деңгейде тек нақты бір шаруашылық жүргізуші субъектісінің көрсеткіші бағаланады. Оны анықтау үшін келесідей формуламен анықталады: 
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;
ННхс – шаруашылық жүргізуші субъекті үшін салық жүктемесі

Н – шаруашылық жүргізуші субъектінің салығы 

ВР – өнімді өткізуден алынған түсім

ВД – өнімді өткізуден тыс кірістер 
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;

Пр – есептік пайда;

Пч – таза табыс;
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;

ДС- қосымша құн;
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ПБ – баланстық табыс.
Қорытындылай келе, қазіргі таңда, кәсіпкерлік қызметінің тиімділігін арттыру мақсатының кепілі ретінде, салық төлемдерін  оңтайландыру және салықтық жоспралаудың жүзеге асуынан тұрады. Салықтық жоспралау мен салық төлемдерін оңтайландырудың өзекті мәселелерінің бірі ретінде кәсіпорындағы салық төлемдерінің мөлшерін азайту болса, ал мемлекет тарапынан салықтық төлемдерді азайтуына кедергілер болып та жатады. Экономикасы дамыған мемлекеттерде салықтық жоспарлау кәсіпорындарды маңызды рөлді атқарады, ал біздің елімізге бұл процесс енді ғана етек жаюда.Ұйымның стандартты салықтарды төлеу барысында заңда белгіленген ставкалар бойынша салықтық жеңілдіктер қолданылмаған жағдайда, бұл салықтық менеджменттің тиімсіз болуына әкеліп соқтырады. 
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Мемлекет басшысы Нұрсұлтан Назарбаев өткен жылғы Қазақстан халқына арнаған Жолдауында және жақында жарық көрген «Ұлт Жоспары – қазақстандық арманға бастайтын жол» атты мақаласында салықтық әкімшілік жүргізуді оңтайландыру мәселесіне ерекше басымдық берді. Елбасы аталмыш мақаласында алдағы уақытта «Салықтық және кедендік әкімшілік жүргізуді жақсартуға бағытталған шаралар зор маңызға ие болады», деп атап көрсетеді. Осыған байланыс​ты біз төменде еліміздің салық жүйесінің өзіндік ерекшеліктері мен даму бағыттарына тоқталып өтпекпіз.

Қазақстан егемендік алып, тәуелсіз мемлекет болғанына да, міне, ширек ғасырға аяқ басты. Осы кезең аралығында салық жүйесіне көптеген өзгерістер енгізілді. Салықтар мемле​кет​тің саяси және экономикалық қыз​мет​терін қаржыландырудың негізгі көзі болып табылады. Ол мемлекеттің өмір сүруінің негізі болып саналады.

Қазақстан Республикасы салық жүйе​сінің өзіндік бір ерекшелігі бар. Мәсе​лен, Германияда салықтың 50 түрі, біздің елде 13 түрі бар. Неге? Өйткені, салық​тың басқа төлемдерден ерекше еке​ніне байланысты оған арнайы мәрте​бе беріп отырмыз. Салықтар және бас​қа да бюджетке төленетін міндетті төлем​дер​ді қоссақ, яғни салықтың 13 түрі, алым​дар​дың алғашқыда 13, қазіргі кезде 6 түрі, 9 төлемақы, мемлекеттік баж, кеден төлемдері, консулдық алымдардың барлығы 50-ге жақындап қалады.

2008 жылдың 10 желтоқсанында жаңа Салық кодексі қабылданып, 2009 жылдың 1 қаңтарынан бастап қолданысқа енгізілді. Осыған байланыс​ты Елбасы Қазақстан халқына арнаған 2009 жылғы «Дағдарыстан жаңару мен дамуға» атты Жолдауында «Не​гізгі салықтар бойынша мөлшерлемелерді әлдеқайда төмендеткен жаңа Салық кодексі іске қосылды. Өткен жылмен салыстырғанда, корпоративтік табыс салығы биылғы жыл​дың өзінде үштен бірге төмендетіліп, 20 пайызды құрайды, ал 2011 жылы 15 пайыз болады. ҚҚС мөл​шерлемесі 12 пайыз​ға дейін төмен​детілді. Әлеуметтік са​лық мөл​шер​лемесінің рег​ресті шкала​сының ор​ны​на 11 па​йыз көле​мін​дегі бірың​ғай мөл​шер​леме енгізілді. Инвес​ти​цияларды жүзеге асыратын кәсіпорындар үшін салық преференция​лары көзделген. Осының бәрі экономиканың шикі​зат​тық емес секторын, ша​ғын және орта кәсіп​кер​​лікті дамытудың аса маңызды ынта​​лан​дырғышының бірі​​не айналды», деп атап көрсетті.

Халықаралық стандарттарға сәйкес және әлемдік тәжірибелерге сүйеніп, еліміздің жалпы әлеуетін ескере отырып, 2008 жылдың 10 желтоқсанында қабылданған жаңа Салық кодексіне салықты есептеу тәртібінде және салық мөлшерлемелері бойынша бірнеше өзгертулер мен толықтырулар енгізілді, атап айтқанда, көлік салығы, мүлік салығы, акциз салығы. «Молшылық салығы» дер кезінде қабылданған іс-шара болды. Аталған салық түрлері бойынша бюджетке бірнеше есе салықтық түсімдер түсті. 2014 жылдың қаңтар айында БҰҰ-ның сарапшылары «2013 салық жиынтығы – жаһандық көрініс» атты баяндамасын жариялады. Онда көрсетілгендей, дамушы мемлекеттер ішінде Қазақстандағы кәсіпорындар төлейтін салық деңгейі ең төменгі көрсеткіш (28,6 пайыз) деп саналады. БҰҰ-ның бұл тізімінде біздің ел 17-орында тұр. Ал, ең жоғары салық Өзбекстанда (98,5 пайыз). Жалпы, Шығыс Еуропа елдері мен Орталық Азияда кәсіпорындар мен өндіріс орындарына салынатын салықтың орташа көлемі 41 пайызды құрайды.

Сонымен қатар, Ел​басы Нұрсұлтан Назар​баев ұсынған Бес инсти​тут​тық реформаны жү​зеге асырудағы «100 нақ​​ты қадам» Ұлт Жос​па​ры бұл жаһандық және ішкі сын-қатерлерге жауап және сонымен бір мезгілде, жаңа тарихи жағдайларда ұлттың дамы​ған мемле​кеттердің отыз​дығына кіруі жөніндегі жоспары болып табылады. Ұлт Жоспары елімізге «2050» Стра​тегиясын жүзеге асыру мен Қазақ​стан мемлекеттілігін ны​ғайтуға, жолдан адас​пау​ға, күрделі кезең​нен сенім​ді өтуге жағдай туғызатын беріктік қо​рын жасап беретін болады. Жоспардың негізгі мақсаты «аурулардың сыртқы белгілерін» сылап-сипап қою емес, оларды жүйелі емдеу болып табылатын қоғам мен мемлекетті түбегейлі қайта өзгертуге негіз қалайды. Соның ішінде үшінші институттық реформа «Индустрияландыру жəне экономикалық өсім» деп аталады. «100 нақты қадамда» салыққа қатысты бірнеше қадамдар бар, атап айтқанда, 37-қадамда «Салық және кеден саясатын және ресімдерін оңтайландыру», 39-қадамда «Кеден және салық жүйелерін интеграциялау. Тауар салық салу мақсатында Қазақ​стан аумағына кірген кезеңнен бастап оны сатқанға дейін бақылауға алынады», 42-қадамда «2017 жыл​дың 1 қаң​та​ры​нан мемлекеттік қызметкерлер үшін, одан әрі барлық азаматтар үшін кірісті және шығысты жалпы жариялау​ды кезең-кезеңмен енгізу», 43-қадамда «Салық декларацияларын қабылдау және өңдеудің орталық желісін құру. Орталық салық төлеушілердің электронды құжаттарының бірыңғай мұра​ғатына кіру мүмкіндігіне ие болады. Декларанттар салықты бақылау бойынша шешім қабылдау үшін тәуекел санаттарына бөлінетін болады. Жариялауды бірінші рет тапсырған жеке тұлғалар үш жыл мерзімде қайта тексерістен өтпейтін болады», 44-қадамда «Жанама салық салу тетіктерін жетілдіру. Қосылған құн салығының орнына сатудан салық алуды енгізу мәселесін жан-жақты зерттеу», 45-қадамда «Кіріске және шығысқа салық есебін міндетті түрде енгізу арқы​лы қолданыстағы салық режімін оңтай​ландыру» міндеттері күн тәртібіне қойыл​ған. Осы бағытта Үкіметіміз тындырымды жұмыстар атқаруда.

Мемлекет басшысы Н.Назар​баев​тың Қазақстан халқына арнаған 2015 жылғы «Қазақстан жаңа жаһандық нақты ахуалда: өсім, реформалар, даму» атты Жолдауында «Бүгінде біз бюджетке салықтық түсімдердің 20 пайызға дерлік төмендегенін айтып отырмыз. Қосылған құн салығын төлеу көлемі төрттен бірге, ал табысқа корпоративтік салық бойынша 13 пайызға төмендеді. Бұл бар болғаны бизнеске қосымша қысымды білдіретін болады. Бюджет шығындарын Ұлттық қор есебінен жабу – көрегендік емес. Біз алдағы жылдардың қандай боларын білмейміз. Сондықтан менің ұстанымым қағидатты – Ұлттық қор қаржыларын ағымдағы шығындарға пайдалану тоқтатылуы тиіс. Ұлттық қордан республикалық бюджетке жыл сайынғы кепілдендірілген, шектеулі трансферт бірден-бір тетік болуы керек. Үкіметке Ұлттық қор қаржыларын жаңа жаһандық өмір шындығы жағдайында қалыптастыру мен пайдаланудың жаңа тұжырымдамасын әзірлеуді тапсырамын. Бізге мемлекеттік кірістер мен шығыстардың бүкіл жүйесін қайта қарау қажет. Ең алдымен, бюджеттің кіріс базасын ұлғайту керек. 2017 жылы қазіргі ҚҚС-тың орнына сатудан түсетін салықты енгізу қажет. Барлық тиімсіз салықтық жеңілдіктерді жойған жөн. Салықтық режімдерді оңтайландыру қажет – тек үш деңгей ғана қалуы керек. Олар – жалпы, жеке кәсіпкерлер үшін патент және шағын және орта бизнес, сондай-ақ, аграрлық сектор үшін арнайы салық режімі. Мұндай механизм «көлеңкелі экономиканы» жарыққа алып шығатын болады» деп атап көрсетті.

Осыған орай Қазақстан Үкіметі және тиісті министрліктер мен мекеме​лер бірнеше бағдарламалар әзірлеп, жүзеге асыруда. Уақы​тында төленбеген салықтың айыппұлы мен өсімпұлы өте жоғары болады. Қа​зақстан Республикасында салықты мер​зімінде төлеу әрбір азаматтың парызы болуы тиіс, яғни төленген салық арқылы дер кезінде ата-әжелеріміз зейнетақысын, аналарымыз әлеуметтік жәрдемақыларын, мемлекеттік қыз​мет​керлер жала​қысын, ал білім алушылар (студенттер, магистранттар, докторанттар) шәкіртақыларын алатынын ескеруіміз, сонымен қатар, егемен еліміздің әлеуметтік-экономикалық дамуы үшін өзіндік бір үлес қостық деп есептеуіміз қажет.

Сонымен, қорыта келгенде, біз​дің мақсатымыз – еліміздің салық саяса​тын​дағы жүзеге асырып жатқан іс шара​ларын насихаттау, салық төлеу​шілер​дің арасында «салық мәдениетін» қалып​тастыру, әрбір тұлғаның салық төлеуге деген азаматтық борышын арттыру.
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Салықтар барлық елдерде олардың қоғамдық-экономикалық құрылысы мен саяси іс-бағытына қарамастан ұлттық мемлекет кірістерінің негізгі көзі – ұлттық табысты қайта бөлудің басты қаржылық құралы, мемлекеттің кірістері және бюджеттің кірістерін қалыптастырудың шешуші көзі болып табылады. Салықтарда мемлекеттің экономикалық мазмұны нақты түрде көрінеді, ал салықтардың әлеуметтік-экономикалық мәні, олардың түрлері мен рөлі қоғамның экономикалық құрылысымен, мемлекетің табиғатымен және функцияларымен айқындалады.

Мемлекетке түсетін салық түсімдерінің сипатты ерекшелігі олардың сан алуан қоғамдық қажеттерге кейін иесіз пайдаланылуы болып табылады. Осынысымен салықтардың мемлекет, сондай-ақ басқа жергілікті органдар белгілейтін түрлі міндетті мақсатты жарналардан, төлем аударымдарынан айырмашылығы болады. 

Салықтардың тікелей және жанама болып бөлінуінің критерииі салықтың ең соңғы төлеушісін анықтау болып табылады. Егер салықтың ең соңғы төлеушісі болып салық салынған меншіктің иесі немесе салық салынған табысты алушы табылса, онда мұндай салық тікелей салық болып табылады. Ал жанама салықтың ең соңғы төлеушісі болып үстеме ретінде қосылатын тауардың тұтынушысы табылады.

Сондай-ақ, салықтар тек қана экономикалық категория ғана емес,  сонымен бірге құқықтық категория, сәйкесінше оған тән экономикалық және заңдық белгілері бар. Оның негізгі экономикалық белгілеріне төмендегілерді жатқызуға болады:

· салықтардың ақшалай нысаны;

· салықтардың қайтарымсыздығы мен эквивалентсіздігі;

· салықтардың объектлері мен субъектлерінің, оның мөлшері мен төлеу мерзімінің анықтылығы;

· салықтар мемелекеттік бюджеттің кіріс көзі болып табылады.

Салықтардың белгілерін одан ары толықтыра түсу үшін келесі құқықтық белгілерін қарастыруға болады: салықтар – субъектлердің өз меншіктерінің бір бөлігін мемелекет пайдасына беруі болып табылады; салықтар заңмен енгізіліп, бекітіледі; салықтар – ол мәжбірлеу сипатына ие төлем болып табылатын міндетті жарна;

Отандық салық заңдылығын сәйкес салық салу жүйесінде салықтардан басқа да бюджетке төленетін міндетті төлемдердің алатын өзіндік орны бар. оларға: алымдар; төлемдер; мемелекеттік баж; кедендік төлемдер.  

Салықтардың бюджетке төленетін басқа да міндетті төлемдерден үш түрлі айырмашылығы бар: Біріншіден, салықтар басқа белгілі бір мөлшерде өз еркімен төленетін алымдар мен төлемдерге қарағанда мәжбүрлеу сипатына ие. Мысалға, жеке кәсіпкерлерді мемлекеттік тіркеу кезінде, жеке кәсіпкерлікпен айналысу керек пе, жоқ па тұлға өзі таңдайды, яғни еркі біледі.

Екіншіден, субъектілер салықтарды төлегенде соған айырбас ретінде ешқандай эквивалент иемденбейді, ал бюджетке төленетін басқа да төлемдерді төлеген кезде эквивалент ретінде қандай да бір  материалдық немесе экономикалық пайда көреді. Мысалға, жерді пайдаланғаны үшін төленетін төлемді төлеген кезде субъектлер ауыл шаруашылығы өнімдерін өндіріп және сата отырып белглі бір дәрежеде содан пайда табады.

Үшіншіден, егер салықтардың бюджетке төленуінің белгілі бір тәртібі мен мерзімі болатын болса, бюджетке төленетін басқа төлемдер төлеудің тұрақсыз және нақты емес сипатына ие болып келеді. Мысалға, Қазақстан Республикасына тауарлар импорты кезінде кедендік баж нақты сол операция орындалғанда ғана жүзеге асырылады. Ал, басқа да операциялар кез келген күні орындалуы мүмкін, кедендік бажды немесе кедендік төлемдерді алдын ала төлеу мүмкін емес.

Дамыған елдерде өзінің нәтижелілігін дәлелдеген тікелей салықтар айтарлықтай өсті және 2009 жылы: АҚШ-та 91,1%, Жапонияда-71,2%, Англияда-54,3%, Германияда-44,1% құрады. Ал Қазақстанда тікелей салықтар жалпы салықтық түсімдердің 67-70% құрайды.

Аймақтық бюджеттердің кірістері жергілікті салықтар мен алымдардың, салықтық емес түсімдердің, жоғары тұрған бюджеттерден түсетін кірістердің есебінен қалыптасады. Халықаралық тәжірибе көрсеткендей, экономикасы жоғары дамыған елдердің жалпы мемлекеттік ресурстар көлеміндегі аймақтық бюджеттер кірістерінің үлесі жоғары болады. Мысалы, егер олар Португалияда ЖҰӨ-ң 3%-н құраса, Норвегияда –15%, Швецияда -31% құрап отыр.

Жергілікті салықтар - аймақтық бюджеттердің негізгі кіріс көзі болып табылады. Олар әр елдің салық заңдылығына сәйкес аймақтық бюджеттердің әрқайсысы бойынша бекітілген, олардың ставкаларынбиліктің жергілікті органдары орнатады. Мұндай салықтардың саны әр елдерде 20-дан 100-ге дейін жетеді, ал аймақтық бюджеттердің жалпы кірісіндегі үлес салмағы – 30-дан 70%-ке дейін.

Жергілікті салықтар тікелей және жанама болып бөлінеді. Батыс Европаның жергілікті салық салу жүйесінде негізінен тікелей салықтардың үлесі жоғары: яғни табыс, пайда және меншікке салынатын салықтардың үлесіне жалпы салықтық түсімдердің орташа 70-75% келеді, жанама салықтарға 3-4%, басқа да салықтарға – 20-25%. Жапониядағы тікелей салықтардың үлесі - 85%, жанама салықтардікі - 15%.

Қазақстан Республикасының аумағында қолданылып жүрген тікелейсалықтардың басым көпшілігі жергілікті бюджеттің кірісі болып табылатын жергілікті салықтар болып табылады.

Қазақстан Республикасының жергілікті бюджет кірістерінің негізгі көздерінің бірі жергілікті салықтар. Жергілікті салықтарға келер болсақ, Қазақстан салық жүйесінде бүгінде жергілікті деңгейде мынадай салықтар алынады:

- жеке табыс салығы;

- әлеуметтік салық;

- жер салығы;

- бірыңғай жер салығы;

- заңды және жеке тұлғалардың мүлкіне салынатын салық;

- көлік құралдарына салынатын салық.

Нарықты нарық жасайтын меншіктердің көп түрлілігі болатын болса, өтпелі кезеңде меншік қатынастары аса маңызды орынға ие екені әдебиеттерде аз жазылып жүрген жоқ және оны жекешелендіруде де кеткен кемшіліктер мен жетістіктер турасында да көп мәселелер айтылып жүр, өйткені, меншік түрінің нағыз өз иесін тауып, өндіріске қосылып жатқаны нұр үстіне нұр болары сөзсіз. Бұл тұрғыда ой өрбітер болсақ, әсіресе бүгінгі күннің басты мәселесі болып отырған бұрында мемелекеттің меншігінде болып келген жердің жеке меншікке берілу мәселесі көптің басын қатыратын өзекті мәселенің бірі болып отыр. Олай дейтініміз, жерді жеке меншікке беру туралы сөз қозғалғанына біраз уақыт болса да үкімет пен халық ол туралы бір шешімге келе алмай, дағдарысқа тіреліп отыр. Сондықтан да меншіктің тиімді пайдаланылып, одан түсетін салық базасының ұлғаюуы, мемлекетке де, халыққа да тиімді.
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Many domestic and foreign scientists, researched  the term corporate tax management. In many textbooks and the literature of the theory of corporate tax management use like  a sign of " reducing tax of payments", "tax optimization" and "tax planning " in terms of equality. Corporate tax management is to choose the right firm, improve the efficiency and management of the road, as a result, a comprehensive optimization of tax liabilities to increase income. / 1, 98б/Corporate tax management is a science-based market forms and methods of managerial decision-making within micro data tax income and expenses by using the control flow of the commercial organizations of the tax system.Corporate tax management the object of the enterprise of taxes and other obligatory payments, and the subjects - the physical persons engaged in enterprise activity on direct and indirect.Organization of tax management in the broadest sense – is tax planning, tax optimization and tax self-control set of methods and organizational forms, in the narrow sense – is the development and creation of conditions for optimization of tax flows.
Experience in research Department. And theory corporate tax management Gusakova S. V. Barulin, G. N. Bukin, M. Saneev, A. A. Leushev, reflected in the works of foreign scholars such as and others

The result  and the analysis. Corporate tax management of enterprises and organizations in financial and economic activities is an integral part in reducing the tax burden of the taxpayer legal instrument; obligation and purpose of corporate tax management tax policy and the state budget is currently limited. The purpose of corporate tax management – tax optimization through the use of features of tax legislation and all that concerns the main goal, timely identification and elimination of deficiencies in the financial activities, financial condition of the company and its resources aimed to improve the regulation of tax payments by improving the ability to find out what to do. To accomplish these purposes it is necessary to solve several problems:

• Industrial, commercial, financial indicators among different actions, the causal relationships from the point of view of using financial resources to improve the financial condition of the enterprise based on the study and evaluation of their admission.

• Real business environment and the physical, loan, and inventory, based on the possible financial results, economic viability, predictive analysis security of samples the preparation of financial situation, use a variety of resources.

• Effective use of financial resources and strengthening financial condition of the company aimed at the implementation of the activities.

Elements of corporate tax management functionally include:

• Organization of the tax management process;

• Corporate tax planning;

• Corporate tax regulation;

• corporate tax governance.

Tax planning, regulation and control – recognized elements of the tax mechanism. The mechanism of tax administration in the tax and 3 elements (planning, regulation and control).

Tax planning as an element of corporate tax management of the taxpayer from the point of view of its financial and economic activities is an integral part. This process is very important, because tax optimization allows to identify financial resources. Optimization of tax administration. Regulation of the state economy, carrying out activities play an important role. “Don't do it, but because used will to allocate public servants, who are as ready to put all taxes. The basis for their life is necessary.” historically approved positions. 

What is tax planning for legal entities and individuals - commercial, investment actions to reduce tax payments as the result of planning. Any business or commercial purpose can be achieved in different ways. The volume of tax payments depending on the choice of any of these lines, you can even different types.The goal of tax planning is choosing the path of reduced tax payments. Costs, tax payments of the industry, as is the structural element in the overall strategy of cost optimization, forecasting, taxСалықтық жоспарлау қаржылық-шаруашылық әрекеттің стратегиялық жоспарлау әдістерін қолдану есебінен салықтық төлемдерді төмендетудің әртүрлі заңды желілерін ойластыру және енгізуді көздейді.

Tax planning providing needs in different situations for different tax rules set out in the current legislation. If they want the government directions, their acting methods adopted by a variety of methods for calculating the tax base of taxpayers and offers a variety of tax benefits. (Table 1)
Table 1 - Tax planning
	GNP
	The level of tax planning
	Necessity of tax planning

	0-15 %
	- accounting, accurate maintenance of internal documentation, the use of direct benefits;

- the level of a professional accountant;

- consultant's advice of outside tax disposable.
	Minimal, one-time events;

	20-40 %
	- tax planning, financial management and control was part of the overall system, a typical large-scale and long-term contracts for schemes of arrangement;
Control staff prepared a special need to have the management and financial director;
- Companies specialized subscription services.
	Necessary, regular activities

	45-60 %
	- on the activities of the organization and its current daily activities for all external and internal important element in the establishment and strategic planning;

- organization and supervision of staff and the availability of specially trained actions all of the services your organization requires close of the Board of Directors;

- the presence of a tax attorney, tax and external permanent employment with the consultant;

- special development programme, a mandatory tax analysis and tax Advisor for all organizational, legal and financial measures and innovation expertise.
	vital, daily activities

	60 % higher 
	- the tax service or competence replacement;
	No comments


Elements of tax planning:

• strategy optimization of tax liabilities there is a clear implementation plan 

• satisfactory condition of the accounting and tax reporting of business activities for the rational planning quickly, without any distortion of information.

Document approved organization must use these types and methods of tax calculation during a fiscal year. Or maybe, at the beginning of the fiscal year in connection with the amendments to tax legislation changes. The role of taxes in shaping the revenue base of budgets of all levels. Therefore, through the mechanism of tax regulation of incomes between budgets of different levels, the distribution of territories on tax and budget system is the basis

Tax regulation is a regulation of inter-budgetary relations, simplification of tax burden of economic entities, government revenue and tax in full volume, providing for flexible government tax management  field elementer mechanism of management. According to this definition, read more to discover the essence of the tax regulation for the provision of the combined scheme is shown in figure 2.

Figure 2 shows the point of view of tax regulations provided for in the two: first, as kraly regulation of interbudgetary relations; second, as a stimulating industrial production. Taxes in the regulation of interbudgetary relations can be applied in two forms: 1) approval of the distribution. Currently, in accordance with the budget code, oblast and district (city of regional significance) norms of income distribution between the budgets. 2) parallel to taxes. Abroad some additional taxes to local budgets, the right to adoption, but in Kazakhstan, such practice is not applied. Only the services of local representative bodies of the Republic of Kazakhstan, the law of the land only for land tax on the basis of the zoning of the land, lowering or raising rates of land tax and base rates of land tax established is to be paid right there, but not more than fifty per cent [3, 7].

Methods of control of industrial production through taxes based on tax rates, tax incentives, sanctions are applied. With the introduction of changes in the tax law, tax rates, reduction or increase of the tax burden. In the settlement method of applying tax benefits to business entities and citizens, stimulating effect. Types of tax incentives, aimed at reducing the tax burden of the entities coming into the picture.
The role of taxes in shaping the revenue base of budgets of all levels. Therefore, the mechanism of distribution of incomes between budgets of different levels of the budget system and tax in the territory.

Very difficult to regulate inter-budgetary relations in the Republic, becomes a relevant issue. Planning basics of regional budgets the approval of standards regulating taxes, the issues of permanent rasped.

 Tax control, there is something the Tax code, tax legislation, supervision over the implementation of law regulations and much more. Tax control – in fact, the actions of the state aimed at financial, income, monetary funds forming part of the financial system is to collect and fueling costs. As mentioned above, the tax control takes a special place in the economy, as its content is very Terence. Its content is, in our opinion, still not fully disclosed. The economic importance of the tax control, an integral part of the tax system rede serde movement of society. That is, through control of tax relations fall into the society by increasing tax revenues positive effect, in some gastrochaena from payment of taxes in the course of inquiry, in the course of the negative impact, we can see their punishment. Corporate tax control is the systematic, tax managers and managers under his leadership and tax accounting in the enterprise, aimed at the organization of a reliable tax ad hoc group of employees, the control over correctness of tax calculation, as well as inspections, identification of design errors and eliminate the tax authorities. Tax control is reflected in the following indicators: 

1) state control, Tax control. Salamasina specified in the regulations that the tax control is carried out by the authorized state body. 

 2) Tax control financial control is regarded as. 

3) of the Tax control is one of the types of state control is specific, i.e. bodies entitled to carry out tax control provide.

Only at observance of these rules and in the case that the enterprise in the tax management corporate services can operate more efficiently, increases the level of working capital and the level of your gross income.[4]

Conclusion. The use of corporate tax management, operating in accordance with the law should be. If you encounter difficulties with qualified specialists in the field of taxation, auditing firms, independent auditors or treatment. The creation and development of tax management in your organization a significant improvement in tax discipline, and minimizing the number of penalties applied to them from the tax of the organizations held in the organization calculated the effective work of all, allows to stabilize the financial situation, which is very important nowadays.
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Recently, one of the topics under discussion in the Kazakhstan is the introduction of universal declaration of income and property of citizens. In this case according to the Program of the Government of the Republic of Kazakhstan “The main directions of new economic policy on shadow economy volumes reduction and organizational measures in the Republic of Kazakhstan for 2005-2010” approved by a resolution №969 from September 30 2005 of the Government of the Republic of Kazakhstan in order to reduce the shadow economy volume it is considered to transit gradually to an universal declaration of individual’s income, as one of the main measures in tax administration sector and concept on the transition to an universal declaration of the incomes and properties of the citizens of the Republic of Kazakhstan and individuals with residence permit was prepared. The concept includes the aims, tasks, periods, and also main directions and mechanisms of an universal declaration[1]. 

The 42 step of the five institutional programs, aiming implementation of the nations plan – 100 real steps, includes gradual implementation of a universal declaration of incomes and expenses for state employees from January 1 2017, then later for all citizens. In the framework of the step’s implementation, the law of “Introduction of the amendments and fulfillments to the separate legislation of the Republic of the Kazakhstan on incomes and expenses declaration issues of the individuals of the Republic of Kazakhstan” was adopted on 18.11.2015. The rules of gradual implementation of a universal declaration were approved in this law.

The aim of a universal declaration is to develop the system of efficient control of individual’s incomes and expenses in order to fight against corruption and the shadow economy indicators, also to strengthen the state’s role in providing the collection of mandatory payments and taxes to the budget. 

The tasks of providing a universal declaration are the next: 

· The preparation of the methodical basics of a universal declaration and its legislative support;

· To conduct activities on individuals’ declaration preparation for receiving and processing by state authorities;

· To develop the most convenient system of incomes and properties declaration for the citizens;

· Full informing of the people on issues of a universal declaration transition; 

· To develop an efficient system of cameral control of individuals’ declaration. 

According to the current Tax law individuals are collected personal income tax for two types of objects:

· The income, which is collected a tax from a payment source;

· The income, which is not collected a tax from a payment source [2]. 

When Kazakhstan’s Tax system was just developing and the citizens had an income mainly as a salary being a hired worker, it was normal to collect personal income tax from the source of income. By development of the market relations the individuals began to have also the income, which was not taxed as a source of income.

Consequently under the current Tax law, personal income tax declaration is obligatory for the following individuals:

· Individual entrepreneurs;

· Individual notaries, individual bailiffs, lawyers and professional mediators;

· Individuals with property income;

· Individuals with other incomes, including money, earned outside Kazakhstan;

· Individuals with money in accounts outside the Kazakhstan;

· Deputies of the Parliament, judges of the Republic of Kazakhstan, also other individuals, obliged with a declaration according to the legislation of the Republic of Kazakhstan.

In accordance with the law, which enters into force in 2017, a universal declaration will be conducted in two stages. At first stage, beginning with 2017 employees of the state organizations, and authorized persons of national companies will join this system. The second stage, which starts in 2020, will include all individuals. 

All adult citizens, oralmans (ethnic Kazakhs, returned to Kazakhstan from abroad after the gaining an independence), underage citizens (if a child has a registered property, then child’s legal representatives have to declare for them), also foreign citizens, that have properties and taxable income in the territory of the Republic of Kazakhstan, must annually submit declaration.

Declaration system consists of two types of declarations:

First, in an ‘income’ declaration called “assets and liabilities declaration” a taxpayer individual’s following information in and outside of the territory of Kazakhstan is shown:

· Real estate (constructions);

· Money in bank account and in cash;

· Debit and credit debt volume and so on.

Declaration of assets and obligations is divided into the next:

a) first – a submitted declaration of assets and liabilities in the moment of declaration submission was obligated;

b) regular – a declaration that is submitted after the first declaration of assets and liabilities was submitted in accordance with the legislation of the Republic of Kazakhstan;

c) additional – a declaration, that is submitted when there is need for changes and amendments in the previous submitted declarations;

d) additional due to message – as a result cameral control Tax authority finds rules violation, a declaration of assets and liabilities must be submitted. 

Second, ‘Declaration of Incomes and properties’ aims to define the following feature of the individual:

· income, with a taxable source;

· income, without a taxable source;

· income with a tax exemption and so on. 

In the regular declarations of incomes and property the changes in incomes and properties, change costs and the source of financing are specified. 

For individuals with incomes only as salaries or pensions and also a state employee, deputy, judge, and individuals, who are not self-employed, one-page optimized version of declaration submission is available.

Under the current Tax law the minimum level of salary, mandatory and voluntary pension contributions, the sum of insurance premiums due to the agreement of insurance, the sum of money, aimed to pay for the debts for Housing construction savings bank of Kazakhstan, cosmetic and other medical service costs are approve to be deducted [3]. Beginning with January 1, 2017, including all the above-mentioned, mandatory social medical insurance, voluntary medical insurance, for large families – educating costs, costs to pay for the mortgages, taken from any bank in Kazakhstan are also approved to deduct. 

Due to the Kazakhstani experts’ opinion, in the result of implementation of such deduction the personal income tax losses may exceed 33 billion Kazakh tenge or can be 7,6% of all the personal income tax revenue. 

A paper version of declaration must be submitted not later than July 15 after the reporting year, as for an electronic version not later than September 15. 

According to the foreign experience individual’s income declaration is considered as one of the documents confirming customer’s solvency by a bank. In its turn it allows to control issues of an analysis of debtor’s solvency, non-cash circulation, and false bankruptcy. 

It is expected that a transition of a universal declaration influence to the following:

· to decrease the shadow economy volume;

· to systemize and increase the number of taxpayers;

· to prevent tax payment evasion;

· to decrease the degree of corruption in state organizations;

· to enlarge the database of taxes and increase the volume of personal income taxes revenues;

· to the efficiency of criminal investigations;

· to increase the tax culture of taxpayers’ of the Republic of Kazakhstan.

Also according to the forecasts of authorized state organizations as a result of a universal declaration implementation the volume of personal income tax revenues will increase at least by 10%. 

Hence, the implementation of a universal declaration in Kazakhstan is an objective demand of the time. 
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Ипотекалық несиелеу кез келген мемлекеттің даму үрдісіне кешенді түрде әсер етеді. Ипотекалық бизнестің дамуы экономиканың нақты секторларының – өнеркәсіптің, құрылыстың, ауыл шаруашылығының, банк секторының әрекет етуіне және ел халқына оң әсерін береді. Әлемдік тәжірибе көрсеткендей, ипотекалық несиелеудің капитал салымдарын қаржыландырудың тиімді құралы ретіндегі дамуы қоғамдағы әлеуметтік мәселелерді ғана емес, сондай-ақ ұзақ мерзімді қаржыландырумен байланысты проблемаларды шешуге де мүмкіндік береді. Нақтырақ айтсақ, ипотекалық несиелеу әлеуметтік тұрақсыздықты жеңуге көмектеседі, себебі ипотека мемлекет үшін – халықты тұрғын үймен қамтамасыз етудің ыңғайлы құралы, қаржылық институттар үшін – қаржылық құралдарды тиімді пайдалану жүйесі, құрылыс ұйымдары үшін – байлыққа кенелудің жолы болып табылады. Ипотекалық несиелеу банк-кредиторларға да өте тиімді, өйткені бұл несиелеудің түрі оларға сатып алынатын жылжымайтын мүлікті кепілге алу арқылы несиелік тәуекелді азайту жағдайында ұзақ мерзімді негізде пайыздық табысты алуды қамтамасыз етеді.

Жылжымайтың мүлікті кепілге салу арқылы болатын қарызыны ипотека несиені ұғуға болады. Ол тұрғын үй құрылысын салуға және сатып алуға, жер сатып алуға беріледі, әрі ұзақ мерзімді сипатқа ие. Ипотекалық несиелеу нарықтық экономиканың ажырағысыз элементі болып табылады. Ипотекалық несие – бұл қатаң анықталған кепілзатпен берілетін қарыз болып табылады.

Ипотекалық несие – тұрғын үй құрылысына инвестиция тартудың тиімді тәсілі. Алайда жылжымайтын мүлік құнының шамадан тыс артуына, тұрғын үй құрылысына инвестиция жұмсау деңгейінің төмендігіне байланысты табысы орташа қарыз алушы ипотекалық несие алу мүмкіндігінен айырылып қалып жатқаны белгілі. 

Мұндай мәселелерді шешуде Қазақстан Республикасында әрекет етіп отырған қазіргі тұрғын үй ипотекалық жүйесін дамытутың маңыздылығы теориялық, тәжірибелік тұрғыдан арта түседі. Қазақстан Республикасының экономикасындағы ипотекалық несиелендірудің тиімді пайдаланудағы жоғарыда аталған мәселелердің бүгінгі күнге дейін жете зерттелмей келуі, әлемдік ауқымда болып өткен ипотекалық дағдарыс бұл тақырыптың өзектілігін айқындай түседі. 

Қазақстан Республикасының тұрғын үй құрылысын дамытудың Мемлекеттік бағдарламасына сәйкес, Тұрғын үй құрылысы Қазақстанның дамуында басты бағыттарының біріне айналды. Халықтың көпшілігіне қол жетімді тұрғын үй құрылысының құнын арзандатпайынша, тұрғын үй несиесінің мерзімін ұзартпайынша және несиелеу ставкасын төмендетпейінше ипотекалық несиелеу нарығын дамыту мүмкін емес. Қазақстандағы ипотекалық несиелеудің қазіргі уақытта көптеген мәселелері бар: 

· Екінші деңгейлі банктердің ипотекалық несиелендіру бойынша басқа елдерге қарағанда пайыз мөлшерлемесінің жоғарылығы;  

· Ипотекалық несиелеу шығындарының көптігі; 

· Біздің банктерде несиені өтеу аннуитеттік төлем сызбасы бойынша жүреді, яғни өтеу мерзімі бойынша біркелкі төлемдер жүреді. Әрине, мұндай әдіс банк үшін де, клиент үшін де өте ыңғайлы. Бірақ, клиент таңдау мүмкіндігіне ие болуы керек [1].

Ипотекалық нарық Алматы қаласынан Астанаға жылжып жатыр. Астананың ипотека нарығындағы үлессалмағы бір жылда 1,8%-ға артқан, ал Алматынның үлессалмағы, керісінше, 3,8%-ға азайған. Астанадағы ипотека көлемі 167,5 млрд теңгені құраса (+7,7 млрд теңге), Алматы қаласында бұл көрсеткіш 257,4 млрд теңгені (-48,1 млрд теңге) құраған. Астана ипотекалық нарықтағы үлесін 6 жыл қатарынан арттырып келе жатыр. 2015 жылдағы жағдай бойынша Астанада Қазақстан Республикасындағы барлық ипотекалардың 20%-ға жуық үлесі жинақталған. 5 жылдың ішінде Астана бұл нарықтағы көшбасшы – оңтүстік астанадан қоржын көлемі бойынша артта қалуын 2,5-нан 1,5 есеге дейін азайтты. Екі мегаполистың жиынтық үлестік салмағы 2015 жылы 49%-ды құрады, бір жыл бұрын 51% болған екен.
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Сурет 1. Қазақстан Республикасы аймақтарының ипотекалық нарық құрылымындағы үлестік салмақтары
Ескерту: [2] әдебиет негізінде құрастырылған.

Ипотека көлемі, Алматы қаласымен қатар, басқа да оңтүстік облыстарда қысқарған: ОҚО – 11,5 млрд теңгеге, Алматы облысында – 2,8 млрд теңгеге және Жамбыл облысында – 1,9 млрд теңгеге азайған.

Жалпы алғанда 2015 жылы Қазақстан Республикасының 16 аймағының 10-ында ипотекалық портфельдің өсімі байқалған. Жылдық өсімнің ең жоғары қарқыны Ақтөбе облысында (13,3 %-ға, 45,7 млрд теңгеге дейін), БҚО-да (11,3%-ға, 26,2 млрд теңгеге дейін) және СҚО-да (9,2%-ға, 17,8 млрд теңгеге дейін) анықталған. Екінші деңгейлі банк ипотекаларының жиынтық портфелі 2015 жылы өткен жылмен салыстырғанда 46 млрд теңгеге дейін азайып, 867,7 млрд теңгені құраған. 

10 екінші деңгейлі банктер табысты толық бекітусіз ипотекалық несиені ұсынады (21 ұсыныс). Ипотекалық өнімдердің кең ауқымын Халық Банк ұсынады (9 ұсыныс). Ипотеканың ең максималды сомасын ВТБ – 120 млн. теңгеге дейін ұсынса, PNB Казахстан (7,5 млн. теңгеге дейін) ең аз ұсынатын банк болып табылады. Қазіргі кездегі ипотеканың мерзімі 36 айдан (Халық Банк) 360 ай (Халық Банк және БанкЦентрКредит) аралығын қамтиды. Жиі кездесетін несие мерзімі – 240 ай, оны 10 банктің 7-еуі ұсынады. Ең аз тиімді ставка Еуразиялық банкте болса (13%-дан бастап), ең жоғарғы ставка – PNB Казахстан банкінде (30,6%-дан бастап). Нарықтағы орташа тиімді ставка – 16,9% болып табылады. Минималды алғашқы жарна бұл сегментте көп жағдайда сатып алынатын мүліктің 50%-ын құрайды. RBK банкінде минималды алғашқы жарна – 30-40% [2].

Ипотекалық нарықтың әрі қарай дамуы келесі мәселелерді шешуді талап етеді: 

a) ипотека механизмін іске асыру мен алғашқы және екінші нарықтың (тұрғын үй), ипотекалық несиенің дұрыс әрекет етуін қамтамасыз ететін нормативтік-құқықтық базаны жетілдіру;тұрғын үй, ипотекалық несие нарықтарына ұзақ мерзімді, бюджеттен тыс қаржы ресурстарының түсуін қамтамасыз етуші әмбебап механизмді құру; 

b) нарық қатысушыларының өзара әрекеттесуін қамтамасыз ететін инфрақұрылым жасау; 

c) несие алу үшін мемлекеттік субсидиялар беру; 

d) ипотекалық несие субъектілері арасындағы еркін бәсекелестік үшін тең жағдайлар жасау; 

e) азаматтарға ипотека саласы бойынша мәлімет беру және оларға бұл бизнес түрінің қандай тиімді екенін жеткізу. 

Ипотекалық несиені банктік стандартты шарттар бойынша алғысы келетін, бірақ табыс деңгейі жеткіліксіз азаматтарға арналған мемлекеттік қолдау шаралары арнайы қайтарымсыз түрдегі субсидияларды беру жүйесі арқылы ипотекалық несиені алу кезіндегі алғашқы жарнаны өтеу үшін беріледі. Қазіргі әлемдік жағдайда ел ішінде халықтың тұрғын үй салуға не оны сатып алуға ипотекалық несиелеуде мемлекеттік қолдаудың маңызы жоғары. 

Ипотека нарығындағы өзгерістер Қазақстанда сингапурлық модельді қолданудың салдарынан туындауы мүмкін. Бұл модельге сәйкес салымшылар зейнетақы жинақтарының бір бөлігін ипотекалық несиені беруде алғашқы жарна ретінде пайдалану мүмкіндігіне ие болады. Сингапурлық модельді енгізу туралы ұсынысты Нұрсұлтан Назарбаев қаржыгерлер Конгрессінде жасаған болатын. Қазіргі кезде бұл ұсынысты жүргізу бойынша жұмыс тобы құрылып, олар сингапурлық жүйені қазақстандық нарыққа бейімдеу мәселелерімен айналысуда. Нарық қатысушылары бұл мәселеде екіге тарапқа бөлініп кеткен: бір топтың өкілдері президенттің ұсынысы дұрыс өмірге енгізілген жағдайда бұл тұрғын үй мәселесін шешеді деген пікірді ұстанса, екінші тараптағы нарықтың қатысушылары сингапурлық жүйені енгізу мәселесіне сенімсіздікпен қарап, оның тәуекелді деп санайды. Сингапурлық модельді Қазақстанның ипотекалық несие нарығында енгізіп, оны пайдалану туралы сөз айтуға әлі ерте, себебі, біріншіден, оның біздің нарыққа бейімдеуге байланысты үлкен жұмыстың жүргізілу қажет; екіншіден, қазіргі уақытта жеткілікті деңгейдегі зейнетақы жинақтары бар салымшылардың саны өте аз.

Қиындықтарға қарамастан әрбір жанұя өзінің жеке тұрғын үйі болуын қалайды. Бұл мәселені шешудің бір жолы, ашық үлгі бойынша банктердегі ипотекалық несиелеу жүйесі үшін несиелік ресурстардың қалыптасуы арнайы ұйымдастырылған, жылжымайтын мүліктермен қамтамасыз етілген екінші ретті қор нарығы арқылы жүзеге асырылуы қажет. Екiншi, Қазақстан Республикасының ипотекалық дағдарысқа қарсы қабылдаған бағдарлама шегінде ұлттық қор есебiнен несиелiк тұpғын үй құрылысын жүзеге асыру қолға алынды. Артық шығын шығарып жаңадан тұрғын үй салғанша, салынып тұpған жаңа үйдi сатып алу мемлекетке әлдеқайда тиiмдi екендігі анық. 

Қорытындылайтын болсақ, ипотекалық тұрғын үй несиелендiрудiң бүтiн тиiмдi әрекет етушi ипотекалық несие беретiн қарыз берушiлердiң өтiмдiлiгiн қамтамасыз ететiн жүйесi олардың қайта қаржылану механизмiнiң қызмет етуiне негiзделген және өзiне ипотекалық несиенiң бiрiншi және қайталама нарығын қамтиды. Қазiргi кезде Қазақстанда ипотекалық несие беру жүйесiн қалыптастыру және дамыту арнайы мамандандырылған мекемелер жүйесiн құрумен тiкелей байланысты жаңа қарқынға ие болды деп айтуға болады. Ал ипотека нарығының дамуы үшiн кез келген мемлекетте оның инфрақұрылымының тиімді әрекет етуі оның алғышарты болып табылады [3].

Пайдаланылған әдебиеттер тізімі

1. Разумова И.А. Ипотечное кредитование. – СПб.: Питер; М., 2011. 

2. https://kapital.kz/finance/40676/osnovnye-trendy-ipotechnogo-rynka-kazahstana.html.

3. Мухитбекова А.М. Қазақстандағы ипотекалық несиелеудің қазіргі жағдайдағы мәселелері мен даму болашағы // Қазақстан Республикасының Бірінші Президенті күніне арналған «Сейфуллин оқулары – 9: жоғарғы білім және ғылым дамуындағы жаңа бағыт» атты Республикалық ғылыми-теориялық конференция материалдары. – 2013. – Т.1, б. 2 – Б. 331-333. 

ҚАЗАҚСТАН РЕСПУБЛИКАСЫНЫҢ ЭКОНОМИКАСЫНА ӘСЕР ЕТУШІ ВАЛЮТАЛЫҚ НАРЫҚТЫҢ АҒЫМДАҒЫ ЖАҒДАЙЫ

Асылхан З. А.

әл-Фараби атындағы ҚазҰУ 

Экономика және бизнес жоғарғы мектебі

Қаржы мамандығының 3-курс студенті

Ғылыми жетекші: Асилова А. С. 

э. ғ. к., доцент
Валюта нарығы – шет ел валютасымен (сатып алу, сату, айырбастау) және шетел валюталарындағы төлем құжаттарымен (чектер, вексельдер, телеграф және пошта аударылымдары, аккредитивтер) жасалатын операциялардың жүзеге асырылуына байланысты экономикалық қарым-қатынастардың айрықша саласы. Түрлі елдер банктерінің арасындағы корреспонденттік байланыстар арқылы құрылатын валюта рыноктары солардың көмегімен сыртқы саудаға, инвестицияларға, туризмге, басқа да қатынастарға байланысты халықаралық ақша есеп айырысуы жүргізілетін тұтқа болып табылады. 


Дүниежүзілік аса ірі валюта нарығы АҚШ-та, Ұлыбританияда, Францияда, Швейцарияда, Жапонияда, Сингапурда орналасқан. Валюта нарығына операциялардың екі түрі: «спот» (валютаны тез жеткізу), «форвард» (келісілген курс бойынша уағдалы уақыттан бір ай және одан көп уақыт кейін жеткізу) қолданылады. Қазақстан Республикасының Ұлттық Банкінің ресми мәлімдемесі бойынша валюта нарығының құрамын жіктеу кезінде:

· Банкаралық кредиттер нарығы;
· Банкаралық депозиттер нарығы;
· Шетел валютасын сатып алу және сату нарығы;
· Биржадан тыс опреациялар нарығы;
· КАSE-тегі сауда –саттық операцияларының нарығы – деп қарастыруға болады. 

Қазіргі таңдағы валюталық нарықта валюталық бағамның өзгерісімен байланысты бірқатар өзгерістер орын алуда. Валюта бағамдарын талдау үшін Ұлттық Валюта мен қазіргі кездегі мұнайдың арзандауымен құны өсіп отырған долларды алып талдау жүргізу керек. 

1-сурет. Қазіргі таңдағы валюталық нарықта валюталық бағамның өзгерістері.
Ескерту: [2] әдебиет көзі негізінде құрастырылған

Кесте түрінде 2016жыл 1-30 қаңтардағы валюталық көрсеткіштер – (доллар/теңге) алынып, график түрінде берілген 2015 жыл 1-30 қаңтардағы көрсеткішпен салыстыру жүргізейік. Талдау жүргізгенде, валюта бағамдары 1 жыл ішіндегі уақытта 80 пайыз мөлшерінде ауытқыған. Валюта нарығындағы мұндай жағдайлардың орын алуы –экономикалық ахуал мен әлемдік нарықтаға ауытқуларға байланысты. 2 валютаны салыстырып қарасақ: 2015 жылдың 1 қаңтарында 1USD = 182,4KZT болған. 2016 жылдың 1 қаңтарында 1USD = 340,01KZT құрады. 


2-сурет. 2016 жылдың қаңтарындағы валюталық көрсеткіштер

Ескерту: [2] әдебиет көзі негізінде құрастырылған

Бұл жағдай теңгенің шетел валютасына шаққандағы 1,8 есе құнсызданғанын көрсетеді [2]. Валютааралық нарықта мұндай жағдайдың орын алуының себептері:

· Мұнай бағасының ауытқуы;

· Ресей рублінің құлдырауы;

· Қытай юаньнің құлдырауы;

· 2015 жылы тамызда еркін айналымға теңгенің жіберілуі;

· Саяси- экономикалық мемлекеттірдің шаралары т.б. 

Осындай валюталық нарықтың  валюта бағамына қатысты жағдайы –мемлекет тарапынан валюталық саясатты тиімді жүргізуді талап етеді. Ағымдағы валюталық  жағдай өз кезегінде ұлттық валютаның құнсыздануына себеп болып оның беделін төмендетуде. Валютаның құнының төмендеуі девальвациялық процесті туындатуда. Экономикалық және әлеуметтік даму мәселесіне қатысты, экономикалық және саяси қарым-қатынастарды реттеуде девальвация жағары маңыздылыққа ие. Себебі мемлекеттер арасындағы айырбас бағамдарын белгілеу саяси  және сауда-саттық, тауар өндіру және жалпы экономикалық қатынастарды анықтауда девальвация негізгі айнымалы болып есептеледі. Мысалы: 2015 жылы қаңтар айында АҚШ доллар бағамының ауытқуы туралы мәлімдегенде Қытай Халық Республикасы – 1,4 трлн. долл. валюталық резервін иелене отырып, ұлттық валютасы юаньді 1,5%-ға құнсыздандырды. Ол әлемдік нарықта қытай индекстерінің 5-6%-ға төмендеуіне алып келді және АҚШ пен Қытай арасында түсінбеушілік жағдайдың орын алуына себеп болды [3]. 

Девальвация экспорттаушылар үшін сауда-саттық жасау жағдайларын жақсарта түседі. Дамушы қатардағы елдердің тауар экспорттау көлемі көбінесе, тауар-шикізат нарығындағы әлемдік баға деңгейінің ауытқуына тәуелді болады. Осы себепті дамушы мемлекеттердің валютасы девальвацияға көп ұшырайды. Осы мәселеге қатысты  – ОПЕК мемлекеттерінің Алжирде «Халықаралық экономикалық форумы» мұнай бағасын «қатыру» тақырыбында өтіп және ОПЕК мемлекеттерінің мұнай бағамын белгілеуі – әлемнің дамушы мемлекеттерінің 70-80% мөлшерде валюталарын құнсыздандырды, ал дамыған мемлекеттерде – 20% мөлшерде өз валюталарын төмендетті. Бұл  Қазақстан Республикасына да келіп, осы бойынша  «Айырбастау пункттері арқылы жүргізілетін операциялар бойынша АҚШ долларын және еуроны теңгеге сатып алу бағамының сату бағамынан ауытқу шектерін белгілеу туралы» ҚР-ның ҰБ Басқармасының 19. 12. 2015 ж. № 257 қаулысы  қабылданып, Ұлттық Банктің  «Айырбастау  бағамы» саясаты іске асырылуда [4]. 

Қазақстандағы девальвациялық жағдайға төмендегі диаграмма бойынша  көлденең талдау жасайтын болсақ 1 жыл ішінде теңгенің долларға қатысты құнсыздануы (қаңтар айларының алғашқы 10 күні) – 158,01-ден 168,88 есе болған [5]. 

3-сурет. Валюта нарығындағы ағымдағы жағдайдағы өзгерістер мен құбылыстар


Ескерту: [2] әдебиет көзі негізінде құрастырылған
Қорыта келгенде, валюта нарығындағы ағымдағы жағдайдағы өзгерістер мен құбылыстар шешуді талап ететін күрделі экономикалық мәселелерді туындатуда. Валюталық сату және сатып алу, валюталық бағам арақатынасындағы өзгерістер, валютаның құндылығы бойынша және осы жағдайды туындатушы саяси- экономикалық үрдістерді мемлкет тарапынан белсенді әрекет ете отырып талқылау мен шешу қажеттілігі көрінуде. Ағымдағы теңге девальвациясы мұнайдың халықаралық нарықтағы бағасына ғана емес, алдымен ішкі валюталық саясатқа да байланысты. Ішкі нарықтық факторларды болдырмау үшін Ұлттық банк валюта саясатын нығайтуда. Ал сыртқы факторлардан Ресей рублінің долларға шаққандағы бағамының төмендеуі әсер етуде.  Оның үстіне қазіргі кезде Ресейден келетін тауарлардың көлемі де ұлғаюда. Біздің ішкі өнімдер салыстырмалы бәсекеде қабілеті төмен [6]. Ағымдағы құнсыздану факторының шешілуіне қатысты және тиімді экономикалық саясатты іске асыру бойынша Н. Ә. Назарбаевтің «Экономикалық саясаттың жүйелі шаралары жөнінде» (2016 жылы тамыз айында)  кеңесі - жаңа экономикалық жағдайды ескеріп, мұнай баррелінің 30-40 доллар деңгейіндегі бағасына бейімделу қажеттігі, және  мемлекеттен теңгерімді бюджеттік және монетарлық саясатты қамтамасыз ету, экономикалық өсімді қолдау мақсатында жаһандық сын-қатерлерге қарсы тұру және тиімді сақтану шараларын жүргізуі  жөнінде шешім  қабылданып, іске асырылуда. Болашақта мұнай бағасы көтерілгенде, теңгенің тұрақтылығы да қалыптасады деген пікірлер бар. Сонымен мемлекеттегі бұл жағдайдың орын алуына байланысты мамандардың пікірлері мен болжамдары, сонымен қоса бұл экономикалық процестің болуының ішкі және сыртқы факторлары мен экономикаға әсері аталып талданды. 
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5. №154 ҚРҰБ Басқармасының 28. 04. 2015 ж. № 154 қаулысымен бекітілген Қазақстан Республикасында валюталық операцияларды жүзеге асыру ережесінің қосымшалары

6. 2016 жылғы 16 маусымнан бастап қолданылатын Валюталық реттеу режимдері

«АСТАНА» ХАЛЫҚАРАЛЫҚ ҚАРЖЫ ОРТАЛЫҒЫН ҚҰРУДЫҢ ҚАЖЕТТІЛІГІ

Есенжол Дархан Есенжолұлы

әл-Фараби атындағы ҚазҰУ 

Экономика және бизнес жоғарғы мектебі

Қаржы мамандығының 3-курс студенті

Ғылыми жетекші: Асилова А.С.
э.ғ.к., доцент
Халықаралық валюта, несиелік, бағалы қағаздар және алтын жіне т.б қаржылық операцияларды жүзеге асыратын орталық -қаржы орталығы болып табылады. Әлемде ірі мамандандырылған және инвестициялық банктер немесе ірі инвесторлар, халықаралық компаниялар өз инвестицияларын тиімді орналастыру үшін ірі қаржы орталықтарын пайдаланады. Қаржы орталығын құру шетелдік капиталды тартудың ең тиімді әдісіне жататыны белгілі. Дамыған және көптеген дамушы мемлекеттердің аумағында ірі халықаралық деңгейде қаржы орталықтары бар. Атап айтатын болсақ Лондон, Нью-Йорк, Гонконг, Шанхай, Сингапур, Дубай және т.б.  Жалпы, экономистер қаржы орталықтарын өңірлік және халықаралық деп екіге бөледі. Өңірлік қаржы орталығы Қазақстан аумағында-Алматы қаласында өз жұмысын жасап, Алматы қаласының экономикалық дамуына өз үлесін қосуда. Қазақстанда халықаралық қаржы орталығын құру – экономика өсімін қамтамасыз ететін басты бағыттардың бірі ретінде қарастырылады. Қаржы орталығының басымдығы ретінде Қазақстанның географиялық орналасу ерекшелігіне де назар аударуға болады. Себебі, мұндай заманауи, қуатты қаржы институты Орталық Азия өңірінде ғана емес, тұтастай Еуразиялық экономикалық одақ аясында экономикалық-қаржылық қарым-қатынастарды арттыруға жол ашатыны белгілі. Қазіргі уақытта Еуразия кеңістігінде де, Орталық Азия өңірінде де әлемдік стандарттарға сай қызмет ететін қаржылық орталық жоқ. Ендеше, осы кемшіліктің орнын толтырып, кеңістіктегі мүмкіндікті игеру үшін Қазақстан аса батыл қадамға барып отыр. 

Әлемдік қаржы орталықтарының тәжірибесіне сүйенсек, бұл бағытта ең бірінші кезекте экономикалық-саяси тұрақтылық, салық жеңілдіктері, мемлекеттік қорлардың ауқымдылығы секілді қолайлы жағдайлар қамтылуы шарт. Бүгінгі жаһандық дағдарысқа қарамастан, Қазақстанда «Астана халықаралық қаржы орталығын» дамытуға барлық мүмкіндіктер қалыптасқан [1].

Осыған сәйкес Қазақстан Республикасының Президенті Н.Ә. Назарбаев 5 институционалды реформаны жүзеге асыру аясындағы «100 нақты қадам» – Ұлт жоспарының 70-қадамында – Астана ЭКСПО-2017 инфрақұрылымы негізінде халықаралық қаржы орталығын құру міндетін атап көрсеткен [2].

Астанада құрылатын қаржы орталығының мақсаты жетекші халықаралық қаржылық қызметтер көрсету орталығын қалыптастыру болып табылады. Сонымен қатар инвестициялық климатты оңтайланыдырып, елге шет елдік қаржы құралдарын тарту. Осы мақсатқа жету үшін орталық өзіне келесідей негізгі міндеттерді қойып отыр:

Қаржылық қызметтер көрсету саласына инвестициялау үшін тартымды орта жасау арқылы Қазақстан Республикасының экономикасына инвестициялар тартуға жәрдемдесу;

Қазақстан Республикасының бағалы қағаздар нарығын дамыту, оның халықаралық капитал нарықтарымен интеграциялануын қамтамасыз ету;

Қазақстан Республикасында сақтандыру, банктік қызметтер көрсету рыногын және исламдық қаржыландыру нарығын дамыту;

Озық халықаралық практикалар негізінде қаржылық және кәсіби қызметтер көрсетуді дамыту;

Қаржы орталығы ретінде халықаралық танылуды иемдену болып табылады [3].

Астана халықаралық қаржы орталығы (AIFC) Дубай қаржы орталығының тәжірибесі негізінде құрылатын болады. Дубай – 2004 жылы құрылып, қазіргі таңда Араб әлеміндегі дамыған және әлемдегі ірі қаржы орталықтарының бірі. Дубай ХҚО – салықтық жеңілдікті қарастыратын оффшорлы аймақ. 

2018 жылдың 1 қаңтарынан «Астана-EXPO» көрмесінің аумағында іске қосылатын қаржы орталығы мыңдаған жұмыс орындарын құрып, бюджетке кіріс әкеледі деп болжануда. Шетелдік инвесторларға барынша қолайлы инвестициялық жағдай жасай отыра, экономиканы әртараптандырады. Қазақстан экономикасына қосымша шетелдік және отандық қаржы ресурстарын тартады. AIFC айналымдағы шетелдік бағалы қағаздар санын көбейту арқылы халықтың жеке жинақ салымдарын тартуға мүмкіндік тудырады. Келешекте Астана халықаралық қаржы орталығы толығымен оффшорлық аймаққа айналады деп болжануда. Қаржы орталығын құру туралы заңда орталыққа тіркелген компанияларға корпоративті табыс салығы, жеке табыс салығы және мүлік салығы бойынша 50 жылға дейін жеңілдіктер қарастырылған. Мұндай қолайлы салықтық жеңілдіктер бизнестің жандануына үлкен септігін тигізеді. Сонымен қатар экономикалық ынтымақтастық және даму ұйымы елдерінің, Біріккен Араб Әмірліктерінің, Малайзияның, Сингапур Республикасының және Монако Княздігінің, сондай-ақ Қазақстан Республикасының Үкіметі айқындайтын елдердің азаматтары Қазақстан Республикасының аумағына келген күннен бастап күнтізбелік отыз күнге дейінгі мерзіммен визасыз келу құқығы беріледі. AIFC аумағында арнайы валюталық режим қолданылмайды және Орталық қатысушылары және органдары Орталықта қызметін жүзеге асыру үшін шетелдіктер мен азаматтығы жоқ адамдарды рұқсат алмай тартуға құқылы болып табылады. Орталықтың соты өз қызметінде тәуелсіз және Қазақстан Республикасының сот жүйесіне кірмейді және өз қызметінде Англияның және Уэльстің процестік қағидаттары мен нормаларына немесе әлемнің жетекші қаржы орталықтарының стандарттарына негізделуге тиіс болатын Кеңестің «Астана» халықаралық қаржы орталығының соты туралы» қаулысын басшылыққа алады. Орталықтың негізгі жұмыс тілі ағылшын тілі болып бекітілген, осының өзі болашақта қаржы саласына маманданған жаңа буынның бәсекеге қабілеттілігі арта түсетіндігі белгілі [3].

Астанада құрылатын халықаралық қаржы орталығы «Мәскеу» өңірлік қаржы орталығын алмастырушы ретінде қарастырылып отыр. 2011 жылы Ресей үкіметі «Мәскеу қаржы орталығын» өңірлік деңгейден халықаралық көлемдегі қаржы орталығы ретінде құру туралы бастама көтерді. Батыспен арадағы санкцияға дейін Ресей астанасында іскерлік-қаржы орталығы салынып, өз жұмысын бастап кеткен. Дегенмен, саяси текетірес нәтижесінде батыс қаржы ұйымдары жұмыстарын тоқтата бастады. Нәтижесінде қазіргі таңда «Мәскеу қаржы орталығы» жергілікті орта және ұсақ кәсіпорындардың кеңсесі қызметін ақтарудан әрі аса алмай отырғаны белгілі. Осы орайда «Астанада қаржы орталығын» құру идеясы орындалмай қалған «Мәскеу қаржы орталығының» орнын басушы ретінде қарауға болады. Ресей сарапшыларының айтуынша, Астана қаржы орталығы құрылған жағдайда орыс компаниялары салықтан жалтару мақсатында Астана оффшорлық аймағына ағылуы мүмкін. Олай болған жағдайда Астана ресейлік компаниялар активтерінің іскерлік алаңына айналмақ [4].

Аталған орталық тек қана қаржылық емес, сонымен қатар, халықаралық арбитраждық орталық болады. Бұл заңгерлік қызметтер көрсетіліп, сотпен қорғауға мүмкіндік беретін, іскерлік белсенділікті ынталандыратын аймақ болмақ. 

Қорытындылай келе, Астанада халықаралық қаржы орталығын құру ел экономикасы үшін қажетті болып табылады деп есептеймін. Бұл орталықты құру,біріншіден ел экономикасын әртараптандыру үшін және бюджетке түсетін кірістердің мөлшертін ұлғайту мақсатын қажетті. Екіншіден ел экономикасына және экономиканың әртүрлі нақты секторына қосымша шетел инвестициясын тартудағы ерекше құрал болып табылады. Сондай-ақ еліміздің орталығы Астана қаласының дамуына, әлемдік деңгейдегі бәсекеге қабілеттігіне, имиджіне өзінің оң ықпалын беріп қана қоймай, оның әлемдік ірі туристік, қаржылық, экономикалық орталыққа айналуына серпін береді. «Астана» Халықаралық Қаржы Орталығы «Алматы» Өңірлік Қаржы Орталығын орнын баспайды сол қаржы орталығымен қатар қызмет етіп, ел экономикасының гүлденуіне өз үлесін қосатын, болашақта әлемдегі ірі 30 және Азиядағы үздік 10 қаржы орталығының қатарынан орын табатын ірі қаржылық институт болмақ. 
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Сақтандыру қызметтері нарығының мәні сақтандыру табиғатынан көрініс табады. Бұл үсінікті жетекші ғалым-экономисттер көзқарасы тұрғысынан қарастыру керек.

Сақтандыру терминдері сөздігі келесідей талқылама береді: «Сақтандыру нарығы – сақтық қорғаудағы қоғамдық қажеттіліктерді қанағаттандыру процесінде айрықша тауарды сату-сатып алу бойынша пайда болатын экономикалық қатынастар жүйесі». Сақтандыру нарығының ерекше белгісі болып сақтандыру корына жиналған сақтандыру төлемдерінің қайтарымдылығы табылады. Сақтандыру төлемдері мүмкін болатын нұқсанды өтеуге арналған нетто-төлемдердің және сақтандыруды жүргізуші сақтандыру ұйымын ұстау үшін жөнелтпе шығындардан тұратын сақтандыру тарифтерінің негізінде анықталады. Нетто-төлемдердің барлық сомасы белгіленген уақыт кезеңінде нұқсанды өтеу нысанында қайтарылады. Қаражаттарды қайтару белгісі сақтандыруды несие категориясына, ал сақтандыру нарығын қаржы-несие нарығына жақындатады [1].

Сақтандыру саласындағы кадрларды кәсіби даярлауға қатысты осы және басқа проблемаларды шешу мақсатында мынадай негізгі міндеттерді шешу қажет: 

1. Cақтандыру нарығы қызметкерлерін қайта даярлау және біліктілігін көтеруді орта және жоғары кәсіби білім беру жүйесі, оқу-практикалық конференциялар, курстар, оқу орталықтары, семинарлар және басқа оқыту нысандары жүйесі арқылы жүзеге    асыру. Бұл жұмыс Қазақстан сақтандырушыларының қоғамдық бірлестігі жасаған тиісті оқу бағдарламасы негізінде жүргізілуі тиіс. Осы міндетті іске асыру мақсатында сақтандырушылардың қоғамдық бірлестігі жанынан қарасты оқу орталығын барлық сақтандыру ұйымдарының үлестік қатысы есебінен құру туралы мәселені қарау қажет. 

2. Орта және жоғары кәсіби оқу орындары базасында сақтандыру ісі мамандарын дайындау жөніндегі орталықтар құру. Осы міндетті іске асыру тиісті оқу орындарында тұрақты жұмыс істейтін сақтандыру ұйымдары қызметкерлерінің оқыту, біліктілігін көтеру және қайта даярлау курстарын ашу мәселесін, сондай-ақ «сақтандыру» мамандығы бойынша оқыту топтарын ашу мәселесін зерттеуді     көздейді.

3. Халықаралық бағдарламаларды және халықаралық қаржы, сақтандыру және басқа ұйымдардың мүмкіндіктерін мамандарды даярлау және біліктілігін көтеру мақсатында барынша пайдалану [2].

Еліміздегі өмірді сақтандыру саласының дамымай келуі келесі мәселелермен байланысты: халық кірісінің жеткіліксіз деңгейі; сенімді қаржылық инвестициялық құралдардың шектелген тобы; потенциалды сақтанушылардың болашаққа сенімсіздігі; сақтандырушылардың, кейбір сақтандыру делдалдарының және халықтың сақтандыру мәдениетінің төмендігі; халықтың ұзақ мерзімді жеке сақтандыруға қатысуы үшін экономикалық ынтасының болмауы [3].

Ұлттық сақтандыру нарығының бәсекеге қабілеттілігін арттыру үшін, біріншіден, мемлекет тарапынан қолдау керек, екіншіден, сақтандыру компанияларын пулдарға, сақтандыру холдингтеріне біріктірудің нақты іс-әрекеттері қажет. Сондықтан да осы сала мамандарының қайта сақтандыру мәселелерін сақтандыру пулдарын құру және салықтық механизм арқылы шешу керек деген пікірлермен келісу қажет. Бірақ бұл ұлттық сақтандыру нарығын қайта сақтандыру компанияларының қаржы тұрақтылығын нығайту жолымен қорғау керек екендігін жоққа шығару емес. Бұл жерде мәселені шешудің екі бағыты көрсетіліп отыр. Біріншісі – ұлттық қайта сақтандыру компанияларын құру, екіншісі- сақтандыру пулдарын құру.

Республикада сақтандыру мен сақтандыру қызметін дамыту бойынша алдағы жылдарда негізгі бағыттар болып келесілер табылады: ұлттық сақтандыру нарығының айқындылығы мен сенімділігін қамтамасыз ету, сақтандыру және қайта сақтандыру ұйымдарына талаптарды күшейту (бірінші кезекте, олардың капитализация деңгейі, қаржылық тұрақтылық пен төлем қабілеті), сақтандыру қызметін бақылау және қадағалаудың халықаралық стандарттарын ендіру; міндетті сақтандыру түрлерін қаржыландыру көздері мен тізімін Үкіметпен бірге нақтылау, олар бойынша қажетті заңдық негізді құру; сақтандыру қызметін бақылау және сақтандыруды қадағалау мәселесі бойынша нормативтік құқықтық базаны ары қарай жетілдіру; сақтандыру және қайта сақтандырудың халықаралық тізіміне сақтандыру нарығын интеграциялау.

Дамыған Батыс елдерiндегi қазiргi таңдағы сақтандыру нарығының даму деңгейi сақтандыру iсiн монополизациялауды күшейтедi. Осыған байланысты оны келесідей төрт түрлi ұйымдастырушылық формасына бөлуге болады: 

1) көлденең интеграция – аз iрi сақтандыру компаниялардың қолына сақтандыру қызметiн бiрiктiру; 

2) тiгiнен интеграция – сақтандыру компаниялардың басқа сфераға өтуi; 

3) ұлтаралық сақтандыру компаниясы сақтандыру iсiнде кең тараған жоқ; 

4) диверсификация – сақтандырушының әртүрлi кәсiпорын салаларында қызметтерiнiң кеңеюi.

Батыстың индустриалды дамыған елдерiне сақтандыру нарығында диверсификацияның келесi негiзгi типтерi бар: сақтандыру компаниясы концерннiң бiр бөлiгi болады; сақтандыру компаниялары кәсiпорын иесiне айналады; сақтандыру компаниялары қаржы-несие саласында еншiлес компаниялар құрайды;

Сақтандыру компаниялары сақтандыру нарығының индустриалды құрылымының негiзiн құрайды. Мысалы АІШ-та сақтандыру компанияларының қаржы ресурстарына 50 процентке жуық ұзақ мерзiмдi несиелерден келедi.

Нарықтық экономикасы дамыған елдерде сақтандыру экономиканың әлеуметтік тұрғыдан маңызды, қарқынды дамушы секторларының бірі болып табылады. Сақтандыру жүйесі түрлі жағдайлардан туындаушы тәуекелдерге қарсы тұрудың тиімді құралын қалыптастырады.

Сақтандыру бұл Қазақстан экономикасындағы дамып келе жатқан салалардың бірі болып отыр. Сақтандыру  ісі қоғамның әлеуметтік-экономикалық тұрақтылығын қамтамасыз ету мақсатындағы экономикалық әдістермен  басқару мен реттеудің құралы  болып  табылады. Қазіргі экономика жағдайындағы сақтандыру институтының ерекше маңыздылығы бірқатар факторлармен айқындалады.

Біріншіден, мемлекет тарапынан көзделген шаралардың сипаты мен көлеміне карамастан, сақтандыру халық пен ұйымдардың түрлі мүдделерін қосымша қорғауға мүмкіндік береді. Қазіргі кезде табиғи және техногендік сипаттағы төтенше жағдайларды жою жөніндегі шығыстардың негізгі ауырпалығы мүмкіндігі объективті түрде шектеулі болып табылатын мемлекеттік бюджетке түседі.

Екіншіден, сақтандыру механизмін қазіргі жағдайда пайдалану елдегі кәсіпкерлік қызметті жедел дамытуды, Қазақстан экономикасының негізгі саласының ерекшеліктерін, оның климаты мен географиялық орналасуы, экологиясының деңгейін ескере отырып, өндіріс технологиясын жетілдіруді камтамасыз етеді.

Сақтандыру жүйесі республика экономикасының сенімді әрі орнықты дамуына, халықты әлеуметтік қорғауды арттыру үшін қосымша негіз жасауға, азаматтар мен шаруашылық жүргізуші субъектілердің мүлкін сақтандыруға ықпал етуге тиіс. Сақтандыру мәселесі, медициналық сақтандыруды қоса алғанда, әлеуметтік қамсыздандырудың мәселелеріне тікелей қатысты. Осы орайда айта кететін болсақ, Германияда Бисмарк заманынан бері келе жатқан медициналық сақтандыру, енді міне 2018 жылы Қазақстанға да енгізілмек. Бұл реформаны Қазақстандағы сақтандыру нарығының жаңа бір белесі деп атауға болады.

Сақтандырушылардың шектеулі мүмкіндіктерімен қоса аталған себептер және құқықтық және нормативтік базаны жетілдіру қажеттілігі сақтандыру нарығының динамикасының әрі қарай дамуына кедергі келтіріп отыр. Сақтандырушылар мен сақтанушыларға салық салумен байланысты мәселелер де баршылық. Отандық сақтандыру индустриясының мүмкіндіктері дамыған елдердің сәйкес көрсеткіштерімен салыстыруға әлі де келмейді [4].

Сақтандыру нарығының ұйымдастырушылық және экономикалық даму мәселелеріне және оны мемлекеттік реттеу бағыттарына қатысты келесідей  ұсыныстар  жасауға болады: сақтандыру секторында отандық сақтандыру қызмет көрсету нарығының аясын ұлғайту бойынша шаралар жүргізу; сақтандыру нарығының қызмет етуінің қаржылық жағын реттеуге баса назар аудару; сақтандыру компанияларын кадрлық қамтамасыз етуге қолдау көрсету.
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Экономика және бизнес жоғарғы мектебі

Қаржы мамандығының 3-курс студенті

Ғылыми жетекші: Асилова А.С.
э.ғ.к., доцент
Қаржы нарығының негізгі бөлігі болып табылатын бағалы қағаздар нарығының дамуы маңызды рөлге ие. Нарық талабына сәйкес экономиканың жанданып өсуі үшін, дәл осы бағалы қағаздар нарығын жетілдіру сәтті қадам деп тұжырымдама жасауға болады. Дегенмен бағалы қағаздар нарығы дегеніміз не? Ол елімізде маңызға ие ме? Бағалы қағаздар нарығының артықшылықтары мен кемшіліктері қандай? Аталған сұрақтар әлі де болса өз дамуының қадамдарын жасап жатқан бағалы қағаздар нарығының төңірегінде қойылуы мүмкін.

Бағалы қағаздар нарығы бос ақша қаражаттарының бір саладан екінші бір салаға өтуін қамтамасыз ете отырып, әлеуметтік және экономикалық мәселелерді шешуге көмектесетін бірыңғай жүйе деп қарасыруға болады. Халықтың бос капиталын өнімсіз формадан өнімді формаға айналдыратын, бағалы қағаздар нарығы дегеніміз-бағалы қағаздарды шығару, айналысқа жіберумен және бағалы қағаздар бойынша кәсіби қатысушылардың қызметі барысында туындайтын қатынастар жиынтығын құрайды. 

Қаржы саласындағы мамандар бағалы қағаздар нарығының артықшылығы оның кемшілігінен асып түседі деп есептейді. Бағалы қағаздар нарығын қаржы нарығының құрамдас бөлігі ретінде және елдің экономикалық және әлеуметтік мақсатқа жеткізетін құралы ретінде қарастыруға болады. Бір қарағанда, бағалы қағаздар нарығы капиталды сататын орын ретінде көрінеді. Бұл қалыпты көзқарас. Капиталмен болатын сауда-саттық ұлттық масштабта қарастырылар болса, қоғамдық дамудың көптеген мәселелерін шешуге көмектеседі. Олар:

1. Жинақ ақшаны жұмылдыру

2. Қаржы жүйесінің тиімділігі

3. Эмитент пен инвесторлар мүддесін үйлестіру

4. Шаруашылық жүргізуші субъектілер арасында инвестицияны тиімді бөлу

5. Ақша массасын бақылау

6. Ұлттық кәсіпкерліктің дамуы.

Жақсы реттелген бағалы қағаздар нарығы қаржылық жүйенің тиімділігін арттырады, яғни түрлі қаржылық активтер мен қаржылық институттар арасында бәсекелестік тудырады. Инвесторларға инвестициялық мақсатқа жету үшін құралдардың кең ассортиментін ұсына отырып, жинақ нормасының номиналды нормасын арттыруға және пайыздық ставкаларды төмендетуге жағдай жасайды. Белгілі болғандай, капитал компания және мемлекетке арзанға түссе, онда экономика мен қоғам тез дамиды [1].

Бағалы қағаздар нарығының ең басты артықшылығы-қолда бар жинақ қаражаттарына емін-еркін иелік ету мүмкіндігі. Егер оның тағы да басқа артықшылықтарын қарастырсақ:

Ұзақ мерзімді қарыздық капиталға қол жеткізу – компания инвесторлардың кең тобына қол жеткізеді. Ақша қаражаттарын тарту мақсатымен бағалы қағаздарды орналастырудың одан арғы мүмкіндігі.

Активтерді кейіннен сатып алу үшін қаражат – болашақ сатып алуларды қаржыландыру үшін компанияның қаражатқа ие болуы. Өз қызметін кеңейту үшін қосымша мүмкіндіктің тууы.

Компания имиджін нығайту – компанияның нарыққа қатысуы айқынырақ болады, имиджі нығайтылады. 

Негізгі қызметкерлердің материалдық қызығушылығын арттыру – акциялардың өтімділігі ұйым жұмысшыларының акцияларының опциондарын өсіреді. 

Кепілдік міндеттемелерсіз акцияларды сату – акционерлер ешқандай кепілдік міндеттемелерсіз акцияларды сату мүмкіндігін алады, «эскроу» шоттарындағы акцияларды депозитке салу.

Кемшіліктері:

Бақылаудың төмендеуі – акционерлердің келісімін талап ететін негізгі сұрақтардың шешімін қабылдау процесі төмендеуі.

Иелігіндегі акциялардың тек бір бөлігін сату мүмкіндігі – акционерлер иелігіндегі акциялардың бөлігін ғана сата алады.

Қызметтің тиімділігін көрсету мақсатымен тұрақты есептілік – компанияға қысқамерзімді нәтижеге жету үшін қатаң талаптар қойылады, есептілік тапсыру кезінде талаптарды орындау қажеттігі.

Сыртқа ашылатын ақпараттың көп көлемі – компания көп көлемде ақпаратты ашуы тиіс болады, мәселен басшылықтың алатын сыйақы мөлшерлері. 

Қаржылық және уақытша шығындар – IPO дайындық кезінде болатын шығындар [2].

Әрине, қаламның екі ұшы болатыны секілді, бағалы қағаздар нарығының артықшылығы мен кемшілігі де бар. Бірақ, байқап отырғанымыздай қаржы нарығының құрамдас бөлігі бола отырып, бұл нарық экономикаға серпіліс беруде маңызды рөл атқарады. Бағалы қағаздар нарығы ұлттық және әлемдік деңгейдегі экономикада рөлі жоғары болып табылады, себебі ол инвестордың капитал салуымен эмитенттің қажетті капиталды тартуымен сипатталатын орынды көрсетеді. Қазіргі нарық заманында адамдар мен мемлекеттің күрделі қарым-қатынасымен ұштасқан жылдам ақпарат ағымдарының заманында көзделген мақсатқа тез әрі аз күш жұмсау арқылы жететін орын табу қиын, яғни бұл жерде инвестиция мен ақша қаражаттарын тарту мақсатын меңзеп отырмыз. Діттеген мақсатқа жеткізетін нарық-бағалы қағаздар нарығы және оның басты рөлі де осы. Бағалы қағаздар нарығының айрықша қасиетіне инвестициялауға қажетті көптеген құралдарды беру мүмкіндігін айтуға болады. Мәселен, аталған нарық акция, облигация, варрант, опцион және тағы басқа бағалы қағаздардың сатылуын кіріктіреді. Инвесторға инвестициялау құралының әртүрлілігін ұсынғанымен де, таңдауды қиындатады. 

Дегенмен де, бағалы қағаздар нарығының рөлін біржақты айқындап көрсете алмаймыз. Аталған нарық өз құрамына көптеген элементтер мен капитал нарығын біріктіреді. Жалпы түрде қарастырсақ, бұл нарықтың рөлін бірнешеге жіктеп көрсетуге болады:

Компанияны дамыту мақсатымен инвестиция нысанында бос ақша қаражаттарын тарту;

Ел экономикасын рационалды жасау үшін, шаруашылықтар арасында капиталдың қайта құйылымы;

Ел бюджетінің дефицитін төмендету үшін бағалы қағаздар нарығы арқылы ақша қаражаттарын жұмылдырады;

Нарықтың түрлі индикаторлары арқылы экономиканыңжай-күйін анықтайды.

Жалпылай алғанда, бағалы қағаздар нарығы инфляция қарқынын реттеуде маңызды рөлге ие. Реттеу кезінде инфляцияны төмендету арқылы жалпы ішкі өнімді аз да болса ұлғайтады. Қор нарығы деп те аталатын бұл нарық кез-келген елдің экономикасын басқаруды қамтамасыз ететін маңызды механизм екені айқын. Мемлекет бұл нарыққа кіру үшін әрекет жасайтындарға қатаң іріктеу жасайды. Яғни, қор нарығында кәсіби қызмет көрсетуді жүзеге асыру арнайы лицензияның болуын талап етеді [3].

Бағалы қағаздар нарығын мемлекеттік реттеу эмитент пен инвесторларға міндетті талаптар қою, кәсіби қатысушылардың қызметіне лицензия беру, бағалы қағаздар шығарылымын тіркеу, нарықтағы жарнамалық қызмет пен қызметтік ақпараттың қолданылуын бақылау шараларын қолдану арқылы жүргізіледі. Бұл нарық басқа нарықтар секілді аяқталған технологиялық циклдердің экономикалық жүйесін құрайды. 

Нарықтық экономиканы жақсы дамыған, тиімді қызмет ететін бағалы қағаздар нарығынсыз елестету мүмкін емес. Шарттары нарықпен бекітілген және бюджеттік қаржыландыру аз болатын елде кәсіпорынның толық қызметпен айналысу үшін сырттан ақша қаражаттарын тарту қажет болады. Демек, аталған мәселені шешуге бағалы қағаздар нарығы сеп болады. 

Бағалы қағаздар нарығына қызығушылық орасан зор. Бұл дамыған елдерде бағалы қағаздарға қаражат салу қолма-қол ақшаға қарағанда перспективалы әрі табысты болып табылатындығына байланысты. Елімізде осындай тенденция қазір байқалады, дегенмен бұл жалпыхалықтық үрдіске айнала қоймады. Халықтың жеткілікті түрде ақпарат алмауы және «ақшаны желге шашу» деп түсінуі осы мәселенің себебі болып табылады. Мұндай жайттарға қарамастан нарықта бағалы қағаздарға қызығушылық танытып, одан табыс тауып жатқандар аз емес. Осындай сәттерде потенциалды инвестордың кездесетін тағы бір мәселесі-инвестициялық мақсат пен бағалы қағаздың  түрін таңдау. Ол бағалы қағаздардың алуан түрімен байланысты. Күрделі мәселенің күрмеуін шешуге бағалы қағаздар нарығының кәсіби қатысушылары-брокер, дилер және тағы басқалары көмектеседі. Кәсіби қатысушылар қор нарығында өз клиенттерінің мүдделерін қорғайды. 

Экономиканың басқа салаларымен тығыз байланыста бола отырып, аталған нарық айрықша реттеуші функцияны атқарады. Бағалы қағаздар нарығы қарамағында бос ақша қаражаттары бар саладан, инвестициялық жобалары қаржыландыруға мұқтаж салаларға капиталдың құйылуын қамтамасыз етеді. Табысты бағалы қағаздарды қайта сату мүмкіндігі көптеген инвесторларды инвестициялық «аштық» орнаған кәсіпорындарға капитал беруге итермелейді. Қазіргі экономикада қор нарығы аса маңызды рөл атқарады. Нақ осы қор нарығы компания мен кәсіпорындарға капитал тартудың тиімді қайнар көзі, ал инвесторларға өз ақша жинақтарын оптималды жұмсауға мүмкіндік беретін нарық. Қор нарығы ел азаматтарына акциялар арқылы табысты кәсіпорындардың пайдасын алуға жағдай жасайды [4].

Жылжыған жылдар өткен сайын бағалы қағаздар нарығына сенім күн сайын артуда. Биржалардың сауда айналымдарынының артуы, пайлық инвестициялық қорлардың қарқынды дамуы осыған куә. Болашақта да шетел тәжірибесін және отандық тәжірибені ұштастыра отырып, елімізде бағалы қағаздар нарығы қарыштап қадам басқан, дамуының шегіне жеткен табысты нарық болады деп сенеміз. 
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Кез келген елдің экономикасының дамуы несие нарығының тиімді дамуымен тығыз байланысты. Несие нарығы экономикалық категория ретінде өзіндік құнның қозғалысымен байланысты, оның мәнін қалыптастыратын әлеуметтік-экономикалық қатынастарды айқындайды. Ол қаржы  құралдарында қажеттілігі бар немесе белгілі шарттар бойынша қаржы құралдарын қарызға бере алатын шаруашылық субъектілер мен халықтың арасында қарым-қатынасты орнататын жүйе болып табылады.

Несие нарығы арқылы ақша капиталы қалыптасатын, өндіріс процесінде экономиканың әр түрлі сфераларының арасында қарыздық капиталды жинақтау, бөлу, қайта бөлу жүзеге асады. Ол нарық арқылы ссудалық капитал түрінде бағытталып, кейін кредиторға қайта қайтып келеді (банктерге, т.б. несие-қаржы институттарына). Осыған байланысты, нарыққа өту жағдайында коммерциялық банктердің несие саясатын жетілдіру мәселесі өте маңызды болып табылады. Ол ақша ресурстарының тиімді қозғалысына, халық жинақтарының, банк жүйесінің несие ресурстарына құйылуына болысады.

Мекемелерге, ұйымдарға және халыққа қаржы-несиелік қызмет көрсетуді ұйымдастыру, несиелік жүйенің жұмыс жасауы шаруашылық құрылымдардың дамуында аса маңызды рөл ойнайды. Несие-қаржылық механизмнің тиімді және үзілмей жұмыс жасауына тек ғана жеке шаруашылық бірліктердің уақытылы ақша алуы тәуелді емес, сондай-ақ жалпы ел экономикасының даму қарқыны тәуелді. Сонымен қатар несиелік жүйенің және несиелік істің эволюциясы толық қанды елдің экономикалық ахуалына, билеуші формаларға және шаруашылық механизмдеріне байланысты анықталады .

Несие жүйесінің жұмыс жасау механизмі үнемі оның ұйымдастыру құрылымының, ұйымдастыру-құқықтық формаларды, несиелік операцияларды іске асыруға және несиелеу және несие-есептік қарым-қатынастардың өзгеруіне байланысты үнемі айырбасталады.

Қазақстан Республикасының банк секторында реформалар жалпымемлекеттік экономикалық өзгерістермен қатар іске асып отырған. Банк реформасы жүргізіп отырған бірден бір артықшылық бағыт – бұл заңды және жеке тұлғаларға ақша қаражаттарын екі жаққа тиімді және қайтарымды несиелік нарықтың қалыптасуы мен дамуы [1].

Бүгінгі күні Қазақстанның коммерциялық банктерінен алынатын таза кірістің шамамен 2/3 бөлігін несиелік операциялардан болатын кірістер құрайтындығы белгілі. Несиелік операциялар – қазіргі нарықтық экономика жағдайында неғұрлым табысты және соғұрлым тәуекелділігі жоғары банктік бизнестің  бірі болып саналады және банктік  бизнес болып қана қоймай, мемлекеттің ақша-несие саясатын реттеудегі қолданылатын қаржы құралдарының бірі болып табылады.

 Қазақстанның қазіргі несие-ақшалық және қаражаттық шаруашылығы бірнеше құрылымдық өзгерістерден өтті. Несие-ақшалық жүйе қайта құрылды, несие-қаражат институттарының және операциялардың жаңа түрі пайда болды, орталық банктердің және қаржы-несиелік институттардың қарым-қатынас жүйесі модификацияға ұшырады, мемлекеттік және жеке сектор динамикасында жаңа пропорция қалыптасты.

Ал енді отандық несие нарығының құрылымымен танысып, оның ағымдағы жағдайын талдау үшін соңғы үш қаржылық жыл бойынша ресми көздерден) алынған мәліметтерге талдау жасаймыз. 

Ең алдымен 2014, 2015 және 2016 жылдар бойынша ҚР несие нарығындағы экономика саласына берілген жалпы несиеге, оның мерзіміне, берілген валютасына, сондай-ақ берілген субъектілеріне байланысты құрамына талдау жасайық.

1-кесте. Экономикаға берілген несиелер, млн.теңге

	Валюта түрі
	01.01.2014 ж.
	01.01.2015 ж.
	01.01.2016 ж.

	
	сомасы
	үлесі, %

	сомасы
	үлесі, %
	сомасы
	үлесі, %

	Ұлттық валютада
	7 914 496
	69,95
	8 524 246
	70,07
	8 297 677
	64,6

	Шетел валютасында
	3 400 479
	30,05
	3 641 707
	29,93
	4 547 147
	35,4

	Барлығы
	11 314 975
	100
	12 165 953
	100
	12 844 824
	100

	Ескерту – Қазақстан Республикасы Ұлттық Банкінің ресми сайты. www.nationalbank.kz [2]


Кестеге көлденеңінен талдау жасау арқылы экономикаға берілген несиелердің жыл сайын арта түскенін байқауға болады: 2015 жылы 2014 жылмен салыстырғанда 850 978 млн. тг-ге (7%); ал 2016 жылы 2015 жылмен салыстырғанда 678 871 млн.тг-ге (5,3%) артқан.

Тігінен талдау нәтижесі үш жыл бойынша да ұлттық валютада алынған несиелердің басымдығын  (69,95%; 70,07%; 64,6% ) көрсетті.

Келесі кезекте үш жыл бойынша экономикаға берілген несиелердің құрамын оларды алушы субъектілер бойынша талдаймыз.

2-кесте. Экономикаға берілген несиелер, млн.теңге

	Субъектілер
	01.01.2014 ж.
	01.01.2015 ж.
	01.01.2016 ж.

	
	сомасы
	үлесі, %
	сомасы
	үлесі, %
	сомасы
	үлесі, %

	Банктік емес заңды тұлғалар
	7 664 206
	67,74
	8 178 150
	67,22
	8 693 724
	67,68

	Жеке тұлғалар
	3 650 767
	32,26
	3 987 803
	32,78
	4 151 100
	32,32

	Барлығы
	11 314 975
	100
	12 165 953
	100
	12 844 824
	100

	Ескерту – ҚР Ұлттық Банкінің ресми сайтыwww.nationalbank.kz [2]


Жоғарыдағы кестеге көлденең талдау жасау арқылы абсолюттік ауытқуды анықтасақ: 2015 жылы 2014 жылмен салыстырғанда банктік несие көлемі 850 978 млн.тг-ге, яғни 7 %-ға; ал 2016 жылы 2015 жылмен салыстырғанда 678 871 млн.тг-ге , яғни 5,3%-ға өскен.

Ал тігінен талдау жасау арқылы үш жыл бойынша да банктік несие субъектілерінің арасында банктік емес заңды тұлғалардың үлесінің басым екендігін (67,74%; 67,22%; 67,68%) көруімізге болады.

Келесі кезекте банктердің экономикалық салалар бойынша берген несиелеріне талдау жасайық.

3-кесте. Банктердің экономикалық салалар бойынша берген несиелеріне талдау

	Салалар
	01.01.2014 ж.
	01.01.2015 ж.
	01.01.2016 ж.

	
	Сомасы, млн. тг
	Үлесі, %
	Сомасы,

млн. тг
	Үлесі, %
	Сомасы,

млн. тг
	Үлесі, %

	Республика бойынша барлығы
	11291 548
	100
	12 105 684
	100
	12 674 245
	100

	Оның ішінде:
	
	
	
	
	
	

	Өнеркәсіп
	1 282 613
	11,36
	1 369 226
	11,31
	1 698 638
	13,4

	Ауыл шаруаш.
	375 431
	3,32
	485 002
	4
	653 644
	5,16

	Құрылыс
	1 383 302
	12,25
	1 143 174
	9,44
	991 739
	7,82

	Көлік
	395 590
	3,5
	434 385
	3,59
	609 183
	4,81

	Байланыс
	89 929
	0,79
	96 925
	0,8
	136 715
	1,08

	Сауда
	2 207 340
	19,55
	2 419 861
	19,99
	2 645 676
	20,87

	Өзге салалар
	5 557 344
	49,22
	6 157 111
	50,86
	5 938 650
	46,86

	Ескерту – ҚРҰлттық Банкінің ресми сайты. www.nationalbank.kz [2]


Кесте мәліметтеріне горизонтальді талдау жасайтын болсақ, экономика салалары бойынша берілген банк несиелерінің жыл сайын артып отырғандығын байқаймыз: 2015 жылы 2014 жылмен салыстырғанда 814 136 млн. тг-ге, яғни 6,7%-ға артқан ; ал 2016 жылы 2015 жылмен салыстырғанда 568 561 млн.тг-ге, яғни 4,49 %-ға ұлғайған.

Кестеге вертикальды талдау жасау арқылы экономикалық салалар бойынша берілген банктік несиелердің басым көпшілігі 3 жыл бойынша да басқа салаларға тиесілі екеніне көзіміз жетті (49,22%, 50,86%, 46,86% ). Ал одан кейінгі екінші орынды сауда саласы алады. Үздік үштікті 2014 жылы құрылыс, ал 2015 жыл мен 2016 жылы өнеркәсіп саласы аяқтайды. Үш жыл бойынша да ең төменгі көрсеткіш байланыс саласына тиесілі (0,79%, 0,8%,1,08%).

Коммерциялық банктерде несиесі бар қазақстандықтардың үштен екісі өз қарыздарын уақытында төлеп келеді. Қазақстанның бірінші несие бюросының сарапшылары осындай пікірде. Қаржы нарығының жағдайын бағамдаған сарапшылар биылғы жылға болжамдарымен де бөлісті. 2017 жылдың қаңтар айындағы жағдай бойынша қазақстандықтар банктерден 4,5 триллион теңге несие алған. Мерзімі өтіп кеткен несиелердің үлесі 2015 жылы 20 пайыз болған. Ал 2016 жылы бұл көрсеткіш 17 пайызға дейін төмендеген [3].

Қазіргі таңда несие сапасының  индексі 70 пайыздың төңірегінде. Яғни халықтың 70 пайызының төлем қабілеті жоғары. Бұл – біз үшін жақсы көрсеткіш. Корпоративті сектордағы жағдай бұдан да жақсы. Мерзімі өтіп кеткен несиелердің үлесі ол жерде 15 пайыздан аспайды. Демек банктердің бизнесті бұдан ары да несиелендіруіне мүмкіндік бар. Бұл жерде бір жағынан бизнесті несиелендіруге арналған мемлекеттік бағдарламалар үлесінің артып жатқанын айта кету керек. Бірқатар банктің несие қоржыны корпоративті сектордың есебінен ұлғаятын болады.  Сарапшылар жалпы Қазақстанның қаржы нарығының бәсекеге қабілеттігі артып, сыртқы әсерлерге төзімділігі күшейіп келе жатқанын айтады. Бұған Ұлттық Банктің коммерциялық банктердің капиталдандырылуы мен несие саясатын дұрыс жүргізуге байланысты талабы септігін тигізіп отыр [4].
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Коммериялық банктің өтімділігі  - банк сенімділігінің басты факторы. Сондықтан екінші деңгейлі банктерде өтімділікті басқару, оның проблемаларын шешу деген сияқты мәселелер алдыңғы қатарда талқылануда. Әрине, бұл мәселелерді алдын алу үшін банктер өз бағыттарын кеңейтіп жатқаны да дұрыс, себебі «өтімділік» кең аспектілі, көп факторлы категория.  Жалпы бұл терминді екі жағдайда қарастырады. Соған тоқталып кетсек:

1) Өтімділік – бұл банктердің өз клиенттері, мердігерлері, салымшылары алдында міндеттемелерін мінсіз орындауын айтамыз.

2) Екінші бағытты қарастыра кетсек, өтімділік – банктің өз міндеттемелерін орындау үшін, активтерінің жеткіліктілік деңейін ұстап тұруы. 

Яғни бұл бағыттардың барлығы төлем қабілеттілікке келіп тіреледі. Оның мәні – бұл банктің активтері мен пассивтерінің бірқалыпты қозғалысы және олардың міндеттемелердің бекітілген мерзімі мен оларды жабу көздері арасында үйлесімділікті қамтамасыз ететіндей жоғары сапалы болуы. Егер екінш деңгейлі банктің қысқа және ұзақ мерзімді міндеттемелерін жабу үшін ең өтімді активтері жеткілікті болған жағдайда осы банк өтімді, яғни сенімді болып табылады.
Ең алдымен «өтімділік» , «төлем қабілеттілік», «өтімділік тәуекелі» терминдеріне анықтама беріп алғаннан кейін ғана, өтімділікті басқарудың анықталған моделі негізінде банктегі өтімділікті жоспарлаудың стратегиялық процесс деңгейлерінің мінездемесіне келетін боламыз. Экономикалық әдебиеттердің негізінде «өтімділік» терминіне жалпы түсініктерді өзімізге анықтап алдық. Банк өтімділігі – бұл мердігерлер, клиенттер және салымшылар алдында өз міндеттемелерін уақытында толық және мінсіз орындауы, баланс өтімділігін қамтамасыз етуі, балансталмаған өтімділік тәуекелін минимизациялауы, тез өтімді активтердің көлемін сақтап тұру. Бұл анықтаманың дәстүрлі тақырыптардан айырмашылығы – бұл резервтердің құрылу процесін енгізбейтігінде. Яғни өтімділік тәуекелін басқару кезінде дефицитті жабу және жою тәсілдерін қолданамыз.

Банк балансының өтімділігі – оптималды қатынасқа келетін сатылым және жинақтық өтімділікке сәйкес келетін, банк активтері мен пассивтерінің құрамын қалыпты деңгейде ұстап тұруы. Яғни, пассив міндеттемелері бойынша актив құрамының жеткіліктілік деңгейін анықтайды. Активтер өтімділігі – олардың сапасының мінездемесі, қысқа мерзім ішінде қажетті активті кассалық формаға ауыстыра алу қабілеті, соған сәйкес оларды  топтарға бөледі: ең өтімді, орташа өтімді, төмен өтімді активтер. Яғни, активтің өтімділік деңгейі активтің құның жоғалту тәуекеліне байланысты.

Коммерциялық банктің өтімділігіне әсер ететін факторларды анықтадық, сосын ішінде 3 топты бөліп қарастыруға болады:

1) Баланс өтімділігіне әсер ететін факторлар: активтер сапалылығы  (өтімділік, кірістілік, рентабельділік); жеке активті операциялардың тәуекел деңгейі; пассивтер құрылымы мен олардың тұрақтылық деңгейі; балансталмаған өтімділіктің тәуекелі мен факторлары, қарызгердің қаржылық тұрақтылығы; басқа банктерден алынған депозиттер мен несиелердің құрамы.

2) Активті және пассивті операцияларды басқарудың сапасымен байланысты ішкі тәуекелдер, қаржылық қызметтерді іске асырумен байланысты тәуекелдер: операциондық, бухгалтерлік, инновациялық.

3) Банк имиджі, банктік менеджменттің сапасы: нарықтағы жалпы стратегияның дамуы, өтімділікті басқару стратегиясы, тәуекелді басқару әдістемесі, ішкі бақылау, кадрлар сапасы. [1]
Өтімділікті басқарудың негізгі мақсаты - міндеттемелерді орындау мерзімі жеткен кезде оларды уақытылы өтеуді қамтамасыз ету, банктегі сондай-ақ жалпы экономикадағы жағымсыз жағдай салдарынан орын алған клиенттің ақша қаражаттарының кетуін болдырмау.

Өтімділікті басқарудың негізгі міндеттері өтімділіктің шамасын өлшеу мен оны басқару құрылымын қалыптастыру және төменде көрсетілген жағдайлар бойынша түзешараларын жүзеге асыру болып табылады:

· баланстандырылмаған өтімділік тәуекелін шектеу;

· қаржы нарығының әр түрлі құралдары бойынша ашық позицияны ұстану арқылы іс-әрекет нәтижесін оңтайландыру;

· барлық міндеттемелерді уақытылы жүзеге асыру;

· еншілес    банктерді    несие    ресурстарымен    қамтамасыз    ету    үшін тапсырысты орындау;

· ресурстарды тиімді пайдалану;

· банк өтімділігінің жағдайы туралы шешімдерді айқындау;

· өтімділік дәрежесін төмендетуге әкелетін факторларды анықтау және талдау, мүмкін болатын шығындарды бағалау;

· тәуекелдің көздерін анықтау. [2]
Банк  өтімділігін  басқаруды отандық банк тәжірибесінде  активтер мен пассивтердібасқару комитеті жүзеге асыра отырып келесі қызметтерді атқарады:
-Банк активтер мен пассивтерді басқару қызметін атқаратын әдістемелерді және регламенттерді даярлайды;

-Қаражаттарды тарту және орналастыру параметрлері туралы шешімдер қабылдау;

-Бекітілген стратегиялық жоспарларға банк балансы құрылымының сай келуін бақылау;

-Банктік тәуекелдерді басқаруға байланысты әдістемелерді жасау;

-Банк балансының өтімділігіне  және өтімділік ұстанымын болжауға бақылау,өтімді қаражаттарға  деген қажеттілікті анықтау және балама қаражат көздерін таңдау;

-Банктің баға саясатын жасау;

-Нарықтық пайыз мөлшерлемелерінің өзгерісінен туындайтын  тәекелге қатысты банк  балансын бағалау;

-Банк жұмысының рентабельдігін талдау және мониторинг жүргүзү;

-Қаражаттарды тартатын  және орналастырумен айналысатын құрылымдық бөлімшелер  арасындағы жұмысты ұйымдастыру;

-Банк капиталын басқару;

-Тәуекелге қатысты реттеуші ұйыьдардың заңи және нормативтік  актілерінің  орындалуын бағақылау.

Банк өтімділігінің екі формасы, яғни, міндеттемелерді өз уақытында және шығынсызорындауы көптеген ішкі және сыртқы факторлардың ықпалымен анықталады.[3]

Қорытындылай келе, қазіргі заманға сай банктердің активтері мен пассивтерін басқаруды жетілдіруге байланысты жүргізілген зерттеу мынандай тұжырымдар мен ұсыныстар жасауға мүмкіндік береді:Банктің активтері мен пассивтерін басқару ұғымын анықтау барысында әртүрлі ғалымдардың көзқарастарына жасалған зерттеулер, коммерциялық банктің активтері мен пассивтерін теңгерімді басқару деп банктің стартегиясына сәйкес, өтімділік пен табыстылықты қамтамасыз ететін теңгерімді банк балансының активтері ен пассивтерінің құрылымдарын қалыптастыру және оған ықпал ететін қаржылық тәуекелдерді жүйелі түрде басқару шараларын түсіну туралы қалыптастыру болды.Бәсекелестігіне және нарықтағы ұсынымдарына қарай топтастырылған екінші деңгейдегі банктердің капиталына жасаған талдаулардан, капитал деңгейін өтімділік тұрғысынан жетілдіру мақсатында мынандай ұсынытар жасалды: біріншіден, банктің меншікті капиталдарының жеткілікті коэффициенттерін кемінде екі есеге көтеру, екіншіден, капитал деңгейін ұлғайту мақсатында шығарылатын акциялардың орналастыруына мемлекет тарапынан қолдаулар көрсету, үшіншіден, капиталы өте төмен банктердің өзара бірігуі немее қайта ұйымдастырылуы шараларын қарастыру.
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The development of the economy of the Republic of Kazakhstan largely depends on the defining and dominant industry is oil. Oil for our country is a fundamental development of the entire financial sector of the Republic.

The development of the financial sector in the conditions of globalization is reflected in the assessment of its activities, which in turn, helps reduce barriers to the development of international relations. The processes of globalization affect the development of the competitiveness of the economy as a whole.

In modern conditions competition tougher takes place in all international markets. However, competition is the driving force of industrial production, developing and customizing it and businesses on meeting the needs of the market.

As a result of implementation of the Strategic plan 2020 Kazakhstan should achieve the following key indicators:

Kazakhstan in 2020 will be the country that has emerged from the global crisis stronger and more competitive, with diversified economy and population actively involved in new economy.

By 2020 Kazakhstan will already be among fifty most competitive countries in the world with a favorable business climate [1].

Competition defines the basic parameters of work of the market mechanism. The fundamental role of competition is its ability to predict in advance the further development of the industrial sector of the Republic, thereby adjusting the required proportions of a particular industry by the release of an inefficient economic links . In addition to the above it helps to stimulate continuous improvement.

As world experience shows, competitiveness is a particularly important factor in the development of any economy and the best measure of economic efficiency of the complex. Success in creating a competitive economy is characterized by the passage of a series of stages that allow to accumulate the necessary potential[2].

I would like to add that competition is one of the main elements of a market economy, thanks to which business entities are fighting for profit, for his personal contribution to the system of production and consumption.

The main priority of the state industrial-innovative policy is the production and manufacture of export-oriented and competitive products. Currently the main emphasis is on economic growth and stabilization in the financial sector of the country by increasing growth of industrial development, which accounted for 20.7% of gross domestic product and 22% of the employed population.

Consequently we have defined that the main task of the state is to identify and create conditions that would ensure the most favorable environment for the functioning and development of competition. These conditions are as follows [3]:

- free access to the market and exit from it;

-. - unlimited number of participants. This condition is achieved the free business activities, the possibility of discrimination of various forms of business activities.

- mobilization of human, material, financial and other resources, which leads to the expansion of exports, which requires the attraction of additional resources, the use and implementation of innovative technologies, modernization of production.

Full and free access to information of participants of competition. Lack of awareness is one of the sources of discrimination business activities.

Setting of market prices does not depend on one subject of market relations, depends on the overall mechanism of the market.

Competitive environment – an environment that represents the entire set of factors, processes, relationships and conditions affecting competition the independent businesses. The main feature of establishing competitive conditions in the economy of Kazakhstan is the form of its implementation. 

The Republic of Kazakhstan has huge reserves of natural resources. In the Strategy of development of Kazakhstan till 2030 the oil and gas industry is the highest priority and one of the leading sector in the industrial sector of the Republic. This is because our country exports by 100% of the uranium industry, oil 85%, gas 32%, coal 26%. Today the main source of energy in the world is the oil. According to forecasts by International economic agencies, in future oil resources will remain the main fuel in total energy consumption. In 2020 with an average annual growth rate of 1.9%, they will retain their share at the present level of 40%.

Structure of natural resources, their reserves, quality, degree of scrutiny and direction of economic development not only form economic potential, but also largely determine the direction and the driving vector of socio-economic development of the country [4].

The country's oil industry is the main source of increased tax revenues to the state budget, thereby manifesting itself as the main guarantor of financial support other sectors of the economy and social sphere of society, including improving the level of life of Kazakhstan.

On the prospects of the oil sector of the economy can be judged by the following data. In terms of proven oil reserves Kazakhstan occupies the 12th place in the world (excluding not precisely enough estimated reserves of the Caspian shelf, gas condensate - 15th place). In General, the share of the country accounts for about 3-4 % of the explored and confirmed world oil reserves [5].
According to our forecasts, if we talk about the long term, namely that by 2030 oil production will fall in comparison with production volumes in the medium term. Today is still the acute problem of irrational use of natural resources in the oil industry, with the result that there is a deficit in certain types of petroleum products, which creates the need for its procurement. The loss of approximately 70%. This is due to the lack of a full cycle of technological process and underdeveloped petrochemical sector due to the lack of qualified personnel and inadequate funding in this rapidly growing worldwide industry.

As noted by the President of the Republic of Kazakhstan Nazarbayev N.A  in his annual address to Kazakhstan people from November 30, 2015 today in the oil industry there has been a noticeable decline in oil production, which led to a decline in the profitability of this industry.

This fact slows economic growth worldwide. No one is surprised by a steady decline in growth forecasts of global GDP. In the autumn of 2011, the International Monetary Fund has revised 6 times forward-looking indicators, reducing them from 5 to 3 percent. And apparently this is not the limit. The development of the world will occur against the background of fierce competition of global and regional power centers. The challenges of the new global reality, we must oppose a comprehensive strategy based on our real possibilities [6].

In the foregoing message of the President of RK Nazarbayev N. special attention is paid to creation of conditions for free and fair competition. To implement a given mandate, the Government should provide specific measures for strengthening anti-monopoly activities and also to create the law on anti-monopoly Agency, with a clear regulation of its status and procedures.

The development of competition in the country must be accompanied by effective regulation of the bankruptcy process and the rehabilitation of inefficient companies. As explained by Nazarbaev N. : "The market economy is strong competition. The loser should be able to leave the market or to start again. We have no such. Inefficient companies are lining up for different kinds of subsidies and incentives from the state. In any developed country the company's insolvency leading to a collapse of the industry and stop companies from laying off workers. In place of ineffective managers have new owners who bring investment. We should not "pull" non-competitive companies at the expense of the state. I instruct the Government to develop a clear and simple bankruptcy procedures for individuals and legal entities. It should be as easy as possible" [6].

As a result of the analysis of the current state of the oil industry, we have identified a number of problems. These include:

- the quality of crude  and refined oil, which affects the competitiveness of domestic petroleum products;

- acute problem of illegal turnover of oil products, which brings huge losses;

- the fall in oil prices; which has greatly influenced the growth of the world economy;

- low degree of wear of refinery factories;

- there is an imbalance in the distribution of returns, due to higher yields from oil exports in comparison with the income from the supply of the domestic market.

The main result of our study was the identification of a number of measures to improve the state of the oil industry in our country:

- To increase the oil recovery factor by bringing in the latest technologies and innovations;

- To improve the existing mechanism of ensuring the demand in the country;

- To regulate and to monitor the operation of the plant for recycling and processing;

- To ensure growth of hydrocarbon reserves by subsoil users, doing expanded exploration;

- To improve mechanisms of financing of innovation and breakthrough projects in the industry;

- To form a research base to establish the inseparable connection of science and practice;

- To prepare high-qualified, competent scientific personnel.

In this regard, we believe that the importance of the production of competitive products caused by new conditions of world economic space associated with the accession of the Republic of Kazakhstan in the Eurasian economic Union and the world trade organization, which in turn increase the impact of competition on the industry of the country. For the implementation of the address of President Nursultan Nazarbayev to Kazakhstan people "Kazakhstan's way - 2050: Сommon goal, сommon interests, сommon future" and the concept of Kazakhstan's joining top 30 developed countries of the world are challenged to overcome the raw material orientation and become a highly developed country.

Modernization of the industry of any country has a positive effect on the development of competition. Novelty and innovation increase the level of competitiveness. The modern world market puts pressure on companies, corporations and other organizations, presenting the most stringent requirements for quality and assortment of goods and services. This leads to a tightened struggle in the international arena for its benefits and advantages. Another positive impact on the competitiveness of the national manufacturers is the level of competition in the country, and the demands of consumers in the quality of local goods and services. 

The main indicators to measure the competitiveness of the product include:

- Production of ecologically clean production;

- Rational exploitation of deposits;

- Integrated use of natural resources of the country;

- Ways of waste disposal;

The efficiency of invested costs at a minimum cost to manufacture is achieved the maximum profit from the sale.

Thus the role of competition is to identify competitive market mechanism operating parameters and the financial sector, in turn, the priorities of the economy in general. Discarding ineffective economic links, it determines the development of the industry, and helps to stimulate continuous improvement. Theoretically shows perspective and relevance of the country's oil industry. This industry affects the overall development of the economy as a whole.

It is proved that a particular feature of the competition is its lack of self-organization and stability properties, which indicates the need for most external competition regulation as a condition of its preservation.

References:

1. Strategic development plan of Republic of Kazakhstan till 2020 was approved by decree of the President of the Republic of Kazakhstan № 922 dated February 1, 2010. http://online.zakon.kz/Document/?doc_id=30559730

2. Kenzheguzin M.B. Industrial and Innovative Development of the Republic of Kazakhstan Sayat-// the Policy, 2003, № 3, s.4-7.

3. Baymuratov U.K. Problems of competitiveness of the national economy in the condition of global trends // Competitiveness: the theory, methodology, practice. - Almaty, 2008.

4. Alina M. Sh. / Mineral resource factor in the condition of sustainable development. - Ef.kz/upload / iblock / 2e9 / heazluu.

5. The battle for the Caspian Sea and the oil boom // Nazarbayev N. Kazakhstan's way. - Karaganda: Arco, 2006, p. 129.

6. Address by the President of the Republic of Kazakhstan Nazarbayev N. to Kazakhstan people from November 30, 2015 http://www.akorda.kz/ru/addresses/poslanie-prezidenta-respubliki-kazahstan-nnazarbaeva-narodu-kazahstana-30-noyabrya-2015-g

ФИНАНСОВЫЕ ИНСТРУМЕНТЫ ДЛЯ ПРИВЛЕЧЕНИЯ МАССОВЫХ ИНВЕСТОРОВ (IPO)

Байбатчаева Корлан

КазНУ им. аль-Фараби, ВШЭиБ

Финансы, студентка 2го курса

Научный руководитель: Алиева Б.М.

к.э.н., ст. преподаватель
«Народное IPO предоставит сотням тысяч простых казахстанцев возможность владеть акциями крупнейших предприятий, а также новый инструмент инвестирования и приумножения их сбережений и богатств».

 Нурсултан Назарбаев, XIII съезд НДП «Нур Отан»

Под финансовым инструментом понимается любой контракт, по которому происходит одновременное увеличение финансовых активов одной компании и финансовых обязательств долгового или долевого характера другой компании. Существуют различные подходы к трактовке понятия «финансовый инструмент». Финансовые инструменты – это обращающиеся финансовые документы, с помощью которых осуществляются операции между Вами (физическим лицом) и другим лицом (физическим или юридическим) на финансовом рынке. 

Долевые инструменты - способ участия в капитале хозяйствующего субъекта.

Финансовые инструменты делятся на 3 категории:

· денежные средства – это средства в кассе и на расчетном счете;

· кредитные инструменты – облигации, кредиты, депозиты;

· способы участия в уставном капитале – акции, паи.

Инструментами фондового рынка выступают:

Акция  - эмиссионная ценная бумага, закрепляющая права ее владельца (акционера) на получение части прибыли акционерного общества в виде дивидендов, на участие в управлении акционерным обществом и на часть имущества, остающегося после его ликвидации.

Облигация - эмиссионная долговая ценная бумага, закрепляющая право её владельца на получение от эмитента облигации в предусмотренный в ней срок её номинальную стоимость или иного имущественного эквивалента. Облигация может также предусматривать право её владельца на получение фиксированного в ней процента от номинальной стоимости облигации либо иные имущественные права.

Казначейские обязательства государства выпускаются для ликвидации уже имеющейся задолженности государства перед предприятиями.

Вексель – долговая ценная бумага, которая свидетельствует о безусловном денежном обязательстве одного лица уплатить после наступления срока, обозначенного в векселе, определенную сумму денег собственнику векселя (векселедателю) и которая составлена по точно установленной законом форме.

Инвестиционный сертификат – документ, удостоверяющий право и владение на ценные бумаги или подтверждающее вложение средств в банк на депозит.

IPO (англ. Initial Public Offering) – первое публичное предложение акций компании для продажи. «Народное» означает, что ценные бумаги будут предлагаться только гражданам Казахстана.

В данной статье я хотела бы раскрыть особенности   привлечения массовых инвесторов   (IPO). Впервые о Программе, которая позволила бы гражданам стать совладельцами крупнейших национальных компаний, заявил Глава государства Нурсултан Назарбаев, выступая в феврале 2011 года на XIII съезде партии «Нұр Отан».
В июле 2011 года совет директоров АО «Фонд национального благосостояния «Самрук-Казына» одобрил Программу размещения акций дочерних и зависимых компаний на фондовом рынке.

В сентябре того же года Программа была утверждена постановлением Правительства РК. Определен перечень акционерных обществ, акции которых будут предлагаться на продажу поэтапно — до 2016 года. Предприятия-участники «Народного IPO» входят в группу АО «Фонд национального благосостояния «Самрук-Казына». Это четверть экономики страны, стратегические активы Казахстана. Это инфраструктура: нефте- и газопроводы, электрические сети, железные дороги, электростанции, самолеты, морской флот. Она помогает строить новые заводы, открывать производства. Государство сохранит контроль над базовыми предприятиями — на продажу выставляются небольшие пакеты акций.

Для участия в Программе отобраны компании, не имеющие значительной зависимости от конъюнктуры мировых цен на сырье.

Подготовка компаний-кандидатов к «Народному IPO» включает три главных фазы:

- предварительная подготовка, включающая аудит финансовой отчетности, диагностику и совершенствование систем корпоративного управления и управления рисками, системы внутреннего контроля и аудита;

- подготовка к размещению акций, включающая комплексную проверку («due diligence»), конечное определение андеррайтинга и стоимости услуг, юридическое сопровождение (подготовка проспекта эмиссии и других сопутствующих юридических документов), оценку бизнеса, разработку маркетинговой стратегии;

- проведение размещения акций, включая обучение инвесторов, разработку информационного и инвестиционного меморандума, PR–сопровождение, сбор заявок (публикация предварительного проспекта, проведение выездных презентаций «roadshow», анализ спроса, установление цен), мероприятия на вторичном рынке после проведения размещения (поддержание акций на организованном рынке).

«Народное IPO» стартовало в Казахстане в декабре 2012 года с момента размещения акций АО «КазТрансОйл» (КТО). Всего на Казахстанской фондовой бирже (KASE) было реализовано 38 463 559 простых акций КТО (менее 10% от общего количества размещенных акций компании). Первыми Народными акционерами стали 33 989 граждан РК.

В течение 2014-2016 года в рамках Программы планируется первичное размещение акций других компаний с государственным участием: АО «KEGOC», АО «Самрук-Энерго», АО «НК «Қазақстан темір жолы»,  АО «Казатомпром».

 «Народное IPO» позволит повысить прозрачность государственных предприятий и усилить общественный контроль за их деятельностью.

«Народными акционерами» могут стать только граждане Республики Казахстана. Они имеют приоритетное право на покупку акций. Во вторую очередь ценные бумаги смогут приобрести накопительные пенсионные фонды страны. Это будет способствовать нивелированию резких скачков цен на акции.

Чтобы избежать концентрации бумаг в руках небольшой группы лиц, Программа предполагает ограничения на максимальное количество приобретаемых акций в «одни руки», а также использование сети АО «Казпочта» для максимального охвата населения.

Казахстанские граждане, став владельцами акций, смогут участвовать в управлении национальными компаниями, в частности, голосовать на общих собраниях акционеров. «Народные акционеры» имеют право на дивиденды – часть дохода. По правилам АО «Фонд национального благосостояния «Самрук-Казына», его «дочки» — национальные компании, должны ежегодно направлять на эти цели часть своей чистой прибыли.
      Владельцы акций могут заработать на изменении их цены. Следует помнить о рисках: цена акций может, как возрастать, так и снижаться. С реализацией Программы «Народное IPO» население получит новые возможности для вложения свободных денег. Акции крупнейших предприятий страны сможет купить ЕНПФ. Это хороший способ долгосрочных инвестиций. Ведь речь идет о будущих пенсиях граждан.
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Финансовая инновациии - это появление новых финансовых продуктов, технологий или организационных форм бизнеса, позволяющих снизить издержки и (или) риски экономических агентов.

Предпосылкой появления современных финансовых продуктов выступают современные информационные технологии. Нововведения на валютно-финансовых рынках сопровождаются прогрессом в компьютерной технологии. Современные финансовые системы нельзя и представить себе без компьютера. С его помощью осуществляется торговля, ведется эффективная бухгалтерия, своевременно производятся расчеты и регулируются сделки, в режиме реального времени ведется сбор данных, их крупномасштабная обработка, а также принимаются решения с учетом условий рынка и управления рыночной ситуацией. Компьютеры используются для моделирования поведения финансовых ценных бумаг и основных рыночных индексов, оценки стоимости финансовых инструментов и поиска комбинаций этих инструментов, способных обеспечить получение дохода, соответствующего выбранному уровню риска.

Повсеместно средством коммуникации между иностранными банками и биржами является телексная компьютеризированная связь. Ныне широкой известностью и популярностью пользуется компьютерная система СВИФТ – это аббревиатура швейцарской фирмы, которая расшифровывается как "Общество международных межбанковских финансовых телекоммуникаций" (Society for World in the Intcrbank Financial Telecommunications).

Термином "Финансовые технологии" (fintech, финтех) обычно называют стартапы, использующие прорывные, новые технологии в сфере мобильных платежей, перевода денег, кредитования, привлечения капитала и других. Некоторые специалисты также добавляют, что неотъемлемой характеристикой всех финтех-стартапов является повышение эффективности финансовой системы.  Впрочем,в этом и заключается актуальность выбранной мной темы.

  Ни для кого не секрет, что процесс глобализации оказывает неизбежное влияние на развитие  финансовой системы Казахстана.  Безусловно, глобализация, являясь неизбежным и объективным процессом современной экономики, оказывает как положительное, так и негативное влияние на развитие финансовой системы. Финансовая система страны в силу своей открытости в условиях рыночной экономики призвана противостоять любым внешним и внутренним вызовам современности, так как она становится более интегрированной в мировую финансовую систему.

Следовательно, финансовая система страны требует постоянной модернизации в условиях глобализации с учетом особенностей и уровня своего развития, а также поставленных перед ней стратегических задач.

Несмотря на то, что Казахстан находится в списке десяти крупнейших стран планеты, на крупно-технологической карте мира его до недавних пор было не найти. Тем не менее, технология блокчейн наконец заинтересовала казахских предпринимателей и чиновников.

На Астанинском Экономическом Форуме 25-26 мая был проведён воркшоп, посвящённый перспективам блокчейна в государственном управлении. Его участники обсуждали такие вопросы, как стоимость и возможные сроки широкого внедрения технологии, последствия ее использования в государственном управлении, а также те преграды, которые пока стоят на пути блокчейна к повсеместному применению.

В ходе воркшопа также были подписаны документы о сотрудничестве и реализации центра компетенций между автономным кластерным фондом Парк Инновационных Технологий и корпорацией IBM.

Согласно этому документу, стороны совместно организуют в Казахстане центр компетенций под названием “Центр Финансовых Технологий”. В дальнейшем предполагается создание центра блокчейн-технологий, а также организация нескольких образовательных программ по финтеху.

 Помимо этого, на воркшопе, который провёл местный телекоммуникационный оператор «Казахтелеком», выступали представители правительства, бизнеса, e-commerce, финансов и инновационных секторов экономики.

Управляющий директор по инновациям АО «Казахтелеком» Нурлан Мейрманов заявил:

«Казахтелеком» собирается выходить на рынок так называемых финансовых услуг не в прямом виде, а в виде финтехоператора. Люди смогут пользоваться нашими технологическими услугами, например, телевидением, мобильной связью, интернетом, и параллельно оплачивать эти же услуги через те устройства, которые у него есть: через телевизор сделать заказ, через телефон оплатить услуги. Более того, пользователи смогут оплатить не только наши услуги, но и услуги наших партнеров»

 2016 год можно считать отправной точкой развития финансовых технологий в РК. Сразу несколько ведущих банков начали активные действия по развитию финтеха: организовали хакатоны, объявили о поддержке стартапов, запустили пробные версии мобильных ботов. Проявили интерес к казахстанскому финтеху и международные компании, например IBM. Однако дальше банковской сферы дело пока не двинулось. Но,  несмотря на это, хотела бы затронуть следующую проблему: Что сдерживает развитие финансовых технологий в Казахстане. Как говорится, все познается в сравнении, и поэтому хотелось бы проанализировать ситуацию на внешнем финансовом рынке. Так, например, в России за последние несколько лет появилось множество оригинальных стартапов во всех технологических и рыночных сегментах – от блокчейна до кредитования, страхования и инвестиций – и сформировалась целая экосистема поддержки финтеха. Что же все это время сдерживало развитие у нас финансовых технологий и каковы дальнейшие перспективы?

 Давайте сначала проясним, что вообще движет прогресс стран в сфере финтеха. EY выделяет три ключевых фактора: объем рынка, пул талантов и венчурный капитал. И, согласно оценкам EY, эти факторы сегодня идеально складываются лишь в двух странах – Великобритании (Лондон), и США (Нью-Йорк и Кремниевая долина). Франция и Германия стараются их догнать, опираясь на те же самые факторы, а другие страны пытаются создать новые уникальные преимущества. Например, Австралия совершенствует регулирование финансового сектора, стремясь стать своеобразным раем для финтех-стартапов, а Гонконг стимулирует проникновение финтеха во все сферы жизни, чтобы предложить начинающим компаниям наиболее продвинутых потребителей.

 Если проанализировать ситуацию в Казахстане, то по всем перечисленным факторам выявляются очевидные проблемы. Финансовый сектор крайне ограничен, таланты в дефиците, весь венчурный рынок едва ли дотягивает до $100 млн. Регулирование для финтеха далеко от совершенства, и в Национальном банке нет даже специализированного департамента, который бы этим занимался (в отличие от того же Банка России).

 Продвинутых потребителей среди казахстанцев крайне мало, ведь даже по уровню проникновения интернета страна далеко не является лидером. Все это как раз и позволяет объяснить низкий уровень развития финтеха.

Вероятно, проблемы может помочь решить создание в Астане международного финансового центра. В случае успеха этого амбициозного замысла значительно вырастет объем спроса на финтех, появится шанс создать передовое регулирование, может даже возникнуть специализированный сегмент венчурного рынка. Но есть риск, что этого будет недостаточно для активного развития национального финтеха, если не продумать заранее кадровый вопрос.

 Даже если после создания МФЦА организации финансового сектора переедут в северную столицу, ИТ-специалисты все равно останутся в южной, и тогда «фин» и «тех» окажутся оторваны друг от друга. Конечно, случается, что в рамках одной страны финансовые и технологические центры не совпадают, как, например, в США (Нью-Йорк и Кремниевая долина) или Германии (Франкфурт и Берлин). Но если власти не смогут сформировать необходимый кадровый резерв, Казахстан может столкнуться с серьезным вызовом: в одном месте технологии угаснут, а в другом не появятся.

 В такой сфере, как финансы, кадры решают многое, и следует своевременно позаботиться об их доступности в том месте, где на них будет спрос. Нужно уже сейчас принимать меры, чтобы в Астане появились соответствующие специалисты. А пока «фин» и «тех» находятся в Алматы, важно их поддержать созданием профильного подразделения в Нацбанке. Будучи непосредственно связанной с финансовым сектором нашей страны, считаю своим долгом способствовать его развитию. Надеюсь, в дальнейшем я продолжу изучение данной проблемы в финансовой области. 
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В 1992 г. Роберт Мертон сравнивал финансовые инновации с ≪мотором, движущим финансовую систему навстречу ее главной цели – большей экономической эффективности≫. Существует несколько основных направлений повышения эффективности национальной экономики, на которые ориентирован поиск новых финансовых форм. 

Первая из них – расширять возможности выбора для инвесторов, благодаря которому более широкий круг лиц может участвовать в инвестиционной деятельности. В этом смысле финансовые инновации демократизируют финансовый рынок. Другой ≪плюс≫ финансовых инноваций для инвесторов заключается в возможности получать выгоду от роста того или иного сегмента экономики, не прибегая к покупке базового актива. Кроме того, элемент новаторства в финансовой сфере предоставляет инвесторам еще один бонус – так называемый tailoring, или перекройка продукта под нужды клиента2. Финансовые организации, используя индивидуальный подход к клиентам, позволяют им извлекать максимум из инвестиционных стратегий, что было недосягаемо в эпоху стандартных финансовых продуктов. 

Логично предположить, что преимущества от финансовых инноваций должна получать и другая сторона инвестиционного процесса – финансовые организации как профессиональные участники рынка. Благодаря финансовым инновациям компании имеют более широкий выбор источников финансирования, а некоторые из них – шанс на существование. Так, с

появлением венчурного финансирования стала возможна реализация множества рискованных высокотехнологичных проектов, включая современных гигантов – E-Bay, Paypal и Amazon.

Помимо облегчения взаимодействия между инвесторами и реципиентами повышение эффективности экономики связывается с более равномерным распределением рисков среди участников. Данный эффект проявляется при оценке банками дисперсии кредитного риска заемщиков на основании группы разноплановых инвесторов, способствующей гибкости банковского сектора и финансовой системы в целом. Гибкость и динамичность финансовой системе придают также финансовые инновации, направленные на снижение транзакционных и агентских издержек.

Между тем отмеченные позитивные эффекты не аксиоматичны: приведенное описание характеризует скорее ролевую модель среди финансовых инноваций. При этом, несмотря на все критические замечания, невозможно не признать, что именно инновации являются движущей силой развития финансовой системы.

Финансовые инновации проникают на нетрадиционные сегменты финансового рынка. Достаточно вспомнить новейшую тенденцию выпуска облигаций социального эффекта (social-impact bonds, SIB), зародившуюся в английском городе Питерборо. С помощью этих инновационных инструментов финансируется программа по предотвращению рецидива

бывших заключенных местных тюрем, осужденных на срок менее одного года. Это достигается путем создания комфортных условий для их адаптации к жизни после отбывания наказания. Установлена четкая система выплат: 17 вовлеченных инвесторов получат вложенные средства и проценты, только если процент рецидива среди бывших заключенных будет ниже, чем показатель по аналогичной группе нарушителей закона, не охваченных данной программой. Размер процентной ставки коррелирует с числом бывших преступников, вставших на путь исправления. Отметим, что SIB по сути больше напоминают акции, чем обозначенные в названии облигации, так как приобретая их, инвестор рискует всем вложеннымкапиталом.

Возможно, именно облигации социального эффекта помогут оздоровить финансовые инновации. Во всяком случае, юридическое сообщество и финансовые эксперты США, Канады и Австралии уже признали целесообразность диффузии SIB на своих территориях и сейчас представляют версии этих инструментов потенциальным инвесторам. Сфера их применения расширилась: помимо реабилитации бывших заключенных они включают помощь сиротам, бездомным, безработным и прочим социально не защищенным группам. Опыт данных стран в части выпуска SIB, на наш взгляд, может оказаться востребованным в российской практике. Social impact bonds являются финансовой инновацией новейшего типа.

Данный инструмент позволяет привлечь частный капитал в некоммерческий сектор и связывает получение дохода с достижениями в решением социальных проблем. Облигации социального эффекта не являются таковыми в традиционном смысле: доход по ним не фиксирован и не гарантируется; более того, инвестор может потерять даже те средства, которые были вложены в покупку бумаг. Выплаты инвестору производятся исключительно в том случае, если с помощью привлеченных средств удастся добиться определенных улучшений в социальной сфере. Поэтому за данным видом бумаг закрепилось другое название – pay for success (оплата за успех).

При финансировании по принципу «оплата за успех» в процессе участвуют несколько сторон: частные инвесторы, орган власти, определенная категория граждан и поставщик социальной услуги. Первоначально между представителями власти и инвестором согласуются конкретные результаты проекта, которые должны привести к желаемым для общества изменениям в отношении заранее определенной группы лиц, а также методы оценки результата. Затем инвестор направляет финансовые средства в бумаги, т.е. финансирует поставщика социальной услуги. Поставщик взаимодействует с означенной категорией граждан, добиваясь достижения поставленной цели. По результатам работы властная структура определяет, получен ли от проекта ожидаемый результат. Если результат достигнут, инвестору компенсируют затраты на проект из бюджета с процентами. Размер зависит от того, насколько перевыполнен план.
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Мониторинг кредита - это повседневная работа по наблюдению за погашением кредитов с момента их выдачи и до полно погашения основного долга и вознаграждения путем проведения постоянного анализа деятельности заемщика, контроля за соблюдением всех требований заключенных договоров (договора займа и договора залога) и принятия адекватных мер воздействия на заемщика, в случае ухудшения качества кредита.

Мониторинг по текущим (выданным) кредитам необходим для выявления на ранней стадии возможных проблем и затруднений с погашением кредитов, оперативного и своевременного их решения, а по ухудшающимся кредитам - для быстрого реагирования (пересмотра условия сделки, реализации залога, ликвидации активов и другие) и предотвращения или уменьшения возможных потерь, связанных с невозвратом долга.

Мониторинг по выданным кредитам включает в себя ряд определенных действий:

1. постоянное наблюдение за деятельностью заемщика в свете общей экономической ситуации и возможного изменения конъюнктуры рынка и национального законодательства;

2. систематическое посещение заемщика, беседа с его руководителями и специалистами;

3. анализ хозяйственной и финансовой деятельности заемщика, проверка предмета залога (наличие, качество, состояние и хранение залогового имущества) и целевого использования кредита;

4. сбор наиболее важной финансовой информации (оборот - выручка от реализации за последние месяцы, обороты по расчетному и валютному счетам за последние месяцы, общая сумма дебиторской и кредиторской задолженности на момент анализа и так далее);

5. определение возникших просчетов, ошибок и проблем у заемщика;

6. нахождение путей выхода из этих проблем;[1]

Основными методами осуществления мониторинга являются:

1. прямой - телефонная беседа и непосредственный визит к заемщику;

2. опосредованный - получение информации о финансовом и хозяйственном состоянии от третьих лиц (партнеров по бизнесу, конкурентов, сотрудников, знакомых клиента, соответствующих служб Банка).По полноте получаемой информации осуществление мониторинга подразделяются на два вида:

1. поверхностный - проводится по тем заемщикам, у которых нет оснований считать кредит ухудшающимся или проблемным;

2. глубокий мониторинг - проводится в зависимости от суммы и срока кредита, либо при возникновении сложной ситуации в результате просчетов или осознанных нарушений, допущенных заемщиками, не дающих возможности вовремя погасить кредит.

В ходе осуществления мониторинга действующих кредитов необходимо проводить жесткую политику, нацеленную на своевременный возврат кредита и уплату вознаграждения по нему. Мониторинг должен охватывать все средства в рамках соблюдения нормативных актов и законодательства РК, которые могут быть использованы для обеспечения возврата кредита.

Кредитный офицер несет полную ответственность за надлежащий мониторинг по действующим кредитам, своевременно выявление проблем и принятие необходимых мер по их решению в зависимости от степени риска и конкретной ситуации, которая может возникнуть у заемщика после выдачи кредита. Отправной точкой для осуществления мониторинга по текущим кредитам должен быть график платежей конкретного заемщика (копия которого передается для контроля за платежом менеджеру счета). На основании графика кредитный офицер и менеджер счета осуществляют наблюдение за погашением задолженности (основного долга, вознаграждения).[2]

Основные действия по осуществлению мониторинга:

1. предупреждение клиента: при наличии телефонной связи с заемщиком за 2-3 дня до наступления срока платежа. При этом параллельно решается задача лишить заемщика возможности сослаться на забывчивость. При отсутствии телефонной связи - письменно за 5-6 дней до наступления срока;

2. отслеживание и контроль платежа: до наступления срока очередного платежа проверить наличие денежных средств на счетах заемщика; в случае их отсутствия выяснить причины и как они отразятся на осуществлении платежа;

3. посещение клиента: в зависимости от обстоятельств или отношения заемщика к погашению кредита необходимо нанести визит к нему для проведения планового мониторинга. При этом нельзя упускать любой возможности навестить клиента, если он находится рядом или легко доступен. Частота посещения заемщика зависит от степени риска, суммы и срока кредита.[3]

В день наступления срока погашения задолженности (основного долга или вознаграждения), согласно договора займа и графика, либо дополнительного соглашения по предоставленной пролонгации, кредитный офицер и менеджер счета, обязаны проверить погашен ли платеж. В случае полного или частичного непогашения очередного платежа решается вопрос об отнесении задолженности на счет просроченных ссуд, выясняются реальные причины, предъявляются требования к заемщику о срочном внесении платежей. По кредитам, обеспеченным залоговым имуществом, отправляются уведомления заемщику, залогодателю о невыполнении заемщиком обязательств (в соответствии с действующим Порядком учета и регистрации залогового имущества АО "Forte Bank") с регистрацией его в органе, зарегистрировавшем залог.

При отправке уведомлений почтой (заказным письмом) необходимо сохранить документальное подтверждение - квитанцию об отправке, которая подшивается в кредитное досье. При отправке уведомления нарочным -необходима личная подпись адресата (заемщика, залогодателя, гаранта, поручителя) на втором экземпляре уведомления, которое, так же, подшивается в кредитное досье.

В кратчайшие сроки с выходом к заемщику осуществляется глубокий мониторинг с целью выявления причин не платежей.[4]

Все просроченные задолженности по кредитам после наступления срока платежа, в принципе, могут возникнуть по двум причинам:

1. заемщик не может платить - из-за потери неплатежеспособности на момент погашения кредита;

2. заемщик не хочет платить — из-за преднамеренного нежелания погасить кредит.

Возникновение неплатежеспособности по кредитам ("не может платить") объясняется либо ошибками, допущенными в ходе анализа кредитной заявки, либо возникновение непредвиденных финансовых событий после выдачи кредита.

Возникновение нежелания заемщика платить по кредитам ("не хочет платить") на стадии выдачи кредита определить очень трудно и сложно. В случае преднамеренного обмана со стороны заемщика, у него уже с самого начала отсутствовало желание платить. Для избежания таких случаев необходимо помимо экономической и юридической экспертизы документов обратить внимание на личные качества руководителей, их отношение к вопросу получения кредита, высказывания, намеки и разные соображения о своих намерениях вернуть кредит и так далее.При возникновении просроченной задолженности кредитному офицеру необходимо сразу же принять немедленные и энергичные действия, направленные на погашение просрочки. Конкретные действия при возникновении просрочки зависит от обстоятельств и причин ее образования. При этом надо исходить из того, что каждая просрочка носит индивидуальный характер и решаться она должна индивидуально.[5]

Тем не менее, существует общий порядок действий:

1. как только стало ясно, что взнос по кредиту не был оплачен, необходимо посетить заемщика для выяснения обстоятельств и причин, по которым он не произвел платеж (глобальный мониторинг);

2. если просрочка вызвана объективными обстоятельствами, либо просто забывчивостью заемщика, и нет оснований для изъятия залога, необходимо объяснить заемщику, что надо внести платеж для сохранения имиджа и продолжения сотрудничества с банком. Кроме того, также необходимо получить от заемщика письменное обещание заплатить платеж в конкретный срок (желательно не более 5- ти рабочих дней), по истечении которого, в случае непогашения долга, приступить к процедуре изъятия и реализации залога. Во время первой встречи наиболее удачной тактикой поведения работника банка будет убеждение заемщика в том, что платить рано или поздно придется, поэтому лучше сейчас заплатить, чтобы не потерять доверие банка и иметь возможность дальше пользоваться кредитными ресурсами;

3. если просрочка вызвана определенным поведением заемщика, который сознательно идет на невозврат кредита в связи с неблагоприятными обстоятельствами или согласно с заранее разработанным планом, необходимо напомнить заемщику, что при получении кредита, им был подписан договор займа с графиком платежей и его радужные обещания погасить долг в срок, кредитному офицеру необходимо вести себя довольно строго, не идти ни на какие компромиссы и строить свою тактику поведения по следующей схеме: сперва - выяснив причину просрочки, убедительно доказать заемщику его неправоту, затем - показать возможность развития ситуации, если он не погасит долг;

4. если просрочка вызвана осознанным нежеланием заемщика платить, и он явно уклоняется от встречи или создает препятствие для посещения, то кредитному офицеру необходимо поставить в известность о возникших проблемах Службу безопасности филиала (по кредитам Головного Офиса - Службу безопасности Головного Офиса, Управление проблемных кредитов). Совместно с работниками данных служб изучить причины неадекватного поведения заемщика, рассмотреть вопрос о досрочном возврате кредита (при необходимости - с привлечением правоохранительных органов) с расторжением договора займа.

Совершенно очевидно, что многие граждане не справляются с долговой нагрузкой. Сегодня средний банковский заемщик до 45% своего ежемесячного дохода тратит на ежемесячный платеж по потребительскому кредиту. При этом критическим считается показатель в 50%, а доля этого платежа в размере 35-36% в ежемесячном доходе существенно повышает риск выхода заемщика на просрочку. Пропустив последовательно хотя бы два платежа, клиент банка существенно сокращает свои шансы по оплате просроченного долга без дополнительных заимствований, которые в сложившейся экономической ситуации получить практически невозможно.Большинству же проблемных заемщиков придется искать решение проблемы вместе со своим кредитором, в том числе договариваться о реструктуризации в целях снижения доли платежей по обслуживанию кредита в ежемесячных расходах. Как показывают результаты опроса агентства, должники 2016 года – это, как правило, добросовестные заемщики, признающие долг, но столкнувшиеся с финансовыми трудностями разного характера (от снижения доходов до потери работы).
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Инновация — это внедренное новшество, обеспечивающее качественный рост эффективности процессов или продукции, востребованное рынком. Понятие innovation впервые появилось в научных исследованиях XIX века. Новую жизнь понятие «инновация» получило в начале XX века в научных работах австрийского экономиста Й. Шумпетера в результате анализа «инновационных комбинаций», изменений в развитии экономических систем [1].

 В современной экономике роль инноваций значительно возросла. Без применения инноваций практически невозможно создать конкурентоспособную продукцию, имеющую высокую степень наукоемкости и новизны. Таким образом, в рыночной экономике инновации представляют собой эффективное средство конкурентной борьбы, так как ведут к созданию новых потребностей, к снижению себестоимости продукции, к притоку инвестиций, к повышению имиджа производителя новых продуктов, к открытию и захвату новых рынков, в том числе и внешних.

Доля казахстанской наукоемкой продукции на мировом рынке практически равна нулю, а ведь, как известно, эта доля является обобщающим показателем эффективности научно-технической и инновационной деятельности. По сравнению с Казахстаном доля стран Европейского союза на мировом рынке наукоемкой продукции составляет 35%, США – 25%, Японии – 11%, Сингапура – 7%, Южной Кореи – 4%, Китая – 2%. Одна из главных причин такого положения – практическое отсутствие заинтересованности бизнеса в развитии и внедрении результатов отечественной науки в производство, крайне малые инвестиции производственного и частного финансового секторов в науку и научно-инновационную деятельность. На решение данной проблемы направлен целый ряд системных инициатив Главы государства – Государственная программа форсированного индустриально-инновационного развития, программа по развитию инноваций и содействию технологической модернизации в Республике Казахстан, и многие другие.

Для Казахстана становление и развитие малого предпринимательства, и усиление их роли в производстве инноваций – жизненно важная задача в современных условиях форсированного индустриально-инновационного развития экономики Казахстана.

При этом динамичное развитие инновационной сферы – одно из главных слагаемых инновационной экономики, которая требует не только создание эффективной инновационной системы, а также поддержку самого инновационного процесса, создание благоприятной среды для данного вида деятельности. Как результат, технологические инновации позволят увеличить эффективность экономики и улучшить благосостояние населения.

В рамках Государственной программы по форсированному индустриально-инновационному развитию Республики Казахстан целевыми индикаторами отмечаются повышение производительности труда в обрабатывающем секторе на 50%, на 100% в отдельных секторах экономики, а в области инноваций – увеличение до 10% доли инновационных предприятий от числа действующих [2].

При этом приоритетными направлениями инновационного развития станут:
(модернизация существующих предприятий;
(создание новых высокопроизводительных предприятий;
(селективная поддержка предприятий «экономики будущего» (IT, альтернативная энергетика и др.)
Ведется поиск наиболее перспективных путей поддержки высокотехнологичных проектов в сфере малого и среднего бизнеса. Одной из наиболее перспективных точек роста в этой сфере, является создание специальных институтов развития, в том числе, особых экономических зон и технопарков [3]. Вклад малого и среднего бизнеса в ВВП страны не превышает 20,2%, а доля инновационных предприятий в этом секторе экономики составляет от 0,66%, что на 0.15% выше, чем в 2009 году . Это очень низкие показатели.      Среди основных проблем, препятствующих развитию инновационного бизнеса, - недоступность финансовых ресурсов, низкий спрос на высокотехнологичную продукцию внутри страны. Крупные предприятия, как правило, покупают за рубежом готовые технологии или готовые изделия, в то время как необходимо поднимать собственный инновационный сектор, создавать новые высокотехнологичные направления, активно вовлекая малые инновационные компании в производство.

При поддержке Главы государства финансирование науки в последние годы существенно растет, и темпы этого роста заметно опережают рост ВВП. Если в 2011 году общий объем выделенных из бюджета средств на научные исследования составил 28,8 миллиарда тенге, то на 2012 год с учетом корректировки бюджета уже заложено 49 миллиардов тенге – это рост более чем на 70%! К 2017 году расходы на науку будут выведены на уровень 1%, а к 2020-му – минимум 1,5% от ВВП, что существенно продвинет нас к показателям развитых стран мира. Есть и новые механизмы освоения таких средств – базовое, грантовое и программно-целевое финансирование, также соответствующие мировому опыту и уже апробированные нашими учеными в прошлом году.

Согласно посланию Президента Н.А. Назарбаева народу Казахстана от 27.01.2012 года, в прошлом году в стране введено в эксплуатацию 288 проектов на сумму более 970 млрд.тенге. В результате создано более 30 тыс. постоянных качественных рабочих мест.     Принятый новый закон «О господдержке инновационной деятельности» будет способствовать наращиванию инновационного потенциала взаимодействия государства, бизнеса и науки. Президент отметил, что, учитывая рисковый характер инновационной деятельности, Правительству необходимо проработать вопрос об оптимальной организационно-юридической форме инновационной деятельности.

В Послании Президента страны народу Казахстана нынешнего года выдвинута новая инициатива – разработка «дорожной карты» «Бизнес и наука-2020». Реализация данных программ обеспечит востребованность конкурентоспособных научных результатов экономикой, позволит создать важнейшие институциональные элементы связи науки с производством [4].

На Форуме «Инновационный Казахстан – 2020» в СЭЗ «Парк информационных технологий «Алатау» г. Алматы Президент РК Назарбаев отмечал, что согласно последнему отчету Всемирного экономического форума по информационным технологиям Казахстан является лидером среди стран СНГ и занимает 55 место. Также Президент отметил, что доля затрат на науку в Казахстане в 10 раз меньше, чем в развитых странах, а работа отечественных ученых не отвечает потребностям инновационной экономики. Необходимо создать самые благоприятные условия для широкого развития инноваций в секторе малого и среднего бизнеса. Учитывая рисковый характер инновационной деятельности, Правительству необходимо проработать вопрос об оптимальной организационно-юридической форме инновационной деятельности.

Все меры принятые для улучшения внедрения инноваций в малый бизнес, несомненно, благоприятно влияют на развитие инновационной деятельности, но существуют определенные недостатки:

- отсутствие современных механизмов внедрения технологических нововведений и выведения их на рынок;

- недостаточное развитие инфраструктурных элементов содействия инновационным проектам, таких как технологические парки и специализированные бизнес-инкубаторы, сеть фондов рискового финансирования, специальные финансовые механизмы поддержки фирм на этапе их быстрого роста, сертифицированные оценщики фирм и интеллектуальной собственности и др;

- отсутствие на внутреннем рынке платежеспособного спроса на передовые технологии и промышленные нововведения и др;

- недостаточный уровень кадров.

Чтобы поднять уровень исследований и разработок, необходимо проведение государственной политики стимулирования по следующим направлениям:

- целенаправленное формирование рынка для продукций инновационных предприятий путем размещения на них государственного заказа;
-предоставление инновационным предприятиям, в том числе малым, производственных площадей, льготной инвестиционной поддержки, содействие в развитии бизнес-инновационных центров, технопарков, центров технологической поддержки, предоставления юридических, финансовых, маркетинговых, хозяйственных, и иных услуг; содействие в правовой и коммерческой защите интеллектуальной собственности;
-содействие формированию и расширению сети лизинговых компаний;
- проведение целенаправленной политики по разработке и производству малыми предприятиями новых видов продукции на основе наукоемких технологий;
-в целях снижения вероятности потери вложенных инвесторами средств в результате неудачной реализации инновационных проектов целесообразно осуществлять их страхование, в том числе за счет бюджетных инвестиций;
-льготное кредитование научно-технических разработок в долевое финансирование крупных проектов.

Таким образом, перспективность инновационного развития рассматривается, как долговременное направление структурной политики в области науки и бизнеса, и обеспечения перелива инвестиций в сферы инноваций. Совершенствование работы по упомянутым направлениям даст возможность созданию и активному внедрению инноваций в Казахстане, что в перспективе позволит участвовать Казахстану в глобальной конкуренции.
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Ликвидность-(лат. liquidus - жидкий, текучий) - финансовая способность банков и фирм обеспечивать своевременное выполнение своих обязательств; в банковской практике - возможность превращения статей актива в деньги для оплаты обязательств по пассиву [1].

 Ликвидность банка -его способность своевременно и без потерь выполнять свои обязательства перед вкладчиками, кредитороми и другими клиентами.

Современные коммерческие банки - банки, непосредственно обслуживающие предприятия и организации, а также население - своих клиентов. Коммерческие банки выступают основным звеном бан-ковской системы. Независимо от формы собственности коммерческие банки являются самостоятельными субъектами экономики. Их отношения с клиентами носят коммерческий характер. Основная цель функционирования коммерческих банков - получение максимальной прибыли.

Согласно банковскому законодательству банк - это кредитная организация, которая имеет право привлекать денежные средства физических и юридических лиц, размещать их от своего имени и за свой счет на условиях возвратности, платности, срочности и осуществлять расчетные операции по поручению клиентов.

  На сегодняшний день на финансовом рынке функционирует большое количество коммерческих банков и предоставляет широкий круг банковских услуг для своих клиентов.

  Это зарождает в свою очередь конкуренция между коммерческими банками. Помимо создания привлекательных условий для клиентов, необходимо Поддерживать определённую ликвидность банка.

  Главными аспектами банка в нынешних современных условиях является сохранение высокой рентабельности, ликвидности и безопасности банка.

В этой статье подробнее рассмотрим поддержание ликвидности путём использования методов его регулирования.

  На ликвидность банка оказывают влияние внутренние и внешние факторы. К внутренним факторам можно отнести деятельность банка по оказанию услуг своим клиентам, таких как принятие депозитов, выдача кредит и оказание прочих банковских услуг. К внешним факторам можно отнести бюджетный дефицит, инфляцию и т.п. Банк считается ликвидным, если его состояние позволяет за счет быстрой реализации средств по активу покрывать срочные обязательства по пассиву. Все активы можно расположить по порядку от наиболее до наименее ликвидных. Ликвидность банка обусловлена структурой его активов: чем больше доля первоклассных ликвидных средств в общей сумме активов, тем выше ликвидность банка. Ликвидность является мерой способности кредитной организации удовлетворять не только текущие требования своих кредиторов, но и законные требования заемщиков. Примером последних служат обязательства банка по открытым кредитным линиям [2]. На ликвидность воздействуют неправильные решения в области кредитования, непредвиденные изменения процентных ставок или изменения в экономике в целом. Практически любая банковская операция воздействует на ликвидность, но существенно то, что во многом факторы, определяющие ликвидность банка, находятся за рамками его контроля.

В конечном итоге недостаточная ликвидность приводит к неплатежеспособности и краху кредитной организации. Если кредитная организация не выполнила своевременно свои обязательства перед вкладчиками и об этом стало известно, возникает "эффект снежного кома" — лавинообразный отток депозитов и остатков на расчетных счетах, приводящий уже к принципиальной неплатежеспособности. Процесс управления ликвидностью банка включает в себя совокупность действий и методов по управлению активами и пассивами.

В управлении состоянием ликвидности можно выделить два крайних направления. Одно из них – политика пристального контроля за резервами. Она сводится к тому чтобы не допустить наличия в банке средств, не приносящих доходы, т.е. фактически любого избытка средств относительно потребностей в них. Другая противоположность – политика постоянного поддержания резервов на уровне, достаточном для удовлетворения требований о нормах обязательных резервов и в пиковые периоды роста депозитов. Большинство банков придерживается некоторой середины. 

В мировой банковской практике управление активами осуществляется посредством ряда методов, к которым, в частности, относятся метод общего фонда средств и метод распределения активов [3].

Сущность метода общего фонда средств заключается в том, что в процессе управления активами все виды ресурсов, а это вклады и остатки средств на счетах до востребования, срочные вклады и депозиты, уставный капитал и резервы, объединяются в совокупный фонд ресурсов коммерческого банка. Далее средства этого совокупного распределяются между теми видами активов, которые с позиции банка являются наиболее приемлемыми с точки зрения их прибыльности. При использовании этого метода сначала определяется доля средств, которая может быть размещена в активы, представляющие резервы первой очереди, т. е. те средства, которые могут быть немедленно использованы для выплаты изымаемых вкладов или удовлетворения заявок на кредиты. Это - главный источник ликвидности коммерческого банка. Затем определяется доля средств, которая может быть размещена в резервы второй очереди, включающие высоколиквидные активы, приносящие соответствующий доход. Третий этап размещения средств по методу общего фонда - формирование портфеля кредитов. Предоставление кредитов приносит наибольший доход банку, но одновременно является и наиболее рискованным видом банковской деятельности.И наконец, в последнюю группу активов входят первоклассные ценные бумаги с относительно длительными сроками погашения. Назначение инвестиций в эти ценные бумаги - приносить банку определенный постоянный доход и по мере приближения срока погашения долговых обязательств выступать в качестве дополнения резерва второй очереди.

При использовании метода распределения активов, или метода конверсии средств, учитывается зависимость ликвидных активов от источников, привлеченных банком средств и устанавливается определенное соотношение между соответствующими видами активов и пассивов. При этом принимается во внимание, что средства из каждого источника с учетом их оборачиваемости требуют различного обеспечения и соответственно нормы обязательных резервов. В частности, по вкладам до востребования необходимо устанавливать более высокую норму обязательных резервов, чем по срочным вкладам. Отсюда большая доля средств, привлеченных в виде вкладов до востребования, должна помещаться в резервы первой и второй очереди, что позволит обеспечить выполнение обязательств банка перед вкладчиками.

Ликвидность – это текущая характеристика работы банка, поэтому она относится к сфере компетенции исполнительного менеджмента [4].

Управление ликвидностью является одним из инструментов получения доходов и вследствие этого – одним из средств повышения эффективности банковской деятельности.

Процесс управления ликвидностью банка включает в себя совокупность действий и методов по управлению активами и пассивами.

В процессе управления ликвидностью коммерческий банк должен так размещать средства в активы, чтобы они, с одной стороны, приносили соответствующий доход, а с другой стороны - не увеличивали бы риск банка потерять эти средства, т.е. всегда поддерживать объективно необходимое равновесие между стремлением к максимальному доходу и минимальному риску.

 Для разумного управления ликвидностью необходимо тщательно проанализировать состояние банка.Анализ операций банков является одним из важнейших направлений экономической работы, причем, чем крупнее банк, тем большее значение имеет правильная организация работы на данном участке для его нормального и эффективного функционирования.
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The main task of the energy strategy of Kazakhstan is definition of ways of achievement of qualitatively new condition of the fuel and energy sector, increase the competitiveness of its products and services in the global market on the basis of use of capacity and establishing priorities for the development of complex building measures and mechanisms of state energy policy taking into account the projected results of its implementation. In the conditions of development of globalization processes, the increasing volume of foreign economic relations, the problem of competitive development and competitiveness of the national economy and its economic entities have become a central.

The Republic of Kazakhstan is one of the largest oil producing countries in the world, ranking in terms of explored oil reserves 13-th place, for gas and condensate - 15th place on level of oil production - 28th place. Recoverable oil resources of the Republic are estimated at 7.8 billion tons, excluding the Caspian shelf, and natural gas at 7.1 trillion. cubic meters. This implies the special role of the oil and gas sector in the economic development of the country, which imposes a special responsibility in the choice of strategy and tactics of development of the industry. [1]

The oil sector is an integral part of the national economy and in varying degrees, inherent to many of its flaws and problems. The problem of increasing of competitiveness requires the solution of several scientific-technical, industrial, economic, social and environmental objectives.

Oil and gas remain a priority and profitable directions of development of real sector of Kazakhstan's economy.

To date, there are about 900 thousand square kilometers of Republic covered with a network of regional, search and detailed seismic profiles worked different organizations of Kazakhstan and Russia.

The total forecasted recoverable resources of hydrocarbons in Kazakhstan is 17 billion tons, of which 8 billion tons are Kazakh sector of the Caspian sea. For proven oil reserves Kazakhstan is among 15 leading countries of the world. Kazakhstan has significant reserves of hydrocarbons - 3.3% of world reserves (recoverable oil reserves amount to 4.8 billion tons, and recoverable gas reserves taking into account new fields on the Caspian shelf, has reached more than 3 trillion cubic meters and potential resources are estimated at 6 - 8 trillion cubic meters).

Oil and gas regions of the Republic, which is located 172 oil and 42 condensate fields (including more than 80 developed), cover an area of approximately 62% of the territory of Kazakhstan. The main oil reserves in Kazakhstan (90%) are concentrated in the 15 largest fields - Tengiz, Kashagan, Karachaganak, Uzen, Zhetybai, Zhanazhol, Kalamkas, Kenkiyak, Karazhanbas, Kumkol, Northern Buzachi, Alibekmola, Central and East Prorva, Kenbai, Korolevskoe, half - in two giant oil fields Kashagan and Tengiz. [3]

Deposits are located in six of the fourteen regions of Kazakhstan. They are Aktobe, Atyrau, West Kazakhstan, Karaganda, Kyzylorda and Mangystau region.

The discovery  in 2000 in the North Caspian Kashagan field with estimated recoverable reserves of 2.02 billion tons have already been called the most significant event in the world over the past 30 years.

Prospects of searches of oil and gas associated with unexplored deep structures in the Caspian basin, the Aral sea, as well as with the revealed results of the regional seismic facilities in North, Central and South Kazakhstan.

For Kazakhstan more promising source of energy becomes natural gas, reserves of which Kazakhstan is ranked 14th place in the world and 4th place among the countries of Union of Independent States after Russia, Turkmenistan and Uzbekistan.

The development of the petrochemical industry in general is focused on sustainable meeting the needs of all types of petroleum products, creation of additional capacities of primary and secondary processes for deepening of processing of raw materials due to the reconstruction and expansion of the existing and by introducing new ones.

Functioning oil refineries located in different regions: Pavlodar in the North-East, Shymkent in the South and Atyrau in the West of the Republic. Their total capacity is 18.5 million tons of oil a year (about 130 million barrels) at an average refining depth was 65.3% (very low). Received its development in the Soviet era, Kazakhstan's refining sector has been developed both technically and economically, as an integral part of petroleum industry of the Soviet Union and had the fuel direction. Therefore, there is underdeveloped production of aviation gasoline, winter diesel fuel, lubricating oils in the Republic, the missing demand for which is provided entirely through imports both from CIS and far abroad.

Implemented analysis of technical and economic conditions and production activities of oil refineries in Kazakhstan allowed to visualize the overall situation in the industry over the past ten years. Reduced production of oil products and their qualitative characteristics, physical and moral aging equipment, re-orientation of technological installations for processing of other deposits of raw materials than it was established by design - these are the main reasons that led to unstable enterprises.

The observed decrease in the production of fuel - auto and gasoline, diesel fuel at domestic plants is evidence that the domestic market of fuels and lubricants is constantly in deficit.As a result of this condition arises the problem of finding new ways to cover it, which in the current situation can only be solved by importing resources.

Paradoxically, the fact that the state, producing more than 75 million tons of oil a year, can not provide loading of at least 70-75% of their technological capacity of oil refineries, but instead is forced to import a huge amount of oil.

Further, it should be noted, and the fact that the two major oil refineries - Pavlodar refinery and Shymkent refinery, who were previously owned by foreign companies, which greatly influences the tactics and strategy of their production and commercial activities, pricing policy, usage prevailing in a particular point in time, developments in external and domestic markets, currently owned by the government directly in various shares, respectively 100 and 50%.

In this situation, we should find ways to improve the domestic market of petroleum products. They are seen first, in order to reflect in the contract documents for development of oil and gas fields, sufficient quantities of raw materials to the factories. Secondly, in the construction of small plants and mini-factories capable of providing fuel to individual regions. Thirdly, the development strategy of the oil refining industry, which should be building at least two new large facilities in areas of high mining of raw materials that can neutralize such a high supply of fuel from neighboring countries.

Thus, real prospects for achieving effective results of the development of the oil and gas industry as a whole and its individual subsystem can be implemented only in the case when the primary raw material resources will be involved in recycling processes-in-depth scheme of extracting marketable products, when a rational and effective system of piping will be created routes including export orientation, when along with the technical - economic and social development of the industry parameters such as priority on the importance of environment preservation will be given.

Integrated use of oil and gas resources of the Republic could lead to high economic results. For comparison it is sufficient to cite the following data: total economic evaluation of deep processing of oil and gas extracted from some fields, may be one of the real options value in 4-4,5 times higher than the figure from the sale of raw resource. When this will fully loaded power petrochemical and gas plant in Western Kazakhstan, the initial fraction for which still come from Russia and Ukraine.

. Integrated use of oil and gas in the Republic is understood as the processing of raw materials for the fuel scheme. At the same time, it should be noted that the oil consumption for chemical needs worldwide does not exceed 10-15% of its processing, although the efficiency of final products of petrochemical synthesis exceeds the same indicator of the use of the remaining 90% of the oil in the fuel and energy purposes.

One of the main problems of the oil industry in Kazakhstan is the lack of processing volume of crude oil. Oil production in the Republic engaged in five dozen companies, and processing involved only two - "KazMunaiGas" and Chinese CNPC. Kazakhstan has three oil refineries (NPZ) - Atyrau (ANPZ), Pavlodar petrochemical plant (PNHZ) and Shymkent "PetroKazakhstan Oil Products" (PKOP). They all have outdated technology with a high degree of wear. The production capacity of the plants are operating at barely two-thirds full. The reason - weak loading of the raw materials. Of course, the refinery could process more oil, but it would harm export supplies of raw materials. But they remain a priority for the mining companies: drive oil to foreign markets is now much more profitable than to process it on the spot. In recent years, the situation changes radically. The main factor in increasing number of cars, leading to increased demand for high-octane gasoline. With a fleet of modern vehicles is growing at a rate significantly ahead of their production. From 2007 to 2010, the number of cars in Kazakhstan doubled. For example, according to the Committee of Road police in Kazakhstan in 2009 was of 3.18 million vehicles, which is 20% higher than in 2005. But refineries in Kazakhstan in 2009 increased the volume of refining by only 4.6% and in 2007 is less than 3.2%.увелиFor example, according to the Traffic Police Committee in Kazakhstan, 3.18 million cars were registered in 2009, which is 20% higher than in 2005. But refinery in Kazakhstan increased volume of oil refining by only 4.6% in 2009, and in 2007, and even less - by 3.2%. 

The volume of petroleum products, not to mention their quality is also not encouraging. Requiring more high-quality fuel the growing fleet did not become stimulus for the development and modernization of oil refining. Multi-component catalytic converters and lambda probes that many cars come to Kazakhstan in a few months fail. And this is understandable. Raids committed by, for example, the Environmental Prosecutor's office of Almaty, show that only a few filling stations sell high-quality gasoline

In the oil and gas industry there are a number of unresolved problems such as:

· appropriateness of decision-making expansion projects Tengiz, Karachaganak and Kashagan;

· the economic efficiency of continued operation for a number of fields in the late stage of development, mainly in the framework of subsurface use contracts, RD;

· lack of resource base of completions of new hydrocarbon deposits, the fund trained structures of the republic today is almost exhausted;

· the poor state of the refining industry for high-tech processes and deep processing of hydrocarbon raw materials;

· diversification of the industry towards creating competitive export of petrochemical products with high added value;

· creation of new and expansion of existing export systems for the development of oil, gas and transport infrastructure.

 The lack of differentiation of the fuel excise tax depending on the quality of oil products does increase production of high-quality gasoline unprofitable. According to expert estimates, at least 30% of motor fuel sold is not subject to excise duties, because on the way to the gas tanks is diluted by various additives.
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Қазақстан   Республикасындағы  қазіргі  уақыттағы  экономикалық  жағдайы, оның  ішінде  несиелік  ақша  жүйесінде  үлкен  өзгерістер  болып  отыр. Несие  толығымен  экономикамен  және  оның  жеке  секторларымен  тығыз  байланысты. Сондықтан  да  бүгінгі  таңда  Қазақстанда  күрделі  өзгерістер  болуда, яғни  елдің  экономикасының  дамуы  мемлекеттің  несие  саясатымен  тікелей  байланысты. Несие  жүйесі қазіргі  уақыттағы  экономиканың  жетекші  саласы  болып  табылады. 

Несиелік  қатынастардың  мәні  несиенің қайтару, қамтамасыз  етілу, мақсатты  сипат  сияқты  маңызды  принциптерімен  анықталады.

Бұл принциптер несиенің алғашқы даму кезеңдерінен бастап  қалыптасты, ол  кейіннен  заңды  түрде  бекітілді

Банктердің   қаржылық  жағдайының  тұрақтылығын  қамтамасыз  ету – жалпы  экономика дамуының  басты  шарты. Банктік  қызмет  кәсіпкерліктің  басқа  түрлеріне  қарағанда жоғарғы  тәуелділікпен  ерекшеленеді. Ал  банктердің  ең  негізгі  қызметтерінің  бірі – банктердің  несиелік  қызметі  болғандықтан, банктер көбіне несиелік  тәуекелге  ұшырайды. Банк  пайдасының  үлкен  бөлігі несиелеумен  байланысты. Бірақ  несиені қайтармау, әсіресе үлкен мөлшердегі несиені, банкті  банкротқа  ұшыратуы мүмкін. Кез келген банктің қызметінің  табыстылығы  банктің берген несиелерінің сапасына, яғни оның қайтарымдылық  дәрежесіне тікелей байланысты. Несиенің уақытылы қайтарылмауы  банктің  зиян  шегуіне  итермелейді. Сондықтан  да  банктер  несиелік  тәукелді  басқару, реттеу  шараларымен  уақытылы  айналысып  отыруға  тиісті.

Қазақстан  Республикасының  Ұлттық  Банкі  екінші  деңгейлі  банктердің  қызметін – банктік  жүйенің  тұрақтылығын  қамтамасыз  ету, екінші  деңгейлі  банктердің  қызметіндегі  тәуекелді  азайту  арқылы  салымшылардың  мүдделерін  қорғау  мақсатында  реттеу  мен  қадағалауды  жүзеге  асырады. Соның  ішінде  банктердің  несиелік  операцияларын  реттеу  мен  қадағалаудың  бірнеше  себебі  бар:

· Банктік  жүйенің  тұрақтылығын  қамтамасыз  ету.

· Банктер  қызметінің  сенімділігін  қамтамасыз  ету. Мысалы, қарыз  алушыға  берілетін  несие  сомасын  шектеу. Мұндай  шектеудің  басты  мақсаты – несиенің  бір  қарыз  алушының  қолында  шоғырланбауын  қамтамасыз  ету  және  несиелік  тәуекелді  төмендету  болып  табылады.

· Жалпы  экономикаға  әсер  етуіне  байланысты  несиенің  кейбір  түрлерін  шектеу  немесе  қолдау  көрсету.

· Несиелік  тәуекелді  реттеу  шараларының  ішіндегі  ең  маңыздыларының  бірі – Қазақстан  Республикасының  Ұлттық  Банкі  Басқармасының қаулысымен  бекітілген  «Екінші  деңгейдегі  банктерге  арналған  пруденциалдық  нормативтер  туралы» ереже. Атап  айтсақ, оның  ішінде: « Меншікті  капиталдың  жеткіліктілік  коэффициенті» және  « Бір  қарыз  алушыға  келетін  тәуекелдің  жоғарғы  мөлшері» .

    Несиелеу механизмінің бір құрамдас бөлігі – несиені қайтару тәсілдері. Оның бірегей жасалған үлгісі жоқ. Оның төмендегідей көптеген варианттары болады:

1) мерзімді міндеттемелер негізінде эпизодтық қайтару;

2) меншікті қаражаттардың жинақталуының және несиеге деген есеп-айырысу шотына қажеттіліктің азаю шамасына қарай қайтару;

3) алдын ала белгіленген сома негізінде жүйелі түрде қайтару;

4) түскен түсімді бірден ссудалық қарызды жабуға есептеу;

5) несиенің қайтарылу мерзімін созу;

6) мерзімі өткен қарызды «мерзімі өткен несиелер» шотына аудару;

7) банк резерві есебінен мерзімі өткен ссудаларды шегеру.

Несиенің қайтарылуын арнайы құжат арқылы немесе қағазсыз, яғни байланыс каналдары арқылы да жүзеге асырады. Несиенің қайтарылуын негіздейтін құжаттарға: клиенттің жазбаша үкімі, банктің өзінің үкімі, соттың бұйрықтары жатады.

 Өтелмеген төлемдердің шамадан тыс болуы банкті тәуекелге ұшыратады.Жалпы, өтелмеген төлемдер – бұл қайтарылуы күмән тудыратын және қарыз алушының ақшалай дағдарысының нәтижесі болып табылатын несиелер. Сондықтан, банк несие бергеннен кейін, несие бойынша шығындардың болмауына шаралар қолдануы қерек.
Отандық  банктік  тәжірибеде  өтелмеген  несиелерге  несиелердің  жіктелуі  ережесіне  сәйкес  стандартты  несиеден  өзгелері, соның  ішінде  күмәнді  және  үмітсіз   несиелер   жатады.

· қарыз  алушының  Банк  алдындағы міндеттемені  орындамау себебі;

· өтелмеген несиенің пайда болу себептері: дефолтқа итермелеген   форс-мажор немесе нарықтық жағдайдың теріс өзгерісі, бизнес  жоспарындағы жіберілген қателіктер, кәсіпорындағы менеджмент   сапасының  төмендігі  және  т.с.с; 

· қарыз  алушының  іскерлік  беделі, несиелік  тарихының  болуы; 

· кепіл  мүлкі  есебінен  ссудалық  қарызды  қайтару  мүмкіндігі; 

· қаржылық  сауықтандыруға  байланысты  шаралар  жасалған  жағдайда  қазыз  алушының  ссудалық  қарызды толық төлейтіндігін  куәландыратын қаржылық сауықтандыру жоспарының банкке ұсынылуы; 

· қарыз  алушының  ағымдағы қаржылық есебі, ақша  қаражаттарының  қозғалысы  туралы  толық  ақпараттарды  банкке  беруге  дайын болуы; 

· қарыз  алушының  қосымша  қамтамасыз  ету  мүлкін  банкке  ұсынуы.

Несиелер бойынша өтелмеген төлемдердіңжұмыс істеуде 4 негізгі кезең бар:

1.  Мәселені алдын-ала көру.

2. Мәселені алдын-ала талдау және пайда болған жағдайлардан шығудын әлуетті жолдары.

3.  Проблеманы жою жоспарын әзірлеу.

4.  Жоспарды орындау
      Осындай проблемаларды банк қарыз алушыны несиелеу барысында келесідей жетілдіру жолдарын енгізу арқылы түзеткен жөн:

1. Бөлшектелген талдауларды біріктіре келе несие қабілеттілігін рейтингтік бағалаудың бірегей сызбасы бойынша жұмыс ты тиімді жүргізу;

2. Несие қабілеттілігін бағалау кезінде анықталатын коэффициенттердің белгілі бір түрін біріктіретін оптималды жүйесін енгізу;

3. Несиені беру мүмкіндігінің баллдық бағасын қолдану;

4. Ссуда берілгеннен кейін қарыз алушының қаржылық жағдайна мониторинг жасау кезінде баланс баптарының, соның ішінде ағымдағы активтері мен ағымдағы пассивтерінің өзгерісіне аса көңіл бөлген жөн;

5. Ақша қаражаттарының қозғалысына толық талдау жүргізіп, өзгеру мүмкіндіктерін болжау; 

6. Қарыз алушыдан міндетті түрде жобаның іске асырылуына толық талдау жасалған бизнес – жоспарын талап ету;

7. Потенциалды қарыз алушылар қызмет ететін аймақтағы нарық сегменттерін зерттеу бойынша жұмысты жақсарту.

Проблемалар туындаған жағдайда келесі шараларды қолдану қажет:

1. Сыни жағдайдың пайда болу себептерін анықтау үшін  қарыз алушымен кездесуді өткізу қажет.

2. Қарыз алушының қаржылық жағдайына тексеру жүргізу.

3. Сыни жағдайдың пайда болуының негізгі себептерін анықтаумен, клиент проблемаларын талдау.

Несиені мерзімі өткен қарыз шотына шығару жағдайында несиені қамтамасыз ету Басқармасы белгіленген Заң тәртібіне сәйкес (соттық немесе соттық емес) кепілдікке алынған мүлікті өткізу процедурасына кіріседі. Кепілдік мүлігінің соттық емес сауда-саттығы банктің сенім жүктелген тұлғасымен ағылшын немесе голланд әдісі бойынша жүргізіледі (сауда-саттық бағасын төмендету немесе көтермелеу).

Банктік несиелер бойынша қарызды өтеудің қолайлы схемасы мынадай:

талаптан қайту, қарыздың ауысуы, дебиторлық қарызды қайтару бойынша қарыз алушымен жұмыс жасау және қауіпсіздік департаментімен қоса басқа да шаралар.
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ЕАЭО Қазақстанның, Беларусь және Ресейдің Кеден одағы Еуразиялық экономикалық қауымдастықтан қисынды түрде өсіп шықты. Оның 2000 жылы бес ел – Беларусь, Қазақстан, Қырғызстан, Ресей және Тәжікстан пішінінде құрылуы еуразиялық интеграцияның тәжірибесіндегі бетбұрысты сәт болды.   Алдымен, бұл құрылымның біз үшін қандай артықшылықтары  Қазақстан өзінің отандық өнімдерін еш кедергісіз Одаққа мүше елдер  нарығында емін-еркін шығара алады деген сөз. Сол сияқты ол жақтың тауарлары біздердің тұтынушыларға арзан бағамен жеткізілетін болады. Себебі, одаққа мүше елдер бірыңғай экономикалық кеңістікке енетіндіктен өзара тауар тасымалдау кезінде кедендік салық төленбейді. Бұл өз кезегінде қазақстандық кәсіпкерлерге өз өнімдерін шетел нарығына тиімді бағамен шығаруға мүмкіндік берумен қатар, бәсекеге қабілетті сапалы тауар өндіруге ықпал етпек. Сондай-ақ экономикалық белсенділік артып, тауар айналымы жоғарылайды. Нәтижесінде ел экономикасы екпінді дамып, сырттан инвестиция тартуға қолайлы жағдай туындамақ. Одақ құрамына енетін мемлекеттер бірлесіп, жаңа өндіріс орындарын іске қосуға жол ашылады. Ең бастысы отандық тауар өндірушілерге үлкен қолдау, тиімді жағдай жасалды. Кедендік одаққа бірігудің де басты мақсаты осы.   ЕАЭО елдері  арасында ашық экономикалық аймақ құрылғаннан кейін шекара бекеттерінде де біраз өзгерістер орын алды. 

ЕАЭО көліктік дәліздері бойынша тасымалдауды дамытуда көліктік потенциалды қолдану жыл сайын үлкен маңызға ие болуда. Алайда бұл әрекеттерді жүзеге асыру барысында бірнеше қиындықтар қатары туындайды. Сонымен қатар көлік бизнесінде көліктің әр түрі үшін мәселелі сұрақтардың түрлі жиынтығы бар екенін ескеру керек. 

Автокөлік және темір жол көлігінің интеграциясын дамыту үшін қиыншылықтарды тудыратын, Еуразиялық экономикалық одақ құрамындағы мемлекеттерде бар негізгі мәселелерді анықтайық.

Танымал мәселелер [1]: көліктік инфрақұрылым саласында заңнамалар үйлесімділігі мен унификация деңгейінің төмендігі;
көліктік барыстардың техникалық сәйкес келмеуі; көлік саласында бірыңғай бәсекелестік ережелердің болмауы және оның көліктік потенциалының жүзеге асыруының тиімсіздігі; жолаушыларды, багажды, жүктер мен көлік құралдарын тасымалдау кезінде қиындықтардың туындауы.

Соңғы бөлімге байланысты осындай мәселенің екі түрі бар – көліктік ресурсты дамытуды қиындататын физикалық емес және физикалық кедергілер.

Физикалық кедергілерге келесілер жатады:
жол хабарламалары – автокөлік, темір жол, табиғи емес ғимараттар жағдайының жеткіліксіз қанағаттанарлық жағдайы; 
жоғары өткізбелі қабілетке ие емес, жылжымалы құрамның (вагондар) заманауи еместігі. Сәйкесінше, жылдамдық пен тасымалдау көлемін  арттыруда қиындықтардың болуы; жол сапаларының бекітілген халықаралық сапа стандарттарынан ауытқуы; 
шекара мен логис-тикалық орталықтар арқылы өтудің төмен өткізгіш қабілеті;  жоларалық сервис нүктелері, логистикалық және қарым-қатынас желілерінің дамымағандығы.

Физикалық емес сипаттағы кедергілер [1]:негізсіз себептер мен шекара арқылы өту кезінде кешігулер; жергілікті басқару органдары мен бақылау органдары жағынан әр түрлі пошлиналар мен қосымша салықтар; шекараөткелдерінде едәуір жағдайда көлікті кешеуілдететін ақырын кедендік ұйымдастырулар;
жүктің салмағын және т.б. анықтау бойынша тұрақты жүйелі тексерістер; жолда тексеру түріндегі қарастырылмаған тексерістер, мәжбүрлі түрде мөр басылған транзитті контейнерлерді ашу; 
көші-қон саясатының толық емес үйлесімділігі (ЕАЭО әр түрлі мемлекет-мүшелерінің заңнамасына сәйкес, жүктерді тасымалдаушы-жүргізушілерге мемлекеттерге келу уақытының әр түрлі мерзімінде келуге рұқсат етілген).

Аймақта транзитті тасымалдауды дамытуды тежейтін және көліктің едәуір кешігуіне әсер ететін физикалық емес кедергілер (көліктік дәліздер мәтініндегі аталатын «кедергілер») аса маңызды мәселе болып есептеледі. Шекарада жүктердің тұрып қалу нәтижесі – уақытты жоғалту, тұтынушылардың сенімін, ақшаны жоғалту және т.б. Бұның қорытындысы болып транзитті жолдардың бәсекелестік түрлерінің басты артықшылығын жоғалту: дала және теңіз транзитті тасымалдаулары.

ЕАЭО мемлекеттеріндегі автокөлік кешені саласындағы басты айырмашылықтардың ішінде келесілерін бөліп көрсетуге болады [3]:

· автокөлік кешендерінің ұқсас емес потенциалдары: Белорусия – автокөлік қызметтерінің нетто-экспорттаушысы, Ресей Федерациясы – нетто-импорттаушы. Қазіргі таңда Қазақстан, Қырзыстан мен Тәжікстан автокөлік парктері әзірше сыртқы көлік қызметтер сұранысын қанағаттандыруға мүмкіндік бермейді;

· заманауи Еуропалық нормаларға сәйкес оны сәйкестендіруге тарту мақсатында жылжымалы құрамды модернизациялау деңгейі мен әр түрлі интенсивтілігі; 

· автокөлік саласын реттейтін заңнамалар мен нормативті-құқықтық база дамуының әр түрлі деңгейі;

· автокөлік және экспедиторлық қызмет жеткізушілерінің валюталық реттеу мен салық салу деңгейінің алуандығы; жол салықтары мен жинақтарының сәйкес келмейтін жүйелері; автокөліктік және экспедиторлық қызметтер нарығына қол жетімділікті реттеу айырмашылығы (лицензиялау өлшемдері, мамандыққа рұқсат беру және мемлекеттік реттеудің басқа да тәсілдері).

Зерттеу барысында халықаралық көлік құралдары дәлізі бойынша темір жол тасымалдарының дамуын тежейтін мәселелер туындауда. Мамандардың айтуы бойынша, ЕАЭО-қа мүше мемлекеттерде контейнерлер тасымалдануын дамыту кезінде қиыншылықтар туындайды.  Жүк тасымалы бағасының едәуір тұрақсыздығының мағыналы өзгерістерінің себебі ЕАЭО-қа мүше мемлекеттерде әр түрлі методологияларға негізделген жүктерге тарифтердің құрылуына әдістер мен темір жолдарды капитализациялау деңгейінің біркелкі еместігі болып табылады. Осындай мәселелер тіпті, ТМД аясындағы біркелкі тарифтік саясаттың жүргізілуіне қарамастан бар.  [2].

Темір жол хабарламасында жеткізуге мерзім мен баға тұрақтығына жетудің қиыншылығында басқа да маңызды мәселелер баршылық. Сарапшы-мамандар шетел бәсекелестерімен салыстырғанда транзитті тасымалдауды ұйымдастырудың шарттарын аса қатаң шектеулерсіз орнату қажеттігі туралы болжайды. Жоғары баға мен транзитті тасымалдаудың дамымағандығынан тасымалдауға мөлшерлемелердің өсу тенденциясы байқалады. 

Келесі – контейнер тасымалдары инфрақұрылымының толық емес дамуы. Үлкен жүктерге арналған контейнерлерді өңдеу үшін терминалдар санының шектеулігі, техникаларды тиеу үшін арнайы техникалардың жоқтығы, қала шегінде орналасқан автокөліктердің терминалдарға қол жетімділік мәселелері, контейнерлік алаң желілерінің қысқартылуы. Жүгі бар контейнерлерді көлік құралының бір түрінен екіншісіне ауыстыру кезінде уақыттың жоғалтылуы байқалады. Темір жол көлігі үшін де, автокөлік үшін де шекаралық өткелдерде жеткілікті ұзақ мерзімді  кедендік іс-шаралар үшін орын бар. 

Теңіз тасымалдауы алдында темір жол транзитті тасымалының басты артықшылығын жоғалтуға әсер ететін негізгі фактор – тасымалдаудың осы түрінің бәсекеге қабілеттілігінің азаюы. Сол уақытта теңіз тасымалдары сияқты Одаққа мүше  мемлекеттерде де едәуір аз дамуға ие. [1] Осындай мәселелер жоғары потенциал мен мемлекеттің географиялық орналасуына қарамастан, тікелей Қазақстанның көлік инфрақұрылымы дамуымен байланысты туындап отыр. Қазақстан үшін маңызды мәселе ұлттық занамалар негізінде транзитті тасымалдау жүйелерінің әлсіз реттелуі, сонымен қатар халықаралық стандарттарға сәйкес келмейтін үйлестірудің жетілмеген деңгейі болып табылады. Сонымен қоса, поезд қозғалысы жылдамдығының шектелу себебі болып табылатын темір жолдардың біржолды телімдерінің көп мөлшері ҚР көліктік инфрақұрылымының маңызды кемшілігі болып есептеледі. 

Осылайша, ЕАЭО мемлекет-мүшелерінде көліктік инфрақұрылымды жақсарту үшін физикалық және физикалық емес кедергілерді шешудің екі негізгі тәсілдері айқындалды. Бұл Кеңес мемлекеттерінің маңызды мәселелері талқыланатын көлік жүйелерін дамыту саласындағы мемлекеттік саясаты. Осы мәселелердің ішінде көбісі көлік инфрақұрылымының дамуы мен қайта реформалауына мемлекеттік инвестициялар есебінен шешілуі мүмкін. Екінші тәсіл интеграциялық бірлестікке байланысты. Сол немесе басқа ұйымдардың барлық мемлекет-қатысушылары үшін жалпы кедергілер қатарын еңсеру интеграциялық бірлестіктер есебінен шешілуі мүмкін. Мұндай әрекет басты мақсатқа серіктестіктің өзара тиімді бағыттары мен басқа механизмдері қойылатын, олардың алдындағы мәселелерді шешу мен жоюға бағытталған жалпы күштерді біріктіру жолымен жүзеге асуы мүмкін. 

Көлік жүйесінің тиімді жұмысы толық физикалық әрекет үшін келесі міндеттердің шешілуін талап етеді [3]: әр түрлі транзитті жолдар жұмысының келісімділігін арттыру мақсатында аралас тасымалдаулар туралы жалпы келісімді бекіту. Осылайша, тауар ағымдарына қызмет көрсету мен ұйымдастыру бойынша заманауи технологияларды енгізуді кеңінен қолдана отырып, жылжымалы құрамды пайдалану көрсеткішін арттыру мен тұрып қалу уақытының кемуіне қол жеткізуге болады; жеткізілетін тауар көліктік дәлізінің қай телімінде орналасқаны туралы ақпараттың транспаренттілігіне қол жеткізу үшін көліктік логистика мен логистикалық орталық жүйелерін жандандыру қажет; жүктерді бағалау жүйесін енгізу; Одақ мемлекеттері арасында Халықаралық Кедендік Дәліз (ХКД) телімдерінде көліктік және транзиттік барыстарды реттеуді  жүзеге асыру үшін бірыңғай автоматтандырылған жүйені құру. Қажетті құқықтық дәреже мен халықаралық стандарттарға сәйкес электронды құжат айналымының бірыңғай ұйымаралық жүйе құру үшін көліктік әрекеттерді басқарумен айналысатын ұлттық ұйым жүйесімен бірыңғай автоматтандырылған көлік жүйесінің бірігуі талап етіледі; глоссарии құжаттарының бірыңғай пакетін құру; өзінің жұмысын жүзеге асыру үшін ХКД қолданатын көлік операторларына ақпараттық және коммерциялық қауіпсіздікті ұсыну; Ресей, Қазақстан мен Белорусияда коммерциялық жылжымалы құрамды талап етілетін сипаттағы (Евро-3, Евро-4) сапалы отынмен құю үшін жаңа инфрақұрылымды құру, ол үшін отын сапасын бақылау жүйесін жақсарту, сапасыз отынды жүзеге асыруға тексерістерді көбейту қажет. Халықаралық автокөлік хабарламасында аса маңызды сұрақтардың бірі көлік құралдарының салмағы мен мөлшері мәселесі болып табылады. 

Осындай мәселелерді шешу мен кедергілерді еңсеру мемлекеттердің көліктік-коммуникациялық инфрақұрылымы қызметінің тиімділігін жақсартып, мемлекет экономикасының дамуы мен бәсекеге қабілеттілікті арттыру үшін маңызды болып табылатын көлік дәліздерінің тартымдылығын арттырады.   

Сонымен,  Еуразиялық одақтың болашақтың стратегиясы, бүгінгі күн мен болашақтың күрделі сынақтарымен өлшенетін мегажоба екендігіне көзіміз жетіп отыр. Ол қалыптасуы тарихтағы ең күшті жаһандық қаржы-экономикалық дағдарыстар ықпалымен басталған жаңа әлемдік архитектураның органикалық бөлшегі болудың барлық мүмкіндіктеріне ие деп тұжырымдауға болады. 
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На сегодня налоговый анализ являетcя важным направлением экономического анализа деятельноcти организации. Финансовая уcтойчивость хозяйствующего cубъекта  формирует основу налогового учета на микроуровне, при этом определяет стабильность развития экономики страны на макроуровне. Так как налоговые поступления занимают важную роль в бюджетной политике, финансовое состояние предприятий непосредственно имеют свою роль в ведении финансовой политики государства. Налоги значительно оказывают влияние на финансовое состояние предприятия, но также являются  его неотъемлемой частью финансов предприятия. Определяющим фактором в разработке стратегии и тактики развития конкретного хозяйствующего субъекта, отрасли, региона и страны в целом является налоговое влияние. Методика и техника ведения налогового анализа в настоящее время недостаточно изучены. Это направление является одним из наиболее сложных и дискуссионных в теории и практики налогообложения, финансового менеджмента и экономического анализа.

Анализ и оценка налогообложения является важным элементом в учетно-аналитической системе хозяйствующих субъектов. Его содержание заключается в изучении влияния налогов на финансовое положение предприятия, исследовании процессов его налогообложения во взаимосвязи и взаимозависимости с различными показателями финансово-хозяйственной деятельности. Изучение результатов научных исследований в области налогового анализа, позволило нам выделить и сгруппировать этапы про- ведения анализа налогообложения на микроуровне [1].

Итак, анализ налогообложения организации необходимо проводить по трем направлениям:

1. Анализ налоговых платежей.

2. Анализ задолженности по налогам и сборам РК;

3. Анализ налоговой нагрузки.

Важным этапом аналитической работы в организации является анализ налоговой нагрузки.

Учитывая, что предпринимательская деятельность осуществляется не ради налогоплательщиков, а ради получения прибыли, результатом налогового анализа должна быть оптимизация общего уровня налоговых издержек и снижение налоговой нагрузки организации налогоплательщика.

Информационная база налогового анализа формируется в системе финансового, налогового и управленческого учета. Это обусловливает тесную взаимосвязь налогового анализа с такими подсистемами управления, как финансовый менеджмент, бухгалтерский учет, управление затратами.

Информационная система налогового анализа – это функциональный комплекс, обеспечивающий процесс непрерывного подбора технических показателей, которые необходимы для осуществления планирования и подготовки эффективных управленческих решений. Информационная система призвана обеспечивать необходимой информацией не только управленческий персонал и собственников, но и внешних пользователей.

Информационное обеспечение процесса управления параметрами налогообложения – это совокупность информационных ресурсов и способов их организации, необходимых для реализации аналитических процедур.

Информационная база налогового анализа состоит из [2]:

· Регулятивно-правовая информация;

· Нормативно-справочная информация;

· Бухгалтерская и налоговая отчетность;

· Статистические данные;

· Несистемные данные.

Субъектами экономической информации являются участники процесса обложения, которые в отношении аналитической информации выступают в качестве исполнителя и пользователя. Круг пользователей информации ограничен, в него входят только участники процесса налогообложения. Внутренними пользователями являются руководители и работники, внешними – государство в лице налоговых органов. Внешних пользователей интересуют данные, касающиеся вопросов налогообложения, то есть данные налогового учета и налоговой отчетности, первичные документы и т. д.

К внутренней информации экономического субъекта относят: 
-учредительные документы; 
-приказы, распоряжения, инструкции, бизнес-планы; 
- хозяйственные договоры и их результаты.

Налоговый анализ экономического субъекта позволяет охарактеризовать налоговую политику и провести анализ налоговых изъятий за отдельные периоды времени с помощью различных эффективных приемов и способов. Любые решения в области инвестиционной, научно-технической политики, изменение ассортимента выпускаемой продукции, замена рынка сбыта требуют предвидения налоговых последствий, так как подобные решения затрагивают источники возникновения налоговых обязательств. Недооценение налоговых последствий может привести к непредсказуемым ситуациям. Налоговый анализ является частью финансово-аналитической деятельности и осуществляется на основе анализа доходов, расходов, прибыли.

В процессе проведения аналитических исследований выбирается направление рационального воздействия на экономическую деятельность. Основными разделами налогового анализа являются: анализ налоговых платежей, анализ задолженности по налогам. 

При анализе налоговых платежей осуществляются следующие виды анализа: 
- временной анализ налогов и сборов; 
- пространственный анализ налогов и сборов; 
- фактический анализ динамики и структуры налоговых платежей.

В результате расчетов, проведенных на основе налогового анализа приводит к решению следующих задач [3]:

- определить налоги, по которым сложились наибольшие задолженности;

- выделить внутри исследуемого периода годы, в которые предприятие не смогло рассчитаться с госбюджетом и внебюджетными фондами по обязательным платежам;

- выделить те виды обязательных платежей, которые вызывают у плательщиков наибольшие затруднения с уплатой, то есть наиболее обременительны для хозяйствующего субъекта. Подобная характеристика также является косвенной оценкой налоговой нагрузки;

- по результатам анализа предварительно определить возможные факторы или причины, вызвавшие возникновение изучаемых задолженностей по налогам и сборам;

- привлекая данные бухгалтерской и финансовой отчетности о деятельности предприятия, уточнить причины нарушений налоговой дисциплины, то есть завершить факторный анализ задолженностей.

Предлагаемые характеристики абсолютной и относительной налоговой нагрузки на предприятие достаточно полно отражают уровень воздействия системы налогообложения на конечные результаты деятельности хозяйствующего субъекта. Следовательно, данная методика позволяет сопоставлять степени налоговой нагрузки у предприятий смежных отраслей народного хозяйства по производственной цепочке.
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Салықтар барлық мемлекетте қоғамдық экономикалық құрылысы мен саяси   бағыттарына қарамастан  ұлттық табысты қайта бөлудің басты қаржы құралы, елдің  кірістерін бюджеттің түсімдерін қалыптастырудың басты шешуші көзі болып табылады.

Елбасы Н.Ә.Назарбаевтың 2017 жылдағы  Қазақстан халқына жолдауында айтылғандай,  «Салық-бюджет саясатын жаңа экономикалық жағдайға бейімдеу -басты міндеттердің бірі», сонымен қоса, салық заңнамасының тұрақтылығын қамтамасыз ету  әрбір мемлекеттің жаһандану жағдайындағы экономикалық дамуы мен қауіпсіздігін сақтап қалуының бірден бір кепілі екендігі күмән туғызбайды.  Салықтық реттеудің негізгі құралы болып табылатын корпоративті табыс салығы мемлекеттік бюджеттің кіріс бөлігінің маңызды бабы.   Корпоративті табыс салығындағы реттеушілік бастамасы, экономикалық және әлеуметтік тиімділікке жету мақсатында салық төлеушілерді  әр түрлі жеңілдіктермен және санкциялармен манипуляциялау мүмкіндігінде қорытылады. Корпорациялық табыс салығының функциясы әр түрлі. Ол бюджеттің кіріс бөлігінің қайнар көзі; қаржылық пропорциялардың және жиналу процестерінің реттеушісі; экономикалық өсу ырғақтылығы; кәсіпкерлік қызметті ынталандырудың тұтқасы; басқару құралы; шаруашылықтың экономикалық шарттарын түзеудің нақты формасы болып табылады. [1]

Салық жүйесі мемлекеттің экономикалық және әлеуметтік үдерістерге әсер етудің маңызды әкімшілік құралының бірі болып табылады. Салық жүйесіндегі корпоративті табыс салығының  көмегімен мемлекет субъектілерге шаруашылық жүргізудің және қоғамдағы әлеуметтік мәселелерді шешудің жағымды жағдайын жасауы немесе тежеуі мүмкін.     Өндірістің қалыптасатын орны-коммерциялық ұйымдар экономиканың дамуының негізі болып табылады. Оның даму деңгейі мен потенциалына түрлі деңгейдегі бюджеттің , ұлттық табыстың және ЖІӨ қалыптасуы тікелей байланысты. Сондықтан мемлекеттің негізгі міндеті солардың дамуына жағдай жасау, бюджетке максималды түрде корпоративті табыс салығын ұлғайту және сонымен бірге,ұйымдар мен кәсіпорындардың салық ауыртпалығын төмендету мүмкіндігін арттыру. Салықтық төлемдер бөлу функциясы арқылы кәсіпорынның қызметіне және оның соңғы қаржылық нәтижесіне әсерін тигізеді.[3]

Салық жүйесінің өндірістік өнімдердің бәсекеге қабілеттілігіне, баға мен тарифке, өнімнің өзіндік құнына, сату көлеміне және ең соңында қаржылық нәтижеге және таза пайдаға тигізетін әсерінің бар екендігін көрсетеді.

Тікелей салықтардың кейбіреуі өндірілу көлеміне және өнімнің сатылу мөлшеріне байланысты көбейеді, өндірістің көлемі төмендесе азаяды. Кейбір тікелей салықтар тікелей салықтық төлемдер  өндіріс көлемі мен сату мөлшеріне байланыссыз болады. Сондықтан егер кәсіпорында өнім өндіру қарқыны төмендесе, соңғы аталған салықтар кәсіпорынның қаржылық нәтижесіне кері әсерін тигізеді. [3]

Шет мемлекеттердегі корпорацияларға салынатын салық түрін қарастырсақ.Батыс елдерінен айырмашылығы Қазақстанда бұл салықтың түрі фискалды функцияларды орындау кезіндегі негізгі рөл атқаратын салықтардың қатарына жатқызылады. Сонымен бірге, Қазақстандағы корпоративті табыс салығының  мөлшерлемесі кейбір батыс елдерімен салыстырғанда бірдей немесе салыстырмалы түрде төмен болып келеді. Мысалы, 1991 жылдан бастап тәуелсіз Қазақстанның негізгі салықтарының бірі болып табылатын кәсіпорындар мен ұйымдар табысына салынатын салық заңды тұлғалардың түрлі салаларға бөлінуіне және шаруашылық қаржы қызметінің нәтижесіне байланысты. Кейбір дамыған шет елдерді қарастыратын болсақ, аталған салықтың түрі арқылы шағын және орта бизнес  ынталандырылып отырады.[4]

АҚШта салық салынатын табыстың мөлшеріне байланысты немесе Жапонияда капиталдың мөлшеріне байланысты прогрессивті салық мөлшерлемесі пайдаланылады. Сонмен бірге, монополиялау деңгейі салыстырмалы төмен Францияда пайдаға салынатын салықтың прогрессивті түрі қолданылады. Бірақ бұл қызметтің түрлеріне байланысты және ол басқаша экономикалық мағынаға ие, болып келеді.

Нарықтық экономикасы дамыған барлық елдер технологиялық жағынан жоғары дамығандығымен ерекшеленеді, оның соған байланысты өндірісті техникалық жағынан жаңартуды ынталандыру үшін пайдаға салынатын салық бойынша жеңілдік ретінде жеделдетілген амортизация, сонымен бірге ғылыми зерттеу, тәжірибелік конструкторлық жұмыстар бойынша табыстар салық салынатын табыстан алынып тасталынады. Пайдаға салық салу кезінде салық жүйесі қоғам өмір сүруінің басқа да салаларымен байланысып отырады. [5]

Табысқа салық салуды жүзеге асыру барысында жалпы бағытты таңдау кезінде қандай да бір экономикалық концепцияға бағытталушылық орын алып жатады. Мысалы, АҚШта 80 жылдардың бас кезінде Р.Рейган жүзеге асырған экономикалық реформалар шегінде, салықтың ең төменгі мөлшерлемесі мен ең жоғарғы мөлшерлемесінің арасында белгілі бір шек қойылған.  1961 жылдан бастап  1981 жылға дейін АҚШ-та табысқа салынатын салықтың шектері  14 % дан 70%  дейін болды. 1981 жылдан бастап  1985 жылға дейін   11%дан  50% дейін, ал  1985 жылдан бастап  15%дан  28% дейін жетті.  60-70 жылдармен салыстырғанда табысқа салынатын салықтың дифференциалдануы тәжірибе жүзінде алынып тасталды. Осымен байланысты, корпорациялық табыс салығына күш түсіру өкімет үшін қысқа мерзімді артықшылық, ал экономика үшін ұзақ мерзімді өзекті мәселе болып табылады. [6]

Бұл өз кезегінде корпоративті табыс салығының нарық субъектілерінің экономикалық мүдделеріне, ұйымдардың қаржылық нәтижелеріне тікелей әсер ететіндігін айқындайды.

Пайдаланылған әдебиеттер тізімі:

1. «Қазақстанның үшінші жаңғыруы: жаһандық бәсекеге қабілеттілік» елбасының Қазақстан халқына 2017 жыл  31 қаңтардағы жолдауы, www.akorda.kz 

2. «Қазақстандық кәсіпорындардағы салық салу, салық есебі мен есептілігін ұйымдастыру»   Д.С. Жақыпбеков  2012

3.Актуальные проблемы экономики и финансов РК : Труды международного экономического конгресса 2010

4.www.demoscop.ru
5.www.fingazeta.ru
6. “Налоговый эксперт” Майерс У.

САҚТАНДЫРУ КОМПАНИЯЛАРЫНЫҢ ИННОВАЦИЯЛЫҚ ДАМУ ТЕНДЕНЦИЯЛАРЫ
Мектепбай Г.Е.

әл-Фараби атындағы ҚазҰУ 

Экономика және бизнес жоғарғы мектебі

Қаржы мамандығы, 3-курс (қысқартылған) студенті

Ғылыми жетекшісі: Дарибаева М.Ж.

PhD докторы, аға оқытушы
Қазақстандағы сақтандыру ісі бұрынғы мемлекетік сақтандыру жүйесі негізінде қалыптасты. Бұған дейін Қазақстан Республикасында тұрғындармен,    кәсіпорындармен   және   ұйымдармен    сақтандыру операцияларын   жүргізудің   монопольдық   құқығына   мемлекеттік сақтандыру ұйымдары ғана ие болып келді. Нарықты экономика  жағдайында  мемлекеттік  сақтандыру ұйымдарымен  экономикалық  және   ұйымдық   тұрғыдан   байланысты   емес,   дербес   сақтандыру  ұйымдары құрылып, дами бастады.

Қазақстан Республикасы Президентінің 1995 жылғы "Сақтандыру туралы" заң күші бар жарлығымен сақтандыру шараларын жүргізудегі монополия жойылды және қазіргі уакытта республиканың сақтандыру нарығында барлық сақтандыру ұйымдары бірдей құқықтың дәрежеге ие болды. Отандық сақтандыру ісі өзінің даму жолында түрлі кедергілерді артқа тастап,бәсекелестік ортаны қалыптастыру жолында дамыды. Қазіргі танда республикада адал бәсеке нарығы қалыптасты деп айтуға болады. Бұрындары тек шетелдерде қолданып келген сақтандырудың жаңа түрлері енгізіліп, жауапкершілік артуда.

Сақтандыру мемлекет тарапынан көзделген шаралардың сипаты мен көлеміне қарамастан халық пен ұйымдардың түрлі мүдделерін қосымша қорғауға мүмкіндік бере отырып, әлеуметтік экономикалық тұрақтылықты қамтамасызетеді. Сақтандыру компанияларының                         резервтері  экономикалық     дамуды қаржыландыратын инвестициялардың сенімді көзі болып табылады, сақтандыруды дамытудың негізі мақсаты - мемлекеттердің,  азаматтарды және шаруашылық субъектілерінің мүддесін қорғаудың нақты құралы бола алатын толық қанды орнықты жұмыс істейтін ұлттық сақтандыру нарығын қалыптастыру.

Сақтандыру экономиканың маңызды әрі аз зерттелген саласы болып табылады. Қазақстанда өзінің даму кезеңінде болуына қарамастан, ерте кезде пайда болған. Содан бері жазатайым жағдайлардан сақтандыру жүйесі арқылы қорғап, адамзаттың әртүрлі қажеттіліктерін қанағаттандыра отырып даму жолында.

Сақтандыруда адамдар арасында материалды игіліктерді өндіру, бөлу, айырбастау, тұтыну саласындағы экономикалық қатынастар орнайды. Ол барлық шаруашылық субъектілеріне және қоғам мүшелеріне залалдардан кепілдік береді.

Қайта өндіру процесі табиғат, табиғи және қоғамдық сипаттағы қарым -қатынастарды білдіреді. Қоғам мен табиғат арасында түрлі қайшылықтар орнайды. Қоғамдық өндіріс саласында түрлі тәуекел каупі орын алады . Міне, осының барлығы әлемдегі сақтандыру қатынастарының пайда болуы мен дамуына негіз болды. Кәсіпкерліктің дамуы тиісінше тәуекелдердің өсе түсуіне әкеледі, олар іскерліктегі әріптестердің сеніміз болып шығуы, нарықтағы бағалар құндылықтар кенет өзгеріп кетуіне шарт бойынша әріптестердің банкротқа ұшырауына байланысты болуы мүмкін шығындар болады. Өз кезегінде бұл сақтандырудың дамуына қосымша түрткі болды. Уақыт ағымында мұндай қажеттілік азаймайды, керісінше азаматтар мүліктік жағдайы жаксаруының және кәсіпкерлік дамуының салдарынан сақтандыруға деген қажеттілік одан әрі өсе түседі.

Нарықты экономикасы дамыған елдерде сақтандыру экономиканың стратегияалық маңызы бар салаларына жатады.

Қазіргі   кезде   сақтандыру   ісін   ұйымдастыру   бір   жағынан нарықтық   экономиканың   әрекет   етіуінің   жалпы   экономикалық зандылықтарына    сүйенсе,     екінші     жағынан     оған     Қазақстан Республикасының өтіуінің өзіндік ерекшелігімен сипатталады.  Өз кезегінде сақтандырудың өзі реттеу объектісі болып табылады.

Нарықтық қатынастарға өту Қазақстан Республикасының сақтандыру жүйесіне бірқатар құрылымдық өзгерістер алып келді. Қазіргі кезде өз жұмыстарын жаңашыл қалыптастыратын сақтандырудың қазіргі жағдайы сақтандыруды одан әрі дамыту мен модернизациялаудың әлемдік тәжірибелерге негізделуін қажет етеді. Бұл ең алдымен құқықтык және ақпараттық базаның жетілмегендігіне, әдістемелік жұмыстардың жүргізілмеуіне байланыстыОсы орайда сақтандыруды ұйымдастырудың әдістемелік негізін қалыптастырудың ұлттық сақтандыру ісінің даму ерекшіліктері мен тенденцияларын айқындаудың өзектілігі зор.

Экономикалық негізделген сақтандыру компаниялары басқа сақтаңдырушылармен өз қарым - қатынастарын қайта сақтандыру негізгінде құрады. Сақтандыру нарығын дамытудың объективті негізі — кездейсоқ келеңсіз жағдайға ұшыраған жағдайда жапа шеккендерге ақшалай көмек көрсету арқылы ұдайы өндірістің үздіксіздігін қамтамасыз ету қажеттілігі.

Сақтандыру қарым - қатынасын жасау үшін сақтанушылар -заңды немесе жеке тұлға, қайсыбір сақтандырушымен сақтандыру келісім шартын рәсімдейді. Сақтандырушы агенттер мен брокерлер сатушылар мен сатып алушылар арасында делдалдық қызмет атқарады. Олар сақтандыру келісім шартын жасалуына өз ықпалын тигізеді.

Қазақстанда сақтандыру нарығы 1989 жылдан қалыптасып келеді.

Жинақтаушы сақтандыру елімізде орын алған құнсыздану және ұлттық валютаны енгізудің әсерінен елеулі шығынға ұшырады. Егер мемлекеттік сақтандыру нарығының қалыптасуы мен дамуын қолданатын болса, онда оны дамытуға мұқият көңіл бөлуі қажет.

Экономикалық нақтыны секторында өндіріс көлемінің құлдырауы және 90-шы жылдардың басындағы оның тиімділігінің күрт төмендеуі сақтандыру нарығына күшті ықпал етті. 1991-1993 жылдары Қазақстан Республикасында сақтандыру бизнесінің калыптасуы жер сілкінісі тәрізді өтті: ұйымдастырылмаған, басқаруға көнбейтін және бақылаусыз.Өтпелі экономикадағы жүйесіз қалыптасулар өтпелі кезеңдегі институционалды қайта құрулар экономикалық өрлеулерге емес, бір мезеттік пайдаға бағытталуы осындай ортаның қалыптасуына әкеліп соқтырады. Мұнда алып сату операциялары негізгі роль атқарады. Әрине, бұл сақтандыру нарығының қалыптасуына әсер етпей қалмады. Бірақ бұл келеңсіз құбылысты сақтандыру сыйақыларының түсімін төмендеткенде сақтандырудың тәуекелді және міндетті түрлерінің үлесі артты, нәтижесінде сыйақы мен төлемдердің негізгі сомасы ірі сақтандыру компанияларында шоғырландырып, шағын және қаржылық тұрақсыз компаниялардың іс-әрекеті кері кетті.

2000 жылдың бірінші каңтарыңда Қазақстанда сақтандыру қызметін жүзеге асыруға 70-сақтандыру ұйымының лицензиясы болды, оның ішінде мемлекеттік 8 және 3 мемлекеттік шетел капиталымен. Шетелдік төл сақтандыру ұйымдары мен мамандандырылған қайта сақтандырушы ұйымдар жоқ.

Нарықтық қатыныстарға көшу жағдайында қаржы несие саласының құрамдас бөлігі ретінде экономикалық тұрақтылыққа қол жеткізу және ары карай сақтауда маңызды роль атқарады.

Қазақстандық сақтандыру нарығының қалыптастыру жекеменшік және акционерлік сақтандыру компанияларының пайда болуымен байланысты. Отандық сақтандыру нарығының қалыптасуының бірінші кезеңінде белгілі бір шамада шағын компаниялар болғандықтан нарықтың негізгі үлесі мемлекеттік сақтандырудың үлесінде болды. Капиталдың аса өсімі байқалған жоқ, компанияның операциялары да дамымаған. Бірақ, осыған қарамастан сақтандырушылардың іс-әрекеті үшін біртіндеп экономикалық кеңістік қалыптасты.

Бүгінгі таңда Қазақстанныц сақтандыру саласында 32 сақтандыру (қайта сақтандыру) ұйымы,  8 шетелдік сақтандыру (қайта сақтандыру) өкілдіктерінің қатысуымен, 3 өмірді сақтандыру, 29 сақтандыру ұйымының көлік құралдары иелерінің азаматтық -құқықтық жауапкершілігін міндетті сақтандыруға лицензиясы бар, 14 сақтандыру брокері, 30 актуарий, 36 аудиторлық мекеме және сақтандыру қызметіне аудит жүргізуге лицензиясы бар 70 аудитор қызмет етеді.

Қазақстанның сақтандыру нарығының дамуы жаңа сақтандыру өнімдерін жасау, ұсыну және олардың жоғарғы сұранысқа ие болуы жыл өткен сайын сақтандырудың қанат жайып келе жатқандығын және сақтандыру компанияларына деген халық сенімінің артқандығын білдіреді.

Нарықтық экономика жағдайында сақтандыру бір жағынан бизнесті және адамдарды қолайсыз жағдайдан қорғау құралы болып, екінші жағынан табыс әкелетін іс-әрекет түрі болып табылады. Сақтандыру ұйымдары өзінің тікелей міндеттерін атқара отырып, ел экономикасының инвестиция көзіне айналады. 
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Қазақстан Республикасында мүліктік сақтандыру ұғымы  тәуелсіздік алғаннан кейін пайда болды. 

Қазақстан азаматтарының арасында ерікті сақтандыру жолында  ерекше белсенділік байқалмайды, сондықтан міндетті сақтандырудың дамуы мемлекеттің тарапынан бақылаудың ойластырылған жүйесімен тығыз байланысты болуы керек.  Мысалы, көлік иелері мен тасушылардың міндетті сақтандыру жауапкершілігінің полисінің болуын жол полициясы қадағалайды. Ал, туристік, бақылау компаниясы немесе аудитор егер құжаттардың пакетінде сақтандыру болмаса, өздерінің қызметтері үшін лицензияны ала алмайды.
Дегенменен, өздерінің үйлері мен пәтерлерін сақтандыруға талапкерлердің жоқ болғанымен, Қазақстанда мүліктік сақтандыру нарығы өсу үстінде. 
Ал енді мүліктік сақтандыру не екеніне тоқтала өтсем бұл-Мүлікті сақтандыру – сақтандыру жағдайының салдарынан туындаған зиянның орнын толтыру. Мүлікті сақтандыру өрттен, апаттардан, ұрлық-қарлықтан, бүлінуден болатын сақтандыру жағдайларына негізделеді. Сақтанушының меншігі болып табылатын мүлік те, оның иелігіндегі, пайдалануындағы және билігіндегі мүлік те сақтандырылуы мүмкін. Мынадай ішкі салаларға бөлінеді: түрлі материалдық құндылықтарды сақтандыру; мүліктік құқықтар мен капиталды  сақтандыру; табысты ықтимал шығасыдан, болжанбаған шығыннан (өндірістегі үзілістен мәжбүрлі заңды шығыннан, кәсіпкер контрагентінің міндеттемелерді бұзуынан, т.б.) сақтандыру. Меншік нысандары мен сақтандыру санаттарына қарай: мемлекеттік кәсіпорындардың, кооперативтік және қоғамдық ұйымдардың мүлікті сақтандыруы; жалға берілген мемлекеттік мүлікті сақтандыру; азаматтардың өзіндік меншіктегі мүлікті сақтандыруы, т.б. болып жіктеледі. Біртекті және әртекті нысандарды нақты қа-уіптерден сақтандыру түрлеріне бөлінеді. Әртекті нысандарды сақтандырудың бір түріне біріктірілуін құрамдастырылған сақтандыру дейді.

Сақтандырылған мүліктің түріне немесе тобына қарай сақтандырудың мынадай түрлерін ажыратады: ауыл шаруашылығы дақылдарын, малдарды, құрылыстарды, мемлекеттік, жеке меншік, кооперативтік кәсіпорындардың, қоғамдық ұйымдардың мүлкін, көлік құралдарын, қаржылық тәуекелді (соның ішінде банк салымдары мен банк операцияларын, бағалы қағаздар рыногындағы операцияларды), жүктерді, мұнай операцияларын және т.б. сақтандыру. Мүліктік сақтандыруға міндетті нысанда көліктің барлық түрімен тасу жасалғанда тасымалдаушының жолаушылар алдындағы азаматтық-құқықтық жауаптылығы мен автокөлік иелерінің азаматтық-құқықтық жауаптылығы сақтандырылады. Қазақстанда ауыл шаруашылығы өндірісін: көп жылдық екпелерді, ауыл шаруашылығы малдарын, жылжымалы және жылжымайтын мүліктерді, ауыл шруашылығы өнімдері мен тауарларын қолайсыз табиғат – климат жағдайларынан, эпизоотиялардан және басқа дүлей апаттардан міндетті сақтандыру қайта қалпына келтіріледі.

Мүлікті сақтандыру мүлікті иеленуге, пайдалануға, оған билік етуге байланысты тұлғаның мұліктік мүдделері оның зақымдануы немесе жойылуы, ұрлануы салдарынан келтірілген залалды ішінара немесе толық өтемі мөлшерінде сақтандыру төлемдерін жүзеге асыруды  көзделетін сақтандыру түрлерінің жиынтығы ьолып табылады.

Көлік құралдарын сақтандыру көлік құралдарын иеленуге, пайдалануға, оған билік етуге байланысты тұлғалардың мүліктік мүдделерін айдап әкетуді немесе ұрлауды қоса алғанда, сондай-ақ оның зақымдануы немесе жойылу салдарынан келтірілген залалды ішінара немесе толық өтемі мөлшерінде сақтандыру түрлерінің жиынтығы болып табылады.

Жүктерді сақтандыру жүкті, оның ішінде багажды, тауарларды және өнімнің басқа да барлық түрлерін қоса алғанда, иеленуге, пайдалануға, оған билік етуге байланысты тұлғаның мүліктік мүдделеріне тасымалдау әдісіне қарамастан, оның зақымдануы, жойылуы, жоғалып кету салдарынан келтірілген залалды ішінара немесе толық өтемі мөлшерінде сақтандыру түрлерінің жиынтығы болып табылады.

Ипотекалық сақтандыру ипотекалық тұрғын үй заемы бойынша кепілдік мүлік болып табылатын тұрғын үй заемы шарты бойынша міндеттемелерді орындамауы салдарынан кредитордың мүліктік мүдделеріне келтірілген залалды ішінара немесе толық өтемі мөлшерінде сақтандыру төлемдерін жүзеге асыруды көзделетін сақтандыру түрі болып табылады.

Кепілдіктер мен кепілдемелерді сақтандыру берілген кепілдіктер мен кепілдемелерді орындау міндеті мүдделеріне келтірілген залалды ішінара немесе толық өтемі мөлшерінде сақтандыру төлемдерін жүзеге асыруды көзделетін сақтандыру түрі болып табылады.

Сақтандыру тарифі немесе мөлшерлемесі - бұл біржылдағы сақтандыру төлемақысы немесе белгілі бір уақытқа белгіленген сақтандыру ақысының пайыздық мөлшерлемесі. Тарифтік мөлшерлемелерден келе сақтанушымен төленетін сақтандыру салымдары алынады. Сақтандыру салымы (сыйақылар, төлемдер) дегеніміз – сақтандыру ақысының сақтандыру тарифіне қатынасы. Сақтандыру төлемдері сақтандыру қорын құрайды, яғни оқыс-оқиғалардың орнын толтыру үшін сақтанушылар төлемдері арқылы жинақтап қолданылады. Сақтандырушының сақтандыру салымы сақтандыру қорына салған жинағымен анықталады. Сақтандырушылар арасындағы залады сақтандырушы қорынан немесе сақтандыру салымы көлемінен зиян шегушілер тәуелді болады.

Сақтандырушылар арасында болатын зиян сақтанушыны сақтандыру қорының зиян шегуін немесе сақтандыру орнын толтыру балансын және сақтандыру салымының көлемін бақылауға әкеледі. Ол мына формуламен есептеледі:

∑СП=∑СВ

мұндағы,СП – сақтандыру салымдары,

СВ – сақтандыру қайтарымы (орнын толтыру).

Сақтандыру тарифі залалдың ықтималдық ақысының анықталуымен байланысты. Сақтанушылар арасында тарифтік ставка залалдың ықтималдылығын толығымен көрсетуі тиіс. Басқа жағынан, сақтандырушы өзіне алатын сақтандыру сенімділік шегін тарифтік мөлшерлемесі арқылы көрсетеді. Осы себептен математикалық нақты есептеулерді жүргізу кезінде сақтандыру қорының максималды мөлшері жеке сақтанушының минималды тарифіне тең болады. Дұрыс есептелген тарифтік мөлшерлеме сақтандырушы үшін сақтандыру операцияларындағы кіріс пен шығыс балансын немесе шығындармен көрсетілген кірістерді қамтамасыз етіп отрады.

Мүліктік және кәсіпкерлік тәуекелдер азаматтық-құқықтық жауаптылықты қоса алғанда, оларға байланысты мүдделерді сақтандыру мүліктік сақтандыруға жатады. Мұндай сақтандыру кезінде мүліктің жоғалу қаупі, жетіспеуі немесе бүлінуі және өзге де мүліктік игіліктер мен құқықтар сақтандырылады. Сақтанушының немесе пайдаланушының мүліктері сақтандыруға мүддесі болмаған жағдайда жасалған мүліктік сақтандыру жарамсыз болады.

 Мүліктік сақтандырудың кез келген түрі бойынша келісім жасау әдістемесі аталған келісімнің түрлі бөлімдерін сипаттайтын модульдердің стандартты жиынтығы болып табылады. Бұл процестің алгоритімін келесідей кесте түрінде бейнелеуге болады. 
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Несиелік тәуекелді бағалау кезінде сапалық және сандық көрсеткіштер қолданылады. Сапалық мәндер бойынша клиентті несиелеу туралы шешім қабылданса, сандық көрсеткіштер негізінде қарыз алушыны несиелеу варианты таңдалады. Сандық және сапалық көрсеткіштер жалпыланған болмауы қажет, олар қарыз алушы қызметінің ерекшелігіне байланысты болуы қажет.
Несиелік қабілеттілікті бағалаудың сандық көрсеткіштері үш топқа бөлінеді:
1. Салалық ерекшелік көрсеткіштері:
- сала дамуының динмикасы;
- саланы дамыту перспективалары;
- аталмыш өнімге нарықтың (саланың) қажеттілігі.
2. Аймақтық ерекшелік көрсеткіштері:
- аймақ экономикасының даму динамикасы;
- аймақ экономикасын дамыту перспективалары;
- аймақ нарығының аталмыш өнімге қажеттілігі.
3. Кәсіпорын қызметінің көрсеткіштері:
- қарыз алушының несиелік тарихы;
- кәсіби кадрлық құрамды бағалау;
- кәсіпорынның моральдық-психологиялық жағдайын бағалау;
- салаға байланысты кәсіпорынның нарықтағы қызметінің мерзімі;
- кәсіпорынның экономикалық саясаты;
- кәсіпорынның техникалық жарақтануы;
- кәсіпорынның кадрлық саясаты.
Сандық көрсеткіштер – бұл қаржылық-экономикалық көрсеткіштер.
Кредит тәуекелін тиімді басқару жүйесін құру үшін банктің аталмыш жүйені әзірлеп, оны нақты осы банктің жағдайына бейімдей алатын ынталы әрі жоғары білікті кәсіби мамандардан құралған командасы болуы тиіс. Кезең-кезеңмен әр түрлі тренинг, курс, семинар өткізу, қабілетті қызметкерлерді тәуекелді басқару саласындағы халықаралық тәжірибені зерттеу үшін шет елге жіберу, шетел банктерімен кредиттік инновация әзірлеу және оны енгізу саласы бойынша ықпалдасу қажет.

М.В. Помазановтың пікірінше, қаржылық көрсеткіштер өте көп болмауы қажет, себебі бұл олардың өлшемдерін анықтау кезінде белгілі бір қиындықтарға әкеледі: компанияның қаржылық жағдайына әсер ету туралы нақты көрініс беретін көрсеткіштерді таңдау қажет;  көрсеткіштерді инфляцияға немесе валюта бағамының өзгерісіне түзетуді есептемеу үшін көрсеткіштерді қатынастар түрінде алу қажет, мәселен, операционды пайданың түсімге қатынасы, операциялардан түсетін ақша қаражаттарының міндеттемелерге қатынасы. Егер қарыз алушының несиелік тарихы оң болса, несие 30 күннен аспайтын мерзімге беріледі және оның көлемі банк капиталының 1%-ынан аспауы қажет, және де клиенттің несиелік қабілеттілігін бағалау үшін банк тек 3-4 көрсеткішті ғана қолданады.
Негізінен банктер қарыз алушылардың қаржылық жағдайын бағалау үшін бір өлшемдерді қолданады, және олардың барлығы қарызды қайтармау тәуекелділігін барынша азайтуға бағытталған.
Қарыз алушының балансын баланс баптарының өсу қарқынын, олардың абсолютті өзгерісін, үлес салмақтарының өзгерісін талдауға мүмкіндік беретіндей етіп салыстырмалы аналитикалық балансқа айналдыру ұсынылады. «Капитал туралы соңғы Базель келісіміне сәйкес несиелеу кезінде қарыз алушыларды бағалау үшін келесі түрдегі ішкі рейтингтерге негізделген тәсілдемені қолдану ұсынылады: ішкі несиелік рейтингтер жүйесін құру; қарыз алушының несиелік қабілеттілігін бағалау және оларға рейтингтер беру; әрбір қарыз алушы үшін оның дефолтының ықтималдығын есептеу; ықтималды дефолт кезіндегі қарыз алушы қарызының жалпы сомасын бағалау; қарызды өтеу мерзімдерін анықтау. Тәсілдемені қолдану дұрыс экономико-математикалық модельдерді құруды білдіреді, соның ішінде әлеуетті қарыз алушыларды іріктеуге мүмкіндік беретін несиелік ұсыныстар бойынша шешім қабылдау моделі» 
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The relevance of the theme, the customs authorities of the customs entities with different benefits and tax incentives for formation of the economic development of the country and the WTO at increasing the competitiveness of our country, the formation of business entities in developing effective economic climate.WTO states under the terms of the issue of privileges and preferences to achieve the level of developed systems can be performed in the Republic of Kazakhstan.
Chapter 22 of the Law on customs affairs of the main customs exemption:

1. Customs duty before the payment of the refund;

2. reduction in the rate of customs duty;

3. preferential import of goods (publishing) the appointment of tariff quotas.

Former taxes (tax part) the right of return is one type of tax incentives and financial called a tax credit. A tax credit to reduce the tax rate or the amount of tax benefits.
Fired from customs duties: 
1. International cargo, passengers, logistics, fuel, food and intermediate stopping places, travel, or remove components of vehicle accident other property acquired abroad transportation vehicles; 

2. Material items within the rules approved by the Government of the Republic of Kazakhstan and more or Kazakhstan enterprises engaged in offshore field In order to ensure the production activities of vessels from the establishment of organizations from the customs territory of the Republic of Kazakhstan, and ships and fishing products brought into the territory of the Republic of Kazakhstan;
3. In accordance with the laws of the Republic of Kazakhstan's national currency, securities;

4. In accordance with the procedure established by the Government of the Republic of Kazakhstan or out of the goodness of the excise tax imported into the customs territory of the Republic of Kazakhstan goods originating in this territory;

5. Imported into the customs territory of the Republic of Kazakhstan goods produced in this area, or outside the state sector, governments and international organizations in this area as the purpose of the charity donations products;
6. According to the law on foreign investment in the Republic of Kazakhstan goods exempted from customs duty;
7. The needs of the National Bank of the Republic of Kazakhstan goods imported;
8. National and local budgets finance but also due to the government's foreign debt the purchase of technological equipment;
9. Drawing imported from foreign countries for distribution on the territory of the Republic of Kazakhstan.

According to the agreement approved by the international agreement of the Republic of Kazakhstan diplomatic and administrative and technical staff members of the family living with them personal use of the heads of foreign diplomatic and baled them this Act and other imported goods exempted in accordance with international agreements.[1]
Foreign trade and political relations with the Republic of Kazakhstan, the Republic of Kazakhstan in the implementation of the Customs tariff rates approved by the order of preferences.Preferences are as follows:
1. Exemption from duty succumb; reduction of duty rates;

2. The following products in accordance with the preferential import (export) quotas;

The customs union or a free trade zone with the Republic of Kazakhstan of the countries of origin of the goods.Treated at least once every five years by the Government of the Republic of Kazakhstan national discount system used in developing countries of origin of the goods.
Border trade of goods from circulation.Tariff preferences given by the Government of the Republic of Kazakhstan. [2]
As mentioned above, preferential treatment for some types of imported goods. The Government of the Republic of Kazakhstan on November 14, 2014 in the "Resolution" on the rates of customs duties on goods imported into the use of preferences scheme approved list of developing countries and the least developed countries.
The list of 104 countries, developing countries and the least developed 47 countries.Imported into the customs territory of the Republic of Kazakhstan of this resolution and the use of preferences scheme approved by the customs duties on goods from developing countries, about 75 percent of the customs duty rates specified. 
Imported into the territory of the Republic of Kazakhstan and the use of preferences scheme does not apply to the rates of customs duties on goods from the least developed countries.
And all this in order to avoid the development of the national economy.One of them is the customs service.Are difficult cases, the Customs Service of the Republic of Kazakhstan. They are aware of the financial funds are provided only with the introduction of special arrangements can be changed. The experience of the implementation of the Customs Service, the strategic objectives defined clearly define the priority logic can not cause serious progress.
Currently, the state regulation of foreign trade of Kazakhstan in the Customs Service for modernization of the forces acting under construction. This new advanced control system used in the organization of the customs and traditional customs procedures need to develop new strategies in the field of control and improvement. [3]
The main objective of this effort, fiscal policy, to ensure the security of the state regulation of foreign trade and economic bleeding before the customs authorities in the search for the best ways to perform tasks more efficient.

Customs officers need to effectively help the development of foreign economic relations was the issue of the development of a new approach to the development of the Customs.

The Customs Service of the Republic of Kazakhstan in the years 2012-2018 performed specializes proof of concept and timely decision making to improve the main activities of the customs authorities that need to be defined set of tasks. These areas are divided into five equally important priority.
1. unified automated information system and the formation of the customs statistics of foreign trade of the Republic of Kazakhstan.

2. International customs cooperation.

3. improve the mechanism of customs control and customs clearance.

4. Human Resources policy.

5. customs authorities fiscal and economic improvement.                            

The customs service is necessary in order to achieve this goal:
1.Of customs payments to ensure improvement of the quality and level of management. Simplification of customs procedures, sources of information and technology through a wide range of artifacts, customs and foreign trade statistics.
2.To ensure the coordination and ordering of customs legislation in accordance with international standards, the establishment of the Customs Union of the CIS member states, which is to assist in the development of international trade and global integration processes.
3.Customs in the process of regulating the activities of the strengthening of the economic side of the work to increase the role of the customs system, strengthen control over the currency. [4]
Customs tasks related to the development of the system:
1.The implementation of customs policies and activities, economic and administrative mechanism to determine methods for specific application;
2.Improve the quality of the legal system of customs;З.The creation of favorable conditions for the inflow of foreign investment in various sectors of the country to prepare measures for the effective implementation of all customs regimes.
4.Customs system to improve the functioning of the institutional changes to its organizational framework;
5.The development of the material-technical base of the customs authorities.
TN to control the country's socio-economic and economic ties should be in accordance with the conditions of the international division. State regulation of these terms, and only SES connections, its economic security issues are effectively resolved[5]
To attract investment for the development of the industry, including the creation and development of special economic zones, the support is one of the main facts of the economic development of the Republic of Kazakhstan.
A special economic zone in accordance with the current legislation in other areas than the national and state economic incentives for foreign entrepreneurs have limited the special legal status of the territory.The procedure for the establishment and functioning of the special economic zone companies to claim their rights and obligations of the participants of the SEZ control mechanism, as well as the legal regime and other conditions of service "on special economic zones in the Republic of Kazakhstan" dated June 21, 2011 of the Republic of Kazakhstan №469 adjusted in accordance with the Law of -IV.
According to the decree №645 dated June 29, 2011, the President of the Republic of Kazakhstan "Astana - new city" special economic zone (SEZ).
In accordance with Article 26 of the Law, part of the territory of the special economic zone or free customs zone (hereinafter referred to as ESA), the customs procedure.
The participants of the SEZ companies regulated by a system of laws and preferential discounts, the participants of the SEZ of customs duties and taxes on the benefits provided. SEZ if the company is engaged in real priority, with the possibility of obtaining concessions on customs duties and taxes.

It should be noted in the granting of discounts, ESA customs procedure of goods within or part of the territory of SEZ of customs duties and taxes on foreign goods as well as the use of non-tariff regulation measures and prohibitions and restrictions placed on the use of the goods of the Customs Union and the customs procedure used .As well as the use of foreign goods made in the SEZ and recycling recognized as goods of the Customs Union in accordance with the criteria of the goods, the customs border of the Customs Union are exempted from import duties and taxes. Processing criteria approved by the Commission of the Customs Union.June 18, 2010 free (special, special) economic zones and ESA within the framework of the Agreement on customs procedures approved a transition period over customs privileges to the ESA.SEZ residents registered before May 1, 2010 to January 1, 2017 for all existing tariff preferences will be saved.
SEZ residents registered after May 1, 2010, when the rest of the goods into the territory of the Customs Union SEZ, subject to the criteria approved by the Commission of the Customs Union, shall be exempt from customs duties and taxes.
Statistical data shows that the "Astana - new city" issued in 2015, the participants of the SEZ of customs duties and tax benefits totaling 28 billion. 116 million. tenge. 
Created favorable conditions for the above shows that the participants of the SEZ, including exemptions from customs payments. [6]
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Әлeмнiң eң дaмығaн 30 мeмлeкeттepiнiң қaтapынa кipу тұжыpымдaмacынa cәйкec ғылымды тaлaп eтeтiн экoнoмикaның нeгiзгi элeмeнттepi – иннoвaциялap, инвecтициялap жәнe кәciпкepлiк.  Шaғын жәнe opтa бизнecтiң дaмуы—кeз-кeлгeн eл экoнoмикacын үшiн мaңызды. Шaғын жәнe opтa кәciпкepлiгi дaмуы нaшap eлдiң  мaкpoэкoнoмикaлық тұpaқтылығы жaйлы aйту қиын. Тәуeлciздiгiмiздi aлғaннaн coң, шaғын жәнe opтa бизнec экoнoмикaның мaңызды caлacы peтiндe тaнылды. Шaғын жәнe opтa бизнecкe жaн-жaқты қoлдaу мeмлeкeттiк caяcaттың apтықшылығы бoлғaн. Coндықтaн дa, 1990 жылдapдa eлдeгi экoнoмикaлық қиын жaғдaйғa қapaмacтaн, шaғын жәнe opтa кәciпкepлiктiң caны тұpaқты apтып oтыpды.  [1]

ШOК хaлықтың көп бөлiгiнiң экoнoмикaлық бeлceндiлiгiн apттыpып, қoғaмдық мaңызды бoлып ғaнa қoймaй, coнымeн қaтap бюджeткe aйтapлықтaй caлықтық түciмдep aлып кeлeдi. Қaзipгi  кeздe ШOК тұpaқтaндыpғыш peтiндe aлдыдa тұpғaндықтaн, мeмлeкeт пeн қoғaмнaн cәйкeciншe көңiл бөлудi тaлaп eтугe құқыcы бap. 

Әлeмдiк тәжipибeнiң көpceтуi бoйыншa, eгep қapқынды әpi тұpaқты дaмығыcы кeлce, oндa oның әлeумeттiк-экoнoмикaлық бaғдapлaмaлapы мiндeттi түpдe шaғын жәнe opтa бизнecтi дaмыту шapaлapын қocу кepeк. Дaмығaн eлдepдe ЖIӨ көлeмiнiң 40%-90% дeйiн ШOК үлeciнe тиeciлi. [2]

Бipiккeн Ұлттap Ұйымының дaму бaғдapлaмacы мәлiмeттepi бoйыншa шaғын кәciпкepлiк көлeмi бapлық кәciпкepлiктiң 95%-ын құpaйды. Әлeмдiк экoнoмикaдa ocындaй кәciпкepлepдiң үлeciнe жұмыcбacтылapдың 60%-дaн acтaмы тиeciлi, aл oлapдың ЖIӨ-дeгi үлeci 50%-ғa жeтiп oтыp. [3]

 Eлiмiздe 2016 жылы шaғын жәнe opтa кәciпкepлiктiң caны 1,3%- (1 285 287-дeн 1 302 562 гe). 2015 жылы 3 146 576 aдaм бoлып, 2014 жылғыдaн (3 062 010) 2,8%-ғa apтық. [4]

Қaзaқcтaндa шaғын  кәciпкepлiк Қaзaқcтaн Pecпубликacының 2015 жылғы 29 қaзaндaғы Кәciпкepлiк Кoдeкciмeн peттeлeдi. Жұмыcкepлepiнiң жылдық opтaшa caны oн бec aдaмнaн acпaйтын нeмece жылдық opтaшa кipici pecпубликaлық бюджeт туpaлы зaңдa бeлгiлeнгeн жәнe тиicтi қapжы жылының 1 қaңтapындa қoлдaныcтa бoлaтын aйлық eceптiк көpceткiштiң oтыз мың eceлeнгeн мөлшepiнeн acпaйтын, жeкe кәciпкepлiктi жүзeгe acыpaтын шaғын кәciпкepлiк cубъeктiлepi микpoкәciпкepлiк cубъeктiлepi бoлып тaбылaды.[5]

Мeмлeкeт тapaпынaн қoлғa aлынғaн, жeкe кәciпкepлiктi қoлдaу шapaлapы ТМД eлдepiнiң apacындaғы aуқымы бoйыншa тeңдecciз бoлып тaбылaды. Қaзaқcтaндa «Дaму» кәciпкepлiктi дaмыту Қopы» aкциoнepлiк қoғaмы шaғын жәнe opтa кәciпкepлiктepдi мeмлeкeттiк қoлдaуды жүзeгe acыpaтын бipдeн-бip қop бoлып тaбылaды. «Дaму» Қopының 2014-2023 жылдapғa apнaлғaн cтpaтeгияcы 2010-2014 жылдapғa apнaлғaн ҚP жeдeлдeтiлгeн индуcтpиялдық-иннoвaциялық дaму жөнiндeгi Мeмлeкeттiк бaғлдapлaмaмeн, ҚP 2020 ж. дeйiнгi Cтpaтeгиялық дaму жocпapымeн, ҚP Пpeзидeнтi Н.Ә.Нaзapбaeвтың Қaзaқcтaн хaлқынa жoлдaулapымeн, 2014-2023 жылдapғa apнaлғaн «Бәйтepeк» ҰБХ» AҚ дaму cтpaтeгияcымeн cәйкec әзipлeнгeн жәнe Қopдың 10-жылдың кeзeңiнe apнaлғaн миccияны, бoлaшaқтaғы көpiнicтi, cтpaтeгиялық бaғыттapды, Қopдың мaқcaттapы мeн мiндeттepiн aнықтaйды.  Дaму cтpaтeгияcының нeгiзгi мaқcaты Қopды ШOБ қoлдaу жәнe дaмыту жөнiндeгi мeмлeкeттiк caяcaтты icкe acыpaтын тиiмдi ұлттық инcтитутты қaйтa құpу бoлып тaбылaды. Дaму cтpaтeгияcының нeгiзгi мaқcaты Қopды ШOБ қoлдaу жәнe дaмыту жөнiндeгi мeмлeкeттiк caяcaтты icкe acыpaтын тиiмдi ұлттық инcтитутты қaйтa құpу бoлып тaбылaды.  Қopдың миccияcы құpaмынa қapжы құpaлдapының жәнe құзыpeттiлiктi дaмыту жөнiндeгi бaғдapлaмaлapдың кeң cпeктpi кipeтiн кeшeндi қoлдaу көpceту apқылы Қaзaқcтaнның ШOБ caпaлы дaмуынa жәpдeмдecу бoлып тaбылaды. Өзiнiң миccияcын жәнe бoлaшaқтaғы көpiнiciн icкe acыpу мaқcaттapындa «Дaму» Қopы дaмудың eкi нeгiзгi cтpaтeгиялық бaғыттapы бoйыншa жұмыc жүpгiзeтiн бoлaды: 

ШOБ cубъeктiлepiнe қapжылық қoлдaуды қaмтaмacыз eту. ШOБ cубъeктiлepiнiң құзыpeтiн дaмыту [6]. Шaғын жәнe opтa кәciпкepлiк cубъeктiлepiн қapжылық қoлдaу кeлeciдeй бaғыттap apқылы жүзeгe acыpылaды: тaуapлapдың (жұмыcтapдың, көpceтiлeтiн қызмeттepдiң) кeпiлдiк бepiлгeн көлeмiн caтып aлу, eкiншi дeңгeйдeгi бaнктep apқылы кpeдит бepудi ұйымдacтыpу, экoнoмикa caлaлapындa әлeумeттiк мaңызы бap жoбaлapды ұйымдacтыpу жәнe icкe acыpу үшiн мeмлeкeттiк гpaнттap бepу, apнaйы инвecтициялық бaғдapлaмaлapды icкe acыpу, бюджeт қapaжaты eceбiнeн қapыз бepу, жeкe кәciпкepлepгe қapжы инcтитуттapы бepeтiн кpeдиттep бoйыншa cыйaқы cтaвкacын cубcидиялaу. 

Eлiмiздe eндi ғaнa жaндaнып кeлe жaтқaн шaғын бизнecкe нecиe бepeтiн cубъeкт – eкiншi дeңгeйдeгi кoммepциялық бaнктep бoлып тaбылaды. [7]

Шaғын бизнecкe бepiлгeн бaнктiк кpeдиттepi  coңғы 3 жылдa pecпубликa бoйыншa eң көп 2016-жылы бepiлгeн. Яғни, 2015  жылғa қapaғaндa 942 808-гe нeмece 50,7% apтық бepiлгeн. Aл, экoнoмикaлық caлaлapы бoйыншa тaлдacaқ, coңғы үш жылдa дa caудa caлacынa apтық бepiлгeн, бipaқ oның iшiндe 2016 жылы 2014, 2015 жылғa қapaғaндa eкi eceдeн көп. Өнepкәciп caлacы бoйыншa, 2015 жылы 2014 жылғa қapaғaндa кpeдиттep 25,2%-ғa өcce, 2016 жылы 2015 жылғa қapaғaндa 33,4%-ғa өcкeн. Aл aуыл шapуaшылығы бoйыншa кepiciншe, 2016 жылы 2015 жылғa қapaғaндa 7,7%-ғa төмeндeп, aл 2016 жылы 2015 жылғa қapaғaндa тiптi 168,9%-ғa дeйiн өcкeн. Құpылыc бoйыншa 2014-2015 жылдap мeн 2015-2016 жылдap apacындa қaтты aуытқулap көpiнбeйдi. Көлiк caлacы бoйыншa, 2015-2016 жылдapдa, 2014-2015 жылдapдaғыдaн 3 eceдeй aз көpceткiш. Бaйлaныc бoйыншa тeк тepic көpceткiштepдi көpceтудe. Қopытa кeлгeндe, кeз-кeлгeн eл экoнoмикacындa бүгiнгi тaңдa шaғын жәнe opтa бизнec epeкшe pөлгe иe. Aл, oны дaмыту қaзipгi кeздeгi қapжылық дaғдapыcтaн шығудың бipдeн-бip тәciлi бoлып, Қaзaқcтaн Pecпубликacы шaғын жәнe opтa кәciпкepлiктi дaмыту мaқcaтындa бaғдapлaмaлap мeн мeмлeкeттiк қoлдaулapды жүзeгe acыpудa. 
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Сақтандыру нарығының мәні – адамдардың, шаруашылық құрылымдардың, кәсіпкерлік және коммерциялық фирмалардың, өндірістік кәсіпорындардың әртүрлі кездейсоқ жағдайлардан сақтық қорғауға деген қажеттіліктерін қанағаттандыруда. Сақтандыру нарығының экономикалық мәні материалдық немесе басқа да нұқсан келтіре алатын сақтандыру тәуекелінің болуымен шарттасылған қайта бөлушілік ақша қатынастарымен сипатталады.

Сақтандыру нарығы - сақтандыру бойынша қызметтер көрсету саласы, яғни сақтандыру қызметтерін көрсетуге сұраныс пен ұсыныстың қалыптасу аясы. Көрсетілетінтиісті қызметтерді ұсынатын түрлі сақтандыру ұйымдары (сақтандырушылар) арасындағы, сондай-ақ сақтандыру қорғанышына мұқтаж заңи және жеке тұлғалар арасындағы қатынастарды көрсетеді. Сақтандыру нарығы тәуелсіз сақтандыру ұйымдарының сақтанушыларды тарту, ақшалай қаражатты сақтандыру қорларына жұмылдыру үшін бәсекелесуін көздейді. Әлемдік практикада сақтандыру нарығы мемлекеттік (ұлттық), аймақтық және халықаралық сақтандыру нарығы түрлеріне бөлінеді. Ұлттык сақтандыру нарығы елдің заңнамасымен реттеледі. Аймақтық сақтандыру нарығы (Мысалы, ЕҚ, араб елдері шеңберінде) не жалпы заңнама негізінде немесе тиісті сақтандырушылардың келісімдері негізінде жұмыс істейді. Халықаралық сақтандыру нарығы әдетте, сақтандырудың елдердің сыртқы экономикалық ынтымақтастығымен байланысты түрлері бойынша қалыптасады. Сақтандырудың мұндай түрлерінің ғалами мәселелерін шешу үшін одақтар (қауымдастықтар) құрылады. [1]

Кесте 1. Сақтандыру секторының құрылымы
	Сақтандыру секторының құрылымы
	2015 ж.
	2016 ж.

	Сақтандыру ұйымдарының саны
	33
	33

	оның ішінде өмірді сақтандыру бойынша
	7
	7

	Сақтандыру брокерлерінің саны
	15
	15

	«Сақтандыру төлемдеріне кепілдік беру қоры» АҚ-тың қатысушысы болып табылатын сақтандыру (қайта 

сақтандыру) ұйымдарының саны
	30
	22

	Актуарийлердің саны
	62
	59

	ҚР бейрезиденті сақтандыру ұйымдары өкілдерінің саны
	-
	3

	Ақпарат көзі: ҚР Ұлттық банкінің ресми сайты www.nationalbank.kz


Бұл кестеден көріп отырғанымыздай сақтандыру ұйымдарының саны 33-ке тең, оның ішінде 7-еуі өмірді сақтандырады. Ал сақтандыру брокерлерінің саны – 15, актуарийлердің саны – 59, қайта сақтандыру ұйымдары – 22, ҚР бейрезиденті сақтандыру ұйымдарының саны – 3-тең.[2]

Сақтандыру (қайта сақтандыру) ұйымдарының активтері 2016 жылғы 1 қазандағы жағдай бойынша 850 561 млн. теңге (2016 жылдың басында – 824 732 млн. теңге), 2016 жылдың басынан артуы – 3,1%.

Активтердің құрылымында ең үлкен үлесін (жиынтық активтердің 44,4%) 377 599 млн.теңге сомасындағы бағалы қағаздардың (2016 жылдың басында – 388 858 млн.теңге), 2016 жылдың басынан кемуі – 2,9%. Екінші деңгейдегі банктерде орналастырылған салымдар жиынтық активтердің 27,6 % үлесімен 235 133 млн.теңге болады (2016 жылдың басында – 217 526 млн.теңге немесе жиынтық активтердің 26,4%), 2016 жылдың басынан артуы – 8,1%. 

Қайта сақтандыру активтері 112 007 млн.теңге болады жиынтық активтердің үлесі 13,2 % (2016 жылдың басында – 87 785 млн. теңге немесе жиынтық активтердің 10,6%), 2016 жылдың басынан артуы – 27,6%.[3]

Сақтандыру (қайта сақтандыру) ұйымдарының активтері 2016 жылғы 1 қазандағы жағдай бойынша 850 561 млн. теңге (2016 жылдың басында – 824 732 млн. теңге), 2016 жылдың басынан артуы – 3,1%. Активтердің құрылымында ең үлкен үлесін (жиынтық активтердің 44,4%) 377 599 млн.теңге сомасындағы бағалы қағаздардың (2016 жылдың басында – 388 858 млн.теңге), 2016 жылдың басынан кемуі – 2,9%. Екінші деңгейдегі банктерде орналастырылған салымдар жиынтық активтердің 27,6 % үлесімен 235 133 млн.теңге болады (2016 жылдың басында – 217 526 млн.теңге немесе жиынтық активтердің 26,4%), 2016 жылдың басынан артуы – 8,1%.  Қайта сақтандыру активтері 112 007 млн.теңге болады жиынтық активтердің үлесі 13,2 % (2016 жылдың басында – 87 785 млн. теңге немесе жиынтық активтердің 10,6%), 2016 жылдың басынан артуы – 27,6%.

Сақтандыру (қайта сақтандыру) ұйымының 2016 жылғы 1 қазандағы жағдай бойынша міндеттемелері 457 446 млн. теңге (2016 жылдың басында – 420 789 млн. теңге), 2016 жылдың басынан артуы – 8,7%. Міндеттемелердің құрылымында ең үлкен үлесті (жиынтық міндеттемелердің 90,3%) 413 266 млн. теңге сомасындағы сақтандыру резервтері иеленеді (2016 жылдың басында – 378 299 млн. теңге), 2016 жылдың басынан артуы – 9,2%.

Сақтандыру сыйлықақыларының 2016 жылғы 1 қазандағы жағдай бойынша көлемі 2015 жылғы 1 қазандағы осыған ұқсас көрсеткішпен салыстырғанда 24,8%-ға артқан және 277 028 млн. теңге болды, олардың тікелей сақтандыру шарттары бойынша қабылданған сақтандыру сыйлықақыларының көлемі – 249 290 млн. теңге. Сақтандыру сыйлықақыларының негізгі үлесі ерікті мүліктік сақтандыру (сақтандыру сыйлықақыларының жалпы көлемі 142 367 млн. теңге немесе 51,4%). Міндетті сақтандыру бойынша 71 093 млн. теңге немесе сақтандыру сыйлықақыларының жиынтық көлемі 25,7%, ерікті жеке сақтандыру бойынша – 63 568 млн. теңге немесе 22,9 %. "Өмірді сақтандыру" саласы: "Өмірді сақтандыру" саласы бойынша 2016 жылдың басынан жиналған сақтандыру сыйлықақыларының көлемі 38 441 млн. теңге, бұл өткен жылдың осыған ұқсас кезеңімен салыстырғанда 4,6%-ға көп. Жиынтық сақтандыру сыйлықақыларындағы «өмірді сақтандыру» саласы бойынша жиналған сақтандыру сыйлықақыларының үлесі есепті күні 13,9%, 2015 жылғы 1 қазандағы 16,6% болды. "Жалпы сақтандыру" саласы: "Жалпы сақтандыру" саласы бойынша 2016 жылдың басынан да жиналған сақтандыру сыйлықақыларының көлемі 238 587 млн. теңге, бұл өткен жылдың осыған ұқсас кезеңімен салыстырғанда 28,9%-ға көп.

Қайта сақтандыруға берілген сақтандыру сыйлықақыларының көлемі 102 478 млн. теңге немесе сақтандыру сыйлықақыларының жиынтық көлемінің 37,0%-ы болды. Бұл ретте Қазақстан Республикасының бейрезиденттеріне сақтандыру сыйлықақыларының жиынтық көлемінен 86,4% қайта сақтандыруға берілді. Сақтандыру (қайта сақтандыру) ұйымдары қайта сақтандыру шарттары бойынша қабылдаған сақтандыру сыйлықақыларының жалпы сомасы 27 738 млн. теңге болды. Бұл ретте Қазақстан Республикасының бейрезиденттерінен қайта сақтандыруға қабылданған сақтандыру сыйлықақыларының сомасы 13 976 млн. теңге болды. Қайта сақтандыру шарттары бойынша алынған тәуекелдер бойынша өтем 15 059 млн. теңге немесе қайта сақтандыруға берілген сақтандыру сыйлықақыларының 14,7%-ы болды. [4]

Макроэкономикалық көрсеткіштер туралы айтсақ:

· Сақтандыру секторы активтерінің ЖІӨ үлесі 1,92% болады; 

· Сақтандыру сыйлықақыларының ЖІӨ үлесі – 0,62%; 

· Сақтандыру сыйлықақыларының адам басына шаққандағы арақатысы – 15 604,4 теңге.

Алдағы уақытта жалпы сақтандыру секторы бойынша түсім ЖІӨ-дегі үлесі бұдан да жоғары болады деп күтілуде және соған байланысты қазіргі таңда көптеген іс-шаралар жүзеге асуда. 
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Қаржы нарығы – нарықтық экономиканың негізгі элементтерінің бірі болып табылады және оның қалыптасуы мен қарқынды дамуы кез келген ел экономикасының даму тетігі ретінде танылады. Оның дамуы экономикалық қатынастардың өте көп жақты, күрделі үрдістерінің жиынтығын білдіреді. Қаржы нарығының негізгі секторы – бағалы қағаздар нарығының дамуы – мемлекеттің инвестициялық саясатының әлеуетті бағытының бірі. 

Бағалы қағаздардың ел экономикасындағы орны ерекше және келесідей маңызға ие: 

· бағалы қағаздар – жеке және заңды тұлғалардың бос ақша қаражаттарын инвестициялаудың тиімді құралы; 

· бағалы қағаздарды орналастыру – қоғамдық қажеттіліктерді қамтамасыз етудің тиімді әдісі; 

· бағалы қағаздар тауарлық қызмет пен ақша айналымына белсенді араласады; 

· бағалы қағаздар нарығында, яғни қор биржаларында бағалы қағаздар бағамы қалыптасады. 

Бағалы қағаздар нарығы дамуының негізгі мақсаты ─ инвестицияларды тартудың тиімді механизмін құру және шаруашылық субъектілер мен экономика салалары арасындағы капиталды қайта үйлестіру. Отандық бағалы қағаздар нарығын әлемдік стандартқа сәйкес деңгейге шығарудың негізі бағалы қағаздар сату көлемінің ұлғаюы, олардың потенциалды инвесторлар үшін өтімділігі мен тартымдылығын жоғарылату болып табылады. 

Инвестициялау – қор нарығының маңызды қызметі жəне бұл нарық – бағалы қағаздардың еркін айналымы процесіндегі оның құнын реттейтін жай ғана табиғи нарықтық механизм ғана емес, нарықтық экономикадағы инвестициялық механизмнің ерекше формасы. Қор нарығының көмегімен экономика салалары арасында капитал қозғалысы жүреді, яғни бос ақша құралдары бар тұлғалар өз капиталын сақтау жəне көбейту мақсатында инвестициялауды жүргізсе; ал қаражаттарға мұқтаж тұлғалар өзінің бағалы қағаздарын шығара отырып, өзіне қажетті ақша құралдарын тарта алады. [1]

Əлемдік тəжірибе көрсеткендей, инвестицияларды қор нарығы, яғни бағалы қағаздар шығару арқылы тарту тиімді болар еді. Бірақ елімізде қор нарығының инвестициялық үрдіске əсер ету деңгейі төмен, яғни көптеген отандық кəсіпорындардың қор нарығын инвестицияларды тартудың құралы ретінде қарамауы себебінен болып отыр. Осыған орай қазіргі жағдайда қор нарығының жағдайына талдау жүргізу жəне де нарықтың дамуын тежеп отырған мəселелерді қарастыру өзекті болып табылады.

Соның бірі – бағалы қағаздардың инвесторлары үшін жалпы мəселе – ресурс салымдарына нақты құралдардың жоқтығы. Ұлттық Банктің жəне Қаржы Министрлігінің нарықта орналастыратын мемлекеттік бағалы қағаздары сенімді, бірақ олар жеткілікті табыстылықты қамтамасыз етпейді. 

Соңғы уақытқа дейін еліміздің қор нарығының дамуын тежеп отырған негізгі мəселелер ол құқықтық-нормативтік базаның жетілмеуі болып саналады, нақты айтар болсақ, бағалы қағаздар нарығындағы заңдылық инвесторлардың құқықтары мен қызығушылықтарын қорғауды толық қамтамасыз етпей отыр. Сондай-ақ елімізде қор нарығының дамуын тежеп отырған басты фактор ол халықтың көп бөлігінің өмір сүру деңгейінің төмен болуы. Халықтың акция мен облигация сатып алуынан басқа олардың күнделікті тұрмыс-тіршілігінің мəселелері толғандырады. Одан басқа халықтың қаржылық сауаттылығының төмендігін айта кетуге болады. 

Қазақстан қор нарығында мəселелер мен кездесіп отырған қиыншылықтарға қарамастан, нарықтың даму болашағы бар. Өйткені ел экономикасында соңғы жылдары маңызды сандық жəне сапалық өзгерістер орын алды. Атап айтар болсақ, жетекші рейтингтік агенттіктердің республикамыздағы инвестициялық жағдайдың тұрақты екендігін айқындауы. Қазақстан рейтингісі Украина, Румыния жəне Болгария секілді елдермен салыстырғанда озық болып табылады. Елімізде қазіргі кезеңде жүзеге асырылып жатқан «Халықтық IPO» Бағдарламасы шын мəнінде қор нарығын дамытудың тиімді құралына айналуы тиіс. [2]

2011 жылдың күзінде қабылданған «Халықтық IPO» бағдарламасы республика азаматтарына еліміздің ірі компанияларының акцияларын иелену мүмкіндігін беруге; тұрғындардың қаражаттарын инвестициялауға; компаниялардың инвестициялық бағдарламаларын жүзеге асыруға қажетті қосымша қаржыландыру көздерін тартуға бағытталған. Алайда, «Халықтық IPO» бағдарламасы күтілген нәтижелерді бермеді. Бағдарламаны жүзеге асыру барысында жоспардан ауытқулар орын алған және олар бағдарламаның дамуына біршама кедергі келтірді. 

2014 жылдың 15 қыркүйегінде Қазақстан қор нарығы (KASE) мен Стамбул биржасы – Borsa İstanbul (BIST) өзара стратегиялық серіктестік туралы келісімшартқа қол қойды. Келісімшартқа сәйкес қор нарықтары бір-бірінің акцияларын өзара сатып ала алады. Қазақстан қор биржасы АҚ (KASE) – әмбебап қаржы нарығы. KASE-тің 01.02.15 жағдайы бойынша 52 акционері бар: банктер, брокерлік-дилерлік ұйымдар, активтерді басқару компаниялары, БЗЖҚ және өзге де қаржы ұйымдары. [3]

1-кесте. 2010-2014 жж. KASE секторларының құрылымы
	Сектор 
	2010
	2011
	2012
	2013
	2014

	
	Көлемі, млн.долл.
	Үлесі, %
	Көлемі, млн.долл.
	Үлесі, %
	Көлемі, млн.долл.
	Үлесі, %
	Көлемі, млн.долл.
	Үлесі, %
	Көлемі, млн.долл.
	Үлесі, %

	Валюта 
	138874
	52,8
	67725,7
	43,5
	106881
	51,8
	106180
	52,8
	96063,7
	52,1

	Акция
	3825,9
	1,5
	4299,9
	2,8
	1902,7
	0,9
	1089,2
	0,5
	1377,6
	0,7

	Облигация 
	3652
	1,4
	2637,6
	1,7
	1835,6
	0,9
	2010,8
	1,0
	2099,4
	1,1

	МБҚ
	7704,8
	3
	9443,2
	6,1
	9715,4
	4,7
	7737,0
	3,8
	8695,1
	4,7

	Репо МЕБҚ
	21250,3
	8,1
	9512,6
	6,1
	808,2
	0,4
	356,9
	0,2
	393,4
	0,2

	Репо МБҚ
	87799,4
	33,3
	62039,6
	39,8
	85374,8
	41,3
	83596,2
	41,6
	75673,1
	41,0

	Фьючерс
	-
	-
	-
	-
	-
	-
	20,0
	0,01
	-
	-

	Ақпарат көзі: Қазақстан Қор Биржасының ресми сайты. [4] 


2014 жылы бағалы қағаздар нарығының құрылымында валюта секторы – 52%, акция – 0,7%, облигация – 1,1%, МБҚ – 4,7%, РЕПО мəмілелері – 41% құрады. Қор нарығының жағдайын талдай отырып, оның кемшіліктеріне, туынды қаржы құралдарының тапшылығына, акция мен облигация нарықтарының төмендігіне, деривативтер нарығының дамымауына тоқталған жөн. [4]

Бірінші ретті нарықтағы ең үлкен шығарылым үлесін әлі де болса мемлекеттік емес бағалы қағаздар құрайды. Мемлекеттік емес бағалы қағаздарды шығару мемлекеттік бағалы қағаздардармен салыстырғанда тәуекелді болғанына қарамастан шығарылуда. 

Қорытындылай келе, қазіргі таңда экономиканы қор нарығы арқылы реттеу керектігін мойындау уақыты жетті, себебі қор нарығы барлық нарық субъектілеріне олардың қаржы ресурстарының экономиканың болашағы бар салаларына тиімді құйылымын қамтамасыз ете алады. Сонымен қатар елімізде муниципалдық бағалы қағаздар нарығы мүлдем дамымаған және оның заңдық негізі қаланбаған. Бұл берілген құралды қолдану бойынша тәжірибенің жоқтығымен байланысты. Ал муниципалдық нарықтың дамуы аймақтардағы әлеуметтік жобалар мен бағдарламаларды инвестициялауға және халықтың бос ақша қаражаттарын қор нарығының дамуына тартуға алып келер еді. Қазақстан болашақта халықаралық қаржы алаңдарымен тығыз қарым-қатынас орната отырып, Орта Азия аймағындағы ең негізгі қаржы орталығына айналуы тиіс. [5]
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Ислам экономикacы мен иcлaмдық бaнк жүйеcі әлемдегі қaржылық жaғдaйдaғы бaйлaныcты көптеген экономиcтер мен caяcaткерлердің экономикaдa дaғдaрыcтың болдырмaуын көздейтін жaңa құрaлдaр мен қaғидaлaрды құрудa мaңызды роль aтқaрaды.  Бaтыc елдерінде, cоның ішінде ең көп иcлaмдық бaнктер AҚШ пен Ұлыбритaниядa тaрaлды. Көптеген экcперттер реcми діні Иcлaм caнaлaтын елдердегі бaнк іcін жүргізу тәcілдеріне өз нaзaрын aудaрды. Олaрдың ережеcі бойыншa қaндaй дa бір пaйызды aлу не беруге рұқcaт етілмеген, бірaқ иcлaмдық бaнктер өз қызметін көрcетіп, одaн әрі дaмып жоғaры көрcеткіштерге жетуде, aл дәcтүрлі бaнктер болca әрең дaғдaрыcтaн өтті. [1]

Қaзірде иcлaмдық инcтитуттaр әлемнің 75 елінде қызмет етіп келеді. Оның ішінде мұcылмaн емеc, Бaтыc Европa елдері мен AҚШ тa бaр. Мәліметтер бойыншa әлемде 400-дей иcлaмдық бaнктер бaр. Standars & Poor’s рейтингтік aгенттігінің бaғaлaуы бойыншa иcлaмдық қaржылық инcтитуттaрдың aктивтері 2014 жыл cоңынa 1,8 трлн. доллaрды құрaды. Cоңғы 15 жылдa 15% , cоңғы 10 жылдa 20%-ке өcкен, 2015 жыл cоңындa иcлaмдық бaнктер aктиві 2,8 трлн. доллaрғa шaқ келді. 

Қaзaқcтaн Pеcпубликacының Пpезиденті Н.Ә.Нaзapбaевтың 2010 жылғы 29 қaңтapдaғы «Жaңa онжылдық – жaңa экономикaлық өpлеу – Қaзaқcтaнның жaңa мүмкіндіктеpі» aтты  Қaзaқcтaн хaлқынa Жолдaуындa Елбacы отaндық қоp pыногын жұмыc іcтеуге мәжбүpлеп, ол 2020 жылы ТМД мен Оpтaлық Aзиядaғы иcлaм бaнкингінің өңіpлік оpтaлығынa aйнaлуы және Aзиядaғы жетекші қapжы оpтaлықтapының ондығынa енуі тиіc екендігін aйқындaғaн.[2]

Иcлaмдық қapжылық құpaлдapды дaмыту, шетелдік иcлaмдық қapжылық инcтитуттapмен cеpіктеcтікті, иcлaмдық қapжылaндыpуғa бaйлaныcты хaлықapaлық cтaндapттap мен қaдaғaлaу бойыншa монитоpинг және aнaлиз жүpгізу, иcлaмдық қapжылaндыpуғa cәйкеc зaңнaмaлық aктілеpді бекіту, иcлaмдық қapжылaндыpу туpaлы aнaлитикaлық мaтеpиaлдapды жapиялaу, aқпapaттық оқыту cеминapлapын жүpгізу, иcлaмдық қapжылaндыpу нapығының қaтыcушылapымен жұмыc жacaу және т.б. жұмыcтapды aлғa қойғaн.

Зaңнaмaлық негізге келеp болcaқ, 2009жылы aлғaш pет ТМД және Оpтaлық Aзия ішінде Қaзaқcтaн иcлaмдық қapжылaндыpуғa бaйлaныcты зaң қaбылдaды. 2011 жылы ҚP иcлaмдық бaғaлы қaғaздapды шығapуғa келіcім беpу туpaлы зaңнaмaны бекітті. 2012 жылы 29 нaуpыздa иcлaмдық қapжылaндыpуды дaмытуғa бaйлaныcты «Бизнеcтің жол кapтacы -2020» жоcпapы қaбылдaнды. 2015 жылы иcлaмдық caқтaндыpу мен бaнкинг, лизингтік мәcелелеpді қaмтитын зaң шықты. 2015 жылы ҚP-дa иcлaмдық қapжылaндыpуды ұйымдacтыpу туpaлы зaңнaмaлық aктілерге қоca иcлaмдық бaғaлы қaғaздaрды шығaру және дәcтүрлі бaнктерді иcлaмдық бaнктерге конвертaциялaу турaлы жобa жacaлды.

Қaзaқcтaн Ұлттық Бaнкі  Islamic Financial Services Board (Cовет по предоcтaвлению     иcлaмcких финaнcовых уcлуг) (IFSB) 2011 жылы мүше болып кірді. 2014 жылдың желтоқcaн aйындa Accounting and Auditing Organization for Islamic Financial Institutions (AAOIFI) мүшелікке енді. Cол aйдa International Islamic Financial Market (IIFM) мүшеcі aтaнды. Cондaй-aқ, елімізде Иcлaм Дaму бaнкі құрылып, оның қaржылaндыру көлемі 1,3 млрд доллaр құрaды. Иcлaмдық бaнктердің ішінде «Al-Hilal» Иcлaм Бaнкі» AҚ 2010ж нaурыз aйындa aшылды. 2011 жылы «Aуыл шaруaшылығын қaржылық қолдaу қоры» AҚ құрылып, 2015жылы 800млн. тг көлемінде қaржылaндырулaр жүргізді. 2011 жылы Иcлaмдық инвеcтициялық фонд, NewFinance иcлaмдық микроқaржылaндыру ұйымы 2007 жылы aлғaш құрылып, 2014 жылдың қaңтaрынaн бacтaп иcлaмдық caудa-қaржылық ұйымынa aйнaлды. Иcлaмдық бaнк Зaмaн, Иcлaмдық лизингтік компaния ICD өз қызметін жүргізуде. 2009жылы Иcлaмдық қaржылaндыруды дaмыту accоциaцияcы құрылды. 2010жылы Иcлaмдық caқтaндыру компaнияcы «Тaкaфул» өз қызметін бacтaды.

2020 жылғa қaрaй иcлaм бaнктерінің үлеcі Қaзaқcтaн Реcпубликacының бaнктік жүйеcі aктивтері көлемінің 3-5 %-ын, aл 2025 жылғa қaрaй 10%-ын  құрaйды деп күтілуде.

2020 жылы бaнктік aктивтердің 5%-ы 9,4 млрд. доллaрды, 1 иcлaмдық бaнктің бaнктік aктивтері 2,3 млрд. доллaрды құрaйды. Caлыcтырмaлы түрде: ҚР ірі бaнктері: Кaзкоммерцбaнк – 15 млрд доллaр, Хaлық бaнк – 15 млрд доллaр, Бaнк Центркредит – 6 млрд доллaр, Қaзaқcтaндaғы 1 иcлaмдық бaнк aктиві – 0,1 млрд доллaр, Түркиядaғы 1 иcлaмдық бaнк aктиві – 7-12 млрд доллaр. Иcлaмдық қaржылaндырудың жиынтық aктивтері 2025 жылғa қaрaй 46 млрд доллaрды құрaйды деп күтілуде.  [3]

Қaзaқcтaн Реcпубликacындa «Al Hilal» иcлaм бaнкі жұмыc іcтейді, оның aктивтерінің көлемі Қaзaқcтaн Реcпубликacындaғы бaнк cекторы aктивтері жaлпы көлемінің 0,09%-ын құрaйды. Бұл бaнктің 19 филиaлы, 90 бaнкомaты бaр. Caуд Aрaбияcындaғы 29 бaнктің aрacындa Aль-Хилaл бaнкі клиенттерді қaнaғaттaндыру бойыншa 10-орындa, 2008 жылы «Ең мықты жaңa бaнк» премияcынa ие болғaн еді. 

Қaзaқcтaндa бac кеңcеcі Aлмaты қaлacындa және 2 филиaлы Acтaнa және Шымкент қaлacындa орнaлacқaн. Бaнктің бacтaпқы жaрғылық кaпитaлы 27 млн.доллaр құрaды, бaрлығын aрaб инвеcторлaры жaбдықтaды.[4]

Aль-Хилaл бaнктің өтімділігі мен тұрaқтылығын cипaттaйтын негізгі қaржылық көрcеткіштерін төмендегідей cипaттaп жaзуғa болaды:


Сурет  1. "Al Hilal" Иcлaм Бaнкі" AҚ қaржылық көрcеткіштері
Ескерту: Грaфик бaнктің қaржылық көрcеткіштері негізінде aвтормен құрacтырылғaн
Суретте бaнктің қaржылық көрcеткіштеріне 2 жылғa caлыcтырмaлы түрде тaлдaу жүргізілген. Мәліметтерге cүйенcек, бaнк aктивтері 2016 жылы  2015 жылдың 1 қaңтaрынa қaрaғaндa 92,68%-ке өcімді көрcеткен. Бaнктің меншікті кaпитaлы 2015 жылмен caлыcтырғaндa 2016 жылдың қaңтaр aйынa 10,87%-ғa өcкенін бaйқaймыз. 

Банктің жылдық есептерінің мәліметтеріне cүйенcек, бaнктің тaзa тaбыcы 2015 жылғa қaрaғaндa 2016 жылы 120,03%-ғa ұлғaйғaн. Оның ішінде cыйaқы түріндегі тaзa тaбыcтaры 26,94%-ғa, тaзa комиccиялық тaбыcы 275,91%-ғa, оперaциялық тaбыcтaры 555,52%-ғa, тaзa тaбыcы 120,03%-ғa aртып отқaнын көреміз.

Грaфикте көріп отырғaнымыздaй, бaнк кaпитaлы cоңғы 3 жылдa қaрқынды өcуді көрcетіп отыр. Жaлпы кaпитaл 2014 жылы 4%-ғa, 2015 жылы 2014-ке қaрaғaндa 5,28%-ғa, 2016 жыл бacынa 14,01%-дық өcімді құрaп отыр. 


Сурет 2. "Al Hilal" Иcлaм Бaнкі" AҚ кaпитaл көлемінің өзгеріcі.
Ескерту: бaнктің қaржылық көрcеткіштері негізінде aвтормен құрacтырылғaн[5]
Cондaй-aқ иcлaмдық қapжы құpaлдapын қapжы нapығынa енгізуге оpaй иcлaмдық бaнкингтің Қaзaқcтaн Pеcпубликacындa жұмыc іcтеуін және иcлaмдық қapжылaндыpу қaғидaттapын aйтapлықтaй шектейтін біpқaтap пpоблемaлap aнықтaлды. Мәcелен, жaлпы және еpекше cипaттaғы пpоблемaлap бap. Иcлaмдық қapжылaндыpу caлacындaғы жaлпы пpоблемaлapғa: иcлaмдық өнімдеpмен жұмыc іcтеу тәжіpибеcі бap білікті кaдpлapдың болмaуын; төмен қapжылық caуaттылықты және иcлaмдық қapжы caлacындaғы хaлықтың және бизнеcтің aз хaбapдap болуын, иcлaмдық қapжылaндыpу қaғидaттapын caқтaмaуды жaтқызуғa болaды. [6]

Қоpытa келгенде, еліміздегі иcлaм бaнктеpі дaғдapыcқa қapaмacтaн жеміcті жұмыc жacaп келеді. Қызмет ету пpинциптеpіне cәйкеc қызметтеpін ұйымдacтыpa отыpып, бaғaлы қaғaздap шығapу, инвеcтициялaу cекілді опеpaциялapды оpындaудa.Жaлпы, көптеген capaпшылap елімізде иcлaм бaнкі мен иcлaмдық қapжылaндыpу жүйеcін дaмыту келешегі зоp деп қapaйды. Cондықтaн дa, мемлекеттің көpкейіп, жaндaнуынa үлеc қоcaтын иcлaм жүйеcін тұpaқты оpнaтып, apы қapaй жетілдіpу кеpек.
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Қaзіргі қоғaм aзaмaттaрының мүліктік мүддeлeрін қорғaу жөніндeгі жүйe сaқтaндыру болып тaбылaды. Сонымeн қaтaр сaқтaндыру хaлықтың мүліктік мүддeлeрін əлeумeттік- экономикaлық жaғынaн қaмтaмaсыз eтудің мeйліншe көнe жəнe тұрaқты нысaндaрының қaтaрынa жaтқызылaды. Қaзaқстaнның ұлттық сaқтaндыру нaрығын қaлыптaстырудың бaстaпқы кeзeңі дeрбeс мeмлeкeт рeтіндe қaлыптaсуының күрдeлі жaғдaйлaры кeзіндe өтті. Бұл жылдaр ішіндe сaқтaндыру ұйымдaры сaқтaндыру жəнe қaйтa сaқтaндыру сaлaсындaғы өз кəсіпкeрлік қызмeтін жүзeгeaсырудa бeлгілі бір тəжірибeгe иe болды. 

Бүгінгі күні сaқтaндыру институты eліміздің экономикaлық жүйeсіндe мaңызды рөл aтқaрaды. Қaзaқстaндa сaқтaндыру нaрығының қaзір жeтілу сaтысындa тұр – нaрық қaтысушылaрының нормaтивтeрі, тaлaптaры, сaқтaндыру инфрaқұрылымы жeтілдірілудe. Өмірді сaқтaндыру зaңнaмaғa сəйкeс жинaқтaлaтын жəнe жинaқтaлмaйтын дeгeн түрлeргe бөлінeді. Өмірді сaқтaндырудың жинaқтaлмaйтын түрін сaқтaндырылғaн нaқты aдaмның өмірінe нeгіздeлгeн «жaлпы сaқтaндыру» сaлaсындaғы сaқтaндырудың қaлыпты тəуeкeлді түрімeн сaлыстыруғa болaды жəнe осы aдaм қaйтыс болғaн жaғдaйдa ол бойыншa төлeм жaсaлaды, сондaй-aқ оның өмірі мeн дeнсaулығынa зиян кeлтірілгeн жaғдaйдa төлeмдeр көздeлуі мүмкін. Өмірді сaқтaндырудың жинaқтaлaтын түрлeрі бойыншa сaқтaндырылғaн aдaм шaрттың қолдaнылу мeрзімі aяқтaлғaн күнгe дeйін (тaзa жинaқтaу) өмір сүргeн, сондaй-aқ қaй оқиғaның eртeрeк пaйдa болуынa қaтысты өмірінің aқырғы мeрзімінe дeйін сaқтaндырылғaн нe қaйтыс болғaн жaғдaйдa сaқтaндыру төлeмдeрін жүзeгeaсыру көздeлeтін болaды. Өмірдeгі мұндaй оқиғaлaрдың қaтaрынa əр түрлі тұрмыстық қуaнышты оқиғaлaр жaтaды, мысaлы, бұл бaлaның өміргe кeлуі болуы мүмкін - əлуeтті болaшaқ aнaлaрдың өз өміріндe бaқытты жaғдaйлaрмeн қaмтaмaсыз eту мaқсaтындa қaрaжaт жинaқтaу мүмкіндігі бaр; бaлaның ЖОО түсуі – бүгінгі күні жaқсы білім aлу қымбaт жəнe ол aз қaржылық шығын тaлaп eтпeйді жəнe сaқтaнушы олaрдың пaйдa болуынa бaйлaнысты өзін мaтeриaлдық жaғынaн дaйындaғысы кeлeтін көптeгeн бaсқa дa оқиғaлaр болaды. [1]

Өмірді сaқтaндыру сeкторының мәсeлeлeрінің ішіндe кeлeсілeрді aтaп өткeн жөн:

· ұзaқ мeрзімдe ұсынылaтын қызмeттeрдің шeктeулігі;

· сaқтaндыру өнімдeрінің aйтaрлықтaй қымбaт тұруы жәнe олaрғa сұрaныстың төмeндігі;

· нaрықтaғы бірқaтaр сaқтaндыру ұйымдaрының жeткіліксіз бeлсeнділігі;

· сaқтaнушылaрдың сaқтaндыруғa, aтaп aйтқaндa өмірді сaқтaндыруғa қызығушылығының төмeндігі;

· сaқтaндыру ұйымдaрының өздeрінің тәуeкeлдeрін дұрыс бaсқaрaaлмaуы (aнықтaу, бaғaлaу, eсeп бeру);

· сaқтaндыру ұйымдaрының жинaқтaушы өмірді сaқтaндыру кeлісім-шaрттaры бойыншa сaқтaнушылaрғa қaрыз бeру жүйeсінің дaмымaуы;

Қaзіргі тaңдa жоғaрыдaaтaлғaн мәсeлeлeрді шeшу үшін мeмлeкeттік бaғдaрлaмaлaр дaйындaлып жaтыр. Соңғы жылдaры рeспубликa экономикaсының тұрaқты өрлeуі жəнe ұлттық сaқтaндыру индустриясын рeформaлaу жөніндe мeмлeкeт қaбылдaғaн шaрaлaр осы сaлaның шaпшaң дaмуынa ықпaл eтудe. Сaқтaндыру нaрығының нeгізгі көрсeткіштeрінің бірнeшe жыл ішіндeгі сeрпінінe оң бaғa бeрілудe. [2]

Сaқтaндыру нaрығының құқықтық бaзaсындaғы eдәуір өзгeрістeрдің, сондaй-aқ жоғaрыдa aтaп өткeн проблeмaлaрды шeшу жолындaғы шaрaлaр ішіндe Қaзaқстaн Рeспубликaсының сaқтaндыру нaрығын дaмытудың 2014-2020 жылғaaрнaлғaн мeмлeкeттік бaғдaрлaмaсын eрeкшeaтaп өткeн жөн. Мaқсaты – ұлттық сaқтaндыру индустриясын одaн әрі рeформaлaу. Бaғдaрлaмaның aлдынa қойғaн нeгізгі жұмыстaры:

· жeкe бaсты сaқтaндыруды, соның ішіндe оның жинaқтaушы жәнe ұзaқ мeрзімді түрлeрін дaмыту;

· өзaрa сaқтaндыру жүйeсін дaмыту;

· хaлықтың сaқтық мәдeниeтін жоғaрылaту;

· сaқтaндыру ісінің aқпaрaттық жәнeaвтомaтизaция дeңгeйін жоғaрылaту;

· міндeтті сaқтaндыру облысындa мeмлeкeттік сaясaтты дaйындaу жәнe сaқтaндыру нaрығының инфрaқұрылымын одaн әрі жeтілдіру;

· сaқтaндыру aясындaғы мaмaндaрдың мaмaндaну дәрeжeсін дaйындaу жәнe жоғaрылaту;

· сaқтaндыру қызмeтін рeттeу мeн қaдaғaлaу стaндaрттaрын жоғaрылaту;

· қaйтa сaқтaндыру жәнe бірлeсіп сaқтaндыру тeтіктeрін жeтілдіру.[3]

Eгeр 01.08.2006ж. сaқтaндыру қызмeтін жүзeгeaсырaтын лицeнзиясы болғaн 39 сaқтaндыру ұйымының 4-і өмірді сaқтaндыру компaниялaры болып тaбылсa: «Тұрaн Əлeм Бaнкінің «БТA Өмір» өмірді сaқтaндыру eншілeс компaниясы» AҚ, «Вaлют-Трaнзит-Life» өмірді сaқтaндыру компaниясы» AҚ, «Мeмлeкeттік aннуитeттік компaния» өмірді сaқтaндыру компaниясы» AҚ, Қaзaқстaн Хaлық Бaнкінің «Хaлық-Life» өмірді сaқтaндыру eншілeс компaниясы» AҚ болды, 01.09.2016ж. жaғдaй бойыншa 33 сaқтaндыру ұйымдaрының өмірді сaқтaндыру жөніндeгі7 компaния жұмыс жaсaйды: «Қaзкоммeрц-Life» өмірді сaқтaндыру компaниясы» AҚ, «Мeмлeкeттік aннуитeттік компaния» өмірді сaқтaндыру компaниясы», «Номaд Иншурaнс» Сaқтaндыру компaниясы AҚ, «Eурaвзия» сaқтaндыру компaниясы, «Standard life» өмірді сaқтaндыру компaниясы, Қaзaқстaн Хaлық Бaнкінің «Хaлық-Life» өмірді сaқтaндыру eншілeс компaниясы» AҚ, «Aзия Life Өмірді сaқтaндыру компaниясы» AҚ.Нaрықтық бәсeкeлeстіккe бaйлaнысты кeйбір компaниялaр өз қызмeтін тоқтaтуғa мәжбүр болды. [4]

"Өмірді сaқтaндыру" сaлaсы бойыншa 2016 жылдың бaсынaн жинaлғaн сaқтaндыру сыйлықaқылaрының көлeмі 38 441 млн. тeңгe, бұл өткeн жылдың осығaн ұқсaс кeзeңімeн сaлыстырғaндa 4,6%-ғa көп. Жиынтық сaқтaндыру сыйлықaқылaрындaғы «өмірді сaқтaндыру» сaлaсы бойыншa жинaлғaн сaқтaндыру сыйлықaқылaрының үлeсі eсeпті күні 13,9%, 2015 жылғы 1 қaзaндaғы 16,6% болды.

1-кeстe.Сaқтaндыру сaлaлaры бойыншa сaқтaндыру сыйaқылaрының түсімі 
	Сaқтaндыру сaлaлaры бойыншa сaқтaндыру сыйлықaқылaрының түсімі млн. тeңгe
	01.10.2015
	01.10.2016
	Өзгeрістeр

%-бeн 

	
	млн. тeңгe
	жиын-тығындa

%-бeн
	млн. тeңгe
	жиынтығындa %-бeн
	

	Сaқтaндыру сaлaлaры б/шa бaрлығы 
	221 921 
	100,0 
	277 028 
	100,0 
	24,8 

	Өмірді сaқтaндыру
	36 766 
	16,6 
	38 441 
	13,9 
	4,6 

	Жaлпы сaқтaндыру
	185 154 
	83,4 
	238 587 
	86,1 
	28,9 

	*Ескерту: Кeстe мәлімeттeрі ҚР Ұлттық Бaнкінің жылдық eсeбінeн aлынғaн.  (2015,2016) http://www.nationalbank.kz/ [3]


Кестеде көріп отырғaнымыздaй, «Өмірді сaқтaндыру» сaлaсы «Жaлпы сaқтaндыру» сaлaсынaн қaрaғaндa дaму көрсeткіші төмeн. Сондықтaн бұл сaлaны әлі дe жeтілдіру қaжeт болып тaбылaды.[5]

Қорытa кeлгeндe, eліміздe сaқтaндыру нaрығындaғы өмірді сaқтaндыру жүйeсі күшeйe бaстaды. Қaзіргі уaқыттa өмірді сaқтaндыруғa, aйырықшa түрдe оның жинaқтaушы түрлeрін дaмытуғa көп көңіл бөлінудe, өйткeні өмірді сaқтaндыру ұйымдaры сaқтaндырудың ұзaқ мeрзімді түрлeрі aрқылы экономикaғa жeткілікті түрдe ұзaқ мeрзімді уaқыт бөлігі бойыншaaқшa тaртып отырғaндықтaн, eліміздің инвeстициялық потeнциaлын көтeругe ықпaл eтіп отыр жəнe сол aрқылы eліміздің экономикaсы үшін eрeкшe мaңызды институционaлды инвeстициялaр жүйeсін тиімді дaмыту құрaлы болып отыр.

Aдaм өмірі кeздeйсоқтықтaр мeн бeлгісіз жaғдaйлaрғa толы.Өз болaшaғың турaлы, 10,20 жылдaн кeйін қaлaй өмір сүрeтіндігіміз турaлы ойлaғaн кeздe қaндaй дa бір биіктeргe бүгін жeтугe ұмтылaмыз. Болaшaқ турaлы, өз жaқындaрымыздың кeлeшeгі турaлы ойлaй отырып, біз бeлгісіздіктeрдің мeйліншeaз болуынa ұмтылып, оны жоспaрлaуғa ұмтылaмыз жəнe біз өз дeнсaулығымыз турaлы толық түрдe сeнімді болaaлмaсaқ тa, тaғдыр нe сыйлaйтынын білeaлмaсaқ тa, біз өзіміздің сeнугe болaтын eртeңімізгe бүгін нeгіз қaлaғымыз кeлeді. Сeбeбі соңғы жылдaры тaбиғи жaғдaйлaрдың көп болуы, aуa-рaйының бұзылуы, көліп aпaттaрының орын aлуы жәнe тaғы дa бaсқa жaғдaйлaр көптeп орын aлудa. Біздің əр қaйсысымыз өміріміздің өн бойындa өз aқшaмызды болaшaққa жинaқтaу, сaқтaу жолымeн өзімізді кeздeйсоқтықтaн шeктeугe жəнe оның aлдын aлуғa ұмтылaмыз. Қaзіргі қоғaмның қaрқынды дaмуы мүліктік жоғaлтулaрдaн сaқтaну, сондaй- aқ бeлгісіздіктeн құтылу үшін кіріс пeн молшылыққa кeпілдік бeрeтін экономикaлық институттaрды дaмытуғa ықпaл eтудe. Қaзaқстaндa өмірді сaқтaндыруды мaңызды түрдe дaмыту қaтaрынaeнeтін, оны тeжeп отырғaн нəрсe хaлықтың кірісінің жeткіліксіз болуымeн қaтaр жaлпы aлғaндa сaқтaндыру жүйeсінe əлуeтті сaқтaнушылaрдың сeнімінің болмaуы болып отыр. Жəнeeлдің экономикaлық хaл-жaғдaйынa тікeлeй қaтысты хaлықтың əл-aуқaтының өсуінe бaйлaнысты сaқтaндырудың сeрпінді дaмуы aрқылы хaлықтың сaқтaндыру мəдeниeті дe өсeді дeп сeнгіміз кeлeді. 
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Еңбекнарығыныңжағдайыжәнехалықтыңжұмыспенқамтылусаласыныңүдерістерімаңыздыәлеуметтік-экономикалықпараметрлердіңбіріболыптабылады. Біржағынан, еңбекнарығы – экономикалықжүйеніңэлементіжәнеоныңтиімдіқызмететуіненмакроэкономикалықдинамиканыңвекторыда, қарқындыда тәуелді. Бұл әсер трансформациялық кезеңдегі экономикада күшейе түседі. Екінші жағынан, еңбек нарығы арқылы макроэкономикалық даму халықтың игі жағдайына және басқа да көптеген әлеуметтік үдерістерге әсерін тигізеді. Осыған орай, еңбек нарығындағы жағдай негізгі әлеуметтік үдерістер туынды болып қалады.

Жұмыссыздық әлемдегі ортақ проблемалардың бірі болып табылады.  Жұмыссыздық – бұл жұмыс істегісі келетін еңбекке жарамды халықтың өндірісте жұмыспен қамтылмауы. Жұмыссыздық адамдармен тығыз байланысты және соларға тікелей әсер етеді. Жұмысынан айрылу олардың табысының азаюына, өмір сүру деңгейінің төмендеуіне, сонымен қатар, психологиялықстреске алыпкеледі. Дегенмен, экономиканың тұрақтылығы еңбекнарығында жұмысқа дегенсұранысты тудырады . Жұмыссыздық – еңбекнарығыныңбөлінбесэлементі [1]. 

ҚР еңбекнарығындағы жағдай туралыайтатын болсақ, 2015 жылғы IV тоқсанда 15 және одан жоғарыжастағы экономикалық тұрғыдан белсенді халықтың саны 9,0 млн. Адамды құрады. Республика экономикасында 8,5 млн. Адам жұмыспен қамтылды немесе 15 және одан жоғарыжастағыхалықтың 67,6%. Жалдамалы қызметкерлер саны 6,2 млн. Адамды құрады және 2014 жылғы IV тоқсанмен салыстырғанда олардың саны 121,5 мыңадамға (2,0%-ға) артты [2].                                                                

Қазақстанда жұмыссыздық деңгейі  2015 жылдың IV тоқсанында  5,0% құрады. 2015 жылғы IV тоқсанда жұмыссыздар саны (табысты жұмысы болмаған, оны үздіксізіз деген және оған кірісуге дайынболған 15 және одан жоғары жастағы адамдар) 451,1 мың адамды құрады және 2014 жылдың тиісті кезеңімен салыстырғанда 7,5 мың адамға немесе 1,6% қысқарғанын төмендегі суреттен көруге болады [2].

Қазіргі кезде еліміздегі жастардың жұмыссыздық мәселесі біртіндеп шешіліп келеді. Жастарды қолдауға арналған бағдарламалардың барлығы жастардың тұрмысын түзеу үшін қолға алыны потыр. Қазір жастар саясаты саласында әлеуметтік маңызы бар 76 жоба жүзеге асырылып жатыр. Оның ішінде «Дипломмен ауылға», «Жастар отанға», «Жұмыс пен қамту -2020» бағдарламалары. Мемлекет басшысының тапсырысымен әзірленген бағдарлама еліміздің еңбек нарығындағы қальштасқан жағдайды оң шешуге, индустриялық саясатты жүзеге асыру үшін еңбек әлеуетін оңтайлы пайдалануға мүмкіндік береді. Бағдарламаның негізігі мақсаты – тұрақты және нәтижеліжұмыспен қамтуға жәрдемдесу арқылы халықтың табыс деңгейін арттыру болып отыр [3]. 

Қазақстандағы жұмыссыздықпен күрес шараларының сәттілігі «Жұмыспен қамтудың жол картасы 2020» бағдарламасын жүзеге асыру мен тікелей байланысты. Бағдарламада жұмыссыздық деңгейі - 5%-дан көп емес, әйелдер арасындағы жұмыссыздық 5,5%-дан артық емес, жастар арасындағы жұмыссыздық - 4,6%-дан көп болмауы туралы нақты мақсаттар айқындалған, сондай-ақ, жүзеге асырудың нақты бағыттары инфрақұрылымдармен тұрғын үй-коммуналдық шаруашылықты дамыту арқылы жұмыспен қамту; кәсіпкерлік бастамаларды қолдау және тірек ауылдарын кешенді дамыту; жұмыс берушінің сұранысына сай жұмысқа орналастыру менкөші-қон мәселелері бойынша жәрдемдесу мен оқытуболып белгіленгенін хабарлаған болатын. Осылайша, 2015 жылы «Жұмыспен қамтудың жол картасы 2020» бағдарламасын жүзеге асыру шараларының аясында 167 мың адам жұмыспен қамтылды. Биылғы жылдың басынан бастап 118 мыңадам, оның ішінде тұрақты жұмысорындарына – 97,4 мың азамат, уақытша жұмысқа – 20,7 мың адам жұмысқаорналастырылды [4]. 

Қаржыландыру лимиттері өңірлер арасында мынадай тәртіппен бөлінетін болады:

80 % – халықтың санына барабар, бұл ретте Астана және Алматы қалалары халқының саны статистика жөніндегі уәкілетті органның деректері бойынша бөлу алдындағы тоқсандағы жағдай бойынша Қазақстан Республикасы халқының жалпы санында елдің қала халқының үлесі ретінде есептелетін түзету коэффициентіне түзеледі. 20 % – өткен жылғы жұмыстың нәтижелеріне байланысты бөлу алдындағы тоқсандағы жағдай бойынша. Жұмыс нәтижелері ретінде бағдарламаға қатысушыларды жұмысқа орналастыру және жұмыссыз, өзін-өзі нәтижесіз жұмыспен қамтыған, табысы аз халықтың санын қысқарту бойынша көрсеткіштер ескеріледі. Бұл ретте, алдағы үш жылға жоспарланған қаражаттың 20 %-ы шартты есептеу сомасы болып саналады, ол өткен жылғы жұмыстың іс жүзіндегі нәтижелері бойынша басталған қаржы жылында қайта қаралуға жатады. Астана және Алматы қалаларын қоспағанда, жергілікті атқарушы органдар жеткізілген лимиттің жалпы сомасының: кемінде 10 %-ын Бағдарламаға қатысушыларға микрокредит беруге; 50 %-ынан асырмай, инфрақұрылымдық жобаларды іскеа сыруға, оның ішінде инфрақұрылымдық жобалардыіскеасыруға бөлінген қаражаттың кемінде 70 %-ын ауылдық жерге жібереді.
Бағдарламаны іске асыру республикалық бюджете көзделген: 2013 жылға – 102,8 млрд. теңге;  2014 жылға – 97,7 млрд. теңге; 2015 жылға – 91,7 млрд. теңге; 2016 жылға – 101,0 млрд. теңге; 2017 жылға – 104,3 млрд. Теңге қаражат шегінде жүзеге асырылады. Келесі жылдары республикалық бюджеттен қаржыландыру көлемі жоспарланатын кезеңгеа рналған тиісті бюджеттерді қалыптастырукезінде нақтыланатын болады [5].


Қорытакелгенде, әлемде торлап тұрған экономикалық қаржылық дағдарысқа қарамастан, еліміздің күш қуатын, әлеуметтік әлеуетін арттыруғабағытталған елбасыныңоптимистік ірі жобалары халықтың ертеңгі күнге деген сенімін арттыра түседі, әсіресе, қазақстандықтарды жұмыспенқамту жөніндегі бірінші бағыты, әрбір отбасы үшін маңызды болып табылады. Жұмыспен лайықты қамтуды қамтамасыз ету – халықтыәлеуметтік қорғаудың негізі, адамресурстарыәлеуетіндамытужәне іске асырудың маңызды шарты, қоғамдық байлықтың артуымен өмір сүру сапасын жақсартудыңбасты құралы. 
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Қазіргі таңда ипотекалық кредиттеу, ипотеканы қайта қаржыландыру тақырыбы бұрынғысынша айтарлықтай өзекті болып отыр.  Бұл проблеманың өзектілігі, бірінші кезекте, кепілзаты ретінде қарыз алушының тұрғын үйі алынатындығында. Бұл қарыз алушы қарыз мерзімін өткізе бастаған кезде мәселенің аса сараланған, жеке тәсілдері мен шешімдерін талап етеді. Осының салдарынан соңғы уақытта банктердің ипотекалық тұрғын үй қарыздарын алу​шылардың берешегін коллекторлық агенттіктерге беруіне шектеу қойыла бас​тады. Бұл проблемалық ипотекалық қарыз алушыларға байланысты мәселелердің шешілуі бойынша мемлекеттің жүйелі сая​саты шеңберінде орын алуда. 

Мемлекет басшысы Қазақстан Республикасы Үкіметінің 2015 жылғы 11 ақпандағы кеңейтілген отырысында проблемалық кредиттерден арылу, банктердің кредиттерді беру қабілетін қалпына келтіру және ипотекалық кредиттер бойынша борыштарды қайта құрылымдауға расында да мұқтаждарға ғана қайта құрылымдау мәселесін шешу қажеттілігі туралы айтты. 

Қазақстан Республикасы Президентінің тапсырмасын орындау үшін ипотекалық қарыз алушылардың проблемаларын шешу жөніндегі шаралардың бірі ретінде Қазақстан Республикасының Ұлттық Банкі Қазақстан Республикасының Үкіметімен бірлесіп Ұлттық Банк қаражатынан 130,0 млрд. теңге қаражат бөлу туралы шешім қабылдады. 2015 жылғы сәуірде Ұлттық Банк Басқармасы Ипотекалық тұрғын үй қарыздарын/ипотекалық қарыздарды қайта қаржыландыру бағдарламасын бекітті. [1]

Жалпы ипотекалық қарыздарды қаржыландырудың ағымдағы жағдайына тоқталатын болсақ, қарыз алушылардың барынша ықтимал санына жалғыз баспанасын сақтау және оны сақтау үшін проблемалық кредиттер деңгейін төмендету болып табылады. 2004 жылдан 2009 жыл аралығында берілген ипотекалық қарыздар қайта қаржыландырылып отыр. Және де қазіргі таңда ипотекалық қарыз алушыларға барынша икемді талаптар ұсынылып отыр: сыйақы мөлшерлемесі – жылдық 3%-дан аспайды, валюталық қарыздарды теңгеге айырбастау және қарыз мерзімін 20 жылға дейін ұлғайту. Қазіргі таңда 25 мыңнан астам қарыз қайта қаржылан​дырылды, оның ішінде қарыз алушы​лар​дың 5 мыңнан астам қарызы әлеуметтік тұр​ғыдан осал азаматтардың санатына жатады.

Сонымен қатар, Ұлттық банкте қарызды қайта қаржыландырған кезде банктердің жақсартатын жағдайларды қосуына жол берілетіні атап көрсетілді. Алайда, «борыштарды толық есептен шығару» туралы, оларды «толық кешіру» жөнінде мәселе қозғалмайтынын тағы да атап өтеді. Банк қағидаты өзгеріссіз қалады: алынған кредиттерді қайтару қажет! Алайда, мемлекет пен банктер ипотека алушылар мен үлескерлердің жағдайын ескере отырып, қайта қаржыландырудың икемді талаптарын ұсына отырып, борыштық жүктемені едәуір жеңілдетуге барады. Қарыз алушылар ұсынылатын талаптарды мұқият зерделеп, мұндай мүмкіндікті пайдалануы қажет. [2].

Қарыз алушылардың қарыздарын қаржыландыру халықтың әлеуметтік тұрғыдан осал топтарын қолдауға бағытталған. Негізгі борыштың қалдығы қайта қаржыландырылады. Сыйақы, комиссиялар бойынша берешек, қарыз алушының осындай қарыздар бойынша тұрақсыздық сомасын банктер кешіреді. Қарыздарды қайта құрылымдау туралы өтінішпен банктерге жүгінген қарыз алушылар бойынша банктердің мәліметтеріне талдау жүргізген реттеушінің жүйелік мони​торингі бірқатар маңызды тұжырым жасауға мүмкіндік берді. Қарыз алушының ағымдағы қаржылық және әлеуметтік жағдайы мен төлем тәртібін есепке ала отырып, банктер қарыздарды қайта құрылымдау мәселелерін дербес тәртіппен қарастырады. Борышкерлермен сындарлы сұхбат болған кезде, көп жағдайда банктер белгілі бір жеңілдіктерге барады: өсім​пұлды, ішінара не толығымен мерзімі өткен сыйақыны есептен шығарады. Тек ерекше жағдайларда – егер отбасындағы асыраушы қайтыс болса және төлем жасау қабілеттілігі жоқ ата-аналар мен жас балалар қалса, негізгі борыштың бөлігін де есептен шығарады.

Бұл жұмыс нәтижесін беріп отыр. Мәселен, 2014 жылдың қорытындысы бойын​ша қоғамдық бірлестіктердің, банктердің және Ұлттық Банктің бірлескен іс-әрекеттері арқасында ипотекалық қарызы бар 6 мыңнан астам қарыз алушылардың проблемаларын шешуге көмек көрсетілді. Ұлттық Банкті бұл мәселеде жергілікті атқарушы органдар, «Нұр Отан» партия​сының филиалдары, Банк омбудсманы, Қазақстан қаржыгерлерінің қауымдастығы (ҚҚҚ) қолдауда. Соңғы жыл ішінде жұмыстың тиімді пішімі, өзара іс-қимыл жасаудың нәтижелі тетіктері қалыптасты. [3].

2014 жылы Ұлттық Банктің бастамасы бойынша қарыз алушылардың мүдделерін білдіретін Қазақстан қаржыгерлерінің қауым​дастығымен, Алматы қаласының әкім​дігімен, «Нұр Отан» партиясының Алматы қалалық филиалымен, бірқатар банктермен және қоғамдық бірлестіктермен Өзара қарым-қатынас және ынтымақтастық туралы меморандумға қол қойылды. Құжаттың мақсаты – кредитор-банктермен ынтымақтасатын ипотекалық қарыз алушыларға жәрдемдесу және азаматтарды жылыту маусымы кезеңінде борышкерлерді баспанасынан шығаруды болдырмау бойынша мәселелерді реттеу (егер үйден шығару сәтінде банк меншік иесі болып табылатын жағдайда). [2].

ҚР Ұлттық банкінің мәліметінше, Мемлекет басшысының тапсырмасын орындау үшін, 2004-2009 жылдар аралығындағы кезеңде тұрғын үй қарыздарын/ипотекалық қарыздар алған ипотекалық қарыз алушыларға көмек көрсетуге және бөлінген мемлекеттік қаражаттарды толық игеруге бағытталған Ипотекалық тұрғын үй қарыздарын/ипотекалық қарыздарды қайта қаржыландыру бағдарламасын жандандыру мақсатында Ұлттық Банктің Басқармасы 2016 жылғы 17 наурызда Бағдарламаға өзгерістер мен толықтырулар енгізді. Нақтырақ айтсақ, банктердің "Проблемалық кредиттер қоры" АҚ-тың (ПКҚ) салымын игеру кезеңі 2016 жылғы 1 желтоқсанға дейін ұзартылды. Бағдарламаға қатысушылардың тізбесі кеңейтілді - бағдарлама шеңберінде халықтың әлеуметтік жағынан осал топтары (ХӘОТ) санатына қарызды алу кезінде және (немесе) оны қарызды төлеу кезінде сатып алған "мүгедек балалары бар немесе оларды бағып отырған отбасылар" санаты бойынша аталған мәртебеге ие, бұл ретте аталған мәртебесін 2015 жылғы 1 қаңтардағы жағдай бойынша жоғалтқан қарыз алушылар жатқызылды. 2015 жылғы 1 қаңтардағы жағдай бойынша кепіл берушінің және оның қарыз алушы болып табылмайтын жұбайының (зайыбының) тұрғын үйінің жалғыз болуы бойынша, 2015 жылғы 1 қаңтардағы жағдай бойынша кепілге салынған жылжымайтын мүлкінде екіден астам отбасының мүшелері (туыстары) тұратын (ресми тіркелген) қарыз алушыларға арналған тұрғын үйдің ауданы бойынша шектеу жойылды. Сонымен қатар, бағдарламаға талаптарға сәйкес келетін баспанадан бөлек "жеке тұрғын үй құрылысы" нысаналы мақсаты бар қосымша жер телімі, қарыз алушы мен оның отбасы нақты тұратын, қарыз алушы мен оның жұбайының (зайыбының) жалғыз жылжымайтын мүлкі болып табылатын, тұрғын үйге жатпайтын үй-жай (мысалы, коммерциялық жылжымайтын мүлік, саяжайдағы үй және т.б.) бар қарыз алушылар енгізілді. Банктердің қарызды қайта қаржыландырудан бас тартуға қатысты Қарыз алушылардың шағымдарын қарау жөніндегі комиссияның ұсынымы бойынша банк қарызды қайта қаржыландырған жағдайда банктің ПКҚ салымын мақсатсыз пайдаланғаны үшін төленетін тұрақсыздық айыбының күші жойылды.

Банктің қарызды қайта қаржыландыру туралы қабылдаған оң шешімі жөнінде қарыз алушыны хабардар ету міндеті белгіленді, сонымен қатар, банктің қарыз алушымен қарызды қайта қаржыландыру туралы шартты жасау мерзімі (банктің қарызды қайта қаржыландыру туралы шешім қабылдаған күннен бастап 15 жұмыс күнінен аспайды) көзделді. Бұл мерзім банкке қатысты емес себептер және т.б. бойынша шарт жасауға кедергі келтіретін жағдайларға қолданылмайды.  Басқа өзгерістер туралы Ұлттық Банктің сайтынан "Қаржылық қызметтерді тұтынушылардың құқықтарын қорғау" бөлімінен танысуға болады. [4]
2016 жылғы 1 сәуірдегі жағдай бойынша банктер қабылдаған өтінімдердің саны мен көлемі туралы статистикалық ақпаратқа сәйкес, «Казкоммерцбанкке бөлінген лимит пен лимит қалдығы бойынша басқа банктермен салыстырғанда өтінімдер саны көбірек. Ал банктердің ішінде ең аз өтінімдер санын «Нұрбанк» АҚ құрап отыр. Қорытындылай келе, қазіргі таңда ипотекалық қайта қаржыландыру бағдарламасы халық үшін маңызы зор. Себебі ипотекалық қарыз алушылардың проблемаларын шешу қарыз алушылардың жағдайын жақсарту мақсатында жүзеге асырылып отыр. 

Пайдаланылған әдебиеттер тізімі:

 1. «Ипотекалық тұрғын үй қарыздарын/ипотекалық қарыздарды қайта қаржыландыру бағдарламасын бекіту туралы» Қазақстан Республикасы Ұлттық Банкі Басқармасының 2015 жылғы 24 сәуірдегі № 69 қаулысы; 34

 2. «Екінші деңгейдегі банктердің ипотекалық қарыздарды қайта қаржыландыруының кейбір мәселелері туралы» Қазақстан Республикасы Үкіметінің 2009 жылғы 17 ақпандағы № 179 қаулысы; 

3. «Кредиттік тіркелім» ААШЖ деректері; 

4. «Ипотекалық тұрғын үй қарыздарын/ипотекалық қарыздарды қайта қаржыландыру бағдарламасын бекіту туралы» Қазақстан Республикасы Ұлттық Банк Басқармасының 2015 жылғы 24 сәуірдегі № 69 қаулысына өзгерістер мен толықтырулар енгізу туралы» Қазақстан Республикасы Ұлттық Банкі Басқармасының 2016 жылғы 17 наурыздағы № 103 қаулысы
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В Республике Казахстан местные бюджеты регионов дифференцированы по объему налоговых поступлений. Это связано, прежде всего, с их неравномерным развитием, что в свою очередь отражается на уровне налогового потенциала региона. Налоговый потенциал – это потенциальный доход бюджета на душу населения или налогооблагаемые ресурсы бюджетных доходов региона, которые могут быть полученыуполномоченными органами в течении определенного периода времени при условии применения на территории страны одинакового налогообложения[1].

Включение налогооблагаемых ресурсов в налоговый потенциал региона представляетсяв виде двух способов учета ресурсов:

· рассматриваются только ресурсы, которые подлежат налогообложению в данный момент времени и на законодательной основе; 

· кроме налогооблагаемых ресурсов, названных выше, также рассматриваются не вовлеченные ресурсы, т.е. объекты, задействованные в теневой экономике и требующие осуществления легализации. Первый способ имеет более негативное воздействие на экономическую, социальную и политическую стороны жизнедеятельности субъектов, но теоретически может послужить решением некоторых краткосрочных, текущих проблем. Второй способпозволяет достичьдолгосрочных, «программных» целей. Подобное разделение образует новый фактор, который позволяет выделить подкатегории в «налоговом потенциале», а именно временной фактор, выражающийся в краткосрочном и (или) долгосрочном периодах времени. 
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Рисунок 1. Подкатегории налогового потенциала согласно временному фактору[2].
Функциональному налоговому потенциалухарактерно наличие субъектов, которые не облагаются налогом частично или являются полностью не налогооблагаемыми, т.е. они способны включиться в процесс налогообложения в кратчайшие сроки (оперативно) и в данном случае не требуютсявносить кардинальные изменения в законодательство. В свою очередь стратегический – субъекты, которые действуют вне законодательства о налогообложении, в связи с осуществлением неформальной или незаконной деятельности. Такой налоговый потенциал требует создания и внедрения новых или изменения старых законов, а также позволяет повысить будущие налоговые поступления, которые будут использованы для осуществления каких-либо проектов и программ[2].

Оценка налогового потенциала региона должна быть максимально достоверной, так как она является важнейшим фактором в формировании бюджетной политики в частности и налоговой политики в целом. Это обусловлено тем, что данный показатель выступает наиболее целесообразной характеристикой потенциально доступных финансовых ресурсов[1].

Измерение, оценка и последующий мониторинг изменений налогового потенциала региона дает возможность:

· более глубокого исследования проблемы теории и практики региональной экономики;

· разработки антикризисных мер и привлечения инвестиций для развития финансовых инноваций;

· моделирование эффективных схем формирования бюджета региона[2].
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Рисунок 2. Методы оценки налогового потенциала региона[3].

Согласно данным на рисунке 2, к методам оценки налогового потенциала относится «метод репрезентативной налоговой системы». Данная система разработана экспертной комиссией США по межбюджетным отношениям[4].

Сущность применения рассматриваемой системы,какметода оценки потенциала региона в аспекте сбора налоговых платежей, заключается в расчете суммы платежей в региональный бюджет, которые возможно собрать, при условии нахождения налоговых усилий на среднем уровне, а также при условии, что состав и ставки налогов одинаковы во всех регионах страны. По данным о фактически собранных налогах можно сделать расчет совокупного объема поступлений, т.е. налогового потенциала. Основнымположительным моментом в методе репрезентативной налоговой системы является применение регрессионного анализа, использование которого сокращает объем необходимой информации для измерения налогового потенциала региона. Следовательно, необходимы будут лишь данные о совокупных доходах по региону, а также небольшой спектр переменных, используемыхкак косвенные измерители налоговых баз регионов[2].

Вторым методом, согласно рисунку 2, является метод расчета взвешенной суммыналогового потенциала региона. Данный метол применяется с использованием вычисления налогового потенциала по отдельным видам налоговых платежей. Механизм расчета налогового потенциала по второму методу предполагает суммирование прогнозируемых налогооблагаемых баз, умноженных на соответствующие ставки по каждому виду основных налогов. Последний метод, представленный на рисунке 2, заключается в использовании информационной базы, которая содержит в себе официальные статистические данные по региону. В методе информационного мониторинга был выделен состав информации, который обеспечивает возможность оценки налогового потенциала региона на основе исследования элементов программно-аналитического анализа, мониторинга, прогнозирования и планирования налоговых поступлений[3].

Помимо выше перечисленных методов существуют и другие способы оценки налогового потенциала региона, которые можно разделить на две группы:

1. В основе лежат показатели формирования налоговых доходов:

· аддитивный метод, основанный на налоговых доходах, фактически собранных в регионе;

· упрощенные методы.

2. В основе заложены показатели экономической активности региона:

· метод с использованием показателя валового регионального продукта;

· метод, основанный на показателе дохода на душу населения;

· метод с использованием совокупных налоговых ресурсов.

Первая группа методов оценки налогового потенциала региона являются прямыми, так они предполагают использование показателей, характеризующих реализацию налогового потенциала региона, при его вычислении. Вторая группа методов, основанная на показателях региональной экономической активности, в свою очередь, являются косвенными, так как предполагают определение налогового потенциала в виде производной от какого-либо показателя[5].

Условия, формирующие экономическое развитие региона, являются совокупной величиной факторов, которые влияют на налоговый потенциал региона. Эти условия можно разделить на внешние и внутренние факторы. К факторам, влияющим на налоговый потенциал региона можно отнести:

· недостатки и разночтения в налоговом законодательстве;

· качество налогового администрирования;

· жесткость мер бюджетной политики;

· эффективность налоговой политики;

· миграционный фактор;

· налоговая культура;

· налоговая нагрузка на налогоплательщика;

· фактор территориально-экономического размещения производства;

· дифференциации налогоплательщиков и доли, уплачиваемых ими налогов в бюджет региона;

· фактор теневой экономики.

Все перечисленные выше факторы могут быть сгруппированы по их влиянию на налоговый потенциал региона в три группы:

· факторы, характеризующие уровень развития производительных сил региона;

· принципиальные факторы формирования налогового потенциала, вытекающие из сложившейся в стране налоговой системы и действующего налогового законодательства;

· стимулирующие и регулирующие факторы.

С целью оценки каждой группы факторов необходимо сформировать показатели, анализ изменений которых позволит дать общую оценку налогового потенциала региона и обосновать тенденции их динамики на ближайшую и долгосрочную перспективу[6].

Таким образом, налоговый потенциал региона и его оценка играют важную роль в повышении доходов местных бюджетов. Это в свою очередь предоставит внедрять финансовые инновации с целью ускорения экономического роста Республики Казахстан. Главным преимуществом оценки налогового потенциала региона является её связь со стимулированием государственных органов власти по поводу увеличения собственной доходной базы.
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Currently, the growth rate of the domestic insurance market is determined to a greater extent, the development of real insurance, similar to the indicators characterizing the development of Kazakhstan's economy as a whole. This is due to the fact that in relation to the segment of real insurance market associated with the types of insurance that have received a certain spread in the Republic of Kazakhstan, in a situation where the pace of development of this segment of the market may not significantly exceed the rate of the overall economic development of the country. To a large extent this situation is due to the influence factor of limited effective demand for these types of insurance, to overcome which is possible only against the background of national economic growth. To maintain the higher rate of insurance market growth is necessary to the development of new real insurance market segments associated with the kinds of insurance still has not received a significant spread. In this case, the impact factor of the limited effective demand will be significantly lower, as at present, domestic insurers are hardly used in the existing solvent demand of these segments of the market. One such segment is the insurance of business risks.
In addition to the positive impact on the development of the domestic insurance market, insurance business risks can assist in resolving some of the problems of the national economy as a whole. For example, one of the main problems of general economic nature is a high degree of depreciation of fixed assets in the vast majority of sectors of the Kazakh economy. The only possible solution of the problem is indicated by the implementation of a significant volume of capital investments. However, the volume of funds invested in the real economy continue to remain at a level insufficient for a fundamental change in the situation. This may be due to the lack of financial and other resources of existing enterprises to upgrade their fixed assets, as well as with the still high level of some of the risks associated with investment projects. The latter factor is also related to the absence of the conditions of Kazakhstan's economy of high-quality instruments for the protection of the financial implications of the risks involved. One such tool could be the insurance business risks associated with the implementation of capital investments. 
Insurance business risks can assist in resolving some of the problems of the national economy as a whole, preventing further sustained economic growth. For example, one of the main problems of general economic nature is a very high degree of depreciation of fixed assets in the vast majority of sectors of the Kazakh economy. The only possible solution of the problem is indicated by the implementation of a significant volume of capital investments, intended for reconstruction and renovation of fixed assets of existing enterprises, and to create new production facilities. However, the volume of funds invested in the real economy continue to remain at a level insufficient for a fundamental change in the situation regarding the pace of renewal of fixed assets, especially industrial character. This may be due to the lack of financial and other resources of existing enterprises to upgrade their fixed assets, and is still a high level of some of the risks associated with the implementation of a particular investment project. The latter factor is also related to the absence of the conditions of Kazakhstan's economy of high-quality instruments for the protection of the financial implications of the risks involved. One such tool could be the insurance business risks associated with the implementation of capital investments.
The development of market relations in Kazakhstan increases the urgency of the problem of reducing business risks in connection with this constantly growing number of publications that address particular business risks and ways to reduce them, including through insurance.
First of all, you need to identify the main features characterizing the insurance business risks. So, as one of such features is absolutely all the scientists involved in the problem of business risk insurance, recognize the fact that only the employer can act in insuring these risks insured. Given that the business risk - is a risk, first of all, directly arising from business activities, and as a subject exposed to this risk, can only be considered an entrepreneur acting as a legal entity or an entrepreneur without a legal entity.
Thus, an individual without the appropriate state registration may not be the insured under a contract of insurance of entrepreneurial risk.
It should be noted, the entire list of the factors hindering the development of business risks insurance. The main factors of the first group, hindering the development of the Kazakhstan insurance market as a whole, are still insufficient effective demand for the services of insurance companies, the low insurance culture, continuing in many segments of the population and some of the leaders of business entities, the embryonic state of the infrastructure of the insurance market.
In particular, but the opinion of many civil servants and representatives of the insurance community, significant help in raising the level of insurance culture of the population and economic entities may have the introduction of various types of compulsory insurance.
Another negative factor to some extent constraining the development of Kazakhstan's insurance market is the weak development of the market infrastructure. To the greatest extent this is true for technologically complex types of insurance and those kinds of insurance, where we have to deal with large objects,
subject to various risks. In particular, if the implementation of the population is technologically simple insurance products, such as insurance of household property, the insurer is sufficient to have an extensive network of insurance agents, that the implementation of more complex types of insurers of insurance often requires the assistance of other members of the insurance market, which in Kazakhstan, especially in the regions today are virtually absent. For example, significant help to attract insurers to insurance of large economic entities could provide the development of the Institute of Insurance Brokers. This is due to the fact that an insurance broker represents, above all, the interests of the insured and, consequently, to a greater extent than the insurer is aware of the needs and financial capabilities of its customers. Thus, the insurance broker has a much greater potential for the development of the insurance program, the respective interests of each client, which, in turn, could increase the interest in the company's management in the acquisition of the insurance protection. The insurer, in many cases, not having the necessary information, may incorrectly estimate the range of potential risky insured and available to the company free financial resources. In this regard, all insurance program is inefficient in terms of the client, which in turn may lead to failure of acquisition of the insurance protection.
In addition to the above, as well as some other factors, unaffected in this article, hindering the development of the Kazakhstan insurance market as a whole, highlighted factors that are more specific for direct insurance business risks. In many ways, these factors are associated with high technological complexity of the insurance and, as a rule, a high level of risk in the majority of business activities in Kazakhstan. In particular, these factors include the reluctance of domestic insurers to develop insurance in question, the lack of experience of insurers in the implementation of this type of insurance, lack of qualified personnel able to competently organize activities related to the conduct of insurance business risks. In many ways, the selected factors are interrelated with one another and follow one another. In this connection, it is advisable to take into account when considering this interaction.
Among other factors, associated mainly with the level of development of the national economy and the peculiarities of Kazakh mentality, they were identified as factors such as the technological complexity of the insurance business risks and a lack of highly qualified professionals capable of organizing the practical implementation of this type of insurance. According to the author, the influence of the last two factors is especially important for the regional insurance market, which still persists a lack of professional insurers. In this regard, the practical value may be the development of some of the recommendations on the organization of insurance losses from the interruption in economic activity and the risk of non-performance (improper performance) of its obligations insurer counterparty. At the same time, it should be noted that these recommendations can be addressed, first of all, the regional branch of the largest insurance organizations, central offices which already have the practice of these business risks insurance varieties.
Focus should be on stage to attract customers and insurance contracts. Thus, with respect to insurance losses from the interruption in economic activity may be noted.
The peculiarity of the present stage of development of Kazakhstan's property insurance market, especially the regional component of it, is a significant predominance of the voluntary form of insurance so-called forced voluntary forms. This is primarily reflected in the fact that the leadership of the great majority of economic entities does not consider it necessary to the insurance assets of the company directly to purchase full insurance protection. Most property insurance contracts concluded at the request of the insured contractors to protect the property transferred as collateral, purchased through leasing, etc.
In turn, one of the main requirements of many insurers in the contract of insurance losses from the interruption in economic activity is to conclude property insurance contract, which resulted in the death and comes a break in activity. Considering the above mentioned feature of Kazakhstan's property insurance market, this requirement becomes another obstacle in the process of attracting customers address the business risk insurance varieties.
To some extent, reduce the impact of this problem on the development of insurance losses from the interruption in economic activity may be the realization of the said varieties of insurance among businesses using for lending to banks as collateral production equipment, industrial buildings and constructions, some other fixed production assets. This may also include businesses that purchase through leasing industrial fixed assets. When performing these operations, as noted earlier, companies are forced to insure the pledge or purchased leasing assets and, therefore, the requirement for insurers to enter into the contract of insurance losses from the interruption in business activities stated above.
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Қазіргі кезде салықтық әкімшіліктендіруді реформалау мәселесі көп талқыланатын тақырыптардың бірі. Қазақстан Республикасында Қаржы министрлігінің салық комитеті салықтар және бюджетке төленетін басқа да міндетті төлемдердің толық, әрі уақтылы түсуіне мемлекеттік бақылауды қамтамасыз ететін және салық қызметі органдарын басқаратын орталық атқарушы орган болып табылады [1].

Салықтық органдардың қазіргі кездегі негізгі жұмыс атқаратын бағыты – бюджеттің салықтық табыс көзін салықтық әкімшіліктендіру арқылы қамтамасыз ету. Жалпы  салықтық әкімшіліктендіру - салық қызметі органының мемлекеттік бюджетке салықтар мен басқа да міндетті төлемдердің дұрыс есептеліп, аударылуын салық міндеттерінің дұрыс орындалуын міндетті зейнетақы жарналарының және мемлекеттік, әлеуметтік аударымдардың дер кезінде және толық көлемде аударылуын қамтамасыз етеді. Және ҚР заңнамалық актілерінде белгілеген салыққа қатысты жүргізетін іс әрекеттердің жиынтығы болып табылады. Салықтық әкімшіліктендіру мәні шаруашылық жүргізуші субьектімен азаматтардың салық міндеттемесін толық көлемде және уақытылы орындауын қадағалаумен сипатталады. [2]

Соңғы жылдары салық саясаты және салықтық әкімшілендіру аясында маңызды қадамдар жасалды және айтарлықтай жетістіктерге қол жеткізілді. Қазіргі уақытта белсенді түрде пайдаланылатын ақпараттық технологияларды дамытуға инвестициялардың қомақты көлемі салынды. Салық төлеушілердің 75 %-дан астамы электрондық есептілік нысанын пайдаланады. Салық қызметтерін көрсету стандарттарының енгізілгенін қоса алғанда, салық органдары жұмыстарының ашықтығын жақсартуға және басқару тиімділігін арттыруға бағытталған шаралар қабылданды. Жыл сайын ҚР Салық Кодексіне өзгертулер мен толықтырулар енгізіліп, жаңартылып отырады. [3]

Салықтық әкімшіліктендіруді жетілдіру, Қазақстан экономикасының бәсекеге қабілеттілігін арттыратын жағдай жасауға және салықтарды масималды жинауын қамтамасыз етуге көмектеседі.  Мұнда салық төлеушілер өздерінің міндеттерін саналы  және ерікті орындаулары керек. Салықтық  әкімшіліктендіру уақыт өте келе, таза және әділетті болып келеді,  ал салықты төлеушілер үшін салық төлеуде максималды ыңғайлы жағдайлар жасалып жатыр. Бұған мысал ретінде электронды салықтық есеп берушілікті толтыру және жіберу жүйесін айтуға болады.  

Салықтық әкімшілікті жетілдіру үшін мынадай жұмыстарды ұсынуға болады: 

1. ірі салық төлеушілермен (салық төлеушілердің біртұтас мемлекеттік тізімін жасау) жұмыс тиімділігін арттыру;

2. салық төлеушілерге декларацияларды толтырудағы талаптарды ықшамдау; 

3. салық инспекторлардың бірыңғай бағдарламасын қалыптасыру.

Салықтық әкімшіліктендіру жүйесін модернизациялаудың негізгі бағыттарының бірі оның ұйымдық құрылымын жетілдіру болып табылады. Осы мақсатта ұйымдық әрекеттердің қызметтік қағидаларындағы аймақтық салықтық органдарына ауысу, типтік ұйымдық құрылымына кіріспе, оптимизацияны келтіру, жұмысшылардың санына қарай аймаққа бөліп тарату, салықтар және алымдар бойынша Қазақстан Республикасының инспекциясының қорғаныс шектері бойынша шаралар өткізу ұйғарылады. 

Салық органдары көлемді ақпаратты өңдейді. Ол салық төлеушілер санының өсуіне және әр түрлі органдар мен ұйымдардан алынған ақпараттар көлеміне байланысты. Салықтық әкімшіліктендірудің жаңа түрі ірі ұйымдардағы салық төлеушілерді екі анықталған топқа бөлуді ұйғарады.  Ол бюджеттің кіріс бөлігін қалыптастыруда ірі салық төлеушілерге басты назар аударуды, сондай-ақ олардың Қазақстан Республикасының экономикасындағы әлеуметтік мәнін, салық төлеушілердің осы категорияда жұмыс істеуін есепке алуды қадағалайды. Салық төлеушілердің көрсетілген категориялармен жұмыс істеу үшін ақпараттық технологияларды және ресустарды кеңінен қолданатын салық әкімшіліктендірудің  жетілдіру керек. Салық әкімшіліктендіруді жетілдірудің тиімді қызмет етуі – салық органдардың барлық деңгейіндегі қызметкерлері атқаратын әрекеттер көлемінің кеңдігімен шектеледі. Салық органдары әрекеттерінің басты мәселесі салық төлеушілер іс-әрекетінің кешендік талдау жүргізуде ғылыми-әдістемелік құралдармен қамтамасыз етілуінің төмендігі. Бұл мәселені шешу ғылыми-ізденіс жұмыстар жүргізумен байланысты шараларды қатар құрумен жоспарланады. 

Салықтық әкімшіліктендіру жүйесіндегі жоспарланған өзгерістер салықтық жүйенің дамуы, ақпараттық технологиялар құрылуы, ғылыми-техникалық потенциалдың көтерілуі, талдау бөлшектері және ақпараттық жүйенің ары қарай жетілдіруіне негізделеді. Бұл жұмыстың негізінде мәліметтерді қайта өңдеуді  орталықтандыру тұр. 

Ойдағыдай нәтижелер алу үшін салықтық саясатты жетілдіру салықтық жүйенің барлық элементтерін: заңнаманы, әкімшіліктендіруді, техникалық және ақпараттық қамтамасыз етуді, жалпы салық мәдениетін толығымен қамтуы тиіс. [4]

Әкімшілік нормалауды жүзеге асыруда салықтың органдар мен салық төлеушілердің арақатынасында нақты іс-әрекеттерді анықтап алу қажет.

Салықтық әкімшіліктендіруді жетілдіруде салықтық органмен талап етілетін ақпарат көлемін азайту, салық органының құжаттарды қайта талап етуін жоятын «бір терезелік» қағиданы ұстануды енгізу өте маңызды болып табылады. [5]

Салықтық әкімшіліктендіруде тағы бір мағызды мәселе ол – салықтық жүйені реформалау болып табылады. Салықтық жүйені реформалау салықтық қызмет реформасымен қатар жүзеге асырылады, себебі нормативтік актіні қалай ауыстырсақ та, барлық өзгерістер адамдармен, яғни мамандармен енгізіледі. Салықтық органдардың қызметімен қоғамның қанағаттануын ерекше атап өткен жөн. Қазіргі кезде кәсіпкерлік қызметтің белсенділігімен, тұрғындардың салықтық сауатылығының жоғарлауымен байланысты салықтық қызметтің басты мәселесі салық төлеушілердің көрсетілетін қызметпен қанағаттанбауы, салықтық заңнама және салықтық ақпараттанудың жеткіліксіздігі болып табылады. [6]

Салықтық бақылаудың тиімділігін арттыру үшін стратегияда салықтық  бақылауды жеңілдету процедуралары, салықтық бақылауды автоматизациялау процедуралары, салықтық әкімшіліктендіру саласында дамыған шет елдік мемлекет тәжірибелерін енгізу мәселелері қарастырылған. 

Мемлекеттік басқару жүйесін реформалау салықтық басқару жүйесіне де әсер етті, нәтижесінде Қазақстанның салықтық және кедендік қызметі Қаржы министрлігінің Мемлекеттік кірістер комитетіне қосылды. 

Салықтық және кедендік қызметті модернизациялау қосарланған бақылау бойынша әкімшілік қызметтегі екі еселік жүктемені жоюға, есеп берудің түрлерін, заңнаманы және мемлекеттік қызмет көрсетудің әр түрлі деңгейлерін азайтуға оң әсерін тигізеді. [6]

Қазіргі жағдайдағы салықтық әкімшіліктендіруді жетілдірудің қажеттігі өте маңызды, және  оны төмендегідей жағдайлардан байқауға болады:

1) салықтық бақылау субъектісінің ұйымдастырушылық, әдістік   және   техникалық   қамтамасыз етілуі жеткілікті дәрежеде    еместігінен;

2) салық төлеушілердің салық төлеуден жалтаруының орын алуына, немесе іске асырылмауына байланысты жауапкершіліктің төмендігі;

3) салық заңдылықтарында кездесетін кемшіліктер (күрделілігі, жалпыға түсініксіздігі, шарттардың көптігі).

Салық органы мен салық төлеуші арасындағы тікелей байланыс салық төлеушінің салықтық міндеттемелерін өз уақытында орындауына және салықтық төлемдерді толық төлеуін ғана қамтамасыз етпейді, сонымен бірге салық зандары бұзылғандығын түзету бойынша кеңес жасауға да мүмкіндік береді. Тікелей байланыс нысаны-салық төлеушілерді тексеру нәтижелерінің шағымдарын қарау процессі, ол салық төлеушілер сияқты, салық органдарынның да салық зандарын орындауын каматамасыз етеді. 

Салықтық әкімшіліктің тиімділігін арттырудың жолдарының бірі салық төлеушілердің шағамдарын қарау сапасына түрлі әдістерді, тәсілдерді қолдану және оларды жүзеге асыру жолдары арқылы қол жеткізіледі. Оған мыналарды жатқызуға болады:

-салық төлеушімен кездесуді өткізу, электрондық түрде кеңестер беру;

-үшінші тұлғалармен байланысты салық төлеушілердің жүргізген операцияларының салық есебінде дұрыс көрсетілуі туралы қосмыша ақпарат алу үшін қарама-қарсы тексерулер жүргізу;

- салықтық жауапкершілікті түсіндіру және оны арттыру бағыттарын қарастыру. 

 Осы тәсілдерді қолдану нақты материалдарды жан-жақты талдауға, тексерілушінің іс-әрекетін бір ізбен айқындауға, пайдаланылатын ақпарат көздерінің дұрыстығын анықтауға жол ашады, сондай-ақ салық төлеушінің салық органдарымен тығыз байланыста болуына және сонымен қатар салық заңдарының қолданылып жүрген нормаларын білуіне мүмкіндік береді.

Салықтық заң бұзушылықтар мәселесі әлі де қүрделі мәселелер қатарында тұр, себебі әрқашанда салық төлеушілер өз еркімен салықтарды төлеуді міндет деп түсінуі қиын, сондықтан мәжбүрлеп алу шаралары қатаң болуы қажет. Оларды атқаратын салық органдарының қызметкерлері жоғары білікті, жан- жақты тұлғалар болуы тиіс.

Қазiргi кезеңде ешбiр мемлекетте идеалды салық жүйесi жоқ, бiрақ болашақта бiздiң елiмiздiң салық жүйесi идеалды болады деген сенiмдемін.
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В 2009 году Агентство по надзору за финансовым сектором внедрило комплекс пруденциальных нормативов по регулированию, который основан на уменьшении рисков и повышении устойчивости банковской системы в целом: 
- произведено введение коэффициент достаточности капитала к1-2; 

- произведено изменение расчета коэффициентов к7,к8 и к9; 

- изменение требований по созданию провизий по определенным видам кредитов. Ввиду того, что накопления кредитного риска и невозможности исполнения банками второго уровня собственных обязательств были применены меры относительно реструктуризации ссудного портфеля банков и создания специального банка. 2 ноября 2009 года в целях осуществления рекомендаций международных финансовых организаций были введены нормативы по необходимости наличия в банках Плана действий на случай возникновения непредвиденных ситуаций. Данное мероприятие было необходимо для проведения оперативных мероприятий по снижению уровня факторов, влияющих на финансовую стабильность банков[1]. 

Одним из мероприятий регулирующих органов на экономический спад стала разработка Базельским комитетом еще ряда дополнительных принципов. К ним относятся «Принципы надлежащего управления риском ликвидности и надзора». «Базель III» для оценки стабильности банков вводит два норматива ликвидности: показатель краткосрочной ликвидности (LCR) и показатель чистого стабильного фондирования (NSFR), которые должны стать внешними индикаторами устойчивости банков на случай возникновения кризисных проблем с ликвидностью. Но в настоящее время НБ РК использует более сильную методику регулирования деятельности БВУ в РК. Предложенные новые требования «Базель III» по ликвидности являются более лояльными по сравнению с казахстанскими, однако являются не простыми в расчетах[2].

В целях дальнейшего развития банковского сектора, а также, учитывая вступление  Казахстана во Всемирную Торговую Организациюнеобходимо было провести работу по ускоренному совершенствованию банковского законодательства с учетом международных стандартов, развитию конкуренции и либерализации доступа иностранных банков на отечественный финансовый рынок, принятию мер по совершенствованию консолидированного надзора на основе оценки рисков (с учетом действующих конгломератов в Республике Казахстан и возникающих в связи с этим рисков), снижению банковских рисков связанных с экспансией банков на внешние рынки, потребительским кредитованием и кредитованием малого бизнеса, совершенствованию финансовой статистики.

С целью улучшения ситуации в банковском секторе, в апреле 2012 года начал работу Фонд проблемных кредитов (ФПК) при Национальном банке РК, призванный выкупить у банков не связанные с недвижимостью безнадежные и сомнительные кредиты 5-й категории, по которым созданы 100% и 50% провизий, соответственно[3].  

Таким образом, одним из важнейших моментов обеспечения стабильного и полного функционирования банковской системы является наличие развитого и устойчивого реального сектора экономики с диверсифицированной структурой. В данных условиях необходимо, чтобы были созданы более действующие принципы и стратегия банков второго уровня РК, банковской системе управления требуются проведение мер, ведущих к долгосрочной стабильности, а не к получению краткосрочных больших доходов при повышенной рискованности операций, чему могут способствовать внедрение современных систем менеджмента рисками и рациональное использование имеющихся ресурсов[4].

Подводя итог можно сказать, что эффективное развитие экономики невозможно без развития малого и среднего бизнеса, чьим основным источником финансирования являются не крупные иностранные инвесторы, а отечественные банки. Таким образом, стоит уделить особое внимание состоянию внутреннего финансового сектора экономики и, прежде всего, кредитно-финансовым институтам и принять необходимые меры по его оздоровлению.
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Клиентская политика современного коммерческого банка должна быть направлена на максимально полное удовлетворение потребностей клиентов в банковских услугах. При этом банки постоянно расширяют и дополняют спектр предлагаемых услуг внедряя актуальные и востребованные услуги.

Банковский сектор относится к самому непостоянному. Это связано с тем, что меняется финансовая ситуация в стране и потребности клиентов. Понимают это и руководители банковских учреждений, поэтому основным направлением кредитных учреждений является разработка и внедрение банковских продуктов и, как следствие, банковских услуг.

Целью моей статьи является определение роли новых банковских продуктов в деятельности современных коммерческих банков. Главная задача состоит в исследование опыта внедрения новых банковских продуктов в деятельность отечественных коммерческих банков, определение влияние этого процесса на повышение качества предоставления банковских услуг .

Разработка нового банковского продукта начинается с мониторинга внешней среды с целью поиска идей. Проводится такая работа с помощью консультантов и агентов банка, поскольку они непосредственно связаны с клиентами.

Банковский продукт — это конкретный банковский документ (свидетельство), который производится банком для обслуживания клиента и проведения операции. Это может быть вексель, чек, банковский процент, депозит, любой сертификат и т.п.

Существуют различные определения банковских услуг. Так, О.И. Лаврушин определяет «банковскую услугу как одну или несколько операций банка, удовлетворяющих определенные потребности клиента, и проведение банковских операций по поручению клиента в пользу последнего за определенную плату» [1].
По мнению Ю.В. Головина, «банковская услуга – это совокупность операций, представляющая законченный комплекс услуг, удовлетворяющих какую-либо потребность клиента» [2].

Банки всегда использовали последние достижения науки и техники для облегчения ручного труда и ускорения выполняемых операций. Однако просто автоматизировать ручную технологию работы теперь недостаточно. Победителями в конкурентной борьбе будут те банки, которые полностью перестроят свою деятельность в соответствии с современными технологиями. При этом автоматизация должна рассматриваться как самоцель, а наполняться новым содержанием, т.е. расцениваться как инструмент достижения успеха. В этих условиях меняется роль персонала в банке, набор требуемых специальностей [3].

В процессе автоматизации можно выделить следующие составляющие: автоматизация внутрибанковской работы; автоматизация процессов связанных с операциями с внешними контрагентами. 

Банковским услугам присущи свойства класса услуг в целом: неосязаемость, несохраняемость, невозможность накапливания (в запасах или производства услуги впрок) и гарантии стабильности качества услуги, прямой контакт потребителя с производителем услуги. Необходимо выделить несколько черт, характерных только для банковских услуг. Во-первых, предоставление и потребление банковской услуги растянуто во времени. Во-вторых, потребительская ценность банковской услуги зависит от надежности банка в целом. В-третьих, ценообразование на банковские услуги носит особый характер. Так, отдельные услуги банка совершенно бесплатны, другие оплачиваются не клиентом, а самим банком (проценты по вкладу). В-четвертых, в оказании услуги совместное участие принимают потребитель и производитель услуги[4].

Другим распространенным критерием классификации банковских услуг является характер потребителя. В соответствии с ним выделяют розничные услуги (услуги для частных лиц) и корпоративные (для юридических). Услуги разделяются при этом на удовлетворяющие экономические запросы клиентов (потребности в получении дохода, прибыли, экономии затрат, времени и др.), психологические запросы (в безопасности, удобстве, уверенности, надежности, индивидуальном подходе) и социальные (в получении дополнительного престижа, общественном признании и пр.).

В последние годы банки активно расширяют сеть продаж. Но проводить агрессивную политику экспансии, не боясь оказаться в убытке, могут позволить себе лишь самые крупные розничные банки. Впрочем, даже им, а уж тем более всем остальным, менее известным, банкам необходимо определить для себя, какие каналы продаж будут наиболее эффективными, как выиграть борьбу за клиента и успешно конкурировать с небанковскими организациями, салонами связи, почтовыми отделениями, социальными сетями.

В банковской сфере преобладают прямые продажи, при которых банк и покупатель банковского продукта вступают в непосредственный контакт. Поэтому традиционной для банков является доставка услуг клиенту при помощи банковских отделений. Каждый дополнительный пункт массовых продаж дает возможность расширять не только масштабы реализации услуг непосредственным пользователям, но и продажу сопутствующих и дополнительных услуг. 

В последние годы появляются полностью автоматизированные отделения (чаще всего в формате мини-офиса) с небольшим числом сотрудников, которые лишь оказывают помощь клиентам в работе с банковскими автоматами и консультируют клиентов по вопросам осуществления операций. 

Более доступной для банков сейчас является другая форма продажи дополнительных продуктов своим клиентам - кросс-продажи. Под кросс-продажами понимают предложение клиенту, приобретающему какой-либо банковский продукт, купить другие (чаще всего, взаимосвязанные) продукты или услуги, причем на более выгодных условиях[5].

Многие банки, уже использующие отдельные решения интернет-банкинга, собираются в скором времени перейти к полноценному виртуальному обслуживанию, которое будет включать в себя также sms-банкинг, телефон-банкинг, wap-банкинг. В настоящее время лишь немногие казахстанские  банки имеют системы подобного уровня, однако в ближайшие несколько лет этот список, видимо, значительно расширится.

Банки увеличивают долю затрат на внешние технологии (в том числе на телекоммуникации как самый быстрорастущий сектор). Среди новейших банковских технологий выделяют следующие:

· технология вычислений в архитектуре клиент/сервер, причем, по мнению специалистов, наиболее привлекательной чертой этой архитектуры является не собственно увеличение производительности системы, а повышение уровня культуры, организации партнерства между сотрудниками подразделения информационных систем и внутренними клиентами;

· интерактивные технологии и обслуживание на дому с помощью персонального компьютера, телефона с дисплеем или интерактивного телевидения;

· интеллектуальные карточки (smаrt-саrd);

· обработка изображений платежных чеков. Новая технология занимает промежуточное положение между полностью автоматизированными безбумажными технологиями совершения банковских операций, до сих пор вызывающими у многих клиентов чувство дискомфорта, и старыми, менее эффективными бумажными технологиями, требующими значительного технического персонала. 

Банки используют также системы распознавания голоса, которые применяются в автоматизированных системах информационных услуг. С их помощью устное общение можно вести не по телефону, а с помощью компьютера.

Высокая информированность и повышенная требовательность клиентов вынуждает банки адекватно реагировать на их запросы, стремиться к первоклассному обслуживанию, индивидуализации программ работы с клиентами, повышению разнообразия банковских продуктов. Эти проблемы наилучшим образом решает Интернет, так как он дает возможность сформировать оперативно изменяющуюся информационную среду, позволяющую принимать абсолютно адекватное решение для бизнеса[6].

В условиях современной конкурентной борьбы на рынке розничных финансовых услуг огромное значение приобретает широкая продуктовая линейка, предлагаемая банками населению. При этом важным фактором конкурентоспособности продуктов и услуг, предоставляемых тем или иным кре​дитным институтом, является их гибкость, способность удовлетворять различные потребности кли​ентов в зависимости от изменения конъюнктуры и поведенческих настроений клиентов.

Разработка и запуск новых банковских продуктов должны предусматривать возможность опера​тивного вмешательства с целью оценки процессов, на основании полученных результатов вносить изменения как в сами продукты, так и в операционные процессы, сопровождающие их. На рынке появились новые депозитные продукты, которые, помимо основного назначения, — накопления и сбережения денежных средств, позволяли, например, застраховать жизнь вкладчика (совместные программы со страховыми компаниями, в рамках которых при оформлении вклада кли​ент бесплатно страховал свою жизнь на сумму вклада, на срок вклада), либо так называемые «муль​тивалютные» вклады, позволяющие в рамках одного договора открыть несколько счетов в разных валютах и конвертировать средства на счетах из одной валюты в другую неограниченное число раз в любое удобное для клиента время, в том числе дистанционно — с помощью интернета или мобиль​ного банкинга.[7]

В экономике любого государства банковская система занимает особое место. Являясь элементом производственной инфраструктуры, своей деятельностью банки создают возможность эффективной работы современной рыночной экономике.Доведение банковской продукции до потребителя - одна из важнейших задач, которую призван решать маркетинг. От качества решения этой задачи в полной мере зависит успех деятельности банка. Процесс доведения услуг до потребителя решается посредством функционирования так называемых систем доставки. Типы систем доставки могут варьироваться в широких пределах, поэтому перед маркетингом стоит проблема выбора той из них, которая будет соответствовать уровню обслуживания, месту и времени оказания банковских услуг.
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Today's insurance market of Kazakhstan is far from entering the maturity stage and solves the problem of its initial operation. Under these conditions, to talk about the management of competitiveness of insurance services in full its broad introduction to the activities of domestic insurance companies, as, for example, takes place in the United States, Japan and many Western European countries, it is premature. Insurance organizations of the republic, its insurance market as a whole has not yet exhausted the stages of the production and inventory management supply adequate extensive type of economic development. These are the basic steps, and their development is important. Only after going through these stages of the insurance market of the republic closely suited to the next phase, the corresponding intensive development[1].

To assess the competitiveness of insurance companies use a methodical approach, based on the receipt of generalized indicators, aggregating a number of special characteristics with regard to their weight and relevance. It uses the following algorithm [2]:

1. Determined partial indicators characterizing the properties of competitive insurance organization.

2. Determined values of the partial indicators for each of the alternatives (in physical units, and if necessary - in points)—Ki
3. With the help of an expert method builds the sequence of partial indicators of competitiveness, ranked by degree of importance to consumers.

4. Select an option - "standard", which is the base for comparison of particular indicators (in any of the alternatives can be used as a reference).

5. Private competitiveness indicators are compared with the standard version, and determine the index of private indicators (J) 

This figure is quite suitable for the comparative evaluation of the efficiency of insurance business and can not be used as an absolute characteristic.

To characterize the costs that determine results, we need to focus on the principle of 

In forming the aggregate marketing costs are taken into account the costs of market research; the development of innovative solutions; training market; organization of marketing activities; developing a comprehensive marketing plan; the establishment, strengthening and effective use of communication links; organization and sales promotion; advertising and commercial propaganda; measures to strengthen the image[3].

In practice it may be difficult to use the weighing mechanism (ratio) indicator results and costs. If the indicator is the result value (eg, profits), you can use a simple mechanism for comparing one-dimensional quantities.

But if the indicator results are presented in other units (market share, competitiveness), it can not be directly correlated with the value index. In this case requires a special mechanism for weighing the different qualities and characteristics of different size. Applying performance indicator as a relative value, intended for scientific study and selection of the most rational decisions, you can use an index approach, when the index of costs and benefits are expressed in index form, has no dimensions and allows to carry out the comparison procedure.

As part of the optimization modeling is always possible indexation of key performance indicators. performance indices are calculated in the comparison of the alternatives considered. At the same time one of alternative business decisions are taken as a base, and its rate was adopted on that unit.

The presented figures express the cumulative result of the insurance business. They aggregated by many factors and may, in fact, be called generalizing. However, insurance activities, as noted above, includes a number of relatively independent activities: financial, investment, communication, each of which has a direct impact on the final results, and largely determines the efficiency of the insurance organization. Each activity is characterized by its own results on the basis of which can be calculated the figures reflecting the efficiency of the individual activities.

These figures can not claim to be a general characteristic, as concerned only the individual elements of a whole, but can be successfully used as additional components.

The competitiveness of insurance services is generally defined, as has been shown above, the three essential elements:

- Property insurance services

-Property competing insurance services

-singularities consumers.

M. Porter a few adds to the pillars of competitiveness: "In any industry - whether it operates only on the domestic market or on an external, too - the essence of competition is expressed by five forces: the threat of new competitors; threat of the appearance of the goods or services—substitutes; the ability of suppliers of components, etc. to bargain; the ability of buyers to bargain; the rivalry between the existing competitors in a "[4].

Competitive product has any competitive advantage. "Competitive advantage is divided into two main types: lower costs and differentiation of products. Low costs reflect the company's ability to develop, manufacture and sell a comparable product at a lower cost than competitors: Differentiation—the ability to provide the buyer unique and more valuable as a new quality of the goods, the special consumer properties or aftermarket. "

Building on that position, M. Porter defines the properties and causes of international competitiveness of products. Quite rightly identifying a decisive contribution to the competitiveness of the product is indicated by two components of competitive advantage, he still does not reveal the influence of consumer characteristics on the assessment of its competitiveness. [5]

It should be noted that the vast majority of works devoted to competition and competitiveness, consider only property insurance and property insurance services competing. Numerous calculation methods for determining the competitiveness of insurance services operate by these groups of indicators—quality parameters (technical) and economic parameters. Let us consider in more detail the methods and determine the advantages and disadvantages of their use in the competitiveness of the system.

The choice of the comparison base is largely dependent on the correctness of the result of evaluation of the competitiveness and the future decisions taken. The basis of comparison may be: the need of customers; the magnitude of the required beneficial effect; competing insurance services; hypothetical sample; unique artist. In the case where the base of comparison is the need of customers, it is used to select the range of values ​​and the establishment of parameters of customer needs, evaluated and competing products that consumers use when evaluating products on the market, as well as the weighting of these parameters in the total dataset.

As for the comparison base is taken the value of the useful effect of the product necessary to the consumer, as well as the amount of money that the consumer is willing to spend on the purchase and consumption of a product, distinguished himself useful effect as a reference or the sum of funds. If a competitor has an estimated production, the product—sample models need and acts as a materialized requirements that must be satisfied by the service to be evaluated. Sometimes, as a comparison base acts hypothetical sample which is the average of a group of services parameters. This procedure is used in the case where the information on a particular pattern - analog insufficient. In fact, it comes to analyzing the needs, which may not exist, so this estimate should be viewed as indicative and subject to further refinement. [6]

Much more of the base of comparison is accepted peer group selected from the point of view of harmonizing the classification parameters of the sample and evaluated the services of which the most representative, and then advanced with the best prospects for further expansion of sales.

Evaluation of competitiveness of insurance services is made by comparing the parameters of the analyzed services with parameters comparison base. A comparison carried out by groups of technical and economic parameters. In assessing the use of differential and mixed evaluation methods.

Since parameters can be measured in a different way, then the evaluation of the regulatory parameters of the unit indicator takes only two values —1 or 0. In this case, if the analyzed service complies with mandatory rules and standards, the rate is 1, if the parameter services in regulations and standards do not fit, the index is equal to 0. In evaluating the technical and economic parameters of the unit rate may be greater than or equal to one if the basic parameters established normative and technical documentation, special conditions, orders, contracts. If the analyzed service has a parameter whose value exceeds the needs of the buyer, the above increase will not be evaluated by the consumer as an advantage and a single indicator for this parameter can not have a value greater than 100% and the calculations to be used a minimum of two values — 100% or actual value of this index. 

Differential method, as experience shows, allows only state the fact analyzed the competitiveness of the services or whether they have disadvantages when compared with analogue. He, however, did not take into account the impact on the consumer's preference in choosing services weighting of each parameter. To overcome this limitation using a complex method of estimation of competitiveness. It is based on the use of complex performance or comparison of specific beneficial effects of the analyzed sample and services.

A distinctive feature of this formula is that if at least one of the individual indicators is 0, which means a mandatory mismatch norm setting, the group rate is also equal to 0. It is obvious that the product is not competitive at the same time. 

The resulting group indicator Iтп characterizes the degree of conformity of the product of the existing requirements for the entire set of technical parameters, the higher it is, the overall better meet consumer needs. The basis for determining the weight of each technical parameter set are generally expert estimates based on the results of market research. Sometimes, in order to simplify the calculations and of the indicative estimates of the technical parameters can be selected the most significant group or used a complex parameter—a beneficial effect, which is further involved in the comparison.

Thus, one of the areas of the insurance company in the market conditions that ensure its competitiveness, is the financial management of the insurance company on the basis of capitalization and budgeting.
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Мeмлекeттің тұрaқты экономикacын құрудa caлықтар маңызды орын  алады. Экономикaлық мазмұн тұрғысынaн салық дегеніміз тұрғын, кәсіпорын (фирма) мен ұйымдардaн зaңға негізделіп алынатын міндетті төлем жүйесі. Сaлық мәcелесі мен caлық сaлудың тaмыры ғaсырлaрға тереңдеп кеткен. Салық – нарықтық қатынастардың бір бөлігі, оның қызмет етуі елдегі экономикалық реформалардың нәтижелілігімен тығыз байланысты.  Өз кезегінде жүргізілген салықтық реформаның тиімділігі мемлекеттің экономикaлық дағдaрысын, проблемaларын шешуші қызметін атқaруда. Яғни сaлық – бұл белгілі бір көлемде, белгілі бір мерзімде жалпы мемлекеттік қажеттіліктер үшін өкілетті мемлекеттік органдардың актілері негізінде бюджетке төленетін заңды және жеке тұлғалардың қайтарымсыз төлемдері[1]. 

Бүгінгі күні еліміздің салық жүйесі біршама өзгерістерге ұшырап, дамып және нығайып келеді. Президент биылғы Жолдaуында Қaзақстaнның әлeмнің бәсeкеге бaрынша қaбілетті әрі серпінді дамып кeле жатқaн мемлeкеттерінің қатaрына қалaй қоcылуы жолындaғы  негізгі жeті бaсым бaғытты aйқындаған eкен. Сол бaсымдaрдың ішіндe сaлық мәсeлесіне біршaма өзгерістер енгізілді. Екінші бaсым бaғыт Қазақстанды жaңа белеске көтеру-тұрлаулы экономикaлық өрлеудің іргетaсы болмақ. Яғни экономикaлық сaланы жaңарту және жаңғырту,  қарқынды дамыту жолдарын ұстануымыз қaжет деп қaрастырылған. 

Салықтaр – мемлекет қaржысының тұрaқты қайнар көзі болып табылады. Мемлекет салықтaрды экономиканы дaмыту, тұрaқтандыру барысында қуaтты экономикалық тетік ретінде пaйдаланады. Сaлықтар мемлекеттің егемендігінің бір  көрінісі. Осынысымен сaлықтар мемлекет меншігі мен заемдарынан түсетін тaбыстан ерекшеленеді[2].

Салық сaлудың негізгі мaқсаты – мемлекет қазынасын толтыру, еліміздің экономикасын дамыту, әлеуметтік жағдaйды жaқсарту және кәсіпoрын, тұрғындaр қaржыларын қоғамдық қaжеттілікке тaрту бoлып табылaды. 

Сaлықсыз мемлекеттің және онымен бaйланысты барлығының да өмір сүруі мүмкін емес. Қазіргі кездегі салықтардың мaңызы мен рөлі мемлекеттік органдарды қаржы ресурстарымен қамтaмасыз етумен шектелмейді. Салықтар ұлттық тaбысты мемлекеттендірудің басты құралы. Олардың мaкроэкономикалық рөлі aртып келеді, мұны ЖҰӨ-нің көлеміндегі салық үлесінің ұлғaюынан көруге болaды. Сaлықтaр экономикалық белсенділікті aрттырудың, ұдaйы өндіріс процесіне әрекет етудің басты бір тұтқасы ретінде – жаңа сипатқа ие болуда. Мұндай ықпал көп бағытта жүргізуде[3]. 

Салықтардың экономикалық мәні олардың өзінің функциялары мен міндеттерін жүзеге асыру үшін мемлекет жұмылдыратын ұлттық табыстың бір бөлігі болып табылатындығында. Қазақстан Республикасы тәуелсіздігін алған күннен бастап қысқа мерзімде қоғамның қажеттіліктерін қамтамасыз ететін өзінің салық жүйесін құруды көздеді. Яғни 1991 жылы салық мәселелеріне байланысты заң актілерін қабылдау мемлекеттің басты мақсаты болды. Бұл актілердің құрамына 14 заң актілері, солардың ішіндегі ең негізгісі „Қазақстан Республикасындағы салық жүйесі туралы” заңы кірді. Атап айтқанда, осы заң салық жүйесін құрудың жалпы принциптерін, салықтар мен төлемдер өндіріп алуды реттеу, сонымен қатар салық төлеушілердің құқықтары мен міндеттерін және төлемдердің бюджетке толығымен, әрі уақытында есептелуін анықтайды. 

Тарихымызда „Салық Кодексін” Қазақстан Республикасымен қатар ТМД елдері де қабылдады. Елімізде „Салық Кодексі” қабылданбас бұрын, салық заңы 45 заңдардан және Қазақстан Республикасы Президентінің үш жарлығынан құралған. Салық реформасын жүргізбес бұрын ең алдымен оның стратегиялық мақсаттарын, негізгі бағыттарын және өткізу мерзімін анықтау керек еді. Бұл салық реформасын жүргізуде кеткен негізгі кемшіліктердің бірі болды. Салық жүйесі әлемдік тәжірибеде жалпы қабылданған принциптердің есебі негізінде құрылуы керек болды. Оларға әділдік, қарапайымдылық және экономикалық бейтараптылық принциптері жатады[4]. 

Осы аталған мәселелер Қазақстан Республикасы Президентінің жарлығымен 1995 жылдың 1-ші шілдесінде жүзеге асқан „Бюджетке төленетін салықтар мен басқа да міндетті төлемдер” туралы заңында көрініс тапты. Оның негізгі мақсаттарына мыналарды жатқызуға болады: салық ауыртпалығын бюджетке төленетін салықтар мен басқа да міндетті төлемдер көлемін қысқарту арқылы төмендету, салық салудың халықаралық практикасының прогрессивтік тәжірибесіне жету, салық жүйесінде нақтылықты, қарапайымдылықты және әділікті қамтамасыз ету. Салық жүйесін жетілдіру бағыттары келесі: 

· салық жүйесінің тұрақтылығын қамтамасыз ету;

· салық жүйесін максималды ықшамдау, яғни заңдар мен нормалардан бір мәнді емес түсіндірмелерді алып тастау;

· салық ставкаларын төмендету арқылы, салық прессингін әлсірету;

· тікелей және жанама салықтарды оқтайлы түрде ұштастыру;

· тұрақты салық салынатын базасы бар, мүлік салықтарының рөлін күшейту; жеке тұлғаларға салық салуды, инфляциялық процесс есебімен салық салудың икемді шәкілін өндіруді жетілдіру және тағы басқалары[5].

Салық жүйесінде бюджетаралық қатынастар өте маңызды орын алады. Яғни, мемлекеттегі бюджетаралық қатынастар жүйесін жетілдіруде мына төмендегі ұсынымдарды ұсынуға болады:

· бюджет жүйесінің звенолары арасында кірістер мен шығыстарды оқтайлы түрде шектеу міндетін шешу, бұны заңмен бекіту. 

· аймақтық бюджет кірістерінің деңгейін жоғарлату;

· жасанды түрде қалыптасатын аймақтық бюджеттердің демеу қаржысын жою.

Сонымен қатар, қазіргі кезде теориялық және практикалық мәселелер қарастырылуда. Олардың қатарына мыналарды жатқызуға болады: экономиканы құрайтын аймақтардың жеткілікті дамуы, функционалдық қамсыздандыру, экономиканы жеткілікті түрде бағалау, экономиканың макроэкономикалық және микроэкономикалық деңгейлерін дамыту, Қазақстан экономикасының салық жүйесін қамтамасыз ету және тиімді салық салу негіздері ретінде экономикалық бәсекеге қабілеттілігін дамыту. 

Сонымен, қорыта айтқанда ұсынып отырған осы бағыттарды қаржы және салық саясатын жетілдіруде мақсатты түрде жүзеге асыру үшін, қаржы ағынында мемлекеттің реттеуші және бақылаушы рөлін дамыту керек деп ойлаймын. Бұл өз кезегінде мемлекеттің экономикалық қауіпсіздігін нығайтуды қамтамасыз етеді.
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В условиях сложившегося мирового финансового кризиса роль финансовой и кредитной систем возрастает. Итак, кредитная система представляет собой подсистему рыночной экономики, совокупность кредитных отношений, форм и методов кредитования, а также систему кредитно-финансовых институтов, оказывающих услуги всей сфере кредитных отношений и регулирующих экономику путем изменения количества денег в обращении [1].

Кредитная система, посредством аккумулирования временно свободных денежных средств и их перераспределения между сферами национального хозяйства, оказывает воздействие на структуру совокупного спроса и совокупного предложения.

Центральный банк и коммерческие банки образуют банковскую систему страны, которая занимает центральное место во всей кредитной системе. Эффективное функционирование банковской системы оказывает существенное влияние на экономический рост страны, повышение потенциала отдельных секторов экономики и на укрепление статуса государства в международном масштабе.

При этом отдельно роль центрального банка объясняется тем, что проводя денежно-кредитную политику и применяя определенные рыночные инструменты, центральные банк регулирует ликвидность банковской системы и экономическую конъюнктуру в целом. 

Центральный банк представляет собой главный, государственный, эмиссионный центр страны и является первым уровнем банковской системы. В мировой практике не во всех странах первый уровень банковской системы представляет центральный банк. Например, в США функции центрального банка осуществляет Федеральная резервная система, которая является совокупностью банковских учреждений.

НБРК оказывает влияние на экономику путем осуществления своих функций, выбора курса денежно-кредитной политики и применения инструментов регулирования.

В рамках функции банка, финансового советника и агента правительства РК, правительственные организации открывают счета в НБРК, по которым осуществляются расчеты. Также Национальный банк консультирует данные организации по финансовым вопросам.

Функция организации платежной системы страны предполагает, что Национальный банк разрабатывает формы и правила проведения безналичных расчетов, правила открытия, закрытия и ведения банковских счетов и т.д.

Национальный банк осуществляет валютное регулирование и контроль, устанавливая правила проведения обменных операций для обменных пунктов, выдает лицензии, устанавливает официальную ставку национальной валюты относительно иностранной и т.д.

Также Национальный банк осуществляет функцию контроля и надзора за деятельностью коммерческих банков и специальных кредитно-финансовых учреждений.

Роль коммерческих банков в развитии экономики заключается в том, что они, осуществляя расчёты, предоставляя кредиты и выступая финансовыми посредниками, способствуют росту общей эффективности производства и производительности общественного труда.

Коммерческие банки предоставляют следующие основные услуги, оказывающие влияние на экономику:

1. Кредитование. Предоставляя кредиты компаниям, индивидуальным предпринимателям и населению, а также на развитие отдельных отраслей и регионов, банки способствуют развитию предпринимательства, росту благосостояния граждан и улучшению состояния различных сфер экономики. 

2. Банковские инвестиции, то есть покупка акций и облигаций. Приобретая доли в компаниях или покупая облигации, банки увеличивают ресурсы фирм и способствуют их эффективному функционированию.

3.  Лизинг, факторинг, форфейтинг – финансовые услуги коммерческих банков.

4. Трастовые операции. Управляя капиталами клиентов, банки способствуют сохранению денежных средств своих клиентов, что в свою очередь обеспечивает эффективную деятельность фирм.

5.  Привлечение депозитов. Депозитные ресурсы банков являются источником кредитных ресурсов банка.

По состоянию на 1 января 2016 года банковский сектор РК представлен 35 банками, из них банки со 100% участием государства в уставном капитале – 1, банки второго уровня с иностранным участием – 16, дочерние банки второго уровня – 13. Количество филиалов банков второго уровня 346.

Таблица 1. Роль банковского сектора в экономике РК
	Наименование показателя / дата
	01.01.2014
	01.01.2015
	01.01.2016

	ВВП млрд. тенге
	34 443,4
	39 040,9
	41 308,0

	Отношение активов к ВВП, %
	44,9%
	46,3%
	57,6%

	Отношение ссудного портфеля к ВВП, %
	38,8%
	36,8%
	37,7%

	Отношение вкладов клиентов к ВВП, %
	28,6%
	28,5%
	37,8%

	Коэффициент размещения части средств во внутренние активы
	1,133
	1,148
	1,158

	*Примечание. Источник: отчеты НБРК о состоянии банковского сектора РК на 1 января 2015 года и 1 января 2016 года[3,4].


В банковской системе Казахстана Банк Развития Казахстана имеет особый правовой статус, который определяется Законом Республики Казахстан от 25 апреля 2001 года № 178-II «О Банке Развития Казахстана». Согласно статье 3 данного Закона, «целями деятельности Банка Развития являются совершенствование и повышение эффективности государственной инвестиционной деятельности, развитие производственной инфраструктуры и обрабатывающей промышленности, содействие в привлечении внешних и внутренних инвестиций в экономику страны». С начала деятельности общий объем профинансированных Банком Развития проектов и инвестиционных программ составил 1 691 млрд. тенге. С момента создания (с 2001 года) Банка Развития одобрены к финансированию 111 инвестиционных проекта об- щей стоимостью 4 897,8 млрд тенге с участием Банка Развития на сумму 2 469,2 млрд тенге и 95 экспортных операций стоимостью 613,5 млрд тенге с участием Банка Развития на сумму 373,9 млрд тенге.

Кроме первого и второго уровня банковской системы кредитно-финансовыми институтами являются специализированные небанковские кредитно-финансовые институты. 

Специализированные кредитно-финансовые институты представляют собой небанковские учреждения, осуществляющие кредитование определенных сфер и отраслей экономики, специализирующиеся на выполнении ограниченного спектра операций и обслуживании узкого круга клиентов.

В мировой практике к специализированным кредитно-финансовым институтам относятся инвестиционные, финансовые и страховые компании, пенсионные фонды, сберегательные кассы, ломбарды и кредитные кооперации, которые оказывают значительное воздействие на функционирование кредитных отношений, производства и потребления.

Роль специализированных кредитно-финансовых институтов в развитии экономики выражается в том, что осуществляя долгосрочные инвестиции в различные программы развития регионов и отраслей, они способствуют развитию ведущих отраслей экономики, отсталых регионов и стимулированию роста потребительского спроса.

Страховые компании аккумулируют значительные денежные средства на длительный срок,  которые становиться кредитными ресурсами. Это объясняется тем, что приток денежных средств в виде страховых взносов (премий) больше суммы ежегодных выплат страховых возмещений. Таким образом, они инвестируют в акции компаний, в государственные долговые обязательства и выдают долгосрочные кредиты компаниям различных отраслей экономики.

По состоянию на 01.01.2016  года страховой сектор РК представлен 33 страховыми организациями, в том числе 7 – по страхованию жизни. Количество страховых (перестраховочных) организаций являются участниками АО "Фонд гарантирования страховых выплат" – 30, количество представительств страховых организаций-нерезидентов РК – 3. 

Пенсионные фонды - это специализированные кредитно-финансовые институты, основной задачей которых является сбор и аккумуляция денежных средств, предназначенных для пенсионного обеспечения граждан при достижении ими определенного возраста. 

Роль данного вида кредитно-финансовых институтов в развитии экономики в том, что накопленные в течение длительного времени пенсионные фонды используют посредством осуществления долгосрочного инвестирования.

В РК с 1997 года действует накопительная пенсионная система.

Таблица 2. Роль пенсионного сектора в экономике РК
	Наименование показателя / дата
	01.01.2014
	01.01.2015
	01.01.2016

	ВВП млрд. тенге
	34 140
	38 711,9
	41 307,6

	Отношение пенсионных накоплений к ВВП, в %
	10,9
	11,7
	14,1

	Отношение пенсионных взносов к ВВП, в %
	8,9
	9,5
	10,6

	Отношение «чистого» инвестиционного дохода к ВВП, в %
	2,2
	2,6
	4,2

	*Примечание. Источник: отчеты НБРК о состоянии накопительной пенсионной системы РК на 1 января 2015 года и 1 января 2016 года[5].


Роль инвестиционных компанийв развитии экономики  заключается в том, посредством выпуска и размещения собственных ценных бумаг инвестиционные компании мобилизуют денежные средства частных инвесторов и осуществляют финансирование различных сфер экономики. 

Таким образом, каждый вид кредитно-финансовых институтов оказывает значительное влияние на совершенствование как отдельных отраслей и регионов, так и на экономику в целом. Необходимо отметить,  что существуют определенные проблема заключающаяся в не распространённости услуг отдельныхкредитно-финансовых институтовв Казахстане. Это связано с низкой информированностью населения о парабанковской системе страны и определенным недоверием новым видам кредитно-финансовых институтов.
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The paradigm of modern Kazakh governmental management has a variety of innovative approaches in institutions management. This is the result of the intense work performed during period of independence, during which the government, national companies, manufacturers, banking and infrastructures moved from the Soviet approach to the management and made their choices in favor of western, international and progressive development. During the years of independence Kazakhstan has been able to transform from a homogenous communist society into a country where more attention is paid to development in favor of the people, for the convenience of people. Compared with other CIS neighbors, we can conclude that the multi-vector policy, vertical power dynamics, which become increasingly horizontal from year to year shows that development of Kazakhstan is going in the right direction. That is why there are various programs of innovation and transformation in every branch of government.

One of the paths for innovations is implemented in financial management, which is why here finances will be discussed, namely, an increase in interest rates of deposits in tenge in banks for the purposes of maintaining the value of the national currency will be considered. The aim of the report is to demonstrate how this decision had a positive impact on the economy as a whole over the last several years. Another consideration is the short-term nature of the reforms, which necessitates structural long-term solution in order to maintain functionality of the financial sector, as well as of the national economy as a whole. The work will consider several aspects. First is the role of paternalistic approach to state government; second, how this decision affected the economy of Kazakhstan; finally, a remark will be provided as to what to expect in the future, both in terms of immediate development and the long-term perspective.

Constitution of Kazakhstan establishes the republic as a democracy, though Western thinkers would postulate that the Kazakhstani regime has more features of an autocratic government [1]. It is worth noting that despite the uninterrupted tenure of the current head of state since independence, the strict control of the mass media, and lack of a strong opposition in the country economic development and living standards are rising. The economy based mostly on the export of natural resources and raw materials allowed for a relatively high level of economic development. Kazakhstan was among the leading countries in regards to the growth rate of the real GDP over years up until 2015. The key role in economic growth was also attributed to attracting the international investment, allowing the country to build up its capital. 

Stable economic growth created conditions where stability was established in the political situation. There are almost no protests and open aggression against the current regime. Perhaps it is because of “path dependency” that a society established during the Soviet regime still requires a strong public administration to make policies in all aspects of public affairs [2]. Communism has left a mark in the mindset of the population, which is willing a full governmental intervention in all aspects of life. Government intervention in economic policy allows to control the tenge exchange rate against foreign currencies without a direct function of its actual volatility in the country. National reserves have always been used to maintain a stable exchange rate in crises and difficult times [3]. But as of 2015 the situation began to change, which is why it is an innovation in the financial management of the country.

This decision is a breakthrough innovation for Kazakhstan, but from the perspective of the international market, it is a quite logical and commonly used approach in the management of financial institutions. Market based value of Kazakhstan tenge joined Kazakhs to the global changes in exchange rates and put them in a historically new position. That is, the government relieved itself of the support of the course authority, but has introduced measures to support the tenge. After the devaluation of 2016 the situation in the currency has been extremely unstable and preference was given to the dollar or other investments such as real estate. Innovation such as the introduction of 15% of the rate for deposits and decreased interest rates on foreign currency deposits up to 2% meant that the attractiveness of deposits in tenge increased. Also the amount of guaranteed compensation for deposits in tenge increased to up to 10 million tenge [4]. 

As a result, the facts demonstrate that despite the high volatility of tenge in 2016, Kazakhstan has managed to maintain a corridor between 350-330 tenge to the US dollar [5]. This is a good indicator, given the magnitude of changes in financial management, international oil prices influence the currency strong attachment to the Russian ruble.

Speaking about the future prospects of this innovation, it could have a strong impact on the maintenance of the national currency, but since January 2017, the interest rates are reduced to 14%. Some banks have already lowered rates, causing an outflow in keeping the national currency in banks. In the future, if the interest rates continue to fall, there will be a possibility of weakening of tenge at parity with the dollar. The result of this decision may be the weakening of the economy as a whole because of the lack of liquidity of assets from the bank to reinvest in the economy. Lowering activity in tenge may lead to a shortage of supply and consequently decreasing  demand with goods and services in the market. This is one of the variants of scenario with decreasing confidence in the national currency.

However, it is important to take into consideration the conditions of the international market and the way it affected the Kazakhstani economy, which is dependent on raw materials export to a great extent. Such a sudden short-term shock left little room for maneuver for the government of Kazakhstan, as well as some of the other states dependent on raw materials export, with the likes of Azerbaijan (devaluation of manat in 2016) and Russia (currency crisis since 2014).

In such conditions the innovation discussed in this work was one of the more feasible short-term solutions. Similar short term solutions were used during the 1973 oil crisis. This crisis is also an example of a sudden change in the oil prices, though the nature of this change was artificial, something that one would not say about the recent situation with confidence. It led to the end of Bretton-Woods system, under which the US dollar served as the international currency along with gold. The Bretton-Woods system was replaced by free-floating of the world currencies, a scheme widely used in the current international financing [6]. This is similar to a current situation in Kazakhstan, which suggest that the reform was a comparatively successful solution in the short-term. Nevertheless, the long-term solutions are required in the future.

As a final remark, innovation in the field of fiscal legislation relating to the profitability of keeping money in the national currency is a key way of regulating the economy with a free-floating rate of tenge in the short term. Keeping in mind factors of policy and political system in the country, the liberal solution of the state compensated the increase in the interest rate quite successfully in 2016. Future opportunities in 2017 will come from the feasibility of maintaining high interest rates, the cost of a barrel of oil, foreign policy factors and trade agreements at the state level.
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Страхование одновременно обозначается как один из стабилизаторов финансовой и общественной ситуации в стране и как одна из сфер экономики и бизнеса. В то же время страхование является одним из способов управления риском. Особенность страховой защиты заключается в компенсации ущерба при осуществлении страхового случая. Страхование банковских рисков, банковское страхование — уже на протяжении многих лет широко и довольно успешно применяется во многих экономически развитых государствах. [1]

1-ый банковский страховой полис служил защитой денежных средств банка от крупных потерь, выданный в 1911 году в CШA. А в нынешнее время, на рубеже столетий только в Соединенных Штатах Америки каждый год продается наиболее 2-ух тысяч полисов банковского страхования. [2]

В ситуации экономического регресса коммерческие банки работают в области высокого риска. Об этом свидетельствуют наиболее распространенные причины банкротства банков:

· неудачные поиски участников нового капитала;

· неудачная торговля закладными ценными бумагами;

· превышение возможностей над спросом;

· некачественное исследование данных о ситуации на финансовом рынке и клиентах банка и др. [1]

Отличительная черта банковского страхового бизнеса, связанно с возвышенным риском. Банки работают в сфере управляемого риска, по данной причине очень принципиально уметь предсказывать страхование банковских рисков, своевременно давать оценку рискам на финансовом рынке.

На все вариации рисков воздействует много факторов, как окружающей среды, так и внутреннего характера. В значительной степени риски находятся в зависимости и от того, на каком временном отрезке они рассматриваются. На коммерческий банк воздействуют последующие основополагающие категории рисков: Общие риски, которым подвергаются все. Это стихийные бедствия, социальные потрясения и т.д. Обычный метод защиты от них — страховка. Рыночные риски, которым подвергаются все субъекты рынка. Выражаются они во внезапной реакции рынка на банковскую стратегию и продукты, во влиянии на рынок изменений политического и законодательного характера. Основное средство защиты от них — изучение рынка, прогнозирование и развитие маркетинга. [3]

Страховой рынок Республики Казахстан по итогам 2016 года собрал страховых премий на сумму 357 млрд тенге, что на 24% больше, чем в 2015 году.

Объем страховых премий по обязательному страхованию достиг 90,6 млрд тенге, увеличение по отношению к 2015 году составило 24%, по добровольному личному страхованию до 86,5 млрд тенге, прирост 4%, по добровольному имущественному страхованию на 36% – до 180 млрд тенге.
Увеличение объема премий произошло за счет обязательного страхования ГПО автовладельцев – 47,5 млрд тенге (рост на 23%); страхования имущества – 74,3 млрд тенге ( рост на 24%); добровольного страхования гражданско-правовой ответственности – 46,6 млрд тенге (рост на 88%); обязательного страхования работника от несчастных случаев при исполнении им трудовых (служебных) обязанностей – 38,7 млрд тенге (рост на 27%).
Страховые выплаты за 2016 год выросли, превысив 97 млрд тенге, прирост на 17%. По обязательному страхованию объем выплат равен 29 млрд тенге (рост на 8%), добровольному личному страхованию – 31,8 млрд тенге (снижение на 2%), добровольному имущественному страхованию – 36,2 млрд тенге (рост на 54%).
По обязательному страхованию ГПО автовладельцев за 2016 год было выплачено 22,7 млрд тенге (рост на 25%), по добровольному страхованию автотранспорта (АвтоКАСКО) – 6,8 млрд тенге (рост на 19%), по страхованию на случай болезни – 17,6 млрд тенге (снижение на 3%). Общие активы по страховому рынку составили 856,5 млрд тенге (рост на 4%), страховые резервы – 412 млрд тенге (рост на 9%), собственный капитал – 402 млрд тенге (снижение на 1%.) по отношению к 2015 году.[6]

Для страховой компании полис – это товар, который обязан обеспечивать высокий уровень защиты для банка, гарантировать третьим лицам устойчивость кредитного учреждения. А для этого необходимо очень серьезно подходить к заключению договора страхования банка. Это заключается в следующем: проведения комплексной проверки финансового состояния банка, организации контроля, определения четких обязанностей служащих и т.д. Иначе говоря, страховая компания должна провести ряд мероприятий. В целях собственной финансовой безопасности Страховщик никогда не берет на себя 100% объем страхового покрытия, так как выгоднее этот риск разделить с другими страховыми компаниями, т.е. прибегнуть к соцстрахованию или перестрахованию. Сотрудничество с западными фирмами позволяет использовать их опыт. Таким образом, страховая компания выходит на рынок не только с гарантией защиты, но и в качестве кредитной, инвестиционной компании она способствует расширению экономических отношений, интеграции разных стран.

В ситуации, когда основные фонды в экономике страны критически изношены и явно недостаточны масштабы инвестиций в их обновление, такое сужение пределов страхуемости рисков может резко уменьшить доступность страхования для большинства предпринимателей. Потребители же страховых услуг, работающие с собственными кэптивами, капитал которых продолжит формироваться, в основном, за счет средств российских поставщиков, будут испытывать повышенную зависимость от условий, которые будет диктовать международный перестраховочный рынок. [4]

Рассматривая современное состояние казахстанского страхового рынка, следует отметить, что отечественный рынок можно определить в большей мере как перспективный, или потенциальный.

Очевидно, что успешность деятельности любого банка во многом зависит от его репутации. Заключение договоров страхования является надежным способом, позволяющим банку минимизировать убытки, следовательно, избежать нежелательной огласки и сохранить хорошую репутацию. Банковское страхование считается в мире одним из самых сложных видов страхования, и здесь финансовому учреждению при выборе страховой компании крайне трудно, а иногда даже и невозможно, обойтись без помощи высококвалифицированного страхового брокера. Ведь только он, обладая глубокими знаниями, обширной базой данных и опытом, может надежно разместить риск на наиболее выгодных для клиента условиях, подобрав российского страховщика, наиболее полно отвечающего требованиям клиента, и обеспечив перестрахование риска на международном страховом рынке. 

Управление рисками и страхование являются составляющими современной концепции экономической безопасности и стабильности бизнеса. Банковское страхование является одним из стандартных продуктов для банков на мировом рынке. Наличие такого покрытия обычно выдвигается как одно из стандартных условий при открытии, например, международных банковских кредитных линий или установлении корреспондентских отношений. [6]
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Eurasian Economic Union is the international, regional and integrational union which legalizes the free movement of goods, service, capital and work force between countries like Russia, Kazakhstan, Belarus, Armenia and Kyrgyzstan and which is came into force in the 1st of January in 2015.
The main objectives of Eurasian Economic Union:

· To improve the living standards of the memeber countries and to create opportunities for their development in economic persistance;

· To aspire to create  the common market of goods, services, capital and work force in circle of union;

· To modernize, cooperate and increase the competitiveness of national economics all-around at the  level  of global economics. 

The main aims and principles of regulations in financial market are shown in the 70th article of XVI section of the law which is about “The ratification of Eurasian economic union’s agreement” which was accepted in 2014.  In this law it is also shown the creation of opportunities for mutual admitting the service licenses in insurance sectors, and also in the sectors of securitythat given by authorized bodies of one countryto be admitted in the regions of another member countries. 
The banking sector of every country is the most important field either in terms of range and in terms of economics. Because if there is the fall of banking sector or crisis in banking sector, it totally has bad influences not only on financial system of the country, but also on its economics.  For this, the strict control over banking sectors is considered to be the liability of every country.

Eurasian Economic Union aims at creating common financial market by the year of 2025. According to this, there will be some changes in the banking sectors of the countries. Before creating the common financial market, there are many topical issues in the countries’ banking system in current days. 
According to the fact, that these countries have intention to create the common financial market, nowadays they must aim at making their banks competitive and increasing the financial persistance. They must resist the competitiveness between banks because of the financial crisis and as they are going to enter WTO. Conforming to this,  EEU countries aspire to move from 3 standard to 4 new standard of Basel Committee.
According to the law about “The ratification of Eurasian economic union’s agreement” which came into force in 2015, there are the following objectives and principles associated with the regulation of financial market in the union area:

1. Member countries should do the following tasks with agreed regulations of financial markets in the circle of the union:

a) To deeper the economic integration of member countries in order to provide the achievement of their financial market without discrimation between member countries and to create the financial market and in the circle of the union;

b)  To provide with an effective and guaranteed protection of legal interests and consumers’ rights while performing financial service;

c) To create opportunities for mutual admitting the service licenses  in insurance sectors, and also in the sectors of security that given by authorized bodies of one country to be admitted in the regions of another member countries;

d) To identify the ways of the risk management in financial markets of member countries according to international standards;

e) To identify requirement(prudential requirements) set on services of security markets, insurance, and banking; 

f) To identify the techniques for achieving the control over service of participants in finacial markets;

g) It is fulfilled through the aims and principles to provide the service’s transparentness of participants in financial markets.   

2.  For creating opportunities in order to achieve capital free movement in financial market, member countries should follow the main objects in cooperation as:

a) To regulateand developservices in security markets, insurance and banking between authorized bodies of member countries and to exchange with information, especially with the secreet information about the problems of controlling and regulation according to international agreement in the circle of union;

b) To organize agreed events where current and probable problems in financial markets can be discussed and can be provided with prepared proposals to solve it;

c)  Authorised bodies of member countries hold consultation meetings to solve the problems in regulation of banking services, insurance service, security markets. [1]

Let’s analyze the question whether member countries’ banks ready to resist new dangers and threats. Also, make a comparative analysis of the recent statistics created through a number of years by these bank unions. 

The diagram №1.The number of commercial banks in member countris of EAEU.(unit)
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Source: http://www.eurasiancommission.org/This chart is based on the collaboration between the author and materials taken from the source.[2]
As we see from chart, according to the given information for the first half of 2016, the number of Belarus banks has reduced to 6 banks since 2012. That is the decline to 18,75%. There is an increase in numbers of Kyrgyzstan banks, it is 25%.
Among member countries of EAEU, Russia leads.  There are 680 banks in Russia in 2016, and it is 86,4% of all banks. The next place is for Kazakhstan, it is 4,4% . There has been reduction in Russian banks since 2012. As we see from the chart there is decrease in numbers from 956 unit to 680, that is estimated to be 28,9% of decline. The factor that influenced on that is the global financial crisis that caused by the put sanctions to Russian economics.
If we analyze the data  in terms of the numbers of assets among the member countries of EAEU, as we see from diagram larger part of assets are obtained by Russian and is 91,5% of all assets. The next place is for Kazakhstan with 5,3%, and then Belarus with 2,4%.

In terms of liability volumes Russia leads, that is it takes 91,01% of all part. The second place is for Kazakhstan banks  with also significance of 5,7%.The third place is for Belarus banks with 2,55%.

In the first half of 2016 the volume of Union banks'  assets were estimated to be 1352.7 billion dollars. This index has increased in comparison with last year. This index has increased to 7,93% in comparison with last year. When it comes to the liabilities of banks, it is estimated to be 1128,7 billion dollars and we can see an increase to 6,3% in comparison with the information on the conclusion of 2015. 
According to the result of made analysis, the number of EAEU banks has decreased last 5 years. The factor that directly influenced on it is the financial economic crisis. In addition, the consolidated financial statement has also reduced in comparison with 2012. If we aspire to common financial system, from now we should develop our banking sectors which is considered to be the main object of financial sector. 
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Халықаралық салық салудағы жеткілікті үлкен орын әлемдегі әртүрлі елдердің салық жүйелерін салыстырмалы талдауға беріледі. Өйткені, әлемдік шаруашылық байланыстардың қазіргі кезеңіндегі анағұрлым үшкір бәсекелестік, қазіргі уақытта, макроэкономикалық дамудың екі алдыңғы қатарлы үлгілері арасында жүруде - неолибералдық (англосаксондық) және әлеуметтік-нарықтық (континенттік еуропалық) – онда осы зерттеу шеңберлерінде біз, ұлттық салық жүйелері құрылымының және жоғарыда аталған үлгілердің анағұрлым сипатты өкілдері болып табылатын мемлекеттердің ұлттық салық саясатының ерекшеліктерін атап өтеміз. [1] 

Әлеуметтік нарықтық шаруашылық деп аталынатын экономикалық үлгі Еуропаның континенталды мемлекеттеріне сипатты. Осындай мемлекеттердің мысалы ретінде Алмания, Франция, Италия, Швеция болып табылады. Осы елдердің экономикасындағы мемлекеттің рөлі әрқашанда жоғары болды, сәйкесінше, мемлекеттік шығындардың деңгейі же үлкен болып табылады.Мысалы, 2003 ж. ЖІӨ-ге пайыздарын бойынша үкіметтік шығындар келесілерді құрады: Алмания мен Италияда 48,9%-дан; Францияда - 54,5%; Швецияда - 58,2%, сол уақытта, Ұлыбританияда - 42,6%; Канадада - 40,1%; АҚШ-да - 35,7%; Ирландияда - 35,2%.  Мемлекет табыстарының бастапқы көзі – әлеуметтік-нарықтық шаруашылық мемлекеттерінде жеке және заңды тұлғалар үшін салық ауыртпалығының анағұлым жоғары деңгейі негізінде қалыптасатын салық түсімдері болып қалады. Үкіметтің 2003 ж. ЖІӨ-ге пропорциясындағы салықтық және салықтық емес түсімдерінің деңгейі: Алманияда - 45%; Италияда - 46,4%; Францияда - 50,4%; Швецияда -58,7% құрады, сол уақытта Ұлыбританияда - 39,3%; Канадада - 41,3%; АҚШ-да - 30,9%; Ирландияда - 35,4% құрады. [2]

Қазақстан Республикасы үшін Еуропа елдерінің салық жүйелері анағұрлым жоғары қызығушылықты болып келеді. Осыған байланысты, бірқатар еуропа мемлекеттерінің салық жүйелерінің салыстырылуын жүргіземіз. Тіпті, оны іске асыру кезеңінен бастап, еуропалық салық ұқсастандырудың оңтайлы нәтижелерін есепке ала отырып: интеграциялық қауымдастықта ішкі кедендік салымдарды толығымен алып тастау, ҚҚС-н алу бойынша бірегей әдісін енгізу, тура салықтарды ұқсастандыру шеңберіндегі жұмыстың басталуы, - ЕО-қа және ВЖЭ-не мүше-мемлекеттердің ұлттық салық жүйелерінің құрылымы әлі біртекті емес екенін, ал бөлшектену қандай да бір мемлекеттің дамуы үшін кез-келген салықтың әртүрлі рөлімен шартталғанын мойындау керек, өйткені ЕО елдері алдыға ұлттық экономикалық дамудың әртүрлі тұжырымдамаларын қойды.

«ЕО-тың ескі мүшелері» топтастырылуының шеңберінде (ЕО-15) макроэкономикалық дамудың анағұрлым сипатты барлығы үш үлгілерін бөлуге болады: англосаксондық (неолиберальдық), оңтүстікеуропалық және әлеуметтік нарықтық, олардың әрқайсысы үшін ұлттық экономикадағы жалпы салықтың, сондай-ақ, олардың белгілі бір түрлерінің орны, әртүрлі мағынаға ие болады. 

ЕО елдеріндегі компанияларға салық салуды үйлестіру мәселелерінде бірінші кезектегі мағынаға келесілер ие болады: салық базасын бірегейлендіру,  салық қойылымдарын ұқсастандыру, сонымен бірге, қос қабат экономикалық және заңдық салық салудың алдын-алу болып табылады. 

Еуропалық Одақ 15 бойынша және ЕО-қа жаңадан кірген оншақты мемлекеттер бойынша, орташа алғанда, ТС бойынша айырмашылық он пайыздық пунктерін құрайтынын байқауға болады. Осылайша, ЕО-қа жаңа мүше-мемлекеттерінде бизнесті жүргізудің салықтық шарттары ЕО-15-ке қарағанда жақсырақ болады. Осы жағдайлар, кәсіпорындардың салық ауыртпалығының шектен тыс деңгейімен ЕО-тың ескі мемлекеттерінен Еуроодаққа жақында ғана кірген Орталық Еуропа елдеріне кәсіпорындарды қайтадан базалаудың бастапқы себептерінің бір қызметін атқарады. 

ЕО-тың барлық резиденттерінің Еуроодақтың бюджетіне тікелей төлейтін жалпыуропалық салықты енгізу әлеуеттері интеграциялық қауымдастықтың ішіндегі талқылауларында үлкен орынды алады, бірақ, әлі күнге дейін, жеткілікті деңгейде тұманды болып қалуда. Салықты бекітудің идеясы, оны жинау бойынша бүткіл жауапкершілік тікелей Еуроодақтың органдарына берілуші еді, ЕО-тың қызметін қаржыландыру мөлдірлігінің жоғарылауымен (Брюссель мекен-жайына ЖІӨ-нің белгілі бір үлесінің және ҚҚС-ның аударымдарының істегі жүйесі жеткілікті күрделі және шиеленіскен), сонымен қатар, интеграциялық қоғамдастықтығының үнемі ұлғаюымен байланысты мүше-мемлекеттердің бірлескен шығындарының әлеуетті ұлғаюымен байланысты. Жалпыеуропалық салық ЕО елдерінің, Еуроодақ органдарының тарапынан жалпы бақылауы бойынша, ұлттық салық жүйелерінің шынайы бірлесуінің нәтижесіне – еуропалық салық координациясының ең жоғарғы мақсатына айналатын еді. Онымен қоса, Еуроодақтың қаржылық әкімшіліктендіруінің  аса жоғары емес деңгейін, (мысалы, 2000-ші қаржылық жылы жұмсалмаған соммалар жалпыеуропалық бюджеттің 11%-ға жуығын құрады, сонымен бірге, Брюссельді ұлттың үстіндегі «салықтық құбыжық» тұлғасы ретінде көргісі келмейтін ЕО елдерінің көптеген азаматтарының, осы мәселе бойынша теріс ұстанымдарын есепке ала отырып, бірегей еуропалық салықты енгізудің уақыты әлі ерте болып көрінеді. [3]

Салық гаваньдері қызметінің экспансиясы 1970-е жж. басталды, ол кезде әлемдегі алдыңғы қатарлы мемлекеттердегі мемлекеттік реттеудің жоғары деңгейі - жеке және заңды тұлғалар үшін салық ауыртпалығының жеткілікті дәрежедегі жоғары деңгейін анықтады. Мысалға, АҚШ-та 1970-ші жж. ішінде компаниялардың табысына жоғары салық қойылымдары 50%-дан жоғары, ал жеке табыс салығының шекті қойылымы 70%-ға теңесті. Нәтиже өзін ұзақ уақыт күттірмеді: 1976 ж. салық гаваньдері арқылы барлық америкалық активтерінің  17% бақыланды, ал 1978 ж. АҚШ-тың шетелдік инвестицияларға барлық табыстарының 43% өздерін салық гаваньдерінің резиденттері деп таныстыратын тұлғалардың мекен-жайларына түсті. [4]

Несиелерге пайыздарды алып келу мен алып кетудің тиімді салықтық шарттарындағы аумақта орналасқан қаржы компаниясы, іскерлік тәжірибеде «өткізетін» немесе «каналды» компания атағына ие болды.

 «Өткізетін» қаржы компаниясын орналастыру үшін тиімді салық шарттарымен ерекшеленетін, мойындалған юрисдикциялардың бірі - Нидерланды болып табылады. Нидерландыда қаржы компанияларына ұсынылатын жеңілдіктер жүйесіне нақтырақ тоқталайық. 

Қаржы операцияларының көлемі бойынша Нидерландыда белгілі бір шектеулер бар. Бұл, ең бастапқы кезекте, қарыз қаражаттар есебінен өткізілетін, несиелік қызметтің ауқымына қатысты. Заңнамада қарыз қаражаттар мен фирма капиталы көлемінің ара қатынасына нақты нұсқаулықтар болмаса да, салық инспекторы жеңілдіктерді алу шарты ретінде қарыз және акционерлі капитал арақатынасының төмендеуін талап ете алады. Ол 6:1-ден көп болмауы тиіс.

Салық жеңілдіктерінің сан алуан түрлерін ұсыну механизмін қарастырайық. Қаржы компаниясының табысы алынған және ұсынылған несиелер бойынша пайыздардың айырымымен шартталған. Клиентті несиелеу үшін қаражаттардың көзі болып табылатын қарызға қызмет көрсету бойынша шығындар салық салынатын табыстан шығарылып тасталады. Осылайша, несие үшін түскен және төленген пайыз арасындағы табысқа салық салынады. Осы айырым нөлге дейін оңай қысқартыла алады, егер несиелендіру фирмаішілік шарттарда жүргізілсе. Сондықтан, Нидерландының заңнамасы салықты минималды салық салынатын табыстан төлеуді талап етеді. Оның көмегімен, салық сатылары өзінің салық тәуекелдерін шектеуге тырысады. Осы салық несие ресурстарын Нидерланды арқылы аудару кезіндегі салық шығындарының жалғыз ғана түрі болып табылады.

Дүниеде оннан астам мойындалған оффшорлық банк орталықтары бар. Олардың ішінде: жоғарыда аталған Кипр мен Кайман жағалаулары, сондай-ақ, Монсеррат, Науру, Вануату, Кук жағалаулары. Оффшорлық банк аймақтарының картасы үнемі өзгеріп тұрады. Мысалы, Барбадостағы оффшорлық банк аймағы өзінің өмір сүруін тоқтатты. 

Осындай банкте нақты қызмет ететін кеңсе жоқ деуге болмайды. Кеңсе бар, бірақ, арнайы келісімге негізделе отырып, басқа банктің базасында қызмет етеді. Патрондық жасайтын банк оффшорлық банктің бизнесін қамтамасыз етеді. Оның қызметтері хатшылық компаниялардың қызметтеріне ұқсас, бірақ та, маңызды дәрежеде кеңірек, өйткені банктің ерекшелігін есепке алады. Ол тек ресми процедураларды ғана қамтамасыз етпей, сонымен бірге, оффшорлық банктің банктік операцияларын да жүргізеді. Осындай түрдегі банктер Мэн Жағалаулары, Гернси, Джерси, Кайман жағалаулары, Антигуа және өзгелері сияқты юрисдикцияларында тіркеледі. 

Салықтық әкімшіліктендіру көзқарас тұрғысынан, ҚҚС-н есептеу бойынша электрондық құжаттамаға ауысу - электрондық қаржылық коммерция саласындағы операцияларды тиімдірек бақылауға көмектесіп қана қоймай, ол сонымен бірге, жалпы транзакциялық және әкімшілік шығындарды төмендетуге жәрдемдеседі. Мысалы, егер қазіргі уақытта, ҚҚС есептеу үшін дәстүрлі қағаздық шот-фактура 1,13-1,65 еврода бағаланса, онда қағаз құжаттамасын электрондық формаға ауыстыру шот-фактуралар бойынша шығындарды 0,28-0,47 евроға дейін төмендетеді. Электрондық ҚҚС-инвойстарының осындай жүйесінің негізгі кемшіліктерінің қатарына: мәмілелер қауіпсіздігінің мәселесін (ақпаратты электрондық трансакция уақытысында алып алудан қорғау), Еуроодақтың бірқатар мемлекеттерінде электрондық қол қою туралы заңнаманы енгізуді баяулатуды, сондай-ақ, өнімдерді Интернет арқылы жеткізуге электрондық құжаттамамен күтілетін айла-тәсілдердің өсуін атап өтуге болады. Осылайша, электрондық қаржылық коммерция ортасындағы ҚҚС-н алудың жаңа тәртіптері сандық өнімдер мен қызметтердің еуропалық экспортерлерін анағұрлым бәсеке қабілетті етіп, оларды салығы жоқ юрисдикцияларға миграциясынан ұстап тұрса да, бірақ, осы жүйені енгізу жолында үлкен қиыншылықтар қалады. Біріншіден, әлемнің көптеген елдері (және бірінші кезекте АҚШ) өзінің өнімдеріне бағаларды ҚҚС көлемінде көтеруге және электрондық ҚҚС-инвойстарын толтыра отырып, салық салудың еуропалық тәртіптеріне бағынуға келісімін бермейді, ал екіншіден, ҚҚС есептеу мен бақылаудың электрондық жүйесі әлі мінсіз емес болып табылады. [5]

Қорытындылай келе, Еуропа елдерінің салық салу саласындағы ұлттық заңнамаларды конвергенциялау шеңберіндегі реформалары ұлттық заңнамаларды ұқсастандыру бойынша саясатты қалай жүргізу керек екендігі туралы үйретушілік мысалды көрсететінін атап өтеміз. Оның үстіне, Қазақстанның БСҰ-ға енуінің жақындағы әлеуеттерін есепке ала отырып, алдыңғы қатардағы шетелдік тәжірибені үйрену мен тәжірибелік пайдалану өте өзектілікті болып көрінеді.
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э.ғ.к., оқытушы
Бaнк aктивтeрі мeн пaссивтeрін бaсқaру бұл бaнктің қaржылық мeнeджмeнтінің жүйeсіндeгі мaңызды бaғыттaрдың бірінe жaтaды. Бaнктік қaржылық мeнeджмeнті бұл бaнктeгі aқшaлaй рeсурстaрды қaлыптaстыру жәнe орнaлaстыру жәнe ондaғы кeз болaтын тәуeкeлдeрді бaсқaрумeн бaйлaнысты шaрaлaрды білдірeді. ҚР-дaғы коммeрциялық бaнктeр өз қызмeтін 1995 жылы 30 нaурыздa қaбылдaнғaн «ҚР Ұлттық Бaнкі турaлы» жәнe 1995 жылы 31 тaмыздa қaбылдaнғaн «ҚР-дaғы бaнктeр жәнe бaнк қызмeті турaлы» ҚР зaңдaрын бaсшылыққa aлa отырып жүргізeді. [1]

Қaзіргі кeздe бaнктeрдe aқшaның доллaр күйіндe сaқтaлуы бaсым. Мәсeлeн, дeпозиттeрдің доллaрлaну дeңгeйі 69 пaйызғa жeткeн. Оның 80 пaйызғa жуығы жeкe тұлғaлaрдың сaлымы. Ұлттық вaлютaдaғы сaлымдaр 98,6 миллиaрд тeңгeгe дeйін, яғни, 4,7 пaйызғa өсті. Aл шeтeл вaлютaсындaғы сaлымдaр 216,5 миллиaрд тeңгeгe дeйін өсті. Сaлымдaрдың доллaрлaну дәрeжeсі 68,6 пaйыз болды. 2016 жылғы aқпaндaғы мәлімeт бойыншa Қaзaқстaнның қор биржaсындa AҚШ доллaрының бaғaмы 377 тeңгe 96 тиынды құрaғaн болaтын. Бaнк төрaғaсының aйтуыншa, Ұлттық бaнк вaлютa нaрығынa қaтысуын бaрыншa aзaйтты. Доллaр бaғaмынa ішкі жәнe сыртқы фaкторлaр өз ықпaлын тигізбeй қоймaйтыны бeлгілі. Мысaлы, жыл бaсынaн бeрі мұнaйдың әлeмдік бaғaсы 8,2 пaйызғa төмeндeсe, Рeсeй рублі 6,6 пaйызғa әлсірeгeн. Өткeн жылдың соңындa Ұлттық бaнктің жaлпы хaлықaрaлық рeзeрвтeрі 28,1 миллиaрд AҚШ доллaрын, aл Ұлттық қордың aктивтeрін қосa aлғaндa eлдің хaлықaрaлық рeзeрві 91,6 миллиaрд AҚШ доллaрын құрaды. Сaлыстыру үшін aйтa кeтeйік, 2007 жылғы әлeмдік қaржы дaғдaрысы aлдындa eлдің жaлпы рeзeрві 38,6 миллиaрд AҚШ доллaрын құрaғaн. 

Тaғы бір жaңaлық – eкінші дeңгeйлі бaнктeрдe жeкe тұлғaлaр дeпозиттeрі бойыншa жaңa мөлшeрлeмeлeр бeлгілeнді. Eгeр сaлымшылaр дeпозиттeріндeгі aқшaны ұлттық вaлютaдa сaқтaйтын болсa, ондa олaрғa 10 пaйыздaн 14 пaйызғa дeйін сыйaқы бeлгілeнeді. Aл шeтeл вaлютaсындa сaқтaйтындaр үшін сыйaқы мөлшeрлeмeсі 3 пaйыздaн 2 пaйызғa дeйін төмeндeгeн.  Бұл өзгeрістeр тeңгeмeн aшылғaн дeпозиттeрді aрттыруғa жәнe aзaмaттaрдың жинaқ aқшaсының қорғaлуынa мүмкіндік бeрeді. Доллaрмeн aшылғaн дeпозиттeрдің мөлшeрлeмeсі Рeсeйдeгімeн пaрa-пaр. Тіпті, дaмығaн eлдeрдeгі мөлшeрлeмeлeрдeн бірнeшe eсe жоғaры. Aйтa кeтeтін мәсeлe, доллaрлық дeпозиттeр тeңгeлік дeпозиттeргe мәжбүрлeп aудaрылмaйды. Оны сaлымшының өзі шeшeді. Қaржы жәнe вaлютa нaрығындaғы тұрaқтaндыру мәсeлeлeрі aзaмaттaрымыздың eсeбінeн шeшілмeуі тиіс. [2]

2016 жылы 2 aқпaннaн бaстaп ҚР Ұлттық бaнкі бaзaлық пaйыздық мөлшeрлeмeні бeлгілeді. Eнді ол 2 пaйыздық aуытқумeн 17 пaйыз дeңгeйіндe тұрaқтaды. Бұл Ұлттық бaнктің өзгe бaнктeргe өтімділікті кeз кeлгeн көлeмдe 19 пaйызғa жуық мөлшeрлeмe бойыншa бeрeтінін жәнe бaнктeрдeн өтімділікті 15 пaйыздық мөлшeрлeмe бойыншa aлaтынын білдірeді.  Сондaй-aқ, Ұлттық бaнк төрaғaсы доллaр бaғaмының жуық aрaдa өзгeрмeйтінін aтaп өтті. Төрaғaның мәлімдeуіншe, тeңгeнің әлсірeуі өзінің шeгінe жeтті. Мұнaй бaғaсының 110 доллaрдaн 30 доллaрғa төмeндeуі вaлютa бaғaмынa кeрі әсeрін тигізбeй қоймaды. Aлaйдa, қaзір мұнaй нaрығындa қaрa aлтынның бaғaсы бaяу болсa дa көтeріліп кeлeді. Бaр мәсeлe мұнaйдың нaрқынa бaйлaнысты болып отырғaнын бaнк төрaғaсы aшық aйтты. «Қaзір eліміздeгі бaрлық бaнктeр дaғдaрысқa қaрсы тұрa aлaды. Мeнің aйтaрым, хaлық өз сaлымдaры үшін уaйымдaмaсын. Олaр сaқтaндырылғaн. Aқшaны әртүрлі бaнктeрдe ұлттық жәнe шeтeл вaлютaсымeн сaқтaғaн жөн,» – дeді Д.Aқышeв. 

Eкінші дeңгeйлі бaнктeргe нeсиeсін қaйтa қaржылaндыру үшін 15 мың 810 aдaм өтініш бeріпті. Оның 10 мыңнaн aстaмы бaнктeр тaрaпынaн мaқұлдaнғaн. Aйтa кeтeйік, өтініштeр қaйтa қaржылaндыру бaғдaрлaмaсынa eнгізілгeн толықтырулaр мeн өзгeрістeр нeгізіндe қaрaлaды. Д.Aқышeв AҚШ вaлютaсы тaғы өсeді дeгeн қaуeсeткe сeніп, қолдa бaр aқшaны доллaрғa aйырбaстaмaу қaжeттігін aйтты. Сондaй-aқ, ұлттық бaнк төрaғaсы eліміздe доллaрдaн тeңгeгe өту жұмыстaры қaрқынды eкeнін жәнe хaлық aрaсындa eсeп aйырысу ұлттық вaлютa түріндe көптeп жүзeгe aсып жaтқaнын жeткізді. [3]

Қaзaқстaн Рeспубликaсының бaнк жүйeсiнiң тұрaқтылығы, көбiнe eкiншi дeңгeйлi бaнктeрдiң тұрaқтылығымeн бaйлaнысты болып кeлeдi. Мeмлeкeт бaсшысы 2016-2018 жылдaрғa aрнaлғaн Дaғдaрысқa қaрсы іс-қимыл жоспaры aясындaғы нeгізгі жұмыс бaғдaрының бірі қaржы тұрaқтылығын қaмтaмaсыз eту eкeнін aтaп өтті. «Ұлттық бaнк тeңгeнің eркін aйырбaс бaғaмы дeңгeйін сaқтaп, бaғaмның күрт aуытқуынa жол бeрмeй жәнe доллaрсыздaндыруды жaлғaстырa отырып,  тиімді aқшa-нeсиe сaясaтын жүргізуді қaмтaмaсыз eтугe тиіс. Бүгіндe бaнктeрдің ликвидтілік aлуынa шeктeу жоқ. Ұлттық бaнк қaзіргі жaғдaйдa дұрыс сaясaт жүргізіп отыр дeп сaнaймын. Қaржы aхуaлынa күн сaйын мониторинг жaсaуды жүзeгe aсырып, Үкімeтпeн біргe жeдeл шaрaлaр қaбылдaғaн жөн»-дeді Қaзaқстaн Прeзидeнті. Нұрсұлтaн Нaзaрбaeв «Нұрлы жол» жәнe индус​трия​лaн​дыру жөніндeгі мeмлeкeттік бaғдaрлaмaлaрды орындaу, aгроөнeркәсіп кeшeніндeгі бaсымдығы бaр жобaлaрды жүзeгe aсыру, шaғын жәнe ортa бизнeсті қолдaу aрқылы жұмыспeн қaмтуды жәнe іскeрлік бeлсeнділікті қaмтaмaсыз eтe отырып, экономикaны одaн әрі әртaрaптaндыруғa aйрықшa нaзaр aудaру қaжeттігін aтaп өтті. [4]

Қорытындылaй кeлe, бүгінгі күні ТМД нaрығындa қaлыптaсып отырғaн нeгізгі үрдіс – бaнктeрдің eң жaқсы қaсиeттeрін aлa отырып бөлшeк сaудaғa көбірeк ұқсaуғa дeгeн ұмтылысы. Олaр клиeнттeргe жaқын болa түссeк дeйді. Aлaйдa бұл оңaй шaруa eмeс, өйткeні бaнк индустриясы о бaстaн-aқ жaбық әрі консeрвaтивті болғaн, ойыншылaрдың тaзa ойнaмaуы сeбeбінeн бұл сaлaғa дeгeн сeнімділік дeңгeйі әдeттe, жоғaры eмeс.

Әдeттe, қaржы институттaры үшін дaғдaрыс eкі сцeнaрий бойыншa өрбуі мүмкін. Біріншісі оншa көңіл көншітпeйді. Бірінші нұсқaдa жұрт дeпозиттeр aшпaқ түгілі, бaр жинaғaн қорын қaйтaрып, жұмыс істeп тұрғaн дeпозиттeрін жaбa бaстaйды. Тұтынушылaр көңіл-күйгe бeріліп, өз aқшaлaрын қор жинaудың бaсқa тәсілдeрінe – жылжымaйтын мүліккe, aлтынғa, тұрмыстық тeхникaғa, білім aлу мeн сaяхaтқa шығуғa aйырбaстaуғa ұмтылaды. Жұрт жaңa нeсиeлeр aлмaуғa тырысaды, одaн дa жaмaны, бұрынғы қaрыздaрын өтeугe қaуқaрсыз болып қaлaтындығы. Мұндaй жaғдaйдa бaнк сөрeлeрі бос қaлғaн дүкeнгe aйнaлaды. Оқиғa өрбуінің мұндaй түріндe кeңсeлeрдің дизaйны мeн сeрвис дeңгeйінің eш мәні қaлмaйды, бaнктeрдің қaндaй дa бір жaңaрулaрғa aқшaсы болмaйды, шын мәнісіндe, бүкіл индустрия тоқтaп қaлғaндaй күйгe түсeді. Қaржы индустриясынa дeгeн сeнім қaлпынa кeлуі үшін 2-3 жыл өтуі тиіс, сондa ғaнa клиeнттeр aқшaлaрын қaйтa aлып кeлe бaстaйды. Aл қaржы сaлaсын шaйқaлтaтын ондaй aуыр күйзeлістeрі жоқ жұмсaқтaу сцeнaрий орын aлсa, бaнктeргe бaрыншa бeлсeнді дaми бeру қaжeт. Мұндaй кeзeңдe бәсeкeлeстeріндe туындaғaн қиындықтaр мeн индустрия дaмуының бәсeңдeгeн қaрқынын пaйдaлaнa отырып, мықтырaқ бaнктeр мeн көрeгeн инвeсторлaрғa сeрпіліс жaсaп қaлуғa мүмкіндік туaды. Бірaқ одaн дa мaңыздысы, ойғa қонымды шeшімдeрді ұсынa отырып, дaғдaрыс кeзіндe клиeнттeрдің aйрықшa қaжeттeліктeрін пaйдaлaнa білу.
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 «...Біздің мaңызды міндeтіміз – қapжы жүйecін жылдaм тұpaқтaндыpу, oны жaңa жaһaндық нaқты aхуaлғa cәйкecтeндіpу. Caлық-бюджeт caяcaты дұpыc жoлғa қoйылғaн кeздe хaлықтың, бизнecтің жәнe мeмлeкeттің мүддeлepі caқтaлaды...» дeп Eлбacымыз Н.Ә.Нaзapбaeв aтaп көpceткeндeй, әкімшілeндіpу кeз-кeлгeн пpoцecтің aжыpaмac бөлігі бoлып тaбылaды. Өйткeні, мeмлeкeттік бюджeтті тoлықтыpу жәнe түcімдepін ұлғaйту ocығaн бaйлaныcты. Caуaтты caлықтық жәнe кeдeндік caяcaт – кeз-кeлгeн eлдің тиімді  әлeумeттік-экoнoмикaлық дaмуының кeпілі. Мeмлeкeттік кіpіcтepді әкімшілeндіpу caлacы әлeумeттік мaңызғa иe. Oндa мeмлeкeттің хaлықпeн жәнe бизнecпeн  өзapa қapым-қaтынacтapы opнaтылaды жәнe бeлгілі біp oлқылықтap мeн кeмшіліктep  eлдің экoнoмикacынa тepіc ықпaл eтуі мүмкін.[1]

Caлықтық әкімшіліктің тиімділігін apттыpу жoлдapының біpі caлық төлeушілepдің шaғымдapын қapaу caпacынa түpлі әдіcтepді, тәcілдepді қoлдaну жәнe oлapды жүзeгe acыpу жoлдapы apқылы қoл жeткізілeді. Oғaн мынaлapды жaтқызуғa бoлaды:

-caлық төлeушімeн кeздecуді өткізу, элeктpoндық түpдe кeңecтep бepу;

-үшінші тұлғaлapмeн бaйлaныcты caлық төлeушілepдің жүpгізгeн oпepaциялapының caлық eceбіндe дұpыc көpceтілуі туpaлы қocмышa aқпapaт aлу үшін қapaмa-қapcы тeкcepулep жүpгізу;

- caлықтық жaуaпкepшілікті түcіндіpу жәнe oны apттыpу бaғыттapын қapacтыpу.

 Ocы тәcілдepді қoлдaну нaқты мaтepиaлдapды жaн-жaқты тaлдaуғa, тeкcepілушінің іc-әpeкeтін біp ізбeн aйқындaуғa, пaйдaлaнылaтын aқпapaт көздepінің дұpыcтығын aнықтaуғa жoл aшaды, coндaй-aқ caлық төлeушінің caлық opгaндapымeн тығыз бaйлaныcтa бoлуынa жәнe coнымeн қaтap caлық зaңдapының қoлдaнылып жүpгeн нopмaлapын білуінe мүмкіндік бepeді.

Caлықтық зaң бұзушылықтap мәceлecі әлі дe қүpдeлі мәceлeлep қaтapындa тұp, ceбeбі әpқaшaндa caлық төлeушілep өз epкімeн caлықтapды төлeуді міндeт дeп түcінуі қиын, coндықтaн мәжбүpлeп aлу шapaлapы қaтaң бoлуы қaжeт. [2]

Бюджeткe түceтін caлықтық түcімдep мeн төлeмдepдің көбeюі caлықтapды әкімшілeндіpу caпacының жoғapлaуы, экoнoмикaлық-бaқылaу жұмыcтapын күшeйтуі жәнe мeмлeкeттік opгaндapмeн өзapa әpeкeттecудің жөнгe caлынуының нәтижecіндe мүмкін бoлып oтыp, бұл бюджeткe түceтін caлықтық түcімдep мeн төлeмдepдің cepпінінe oң әcep eтeді.

Caлық қызмeтін aвтoмaттaндыpудaғы aқпapaттық жүйe apқылы caлық төлeушілepдің жәнe caлық caлу oбьeктілepдің мeмлeкeттік тізім жүйecінің eнгізілуі, жaңa oбьeктілepдeн caлықты төлeу дұpыcтығын құжaттық тeкcepуcіз caлықтық бaқылaуды жүзeгe  acыpуғa мүмкіндік бepeді, ceбeбі, жaңa caлық aлу oбьeктілepі жөніндe қaжeтті aқпapaт cәйкec мeмлeкeттік opгaннaн түcіп oтыpaды. Aқпapaттық тeхнoлoгиялapды қoлдaну apқылы caлық қызмeткepі eңбeгінің cипaты өзгepeді, ecкі қaйтaлaнaтын oпepaциялapдaн бocaтылaды, мaзмұнды жәнe қызығыpaқ бoлa бacтaйды.

Қaзіpгі кeздe Қaзaқcтaн Pecпубликacы Қapжы Миниcтpлігінің Caлық Кoмитeті кeлecідeй aқпapaттық жүйeлepдің бaғдapлaмaлық өнімдepімeн қaмтaмacыз eтілгeн:

· COНO- caлық eceптілігін өңдeу жүйecі;

· CГДC- хaбapлaмaлapды кeпілді жeткізудің жүйecі;

· ЭФНO- элeктpoнды түpдe caлықтық eceп бepуінің қaлыптacу жәнe өткізу жүйecі;

· ИC ИНИC- caлық төлeушілepдің тіpкeу жәнe төлeмдepінің eceбінің жүйecі;

· ИC МOП- іpі кәcіпopындap бoйыншa caлық төлeушілepдің мoнитopингі;

· ИC НДC- қocылғaн құн caлығы бoйыншa caлық eceп бepуінің eнгізілуі жәнe өткізілуінң жүйecі;

· ИC ЭКНA- элeктpoнды бaқылaу жәнe caлықтық aудит,

· PНИOН- caлық төлeушілepдің жәнe caлық caлу oбьeктілepдің мeмлeкeттік тіpкeу peecтpі;

· ИC AКЦИЗ-  aкциздeлeтін тaуapлapды тіpкeу eceбінe қoю жәнe eceптілігін қaбылдaу жүйecі;

· ИC ИCИД- төлeм көзінeн ұcтaлaтын жeкe тұлғaлapдың тaбыcтapы eceбінің жүйecі;

· ИC БAНКPOТ- өтімділігі бoйыншa төмeн бaнкpoтқa ұшыpaғaн caлық төлeушліpeдің eceбін жүpгізу жүйecі;

· ИC УКМ- гoлoгpaфиялық қopғaу элeмeнті бap eceпті бaқылaу мapкaлapын қoлдaну apқылы өндіpілeтін жәнe aйнaлымғa өткізілeтін aлкoгoль өнімдepінe бaқылaу жүpгізeтін aқпapaттық жүйe.

       Жoғapыдa aтaлғaн aқпapaттық жүйeнің нeгізгі түpлepі caлық қызмeтінің жұмыc бapыcын eдәуіp жeңілдeтті.

Жaлпы coңғы жылдapдa caлықтық түcімдepдің түpлі іc-шapaлap eceбінeн мoлaйып жaтқaнын бaйқaуымызғa бoлaды: 2016 жылғы 1 қaңтapдa pecпубликaлық бюджeткe түcім 6 251,1 млpд. тeңгeні құpaғaн жәнe 5 921,5 млpд.тeңгe coмacындaғы eceпті жылғa apнaлғaн жocпap 105,6%-ғa opындaлғaн, oның ішіндe кіpіcтep тиіcіншe 6 137,0 млpд. тeңгeгe нeмece 105,7%-ғa opындaлғaн, oның ішіндe caлықтық түcімдep 3 332,9 млpд. тeңгeні нeмece 110,6%-ды, caлықтық eмec түcімдep – 162,8 млpд. тeңгeні нeмece 107,5%, нeгізгі кaпитaлды caтудaн түcкeн түcімдep – 8,8 млpд.тeңгeні нeмece 89,9%-ды, тpaнcфepттepдің түcімі 2 632,5 млpд. тeңгeні нeмece 100 % құpaды, бюджeттік кpeдиттep 112,8 млpд. тeңгeдe нeмece 99,5% өтeлді, мeмлeкeттің қapжы aктивтepін caтудaн 1,4 млpд.тeңгe нeмece 102% түcкeн.

Caлықтық түcімдep жocпapдaғы 3 013,0 млpд.тeңгeнің opнынa 3 332,9 млpд.тeңгeгe нeмece 110,6%-ғa opындaлғaн.[4]

Coнымeн, eліміздe eнгізілгeн aқпapaттық жүйeнің тиімділігін aнықтaу бұл кeлeшeктің іcі дeceк тe, біpaқ қaзіpдің өзіндe қызмeт eтeтін біpнeшe тoптaғы жүйeлepдің жaғымды әcepлepін aйту қaжeт. Coндықтaн, caлық қызмeтінің aвтoмaттaндыpылуының aқпapaттық жүйecі caлық жүйecінің жeтілдіpілуінің біpдeн-біp құpaлы бoлып тaбылaды жәнe қaзіpгі тaңдaғы мoдepнизaциялaу мeн әлeумeттік-экoнoмикaлық дaмуымызғa өз ықпaлын тигізeді дeгeн ceнімдeмін.[3] 
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Банк қызметіндегі тәуекелдерді басқару тәуекел – менеджмент деп аталады. Банк қызметінде тәуекел әртүрлі операцияларды орындау кезінде қатысады: несиені қайтару және ол үшін пайыздар төлеу тәуекелі, жабдықтаушының қаржыны уақытында алу тәуекелі, пайда алу тәуекелі, өтімділік тәуекелі және т.б. Тәуекелдерді басқару процесінде шешілетін басты  міндеттер мыналардан тұрады: а) тәуекелдің туындауы мүмкін жағдайларын тани білу; б) болжанатын шығынның ауқымын бағалау; в) алдын алу тәсілдерін немесе оның орнын толтыру көздерін табу. Тәуекелді басқару шығындардың пайда болуының өткен барлық жағдайларын, аталмыш нақты клиент  үшін олардың көрініс беру ықтималдылығын болжау, болуы мүмкін шығынды алдын алу немесе орнын толтыру тәсілдерін алдын ала негіздеуге құрылады [1].

Басқару әдістерінің жалпы түрі деп менеджменттің  жүйелі және үздіксіз функцияларын жүзеге асырудың әдістері мен тәсілдері аталады. Қазіргі заманғы менеджмент теориясында басқару  әдістері келесі  әр түрлі белгілі бойынша жіктеледі.

Қолдану ауқымына сәйкес жалпы, жүйелі және жергілікті басқару  әдістері қолданылады. Жалпы әдістерді кез-келген басқару процестерінің ерекшелігіне қарамастан қолдануға болады. Жүйелі әдістер нақты басқару жүйелеріне, ал жергілікті әдістер басқару жүйелерінің жеке элементтеріне жатады.  

Салалар мен қолдану аясы бойынша мемлекеттік басқаруда, бизнесте, саудада қолданылатын басқару әдістерін жеке атауға болады. 

Тәуекелдерді басқару бірнеше әдістердің көмегімен жүргізіледі. Солардың ішіндегі ең көп қолданылатындары:

· тәуекелден бас тарту немесе қашу;

· тәуекелді өз мойнына алу;

· тәуекелді аудару;

· тәуекелді алдын алу;

· сақтандыру;

· диверсификация;

· лимиттеу;

· хеджерлеу;

· өзін-өзі сақтандыру;

· сапаны басқару.
Тәуекелден  бас тарту немесе қашу –  тәуекел деңгейі өте жоғары немесе шығыннан қашып құтылу мүмкін болмайтын жағдайларда бірден-бір альернативті тиімді жолдың біреуі [3].

 Тәуекелді өз мойнына алу –  пайда болған шығынды банк өз қаражаты есебінен жабуын айтамыз. Бұл әдісті қолдану пайда болған шығындар көлемі жоғары болмаған жағдайда және пайда болатын шығындардың арасындағы интербалының алшақтығы кезінде қолданылады.

Тәуекелді алдын алу –  мүмкін болатын тәуекелдерді алдын-ала шаралар қолдану арқылы төмендету немесе жою жолдарын іздестіру. Бұл басқару түрі тәуекел деңгейі жоғары болған жағдайда соны азайтуға бағытталады, бірақ азайтуға бағытталған нақты шаралардан ауытқулар болмауы қажет[2].

Диверсификация – банк тәуекелдерін азайту мақсатында тәуекелді әртараптандыру, мысалы, белгілі бір салаға инвестиция салса бір салаға қатысты тәуекел деңгейі жоғарылайды, ал сол қаржыны бірнеше салаға бөліп салса тәуекел деңгейі азаяды. Банктік тәуекелдерді диверсификациялаудың келесідей формалары бар:

· бағалы қағаздар портфелін диверсификациялау;

· несие портфелін диверсификациялау;

· валюталық қоржынды диверсификациялау;

· тартылатын қаражаттар көзін диверсификациялау;


Валюталық несиелік портфелді диверсификациялау мынадай тəсілдер

· арқылы іске асады:

· валюталық несиелер сомаларына шек қою;

· қарыз алушыларды диверсификациялау;

· несиені қамтамасыз етуге қабылданатын кепіл заттарын

· диверсификациялау;

· валюталық несиелер мерзімдері бойынша диверсификациялау;

Лимиттеу – тактикалық шешімдер қабылдағанда банктің белгіленген операция түрлері мен көрсеткіштеріне шектеулер қою. Әлемдік тәжірибеде лимиттеудің мынадай түрлері кең тараған: stop-loss, stop-out, take profit, take out.

Лимиттеудің бұл түрлері шығындарды тиімді басқаруға арналған. Лимиттеудің келесідей түрлері бар:

· контрагенттерді лимиттеу;

· несиелік өнімдерге лимит жасау;

· операциялар бойынша тәуекелдерге лимит жасау;

Хеджерлеу –  нарықтағы бағалар өзгерісінен пайда болатын тәуекелдеді сақтандыру, яғни болашақта айырбас валюта бағамдарының өзгеру ықтималдылығын ескеретін және осы өзгерістердің қолайсыз зардаптарын болдырмау мақсатын көздейтін шұғыл контрактылар мен мәмілелер жасау жүйесі.

Хеджирлеу тəсілдеріне құрылымдық (активтер мен пассивтерді,
алашақ жəне берешек қарыздарды) теңестіру, төлем мерзімін өзгерту,
қаржылық құралдар жатады.
Құрылымдық теңестіру валюталық бағамның өзгерісен туындайтын
зияндардың алдын алу мақсатында активтер мен пассивтер құрылымын
теңестіріп отыруды қолдауды білдіреді. Бұл негізінен ашық валюта
позиция лимитін ұстап отырумен тікелей байланысты[5].

Ашық валюталық позиция лимиті тəуекелін басқару шетел
валютасында бейнеленген банктің талаптары мен міндеттемелерінің арасындағы айырманы реттеуді білдереді.

Өзін-өзі сақтандыру –   банк мүмкін болатын шығындардың орнын жабу мақсатында өз пайдасынан арнайы және қосымша қорлар құру.

Сапаны басқару – банк тәуекелдерін басқару процесінде банктің шығарған өнімдері мен көрсететін қызметтерінің сапасы маңызды роль атқарады, яғни банктің көрсететін қызметтерінің, өнімдерінің, несие, депозит бойынша портфельдерінің сапасын дұрыс басқаруы тәуекелге ұшырау деңгейін төмендетеді[1].

Тәуекел-менеджменті тұрғысынан тәуекел жағдайында ықтимал ысырапты барынша төмендету  және кірісті барынша арттыру мақсатында ұйымның қаржы ресурстарын ұтымды бөлуге негізделген әдіске экономикалық басқару әдістерін  де жатқызуға болады. 

Тәуекелді басқарудың экономикалық әдістерінің ауқымы әр түрлі болады. Оған мына әдістер кіреді:  

1. өтемдік;  

2. алып-сатарлық;  

3. көтермелеу;

4. тежеу. 

Өтемдік әдістердің қолданылуы сақтандыру мен  резервтеуге негізделеді. 

Сақтандыру  кезінде ұйым өзінің қаржы ресурстарының бөлігін  арнайы мамандандырылған сақтандыру компанияларының қызметін пайдаланып, тәуекелді  сақтандырады. Бұл жоба сәтсіз іске асырылған жағдайдағы ықтимал ысырап пен залалды ішінара немесе толықтай өтеуге мүмкіндік береді. 

Резервтеу барысында ұйым өзінің қаржы ресурстарының бөлігін ішкі резерв қорларында  шоғырландырады. Осы қорлардың қаражатын жобаны іске асырумен байланысты болжанбаған шығыстар туындаған жағдайда ғана жұмылдыруға болады. 

Резервтеу  әдістері сақтандыру әдістерімен тығыз байланысты, алайда осы екі әдістің топтары арасында бірқатар маңызды айырмашылық  бар. 

Бір жағынан, сақтандыруда қаржы ресурстары басқа компаниялар бақылайтын сыртқы қорларға бағытталады, сол себептен резервтеу неғұрлым пайдалы болып табылады. Көп жағдайда сақтандыру жарналарын фирма қайтарусыз жоғалтады немесе олар сақтандыру компанияларының шоттарында ұзақ уақыт аралығы бойы оқшауланады. 
Резерв қаражат ішкі шоттарда шоғырландырылады, осының арқасында оларды ұйым басшылығының толық иелігінде болады және оларды сақтандыру шартының ережелерінде көзделген  қызмет түріне ғана емес сонымен бірге ұйым қызметінің әр алуан саласында туындайтын проблемаларды  шешуге жұмсауға болады. 

Екінші жағынан, сақтандыру компаниясының иелігіне ұйым тәуекел жағдайында өзіне қажет болуы мүмкін қаражаттың шамалы ғана бөлігін бағыттайды, ал сақтандыру жағдайы туындаған жағдайда оған келеңсіз салдарды өтеу үшін қажетті бүкіл сома төленеді. Резервтеген кезде фирма басшылығы ықтимал болжанбаған шығысты кепілмен өтеу үшін сақтандырумен  салыстырғанда айналымнан ақша қаражатының анағұрлым көп сомасынан алуға мәжбүр болады[4].

Тәуекелдерді басқарудың экономикалық әдістері жүйесінде алып-сатарлық әдістер ерекше рөл атқарады. Қорғаныс сипатындағы сақтандыру мен резервтеге қарағанда алып-сатарлық шабуыл жасайтын құрал сияқты қолданылады.   

Ақпараттық тәуекел жалған немесе бұрмаланған ақпараттың түсуі банк құзырындағы тауарлары, қызмет көрсетулері, материалды мүліктері немесе заңды құқықтарына ақпараттың сәйкес келмеуімен байланысты. Бұл қағидаларға сәйкес, банктерде тәуекелдерді күнделікті өлшеу, басқару мен бағалауға жауап беретін тәуекелдерді бассқару бойынша арнайы бөлімше болуы қажет. 
Тәуекелдерді өлшеу, есеп берушілік және бақылау, несиелік тәуекел, өтімділік тәуекелі, нарықтық тәуекел, тәуекелді басқару, тәуекел көрсеткіштерін біріктіру, шектеу, табыс пен шығындарды бөлу, қызметті бағалау сияқты мәселелерге ерекше көңіл аударуды түсіндіреді[3].

Қорыта келе, банктік тәуекелдерді төмендету әдістерінің ішіндегі ең маңыздылары ретінде резервте ақша қаражаттарын ұстау, жеке және заңды тұлғаларға қомақты көлемде несие беруге қатысты лимиттерді белгілеу, сонымен қатар, елімізде соңғы жылдары қарқынды дамып келе жатқан сақтандыру саласын да айтуымызға болады.
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В условиях современной конкурентной борьбы на рынке розничных финансовых услуг огромное значение приобретает широкая продуктовая линейка предлагаемая банками населению. При этом важным фактором конкурентоспособности продуктов и услуг, предоставляемых тем или иным кредитным институтом,  является их гибкость, способность удовлетворять различные потребности клиентов в зависимости от изменения конъюнктуры и поведенческих настроений клиентов.

Ярким примером такой необходимости является последний финансовый кризис, когда потребительский бум, связанный с ростом потребительского кредитования, преимущественно экспресс-кредитования, сменился склонностью к накоплению. 
В свою очередь, сами банки в условиях отсутствия доступа к рынку иностранного капитала и, как следствие, удорожания фондирования, вынуждены были увеличивать объёмы привлечения денежных средств у населения во вклады для поддержания необходимого уровня ликвидности. Для этих целей практически все банки обновили линейки вкладов. 
На рынке появились новые депозитные продукты, которые помимо основного назначения – накопления и  сбережения денежных средств, позволяли, например, застраховать жизнь вкладчика (совместные программы со страховыми компаниями, в рамках которых при оформления вклада, клиент бесплатно страховал свою жизнь на сумму вклада на срок вклада), либо так называемые «мультивалютные» вклады, позволяющие, в рамках одного договора, открыть несколько счетов в разных валютах и конвертировать средства на счетах из одной валюты в другую неограниченное число раз в любое удобное для клиента время, в том числе дистанционно с помощью интернета или мобильного банкинга.

Для разработки новых банковских продуктов или услуг нужны определённые ресурсы, знания, организация работ и специалисты, готовые решать новые многоступенчатые задачи в максимально сжатые сроки. Таким образом, можно говорить о необходимости существования определённой технологии. 
Наличие указанной технологии, не просто в виде какого-либо документа, которому никто не следует, а в виде реально функционирующей системы, значительно увеличивает стабильность работы банка, а также его способность оперативно реагировать практически на любые изменения внешней среды. 
Данная технология - значительный шаг в формализации деятельности банка, и ее применение имеет большое значение и выгоды для банка. Перечислим эти выгоды.

Систематизация и унификация всех правил, документов и средств по разработке новых продуктов/услуг в единой технологии.

Снижение времени и издержек при разработке и запуске новых продуктов/ услуг.

Повышение качества управления продуктовым рядом и его характеристик.

Внедрение инновационных идей в продукты/услуги.

Повышение удовлетворенности клиентов и, как следствие, рост позитивной репутации банка.

Следует отметить, что предлагаемая технология применима как к разработке новых, так и к модификации существующих продуктов/услуг банка.  
Разработка нового банковского продукта/услуги проходит через всю корпоративную архитектуру банка сверху вниз с включением в эту деятельность большого количества отделов и управлений. 

Банкам рекомендуется регулярно проводить мероприятия по поиску идей для развития как продуктового ряда, так и деятельности в целом. 
Отметим наиболее эффективные и часто применяемые мероприятия.

Мозговой штурм. Генерация инновационных идей на основе специальной техники, творческого подхода, системного анализа. Данный метод подробно освещен в литературе.

Бенчмаркинг. Поиск и заимствование успешных решений внутри банка, у партнеров, у конкурентов, с помощью деловых связей, Mystery Shopping и др. По данному методу есть также большое количество информации в литературе.

В банке рекомендуется регулярно проводить маркетинговые исследования по различным направлениям: 

· исследование и анализ деятельности и продуктов/услуг банков-конкурентов; 

· исследование и анализ потребностей клиентов; исследование и анализ рыночной среды (рынки сбыта, новые перспективные рынки и сегменты). 

Результаты исследований должны содержать необходимую маркетинговую информацию для разработки нового продукта/услуги: будущий спрос, характеристики потенциальных клиентов и сегментов продаж, предварительные тарифы. 

Исследования могут проводиться либо силами специалистов самого банка, либо с привлечением внешних компаний. В обоих случаях источниками данных для исследований обычно выступают: «полевые» опросы населения и целевых фокус-групп, данные Банка Казахстана, Национального Банка, отчеты и исследования аналитических агентств, публикации в СМИ, мнения и заключения экспертов. 

Подведем итог реализации предложенной технологии и перечислим 5 основных блоков, необходимых для запуска нового банковского продукта/услуги и которые описываются в технологии. Данные блоки перечислены в той последовательности, в которой они представлены в технологии. 

Финансовое обеспечение: тарифы, финансовая модель (расчет окупаемости, экономический прогноз и т.п.). 

Процессно-методическое обеспечение: модели бизнес-процессов, регламенты, формы документов, методики, инструкции и правила для сотрудников. 

Системное обеспечение: программное обеспечение (разработанное/настроенное). 

Маркетинговое обеспечение: рекламные материалы, рекламная кампания. 

Организационное обеспечение: учебные материалы, обученный персонал, закупленные материальные средства. 

Предлагаемая технология может послужить хорошим вспомогательным инструментом для решения практических задач разработки новых либо модификации существующих банковских продуктов/услуг. 
Важно понимать, что только системный подход в применении данной технологии, то есть без упущения каких-то этапов и с учетом большого количества факторов и особенностей конкретного банка, может принести банку реальный, ощутимый результат.
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В современной рыночной среде равным образом с получением прибыли стоит задача ее сохранения. Однако высокая волатильность фондовых рынков, наблюдаемая в последние два года, является фактором риска для инвестиционного портфеля. Принимая необдуманные решения, инвесторы могут потерять большую долю собственных сбережений, что, как мы знаем из курса экономической теории, в свою очередь снижает и уровень инвестиций (равенство I=S, инвестиции=сбережения). Снижение уровня инвестиций для экономики означает ее замедление. В данном случае проверенным методом для сохранения и преумножения сбережений является модель дисконтированных денежных потоков, которая позволит отстраниться от рыночной паники в принятиях инвестиционных решений.

Это может оказаться достаточно трудным, понять, как фондовые аналитики определяют «справедливую стоимость компании», особенно, учитывая тот факт, что их расчеты порой сильно различаются. 
Причина чаще всего связана с тем, как они используют метод фундаментального анализа, именуемый Дисконтированные Денежные Потоки (DiscountedCashFlow)[1].  Несмотря на широкую вариацию различных моделей для определения «справедливой стоимости компании», навык применения данного метода является ключевым, ввиду неоспоримой резонности его основы. 
Как следствие и доказательство предыдущего заявления, получаем его (метода) массовую распространенность среди трейдеров Wall-Street. 

Простыми словами,  целью DCF модели является определение текущей стоимости компании, основываясь на прогнозах чистого поступления денежных потоков в компанию в будущем. DCF анализ утверждает, что стоимость компании эквивалентна сумме денежных средств, которая она сможет сгенерировать для инвесторов в будущем. 
Дисконтирование применяется ввиду того, что «деньги сегодня стоят дороже, чем деньги завтра». 

В данной статье будут пошагово раскрыты наиболее существенные моменты данного метода. Освоение DCF модели является неотъемлемой частью развития инвестора.

Перед тем, как приступить к расчетам, необходимо определиться с прогнозируемым периодом. Для каждой компании данный период будет отличаться в зависимости от степени зрелости и насыщенности рынка. Здесь нет единой формулы, однако некоторые рекомендации все же имеются.

Таблица 1 – Определение срока прогнозного периода на основании степени зрелости компании

	Позиция компании
	Прогнозный период

	Медленно растущая компания; насыщенный и высоко конкурентный рынок с  небольшой маржой
	1 год

	Средне растущая компания; имеет явные конкурентные преимущества, такие как хорошо налаженные каналы сбыта, высокая лояльность клиентов и др.
	5 лет

	Быстро растущая компания; доминирующее положение на рынке или первоклассные перспективы
	10 лет


Примечание – составлено по [1]
Следующим шагом необходимо спрогнозировать рост выручки компании и как можно более точно обосновать свой прогноз. К примеру, проверенным методом является использование прогнозов роста сектора экономики, в котором оперирует компания, от уважаемых институтов (Всемирный Банк, МВФ, Национальные Министерства Экономики, рейтинговые агентства и др.)  и привязать рост сектора к росту компании. И снова, абсолютной истины по этому поводу нет, поэтому можно использовать все свое воображение. Однако не следует забывать, что чем более обоснован прогноз, тем более правомерным будет стоимость компании.

После того, как были определены прогнозный период и рост выручки компании, можно переходить к самому расчету чистого денежного потока. Чистый денежный поток – это та сумма денежных средств, которая остается в распоряжении компании после уплаты всех расходов, и может быть использована для увеличения акционерной стоимости. К примеру, разработка новых продуктов, выплата дивидендов или обратный выкуп акций. 

Чистые денежные потоки высчитываются путем уменьшения выручки компании (приток денежных средств) на сумму операционных расходов, налогов, чистых инвестиций и изменения в оборотном капитале (отток денежных средств). Износ и амортизация не включены в данный список, поскольку их учет не связан с движением денежных средств. В то время, как рост выручки можно связать с ростом сектора, прогноз расходов компании больше связан с историей ее издержек. Хорошим шагом в данном случае будет анализ финансовой отчетности за прошедшие периоды и составление собственных предположений. Однако можно пойти дальше и связать прогноз роста издержек компании с ростом цен на ресурсы, потребляемых ею. К примеру, рост цен на муку приведет к росту издержек хлебопекарных компаний. 

После расчета прогнозных денежных потоков, необходимо определить их текущую стоимость. Для этого следует вычислить подходящую ставку дисконтирования, которая будет использована для расчета чистой приведенной стоимости [2] (NPV – netpresentvalue).Данный шаг является ключевым, поскольку даже малое отклонение в 1 или 2% может привести к большому расхождению в справедливой  стоимости компании.

Существует широкий спектр методов для определения ставки дисконтирования, однако в большинстве случаев, эти расчеты больше походят на искусство, чем на науку. Тем не менее, этот шаг заслуживает тщательной, скрупулезной работы.

Хорошим подходом к данному вопросу является применение концепции средневзвешенной стоимости капитала [3] (WACC – weightedaveragecostofcapital). По своей сути WACC является смесью стоимости капитала и стоимости долга.

В отличие от стоимости долга, которая равна процентам, уплачиваемым по займам компании, стоимость капитала не является конкретной суммой денег, которая компания должна платить. Однако это не означает, что у капитала нет своей стоимости. Инвестируя, акционеры ожидают от компании определенный доход. Данные ожидания и являются стоимостью капитала. Наиболее часто применимый метод для расчета стоимости капитала является разработка Нобелевского Лауреата CAPM [4] (capital asset pricing model) – модель оценки долгосрочных активов. 

Для расчета WACC необходимо будет определить доли капитала и долга в отчетности компании и умножить их доли на сами значения стоимостей (поэтому и средневзвешенная). 

После проделанных шагов, мы подходим к финальной стадии – определение справедливой стоимости компании. Но перед этим остается также определить терминальную стоимость компании, когда она входит в «бесконечность». Мы определили чистые денежные потоки компании на прогнозный период, однако после данного периода приток денежных ресурсов не остановится. Для определения стоимости потока денежных средств после прогнозного периода (терминальная стоимость) часто используется Модель Роста Гордона [5] (GordonGrowthModel):
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где
· FinalProjectedYearCashFlow – ЧДП за последний год прогнозного периода;

· Long-TermCashFlowGrowthRate – долгосрочный темп роста денежных потоков;

· DiscountRate – в нашем случае WACC.

Теперь, имея в наличии значение WACC, а также денежные потоки компании, необходимо дисконтировать их для получения текущей стоимости. Сумма дисконтированных денежных потоков и будет являться стоимостью компании, однако, чтобы она стала справедливой, остается лишь вычесть долги компании. 

После прохождения по всем стадиям, описанным выше, мы можем выявить как некоторые положительные моменты, так и изъяны данной модели.

Безоговорочным преимуществом модели является возможность расчета внутренней стоимости компании [6]. Альтернативой DCF могут быть использованы показатели P/E, EV/EBITDA и price-to-saleratios. Однако данные показатели используются в сравнении с показателями всего сектора, поэтому бесполезны в том случае, если сектор или рынок в целом переоценены или недооценены. В то время как правильно использованная DCF модель поможет инвестору держаться подальше от не справедливо оцененных компаний.

Также в отличие от P/Eratio, DCF основывается на чистых денежных потоках, что по своей сути заслуживает больше доверия, поскольку вырезает такие моменты, как произвольность и догадки. В крайнем случае, описанная модель может быть использована в качестве «санитарной» проверки текущей рыночной стоимости компании.

Несмотря на перечисленные преимущества, не остается без изъянов и DCF. Как уже можно было понять, в модели вводятся достаточно личных предположений. Поэтому модель можно рассматривать как проверку предпринимательского чутья инвестора – как поведет себя рынок, будет ли он приобретать товары/услуги оцениваемой компании. Модель работает хорошо, когда есть точная уверенность в будущих денежных потоках – чем выше волатильность рынка, тем сложнее использовать данную модель.

Как уже было сказано, DCF анализ предназначен для расчета текущей справедливой стоимости компании, основываясь на прогнозах будущих денежных потоках. Главной идеей является то, что компания стоит столько, сколько денег она сможет принести инвесторам в будущем, дисконтированных в данный момент времени по резонной ставке. Описанная модель является весьма трудоемкой, однако полученный результат действительно заслуживает приложенных усилий. 
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С новым экономическим кризисом в мире пришла необходимость искать новые способы стимулирования и воздействия на экономику. Общеизвестно, что из глубоких кризисов в истории экономики значительную роль играл научно-технологический процесс. Инновации всегда были глотком свежего воздуха для застоявшейся экономики. Но что же такое финансовая инновация? Понятие финансовая инновация можно трактовать как появление новых финансовых продуктов, технологий или организационных форм бизнеса, которые позволят свести к минимуму риски участников экономических отношений.

Так вышло, что страхование – быстроразвивающаяся сфера, здесь заметна выраженная конкуренция. На рынке становится все больше страховых организаций и продуктов страхования. Чтобы соответствовать не только внутреннему, но и мировому рынку необходим инновационный подход в страховании.

Классификацию и характеристику инноваций в страховании наглядно рассмотрела в своей работе Жилкина А. Н. Она различает следующие виды страховых инноваций: коммерческие, технические, финансовые, организационные и социальные. В зависимости от уровня нововведения, можно говорить о нескольких типах инноваций. Во-первых, это «радикальные инновации», аналогов которых нельзя встретить на рынке. Во-вторых, это «комбинированные инновации», представленные сочетанием качеств лучших продуктов. В-третьих, это «модифицированные инновации», которые являются улучшенной и дополненной версией какого-либо страхового продукта. Страховые инновации предполагают наличие таких аспектов усовершенствования, как улучшение качества, потребительских характеристик полезности, научно-технологическая новизна, управляемость, рискоустойчивость, экономичность, эффективность, социально-экономическая значимость, производственная реализуемость, коммерческая применимость [1, с. 21]

В Казахстане большой популярностью пользуется страхование автомобилей и имущественное страхование. Однако, личное страхование должно быть поставлено на должном уровне, так как в первую очередь, важно здоровье и благополучие граждан Казахстана. Личное страхование можно представить следующими видами: страхование жизни, страхование от несчастных случаев, медицинское страхование.

Хочу представить новый страховой продукт от компании «НСК» - международное медицинское страхование. Его можно считать «комбинированным инновационным продуктом», сочетающим добровольное медицинское страхование и медицинское страхование, выезжающих зарубеж. 

Медицина Казахстана продолжает развиваться, однако некоторые граждане предпочитают лечиться зарубежом. Объяснить эту тенденцию легко: недоверие пациентов и коррумпированность медицинского сектора. В страховом секторе РК существует медицинское страхование выезжающих зарубеж. Оно покрывает непредвиденные ситуации, угрожающие здоровью туриста. Как быть гражданину Казахстана, который хочет получить не только первую необходимую помощь, но и профессиональное медицинское лечение, к примеру, хронических заболеваний?  В компании НСК есть уникальный для казахстанского рынка продукт Международного медицинского страхования, открывающий доступ к зарубежной медицине высочайшего уровня. Продукт "Сфера Здоровья" предназначена жителям любых населенных пунктов всего Казахстана, независимо от гражданства, наличия регистрации или состояния здоровья. Продукт разработан совместно с испанской компанией Sphera Global Gestión Médica Internacional S.L., являющейся специалистом в сфере международного медицинского обслуживания.

Первичная консультация пациента не требует личного присутствия Застрахованного. Она основывается на предоставленных документах о состоянии здоровья Застрахованного (история болезни, медицинское заключение). Консультация составляется врачами клиники SPHERA, врачами иностранных партнеров клиники, так же высоковалифицированными врачами в своей области, признанные в мире. Кoнсультации прoизвoдятся на русскoм, английскoм и испанскoм языках. Перевод международных заключений производится на любой язык. Консультации проводятся как по телефонным каналам связи, так и с помощью специального мульти-ресурса компании, который удобный и информативный мультиязычный интерфейс.

Продукт «Сфера Здоровья» представлена несколькими видами программ страхования: Standart, Silver, Gold, различающиеся между собой набором включенных услуг.

· Застрахованными могут быть физические лица в возрасте до 80 лет.

· Договор заключается сроком на один календарный год.

· Оплата страховой премии - единовременно (в первом платеже).

· В зависимости от возраста к базовым тарифам применяются повышающие поправочные коэффициенты.

В начальный стандартный продукт включены следующие услуги:

	СПРОСИТЕ ДОКТОРА
медицинское консультирование и ориентирование по вопросам, касающимся здоровья, по различным патологиям, диагностике и лечению с применением средств удаленного доступа и телемедицины
	ВТОРОЕ МЕДИЦИНСКОЕ МНЕНИЕ
Это письменное заключение признанного в своей области международного лицензированного врача-специалиста таким тяжелым заболеваниям, как рак, инсульт, инфаркт, гепатит, заболевания сердечно-сосудистой системы, врожденные пороки развития и др.

	ОРГАНИЗАЦИЯ СТАЦИОНАРНОГО ЛЕЧЕНИЯ
(без оплаты стоимости лечения) по фиксированной стоимости, застрахованной от возможного повышения.
	СЕРВИСНЫЕ УСЛУГИ
Приглашение, трансфер, размещение в отеле, сопровождение в клинике с переводчиком, мониторинг пребывания в стационаре.


Конечно, этот продукт требует доработок, так как он не пользуется большой популярностью среди жителей Казахстана. Однако, я считаю, у такого вида страхового продукта может быть будущее. Развитие инноваций в финансовом секторе Казахстана – ключевой момент антикризисной политики государства. 
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Қазіргі заманда Қазақстанның әлеуметтік-экономикалық дамуындағы маңызды стратегиялық міндеттердің бірі коммерциялық банктердің бәсекеге қабілеттігін қалыптастыру және қолдау болып табылады. Коммерциялық банктердің бәсеке қабілеттігіне қол жеткізу және оны сақтап қалу үшін тұрақты қалыптасқан басқару механизмі қажет. Бұл механизм бір элементі ретінде бәсеке қабілеттілікті бағалау болып табылады. Бәсекеге қабілеттілікті бағалау коммерциялық банктерге позитивті динамикамен, қызметті оңтайландыруға ықпал ететін факторларды анықтауға мүмкіндік береді.

Бәсекеге қабілеттілік түсінігі әр түрлі кездерде әр алуан түсіндіріледі және негізінен маркетинг және менеджмент ғалымдары шеңберінде зерттеледі.Бүгінгі таңда әрбір банк бәсекеге қабілеттікті арттыру мақсатында тұтынушыға жаңа қызметтерді ұсынуға тырысады.Бәсекелестік саласы өте ауқымды, ал бәсеке ортасы әр алуан және әркелкі болып табылады. 

Банктердің нарықтық мүмкіндігі әр алуан факторларға байланысты. Оларға мыналарды атап өтуге болады: ел экономикасының дамуы, мемлекеттің құрылысы, Ұлттық банк тарапынан коммерциялық банктерді реттеу деңгейі, инфляция деңгейі және т.б. Ал банктердің ішкі мүмкіндіктері оның өндірістік және қаржылық қызметі, ұсынылатын қызметтері, ресурстық базасының болуы, жоғары білімді мамандардың болуы, стратегиялық мақсаты, банктің техникалық жағынан жақсаталуы және маркетинг деңгейімен айқындалады. 

Банктік қызметтер нарығы белгілі бір факторларға тәуелді болып келеді. Оларды сыртқы және ішкі факторлар деп бөліп қарастырамыз. Сыртқы факторлар немесе макро факторларға: экономикалық, саяси, құқықтық, әлеуметтік демографиялық жатады. Ішкі немесе микро факторларға нарық, тұтынушылар, бәсекелестер және тағы басқалары. 

Банктердің бәсекеге қабілеттілігінің ішкі факторларына коммерциялық банктердің қызметінің аясын, соның ішінде несиелік және инвестициялық қызметі, банктік қызметтің бәсекелестігі және жоғары білімді мамандардың  болуын жатқызсақ болады. Аталып өткен факторлар нақты жағдайдағы бәсекеге қабілеттілікті айқындауда маңызды орын алады және өзара байланысты болып табылады. Сонымен қатар, коммерциялық банктің қаржылық жағынан бәсекеге қабілеттілігі, яғни коммерциялық банктің өз қаражаттарын басқара алуы маңызды рөл ойнайды. 

Жалпы банктің бәсекеге қабілеттігі үш деңгейде жүзеге асырылады:

Бірінші, немесе негізгі деңгей – коммерциялық банктер арасындағы бәсекелстік, яғни банктік жүйенің екінші деңгейінде орналасқан және тұтынушыларға қызмет көрсететін банктік институттар арасындағы бәсекелестік. 

Екінші деңгей – бұл банктермен және банктік емес қаржылық институттар арасындағы бәсекелестік болып табылады. Несиелеу саласында коммерциялық банктермен несиелік серіктестіктер лизингтік және факторингтік компаниялар ломбардтар ал уақытша бос ақша қаражатын тарту саласында сақтандыру компаниялары, зейнетақы қорлары бәсекеге түседі.

Үшінші деңгей – бұл коммерциялық банктермен қаржылық емес институттар арасындағы бәсекелестік. [1]

Банктік нарықтық жоғары бәсекелестікті қамтамасыз ету үшін көрсетілетін қызметтердің көпнұсқаулығы қажет, яғни банк қызметтер саласындағы инновация рөлі өте маңызды болып табылады.Заманауи коммерциялық банктер нарықтық секторлардың барлығында қызмет етеді және оның әрқайсысында банктің бәсекеге қабілеттілігі айрықша сипатқа ие болады.

Банктің бәсекеге қабілеттігі туралы сөз қозғағанда банк қызметінің бәсекеге қабілеттігін анықтаған дұрыс, себебі қазіргі бәсекелі нарықта бұл  анықтаушы фактордың бірі болып табылады. Банктің қызметінің бәсекеге қабілеттілігі – банк қызметінің нарық жағдайына және тұтынушының талаптарына сәйкестігін білдіретін көп қырлы ұғым. Басқаша айтатын болсақ, бәсекеге қабілеттілік дегеніміз банк қызметінің нарықтағы табысын анықтайтын тұтынушылық және құндық сипаттамаларының кешені, яғни дәл осы осы банк қызметінің басқаларына ұқсас банк қызметтерінің бәсекелес ұсыныстар жағдайындағы артықшылығы.

Егерде банктік жүйенің бәсекеге қабілеттігін кең мағынада қарастыратын болсақ, онда ол банкте белгілі бір бәсекелік стратегияның болуымен анықталады. Қазақстан Республикасы қазіргі таңдағы банктік жүйесін талдау барысында белгілі бір проблемалар бар екендігін көруге болады. Жоғары да атап өткендей біздің банктерге инновация қажет.

Банктік  инновация ретінде біз келесілерді атап өтсек болады: ұсынылатын өнім инновациясы, технологиялық инновация, нарықтық инновация, маркетингтік инновация, басқарушылық инновация.

2017 жылдың 1 қаңтарындағы ақпарат бойынша Қазақстанның банк секторында 38 банктен 33 банк қалған. Банк секторының активтері 25,5 трлн теңгені, кредит сомасы — 15,5 млрд теңгені, ал депозиттер сомасы — 17,2 трлн теңгені құрайды. Желтоқсан айында кредиттер 1,2%-ға, жыл басынан бері 0,3%-ға төмендеген.  Бұдан банктердің экономиканы кредиттеуге ниетті емес екенін және қарыз алушыларда жауапкершіліктің төмен екенін көруге болады. Базалық мөлшерлеме соңғы рет 2016 жылдың қараша айында 12,5%-дан 12%-ға дейін төмендеген. Сонымен қатар, банктер тарапынан экономиканы несиелеудің төмендігі байқалып отыр.

Қазіргі таңда елімізде болып жатқан макроэкономикалық жағдайларға байланысты бәсекеге қабілеттілікті арттыру үшін коммерциялық банктер бірігуі мүмкіндігі де айтылып жатыр. Бұл мемлекетіміздегі коммерциялық банктердің экономикалық тұрақсыздыққа дайын еместігін көрсетеді.Мұндай бірігулер коммерциялық банктердің меншікті капиталының жеткіліксіздігінен дегенде пікірлер айтылады. Осыған байланысты Ұлттық банктің банктердің бәсекеге қабілеттігін арттыру мақсатында 2019 жылға дейін меншікті капиталды 10 млрд-тан біртіндеп 100 млрд-қа көтеру қарастырылып отыр. Қазақстан Республикасында екінші деңгейлі банктер ішінде 2016 жылдың сәуір айындағы мәліметтерге сәйкес ең жоғарғы резервтер Халық банк, Казкомерцбанк және ForteBank-та. Сәуір айының соңындағы ақпараттарға сәйкес олардың меншікті капиталының сомалары 517 млрд теңге, 461 млрд теңге и 168 млрд теңге.  Қазақстан банктерінің ондығында ең тұрақты позиция ForteBank-та. 

2017 жылдың қарсанында еліміздің екі коммерциядық банкі – Қазинвестбанк және Delta Bank дефолт шегінде деп бағаланды. Қазинвестбанк Ұлттық банктің бұйрығы бойынша лицензиясынан айырылған болатын. 

Сарапшылардың пікірі бойынша Delta Bank-де лицензиясынан айырылу қаупі күтіп тұр. Оған себеп ретінде халықаралық рейтингтік агенттік Standart&Poor’s-тың Delta Bank-тің ұзақ және қысқа мерзімді несиелік рейтингін B- тан ( несиелік тәуекел деңгейі орташа) CCC-ға дейін төмендетуі айтылады (дефолттың жоғары деңгейі). 

Еліміздің алдынғы қатарлы банктері Казкомерцбанкке тоқтайтын болсақ, 2016 жылда 20 желтоқсанда Fitch Ratings рейтингтік агенттігімен ұзақ мерзімді несиелеу деңгейін B- тан  CCC-ға дейін төмендетуіне қарамастан, Казкомерцбанк 2017 жылы өз орнын сақтап қалады деген болжамдар келтірілген. 

Жалпы сарапшылар пікірі бойынша 2016 жыл Қазақстан банк секторы нашар болды делінеді. Несиелік механизм дұрыс жұмыс істемеді, өтімділік төмен деңгейде болды, халықаралық рейтингтік компаниялар еліміздің коммерциялық банктеріне төмен баға берді. 

2017 жылы Қазақстан банктеріне IFRS 9 қаржылық есептіліктің жаңа стандарттарын енгізу қажет болады. [2]

Қорытындылайкеле, нарықтық экономика жағдайында барлық шаруашылық процесіне қатысушылардың қызметінде банктік жүйе маңызды рөл атқарады. Еліміздің коммерциялық банктерінің бәсекеге қабілеттігін арттыру маңызды мәселелердің бірі болып табылады. Қазақстанның бәсекеге қабілетті 50 елдің қатарына кіру мақсатында қазіргі таңда коммерциялық банктердің қызметтерінің деңгейін жоғарлату, сапалы банк қызметін көрсету міндеті тұр.
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 На сегодняшний день глобализация мировой экономики – это одна из наиболее актуальных тем, которая подвержена постоянным размышлениям и дискуссиям со стороны политических лидеров. Причин на то много, одними из которых являются научно-технический прогресс, открытая торговля, культурные объединения, таранснационализация компаний и т.д. В таком режиме стираются все границы между странами мира. Человечеству сегодня не обязательно становиться свидетелем происходящего, достаточно заглянуть в интернет пространство, которое способно доставить информацию с любой точки мира.

 Глобализация имеет ряд плюсов и минусов. К плюсам относится способность свободного перемещения товаров и услуг, это оказывает положительное влияние на всех субъектов рыночных отношений. Здесь снижаются таможенные пошлины,  возрастает качество товаров, так как создается жесткая конкуренция между производителями отечественных и импортных товаров. Каждый хочет занять свою нишу, для этого максимально улучшает условия  труда, квалификацию сотрудников и следит за качеством выполненных работ персонала. Все это способствует развитию стран, с низким экономическим ростом, т. е для них это стимул проявить свою стойкость перед экономически развитыми странами. Начиная говорить о минусах, важно отметить и вторую сторону медали, когда страна как уже говорилось с низким экономическим потенциалом, может вообще потерять свою конкурентоспособность и оказаться в чрезвычайно сложном положении. Тут есть вероятность стать не нужными и забытыми в условиях глобализации. Причиной тому служит не готовность подстроиться под новые тенденции мировой экономики и не способность менять свое производство, из-за нехватки финансовых ресурсов. В итоге, это приводит к сокращению производства, где возникает массовая безработица и спад экономики страны в целом. [1]

Глобализация – это очень серьезный процесс, под которым понимается усиление связей между народами и государствами, ситуация возникающая в одной стране влечет за собой весь мир. Так в 2008 году мир охватил мировой экономический кризис, который берет свое начало с США, когда в стране резко упал спрос на покупку жилья, что и повлекло за собой ипотечный кризис и банкротства банков, затем падение цен на нефть и акции. Казалось бы ситуация в США не должна коснуться другие страны, но дело в том что глобализация настолько тесно нас связала, что тут уже никакая хорошо поставленная экономическая политика не спасет. В этот кризис перерос тогда в мировой экономический, с колоссальным ударом на спрос и цену на нефть и сырье, после чего рост безработицы был неизбежен. Так 28 июня 2008 года  был организован съезд делегатов из ста стран мира, где городом для обсуждения назревших экономических проблем является Астана, форум назвали Астанинский экономический форум (АЭФ). 

Данный форум проходит ежегодно, где обсуждаются темы, связанные с улучшением финансового - экономической стабильности, социальные аспекты экономического роста, развитие конкурентоспособности, инвестиции и инновации в мире. В 2015 году на 8-ом пленарном заседании, была задана такая актуальная тема мировой повестки дня, как «Инфраструктура: драйвер устойчивого экономического роста», в ней приняли участие 3 тыс. представителей из 90 стран мира. Президент РК Нурсултан Назарбаев как участник данного форума отметил все угрозы и проблемы, постигающие мир, который до сих пор не оправился после ипотечного кризиса США начавшегося в  2007 году настигшего мир. Так же он отметил латентную форму предстоящего кризиса. То есть теперь кризис охватит не только финансовую сферу, но и валютную, экономическую и социально-политическую, что в последствие сотрясет весь мир[2].

Озвучив насущные проблемы на форуме так же Главой государства, были предложены пути их решения. Там были представлены программы  "Казахстан-2030", "Казахстан-2050", "Ключи от кризиса", "Пятый путь", Практическим ответом на кризис мировой экономики стали всеобъемлющая Государственная программа индустриально-иннова​ционного развития, а также программа "Нұрлы жол – путь в будущее", которая направлена на вхождение Казахстана в число ведущих стран мира. Строительство дорог для Казахстана это как наследие на века, которое требует огромных инвестиций. Глава государства отметил что на это будет выделено 14 млрд2долларов, которые так же пойдут на улучшение коммуникаций, электросетей, будут выстроены дороги по лучшим принципам, что позволит добиться сбалансированного развития всех регионов как в социальном, так и в демографическом смысле  [2].

Астанинский экономический форум, как диалоговая площадка нашла свою нишу, и благодаря  этому приток иностранных инвестиций, значительно возрос. Это является лучшим свидетельством правильно простроенной стратегии развития. В стратегии (программа «Нурлы жол»)  главным образом сделан акцент на инфраструктуру финансовую и транспортную, что приведет в итоге к долгосрочному развитию страны.

В рамках пленарного заседания в числе других спикеров выступил и авторитетный эксперт в области прогнозирования глобального экономического развития, профессор Нью-Йоркского университета Нуриэль Рубини, который отметил, что в настоящее время наряду с кризисными явлениями в мировой экономике наблюдается немало позитивных тенденций. Так, происходит медленный, но верный рост экономики США. Евросоюз также восстанавливается после затяжной рецессии. 

В рамках глобальной конъюнктуры рынка, страна должна вести четкую монетарную и фискальную политику для решения задач во избежание инфляции и кризиса. Казахстан таковыми обладает по мнению многих участников форума. Поэтому нам остается разрабатывать планы стабилизационного характера, для недопущения инфляции, а так же активно формировать собственный производственный процесс, что бы не зависеть от импорта и работать над усилением контрактов с мировым сообществом. В этом смысле индустриальный вектор Казахстана может принести в будущем ощутимые результаты для устойчивого роста экономики. 
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В coврeмeнных уcлoвиях рaзвития кoммeрчecкиe бaнки являютcя вaжнeйшим иcтoчникoм дoпoлнитeльных дeнeжных рecурcoв.  Oни cлужит cвoeгo рoдa фильтрoм, пeрeрacпрeдeляющим дeнeжныe пoтoки в ceктoрa, имeющиe нaибoльший пoтeнциaл рocтa.  

Влияниe бaнкoвcкoй cиcтeмы нa экoнoмику дeлитcя нa нeпocрeдcтвeннoe и кocвeннoe. Нeпocрeдcтвeннoe влияниe – этo бaнкoвcкиe крeдиты кaк oдин из иcтoчникoв инвecтиции, влoжeнныe в ocнoвнoй кaпитaл, a тaкжe, в кaчecтвe фaктoрa рocтa экoнoмики, увeличивaeт oбъём ВВП. Кocвeннoe влияниe нa бaнки дeйcтвуeт в двух нaпрaвлeниях: мoнeтaрнaя пoлитикa и влияниe нa инфрacтруктуру. Oбa эти нaпрaвлeния влияют нa инвecтициoнную дeятeльнocть и нaхoдятcя в прямoй зaвиcимocти oт eё урoвня. Знaчит coвeршeнcтвoвaниe бaнкoвcкoй cиcтeмы cчитaeтcя вaжным в рacширeнии мaтeриaльнo-финaнcoвoй ocнoвы рaзвития экoнoмики.

Инвecтиции, привлeчeнныe в экoнoмику, кaк oбычнo, cчитaютcя ocнoвными фaктoрaми рocтa экoнoмики. Coглacнo экoнoмичecкoй пoлитикe, ocущecтвляeмoй в cтрaнe, глaвными вoпрocaми cчитaютcя cтимулирoвaниe внocимых инвecтиции и увeличeния их oбъёмa. Пoтoму чтo в рeзультaтe кaпитaльных влoжeний пoявляютcя нoвыe рaбoчиe мecтa в oтрacлях экoнoмики, oбнoвляютcя cущecтвующиe тeхнoлoгии. И этo oбecпeчивaeт oргaничecкoe рaзвитиe, интeнcификaц ию мoдeрнизaции экoнoмики, a тaкжe прoдoлжитeльнocть cтaбильнoгo рaзвития[1]

Oднo из глaвных уcлoвий экoнoмичecкoгo рocтa – пoвышeниe инвecтициoннoй aктивнocти. Здecь ocнoвнoe внимaниe удeляeтcя тaким пoкaзaтeлям, кaк дoля инвecтиции в ВВП и cocтaвныe чacти их иcтoчникoв (т.e. трeбуeтcя oбрaтить ocoбoe внимaниe нa пoвышeния cрeдcтвa нaceлeния, бaнкoвcких крeдитoв и инocтрaнных инвecтиций).

Рoль бaнкoв в мaкрoэкoнoмичecкoй cтaбилизaции зaключaeтcя тaкжe в тoм, чтo являяcь финaнcoвыми пocрeдникaми, oни пeрeрacпрeдeляют дeнeжныe cрeдcтвa oт cубъeктoв, имeющих врeмeннo cвoбoдныe дeнeжныe cрeдcтвa к cубъeктaм, нуждaющимcя в пoлучeнии дeнeжных cрeдcтв. Пo cути крeдитoвaниe являeтcя лoкoмoтивoм рaзвития прeдпринимaтeльcкoгo ceктoрa, coздaния рaбoчих мecт, oбecпeчeния экoнoмичecкoгo рocтa, cтaбильнocти урoвня цeн. Пoэтoму oт тoгo, нacкoлькo уcтoйчивo финaнcoвoe пoлoжeниe бaнкoв зaвиcит мaкрoэкoнoмичecкoe рaзвитиe вceй cтрaны[2]

.
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Риcунок 1. Рoль бaнкoвcкoгo ceктoрa в экoнoмикe РК.

Пo дaнным нa риcункe №1, нeoбхoдимo oтмeтить cнижeниe дoли крeдитoв в ВВП РК в 2016 гoду. В цeлoм, в 2016 гoду oбъeм крeдитoвaния являeтcя нaимeньшим пo cрaвнeнию, c кризиcным пeриoдoм (2008-2009 гг.). Причинaми тaкoгo рoдa явлeния мoгут быть дeвaльвaциoнныe прoцeccы в cтрaнe, дeфицит фoндирoвaния, увeличeниe дoли прocрoчeнных зaймoв, внeшниe дoлги и мнoгиe другиe экoнoмичecкиe и пoлитичecкиe фaктoры[3].
В кaчecтвe иcтoчникa финaнcирoвaния инвecтиций в ocнoвнoй кaпитaл учacтиe бaнкoвcкoгo крeдитoвaния крaйнe низкo и cocтaвляeт пoрядкa 5-6%. Caм oбъeм eжeгoдных инвecтиций вoзрacтaeт, в 2016 гoду oн cocтaвил oкoлo 7 трлн. тeнгe. Прeимущecтвeннo, прeдприятия иcпoльзуют coбcтвeнныe cрeдcтвa, дoля кoтoрых в oбщeм oбъeмe инвecтиций тaкжe вoзрocлa дo 58% пo итoгaм 2016 г. При этoм, удeльный вec eжeгoдных гocудaрcтвeнных cубcидий кoлeблeтcя нa oднoм урoвнe – oкoлo 18-22%. Oбъeм крeдитoв экoнoмикe, выдaнных бaнкaми, зa пeриoд c 2008 пo 2016 гг. cocтaвляeт 75,7 трлн. тeнгe. Пocлe нecкoльких лeт coкрaщeния oбщeгo oбъeмa ccуд, вызвaннoгo кризиcoм ипoтeчнoгo крeдитoвaния, нaчинaя c 2011 гoдa, oтмeчaлacь пoлoжитeльнaя динaмикa рocтa бaнкoвcких зaймoв. Кризиc пeрeпрoизвoдcтвa нeфти, нaблюдaeмый c 2016 гoдa, внocит cвoи кoррeктирoвки, кoтoрыe, нeпocрeдcтвeннo, cкaжутcя нa coкрaщeнии oбъeмoв крeдитoвaния в ближaйшeй cрeднecрoчнoй пeрcпeктивe[4].
. 
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Риcунок 2. Динaмикa крeдитoв, выдaнных бaнкaми, в млрд. тг.

Крeдитный пoртфeль пo выдaнным ccудaм выдeляeтcя вoзрacтaющeй кoнцeнтрaциeй нeпрoизвoдcтвeннoгo ceктoрa, хaрaктeризующeгocя выcoкoй дoлeй oбoрaчивaeмocти, прeимущecтвeннo, cфeр тoргoвли и уcлуг, и принocящий бoлee быcтрый и выcoкий дoхoд, нo нe учacтвующий в coздaнии кoнeчнoгo прoдуктa и нe увeличивaющий рeaльный ВВП. Дoля крeдитoвaния рeaльнoгo ceктoрa coкрaтилacь c 42,8% в 2005 гoду дo 32,1% в 2016[4], в ocнoвнoм, вcлeдcтвиe coкрaщeния зaимcтвoвaний в oтрacли cтрoитeльcтвa пocлe ипoтeчнoгo кризиca. В дaннoм aнaлизe рeaльный ceктoр oхвaтывaeт прoмышлeннocть, ceльcкoe хoзяйcтвo, cтрoитeльcтвo, a тaкжe мы включили cфeру уcлуг, oбcлуживaющих рeaльный ceктoр, a имeннo трaнcпoрт и cвязь. 

Aнaлиз cтруктуры иcпoльзoвaния крeдитных cрeдcтв укaзывaeт нa тoт фaкт, чтo бoлee пoлoвины зaимcтвoвaний ухoдит нa пoпoлнeниe oбoрoтных cрeдcтв, чтo в лучшeм cлучae cвидeтeльcтвуeт o рacширeнии бизнeca, в худшeм o рeфинaнcирoвaнии cущecтвующих прoблeмных крeдитoв. Иcхoдя из прoвeдeнных oтрacлeвых oбзoрoв, в рядe прoмышлeнных ceктoрoв изнoc ocнoвных cрeдcтв дocтaтoчнo выcoк, в cвязи c этим мы прeдпoлaгaeм, чтo oбнoвлeниe либo прoвoдитcя нecвoeврeмeннo, либo зa cчeт coбcтвeнных cрeдcтв прeдприятий.

Тaким oбрaзoм, в рядe рaзвивaющихcя cтрaн денежные ресурсы коммерческих банков в экoнoмикe нaхoдитcя нa бoлee выcoкoм урoвнe, нo их влияниe нa экoнoмичecкий рocт ocтaeтcя нa низкoм урoвнe. Для эффeктивнoгo иcпoльзoвaния фoндa денежных средств коммерческих банков для oбecпeчeния cтaбильнoгo, дoлгocрoчнoгo экoнoмичecкoгo рocтa необходимо выполнить ряд следующих мер:

− увeличить вливaниe нa экoнoмику в видe инвecтиции, cбeрeжeний нaceлeния, нa ocнoвe рaзвития рынкa цeнных бумaг;

− рacширить привлeчeния cвoбoдных дeнeжных cрeдcтв нaceлeния co cтoрoны бaнкoв;

− нa ocнoвe рacширeния бaзы нoрмaтивных aктoв, нaпрaвлeнных нa oбecпeчeниe мeжoтрacлeвoгo пoтoкa кaпитaлa, пoвышaть пeрeвoд фoндoв прeдприятий в инвecтиции.
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Considering a banking system as a research object, it is expedient to adhere to the first direction of consideration of this term as bank system does not function out of the development, it is influenced by a set of external and internal factors. In other words, the banking system directly depends on processes which happen in the external environment and in the most banking system. These processes proceed objectively as built on economic laws of an anagenesis and are independent of will of any subjects.  

Such state at which the financial system can resist to shocks understands G. J. Shinaz as financial stability and liquidate imbalances, than reduces probability of serious failures [2, page 27].

From the point of view of Lavrushin O. I. and Fetisova G. G., the concept "financial stability" is represented to more complex as "… stability is ability to resist to influences … process can be steady only when there is a stability" [1, page 58].

According to Kallaur P. V., polarly to opposite opinion of Lavrushin O. I. and Fetisova G. G., the concept "financial stability" is much wider, than "financial stability": "financial stability assumes balance of a financial system, and financial stability – only aspiration to balance, and its achievement is possible in the absence of negative shocks in economy" [2, page 31].

Rams of Ampere-second. and Okladsky P. V. understand such compliance to system parameters which would be adapted to a condition of the external environment and is capable to bring efficiency to functioning of system at the revolting influences as financial stability [3, page 177].

Considering discrepancy of the given definitions, all of us consider that reasonable it is possible to consider application of both terms. For justification of own point of view we will address etymology of the debatable concepts recorded in the dictionary of Russian [4]. "Steady" – from the word "resist", primordially Russian word, i.e. "resistant, not shaky, capable to keep the situation in the presence of external influences". "Stable" – the word borrowed came from the Latin word "stabilis", meaning "resistant, constant, not subject to considerable changes". Thus, both of these terms inherently reflect one property: ability to resist. In this regard, without pressing in semantic discussions, we consider that both terms have the right for their use as equal. 

In general, stability of each system is aimed at balance preservation [5, page 105], that is at realization of mechanisms of interaction of its components at which the system could move ahead most effectively to a goal.

However, it should be noted that in the changing environment to keep invariable the structure and it is impossible to maintain balance as the ideal environment is for this purpose necessary. For any cybernetic, or, otherwise, the developing system the law of a necessary variety formulated by U.R. Eshbi is peculiar [6, page 267]. That is any developing system functions only because in its basis both the identity, and distinction is put. And from as far as the system effectively copes with influences (indignations), so it is steady. According to U.R. Eshbi, indignation is what forces system to pass from one state into another as always one condition of system differs from another in any change. Thus, the revolting influences are understood as any conversion (transformation, transformation) of system. If transformations significantly do not influence change of a state, then such system can be considered steady.

Stability of any system is connected with a certain volume of change of its contents. A change exit out of limits of range can both destroy, and to develop, improve system. Specifics of coexistence of the developing systems and the external environment consist in passing the variety useful to system, but not to pass a variety of the revolting influences which are capable to destroy system. At destruction the system has to replace the degenerating components on new, but it can receive them only from the external environment. For this reason genesis of the developing systems consists in active protection against threats and an assumption of valuable factors. Only under these conditions of system can progress, ensuring the stability and safety.

Thus, but the basis of the analysis of the developing systems can come to a conclusion that for ensuring stability the banking system needs to have variability of its components. That is resistance of a banking system to the revolting factors needs to be considered in three aspects:

· 1) in interrelation with stability of national economy; 

· 2) in interrelation of stability of concrete bank and a banking system in general; 

· 3) from the point of view of concrete bank and its structure. 

All factors influencing losses of economy call revolting as they cause a deviation of controlled parameter of economic system from its optimum or calculated value, as a rule, having the determined size. 

To external the revolting factor of macroeconomic of the country belong:
• financial crises in world system;

• change of the international prices on commodity markets of N of services, and also raw materials and components;

• international terrorism;

• creation of the financial unions;

• international wars;

• expenses on external wars.

Concerning the term "compensation" we will note that the points of view on understanding of this concept of researches of scientists-economists coincide, and all agree on one: compensation (Latin of compencatio – an equilibration) represents compensation of the suffered losses, expenses, losses [7, page 421]. That is so far as concerns compensation of the external revolting factors, it is meant as not acceptance of preventive measures for their prevention, and direct actions which are directed to already come true threats.

Compensation of the external revolting influences consists in ability of system to perceive innovations which allow it to react flexibly to change of the external environment and to keep the functional purpose with the minimum structural losses. Compensation, or, otherwise, adaptation, the developing system is characterized by two levels. In science about regularities of management processes and communications in organized systems allocate compensation of the first and second level. The first level assumes existence in system of limited tool kit, capable, nevertheless, to compensate external influence. The second level consists in leveling of influence of the external environment not on a linear guide, and in the closed chain that is able to afford to compensate even the strong revolting influence. That is the second level of compensation is, in fact, the self-control mechanism, or a homeostasis. In relation to a banking system of the most effective compensation of the revolting influences of the second level is.

Compensation by a banking system of the external revolting influences happens in the following directions:

• economic stability; 

• structural, organizational, technological, functional stability.

All these directions in general allow to react flexibly to external influence, to progress, be a competitive member of the market, thereby promoting stability of all system.

According to Omelchenko I. N. and Borisova E. V., "the system can be steady if it comes back to former equilibrium state after the termination of the revolting influence which brought him out of this state". 

Stability of a banking system is formed proceeding from stability of concrete institutions and the created tendencies. Compliance of each subject of a banking system to the established standards allows to speak about stability of a banking system in general [8, page 66].

The negative impact of various factors on elements of system generates threats of economic stability. Goncharenko L. P. under the threat of the external revolting factors understands a concrete and direct form of danger or set of conditions and factors which create danger to interests of the state, and also to national values". In Dahl's dictionary the threat is treated as "possible danger".

Any threat potentially causes to an object any damage or bears destruction in case of its emergence. in this regard precautionary measures which are capable to neutralize threat or to make their revolting influence less sensitive for system within admissible range are necessary. That is stability of a banking system consists in an opportunity to predict possible threats of the external revolting factors and to change any tools for prevention of their adverse effect.

There are various classifications of types of threats.

For example, all threats which are capable to make impact on stability of a banking system can be classified by emergence sources:

• internal which are understood as inability of system to self-preservation and further development because of degradation of internal elements;

• external which are understood as the revolting influences of the external environment.

It should be noted that the border between external and internal threats not always has accurately expressed character. Moreover, often external smoothly flow in internal threats.

Also distinguish potential threats from threats of economic stability and real. The called types of threats are defined in direct dependence on that, exists or not a possibility of the prevention of an adverse effect of the external revolting factors. In other words, the border between the called types of threats is very thin as the possibility of danger can become real if the appropriate preventive measures are not taken.

There are also other types of classifications of threats where act as the defining criterion a time sign, functional and subject, on the scale of consequences of threats, regularity degree, etc. 

Speaking about compensation by a banking system of the external revolting factors, it should be noted that at the allowed crisis situations the possibility of their elimination and return to balance depends on two highlights to which belong:

• existence of resources which are necessary for compensation of losses, "a stability stock",

• the "speed of activization of resources" necessary for a timely exit from a crisis situation. "Timeliness" in this case is understood as a stop of development of crisis till the moment when it becomes irreversible.

The last moment is characterized by the importance of temporary characteristics of economic system, i.e. lag effect indicators.

Speed of economic system reflects the speed of acceptance of actions for counteraction or compensation of system on negative impact of the external revolting factors and depends on circumstances which treat:

• liquidity of property of the enterprise;

• turnover of assets;

• speed of a turnover of funds of national economy;

• turn speed "goods – money – goods"; 

• duration of reproduction of a work resourses, etc.

It should be noted that stability of a banking system first of all is based on the forecast of possible threats of the external revolting factors which allows to reveal the most dangerous of them and in due time to take preventive measures for their neutralization, and only then on their compensation by the relevant activities becomes irreversible.

Thus, stability of a banking system first of all consists in an opportunity in advance to predict possible threats and to change certain tools and mechanisms for prevention of adverse effect of the external revolting factors. Financial stability of a banking system is based on its smooth functioning independent of negative impacts on it from macroeconomic shocks. At the come true threats of the external revolting factors it means their immediate decision with the minimum losses both for a banking system, and for her environment – national economy in general.
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Наличие рисков – это  основа банковского дела. Коммерческие банки стремятся получить максимальную прибыль при допустимых уровнях риска. Банки будут иметь успех в том случае, если риски, которые они принимают, контролируемы и разумны и не выходят за пределами их финансовой возможностей и компетенции. На обязательной и постоянной основе они должны проводить всестороннюю их оценку и анализ. В процессе оценки рисков коммерческим банками определяется, какими из них банк может управлять, а какими – нет. 

Система управления банковскими рисками – это совокупность способов и методов работы банка по предотвращению и минимизации рисков, оценке эффективности их применения. Внедрение систем управления в банковской системе РК началось с 2001 года. В период до 2007-2008 гг. многие казахстанские коммерческие банки  увеличивали ссудные портфели и активно кредтовали замещиков. Организация системы управления риска  в банках была чисто формальной. Но ситуация кардинально поменялась с  наступлением кризисных ситуаций, который показал слабые стороны в деятельности множества банков. В связи с этим банки начали работу по поиску новейших  методов и способов для устранения существующих проблем и  их последствий.  Система управления рисками должна быть соответствующей уровню развития осуществляемых операций банка, его специфике, а также новшествам в мировой практике риск-менеджмента. Совершенствование системы управления  необходимо для обеспечения устойчивого  банковского развития, приведения в соответствие стандартам Базельского комитета по банковскому надзору, усиления конкурентных преимуществ банка, повышения эффективности управления капиталом и увеличения рыночной стоимости самого банка[1]

Коммерческими банками, с целью снижения вероятности банковских потерь, применяется соответствующая, противодействующая политика.  В рамках своей политики, они выделяют те риски, с которыми он может столкнуться в ходе осуществления своей деятельности. При этом ими разрабатывается политика для каждого  вида рисков. АО «Цеснабанк»  в своей Политике управления рисками выделяет основные виды риска как кредитные, рыночные, операционные риски, риск потери ликвидности, комплаенс-риски. Основной целью управления рисками АО «Цеснабанка» является минимизация отрицательного воздействия  рисков, возникающих непосредственно при осуществлении деятельности, на текущую доходность и собственный капитал. 

Казахстанские банки с целью снижения отрицательных воздействий используют схожие методы. Например, рассмотрим одни их трудноуправляемых рисков – операционные. Операционные риски включают в себя следующие риски: риски, связанные с неопределенной организационной структурой банка, с несоответствующим управлением персоналом и неквалифицированным штатом банка,  риски, вызванные сбоями в области ИТ, либо риск, связанный  с наличием недостатков или ошибок во внутренних документах/правилах и т.д. РМ в сфере операционных рисков предполагает наличие в банке, трехуровневой системы защиты, в котором выделяются: 

Первая  – подразделения отвечают за риски, которые сами генерируют.

Вторая –  система управления предоставляет инструменты, которые позволяют качественно оценить и устранить риски.

Третья  – система контроля и аудита.

В рамках усовершенствования управления в сфере операционных рисков АО «Цеснабанк»  усилила  первую линию защиты. Были назначены и обучены риск-координаторы во всех подразделениях банка,  разработана и внедрена автоматизированная система сбора данных по событиям операционного риска, посредством данной системы Риск-координаторы направляют информацию об операционном риске в подразделение риск-менеджмента. Была усилена роль второй линии защиты в процессе оценки операционного риска при создании новых продуктов, процессов и систем[2]

Также к основным рискам относятся так называемые риски изменения стоимости активов. Причиной являются рыночные факторы. К таким рискам относятся ценовой, процентный, валютный риски, риск ликвидности. Методы оценки этих рисков основываются на теории вероятности и статистики. Широкое применение нашли стресс-тестирование, метод прогнозирования будущих денежных потоков, лимитирование операций с финансовыми инструментами. Стресс-тестирование риска необходимо чтобы понять, что может случиться, какие убытки может понести банк в той или иной непредвиденной ситуации. В соответствии с Базельским комитетом, «банки, использующие модель внутренних рейтингов, должны осуществлять тщательное стресс-тестирование для оценки достаточности капитала». Банки, анализируя на основе вышеизложенных методов, принимают необходимые меры для ограждения банка от результатов рыночных колебаний.

Но все же главное место среди банковских рисков занимают кредитные. Базельский комитет определяет как основной и наиболее разрушительный вид риска, с которым сталкиваются банки в своей деятельности. Минимизация кредитных рисков – важнейший фактор системы кредитного РМ, так как именно кредитование занимает наибольший удельный вес в структуре активов и, соответственно, влекут за собой серьезный риск потерь для банков. В 2015 году АО «Цеснабанк» разработала новую кредитную политику, в котором были определены новая система кредитных лимитов, минимальные рейтинги, по которым могут проводиться активная операция, усовершенствованы оценка и управление кредитными риском. 
Недостатками скоринговых и рейтинговых моделей заключается в возможной недостоверности отчетности, иных документов, предоставляемых заемщиками для анализа. С начала 2015 года Банк стал использовать рейтинговую модель для заемщиков корпоративного бизнеса, приобретенная у международной компании McGraw-Hill International (UK) Ltd (S&P Capital IQ).

 В общем, казахстанские коммерческие банки используют  основные методы управления: анализ кредитоспособности и платежеспособности клиента, определение рейтинга кредитоспособности заемщика, оценка залогового обеспечения,  хеджирование валютных рисков, резервирование на покрытие потерь,  стресс-тестирование кредитного портфеля, контроль лимитов и регуляторных требований. 
Для оценки эффективности системы управления кредитными рисками проанализируем ссудный портфель банков второго уровня РК за последние 3 года[3]

.

Таблица 1. Ссудный портфель банков второго уровня РК 
	Показатели
	на 01.01.2015 г.
	на 01.01.2016 г.
	на 01.12.2016 г.

	
	млрд. тг
	% к итогу
	млрд. тг
	% к итогу
	млрд. тг
	% к итогу

	Всего займов
	14 184,4
	100 %
	15 553, 7
	100 %
	15 693,7
	100  %

	Займы, по которым отсутствует просроченная задолженность
	10 259,2
	72,3 %
	13 436, 7
	86,4 %
	13 466, 2
	85,8 %

	Займы с просроченной задолженностью
	3 925,2
	27,6 %
	2 117
	13,6 %
	2 227,5
	14,2 %

	Сформированные провизии
	3 569,8
	25,2 %
	1 624,4
	10,6 %
	1 617,9
	10,3 %

	Примечание: Составлена на основе данных Национального Банк РК: /www.nationalbank.kz/


  Согласно таблице 1, по ссудного портфелю банковского сектора РК можно сделать следующие выводы: возрос объем  кредитов, выданных физ. и юр. лицам, снизился объем просроченных займов, и уменьшились соответственно сформированные провизии. На 1 декабря 2016 года совокупный ссудный портфель банковского сектора составил 15 693,7 млрд.тг. Уровень провизирования займов  продолжает снижаться по мере повышения качества кредитного портфеля[4].
Во времена развития современных технологий организация систем риск-менеджмента должно быть неразрывно связано с использованием и поддержанием банками на высоком уровне IT-инфраструктуры. 
Индикатором эффективности риск-менеджмента и высо​кой риск-культуры в банках является рост числа программных средств, которые автоматизируют процессы и процедуры. Среди специализированных инструментов управления рисками можно выделить три основных продукта. Именно они стали наиболее применяемыми программными решениями на мировом и отечественном рынках:SAS Risk Management (SAS), EGAR Focus (EGAR Technology), Kondor+ (Reuters).

Совершенствование систем риск-менеджмента является одним из ключевых процедур к переходу стандартам Basel III (2010г.).  Переход к требованиям документа необходим, в первую очередь, для эффективной устойчивости банковской сектора. Basel III.  – новый свод правил, разработанный BCBS на  саммите G20. В  нем жестко регламентируются величина базового капитала, введены новые минимальные требования к ликвидности. Переход на новый стандарт должен осуществиться до 2019 года. Важнейший элемент стандартов – это риск-менеджмент. 
Согласно Basel III, банки второго уровня должны начать применение собственных внутренних моделей оценки кредитных рисков для соответствия требованиям регуляторного капитала, использовать внутренние модели расчета параметров для оценки кредитного риска[5]

Таким образом,  кредитные организации должны активно развивать систему риск-менеджмента, иметь отработанные методики оценки, развитые ИТ-системы, подготовленные данные и накопленную статистику. Это упростить переход к новым стандартам Basel III. По мнению специалистов, банки, которые не смогут соответствовать новым требованиям, скорее всего, покинут рынок.
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На сегодняшний день банковская система Республики Казахстан нуждается в поиске новых путей кредитования малого и среднего бизнеса для обеспечения инновационного развития экономики страны. Исследование современных подходов управления рисками способствует оптимизации бизнес процессов, а также созданию инфраструктуры автоматизированной информационной системы банков. Так как банковская система нашей страны является высокотехнологичным, он более восприимчив к изменениям  макро-  и микроуровня.

От устойчивого развития банковской системы во многом зависит и успешность экономической деятельности предприятий и организаций, а также уверенность граждан в надежности и сохранности своих сбережений. Главным же риском в банковской системе выступает – кредитный риск.

К кредитному риску относится риск утраты активов, недополучения дохода или возникновение расходов Банка вследствие неисполнения, несвоевременного, либо неполного исполнения заемщиком своих обязательств перед Банком по кредитному инструменту, в соответствии с условиями кредитного договора. Управление же кредитным риском представляет собой организованную последовательность действий кредитных подразделений, разделяемых на такие этапы, как:

· Идентификация риска, то есть выявление факторов кредитного риска, его размеров и концентрации;

· Оценка степени риска;

· Выбор стратегии управления рисков, что включает в себя решение о принятии риска, отказе от действий, связанных с риском или снижения степени риска;

· Выбор и применение способов снижения риска;

· Мониторинг рисков – контроль эффективности инструментов управления кредитным риском и изменения степени кредитного риска.

Банк постоянно проводит политику сдерживания концентрации рисков в своем кредитном портфеле, оценивая незащищенность по всем видам рисков. В определенных нишах рынка допускается более высокий уровень концентрации рисков, исходя из аргументированной уверенности на сегменте рынка.

Исследование современных приоритетных направлений банковской деятельности побуждает к поиску новых путей в реализации задач кредитной безопасности, выявлению всего ценного, что создано теоретиками и практиками банковского дела для успешного решения проблем управления кредитными рисками, а также предопределяет комплексное, системное использование теоретического наследия зарубежных ученых для объективного познания данного управленческого процесса. 

Поиск и реализация инновационных технологий управления и путей кредитования секторов малого и среднего бизнеса являются важнейшими задачами отечественной экономики, которые обеспечат ее инновационное развитие и повысят устойчивость к кризисным явлениям. Следовательно, вопрос управления кредитными рисками встает особо остро. Но управлять нужно сразу комплексом рисков, делая акцент именно на кредитный риск.

Риск-менеджмент как часть стратегического управления постоянно находится в развитии. Традиционный подход к риск-менеджменту отличался фрагментарным, несистемным характером управления, эпизодическим воздействием, где круг интересов был четко ограничен. Это был так называемый пассивный тип риск-менеджмента. Сейчас в этой сфере преобладает новый подход, согласно которому должен иметь место интегрированный объединенный подход к управлению рисками, предполагающий непрерывный риск-менеджмент, с расширенным кругом управления. Это активный тип риск-менеджмента. [1]

Управление рисками может помочь финансовым учреждениям дифференцировать себя и достичь устойчивости во времена финансовой турбулентности. Однако реализация этого подхода требует, чтобы управление рисками реализовывалось во всех частях банка, от корпоративной культуры и бизнес-планов до операций, финансирования, и оперативного принятия решений. Именно поэтому в настоящее время значительный интерес представляют разнообразные комплексные методики повышения эффективности риск-менеджмента. Одна из таких методик – система сбалансированных показателей (ССП). Использование ССП, интегрированной в систему риск-менеджмента, позволяет осуществить переход от функциональной модели риск-менеджмента к модели, построенной на основе бизнес-процессов. Это, в свою очередь, дает возможность разработать информационную систему управления кредитными рисками, интегрированную в единую систему управления банковскими рисками, что будет способствовать повышению качества корпоративного управления.[2]

Таким образом, можно выявить связь между управлением рисками и стратегией, что стало наиболее важным аспектом эволюции интегрированной системы. Новая модель управления рисками включала в себя концепцию корпоративного риск-менеджмента и расширяла охват рисков, связанных со стратегией. Сегодня этот подход стал корпоративным стандартом, его постоянно совершенствуют и модернизируют.

Нужно отметить, что ССП позволяет не только обеспечить гарантированно полный перечень выявляемых с ее помощью рисков, но и систематизировать, а также максимально упростить процедуру их выявления. ССП обеспечивает подходящую инфраструктуру для реализации риск-менеджмента в организации, интегрированную систему сбора и обработки информации. Включение ССП в систему риск-менеджмента усиливает сферу внимания руководства к рискам, так как обеспечивается четкое и ясное понимание, где располагается фактор риска в системе управления показателями. С другой стороны, интеграция риск менеджмента и системы сбалансированных показателей приведет к формированию более эффективной ССП. Между тем, если бы риск менеджмент было встроено в существующую ССП организации, было бы меньше требований к созданию новой функции управления рисками, так как компоненты риска были бы включены в ответственность каждого сотрудника.

В заключении отражается, что они имеют много сходных черт, позволяющих обеспечить оптимальный путь интеграции системы сбалансированных показателей в систему риск-менеджмента коммерческого банка, что позволит перейти от функциональной модели риск-менеджмента к модели, построенной на основе бизнес-процессов. Это, в свою очередь, даст возможность построить более эффективную информационную систему, которая обеспечит управление кредитными рисками на качественно новом уровне, что особенно важно в свете принятия рекомендаций Базельского комитета по банковскому надзору Базеля III в сфере управления рисками.

Кредитные риски являются наиболее частой причиной банкротств банков, в связи с чем, все регулирующие органы устанавливают стандарты по управлению кредитными рисками. Для защиты международных финансовых рынков ключевые стандарты прописаны также в международных соглашениях, которые направлены на унификацию национальных подходов к управлению кредитными рисками. Несмотря на инновации в секторе финансовых услуг, кредитный риск до сих пор остаётся основной причиной банковских проблем. 

Более 80%  содержания балансовых отчётов банков посвящено именно этому аспекту управления рисками. Помимо классического кредитования, возрастающая конкуренция заставляет поставщиков заключать договоры с отсрочкой платежа, таким образом, расширяя клиентскую базу. Торговые и производственные компании часто оказываются в роли кредитора, однако это требует дополнительных оборотных средств, что со временем может стать проблемой для расширения бизнеса. [3]

Основная задача, стоящая перед банковскими структурами  - минимизация кредитных рисков. Для достижения данной цели используется большой арсенал методов оценки кредитных рисков. Перед банковскими аналитиками стоит сложная задача по определению того,  какую методику и в какое время целесообразно применять для оценки кредитных рисков. Огромные неплатежи в стране, в настоящее время,  связаны с недооценкой моментов кредитных рисков, с нецивилизованным подходом банков в начале развития рыночных отношений к своей кредитной политике. При рассмотрении экономического положения потенциального заемщика важны буквально все моменты,  иначе банк может понести огромные потери.  Кредитным отделам банка необходимо постоянно учитывать, анализировать зарубежный и все возрастающий казахстанский опыт.
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Во многих государствах мира рост малого бизнеса имеет большое значение и влияние для развития всей экономики и повышения ее эффективности. Предпринимательство является одной из главных, громадной важности политической и экономической задачей. Малые формы хозяйствования – это база экономики, в перспективе - это самая устойчивая ее часть. Только с развитием малых форм хозяйствования возможно построение стабильно функционирующей рыночной экономики. 

На современном этапе развития устойчивость малых форм хозяйствования является важнейшим условием преодоления социально-экономического кризиса на селе, служит залогом выживаемости сельских жителей и ведет к стабилизации сельской экономики, формированию ее рациональной структуры и конкурентной среды. Однако в условиях недооценки такого важного для российского села трудового уклада и образа жизни крестьян, как малые формы хозяйствования, и отсутствия обоснованной стратегии развития АПК низка результативность их эволюционного выхода из кризисного состояния и перехода к устойчивому развитию. Это, прежде всего, связано с низкой эффективностью производства в малых формах хозяйствования, с отсутствием соответствующего финансирования, необходимой системы материально-технического и производственного обслуживания, сбыта и переработки производимой продукции, а также снижением интереса у органов государственного и муниципального управления к формированию эффективной политики развития села. [1]

Из общего количества субъектов малого- среднего предпринимательства в Казахстане преобладает удельный вес индивидуальных предпринимателей – 71,7% на 1 января 2016 г. [2]

Важнейшим внешним источником финансирования малого предпринимательства служат кредиты, которые необходимы как на стадии создания бизнеса, так и на стадии его развития. Субъекты малого бизнеса обращаются за кредитами для приобретения недвижимости и пополнения и оборотных основных средств, покупки техники, оборудования, а также на неотложные нужды.  

Такие кредиты предоставляют не только банки второго уровня, но и различные Фонды по поддержке малого и среднего бизнеса, одним из которых является Холдинг «КазАгро». АО «Национальный управляющий холдинг «КазАгро»  был создан в соответствии с Указом Президента Республики Казахстан  «О некоторых вопросах развития агропромышленного комплекса» и Постановлением Правительства Республики Казахстан «О мерах по реализации Указа Президента Республики Казахстан». 

Целью создания Холдинга является реализация государственной политики по стимулированию развития агропромышленного комплекса Республики Казахстан путем обеспечения эффективного управления инвестиционными активами и развития корпоративной культуры акционерных обществ, осуществляющих деятельность в сфере агропромышленного комплекса, акции которых переданы ему в оплату размещаемых акций. [3]

Холдинг к 2020 году станет ведущей управляющей компанией в области реализации государственной политики по  повышению эффективности отраслей АПК Республики Казахстан.

Являясь финансовым оператором важнейших стратегических проектов развития сельского хозяйства, холдинг будет обеспечивать доступное, целевое и эффективное использование государственных и привлеченных ресурсов, осуществляя дальнейшее развитие производственной, информационной и сервисной инфраструктуры АПК.

Фонд представляет широкий спектр микрокредитных продуктов, ориентированных на потребности микро и малого бизнеса на селе. Количество продуктов позволяет начать бизнес во всех сферах сельского хозяйства. А также не ограничивают и организацию/расширение несельскохозяйственных видов бизнеса на селе.

 Сегодня в портфеле Фонда 13 программ кредитования. Фонд представляет широкий спектр микрокредитных продуктов, ориентированных на потребности микро и малого бизнеса на селе. Количество продуктов позволяет начать бизнес во всех сферах сельского хозяйства. А также не ограничивают и организацию/расширение несельскохозяйственных видов бизнеса на селе. Сегодня в портфеле Фонда – 13 программ кредитования, такие как: Занятость 2020, Сыбаға, МКО, Кəсіпкер, Егінжай, Ырыс, Мурабаха, Лизинг комплексов минитеплиц и прочие программы. В 2016 году было выделено 260,1 млрд. тенге на финансирование АПК, лидирующей областью по использованию данных средств стала Акмолинская.
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Примечание: диаграмма представлена официальным сайтом http://www.kazagro.kz
Рисунок 1. Финансирование АПК.

В 2016 году при помощи кредитов Фонда:

- обеспечено занятостью 11,5 тысяч человек;

- засеяно 300 тысяч гектаров земли; 

- открыто 25 молочно-товарных ферм на 1700 голов КРС, проектная мощность – 6,1 тысячи тонн молока в год;

- открыто 19 пунктов по приему молока (общей производительностью порядка 14 тысяч тонн молока в год), 

- построено 148 мини-теплиц общей производительностью порядка 700 тонн овощей в межсезонье, - установлены системы капельного орошения на площади порядка 500 гектаров. [4]
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Примечание: диаграмма представлена официальным сайтом http://www.kaf.kz
Рисунок 2. Объем кредитования АПК.

Таким образом, в Казахстане важным направлением деятельности по поддержке субъектов малого предпринимательства является оказание им содействия в решении проблемы финансирования. По мере достижения макроэкономической стабилизации, сбалансированности рынка товаров и услуг, снижения уровня инфляции, процентных ставок по кредитам и повышения доходности государственных ценных бумаг этот вопрос постепенно потеряет свою актуальность. В нашей стране осуществляется обеспечение устойчивого и сбалансированного роста регионального предпринимательства, а также поддержание действующих и создание новых постоянных рабочих мест. Также реализовываются новые бизнес-проекты предпринимателей моногородов, малых городов и сельских населенных пунктов посредством кредитования субъектов малого предпринимательства.
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АО «Bank RBK»– казахстанский универсальный финансовый институт, имеющий сбалансированные показатели развития. Банк располагает достаточным капиталом, высококлассными портфелями активов и пассивов, адекватным размером провизий, демонстрирует устойчивую прибыльность на протяжении длительного периода времени. По состоянию на 01.01.2016г. удельный вес кредитов с просрочкой платежа свыше 90 дней (NPL 90+) в Bank RBK составляет всего 2,8%, что почти втрое лучше среднерыночного показателя (7,95%). Bank RBK прею лагает ряд кредитных продуктов для розничного кредитования. Такие продукты как: беззалоговые потребительские кредиты, кредиты под залог, ипотека, автокредиты, кредитные лимиты, предоставлялись банком.

Таблица 1- Кредитные продукты, предоставляемые банком RBK на 2016 год
	Кредитный продукт
	Минимальная сумма займа в тенге
	Годовая эффективная ставка
	Обеспечение
	Сроки

	«Нужный кредит под залог» без подтверждения дохода
	750 000 KZT
	от 23%
	Квартира, жилой дом, автотраспорт, другое имущество
	6 -120 месяцев 



	«Нужный кредит под залог» с подтверждения дохода
	750 000 KZT
	От 21,8%
	Квартира, жилой дом, автотраспорт, другое имущество
	6 -120 месяцев 



	«Нужный кредит- наличными»
	От 200 000
	29,2%
	Без обеспечения
	7-36 мес

	«Нужный кредитный лимит»
	0т 100 000
	31,9%
	Без обеспечения
	12 – 36 мес

	«Нужный кредит- авто»
	От 300 000
	23%
	новый и подержанный автотранспорт


	6- 48 мес

	«Нужный кредит- ипотека»
	От 2000 000
	21,8%
	недвижимость
	12 - 120

	«Заем под залог денег на сберегательном счете»
	До 95% суммы депозита
	Ставка по депозиты      +3 %
	Деньги на сберегательном счете в Банке
	минимальный срок – 1 месяц, максимальный 

-на 3 дня меньше 

срока депозита



	Примечание: Составлен автором на основе данных сайта www.bankrbk.kz


Как показывает таблица 1, средняя годовая эффективная ставка по розничному кредитованию составляет 25%, под обеспечение банк берет движимое и недвижимое имущество, а также денежные средства на сберегательных счетах в банке.

Таблица 2 Судный портфель Банка RBK, (тыс. тенге):
	
	2012
	
	2013
	
	2014

	Корпоративные кредиты и МСБ
	57 963
	629
	119 173
	227
	231 124 088

	Резерв под обесценение
	(1 788 613)
	(4 353 112)
	(7 940 271)

	Потр ебительские кредиты (+покупка авто)
	8 517
	049
	25 893
	894
	54 610 269

	Резерв под обесценение
	(215 766)
	(598 909)
	(963 770)

	Ипотечные кредиты
	857
	780
	3 136
	181
	4 278 030

	Резерв под обесценение
	(1 207)
	(4 562)
	(20 801)

	ИТОГО
	65 332
	872
	143 246
	719
	281 087 545

	Примечание: данные сайта сайта kase.kz


По состоянию на 01 октября 2014 года объем ссуд, выданных клиентам, составил 281 087 545 тыс. тенге. Прирост портфеля за девять месяцев 2014 года составил 137 840 826 тыс. тенге. Основную долю прироста ссудного портфеля составляют займы, выданные корпоративным клиентам и МСБ. Прирост по данному портфелю за указанный период составил 108 363 702 тыс. тенге. Прирост по займам, выданным физическим лицам составил 29 477 124 тыс. тенге. Данные таблицы можно представить в виде диаграммы:
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Рисунок 1. Ссудный портфель банка RBK

Примечание: составлен автором на основе данных сайта kase.kz

Данные рисунка1, показывают долю розничного кредитования в ссудном портфеле RBK банка. По сравнению с 2012 годом в 1014 году доля розничного кредитования снизилась на 16,38%, однако доля кредитования корпоративных клиентов выросла. Возможно, такое изменение связано с ухудшением макроэкономической ситуации в 2014 году, которая сопровождалась девальвацией тенге, таким образом, сокращение номинальных доходов населения в условиях ограниченных ресурсов фондирования продолжил оставаться основным фактором, сократившим или отложившим текущий спрос и предложения в сегменте розничного кредитования.

В 2014 году чистая прибыль банка составила 2 млрд 486 млн тенге, в 2013 году этот показатель был ниже – 1 млрд 521 млн тенге. 

Процентные доходы банка за год увеличились в два раза. Если в 2013 году такие доходы банка были на уровне 15,7 млрд тенге, в 2014 году – 33,1 млрд тенге. За год банк нарастил процентные расходы в 2,4 раза. Если в 2013 году процентные затраты банка составляли 7,5 млрд тенге, то в 2014 году этот показатель достиг более 18,4 млрд тенге. 

За год активы банка увеличились в 2,3 раза (+295,7 млрд тенге). На конец 2013 года объем активов банка составлял 222,7 млрд тенге, на конец 2014 года – 518,5 млрд тенге. Наибольшую долю активов банка составляют кредиты и авансы клиентам – 70,4% активов, на конец 2013 года доля займов была немного меньше – 64,3% активов. 

Для привлечения клиентов розничного кредитования банк RBKс 28 октября 2013 г. отменил комиссии за рассмотрение заявки и за организацию займа по всем продуктам розничного кредитования. 

Таким образом, на сегодняшний день в Банке отсутствуют как таковые следующие виды комиссий по кредитам для физлиц:  

· за рассмотрение заявки и организацию займа

· за досрочное погашение займа

· за открытие и ведение счета

· за снятие наличных денег (за исключением снятия наличных с кредитной карты)

Отмена вышеуказанных комиссий позволит заемщикам лучше понимать стоимость кредитных продуктов Банка и осуществлять финансовое планирование
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Экономика Республики Казахстан в последнее время работает в условиях изменчивого развития мировой экономики. В развитых странах наблюдается заметная активность на фоне оживления экономики Евросоюза. Но в экономике развивающихся стран наблюдается замедление темпов роста. Например, в первой половине 2014 года прирост экономики КНР составил 7,5%, что ниже на 7,7% роста за 2013 год. По оценке Минэкономразвития РФ, экономика Российской Федерации в январе-апреле 2014 года выросла на 1%. Экономика развивающихся стран столкнулась с новым вызовом, связанным с оттоком капитала из этих стран в развитые государства. Что стало причиной усиления давления на национальные валюты развивающихся стран. В результате замедления роста экономики России и ведущих стран ЕС, которые являются основными торговыми партнерами Казахстана, идет спад спроса на казахстанские товары. Равным образом, спад воздействия внешних факторов привел к значительному сокращению объемов экспорта. Также, на мировом рынке отмечается снижение цен на нефть и металлы. Сложившиеся тенденции в мировой экономике вызвали, соответственно, замедление экономического роста в Казахстане.[1]

В Казахстане в 2000-е годы сформировалась модель экономического роста, направленная на трансформацию нефтегазовых повышенных доходов во внутренний спрос. Эта модель дала возможность добиться быстрого роста производства, увеличить уровень доходов и социальных трансфертов, сохранить макроэкономическую стабильность. Но эта модель имеет слабую сторону - высокую зависимость от мирового нефтяного рынка. Увеличение цены на нефть марки Brent на 1% приводит к тому, что: реальный рост экономики на 0,08%; реальный рост внутреннего спроса на 0,1%; рост чистого притока капитала на 0,83%. В период с 2002 по 2013 года в Казахстане сверхдоходы от экспорта нефти (т.е., только за счет прироста цены на нефть) суммарно составили 253 млрд. долларов США. Соотношение между сверхдоходами от экспорта нефти и реальным ростом экономики до кризиса 2008-2009 гг. составляла почти 0,93, а посткризисный период выросла до 0,97.

В 2014 году экономика РК развивалась в условиях значительного изменения ситуации на мировых рынках, спада мировых цен на основные экспортные товары, геополитической нестабильности в мире. На этом фоне экономическая активность в Казахстане постепенно замедлилась, но осталась на траектории устойчивого развития. В 2014 году объем валового внутреннего продукта (далее – ВВП) Казахстана составил 38 040,9 млрд. тенге и увеличился на 4,3%. ВВП на душу населения, по оценке, составил 12 496 долларов США. Главными причинами замедления роста ВВП явиляются снижение объемов добычи нефти до 80,8 млн. тонн, при плане 81,8 млн. тонн (на 1,2%); добычи угля и лигнита на 1,9%, производства цветных металлов на 5,7%; замедление спроса со стороны домашних хозяйств; ухудшение внешнего спроса, что сказалось на сокращении экспорта на 6,2%.[2]

По данным Всемирного Банка (далее ВБ) за январь-июнь 2015 года средняя мировая цена на нефть марки «Brent» составила 58 долларов за баррель, а это ниже уровня 2014 года на 41,4%. При этом, снятие санкций с Ирана и возобновление поставок нефти минимум на 1 млн. баррелей в сутки вызвало дальнейшее снижение цены на нефть до 30 долларов за баррель. Одной из особенностей казахстанской модели экономического роста является снижение товарооборота, падение цен на углеводороды, а также значительное ослабление российского рубля оказали негативное влияние на состояние платежного баланса и финансового сектора. В январе - июне 2015 года внешнеторговый оборот Казахстана снизился на 36,1% (экспорт снизился на 43,4% до 24,1 млрд. долл., импорт - на 19,8% до 15,5 млрд. долл.). Самое ощутимое снижение наблюдается по экспорту в Китай – на 51,6%. В страны ЕС – на 45,0% и Россию – на 26,9%. Еще одной из особенностей казахстанской модели экономического роста является то, что при распределении национального дохода неуклонно растет доля доходов бизнеса и сокращается доля оплаты труда. По данным статистического агентства РК доля чистой прибыли/чистого смешанного дохода бизнеса выросла с 2000 года с 41,5% до 48,4%. При этом доля оплаты труда в структуре ВВП снизилась с 38% в 2000 году до 31,4% в 2013 году. Судя по данным центра макроэкономических и прикладных экономико-математических исследований РК низкий уровень заработных плат наблюдается у большой доли населения. Заработную плату ниже средней по стране получают:

- 90% занятых в сельском хозяйстве;

- 83% занятых в образовании;

 - 64% занятых в обрабатывающей промышленности.

Доля работающих бедных (менее 2/3 медианного дохода - МОТ) составила:

- более 45% в сельском хозяйстве;

- более 33% в образовании;

- более 14% в обрабатывающей промышленности.

В социально-политическом из-за этого работникам и их семьям кажется, что они не получают должную часть того богатства, которое они создают. Попытки компенсировать недостающую часть дохода реализуются через рост потребительского кредитования населения и рост теневой занятости. В этих условиях размывается системная основа устойчивого общества - обеспеченный и образованный средний класс. В развитых странах для поддержания среднего класса предпринимаются постоянные меры. Основой новой модели экономического роста должно стать создание сильной мотивации к повышению эффективности как для бизнеса, так и для системы государственного управления. Нужно ослабить бремя госрегулирования и обеспечить абсолютную защиту прав собственности. Необходимо гарантировать жесткую и равную рыночную ответственность всех компаний за результаты своей деятельности независимо от их принадлежности, к какому либо сектору экономики. По оценкам, для достижения приемлемых темпов роста в ближайшие годы доля валового накопления основного капитала к ВВП должна существенно вырасти: до 22% - к 2017 г. и до 27% - к 2020 г. [3]

Период 2017-2020 гг. должен быть определяющим для долгосрочных перспектив развития экономики. Если в этот период будут найдены ресурсы для поддержания высокого уровня инвестиций в основной капитал, несмотря на рост удельной капиталоемкости, то появится шанс выйти за пределы 2020 г. на устойчивую траекторию развития до 2050г. со среднегодовыми темпами, 3% в год. [4]
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Реальный сектор экономики играет важную роль в экономическом развитии государства. Он является экономической базой в которой создается прибавочный продукт. Конечно, не стоит недооценивать и роль финансового сектора ведь он необходим для функционирования экономики и обеспечивает условия для развития реального сектора экономики. В реальный сектор экономики помимо материального производства можно включить торговлю и сферу нематериальных услуг. То есть его основными функциями являются производство товаров и предоставления рыночных нефинансовых услуг.[1]

Для Казахстана развитие реального сектора экономики является одной из первостепенных задач, так как достижение этой цели позволит развить производство в стране для поднятия уровня ВВП, что в свою очередь является фактором влияющим на валютный курс. Рост производства поддерживает и укрепляет национальную валюту. А стабильный валютный курс в свою очередь - фактор финансового сектора экономики. Значит  реальный и финансовый сектор - взаимозависимы.Одно не может существовать без другого, развитие одного окажет положительное влияние на развитие второго. И избрав стратегией роста развитие одного из секторов, государство достигнет необходимых результатов. Но на мой взгляд развитие реального сектора экономики первостепенно, ведь с него и начинается финансовый сектор. Высокий уровень населения позволит банкам второго уровня и страховым организациям а также фондовому рынку получить массового инвестора. Эти и другие примеры показывают что финансовый сектор будет развиваться наряду с реальным. Например топливно-энергетический комплекс можно назвать "хребтом" нашего реального сектора, также и добывающая промышленность. Мы располагаем всеми необходимыми природными ресурсами, но нуждаемся в высоко квалифицированных специалистах, следовательно начинать нужно с системы образования. Сейчас все природные богатства страны уходят на экспорт, а импортом приходит все произведенное этим же богатством. Конечно, это преувеличенная схема экономики но можно найти в ней отражение нынешнего состояния. Цели Казахстана в развитии таких отраслей реального сектора как аграрно-промышленный комплекс (АПК), топливно-энергетический комплекс (ТЭК), металлургический комплекс, машиностроительный комплекс, легкая промышленность [3]

Экономика Республики Казахстан в последнее время работает в условиях изменчивого развития мировой экономики. В развитых странах наблюдается заметная активность на фоне оживления экономики Евросоюза. Но в экономике развивающихся стран наблюдается замедление темпов роста. Например, в первой половине 2014 года прирост экономики КНР составил 7,5%, что ниже на 7,7% роста за 2013 год. По оценке Минэкономразвития РФ, экономика Российской Федерации в январе-апреле 2014 года выросла на 1%. Экономика развивающихся стран столкнулась с новым вызовом, связанным с оттоком капитала из этих стран в развитые государства. Что стало причиной усиления давления на национальные валюты развивающихся стран. В результате замедления роста экономики России и ведущих стран ЕС, которые являются основными торговыми партнерами Казахстана, идет спад спроса на казахстанские товары. Также, на мировом рынке отмечается снижение цен на нефть и металлы. Сложившиеся тенденции в мировой экономике вызвали, соответственно, замедление экономического роста в Казахстане.[4]

В Казахстане в 2000-е годы сформировалась модель экономического роста, направленная на трансформацию нефтегазовых повышенных доходов во внутренний спрос. Но эта модель имеет слабую сторону - высокую зависимость от мирового нефтяного рынка. Увеличение цены на нефть марки Brent на 1% приводит к тому, что: реальный рост экономики на 0,08%; реальный рост внутреннего спроса на 0,1%; рост чистого притока капитала на 0,83%. В период с 2002 по 2013 года в Казахстане сверхдоходы от экспорта нефти (т.е., только за счет прироста цены на нефть) суммарно составили 253 млрд. долларов США. Соотношение между сверхдоходами от экспорта нефти и реальным ростом экономики до кризиса 2008-2009 гг. составляла почти 0,93, а посткризисный период выросла до 0,97.

В 2014 году экономика РК развивалась в условиях значительного изменения ситуации на мировых рынках, спада мировых цен на основные экспортные товары, геополитической нестабильности в мире. На этом фоне экономическая активность в Казахстане постепенно замедлилась, но осталась на траектории устойчивого развития. В 2014 году объем валового внутреннего продукта (далее – ВВП) Казахстана составил 38 040,9 млрд. тенге и увеличился на 4,3%. ВВП на душу населения, по оценке, составил 12 496 долларов США. Главными причинами замедления роста ВВП явиляются снижение объемов добычи нефти до 80,8 млн. тонн, при плане 81,8 млн. тонн (на 1,2%); добычи угля и лигнита на 1,9%, производства цветных металлов на 5,7%; замедление спроса со стороны домашних хозяйств; ухудшение внешнего спроса, что сказалось на сокращении экспорта на 6,2%.[2]

Цели и задачи экономической политики на 2016-2020 годы таковы:
Повышение эффективности реального сектора через поддержку ключевых отраслей со сравнительными конкурентными преимуществами, направление основных усилий на развитие нефтегазового и аграрного секторов, драйверов нашей экономики. 

Индустриально-инновационная политика страны должна будет адаптирована к новым реалиям. В ее рамках будет осуществлен переход от текущей модели развития с акцентом на производственный сектор к более устойчивой сервисно-индустриальной модели, основанной на росте производительности.

Будет продолжена политика дальнейшего инновационного развития и индустриализации экономики страны в рамках Государственной программы индустриально-инновационного развития на 2015-2019 годы (далее – ГПИИР), а также Программы развития сферы услуг в Республике Казахстан до 2020 года.

Реализация Государственной программы инфраструктурного развития «Нұрлы Жол» на 2015-2019 годы (далее – Программа «Нурлы Жол») обеспечит развитие транспортно-логистической, энергетической и индустриальной инфраструктуры страны. Будет начата модернизация жилищно-коммунального хозяйства, сетей водо- и теплоснабжения, строительство школ и жилья, и продолжена активная поддержка малого и среднего бизнеса.

С целью улучшения инвестиционной привлекательности страны будут поэтапно внедрены в Казахстане лучшие стандарты и принципы корпоративного управления стран Организации экономического сотрудничества и развития.

Оживление реального сектора экономики  можно назвать моделью экономического роста Казахстана . Избрав такой путь развития наша страна достигнет немалых высот и будет продолжать развиваться дальше. Это послужит началом для выхода на новый уровень [2]
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старший преподаватель
Переход к экономике знаний требует формирования в стране целостной системы, эффективно преобразующей новые знания в новые технологии, продукты и услуги. Таковой должна явиться формируемая в республике Национальная инновационная система (НИС).

Согласно Стратегическому плану развития Республики Казахстан до 2020 г. одним из приоритетных направлений развития экономики является переход от экстенсивного, сырьевого пути развития к индустриально-инновационному. Этот переход невозможен без развития национальной инновационной системы.

Инновации - продукт применения, использования методики внедрения новой технологии на практике. Чтобы какой-либо продукт стал инновационным, недостаточно иметь одну идею, главное ее реализация. Инновации в образовании носят сугубо личностный характер, т.к. каждая страна применяет те методики внедрения, преподавания, которые будут полезны, которые пойдут во благо общества. Данная проблема всегда будет актуальна в наши дни.

НИС представляет собой институциональную основу инновационного развития национальной экономики, в рамках которой создаются необходимые условия для эффективной научной, научно-технической и инновационной деятельности в стране.

НИС на государственном уровне формируется под влиянием множества объективных для данной страны факторов. Такими факторами могут служить размеры страны, наличие природных и трудовых ресурсов, особенности исторического развития государства и его экономической системы.

Для эффективного построения национальной инновационной системы в Казахстане действует новая генеральная линия развития инноваций, в рамках которой оказывается качественная поддержка казахстанским инноваторам. Государственная программа индустриально-инновационного развития создает условия для научно-технологического прорыва в Казахстане.

Развитие Национальной инновационной системы Республики Казахстан нацелено на достижение устойчивого развития страны путем диверсификации отраслей экономики и отхода от ее сырьевой направленности, при этом инновации определены как основной фактор, характеризующий конкурентоспособность национальной экономики. Полноценное использование инноваций для дальнейшего динамичного развития экономики и общества возможно при проведении государством целенаправленной инновационной политики.

«Формирование Национальной инновационной системы (НИС) базируется на основных четырех подсистемах, где государство через прямое или косвенное участие может эффективно реализовать инновационную политику: научно-технический потенциал, инновационно активные предприятия, инновационную и финансовую 

Инновационная активность бизнеса — это основа инновационного развития экономики. Инновационное предпринимательство является многогранным видом экономической деятельности. В качестве предпринимателя выступают физические и юридические лица, осуществляющие различные виды инициативной деятельности, связанные с воспроизводственным циклом инновационного продукта: создание инновационного продукта; выполнение посреднических функций (оказание услуг, связанных с продвижением инновационного продукта и его передачей от непосредственного создателя его потребителю); осуществление функций в финансовой сфере для обеспечения инновационной деятельности. К сфере инновационного предпринимательства могут быть отнесены частные инвесторы, инновационные предприятия, финансирующие перспективные прикладные научные разработки, а также венчурные фонды.

«Инновационная инфраструктура — совокупность взаимосвязанных, взаимодополняющих производственно-технических систем, организаций, фирм и соответствующих организационно управляющих систем, необходимых для эффективного осуществления инновационной деятельности и реализации инноваций. Инновационная инфраструктура предопределяет темпы развития экономики страны и рост благосостояния ее населения. Основной задачей инновационной инфраструктуры является содействие решению проблем использования ресурсов, необходимых для осуществления инновационного процесса. Инновационная инфраструктура является системой, поэтому эффективность ее функционирования определяется не только наличием институтов инфраструктуры: технопарков, центров коммерциализации новшеств, венчурных фондов и т.п., но и системообразующими связями между ними»3. Отсутствие таких связей в экономике Казахстана определяет низкую эффективность вложения средств в формирование инновационной инфраструктуры.

Финансовая инфраструктура включает в себя финансирование инновационных проектов, научно-производственных и образовательных процессов в сфере инновационно-технологического развития. Финансовая инфраструктура обеспечивает необходимые условия для участия предприятий в раз­работке и запуске высокорисковых инновационных проектов. Кроме того, финансовая инфраструктура обеспечивает комплексное финансирование перспективных прикладных научно­исследовательских и опытно-конструкторских разработок, а также стимулирует развитие предпринимательства в инновационной сфере и инфраструктуры. Поскольку инновационная деятельность включает ряд этапов и ею заняты различные предприятия и организации (научно-исследовательские, проектно-конструкторские, предприятия различных отраслей, внедренческие фирмы), важно обеспечивать последовательное финансирование всех ее этапов (НИОКР, разработка опытного образца, создание головного образца, серийное производство нового вида товара) и всех участников. Решению этой задачи способствуют разработка и надлежащее финансирование инновационных программ, проектное финансирование (кредитование), создание специальных институтов (организаций), финансирующих инновационную деятельность, инновационных фондов, инновационных банков, венчурных фондов.

Критическое условие функционирования НИС — полноценное наличие всех развитых элементов и системы взаимоотношений между ними в целом.

О необходимости инновационного развития республики говорится, в стратегическом плане развития Республики Казахстан до 2020 г., а также в принятой «Государственной программе по форсированному индустриально-инновационному раз­витию Республики Казахстан».

Перечисленные нормативные документы нацелены на ликвидацию отставания промышленного сектора от научно-технологической сферы, увеличение государственного финансирования науки, создание инфраструктуры, обеспечивающей возникновение и развитие научно-исследовательских и внедренческих организаций различных форм собственности.

Перевод экономики на инновационный путь развития позволил многим странам мира за короткий исторический период достичь колоссальных успехов в экономике.

Эффективное продвижение новшеств в рамках инновационного цикла может быть обеспечено только за счет тесного организационно-экономического взаимодействия (вплоть до интеграции) научных коллективов и предприятий промышленности.

Во всех индустриально развитых странах научные подразделения промышленных компаний выполняют основной объем осуществляемых в этих странах прикладных исследований и разработок. Большинство промышленных компаний имеют собственные научно-исследовательские институты и лаборатории. Именно эти подразделения обеспечивают постоянное внутрифирменное развитие высокоэффективных новшеств, придание исследованиям реальной практической ориентации, ускоренное использование результатов научных исследований в производстве.

Результатом инновационной политики государства должно являться производство конкурентоспособных и экспортоориентированных товаров, работ и услуг. Финансовые средства государства должны вкладываться в узконаправленные исследования, для разработки и внедрения которых имеется достаточный научный и производственный задел.

В настоящее время в Казахстане функционирует 455 государственных, общественных и частных научно-иссле­довательских институтов, проектно-конструктивных организаций, высших учебных заве­дений и предприятий, выполняющих научно-технические функции, выпускающих интеллек­туальную продукцию. Более 80% этого комплекса составляют научно-технические инсти­туты, а 20% - проектно - и опытно-конструкторские, а также сервисные организации.

Специально для инноваций расширены финансовые инструменты поддержки, введены новые налоговые льготы и преференции для развития малого и среднего бизнеса в сфере высоких технологий. Кроме того, существует «Парк инновационных технологий» - «умный» город высокотехнологичных производств. Расширение НИОКР обеспечивается путем сокращения налогооблагаемой базы по корпоративному подоходному налогу на 150 % от расходов на внедрение результатов по НИОКР.

В Казахстане разворачивается стратегия инновационного прорыва. Конкретные шаги по реализации и активизации инновационной программы сделаны с принятием Стратегии индустриально-инновационного развития Республики Казахстан до 2015 г., законов «Об инновационной деятельности», «О науке». Начальный ее этап связан с решением проблемы преодоления технологической отсталости, модернизации базовых отраслей. Это предполагает разработку и внедрение высоких технологий, повышающих отдачу важных секторов экономики. При этом требуется увеличить глубину переработки минерального, углеводородного и сельскохозяйственного сырья, освоить производство конечной продукции в металлургии, утилизацию вторичного сырья. Впоследствии путем конверсии, развития малого бизнеса, совместного предпринимательства можно будет заложить ядро наукоемких и высокотехнологичных производств на базе имеющихся мощностей по выпуску приборов, средств автоматизации, радиотехники, начать формировать индустрию информатики, новых материалов на основе композитов, керамики и пластмасс.
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Инновации — основная движущая сила экономики в эпоху тотального научно-технического прогресса. В постиндустриальном обществе, в обществе машин и технологий, рынок не может существовать без инновационного процесса, точно так же, как и организация не может существовать без инновационного управление. [3] Актуальность осмысления данного вопроса обуславливается непрерывным, прогрессирующим управлением, который стал набирать обороты за последние 10 лет.Инновация (нововведение) — конечный результат инновационной деятельности, получивший воплощение в виде нового или усовершенствованного продукта, реализуемого на рынке нового или усовершенствованного технологического процесса, используемого в практической деятельности. Ин​тенсивность инновационной деятельности в развитых странах определяет уровень экономического развития. В глобальной экономической конкуренции выигрывают государства, которые обеспечива​ют благоприятные условия для инновационной деятельности. Динамичное развитие инновационной сферы — одно из главных слагаемых инновационной экономики. Такая высокотехнологичная эконо​мика предполагает наличие эффективной инновационной системы и создание институтов поддержки инновационного процесса[2].
Так как общество не стоит на месте, условия для возникновения инноваций образуются ежеминутно, однако по тем или иным причинам, остаются незамеченными. Поэтому так важно, не оставаться равнодушным к назревающим переменам и неожиданным идеям. Если же говорить о нашей инновационной деятельности, то она базируется на внедрении новых идей, научных знаний, технологий и видов продукции в различные области производства и сферы управления обще​ством, относится к числу важнейших факторов развития экономики республики.В республиканской печати активно дискутируются проблемы развития национальной экономики, перспективы устойчивого роста, движения в мировое экономическое пространство и региональной интеграции. Вместе с тем, невозможно быстро создать всю сеть инновационной инфраструктуры, которая в ведущих странах мира формировалась десятилетиями. Для координации работы разработаны Концепция инновационного развития Казахстана, реализуются государственные стратегии и индустриально-инновационные программы. Их основные положения приведены в соответствие с требованиями Стратегий-2050 и в системном виде отражены в ГСП «Казахстан-2020». Но путь к построению модели наукоемкой экономики требует все новых и новых корректировок инновационного курса страны, а также его четкого законодательного обеспечения.В сфере производства во второй индустриальной пятилетке поставлена задача стимулировать развитие не сырьевого экспорта. [5]  К 2050 году Казахстан должен полностью обновить свои производственные активы. Их необходимо привести в соответствие с новейшими технологическими стандартами. Необходимо изжить сдерживающие факторы инновационного развития. И, прежде всего, пассивное отношение бизнеса к инновационной деятельности; недостаточность мер и инструментов ее государственной поддержки; некачественный менеджмент и дефицит инновационных менеджеров и др. В связи с этим  поддерживаю те публикации казахстанской печати, в которых рассматриваются проблемы поиска резервов для инновационного роста., а главное, таких, которые не требуют значительных вложений, из средств республиканского бюджета.Согласно выступлениям Президента и его ежегодным Посланиям народу Казахстана, в приори​тетные направления входят следующие: технологическое перевооружение и широкомасштабная мо​дернизация аграрного сектора, развитие стройиндустрии и производство строительных материалов, развитие нефтепереработки и инфраструктура нефтегазового сектора, развитие металлургии и произ​водства готовых металлических продуктов, развитие химической, фармацевтической и оборонной промышленности, модернизация и развитие сферы энергетики, включая создание чистой энергети​ки, развитие транспорта и коммуникационной структуры.[1] 

Также можно отметить IX Астанинского экономический форум и его сессии, на которых были внесены все главные структурные вызовы глобальной экономики. На форуме активно обсуждались ключевые приоритеты и направления реформ для развивающихся стран, пути более эффективной имплементации реформ и прогресса и т.д. По-нашему мнению, определенный интерес представляют рекомендации АЭФ в части осуществления преобразований на региональном уровне, так как именно регионы, как выше было отмечено, являются одним из сдерживающих факторов для инновационного роста. [2]

Так, участники сессий получили ответы как сделать, чтобы стратегия Экономического пояса Шелкового пути и Евразийский экономический союз стали драйверами экономического роста в регионе. В том, что они способны привести к бурному росту инвестиций, технологий, частного сектора, инноваций и инфраструктуры мы не сомневаемся. В складывающихся экономических реалиях новый Шелковый путь может стать мощным драйвером для роста всех быстро растущих рынков. Для того, чтобы это произошло надо предпринять конкретные меры по привлечению новой волны инвестиций, необходимых для долгосрочного экономического роста. Очень важно ясно представлять себе, какую выгоду получат локальные компании от увеличения инвестиций из Китая, которые планирует привлечь наше Правительство. Важно четко знать по каким стандартам должны будут заключаться соглашения и инвестиционные договора с китайской стороной. Сегодня можно только прогнозировать, какими именно будут следующие глобальные экономические драйвера и, как мы можем обеспечить долгосрочный рост в новых условиях.В связи с этим , со стороны государства должно быть усилено внимание к финансовой сфере, осознаю роли новых финансовых институтов в увеличении инвестиций и развитии частного сектора. В том числе - АБИИ, Новый банк развития БРИКС, Фонд Шелкового Пути и других аналогичных структур, включая «Международный Финансовый Центр Астана».Свое видение решения названных проблем мы связываем с актуализацией мер по инновационному развитию казахстанской экономики. Затрону только некоторые из ключевых моментов инновационной модернизации Казахстана. [2]

Выше уже было отмечено, что путь к инновационному Казахстану уже определен и имеет свои направления и ориентиры. Контуры национальной модели инновационного развития Казахстана формализуются в виде наукоемкой модели экономики с опорой на человеческий капитал. Приоритетными направлениями являются - разработка инновационных проектов и коммерциализация технологий, масштабное привлечение в экономику прямых инвестиций, прежде всего, зарубежных.В стране сформированы или создаются базовые инновационные площадки, часть которых приобрела международный статус. В том числе это - G-Global; Астанинский экономический форум; Назарбаев университет и др. В Казахстане успешно реализуется эффективная инновационная политика - как важная составная часть государственной экономической политики. [4]  
В настоящее время, принимая во внимание стремительную глобализацию, большинство стран мира либо приступили к формированию новой технологической структуры развития собственной экономики, либо перешли на нее. В связи с этим  скорейшее создание и развитие конкурентоспособной инновационной экономики — одна из самых приоритетных задач для Казахстана. Технологические инновации в долгосрочной перспективе необходимы для увеличения эффективности экономики и повышения уровня жизни. 
Их создание требует наличия благоприятной для инновационной деятель​ности среды, которую должны поддерживать государственный и частный секторы. Это, в частности, подразумевает достаточные инвестиции в научные исследования, особенно со стороны бизнеса, вы​сококачественные исследовательские институты, сотрудничество в исследованиях НИИ, университе​тов и промышленности, а также гарантии защиты интеллектуальной собственности и потенциальных инвестиций.
Для создания инновационного климата нужно формировать механизм экономического стимули​рования. Экономический механизм в инновационной сфере — это совокупность организационно-хозяйственных форм и методов управления инновационной сферой, составная часть национальной экономики. Под организационными формами следует понимать функциональную, отраслевую и меж​территориальную, межотраслевую и национальную формы организации инновационной деятельно​сти. [2]

В инновационном развитии Казахстана нельзя ограничиваться достигнутым, необходимо расширять и модернизировать меры по углублению наукоемкой модели экономики. Для реализации наукоемкой модели нужно иметь не только соответствующие технологии, но и инновационные ресурсы. Человеческий капитал, безусловно, главный ресурс инновационной экономики. 
Пришло время более четко дифференцировать понятие «человеческий капитал» и все то, что за ним стоит. Очень важно сформировать новый слой современных инженеров и инженерно- технических работников, но ведь вместе с ними нужны и рабочие нового склада - с техническим складом ума, без которых невозможна разработка и реализация инновационных проектов. 
Кроме того, нужны инновационные менеджеры, которые должны в совершенстве владеть информацией о рынках, знать какие нужны ресурсы, откуда привлечь инвестиции, куда направить выпущенную продукцию и т.д. Важно уточнить компетенции, необходимые для нужд современного производства и определить целевые заказы на подготовку инновационных работников и управляющих. [2]

Следующим важным аспектом развития инновационного Казахстана является принятие системных мер в части формирования информационного пространства, адекватного требованиям инновационной экономики. Отдельные примеры работы электронного правительства, в том числе и электронных акиматов; полезность ЦОНов для населения и ЦОПов для предпринимателей не вызывают сомнения. Мы с удовольствием воспринимаем такие нововведения как «умный транспорт», «электронный дневник» в школах и другие новшества. Однако, эту работу необходимо дифференцировать по уровням и привести в систему, с точки зрения обслуживания инновационного Казахстана. В частности, создание в регионах информационно-инновационных площадок, типа G-Global, безусловно, важно для глобального общения и построения коммуникаций. [1]

Таким образом, за четверть века, наша страна сделала мощный экономический рывок и должна выйти на новый уровень экономического роста. 
Инновационный Казахстан - это следующая ступень, на которую необходимо подняться республике, чтобы в запланированные сроки войти в число 30 наиболее развитых государств мира и реализовать свою глобальную стратегию. В целом все вышеперечисленное свидетельствует о том, что у Казахстана есть много резервов для осуществления нового инновационного роста, в том числе и такие, которые не требуют значительных капитальных вложений и средств республиканского бюджета. 
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Известно, что всякая экономическая деятельность связана с риском. Поэтому управлению эко​номическими объектами присуща антикризисная направленность. При этом под антикризисным управлением (антикризисным менеджментом) понимают систему мер по выявлению, предотвраще​нию и преодолению кризисных ситуаций.

Вообще трактовка содержания антикризисного управления прошла несколько этапов. Вначале под этим понимали управление нерентабельными, убыточными предприятиями, оказавшимися бан​кротами и требующими финансового оздоровления под контролем государственных органов. Затем антикризисное управление стали понимать, скорее, как превентивное, т.е. предупреждающее возник​новение кризисной ситуации. В дальнейшем антикризисное управление стали рассматривать в более широком плане, а именно как процессы управления экономическими объектами в направлении пре​дотвращения или ослабления возможности возникновения кризисных ситуаций, угрожающих суще​ствованию организации (предприятия).

Понятия «кризис» и «кризисная ситуация» включают в себя различные события в деятельности компании — от сбоев в производственной сфере до серьезных финансовых и социальных проблем. Следует отметить, что суть кризиса в том, что это не одномоментное событие, а более или менее дли​тельный процесс накапливания (наложения друг на друга) различных неблагоприятных для компании факторов как внешнего, так и внутреннего характера. Важно своевременно выявить неблагоприятные тенденции в развитии компании и нейтрализовать их.

Между прочим, опыт длительного бескризисного функционирования «звездных предприятий» широко известен в Японии, США, Германии и других странах. Тогда напрашивается вопрос: анти​кризисное управление — это оздоровление или профилактика банкротства финансового состояния предприятия? Очевидно, что, оберегая экономическое благополучие, следует быть дальновиднее. Смысл бескризисного функционирования предприятий видится в проведении мер, упреждающих и предотвращающих их несостоятельность. Однако не все кризисы можно предотвратить, некоторые нужно пережить и преодолеть их разрушительные последствия. Поэтому антикризисное управление предполагает проведение санирующих мер и в отношении несостоятельных предприятий 

Этапы разработки мер по оздоровлению финансового положения, преодолению кризиса и предотвращению банкротства предприятий

Разработка мер по оздоровлению финансового положения предприятия, преодолению кризиса и предотвращению банкротства должна приводиться поэтапно.

1   этап. Факторный анализ убытков предприятия. Оцениваются возможные причины убытков, приведшие к неплатежеспособности и неудовлетворительной структуре баланса предприятия, в том числе факторы, приводящие к снижению объема производства, относительно высокие производст​венные затраты, общехозяйственные и коммерческие расходы. Обязательно проводится раздельный анализ внутренних и внешних причин.

2   этап. Прогноз финансового состояния предприятия и пути его оздоровления. В дополнение к финансовому анализу состояния предприятия и причин неплатежеспособности должен быть выпол​нен прогноз результатов (показателей) работы предприятия и оценены перспективы их динамики (улучшения или ухудшения) с учетом сохранения сложившихся тенденций в деятельности предпри​ятия при вероятных изменениях внешней среды, незначительных изменениях (корректировках) внут​ренней политики без использования значительных внешних источников поддержки. Должна быть также учтена и оценена реализация тех или иных инвестиционных проектов, способствующих оздо​ровлению предприятия.

3   этап. Разработка проекта финансового оздоровления предприятия. При разработке проекта (программы) предусматривается определение стратегических вопросов, включая цели и стратегии финансового оздоровления, и конкретных мероприятий по их реализации.

Определение стратегии финансового оздоровления должно включать разработку плана принци​пиальных перемен в деятельности предприятия, включая его диверсификацию и перепрофилирова​ние, а также решение проблем с накопленными обязательствами (долгами). При этом стратегия фи​нансового оздоровления и решение проблемы возврата долгов находятся в тесной взаимосвязи. Кон​кретная стратегия оздоровления во многом определяет возможности и пути решения проблемы дол​говых обязательств. Определение схемы возврата долгов, согласованной с кредиторами, в свою оче​редь, позволяет конкретизировать стратегию и конкретный план (проект) перестройки предприятия для его финансового оздоровления.[1]

Несмотря на многообразие формулировок и их смысловой нагрузки можно выделить следующие особенности антикризисного управления:

1) цель антикризисного управления – обеспечение устойчивого положения  предприятия в условиях динамично меняющейся внешней среды; 

2)своевременное, адекватное и эффективное реагирование на негативные изменения внешней среды; 

3)основа антикризисного управления – процесс постоянного поиска инноваций во всех областях деятельности предприятия; 

4)реализация антикризисного управления должна быть частью общей стратегии компании.[2]

Сейчас и в любое другое время  главная антикризисная стратагема определена трём простым, но важным понятиям: рост, реформы, развитие.

Первое – это рост. Речь, прежде всего, идет об экономическом росте. Применительно к текущим задачам нам необходимо восстановить такие темпы роста экономики, которые обеспечат вхождение Казахстана в тридцатку наиболее развитых стран мира. Мы должны найти новые внутренние источники роста через раскрытие частной инициативы.

Второе – это реформы. Они обеспечивают  стабильность экономики, общества и государства. Сейчас мы реализуем «План Нации. Сто конкретных шагов». Они сопоставимы по своему масштабу с теми масштабными реформами, которые мы проводили в 90-х годах. Нам жизненно необходимо более глубокое реформирование государственного и корпоративного менеджмента, финансового и фискального секторов.

Третье – это развитие. В ХХI веке главным фактором развития становится непрерывная модернизация всех сфер общества. Мы ведем работу по масштабному преобразованию всех государственных, общественных и частных институтов на принципах Общества Всеобщего Труда, высокой социальной ответственности, адресной помощи наиболее уязвимым слоям населения.[3]

Нынешние трудности – это не первое испытание, которое выпало на нашу долю. 
Глубочайший кризис переходного периода мы преодолели в начале 90-х годов. 
Тогда обвал экономики достигал 60 процентов, инфляция исчислялась тысячами процентов в год.

Второй мировой кризис, вызванный азиатскими финансовыми рынками, мы преодолели в конце 90-х годов. Цена на нефть снизилась тогда до 9 долларов за один баррель. Мы не могли платить пенсии и заработную плату.
Эти трудности мы преодолели. Пройдет время, и мы будем говорить уже о преодолении и нынешнего кризиса.
В наших руках - все возможности, чтобы выйти из сложившейся ситуации с объективными потерями, но подготовленными к новому росту.
Кризисы будут повторяться и наша цель - научиться управлять ими. [4]
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старший преподаватель
Государственная программа индуст​риально-инновационного развития Рес​публики Казахстан на 2015–2019 годы ​(ГПИИР) стала мощным стимулом дальнейшего развития экономики нашей страны. Для этого есть все предпосылки – разветвленная промышленная инфраструктура, огромные запасы минеральных ресурсов, сильный интеллектуальный и кадровый потенциал. Глобализация не дает нам времени для постепенного, в течение нескольких десятков лет, перехода на более высокие технологические уклады. Однако эффективная реализация ГПИИР возможна только при обеспечении ее прорывных проектов конкурентоспособными кадрами. И этот процесс не терпит промедления: уже в 2017 году инженеры новой формации должны стать драйверами казахстанской индустрии. 
     Для решения задач по подготовке инновационных кадров, поставленных Пре​зидентом страны Нурсултаном Назарбаевым​ в Послании народу Казахстана "Нұрлыжол – путь в будущее", определены базовые вузы: Евразийский национальный университет им. Л. Гумилева (ЕНУ), Казахский национальный университет им. Аль-Фараби (КазНУ), Казахский национальный исследовательский технический университет им. К. Сатпаева (КазНИТУ), Казахский национальный аграрный университет (КазНАУ), Восточно-Казахстанский государственный технический университет им. Д. Серикбаева (ВКГТУ), Карагандинский государственный технический университет (КарГТУ), Южно-Казахстанский государственный университет им. М. Ауэзова (ЮКГУ), Павлодарский государственный университет им. С. Торайгырова (ПГУ), Костанайский государственный университет им. А. Байтурсынова (КГУ), Казахский агротехнический университет им. С. Сейфуллина (КАТУ), Атырауский институт нефти и газа (АИНГ).
      Подготовка специалистов для инновацион​ной экономики Казахстана осуществляется в условиях глобальной конкуренции, в рамках которой ожидают​ся коренные изменения в электронной, атомной и электротехнической промышленности, информационно-коммуникационном секторе, станко-, судо-, авто- и приборостроении, строительстве, альтернативной энергетике, фармацевтической и ракетно-космической промышленности, горно-металлургическом комплексе. Эти изменения произойдут на основе развития робототехники, био- и нанотехнологий, систем искусственного интеллекта, информационных сетей и интегрированных высокоскоростных транспортных систем. На первый план выходят навыки сетевого взаимодействия, информационного обмена в виртуальном пространстве, проектного, синергетического подходов и системного анализа. 
      В то же время содержание высшего технического образования сейчас отстает от сегодняшних реалий, то есть потребнос​ти техносферы вошли в противоречие с предоставляемым уровнем образования. Этот разрыв приводит к выпуску квазиинженеров, которые попросту боятся деятельности на производственных предприятиях. Однако техники и инженеры, владеющие современными знаниями и обладающие профессиональной практической подготовкой, по-прежнему остаются мотором современного производства. Лавинообразно растет спрос на специалистов новой формации, обладающих широким спектром компетенций и навыков, необходимых для реализации масштабных проектов ГПИИР.
Повышение уровня конкурентоспособности экономики и вхождение Казахстана в число мировых лидеров определяется эффективностью инновационного развития промышленности, что в свою очередь зависит от модернизации системы высшего технического образования, системно взаимодействующего с наукой, генерирующей новые знания и современные технологии, и с производством. Сегодня потенциал вузов определяется не только качеством предоставляемых образовательных услуг, но и развитием всей триады "Образование – наука – инновации", нацеленной на формирование человека труда.
Для качественного улучшения практической подготовки специалистов в системе высшего технического образования поставлена задача развития дуального обучения, создания современных центров прикладных квалификаций для преодоления нехватки кадров. В дуальном обучении реализуется принцип взаимосвязи теории с практикой, который позволяет будущему специалисту приобрести необходимые компетенции в процессе работы на предприятии. Такое образование максимально приближено к конкретным запросам производства, при этом работодатели сами будут участвовать в подготовке специалистов необходимого уровня. 
По поручению Главы государства ведется активная подготовка кадров для программы индустриализации посредством международной программы "Болашак". За последние четыре года доля технических специалистов выросла на 20%. В лучших вузах мира подготовлено свыше 3 000 инженерно-технических специалистов (40% от числа всех выпускников "Болашак"), реализующих свой потенциал на производственных площадках страны.
В целях расширения возможности подготовки технических кадров для проектов ГПИИР со следующего года будет введена специальная категория "инженерно-технический работник на магистратуру", позволяющая пройти обучение работникам промышленных предприятий Казахстана. Также в рамках внедрения инновационной компоненты в процесс индустриализации программа "Болашак" ведет подготовку ученых десяти опорных вузов ГПИИР по новой модели Split-PhD, что обеспечивает наполнение научных проектов казахстанским содержанием.
Помимо обеспечения проектов ГПИИР конкурентоспособными специалистами необходимо активизировать усилия вузовской науки в разработке и внедрении через Карту индустриализации инновационных проектов по приоритетным направлениям. Основой третьей индустриальной революции для Казахстана станут инновации и развитие "зеленой" экономики – возоб​новляемой энергетики и производства экологически чистой аграрной продукции. Подготовка современных кадров будет основана на внедрении образовательных программ инновационного характера и обучении на новейшем лабораторном оборудовании.
Для модернизации системы высшего образования, проводимой по инициативе Президента, Министерством образования и науки и вузами определены пять стратегических задач. Первая из них – разработка и внедрение принципиально новых прак​тико-ориентированных образовательных программ в рамках ГПИИР на примере ведущих мировых образцов, направленных на подготовку специалиста с компетенциями, востребованными конкретными предприятиями. Вторая – это внедрение и развитие дуального образования в магистратуре, в ходе которого обеспечивается непрерывная экспериментально-исследовательская работа по темам, согласованным с предприятием и для него, длительная производственная практика по согласованной теме, завершающаяся подготовкой и защитой выпускной работы. Все это позволит в корне изменить содержание и качество образования – осуществлять подготовку специалистов без необходимости "доучивания" на производстве.
      Третья задача требует коренной модернизации лабораторной базы при целевом финансировании из госбюджета, что даст возможность производить обучение через исследование, выполнять на договорной основе практические заказы предприятий, проводить фундаментальные и прикладные научные исследования с грантовым финансированием. Четвертая – это постоянная поддержка системы обеспечения качества образования, что предусматривает повышение квалификации ППС в зарубежных топ-вузах, участие представителей общественности, уполномоченных органов, работодателей в оценке качества образования. Наконец, пятая задача – это совершенствование системы корпоративного управления вузом как основы для взаимодействия с бизнес-сообществоми повышения качества образования.
При анализе новых программ и вузов, входящих в состав базовых, следует отметить, что, во-первых, охвачены все регио​ны страны, во-вторых, образовательные программы направлены на решение задач ГПИИР для Казахстана в целом и для регионов, в-третьих, охвачены основные приоритетные направления развития регио​нов. По наименованию программ можно определять региональные приоритеты.
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аға оқытушы

Салықтар - бүкіл экономикалық құралдардың ішінде мемлекеттің нарықтық экономикаға әсер ету күші бойынша маңызды орынға ие.  Нарықтық экономика жағдайында өмір сүріп жатқан кез келген мемлекет салықтық жүйе арқылы экономиканың жағымсыз факторларына әсер ете алады. Салықтар салықтық жүйенің кез келген элементі ретінде, нарық жағдайындағы экономикаға өте жоғарғы ықпал етуші құрал болып келеді.

Салықтық жүйенің кез келгеніне шолу жасай келе, келесідей қорытынды жасауға болады: бұл жүйе - өз алдында  мемлекеттің экономикалық жағдайымен тығыз байланысты болып келетін күрделі және эволюциялық әлеуметтік феномен.  

Нарықтық экономикасы дамыған мемлекеттің экономикасында кез келген деңгейдегі бюджеттегі басымдылық орынды тікелей салықтар алады, дегенмен олардың басты фунциясы экономикалық процесстерді реттеу және экономикалық дамуды алға қарай ыңталандыру. Жанама салықтар бойынша төлеу және есептеу үдерісінің біршама жеңіл болып келуі, салық төлеушілер үшін тікелей салықтардан қарағанда артық көруіне себеп болып отыр. Сол себепті, бұндай жағдайдың орын алуы  тікелей салықтарды терең деңгейде зерттеуге жағдай тудыруда.

Тікелей салықтарды қолдану экономикалық басқарудың әдісі болып табылады және ұйымдардың, жеке кәсіпкерлердің  ұйымдық-құқықтық нысандарына, меншік нысандарына және ведомстволық бағыну формаларына қарамастан жалпымемлекеттік мүдделермен екіжақты қарым қатынас орнатуы.    Салықтардың көмегімен, оның ішінде тікелей салықтардың, кәсіпкерлердің, кәсіпорындардың барлық түрлерінің мемлекеттік және аймақтың бюджетпен, банктермен орнатылған қарым-қатынастардың деңгейі анықталады.  Салықтардың негізінде шет ел инвестицияларымен қоса, сыртқы экономикалық қатынастар реттеледі және шаруашылық табыс пен компания пайдасы қалыптасады.  Әрине, кез келген мемлекет өз міндеттерін орындау үшін ақша қаражаттар қорлары қажет.  Бұл тарапта осындай қорлардың қаражат көздері заңды және жеке тұлғалардан «дұрыс» жинап алынған қаржы ресурстары болып табылады.  Сол себепті, кез келген табыс көзіне ие болған жеке және заңды тұлғалар мемлекеттің қаржы ресурстарын қалыптасуында өз міндеттерін орындау қажетБюджеттің құрылуында, қаржы ресурстарының қалыптасуында басты рөлді тікелей салықтар атқарады. Заманауи қаржы саясатында мемлекеттің салық жүйесі маңызда түйін болып келеді.

Алматы қаласы бойынша бюджеттегі тікелей салықтардың рөлін анықтау үшін ресми түрдегі мәліметтерге талдау жасау қажет. Алматы қаласының 2015-2017 жылдарға негізделген бюджеті келесідей параметрлерге негізделіп құрылған: 

· Ортамерзімдегі макроэкономикалық және аудандық көрсеткіштер; 

· Жалақы қорындағы динамикалық өзгерістер, алдыңғы жылғы түсімдер;

· 2015 жылғы қала бюджеті көрсеткіштеріне талдау бағасы;


Қала бюджетінің құрылуында басым рөлді салықтық түсімдер алады, оның ішінде: әлеуметтік және табысқа салынатын салықтар.
2015-2017 жылдарға арналған жергілікті бюджеттің негізгі параметрлері, млрд. Тенге
	Көрсеткіштердің атауы 
	2015 
	2016 
	 

2017

 

	Түсімдер 
	530,4 
	267,8 
	259,8 

	Салық түсімдері
	294,0
	253,4
	255,7

	Салықтық емес түсімдер
	1,6
	1,7
	1,5

	Негізгі капиталды сатудан түскен түсімдер
	15,5
	12,7
	2,6

	Мемлекеттік қаржы активтерін сатудан түсетін түсімдер
	5,1
	-
	-

	Бюджеттік несиелерді өтеу
	0
	-
	-

	Трансферттер және несиелердің түсімдері
	170,4
	 
	 


2016 жылғы 1 сәуірге жергілікті кіріс көзінің түсімдері 89  млрд. 363,7 млн.теңгені құрады, жоспарланғаны 59  млрд. 826,6 млн.теңге кезінде немесе 149,4 %, жоспардан тыс 29  млрд. 537 ,1 млн.теңге түсті.

Кіріс көздері құрылымы бөлігінде орындалулар келесідей:

- салық түсімдері бойынша – 86 млрд. 085,5 млн.теңге жоспарланғаны , 58  млрд. 814,4 млн.теңге кезінде немесе 146,4 %, әр түрлі салық және алымдардан артығымен орындалу сомасы 27 млрд. 271,1 млн.теңге;

- салықтық емес түсімдер бойынша – 2  млрд. 258,1 млн.теңге, жоспарланғаны 230,5 млн.теңге кезінде немесе 979,6 %, жоспардан тыс 2 млрд. 027,6 млн.теңге түсті;

- негізгі капиталды сатудан түскен түсімдер бойынша – 1 млрд. 020,1 млн.теңге, жоспарланғаны 781,7 млн.теңге кезінде немесе 130,5 %, жоспардан тыс 238,4 млн.теңге түсті .

VIсайланған Алматы қаласы маслихатының ХІІ сессиясының 2016 жылғы 9 желтоқсандағы  N66 шешіміне 1 қосымшадағы мәліметтерге талдау жасасақ, қала бюджетіндегі тікелей салықтардың рөлі айқын көрінеді: 

Алматы қаласының 2017 жылға арналған бюджеті 

Кірістер сомасы – 442 939 576 мың теңге 

Салықтық түсімдер – 352 455 986 мың теңге 

Оның ішінде: 

· Табыс салығы: 173 910 000
Жеке табыс салығы: 173 910 000

· Әлеуметтік салық: 117 991 000
Әлеуметтік салық: 117 991 000

· Меншікке салынатын салықтар: 37 282 100 
Мүлікке салынатын салықтар: 23 434 200

Жер салығы: 3 031 200

Көлік құралдарына салынатын салық: 10 813 000

Бірыңғай жер салығы: 3 700 

Жоғарыда көрсетілген мәліметтерге сүйене отырып, келесідей қорытынды жасауға болады: Алматы қаласының бюджетінің кірістер сомасын көп жағдайларда секілді салықтық түсімдер құрайды, яғни қазіргі мәліметтерге сәйкес бұл 90% көп мөлшерде. Салықтық түсімдердің ішінде, оның ішінде тікелей салықтардың ішінде: жеке табысқа салынатын салық және әлеуметтік салық басымдылық бойынша алдыңғы екі орынға ие. Салықтық түсімдердің 49% табыс салығы қамтыса, 33% әлеуметтік салыққа тиесілі. Тікелей салықтардың ішінде сәйкесінде қала бюджетінде осы екі салықтың көрсеткіштерінің ауытқуы ең үлкен өзгерістерді тудырады. Бюджетке түсімділігі ең төмен тікелей салыққа – бірыңғай жер салығын жатқызамыз. Оның салықтық түсімдердегі үлесі: 0,00001% . 

Пайдаланылған әдебиеттер тізімі:
1. http://www.mga.kz/solutions/maslikhat-programms/662-programma-razvitiya-goroda-almaty-na-2016-2020-gody.html
2. http://almaty.gov.kz/page.php?page_id=3747&lang=3&article_id=27482
3. http://budget.kz/mestnyy-byudzhet/Almaty_city.php
САЛЫҚТЫҚ ӘКІМШІЛІКТЕНДІРУ ЕЛДІҢ САЛЫҚ ЖҮЙЕСІНІҢ БӘСЕКЕГЕ ҚАБІЛЕТТІГІНІҢ КРИТЕРИЙІ РЕТІНДЕ

Қыдырмолданова Қ.А.

әл-Фараби атындағы ҚазҰУ 

Экономика және бизнес жоғарғы мектебі

Қаржы мамандығының 4-курс студенті

Ғылыми жeтeкші: Мустафина А.К.

аға оқытушы

Салықтық әкімшіліктендіру мемлекеттің экономикасы мен салықтық жүйесінің тиімдіжұмыс істеуінің негізгі элменттерінің бірі болып табылады. 

 Қазақстан  Республикасы «Салық және бюджетке төленетін өзге де міндетті төлемдер туралы» Кодексінде Салықтық   әкімшелендіру   салық  қызметі  органдарының   салықтық  бақылауды   іске  асыруын  білдіреді,салықтық жауапкершілік  уақтылы  орындалмаған  жағдайда  орындауды қамтамасыз  ету  тәсілін  қолдану,сондай-ақ, салық  төлеушілерге (салық  агенттері) және  өзге Қазақстан  Республикасы  заңнамасымен  сәйкес  өзге  мемлекеттік  уәкілетті  органдарга  да мемлекеттік  қызмет  көрсету» деп көрсетіледі.[1]
Мұндай   салықтық әкімшелендіру  түсіндірмесі оның  шынайы  мазмұнын  көрсетпейді.Салықтық  әкімшелендіру  мәнін  түсіну  үшін салық  категорияларының толық  қатарының   өзара  байланысы және  өзара  шарттылығын  анықтау  керек.
Салықтық  әкімшелендірудің   мәні  салықтық  қатынастар  болып  табылады.Ол  мемлекет пен  салық төлеуші, салық  органдары  мен  салық  төлеуші, мемлекет  пен  салық  органдары  арсындағы  байланыстың  көпқырлылығымен  көрінеді.Бұл  қатынастардың  сан  қырлылығының  тұтастығынқаржы, салық, бюджет және осылармен  қатысты экономикалық  категориялар  негіздейді. [2]
Салықтық   әкімшелендірудің  жетілуі  мен  өсуінің  оптималды  жолын  анықтау  үшін  үш  топқа  бөлінетін   салық  системасы  және  салық  саясатының   құрылу   принципін  белгілеу  қажет:

· Салық  төлеуді  ұйымдастырылған  әкімшілік  басқару;

· Экономикалық,   салықтың  экономикаға    әсер  етуін  анықтаушы;

· Құқықтық , салық  қатынастарының  құқықтығын  анықтаушы;[3].


Салықтық   әкімшіліктендіру  саяси, экономикалық  және  өзге  де    заманауи  отандық және  әлемдік  практикамен  толықтылған  ғылымдарға   негізделеді.Бұл  әдістердің ,ақпараттық  қамтамасыз  ету жиынтығы   билік  органдарымен  қолданылады.Салық механизміне  құқықтық  бағыт  беру  үшін .


Салықтық   әкімшілітендіру  сферасы   мемлекеттік  органдар   жүйесіне  таралады. Олар  өз кезегінде  салықтық әкімшілендіру  функциясын  орындаушылар  болып  табылады.

 SHAPE  \* MERGEFORMAT 



Сурет 1.  Салықтық   әкімшелендіру  функциялары

Ақпарат  көзі:  Миронова О.А, Ханафеев Ф.Ф. «Салықтық  әкімшелендіру «Омега-Л» баспасы , 2008ж.

Салықтық әкімшіліктендіруде тағы бір мағызды мәселе ол – салықтық жүйені реформалау болып табылады. Салықтық жүйені реформалау салықтық қызмет реформасымен қатар жүзеге асырылады, себебі нормативтік актіні қалай ауыстырсақ та, барлық өзгерістер адамдармен, яғни мамандармен енгізіледі. [2]

	Көрсеткіштер 
	АҚШ
	Германия
	Ресей
	Қазақстан

	Бюджет табыстарындағы салықтардың үлесі (%)
	90 
	80
	90
	70

	Салық ауыртпалығының деңгейі (% ЖІӨнен)
	29,6
	37,9
	33,9
	15

	Аймақтық және жергілікті басқару органдарының дербестігінің болуы:

Заң жүзінде 


	+
	-
	-
	-

	
	65
	50
	47
	Реттеуші салықтар республикалық бюджетте, қалғандары жергілікті бюджетте 

	Тікелей және жанама салықтардың арақатынасы
	2,7
	0,9
	0,3
	1,25


Қазіргі жағдайдағы салықтық әкімшіліктендіруді жетілдірудің қажеттігі өте маңызды, және  оны төмендегідей жағдайлардан байқауға болады:
1) салықтық бақылау субъектісінің ұйымдастырушылық, әдістік   және   техникалық   қамтамасыз етілуі жеткілікті дәрежеде    еместігінен;
2) салық төлеушілердің салық төлеуден жалтаруының орын алуына, немесе іске асырылмауына байланысты жауапкершіліктің төмендігі;

3) салық заңдылықтарында кездесетін кемшіліктер (күрделілігі, жалпыға түсініксіздігі, шарттардың көптігі). [4]

Салықтық әкімшіліктендіруді жетілдіру, Қазақстан экономикасының бәсекеге қабілеттілігін арттыратын жағдай жасауға және салықтарды максималды жинауын қамтамасыз етуге көмектеседі.  Мұнда салық төлеушілер өздерінің міндеттерін саналы  және ерікті орындаулары керек. Салықтық  әкімшіліктендіру уақыт өте келе, таза және әділетті болып келеді,  ал салықты төлеушілер үшін салық төлеуде максималды ыңғайлы жағдайлар жасалып жатыр.
Пайдаланылған әдебиеттер тізімі:
1. «Салық және бюджетке төленетін басқа да міндетті төлемдер» туралы Қазақстан Республикасының Салық Кодексі,- Қазақстан Республикасының 2008 жылғы 10 желтоқсандағы N 99-IV Кодексі,  01.01.2017 ж.  өзгертулермен. 

2. Ермекбаева Б.Ж., Мустафина А.К. Салықтық әкімшіліктендіру. Оқу құралы. 
3. Миронова О.А., Ханафеев Ф.Ф. «Налоговое администрирование. –  М.: Издательство «Омега-Л», 2008. – 288с.
4. http://iskernews.kz
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Вопросы пенсионного обеспечения не теряют своей актуальности ни в одной стране мира. Ведь для многих людей пожилого возраста это зачастую единственный источник дохода. Да и молодежь, задумывающаяся о своем будущем, также интересуется моделью пенсионного обеспечения в особенности последними ее тенденциями. 

В период с 1991-1997 гг., в условиях экономического кризиса прежняя пенсионная система изжила себя и больше не гарантировала пенсионной защищенности граждан. В то время Казахстан первым из стран СНГ решился на кардинальные реформы в сфере пенсионного обеспечения.

Таким образом, пенсионная модернизация в Казахстане берет свое начало с 1998 года. Именно тогда в нашей стране начался переход от солидарной пенсионной системы, которая была до этого накопительной. Солидарная или же распределительная пенсионная система представляла собой модель, при которой государственные пенсии выплачивались за счет налогов от работающих граждан. Накопительная же пенсионная система представляет собой модель, при  которой, не все платежи, а лишь их часть идет на государственное пенсионное обеспечение. Другая же их составляющая инвестируется в финансовые активы или ценные бумаги. В таком случае получаемый инвестиционный доход является дополнительным источником для повышения пенсии. Таковая модель предполагает прямую зависимость суммы пенсии от размера заработной платы и трудового стажа. На данный момент можно говорить о том, что в Казахстане действует смешанная модель пенсионного обеспечения. Граждане, достигшие пенсионного возраста до начала 1998 года остались участниками солидарной пенсионной системы, пенсионеры же, ушедшие на пенсию после 1998 года, но имеющие по состоянию на начало 1998 года трудовой стаж (требуемый и/или неполный), стали участниками и той, и другой системы одновременно. При этом схема пенсионных выплат составлена таким образом, что пенсионер, получает пенсию в размере 30% от заработной платы из солидарной системы и не менее 30% от заработной платы из накопительной системы. Третья группа пенсионеров, чей трудовой стаж берет свое начало с 1998 года, стала участником накопительной пенсионной системы. Таким образом, считается, что в Казахстане трех уровневая система пенсионного обеспечения. Мы же считаем, что в реалии уровней даже несколько больше. Пенсионные накопления складываются из государственных выплат, производимых за счет республиканского бюджета в виде базовых пенсионных выплат и пенсионных выплат по возрасту, производимых Центром по выплате пенсий и пособий. Основной генератор пенсионного обеспечения – это пенсионные начисления, образуемые за счет обязательных пенсионных взносов, составляющих 10% от всех доходов работника, перечисляемые на индивидуальные пенсионные счета в Единый Накопительный Пенсионный Фонд, то есть по принципу самофинансирования. Создание Единого Пенсионного фонда также является одним из звеньев модернизации пенсионной системы Казахстана. 1 июня 2013 года был принят Закон Республики Казахстан «О пенсионном обеспечении Республики Казахстан» [1]. Реализацией закона стало создание Единого накопительного пенсионного фонда и передача ему пенсионных активов и обязательств по договорам о пенсионном обеспечении частных накопительных пенсионных фондов. Выделим основные задачи ЕНПФ:

- должный учет пенсионных счетов вкладчиков, мониторинг их состояния, информационно-разъяснительная работа по вопросам о том, как реализуются пенсионные активы, инвестирование пенсионных активов, пенсионных выплат;

- оценка инвестиционной доходности пенсионных взносов;

- совершение выплат пенсионных накоплений.

В январе 2014 года модернизация была продолжена введением следующих элементов пенсионного обеспечения [2, с. 49]:

· финансирование обязательных пенсионных взносов для работающих женщин, которые находятся в отпусках по уходу за ребенком до достижения им одного года;

· обязательные профессиональные пенсионные взносы работодателем в размере 5% в пользу сотрудников, работающих во вредных (особо вредных) условиях;

· поэтапное увеличение пенсионного возраста женщин в течении 10 лет начиная с 2018 года по 6 месяцев ежегодно и к 2027 году достигнув возраста 63 лет.

Дальнейшая модернизация пенсионного обеспечения в Казахстане предполагает концептуальное решение - введение  условия для определения базовой пенсии, которая на сегодняшний день назначается всем одинаково, не учитывая при этом трудовой стаж и доход. С 1 же июля 2018 года базовая пенсия будет определяться индивидуально исходя из стажа участия в пенсионной системе при достижении общеустановленного пенсионного возраста.

Стаж участия в пенсионной системе будет исходить из:

- или трудового стажа работы, выработанного до 01.01.1998 г. (для состоявшихся пенсионеров рассматривается согласно данным пенсионного дела);

- или стажа работы после 01.01.1998 г., доказанного осуществлением пенсионных накоплений.
Помимо этого, для социального обеспечения отдельных групп граждан, а также стимулирования материнства стаж участи будет приниматься во внимание [3, c. 74]:

- период пока неработающая женщина ухаживает за маленькими детьми, но не дольше достижения каждым ребенком возраста 3 лет, в целом в пределах 12 лет;

- период ухода за ребенком - инвалидом до 16 лет;

- время службы сотрудников силовых ведомств;

- пребывание супругов сотрудников силовых структур в местах, где трудоустроиться было невозможно;

- время проживания за границей сотрудников дипломатических служб РК и/или их супругов.

Если время участия в пенсионной системе составляет 10 и менее лет, то размер пенсионных выплат составит 50% от значения прожиточного минимума, за каждый год выше 10 лет их размер будет увеличиваться на 2% и при стаже 35 и более лет она будет равна величине прожиточного минимума.

Обозначим еще одно нововведение пенсионного обеспечения граждан, которое предопределено модернизацией казахстанской пенсионной модели. Это новое условно-накопительное составляющее, которое будет введено с 1 января 2018 года, что предполагает интенсификацию роли работодателей в пенсионной защите своих сотрудников. Происходить это должно будет следующим образом, помимо 10%-ных обязательных пенсионных платежей, которые в настоящее время вычитываются из заработной платы работников, работодатель из своих средств будет делать принудительный 5%-ый пенсионный взнос [4]. Начисление таковых  взносов будет происходить согласно сумме дохода работника, принятой для исчисления ОПВР, и сосредотачиваться на условном пенсионном счете отдельного сотрудника, открытом в Едином накопительном пенсионном фонде. Минимальный стаж участия в условно-накопительной системе для выплат должен будет составить 60 месяцев. Это подразумевает под собой то, что получать таковые пенсионные выплаты можно будет через пять лет. Таким образом, с 2023 года, из категории таких взносов будут реализовываться пенсионные выплаты для людей, за которых таковые платежи были внесены и которые достигли установленного пенсионного возраста. Также такая возможность будет и у всех инвалидов I и II групп, инвалидность которых определена как бессрочная. Каждый год исходя из финансовых возможностей ЕНПФ, а также демографических показателей, размеры таковых пенсий будут индексироваться. Стоит учитывать то, что максимальная величина пенсии из нового элемента не будет превышать 2-х кратного прожиточного минимума [5]. 

Главным преимуществом условно-накопительной компоненты, как заявляют в ведомстве, является то, что пенсионер, за которого работодатель осуществлял эти взносы, будет получать пенсию из этого компонента пожизненно, даже если средства на его условном пенсионном счете будут исчерпаны. Однако, в отличие от накопительной пенсионной системы, пенсионные накопления за счет ОПВР в условно-накопительной компоненте не наследуются (поскольку не являются собственностью работника). Условно-накопительный элемент не представляется чем-то совершенно новым и экспериментальным. Такой компонент существует в полноценно функционирующих пенсионных моделях таких западных стран, как Швеция, Норвегия, Латвия и др. [6, с. 21]. 

На наш взгляд выработанная на основе зарубежных концепций собственная модель пенсионного обеспечения в Казахстане уже в достаточной мере обеспечивает социальную защищенность граждан. А проводимая ее модернизация в дальнейшем позволят еще больше увеличить охват граждан услугами накопительной пенсионной системы, стимулировать население к формальной занятости, гарантировать сохранность пенсионных накоплений, достичь высокого уровня инвестиционной доходности пенсионных активов ЕНПФ, улучшить привлекательность и доверие населения к накопительной пенсионной системе страны.  
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В условиях меняющейся и нестабильной глобальной экономики способность государства обеспечивать население достаточной инфраструктурой, а также предоставлять качественные государственные услуги играет все более решающее значение для экономического роста и конкурентоспособности на международной арене.

 Кризис доступности и достаточности финансовых ресурсов наблюдается во всем мире, что приводит к возникновению «инфраструктурного дефицита», поскольку именно развитие инфраструктуры нуждается в долгосрочном и недорогом финансировании. Именно такой «дефицит» может стать существенным барьером к достижению высокой динамики темпов экономического роста, развития человеческого капитала и обеспечения социальной сплоченности. 

Сегодня проблема развития инфраструктуры остро стоит как в развитых, так и в развивающихся странах. По оценкам ОЭСР и McKinsey&Co потребности в инвестициях в инфраструктуру и инновации в глобальном масштабе до 2030 года составляют соответственно 57–67 и 75 трлн долл. США. В этой связи многие страны все чаще обращаются к государственно-частному партнерству [1]. Этот инструмент является уникальной альтернативой развития инфраструктуры и государственных услуг в условиях ограниченности бюджетных ресурсов у государства. Согласно данным Всемирного банка ГЧП используют более 134 развивающихся стран мира, обеспечивая 15–20 % дополнительных инвестиций в инфраструктуру. Также необходимо отметить, что ГЧП рассматривается не только в качестве инструмента по привлечению инвестиций в инфраструктуру, но и как инструмент повышения эффективности и качества государственных услуг. 

В Казахстане инфраструктурный сектор имеет большое значение и занимает третье место в структуре ВВП, составляя 17 % или более 35 млрд долл. США. Однако его ценность не ограничивается прямым влиянием на ВВП. Инфраструктурный сектор – это своеобразный фундамент, обеспечивающий успешную реализацию инвестиционных проектов в промышленности, строительстве, добыче и переработке полезных ископаемых. 

Например, развитие производства невозможно без предварительного решения вопроса логистики, а значит, создания инфраструктурного плацдарма в виде автомобильных и железных дорог. В этом состоит вторая важная функция инфраструктурной отрасли, развитие которой необходимо для достижения национальных целей Стратегического плана Республики Казахстан до 2020 года [2]. Одновременно наличие развитой инфраструктуры является индикатором привлекательности государства для привлечения внешних инвестиций, а также служит определяющим фактором человеческого развития – через обеспечение населения чистой водой, качественными медицинскими и образовательными услугами, поддержание благоприятной экологической обстановки. 

Согласно анализу Европейского инвестиционного банка за 2003–2012 годы среднегодовой уровень инвестиций Казахстана в инфраструктуру составил 2,5–3 % от ВВП, в то время как рекомендуемый уровень ежегодных таких инвестиций в странах с развивающейся экономикой должен быть на уровне 5–6 % от ВВП. Это привело к наращиванию износа основных фондов в основных важных секторах экономики до критического состояния. Так, электроэнергетическая отрасль характеризуется существенным износом генерирующего и сетевого оборудования, который, по данным на 1 января 2013 года, достигает 70 % в сегменте производства электроэнергии и 57 % в электрических сетях. В секторе водоснабжения и водоотведения износ сетей составляет около 60 %, а потери воды до ее поступления потребителю составляют около 40 % от всего объема. Такие объемы водопотерь приводят к убыточной деятельности водоканалов, а на фоне других стран картина в Казахстане выглядит как стремящаяся к коллапсу. 

В сфере здравоохранения 63 % больниц размещены в зданиях, построенных более 30 лет назад, около 50 % стационаров размещены в нетиповых зданиях, 25 % больниц имеют малую коечную мощность (от 50 до 100 коек), а более трети стационаров не полностью обеспечены необходимым оборудованием. Вследствие такой плачевной ситуации в инфраструктуре здравоохранения затраты на эксплуатацию устаревших зданий высокие и управление такой инфраструктурой неэффективно. В результате повышаются издержки управления больницами, темпы внедрения современных технологий в системе здравоохранения остаются низкими, и как следствие, качество оказываемых услуг населению остается на негативном фоне. 

Согласно экспертной оценке Азиатского банка развития в период с 2016 по 2025 г. потребности Казахстана в инвестициях только в таких сферах, как транспорт, энергетика и городская инфраструктура (водоснабжение и водоотведение, ТБО, городской транспорт), составят около 72 млрд долл. США, что составляет почти одну треть ВВП страны 2013 года. 

Растущая потребность в объемах и качестве объектов социальной инфраструктуры и жизнеобеспечения объективно не может быть удовлетворена за счет одних только бюджетных ресурсов в силу их ограниченности. В этой связи ГЧП является основой для будущего повышения эффективности бюджетных инвестиций. Важность развития механизмов ГЧП нашла также отражение в ключевых государственных документах. 

Так, Президент Республики Казахстан – Лидер Нации Н. А. Назарбаев в своем Послании народу Казахстана «Стратегия Казахстан-2050: новый политический курс состоявшегося государства» отметил необходимость перехода к экономической политике нового курса, основанной на всеобъемлющем экономическом прагматизме на принципах прибыльности, возврата от инвестиций и конкурентоспособности [3]. При этом развитие ГЧП указано главой государства в качестве одной из ключевых составляющих данного процесса. В Концепции новой бюджетной политики развитие механизмов ГЧП рассматривается как инструмент снижения нагрузки на бюджет. Согласно Концепции, проекты с участием ГЧП позволят снизить расходы государства на финансирование проектов, повысить их эффективность путем распределения рисков, стимулировать деятельность частных инвесторов и создавать новые объекты социально значимого характера. 

В этой связи для реализации ключевых направлений государственной политики, отображенных в стратегических страновых документах, обеспечения динамичного развития проводимой ранее политики в области ГЧП, нашедшей свое отражение в таких документах, как Программа развития ГЧП на 2011–2015 годы, Государственная программа по форсированному индустриально-инновационному развитию Республики Казахстан на 2010–2014 годы, необходимо определить приоритетные стратегические направления развития ГЧП на долгосрочный период [4]. 

Важным аспектом государственной политики в области ГЧП должно стать совершенствование системы мониторинга и управления контрактами ГЧП. Необходимо отметить, что на сегодняшний день как такового опыта проведения контроля качества предоставляемых концессионером услуг у концедентов не существует. Например, контроль качества со стороны органов здравоохранения по качеству медобслуживания концессионеров планируется проводить путем обычных плановых проверок и анализа жалоб от пациентов. В этой связи в целях совершенствования системы мониторинга и управления контрактами ГЧП данную меру необходимо формализовать, внедрив систему контроля качества услуг, оказываемых концессионером. Данная система должна включать порядок и критерии осуществления контроля качества со стороны концедента. 

В ближайшее время завершится развитие политической надстройки и во всех регионах будут действовать региональные программы развития ГЧП либо региональные программы социально-экономического развития, включающие специальный раздел по ГЧП. Развитие ГЧП неразрывно связано с инновациями, позволяющими повысить эффективность реализуемых проектов
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Сейчас мир меняется быстрыми темпами. Наступает другая эпоха. На наших глазах возникает новая глобальная реальность с иными возможностями и рисками. Сегодня на экономику Казахстана негативно влияет ряд внешних факторов, вызванных обвалом на мировых финансовых рынках. Происхождение глобальных кризисов зависит от многих факторов. Экономики  не могут быть застрахован от влияния последствий кризисов в условиях глобализации и интеграции. 

Глобальный экономический кризис, охвативший мир, коснулся и Казахстана. Вместе с тем продуманная экономическая политика, государственные программы «Новой индустриализации» и «Нурлы жол» и другие антикризисные меры, инициированные президентом Нурсултаном Назарбаевым, помогают Казахстану избежать серьезных потрясений [1].

Анализ действующей практики антикризисного управления и процедур банкротства в Казахстане позволяет сделать ряд выводов. 

Преобладание большого количества процедур ликвидаций, а не реорганизаций в результате использования механизмов регулирования несостоятельности говорит о том, что предпринимаемые попытки восстановить платежеспособность несостоятельных должников являются запоздалыми. Совершенствование политики антикризисного управления предприятием следует проводить в следующих направлениях:

1) усиление государственного контроля и мониторинга над процедурой банкротства; 

2) создание действенного саморегулирования бизнеса при сохранении ведущей роли государства на современном этапе с дальнейшим её снижением в условиях стабилизации экономики;

 3) разработка и внедрение новых схем реструктуризации предприятий и их финансового оздоровления. Усиление системы государственного контроля над процедурами банкротства в отечественной экономике предполагает проведение мониторинга на предмет возможной несостоятельности за деятельностью не только экономически и социально значимых предприятий. 

Наряду с усилением системы государственного контроля над процессами банкротства государство должно свои функции в области антикризисного управления передать ведущим профессиональным антикризисным организациям, оставляя за собой лишь контрольные и стимулирующие функции, т.е. должно максимально обеспечиваться саморегулирование бизнесом рынка банкротств. 

Большую роль в исполнении антикризисного управления играют банки. Особая роль принадлежит Национальному банку Республики Казахстан. Банки предоставляют кредиты физическим и юридическим лицам, чем обеспечивают расширение производства и обращения денежных средств в экономике. Национальный банк - основной регулятор финансового рынка Казахстана. Он осуществляет денежно-кредитную политику, устанавливает различные нормативы и требования на финансовом рынке, кредитует банки второго уровня. На этом перечень его функций не исчерпывается. Главное, что необходимо рассмотреть, так это осуществление им антикризисной политики.


Банки, в свою очередь, тоже пострадали от кризиса 2015 года. Их резервы, вклады физических и юридических лиц в национальной валюте обесценились. Спрос на денежные средства со стороны экономических субъектов уменьшился, банки выдают меньше кредитов, соответственно и прибыль банков уменьшилась. Обязательства банков второго уровня по состоянию на декабрь 2015 года увеличились на 26%, а доходы на 23% [2, 3].

Важнейшим принципом стратегического антикризисного управления является состояние постоянного ожидания сигналов о надвигающемся кризисе и немедленная реакция на эти сигналы. Наиболее сложным при осуществлении антикризисного управления является выявление цепочек экономических явлений, возникающих после обнаружения того или иного сигнала, и выработка соответствующих решений, направленных либо на усиление положительных последствий, либо на ослабление угроз, обусловленных этими цепочками.

Сейчас и в любое другое время  главная антикризисная стратагема определена трём простым, но важным понятиям: рост, реформы, развитие.

Первое – это рост. Речь, прежде всего, идет об экономическом росте. Применительно к текущим задачам нам необходимо восстановить такие темпы роста экономики, которые обеспечат вхождение Казахстана в тридцатку наиболее развитых стран мира. Мы должны найти новые внутренние источники роста через раскрытие частной инициативы.

Второе – это реформы. Они обеспечивают  стабильность экономики, общества и государства. Сейчас мы реализуем «План Нации. Сто конкретных шагов». Они сопоставимы по своему масштабу с теми масштабными реформами, которые мы проводили в 90-х годах. Нам жизненно необходимо более глубокое реформирование государственного и корпоративного менеджмента, финансового и фискального секторов [4].

Третье – это развитие. В ХХI веке главным фактором развития становится непрерывная модернизация всех сфер общества. Мы ведем работу по масштабному преобразованию всех государственных, общественных и частных институтов на принципах Общества Всеобщего Труда, высокой социальной ответственности, адресной помощи наиболее уязвимым слоям населения [4].
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Глобальные вызовы мира мы должны принимать и понять как реальность, которая постигнет каждую страну мира. В особенности для Казахстана понимание этих вызовов обусловлен тем, что:

Во-первых, нынешний глобальный кризис имеет всеохватывающий характер. Нестабильны практически все мировые рынки - финансовый, углеводородный, металлов, продовольствия и другие. Это основная причина снижения спроса на нашу экспортную продукцию.

Во-вторых, замедление экономического роста происходит во всех экономиках мира. Уже никого не удивляет постоянное снижение прогнозов по росту глобального ВВП. С осени 2011 года Международный валютный фонд уже 6 раз пересматривал прогнозные показатели, снизив их с 5 до 3 процентов. И, по всей видимости, это не предел.

В-третьих, нефтяных супердоходов сегодня нет. В-четвертых, глобальная экономика испытывает давление политических факторов. Мир стал нестабильным. Ведущие державы ввели санкции друг против друга. Между ними резко снизилось доверие. Нестабильность и конфликты в регионе Ближнего и Среднего Востока, Северной и Центральной Африки привели к масштабным потокам беженцев. Каждый день приносит сообщения о террористических актах и гибели десятков людей. Серьёзную угрозу миру представляет сейчас международный терроризм. Это результат разрушения государственности путем вмешательства внешних сил во внутренние дела суверенных государств [1].

Развитие мира будет происходить на фоне жесткой конкуренции мировых и региональных центров силы. Вызовам новой глобальной реальности мы должны противопоставить целостную стратегию действий на основе наших реальных возможностей.

Елбасы в послании Президента Республики Казахстан Н. Назарбаева народу Казахстана 30 ноября 2015 года отметил, что Казахстан, несмотря на глобальный кризис, охвативший все государства мира выделился как один самых благоприятных стран мира для развития экономики. Он же определил, что финансовые инновации являются драйверами экономического роста Республики Казахстан. Именно инновации в финансовом секторе помогут Казахстану выйти из кризиса благоприятно, в то же время сохранить динамичный рост экономики. Я хочу показать, что инновации в банковском секторе, именно инновации в кредитной сфере, является одним из основных драйверов экономического роста Республики Казахстан в условиях глобального кризиса. Это обусловлено тем, что банковский сектор в Казахстане является передовым наряду с добывающей. Некоторые инновации в кредитной сфере увеличит экономический рост Республики Казахстана, в отличие от других видов драйверов инновации. Я тут говорю не об микро кредитном кредитовании той или иной отрасли, а большие кредиты для других отраслей экономики, таких как производство, химическая промышленность, машиностроение, перерабатывающая промышленность и т д. Так как такие ресурсы в частности в нашей стране имеется только у банков второго уровня. Правильное и четкое планирование экономики регуляторами поможет развитию экономики Казахстана и дальнейшего экономического роста. Такой беспрецедентный подход развития экономики Республики Казахстана Президент разделил на несколько шагов для достижения конечной цели. И первый шаг для достижения цели с помощью финансовых инновации он выделил как стабилизация финансового сектора [2].

Наша важнейшая задача – быстро стабилизировать финансовую систему, привести её в соответствие с новой глобальной реальностью. Во-первых, надо обеспечить эффективное функционирование финансового сектора в условиях плавающего курса тенге. Принципиальный момент заключается в том, что возврата к практике бесконечного поддержания курса национальной валюты за счёт средств Национального фонда не будет. Национальному банку необходимо провести стресс-тестирование всех субъектов банковского сектора на предмет неработающих кредитов. По его результатам надо принять меры по их признанию и списанию. Банки, не сумевшие решить проблему капитализации, должны «уходить» из финансовой системы. Казахстанские банки должны соответствовать всем международным стандартам, в том числе, Базельского комитета и Международного валютного фонда. Важно добиться укрепления доверия к национальной валюте через расширение инструментов «дедолларизации».

Во-вторых, в рамках инфляционного таргетирования Национальный банк должен снизить уровень инфляции до 4 процентов в среднесрочной перспективе. Для этого должен полноценно использоваться механизм гибкого изменения процентных ставок.

В-третьих, надо устранить имеющиеся у Национального банка институциональные дефекты. Из-под его контроля надо вывести Единый Пенсионный фонд, Фонд проблемных кредитов и другие финансовые институты.

В-четвертых, в 2016 году пенсионные активы должны быть переданы под управление частных казахстанских или иностранных компаний. В целях повышения доходности пенсионных накоплений надо пересмотреть подходы к инвестированию пенсионных средств. Надо относиться и управлять Пенсионным фондом так же, как и Национальным фондом.

Нацбанку следует регулярно предоставлять обществу и финансовым учреждениям исчерпывающую информацию по вопросам своей деятельности. Важно наладить нормальный рабочий диалог со всеми участниками финансового сектора. Только после принятия всех указанных неотложных мер можно приступить к стимулированию экономики, в том числе и монетарными методами. Нам всем надо поверить в национальную валюту - тенге. 

Что конкретно касается инновации в кредитной сфере как драйвера экономического роста Республики Казахстана, я сделал выводы, касающиеся банков второго уровня. Так как для внедрении инновации надо изучить и проанализировать, выводы таковы:

1. Почти все казахстанские банки второго уровня не имеют четкой стратегии развития и функционирования, ориентируясь в своей деятельности на потребности текущего периода.

2. В активах коммерческих банков низок удельный вес работающих активов, что свидетельствует о недостаточной активности банковского менеджмента.

3.Имеет место тенденция увеличения объемов кредитования физических лиц на потребительские нужды.

4.Банки второго уровня недостаточно активно привлекают средств населения, а также депозитные вклады юридических лиц.

5.Межбанковское кредитование в Казахстане находится в зачаточном состоянии. Его уровень определяется, главным образом, межличностными отношениями руководителей и учредителей коммерческих банков.

Резкая корректировка курса тенге в 2016 года негативно повлияла на ссудный портфель банков. Между тем перед банками стоит трудная задача – выполнить поручение регулятора.

Так к 1 января 2015 года на балансах БВУ, по требованию Нацбанка, должно было остаться не более 15% проблемных кредитов. А 1 января 2016 года в качестве пруденциального норматива вступит в силу обязательный для всех банков максимальный лимит неработающих займов – 10%.

Решить задачу банки могут через списание «плохих» займов, продажу их Фонду проблемных кредитов (ФПК), передачу в свои специальные дочерние организации. Эти инструменты, к слову, действуют с 2012 года. Но банки далеко не всегда ими пользуются. Следует отметить также, что высокая степень риска кредитования предприятий промышленности требует необходимости оптимизации механизма управления эффективностью использования кредита путем многоаспектной минимизации рисков, в связи, с чем коммерческий банк в целях предупреждения и минимизации рисков обязан проводить управление всеми элементами кредитной сделки. В сложившихся реалиях экономического развития в целях усиления активизации кредитных взаимоотношений между банками и промышленными предприятиями возрастает необходимость совершенствования действующей системы управления кредитным процессом. Ключевая роль при этом должна отводиться разработке и внедрению качественного кредитного менеджмента, способствующего взаимному притяжению банковского и промышленного секторов экономики.

Секьюритизация ссудных портфелей позволит банкам в свою очередь решать задачи по регулированию ликвидности, оптимизации структуры ссудного портфеля, снижению расходов на формирование резервов (провизии) на возможные потери по ссудам, по дальнейшей диверсификации своей деятельности и получаемых доходов, укреплению бизнес - связки «банк – клиент».

Как поясняется, одним из источников кредитования послужат средства, выделяемые в 2015-2017 годах из Национального фонда РК на поддержание экономики страны. Кроме того, на объемы кредитования в среднесрочном и долгосрочном периодах будут также оказывать влияние меры Национального банка по улучшению качества активов банков второго уровня [3].  

2015 году казахстанцы смогут оформить беспроцентную ипотеку в исламском банке. «Планируется в течение следующего года работа по созданию ипотечной компании такого плана. Это будет первый казахстанский исламский розничный банк- «Заман-Банк».

В заключение следует отметить, что любой кризис – это не только проблемы, но возможности для обновления, поиска новых путей развития. Считается, что принятые в последние полтора года меры по минимизации кризисных проявлений закладывают фундамент для восстановления в Казахстане устойчивого и качественного экономического роста
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Исследование инновационного развития любой фондовой биржи позволяет определить уровень ее конкурентоспособности и инвестиционной привлекательности, а также степень уверенности акционеров в потенциальном развитии фондовой биржи на международной арене. Актуальность темы обуславливается тем, что финансовые инновации являются одной из наиболее важных условий для обеспечения устойчивого развития финансовых организаций, приобретения дополнительных конкурентных преимуществ на рынках капитала, ценных бумаг. Само понятие «инновационное развитие» является слишком многогранным, для определения его сущности, в частности при применении его к деятельности бирж. Но с уверенностью можно сказать, что оно основывается на принятии инновационных решениях, которые оказывают большое влияние на деятельность предприятия и обладающих долговременными и зачастую труднообратимыми результаты.  

Объектом исследования данной статьи выступает развитие инновационной деятельность фондовой биржи, предметом же исследования являются технологии, финансовые инструменты и техническая модернизация. 

Ключевые слова: стратегия инновационного развития, инновационная деятельность, биржевые технологии, техническая модернизация, модернизации IT-систем 

Принимая во внимание возрастающую роль фондовых бирж, в том числе и в качестве составной части формирования мировых финансовых центров, вопрос об инновационном развитии биржевой деятельности является чрезвычайно важным и значимым для дальнейшего развития международных финансовых рынков и рынков капитала. Необходимо выделить три основных типа стратегии развития фондовой биржи для которых возможны инновации. Согласно Лебедеву: “Данным типам относятся: рост, стабильность и снижение” [1]. Стратегия роста ориентирована на развитие наиболее перспективных с точки зрения оборота и эффективности деятельности компании. При данной стратегии возможны инновации в организации торгов на бирже акциями отличающихся от акции торгующими ранее. Примером введения такой инновации может служить Гонконгская Биржа Ценных Бумаг – HKSE, которая успешно подготовила и провела размещение ценных бумаг, торгующихся в китайских юанях.  

Стратегия стабильности предполагает сохранение финансовой стабильности и поддержки имеющихся у компании специализации. Стратегия включает инновации, связанные с оптимизацией процесса продаж, сокращение числа оборудования, участвующих в процессе торговли, переход к новым технологиям обработки торговых данных. Стратегию сокращения компания вынуждена использовать в связи с текущей ситуацией на рынке, при к критической ситуации, которая ставит компанию под угрозу банкротства. Инновации стратегии этого типа могут представляться в виде абсолютно новой структурной перестройки, это необходимо для повышения эффективности, когда произошел спад, или кардинальные изменения на фондовой бирже.  

Одним из главных направлений инновационного развития финансовых рынков в последние десятилетие был курс на повышение скорости всех процессов — передачи уведомлений, выполнения сделок, подготовки и отправки биржевых сведений. Многие эксперты считают, что этот период характеризуется увеличением темпов роста, опережая развитие современных бирж ценных бумаг на основе научно-технического прогресса, повышения качественных характеристик процесса торговли и финансовых инструментов, обращающихся на фондовых биржах. 

В биржевом деле наибольшую значимость приобретают технологии развития торговых систем. При этом последние должны позволять своевременно, точно и четко проводить многочисленные биржевые сделки между участниками финансового рынка. 

Кроме того, учитывая специфичность биржи как финансовой организации инновационность технологий должна затрагивать не только сам процесс торгов, но и системы проведения клиринга и расчетов. В зависимости от существующей инфраструктуры фондового рынка немаловажным является интегрированность информационных систем и технологий в системы инфраструктурных организаций, например, брокеров, депозитариев, центрального банка. 

Проанализируем развитие Казахстанской фондовой биржи.  

Формирование и развитие казахстанской фондовой биржи соответствует нестабильной ситуации, возникшей в результате перехода экономики на радикально новый путь развития. В этот период закладывались основы современного валютного рынка, сформировалась экономическая инфраструктура - произошло изменение в политических, финансовых, банковских, и других сферах государственной деятельности. Казахстанская фондовая биржа, по сравнению с зарубежными аналогами, является относительно молодой и имеет монопольное положение на рынке ценных бумаг в стране, и, следовательно, еще более привлекательна с точки зрения инвестирования. Крупнейшим акционером казахстанской фондовой биржи является Национальный Банк РК, держатель 50,1% от размещенных акций. Остальные 49, 9 % акций сосредоточены у 47 акционеров [2].  

KASE является универсальной биржей, на которой функционируют несколько секторов, позволяя ей оказывать широкий спектр услуг, а также предлагать различные финансовые инструменты участникам рынка. 

Создание инновационной стратегии начинается с понимания миссии фондовой биржи, что выражается численным параметром. Внедрение в инновационную стратегию численного признака нужно с целью контролирования достижения установленной миссии. В стратегии предпочтительно определить наибольшее значение инвестиционных расходов, в таком случае можно установить лимит на привлекаемые ресурсы. 

В 2016 году Советом директоров Казахстанской фондовой биржи была принята стратегия развития на 2016–2018 года, направленная на повышение клиенториентированности биржи, а также ее доступность к инновациям и коммуникациям и умение качественно удовлетворять потребности отечественных компаний и иностранных инвесторов. Своей целью Биржа обозначила следующее: "техническая модернизацию и введение международных отраслевых стандартов для увеличения количества финансирования с помощью инструментов фондового рынка является новой целью стратегии развития Биржи" [3]. Реализация данной стратегии возможна с помощью таких направлений развития как: 

Рост клиенториентированности Биржи и её услуг, делая упор на работе с участниками торга и членами Биржи, формировании коллективного интернет-сайта, совершенствовании имиджа Биржи и увеличении информированности о её работы и увеличении качества услуг; 

Совершенствование биржевого рынка за счет привлечения новых эмитентов, усиление базы трейдеров, улучшение валютного рынка и расширение клиринговой деятельности; 

Рост конкурентоспособности KASE, а также повышение эффективности ее деятельности благодаря модернизации IT-систем стимулирование продаж биржевой информации. 

Согласно анализам фондовой биржи предполагается модификация листинга. Введение новейших биржевых инструментов обусловит увеличение числа листингуемых инструментов на 25 - 30% к концу 2018 года по отношению к результату 2016 года. Относительно способности самих участников биржи по части формированию инновационных видов продукции, в таком случае в данной сфере они наиболее самостоятельны.  

В целом в протяжение 2016-2018 годов намечается реализовать листинг никак не меньше 170 выпусков корпоративных ценных бумаг [2]. В то же время, основным препятствием на пути инновационного развития на фондовых рынках можно считать разобщенность действий бизнеса, науки и государства. Отсутствие координации снижает эффективность действий инновационных компаний. В этом случае ни одна из существующих структур не может построить слаженную систему координации этой деятельности. 

Один из основных вопросов считается координирование инновационного процесса. С учетом формирования инновационной стратегии на фондовых рынках, необходимо учитывать такую ​​важную область, как переход к экономике знаний, к более эффективному использованию накопленных и генерируемых знаний. Это, конечно, общие для всех отраслей инновационного процесса, которое отражает тенденцию превращения знаний в главный стратегический ресурс. Внедрение данного условия в практику управления инновациями подразумевает регулярное выявление, подготовка, хранение, синтез, распространение и применение корпоративных сведений, нынешних технических средств деятельности с данными. 
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Одна из основных особенностей развития экономики Казахстана является положение нефтегазового и сырьевого секторов за счет ослабления позиций отечественной обрабатывающей промышленности, а также вытеснение из структуры потребления отечественных продуктов импортными товарами.

Диверсификaция экономики Казахстана остается важнейшим приоритетом развития страны на протяжении 10 лет. 17 мая 2003 года Указом Президента РК была утверждена Стратегия индустриально-инновационного развития Республики Казaхстан на 2003-2015 годы [1]. Данный документ был разработан в соответствии с поручениями Президента Республики Кaзахстан, данными в Пoслании народу Казахстана «O положении в стране и об основных направлениях внутренней и внешней политики на 2002 год» и на десятом Форуме предпринимателей Казахстана. Диверсификация и индустриализация страны неразрывно связаны с внедрением инноваций и современных технологий.

Основной целью Cтратегии были определены достижение устойчивого развития страны путем диверсификации отраслей экономики, способствующей отходу от сырьевой направленности, подготовка условий для перехода в долгосрочной перспективе к сервисно-технологической экономике.

Стратегией предусмотрено создание следующих институтов развития:

- Казахстанского инвестиционного фонда;

- Бaнкa развития Казахстана;

- Инновационного фонда;

- Корпорации по страхованию экспорта.

Функционированиe указанных институтов должно было способствовать развитию инновационного потенциала Казахстана путем прямого финансирования совместно с частными инвесторами перспективных высокотехнологичных проектов и участия в создании основных элементов инновационной инфраструктуры (технопарков, бизнес-инкубаторов, технополисов) и в целом диверсификации экономики РК.

В Послании Президента Республики Казахстан Н.А. Назарбаева народу Казахстана «Новый Казахстан в новом мире» были определены 30 важнейших направлений внутренней и внешней политики страны. И одним из главных приоритетов стали диверсификация экономики и развитие несырьевого сектора. Президентом РК Н.А. Назарбаевым было подчеркнуто, что правительством должно быть уделено особое внимание реализации «прорывных» инвестиционных проектов в несырьевых секторах экономики. «Мы должны перейти от «роста накоплений» к «управлению ростом», что означает, прежде всего, проведение инвестиционной политики, направленной на развитие инфраструктуры и дальнейшей индустриализации экономики Казахстана» [2].

Главнoй цeлью Aнтикризисной прoграммы стало смягчение негативных последствий глобального кризиса на социально-экономическую ситуацию в Казахстане и обеспечение необходимых условий для его устойчивого развития. В данном документе были выделены приоритетные отрасли казахстанской экономики, которые в условиях мирового кризиса нуждаются в государственной поддержке: финансовый сектор, рынок недвижимости, малый и средний бизнес, агропромышленный комплекс, индустриально-инновационная и инфраструктурная сфера.

Для реализации Антикризисной программы были выделены средства республиканского бюджета на 2009-2011 годы, пенсионных фондов и 10 млрд. долл. СШA из Национального фонда. В целом Антикризисная программа предусматривалa вливание в экономику Казахстана порядка 2,2 трлн. тенге, что составляет около 20 процентов ВВП республики. И это свидетельствует об исключительной важности данного документа для дальнейшего устойчивого развития Казахстана [3].

Безуcлoвно, реализaция Антикризисной программы внесла большой вклад в сохранение финансовой стабильности государства и решение вопросов модернизации и диверсификации экономики Республики Казахстан.

В кaчестве приоритетных направлений развития выделены семь отраслей национальной эконoмики: нефтепереработка, металлургия, агропромышленный комплекс, энергетика, химия и фармацевтика, строительная индустрия, транспорт и коммуникации. Дополнительными направлениями также определены машиностроение, урановая, легкая промышленность, космос и туризм. 

Правительствo страны, безусловнo, принималo самое активное участие в преодолении последствий мирового финансово-экономического кризиса, решении проблем диверсификации экономики РК, повышения ее конкурентоспособности. Но, к сожалению, темпы инновационного развития страны, реализации перспективных проектов в обрабатывающей промышленности оставались довольно низкими. В связи с этим не наблюдалось особых структурных изменений в экономике Казахстана. Из года в год не менялась структура ВВП и экспорта республики. Локомотивом экономики оставалась горнодобывающая промышленность, которая обеспечивала значительную долю в формировании ВВП и экспортных поступлений.

В результатe на сегодняшний день мы имеем высокий уровень зависимости внутреннего рынка Казахстана от импорта продовольственных товаров. Темпы роста производства сельхозпродукции, сырья и продовольствия в последние годы остаются ниже темпов увеличения импорта продовольствия, что является угрозой для продовольственной безопасности страны.

Поэтому я считaю, для решения задач диверсификации экономики РК одной реализации упомянутых в Послании Президента РК программ недостаточно. Следует отметить, что данные программы в основном ориентированы на поддержку крупного бизнеса и модернизацию системообразующих предприятий. Вместе с тем необходимо создавать более благоприятные условия для развития предпринимательского сектора, деятельность которого также играет важную роль в диверсификации экономики РК. И хотя наша страна активно проводит реформы в интересах бизнеса, нам есть куда еще расти: в мировом рейтинге по ведению бизнеса Казахстан занимает 47-е место. То есть потенциал для улучшения ситуации не исчерпан, а бизнес – это решение многих вопросов промышленного развития государства, это социальное развитие и сокращение безработицы, это основа для формирования среднего класса. Казахстан, как известно, хочет войти в список 50 развитых государств. Этот проект являлся еще одним шагом Казахстана к достижению амбициозной задачи по удвоению ВВП страны к 2010 году и увеличению его в 3,5 раза к 2015 году [4].
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На сегодняшний день в экономических условиях задачи по снижению банковских рисков и повышению безопасности расчетов становятся особенно актуальными. Использование аккредитива является одной из характерных тенденций не только международного, но и внутреннего рынка.

Аккредитив является безналичным расчетным инструментом и относится к разряду документарных операций банка. При реализации контракта с использованием аккредитива именно коммерческие, отгрузочные документы сделки играют первостепенную роль. Аккредитив – это обязательство банка оплатить определенную сумму продавцу, при условии предоставления соответствующих условиям аккредитива документов.

Ч. Мони рассматривает аккредитив в качестве соглашения, при этом первоначальной целью аккредитива, по его мнению, является замена основного соглашения между приказодателем и бенефициаром по уплате денег.

В юридической практике Франции, США аккредитив рассматривают как независимый договор в пользу третьих лиц. Обязательства по аккредитиву рассматриваются как отделимые от основного договора купли-продажи. Соответсвенно теории приказодатель заключает договор с банком в пользу бенефициара. С момента открытия аккредитива договор считается заключенным, что объясняет безотзывность аккредитива. Швейцарская практика, как банковская, так и судебная, приравнивает аккредитив к банковскому переводу, который регулируется специальными нормами (ст. 466–471) Швейцарского Обязательственного Закона.

Как разновидность перевода рассматривается документарный аккредитив и в польской юридической литературе.

Германское Гражданское Уложение рассматривает аккредитив как договор поручения, а подтверждение аккредитива банком рассматривает как обещание долга. Импортер поручает своему банку осуществление ряда действий от имени и за счет импортера, получение товарных документов и платеж по ним. В рамках данной теории банк рассматривается как агент импортера, несущий ответственность за добросовестное исполнение поручения [1].

В аккредитивной сделке между сторонами транснационального договора купли-продажи и банками регламентируются Унифицированными правилами и обычаями для документарных аккредитивов (Uniform Custom and Practice for Documentary Letter of Credits – UCP). Данный документ разработан Международной Торговой Палатой. В настоящее время действует редакция 2007 года – UCP-600. На мой взгляд, рименение аккредитивной формы расчетов наиболее благоприятно для продавца товаров, поскольку снятие денег со счета покупателя предшествует отправке товаров в его адрес. Отгружая товар, продавец заведомо осведомлен о платежеспособности контрагента по основной сделке. Наряду с этим, несвоевременное открытие аккредитива покупателем позволяет продавцу задержать или отказаться от исполнения договора. Для плательщика аккредитив рационален тем, что денежные средства, числящиеся на аккредитиве, продолжают принадлежать ему и снимаются с аккредитива лишь после того, как продавец отправит товар и представит в банк соответствующие документы [2].

Для оформления сделки через аккредитивную форму в настоящее время покупатель отправляет в банк заявку, в котором указывает поставщика, прилагает договор о поставке, описывает набор документов, которые должны декларировать успешную поставку (счет-фактура, товарная накладная, коносамент), указывает сумму сделки. Процесс занимает от одного до двух дней. Все это в бумажном виде курьером направляется в банк. После этого в банке эти документы рассматривают, обрабатывают, регистрируют. Если все в порядке, то выпускается документ-аккредитив. У банка на это по регламенту есть пять рабочих дней. Бумага курьером отправляется поставщику товара и тот, понимая, что оплата гарантирована, начинает производство. Это может занять от одного дня до нескольких месяцев. Затем, когда товар готов и отгружен, поставщик направляет в банк бумажные документы, которые были заявлены в аккредитиве (счет-фактура, товарная накладная, коносамент, и т.д.), это еще от одного дня до пяти, если курьерская доставка из другой страны или континента. Банк, получив документы, в течение пяти рабочих дней рассматривает их, принимает решение, что оплата возможна и совершает платеж в адрес поставщика. Итого, около 10 рабочих дней на весь процесс сделки.

Документарные Бизнес Операции (ДБО).

Автоматизированная Система (АС) предназначена для банков, внешнеторговых организаций и предприятий, использующих в своей работе следующие типы документарных операций: аккредитивы, гарантии и инкассо.

АС основана на международных унифицированных правилах и стандартах и поддерживает существующие в международной торговле и финансовых расчетах типы аккредитивов, инкассо и гарантий.

Особенность системы включает в себя автоматическую генерацию всех необходимых документов, графическое представление схемы сделки, так и портфеля находящихся в работе сделок, интеллектуальную проверку сопровождающей сделку информации, возможность обмена сообщениями через коммуникации SWIFT и Telex.

Система автоматизации документарных операций (САДО) охватывает все этапы работы с аккредитивом - выпуск, изменение условий, процессы платежей, негоциации, закрытия и работы с отсроченными платежами. Созданная с целью максимальной функциональности, система позволяет работать со всеми типами аккредитивов включая:

· Импортные / Экспортные / Местные;

· Аккредитив Back to Back;

· Переводной Аккредитив;

· Аккредитив с платежом по предъявлении/ с рассрочкой платежа;

· Револьверный Аккредитив;

· Резервный Аккредитив (Standby);

· Аккредитив с "красной оговоркой";

· Аккредитив предусматривающий акцепт/ негоциацию тратт бенефициара;

· Переуступку выручки по аккредитиву;

· Аккредитивы с постфинансированием (основная сумма и проценты, налог на доходы инобанка, график платежей и т.д.).

САДО спроектирована и реализована на основе трех уровневой информационной архитектуры с использованием централизованной Базы данных, выделенного Сервера приложений и Интернет-броузера как стандартного клиентского места. Это является большим преимуществом, так как дает возможность доступа к Системе практически с любого компьютера при наличии надлежащих прав доступа (Логин и Пароль) по входу в Систему. Использование броузера предъявляет минимальные требования к клиентскому компьютеру, упрощает настройку и администрирование и поддержку клиентских рабочих мест, а также дает возможность доступа рабочих мест удаленных филиалов [3].

Публичная сеть Ethereum сделан специально для смарт-контрактов. Все участники сделки в реальном времени могут видеть то, что происходит. Не только через систему банка (интернет-банк), но и в публичной сети, доступ к которой есть у любого человека в мире. 

Исключается подделка, подлог, любая непрозрачность. Все происходит с использованием смарт-контрактов, каждый из которых отвечает за свою часть бизнес-процесса и выполняется строго один за другим. Для сложной сделки с большим количеством участников выстраивается цепочка смарт-контрактов, вклинияется и изменяется последовательность исполнения которых невозможно. Это позволяет уменьшить вероятность возникновения ошибок и повысить надёжность сделки [4].

Смарт-контракт на основе технологии блокчейн. 

Используя блокчейн, банк строит платформу, которая обеспечит защиту от неисполнения условий в финансовых сделках между клиентами. Использование блокчейн повышает скорость и прозрачность процесса оплаты. Чем больше участников рынка будет совершать сделки через платформу гарантированных сделок на блокчейн, тем прозрачнее, быстрее и дешевле станет финансовое взаимодействие. 

Основные этапы сделки — открытие и исполнение аккредитива –также оформляются в виде транзакции на основании смарт-контрактов в системе Ethereum и фиксируется в распределенном реестре (блокчейн). Запись в блокчейне содержит хэш (результат криптографического преобразования) следующей информации: идентификаторы сделки (ИНН заказчика и исполнителя), а также ее коммерческие условия (сумма аккредитива, дата открытия и закрытия аккредитива). Таким образом, исполнитель, обладая всей необходимой информацией, может самостоятельно проверить статус аккредитива.

Особенностью сделки является использование одновременно двух смарт-контрактов: первый только для открытия аккредитива, а второй — для закрытия. Наличие двух взаимодействующих друг с другом смарт-контрактов позволяет снизить вероятность возникновения ошибок в коде, защищая интересы участников сделки и увеличивая ее прозрачность.

 Для работы с аккредитивами необходимо содержать большой бэк-офис, который проверяет документы. В случае с применением блокчейна формируется доверительная среда, в которой заказчик сам видит, что условия контракта выполнены. Поскольку каждый шаг записан в смарт-контракте, ни один из участников цепочки не может своевольничать - все это сразу же будет видно, а редактировать блокчейн невозможно – так как используется система консенсуса. На проведение сверки уходит 4 часа. Но главная цель – сделать ее автоматической, с помощью распознавания и машинного обучения. Так можно снизить и издержки банка, и комиссию для клиентов. Пока аккредитивы – сервис для крупных компаний по причине высокой стоимости услуги. Если ее снизить, то можно предоставлять его и индивидуальным предпринимателям, и даже физическим лицам, и так, за счет массовости, будет возможность зарабатывать на этом больше [5].

На сегодняшний день самым простым и удобным способом расчетов являются денежные переводы, осуществляемые посредством платежных поручений. Однако при экспорте товара контрагент не всегда уверен в благонадежности своего контрагента. Разрешить данный вопрос возможно при помощи других документарных расчетов, таких, как аккредитив. На практике наибольшей популярностью пользуется аккредитив, ввиду того, что продавец еще до момента отгрузки товара может убедиться в платежеспособности покупателя. Однако данная операция достаточно дорогая. Именно поэтому экспортеры, более или менее уверенные в своем покупателе, используют расчеты по другому виду безналичного расчета - инкассо.
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     Можно выделить следующие виды инноваций, применяющиеся при антикризисном управлении:

1) изготовление нового, т. е. неизвестного потребителям, блага или нового качества блага;

2) внедрение нового, т. е. данной отрасли еще практически неизвестного, метода (средства) производства, в основе которой лежит новое научное открытие, а также может быть в новом коммерческого использования соответствующего товара;

3) освоение нового рынка, т. е. рынка, на котором до сих пор в промышленности этой страны не была представлена, независимо от того, этот рынок существовал раньше или нет;

4) получение нового источника сырья или полуфабрикатов равным независимо от того, существует ли этот источник прежде, или были недоступны, или надо было еще создать.

5) проведение соответствующей реорганизации, например обеспечение монопольного положения (посредством создания трестов) или подрыв монопольного положения субъекта хозяйствования.

Антикризисное управление в значительной части проблемы является рискованным. Управление рисками как факторная категория менеджмента исследуется в динамике целенаправленного циклического процесса управления, информационные, временные, организационные, экономические, социальные и правовые параметры.

Вот несколько примеров управления рисками.

– Маркетинговый риск: конкурентные стратегии фирмы может быть выражен в потере доли рынка, снижении объема продаж и прибыли, а значение вероятности неблагоприятных изменений во внешней среде, например роста цен на энергоносители, повышения процентных ставок по кредитам.

 Финансовый риск-риск финансовой стратегии фирмы может быть выражен в величине потерь доходности из-за финансового кризиса и падения валютного курса и в вероятности возникновения такой ситуации. Следует отметить, что финансовые риски наиболее подвижны и разнообразны. Они включают в себя риски: процентный, кредитный, валютный, неплатежеспособности, ликвидности, рыночный, инфляционный, финансовых злоупотреблений.

– Производственный риск – превышение текущих расходов предприятия в сравнении с бизнес-планом из-за непредвиденных ситуаций: простоев оборудования, недопоставки материалов. Вероятность возникновения таких ситуаций непосредственно связана со снижением уровня организации управления из-за внешних и внутренних факторов.

– Инвестиционный риск – риск неопределенности возврата инвестиций и доход. Например, риск вложения средств в проект связан с неопределенностью его реализации, в связи с неполнотой и неточностью исходных данных об условиях реализации, величина затрат и выгод, с возникновением негативных ситуаций при проектировании (изменение конъюнктуры рынка), а также влиянием факторов технического, коммерческого, политического.

Под антикризисной устойчивостью понимается способность предприятия возвращаться в состояние экономического равновесия, после того как оно было выведено из него негативными возмущающими воздействиями, вызванными кризисом.

Диагностика антикризисной устойчивости включает в себя:

диагностика финансовой устойчивости;

потенциал своего персонала;

– адаптации организационных структур к изменяющимся условиям;

– ее финансовое состояние;

– информационной культуры сотрудников;

– изменения научно-технического потенциала организации и отрасли;

– влияния правового поля на деятельность организации в целом и ее сотрудников;

– изменения экологической ситуации и ее влияние на деятельность организации;

решения проблем безопасности;

– экономическая ситуация в организации.

Оценка финансовой устойчивости предприятия.

Признаки кризиса на предприятии находятся, прежде всего в показателях ликвидности (платежеспособности) и финансовой устойчивости.

Под ликвидностью (платежеспособностью) понимается способность предприятия своевременно и в полном объеме произвести расчеты по краткосрочным обязательствам. К последним относятся, например, Расчеты с работниками по оплате труда, с поставщиками за полученные товарно-материальные ценности и оказанные услуги, с банками по кредитам и др.

Неплатежеспособность может быть случайной, временной или долгосрочной и хронической. Ее причины: нехватка финансовых ресурсов, малый объем продаж и соответственно выручки, недостаток оборотных средств, задержки в поступлении платежей от контрагентов и др.

Для оценки финансовой устойчивости против собственных и заемных средств в активах, темпы накопления собственных средств, соотношением долгосрочных и краткосрочных обязательств общества, в обеспечение материальных оборотных средств собственными источниками.

Показатели ликвидности и финансовой устойчивости дополняют друг друга и в совокупности дают представление о финансовом состоянии компании. Если компания будет признана неблагоприятной ликвидности, но оно сохраняет финансовую устойчивость, то у него есть шанс выйти из затруднительного положения. Но если бедный и показатели ликвидности и финансовой устойчивости показатели, что компания является вероятным кандидатом на банкротство.

Существуют следующие методы формирования антикризисной устойчивости

– методы усиления финансовой устойчивости за счет регулирования структуры ликвидности активов и источников средств;

– контроль над себестоимостью за счет оптимизации постоянных и переменных затрат;

– управление доходами предприятия основной деятельности, операционных и внереализационных доходов;

– Антикризисное управление персоналом.
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аға оқытушы 

Әлемдік дағдарыс, девальвация, долларсыздандыру, теңгенің құлдырауы деген секілді мәселелердің тозығы жетіп қалған сияқты. Ендігі кезекте біршама тұралаған экономиканы жандандыру, оған жаңа серпін беру, инновацияларды ендіру және тағы да басқа осы типтес қадамдардың қолайлысын таңдау, әрі қарай жүргізу қажет болып отыр. Осы орайда, ресейлік тәжірибе мысалындағы экономиканың өсу драйверлерін атап өтуімізге болады: транспорттық және логистикалық инфрақұрылым, шағын және орта бизнес, кластерлі құрылымдар, аграрлы сектор. Аты аталғандардың ішіндегі шағын бизнес 2016 жылы ұлттық экономикамыздың негізгі өсу драйвері болған. Бұл сектордағы кіріс 45% ұлғайған, белсенді жұмыс істейтін кәсіпорындар саны 5% көбейді деп мерзімді басылымдарда жарияланған. Өткен жыл өсу қарқыны бойынша шағын сектордың абсолютті басым болуымен аяқталды. 2016 жылы қараша айының соңында Қазақстанда 125 мың шағын кәсіпорындар белсенді жұмыс істеген. Бір жылда жаңа кәсіпорындар саны бірден 21% өскен [1].

Қазақстан экономикасындағы өсулер тек бір секторды ғана қамтып қоймай жан-жақты, түрлі секторларға да қатысты болуы үшін, ешбірінде елеулі құлдыраулар орын алмас үшін түбі толықтай исламдық қаржыландыруға көшу мақсат болып табылатын адымдарды ойластыру қажет. 

Әлемнің дамыған мемлекеттеріне бір шолу жасасақ, қаржыландырудың осы бір түрі біртіндеп ғаламды жаулау үстінде. «Исламдық экономика» терминін 1947 жылы  алғашқы болып мұсылмандық (индиялық) ғалым С.М.А.Гилани ғылыми айналымға енгізген болатын. Гилани Исламға сай келетін бейне бір мінсіз экономиканы сипаттады, Алайда, оның «Исламдық экономика» еңбегі жарық көргеннен соң араға 15 жыл салып қана бірінші исламдық қаржылық институттар – банктер ашыла бастады. «Исламдық экономика» термині ғылыми әдебиеттерде 1970 жылдардың ортасында ғана бекітілді [2]. 

Қазақстандық қаржылық аналитик Рүстем Набиевтің жасаған зерттеуінде исламдық қаржылық индустрия әлем бойынша жыл сайын 15% өсетіні, 2020 жылы 6,5трлн$ құрайтын болатындығы жайында болжам жасаған. Мұндай өсулер  миллиондаған мамандарды қажет ететіндіктен қаржылық сауаттандыру мәселелері алға қойылып жатыр. Осы мақсатта бір Ұлыбританияның өзінде 60 мекеме исламдық қаржыландыру бойынша курстарды, ал 22 университеттер – дәреже алу бағдарламаларын ұсынады. Ал Қазақстанда исламдық қаржыландыру бойынша семинарлар Исламдық қаржылық қызметтер Кеңесімен (FSTEP), Ислам Даму Банкімен (ИДБ), Исламдық Банк Al Hilal және де бірнеше кеңес беру компанияларымен жүргізіледі [3]. Семинарлардың өткізілуі, «Исламдық қаржы негіздері», «Этикалық экономика негіздері» пәндерін енгізу жоспарларының барлығы да Елбасымыз Нұрсұлтан Назарбаевтың қойған стратегиялық міндеттеріне сай келеді.

 Шариғаттың заңына бағынған қаржыландыру түріне артылып отырған үміт өте зор. Оның дәлелі ретінде төмендегі мәліметке назар аударайық.
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Сурет 1. Исламдық қаржы жаолпы активтерінің өсу қарқыны
Ақпарат көзі: электронды ресурс  http://www.salaamgateway.com [4]

* CAGR (Compound Annnual Growth Rate) — күрделі пайызды ескере отырып есептелген  орташа жылдық өсу қарқынын білдіретін термин. 

Standard Chartered Saadiq болжамдарына құлақ ассақ, Исламдық қаржы нарығының болашақтағы экономикалық өсу драйвері сукук болады. Муфтий Мухаммад Таки Усманидың пайымдауынша, сукук дегеніміз - байлықты әділ бөлу тәсілі, ол инвесторларға кәсіпорынның қызметіне қатысып, сол қызметтен түскен пайдадан өзінің үлесін алуға  мүмкіндік береді. Бір инвестордың күші жетпейтін үлкен кәсіпорындарды қаржыландырудың үздік тәсілдерінің бірі. Банктер мен ислам қаржы институттары үшін өтімділікті басқарудың басты құралы [5].

Болжамның еш негізсіз болмайтындығын ескере отырып, Қазақстанның қаржы нарығында да исламдық бағалы қағаздар эмиссиясына көбірек назар аудару керек секілді. 
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Сурет 2. Сукуктарды әлем бойынша шығарылым көлемі
Ескерту: [6] әдебиет негізінде құрастырылған

Шариғаттың заңын негіз қылатын сукуктардың біздің бағалы қағаздар нарығымыздың көркеюіне мол септігін тигізетіні туралы ауыз толтырып айтуымызға әбден болады. Соның бір дәлелі ретінде исламдық бағалы қағаздардың зейнетақы қорларындағы көрінісін келтіре кетейік. Қазіргі таңда халқымыздың әлеуметтік жағдайы, нақтырақ айтсақ, олардың болашаққа деп жинақтап отырған активтерінің (зейнетақы қорына аударымдары)  келешегі бұлыңғыр екені рас. Алайда, Исламның жан-жақтылығы, адамзаттың қамын алға қойғандығы соншалық, бұл мәселені де назарсыз қалдырмаған.

Кезінде Умар ибн Хатаб (оған Алланың игілігі мен сәлемі болсын) өзінің иеліктерінде саяхаттап жүріп, бір қарияны кездестіріп өткені мен қазіргісін сөз етеді. Қарт халінің мүшкілдігін айтады. Сонда, Умар: « Жас кезіңде сенің күшіңді пайдаланып, қартайғаныңда тағдырдың тәлкегіне жіберу адамдыққа жатпайды» деп, қарияға өмірлік асырау, біздің тілімізбен айтқанда зейнетақы бекітіпті.

 Осы ретте, нәтижесі көңіл толтырмайтын Чили үлгісінің орнына Малайзия үлгісін қолдансақ игі болар. Мысалы, Малайзия зейнетақы қорлары инфрақұрылымдық жобаларға қатысты шығарылған Сукуктарды сатып алады. Осылайша, ИДБ мен жергілікті серіктестердің қатысуымен исламдық зейнетақы қорын ашу қажет. Немесе, біздің Бірыңғай Жинақтаушы Зейнетақы Қорымыз эмитенттері еліміздің табиғи байлықтарын игеру бойынша жобаларды іске асыруға қажетті сәйкес рейтингтерге ие мемлекеттік және жеке компаниялары болып табылатын қазақстандық Сукук нарығына қаражат орналастыра алады. 

 Қорытындылай келе, Қазақстан Республикасы экономикасының өсу драйвері ретінде исламдық қаржыландырудың түрлі ерекшеліктерін қолдану оң шешім болатынына сеніміміз мол. Әсіресе, халықтың сенімінен шығып қалған зейнетақы нарығының бұрынғы халін қайтаруда сукуктарды пайдалану мемлекетіміз үшін, Президентіміздің қойған талаптарын жүзеге асыру үшін көптен көп үлесін қосары кеудеге сенім ұялатады. Әлемдік аналитиктердің, ғалымдардың, зерттеушілердің қызығушылығына ие болып отырған  исламдық қаржыландыру, исламдық бағалы қағаздар жаһандық дағдарысқа төтеп бере алу қасиетімен ерекшеленеді. Яғни, мұндай қаржыландыруға пайдаланылатын қарапайым халық активтері де жоғалып кетпейтіні хақ. Осы себептен де сукук эмиссиясын қолға алу арқылы халықтың әл-ауқатын, жалпы экономиканы жақсарту мәселелері экономикалық өсу драйверлері бола алатыны айдан анық.
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Как мы знаем, одним из главных показателей развития государства является экономический рост. Экономический рост выступает одной из наиболее актуальных и широко распространенных в настоящее время проблем экономической теории и практики. Экономический рост представляет собой увеличение объемов созданных за определенное время товаров и услуг. При этом в некоторых случаях увеличение может иметь и отрицательное значение, что, в свою очередь, означает падение производства. Главной же целью экономического роста является рост благосостояния населения страны.

До недавних пор среди ученых экономической теории преобладала точка зрения о том, что экономический рост определяется наличием таких факторов, как природные ресурсы, капитал, труд. При этом не учитывалась финансовая сторона дела, ее влияние на развитие государства. Но в последнее время все большее внимание уделяется финансовому аспекту, и уже очевидно, что финансовый рынок играет вполне самостоятельную и важную роль в обеспечении экономического роста. Таким образом, существует тесная связь между уровнем развития финансовой системы и интенсивностью экономического развития той или иной страны. 

Для достижения государством экономического роста немаловажную роль играют инновации. Внедрение их во все сферы деятельности экономических субъектов, переход экономики на инновационный путь развития стали одними из приоритетов государственной политики, влияющих на экономический рост, развитие, изменения в экономике страны. В Казахстане, как и во всем мире, все более увеличивается влияние и роль финансов в общегосударственном секторе. Повышается заинтересованность в получении экономического и особенно финансового и банковского образования. Поэтому инновации, а точнее финансовые инновации, приобретают все большую популярность среди экономических агентов всего мира. Так что же из себя представляют финансовые инновации?  

Финансовые инновации – новые финансовые продукты, технологии, институты, то есть все то, что является новшеством для всей экономики [1]. Финансовой инновацией называют новые финансовые инструменты, под которыми подразумеваются новые методы работы на финансовом рынке. Еще много лет тому назад не существовало всех тех инструментов, которые стали столь популярными и без которых финансовая деятельность не может обойтись. Это различные ценные бумаги, в том числе и ценные производные бумаги, валютные инструменты. 

К финансовым инновациям нельзя отнести малейшие, незначительные изменения, которые в принципе не меняют содержания и сущности финансового продукта или операции. Например, изменение процентных ставок по кредитам, сроков банковских депозитов и т.д. Одним из относительно недавно введенных финансовых инноваций в РК является система исламского финансирования или исламского банкинга.

Исламское финансирование в настоящее время представляет собой один из динамично развивающихся сегментов мировой финансовой системы, так, за последние несколько лет наблюдается значительный рост исламских финансовых институтов, инструментов, операций.

Основным аспектом, отличающим исламское финансирование от традиционного, является отсутствие ссудного процента, так как ссудный процент противоречит нормам и принципам шариата. Исламское финансирование запрещает инвестирование не халяльных продуктов, азартные игры, спекуляции, неопределенность. 

Банковский сектор занимает ключевую роль в системе исламских финансов, что доказано высокими темпами роста их активов даже в период мирового финансового кризиса, и занимает он более 90% активов всех исламских институтов.

Исламские банки привлекают денежные средства посредством участия инвестора в акционерном капитале. Доходы за счет выпуска ценных бумаг инвестируются в проекты реального сектора экономики. Здесь также могут получить финансирование и многообещающие проекты, которые не могут предоставить залог.

Отличительными особенностями исламского банкинга является объективное распределение рисков между участниками сделки. Можно сказать, что банк выступает партнером проекта, при этом разделяя как прибыли, так и убытки, при этом деля вместе с заемщиком  и обязательства. Таким образом, в отличие от западной финансовой системы, исламский банкинг содействует становлению и расширению предпринимательства. Нет таких понятий как ростовщичество и взимание процентов, исламские банки не кредитуют азартные, запрещенные Шариатом операции и сделки, в пример можно привести производство алкогольной либо табачной продукции. Также согласно правилам исламского банкинга везде присутствующий фактор, как риск, делится между инвестором и заемщиком вместе, т.е. у них образуется солидарная ответственность. Поэтому функционирование исламских банков является более поощряющим и более социально ориентированным по отношению к своим клиентам. При этом цена кредита фиксируется на момент его взятия и не может быть увеличена, даже в случае задержки выплат.

Если говорить о развитии исламских финансов в Казахстане, то можно сказать, что Казахстан на данный момент является страной среди стран СНГ и Центральной Азии, которая первой внедрила законодательную базу для развития исламского финансирования в стране. Так 12 февраля 2009 г. был введен Закон «О внесении изменений и дополнений в некоторые законодательные акты по вопросам организации и деятельности исламских банков и организации исламского финансирования»[2] . 

Первым и пока единственным исламским банком, функционирующим на территории Казахстана, является Исламский банк Al Hilal Bank, который начал осуществлять свою деятельность с 2010 года и является дочерней организацией государственного банка Al Hilal, полностью принадлежащего ОАЭ. Его главной задачей является улучшение и увеличение значения исламского банкинга на международном уровне, а также эффективное сотрудничество с Казахстаном, которое может, в свою очередь, обеспечить развитие и последующий экономический рост нашей страны. Банк пока охватывает в Казахстане корпоративный сектор и предоставляет полный перечень банковских услуг, таких как финансирование, кредитование, операционное и кассовое обслуживание.

Но развитие исламского финансирования, и соответственно исламского банкинга, в РК до сих пор находится на стадии развития, при этом присутствуют разные факторы и причины, тормозящие их развитие, которые необходимо решить. Это и недостаточность квалифицированных специалистов в области исламского финансирования, которые хорошо разбираются и понимают суть данного процесса и рационально определяют потребности рынка, неразвитая законодательная база в области исламского финансирования, недостаточность информации о нем, а также недоверие и непонимание со стороны граждан к данному финансированию.

Для дальнейшего развития исламского банкинга необходимо проводить различные мероприятия по повышению информированности населения в области данного процесса, совершенствовать нормативно-законодательную базу для тщательного функционирования исламских банков. Например, было бы хорошо, если бы использовались одинаковые требования и регулирующие нормы, как к традиционным коммерческим банкам, так и к исламским банкам тоже. Рекомендуемым является предоставление клиентам исламских банков такой же степени защиты, как и клиентам традиционных коммерческих банков, например, существующий в РК механизм страхования вкладов, к сожалению, не включает в себя исламские депозиты.

Для укрепления своих позиций на финансовом рынке Казахстана, исламским банкам необходимо постоянно совершенствовать предоставляемые финансовые продукты. Открытие исламских «окон» в традиционных банках, думаю, было бы более привлекательным для клиентов банков. Необходимым является и развитие исламской финансовой инфраструктуры, исламского рынка капитала, привлечение инвесторов и участников рынка.

В настоящее время ведется подготовка к внедрению и открытию новых исламских банков в Казахстане. Так, в соответствии с поручением нашего президента, Н.А.Назарбаева, к 2020 году Алматы должен стать центром исламского финансирования в регионе с помощью эффективного и продуманного совершенствования законодательства. 
      В области исламского финансирования функционирует также региональный Заман Банк из Павлодарской области. В настоящий момент его конвертируют в исламский банк.     

В развитии исламского финансирования в Казахстане значительную поддержку предоставляет первый уровень всей банковской системы страны, Национальный Банк Казахстана. Банк активно занимается внедрением и расширением сегмента использования исламских финансовых продуктов на территории Казахстана. Он на основе стандартов международной исламской организации AAOIFI разработал стандарты по бухгалтерскому учёту для исламских банков и исламских финансовых организаций и учреждений [3].
Исламские банки выполняют практически все традиционные банковские операции: депозитные, кредитные, аккредитивные, расчетные и платежные операции, инвестируют средства в промышленность, сельскохозяйственный сектор, финансируют социальные проекты. 

Таким образом, можно утверждать, что развитие исламского финансирования и исламского банкинга является плодотворным для отечественного финансового рынка. Так, в Казахстане исламское финансирование представляет собой один из эффективных источников фондирования экономики страны для ее дальнейшего развития. Применение системы исламских финансов, их операций и продуктов способствует увеличению предоставляемых банковских услуг клиентам, в отношении других коммерческих банков содействует усилению конкуренции между ними, что приводит, в конечном счете, к росту качества обслуживания и, возможно, снижению цен предоставляемых услуг. Также применение системы исламских финансов привлечет на наш рынок крупные зарубежные инвестиции. Поэтому исламские финансы, а также исламский банкинг являются одним из драйверов экономического роста РК.
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Increasingly the term "green" economy is being used in the society. After the last Summit "Rio + 20" the president of our country has ordained this concept a high priority and as the one of the primary factors in the further development of the country. But what is meant by this term and what are its main directions? In the present-day, society differently understands the expression "green" economy. Some believe that this is a new economic sector, which will improve the nature of the country. Others understand this expression as a new technology, a kind of ecosystem that is designed to help and benefit nature. Still others believe that this is a transition to a new stage of development, which aims to create environmentally friendly products.

All of these approaches to the definition of the concept is very close to the value of the expression. "Green" economy - is the economy aimed at preserving the well-being of society through the effective use of natural resources as well as ensuring the return of end-use products in the production cycle. First of all, the "green" economy is directed to the economical consumption of those resources, which are currently subject to depletion (natural resources - oil, gas) and the rational use of inexhaustible resources.

At the heart of the green economy are the friendly or "green" technologies. According to experts, the development of "green" economy will protect our country from ecological crisis, which has affected many industrial countries.

Kazakhstan has abundant natural resources and occupies the eleventh position among the most energy-intensive countries in the world, due to the fact that Kazakhstan's economy is dependent on the oil sector, mining and heavy industry. The relevance of the "green economy" is contrasting to the development in the last century, of the "brown" economy and its technology, which caused global climate change and has threatened humanity with a global catastrophe.

"Green Economy" - is an economy that does not harm the environment, promotes human well-being and ensures sustainable development for both, individual countries and the world at large. Green economy covers agriculture, waste management, water problems etc. This applies to almost all spheres of our life.
The issue of sustainable development and resource efficiency is very relevant today. The transition to a "green" economy aims to reduce poverty and improve people's quality of life.
Republic of Kazakhstan is one of the first in the former Soviet Union that began to develop the concept of the transition to a "green" economy. "Green" economy is the economy that contributes to the welfare of citizens and ensures social stability in the face of declining environmental risks and degradation.

The most important stimulus for the transition to "green" economy are subsidies that can be used for many purposes. Despite the considerable need for the transition to an economic model that will ensure human well-being while maintaining the resources and not exposing future generations to significant environmental risks, the transition to a "green economy" faces many problems. For the state subsidies in many cases, it involves significant economic and environmental costs.

Artificial reduction of goods prices due to subsidies leads to inefficiencies, a lot of waste and over-consumption resulting in a premature deficit of valuable non-renewable resources and the degradation of renewable resources and ecosystems.

To way to the "green economy" should take into account international experience in various countries, as this task for our country is completely new. Some countries have a very successful experience at the national level. These include South Korea, Germany, Sweden, Norway, Canada, USA, etc. Kazakhstan also intends to use the experience of Germany and South Korea [1]. Implementing the "green economy" requires a wide range of tools: Pricing, subsidies, taxes and other non-technological innovation and financial changes, such as new business models, and investment schemes will also be tools to drive the "green economy".

For the implementation of "green" financial innovation in the framework of the Concept of transition of the Republic of Kazakhstan to the "green economy", the country should deal with specific problems and challenges.

Firstly, many external environmental factors are undervalued or not valued. For example, the price of carbon may contribute to innovation in the fight against climate change, but at the current levels, carbon prices are too low to provide the necessary incentives.

The domestic financial market over the past years has been actively engaged in the implementation of the project for the creation and implementation of practices that compensate for carbon emissions and reducing the environmental damage caused by carbon-intensive activities such as the use of electricity, driving a car or air travel. The money and resources are used to finance projects that absorb or eliminated the amount of carbon dioxide equal to the emissions from the activities mentioned above. For example, the money goes to specific projects, such as planting trees which absorb carbon generated by natural or methane production on farms for cattle and converting it into electricity.
Secondly, it is important to strengthen the financial markets for "green" innovation by expanding the range of financial instruments on the domestic stock market, and elaborate schemes investing in eco-technologies, standards and regulations.

The value of any innovative enterprises including "green" is based on its long-term growth potential, providing scientific knowledge and intellectual property. This gives rise to the specific characteristics of the process of generating cash flows, based on which investors should possess enormous endurance and patience in waiting for the return on their investments. Therefore, the most appropriate form of financing "green" innovative enterprises at the stage of their development, taking into account the specificity of the risks of such enterprises and their potential profitability, are the foreign direct equity investment or similar investments. One of the most effective sources of such funding include venture capital funds. In exchange for the financing provided, they receive a portion of shares of the respective companies, which allows them to share all the income from the business including the sale of the company and its growth potential, and any such income is received by them

The solution of any ecological problem is almost inseparable from the economy, and the unsustainable use of natural resources leads to economic loss. The lack of funds prevent measures to  cope with environmental problems. The successful solution for ecological and economic problems depends not only on the efficiency of economic activity, but also a prosperous existence of mankind. The problem as a whole can be solved only by a comprehensive analysis of the entire set of environmental and economic processes, which enables us not only to shape the program for the disposal of industrial waste, but also to minimize man-made pollution and its sectorial and territorial structures. Currently, to improve the ecological state as a whole, it is necessary to establish an effective environmental-economic policy and economic instruments for its implementation. Among the priorities of the "green economy," President Nursultan Nazarbayev calls for more efficient use of water, land and biological and energy resources. The Strategy "Kazakhstan-2050" outlines the key tasks for the transition of the economy to implement the principles of "sustainable green growth" as a mechanism for neutralizing the risks involved, which reduces the scale of the impact on the environment and the consumption of natural resources [1, c.32]. Kazakhstan has unique opportunities and conditions for a "green economy". A large area, favorable geopolitical position, the available financial and natural resources, as well as the growing demand in the market for more efficient and affordable green technologies favor new opportunities. Priority directions of development of "green" economy in Kazakhstan are:

· The introduction of renewable energy sources

· Improvement of the waste management system

· Energy efficiency in housing and communal services

· Improving the water management system

· Conservation and effective management of ecosystems
· Organic farming in agriculture

· The development of "clean" vehicles
As part of the transition to "green" economy, it is suggested:

1. To improve the efficiency of resources

2. Improving the infrastructure of Kazakhstan

3. To improve the welfare of the people.
Implementation of this concept will create about 400 thousand new jobs in the agricultural industry. Instrument for implementing the specific objectives of the Concept by sector are modifying the existing policies to reflect the changes and additions to the implementation of the main directions of concepts such as: The program for the development of agro-industrial complex in the Republic of Kazakhstan for 2013-2020, "Agribusiness-2020", the State program for accelerated industrial growth -An innovative development of Kazakhstan for 2010 - 2014 years, the state program of development of education of the Republic of Kazakhstan for 2011 - 2020 years, development of the program - the strategic plans of government agencies, sectorial program "Zhasyl lady" for 2010 - 2014 years and other sectorial programs to be developed and which will be given new emphasis on issues such as improving air quality, waste management of production and consumption, desertification, land degradation and improving soil fertility, and the development of fishing and reproduction of fish resources. It is also planned to develop the State Water Resources Management Program for the 2014-2040 years [3, c.49]. President Nursultan Nazarbayev stressed the need for a balanced and integrated approach to the development of "green economy" in the country, taking into account international practice.

Thus, it should be noted that international discussions recently have shown a clear need for elaboration of the "green economy" concept, an in-depth analysis of the measures for its implementation from the point of view of the interests of all countries. The strategy of transition to a "green" economy is a difficult and complex task that requires large investments (up to 2% of the GDP per year) and will affect almost all sectors of the economy. It is estimated that by 2050 the conversion in the "green economy" will further increase the GDP by 3%, create more than 500 thousand new jobs, and will create new industries and services to provide universally high quality of life for the general population. In general, the volume of investments required for the transition to "green economy", will be about 1% of the GDP annually, which is equivalent to US$3 to4 billion a year [5, c.26].To top it off, it should be noted that the ability of traditional or specially created stock markets effectively provide capital growth to the companies and the development of the small and relevant sectors of the economy is largely dependent on the presence of auxiliary network expertise – such as investment banks, EXPERT analysts, consultants, etc., who have the ability to understand the risk-reward ratio and properly convey information to this effect the investors.
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аға оқытушы
  Бүгiнде «иннoвaция» көп қoлдaнылaтын терминдердiң қaтaрындa. Cебебi, қaзiргi зaмaнның бaрлық caлacы ocы ұғыммен тiкелей бaйлaныcты. Қaй caлaдa дa қaзiр иннoвaциялық дaмy, нaнoтехнoлoгия aca мaңызды бoлып тaбылaды.

«Иннoвaция» негiзiнен aғыл​шын тiлiнен ayдaрғaндa «жaңaлық енгiзy, жaңaшылдық» деген ұғымды бiлдiредi екен. Жaңa өндi​рicтiк прoцеcтi, өнiмдi немеcе қызметтi игерy, нaқтырaқ aйт​қaндa, жaңaлықты инвеcтиция​лay деген мaғынa бередi. Яғни, бұ​рын бoлмaғaн жaңaлық, қo​ғaм​дық қaжеттiлiктердi қaнaғaт​тaн​дырyдың жaңa әдici деген түciнiктеменiң жиынтығынa caяды. Жaңa прaктикaлық әдicтi тaрaтy және қoлдaнyды құрyдың ке​шендiк үрдici немеcе ғылыми-техникaлық шешiмнiң, ұcыныcтaрдың, жaңa идеялaрдың тәжiрибеге енyi, icке acырылyы және де coңындa қoлдaнылyы.

Мемлекет бacшыcы Н. Ә. Нaзaрбaев «Қaзaқcтaн-2050» Cтрaтегияcы – қaлыптacқaн мемлекеттiң жaңa caяcи бaғыты» aтты Қaзaқcтaн хaлқынa Жoлдayындa елiмiздiң aлдындaғы ғaлaмдық қaтерлердi нaқтылaп, дaмyдың негiзгi бaғыттaры мен бacымдықтaрын aйқындaп бердi.

Үкiметке, бизнеc пен қoғaмғa елiмiздi жaлпығa бiрдей тұрaқты дaмy жoлынa түciрy мaқcaтындaғы тaпcырмaлaрды oрындay жүктелдi. «Қaзaқcтaн-2050» Cтрaтегияcындaғы көшбacшылыққa жетелейтiн қaзaқcтaндық жoл – үдемелi индycтриялaндырy мен инфрaқұрылымды дaмытy aрқылы тұрaқты экoнoмикaлық жетicтiкке жетy нәтижеciнде oрындaлмaқ [1]. 

Экoнoмикaлық ғылым мен экoнoмикaлық дaмy тәжiрибеci көрcеткендей, жaңa технoлoгиялaр мен иннoвaцияның енгiзiлyi-экoнoмикaның дaмyын қaмтaмacыз етедi. Көптеген дaмығaн елдердiң тәжiрибеci көрcеткендей, бүгiнде иннoвaциялық қызмет-әлемдегi көшбacшы елдердiң мемлекеттiк экoнoмикaлық caяcaтының бacты мaңызды бaғыты бoлып тaбылaды. Иннoвaция еңбек өнiмдiлiгiнiң aртyынa, жaңa өндiрicтiк caлaлaрдың, қызметтер мен жaңa жұмыc oрындaрының aшылyынa, қызмет көрcетy caпacының жoғaрылayынa және әлемдiк нaрықтa oтaндық тayaрлaрдың бәcекелiк қaбiлеттiлiгiнiң жoғaрылayынa үлеc қocaды. Қaзiргi тaңдa елiмiздiң иннoвaциялық дaмyы oртaшa дәрежеде. 2012 жылы 30 шiлдеде  "Қaзaқcтaн Реcпyбликacының 2020 жылғa дейiнгi иннoвaциялық дaмy тұжырымдaмacын бекiтy тyрaлы" Қaзaқcтaн Реcпyбликacының Президентi Жaрлығының жoбacы негiзiнде қaзiргi жaғдaйғa тaлдay жacaймын. Жoбaдa қaзiргi yaқыттa Қaзaқcтaндa иннoвaциялық белcендiлiк деңгейi 4,3%-ды құрaйды, aл Гермaниядa бұл көрcеткiш – 80%-ды, AҚШ-тa, Швециядa, Фрaнциядa – шaмaмен 50%-ды, Реcейде – 9,1%-ды құрaйды [2]

Венчyрлiк қoрлaр, caлaлық кoнcтрyктoрлық бюрoлaр құрy жөнiндегi жұмыc жaлғacyдa, кoммерциялaндырy кеңcелерi aшылyдa, өңiрлiк технoпaрктерде бизнеc-инкyбaциялay бaғдaрлaмacы жұмыc icтейдi.

Coнымен қaтaр, Дүниежүзiлiк Бaнк рейтингiciне cәйкеc иннoвaциялылық көрcеткiшi бoйыншa Қaзaқcтaн қaзiргi yaқыттa Мaрoккo (91), Филиппины (90), Кения (89), Мaвритaния (95) және Aнгoлa (96) cияқты елдермен қaтaр 92 oрындa[2].

Бүгiнде әлемдiк тәжiрибелерге cәйкеc көптеген жaңaшылдықтaрды енгiзyде. Мыcaлғa aлaтын бoлcaқ, Қытaй елiнiң пoчтa-жинaқ бaнкi (PSBC). Oның 2015 жылдың aяғындaғы aктивтерi , $1,09 трлн, ел ayмaғындa 7 oрынды және дүниежүзi бoйыншa 25 oрынды иеленетiн, 40 мыңңaн acaтын бөлiмшеден тұрды. Бұл бaнк өзiнiң aктивтердi cенiмдi бacқaрy бoйыншa IBM-нен Hyperledger блoкчейн-шешiмдi қoлдaнa бacтaғaндығын aйтты. 2016 жылдың қaзaнынaн бacтaп 100-ден aca шынaйы келiciмдердi жүргiзiп, бaқылayдaн өткiздi.Блoкчейн-шешiм кредиттi берy немеcе бермеyге және тәyекелдердi бacқaрy бoйыншa прoцеcтегi жұмыcты 60%-80% қыcқaртa түcедi. [3]

Coл cияқты, Тинькoфф бaнкi VisionLabs LUNA-мен бiрге қызмет көрcтy aяcындa тұлғaлaрды верификaция және идентификaция етyшiн шекciз лицензиялық келiciмшaртқa oтырды. Бұл жүйе aрқылы бaнк oффлaн-текcерyдi жүргiзедi, яғни кредит aлy үшiн өтiнiш берген клиенттердiң бaзaлық деректемелерiн, жaлтaрy немеcе ұрлay cияқты жaғдaйлaрды зерделеy үшiн, coнымен бiрге клиенттiң фoтocы бoйыншa вкерификaция icтейдi. Бұл cиcтемaны енгiзy өтiнiштердi oрындayдa yaқыт көлемiн және бaнктiң неcие тәyекелiн төмендете түcедi. [4]

Coнымен бiрге, Индияның Ұлттық трaнcфoрмaция инcтитyтының бacшыcы (NITI Aayog), Aмитaбaх Кaнт (Amitabh Kant) 9 қaңтaрдaғы Pravasi Bharatiya Divas кoнференцияcындa: «Индия елiнде 2020 жылғa қaрaй бaр дебеттiк, кредиттiк кaртaлaр, бaнкoмaттaр және [POS]-терминaлдaр керек емеc бoлaды», - деп бiлдiрдi. Индия елiнiң премьер-миниcтрi Нaрендры Мoнди қoлдayымен дәcтүрлi төлем фoрмaттaрынaн бac тaртy BHIM (Bharat Interface for Money) қocымшacының пaйдa бoлды. [5]

Google Inc. AҚШ-тa Android Pay төлем жүйеciн icке қocты, oл Apple Payмен бәcекелеcтiк құрaйды және Googlе-гемoбильдi қocымшaлaр нaрығындa өciп жaтқaн пoзициялaрды иеленyге мүмкiндiк бередi. Android Pay cмaртфoнды цифрлық әмиянғa aйнaлдырaды: жүйе нaқты, coндaй-aқ виртyaлды дүкендерде пaйдaлaнылyы мүмкiн пaйдaлaнyшы деректерiн caқтaйды. 

Android Pay бaрлық төрт негiзгi төлем жүйелерiнiң кaртaлaрын cүйемелдейдi 

-Visa, American Express, Discover жәнеMasterCard, oл Androidбaзacындa coңғы құрылғылaрдың көпшiлiгiмен үйлеciмдi. Ocы жүйенi пaйдaлaнy пaйдaлaнyшылaрғa тayaрлaр мен көрcетiлетiн  қызметтерге 1 млн aca aмерикa дүкендерiнде тayaрлaр мен қызметтерге,  coндaй-aқ 1 мың мoбильдi қocымшaлaрғa төлем жacayғa мүмкiндiк бередi, деп хaбaрлaйды Bloombergaгенттiгi. Android Paycерiктеcтерi aрacындa-Macy's Inc., Staples Inc. жәнеWhole Foods Market Inc.бөлшек cayдaлaры бaр,-деп хaбaрлaды Android Pay-ге жayaп беретiн Googleөнiмдерi жөнiндегi директoр Пaли Бaт.Forrester Research Inc.зерттеyшiлер кoмпaнияcының бoлжaмынa cәйкеc, 2015 жылы мoбильдi төлемдер нaрығының көлемi 67 млрд. дoллaрғa жyықты құрaды, 2019 жылғa қaрaй 142 млрд. дoллaрғa ұлғaяды. [6]

Coнымен қaтaр бacқa дa бaнк caлacынa ұcынылaтын иннoвaциялaр қaтaрынa:

1) Қoлдa жүретiн девaйcтер: Өзiңiздiң пaйдaлaнyшы cтaтycын беретiн, әрдaйымдa бiрге aлa aлaтындaй құрaл ретiнде қaрacтырcaқ? Ciздегi брacлет, кyлoн немеcе фирмaлық қaлaмды тигiзyмен кез-келген cayдa-caттықтa төлем жүйеciн жүргiзyге көмек бере aлaтындaй.

2) Дayыcты келiciмшaрттaр: жaңa фoрмaттa oнлaйн-бaнкинг режимiндегi ciздiң aлдын-aлa көзделмеген шығындaрыңызды немеcе бacқa дa төлемдерiңiзге бaйлaныcты дayыcты түрде хaбaрлay.

3) 24/7 cтилiнде жұмыc: бaнктер қaзiргi тaңдa жұмыc aтқaрyдың дәcтүрлi кезеңiнен кете түcyде, яғни өзiнiң қызметтерiн бaрыншa кез-келген yaқыттa қoлжетiмдiрек етy үcтiнде. Клиенттермен әрдaйым бaйлaныcтa бoлa aлy үшiн WeChat, Facebook Messenger, Google Hangouts, Whatsapp және т.б. cияқты қocымшaлaрды қoлдaнy ұcынылyын мүмкiн.

 Aтaп aйтқaндa:

· жеке шoттaрыңыздың aрacындa iшкi ayдaрымдaр;

· бaнк клиенттерiнiң шoттaрының aрacындa iшкi ayдaрымдaр;

· aлyшының Қaзaқcтaндaғы бacқa бaнктегi шoтынa теңгемен ayдaрымдaр;

· шетел вaлютacындaғы хaлықaрaлық ayдaрымдaр;

· кoммyнaлдық қызметтердiң, интернет қызметтерiнiң, coндaй-aқ мoбильдi және қaлa бaйлaныcы қызметтерiнiң, кaбельдi және цифрлық теледидaр қызметтерiнiң және бacқa қызмет aқыcын төлеy;

· бюджеттiк төлемдер, caлықтaрды төлеy;

· төлемдер мен ayдaрымдaр бoйыншa күрделi oперaциялaрды құрy, өзгертy, жoю;

· ЖҚЕ бұзғaны үшiн aйыппұлдaр төлеy (көлiк және техникaлық пacпoрт нөмiрi бoйыншa, жүргiзyшi кyәлiгi нөмiрi бoйыншa, хaттaмa бoйыншa);

· жaңa aйыппұлдaрдың бoлyы/пaйдa бoлyы тyрaлы push-хaбaрлaмaлaр aлy;

· жеке тұлғaлaрдың мүлкiне caлық төлеy;

· елдi мекендiк жерге жеке тұлғaлaрдың жер caлығын төлеyi;

· жеке тұлғaлaрдың caлықтaры үшiн өciм, aйыппұл, берешектердi төлеy;

· жүргiзyшi кyәлiгiн aлy үшiн мемлекеттiк бaж caлығын төлеy;

· пacпoрт және жеке кyәлiк aлy үшiн мемлекеттiк бaж caлығын төлеy;

· тұрғылықты жерi бoйыншa тiркеy үшiн мемлекеттiк бaж caлығын төлеy; 

· дәрiлiк құрaлдaр немеcе МТБ бoйыншa жaқын дәрiхaнaлaрды iздеy, тaпcырыc берy және еcеп aйырыcy;

· жеке кaбинеттегi пaйдaлaнyшы прoфилiнiң мәлiметтерiн редaкциялay және т.б. 

Бaнк oперaцияны жacay cәтiндегi қoлдaныcтaғы Бaнк тaрифтерi бoйыншa aқылы негiзде жүзеге acырылaтын, Клиентке «Мoбильдi Бaнк» AҚ-дa бaрлық өзiнiң бaнктiк шoттaрынa aлыcтaн бacқaрyды жүзеге acырyғa мүмкiндiк беретiн ««Мoбильдi Бaнк Online» жүйеciнде Клиентке бaнктiк қызмет көрcетyдi жүзеге acырyғa мiндеттенедi. 

Клиент «Мoбильдi Бaнк Online» жүйеciнде бaнктiк қызмет көрcетy құқығынa ocы Шaртты жacaғaн coң, Кiлттiк тacымaлдayшыны aлғaн coң және ocы Шaрттың aжырaмac бөлiгi бoлып тaбылaтын электрoнды caндық қoлтaңбaны тaнy және Кiлттiк тacымaлдayшыны Қaбылдay-берy тyрaлы aктiге қoл қoйғaн coң ие бoлaды.

Егер Бaнк текcерy кезiнде Электрoнды caндық қoлтaңбa дұрыc деп тaнылca және Электрoнды құжaтты қaбылдay cәтiне Бaнк Клиенттiң Кiлттi тacымaлдayшыны немеcе бaнктiк шoттaрғa қoлжетiмдiлiктi шектеy тyрaлы өтiнiшiн бекiтпеcе, Клиент және Бaнк Электрoнды құжaттaрдaн тyындaйтын бaрлық мiндеттемелердi тoлық көлемде өздерiне aлyғa мiндеттенедi [7]. 

Oлaй бoлca, иннoвaцияның түпкiлiктi мaқcaты бoлып тaбылaтын бiлiмдi экoнoмикaғa көшiрy мен oны кoммерциялaндырyдың мехaнизмдерiн жүзеге acырy шaрт. Иннoвaциялық үрдicтегi мaңызды түйiннiң бiрi ocы мәcеле. Cебебi, кез келген ұлы мaқcaт пен ayқымды жocпaрдың жүзеге acy тетiктерi дұрыc жacaлмaca, еткен еңбек, төккен тер дaлaғa кетедi [8].

Қoрытындылaй келе, бұл мaқaлaның coңындa aйтaтынымыз әлеyметтiк-экoнoмикaлық жaңғыртyды иннoвaциялық дaмy aрқылы жүзеге acырy ел игiлiгi үшiн aca мaңызды мәcеле. Ел экoнoмикacының қaй caлacы бoлмacын иннoвaциялық жaңғыртy, яғни зaмaн тaлaбынa caй жaңa технoлoгиялaрды oйлaп тayып, игерy, жaрыққa шығaрy aca қaжет екенi мәлiм бoлды. 
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аға оқытушы
Әлемдік экономиканың қарқындап дамуы –  адами және интеллектуалдық ресурстардың нәтижелі еңбегінің жемісі екені белгілі. Қазіргі заман талабына сай дамыған елдерде тиімді әзірлемелер жүйесі және түрлі қызмет сфераларына жаңа технологиялық шешімдерді енгізуге негізделген инновациялық экономикаға өту үрдісі байқалады. Сонымен бірге, табиғи ресурстардың молдығын пайдалану маңызды болған дәуір өтіп барады, оның орнына экономиканың технологиялық тұрғыдан дамуын тездету, үдету мақсатында тиімді тетіктерді қолдану мүмкіншілігі үлкен мәнге ие болып отыр. Арзан, сапасы төмен еңбекке негізделген өндіріс кезеңі аяқталуда. Дәл қазіргі қоғам – адамның интеллектуалдық ресурстарына, оның инновацияларды қабылдауы мен жүзеге асыру қабілетіне негізделген қоғам болып қалыптасуда. [1].

Нарықтық экономика жағдайында және дәл қазіргі әлемдік дағдарыс тұсында  ел экономикасының тұрақтылығы, дамуы мен бәсекеге қабілеттілігі тікелей осы инновацияға байланысты болып отыр. Инновация бұл бұрын дағдылы болған құралдарды жаңғырту, жаңарту немесе осы құралға балама ретінде жаңа әрі тиімді құралдарды қалыптастыру деген мағынаға саяды. 

Негізінен алғанда «инновация» терминi латын тілінен алынған, ол - «жаңару, өзгеру» дегендi бiлдiредi. Бұл түсінік XIX ғасырдағы зерттеулерде пайда болып, белгiлi бiр мәдениеттің кейбiр элементтердің бiрiнен екiншісіне енгiзу дегендi бiлдiрдi. ХХ ғасырдың 30-жылдарында Еуропада ғылымның жаңа саласы, жаңашылдық ғылымы пайда болып, ал 50 жыдары педагогика-лық инновация болып қалыптасты. КСРО-да бұл термин ХХ ғасырдың 70 жылдарынан бастап қолданыла бастады. [1].
Сонымен, инновация - инновациялық қызметтiң жаңа немесе жетiлдiрiлген өнiм (жұмыс, көрсетiлетiн қызмет), жаңа немесе жетiлдiрiлген технологиялық процесс түрiнде iске асырылған нәтижесi, сондай-ақ қоғамдық қатынастың әртүрлi саласында өндiрiстiң және қоғамды басқарудың әртүрлi салаларына прогрессивтi ықпал ететiн ұйымдық-техникалық, қаржы-экономикалық және басқа да шешiмдер. [2].

Инновациялық модель бойынша бүгін әдетте қолданыстағы жүйелерге құрылымдық өзгерістер енгізу түсініледі.Мұндай модельдің іске асыру мүмкіндіктерінің дәлелі ретінде экономикалық жүйелердің бірқатар дәрменсіздігі жарқын мысал бола алады: несие секторындағы дағдарыстар, банктердің өтімділіктеріндегі дағдарыстар, биржалық дағдарыстар, инвесторлар тарапынан сенімділік дағдарысы, экономика салысындағы жетекші компаниялардағы капиталдандырудың қысқаруы. Осы құбылыстардың барлығын әлемнің көптеген елдер экономикасында көруге болады. Осындай дағдарыс тұсында қаржылық институттарда инновациялық модельдерді енгізуге итермелейді. Ал инновациялық модельді құруға қатысты заманауи талаптарды қанағаттандырған бірінші мемлекет бәсекелестікте бірқатар басымдылыққа ие болады. [3].

Үдемелі индустриялық-инновациялық дамыту жөніндегі мемлекеттік бағдарламаның мақсаты – экономиканы әртараптандыру және бәсекеге қабілеттілігін арттыру арқылы оның тұрақты және теңгерімді өсімін қамтамасыз етуге байланысты инновациялық модельдердің маңыздылығы артып отыр. 

Жаңа қаржы құралдарын (қаржы нарығындағы қызметтің жаңа әдіс-тәсілдерін) қаржылық инновация деп атайды. Қазір түсінікті болып отырған көптеген қаржы құралдарының осыдан 25 жыл бұрын болмағаны анық. Мысал ретінде жай ғана ағымдағы шоттарды алсақ, ағымдағы шоттардан қолма-қолсыз есеп айырысу бойынша төлемдер қабылдау және пайыз төлеу 1972 жылға дейін қолжетімсіз болған. Қазіргі таңда бұл күнделікті қолданыстағы бүкіл әлемге әйгілі қаржы құралдарының бірі болып отыр. Сонымен бірге, адамдарға қол жетімді қаржы құралдарының және қаржылық институттардың саны ұлғаюда. [3].

Қорытындылай келе, қаржылық инновация бұл қаржылық саладағы жаңа қаржылық өнімдер, қызметтер және қаржылық институтар. Отандық қаржылық сферадағы инновацияларға келер болсақ ол қазіргі таңда банк сферасындағы заманауи техникалардың дамуына байланысты банктік операциялардың ғаламтор арқылы қол жетімділігі, бағалы қағаздар нарығындағы және банктік қызмет көрсетулердегі жаңа операциялар тағысын тағы. Әрине бұл инновацияны ел ішінде ойлап табылмаса да басқа елден әкелінген тың жаңалықтарда біз үшін инновация болмақ. Бұл тұрғыда ел инновациялық жаңа өнімнің ел экономикасына қалай әсер ететінін басқа ел тәжірибесінен алдын ала біліп отырады. Сонымен қатар, қаржылық инновация елдің ішіндегі қаржылық дағдарыстан шығып, аз шығын жұмсау арқылы бірнеше есе табыс табуының кепілі ретінде қарастыруға болады.
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аға оқытушы

Инновация - нарықта талап етілетін процестерді немесе өнімнің тиімділігінің сапалы өсуін қамтамасыз ету мақсатында енгізілген жаңалық. « Innovation» ұғымы  ең алғаш рет ХІХ ғасырдың ғылыми зерттеулерінде пайда болды.  ХХ ғасырдың басында австриялық экономист Й.Шумпетердің  «инновациялық  комбинация», экономикалық жүйелердің өсуіндегі өзгерістерін  талдау нәтижесінде  «инновация» ұғымы жаңа өмірін бастады.

Бүгінгі таңда экономикада, инновация рөлі айтарлықтай өсті. Инновацияны  қолданбай ғылым және инновациялық әлеуеттің жоғары деңгейі бар, бәсекеге қабілетті өнім құру мүмкін емес . Осылайша, нарықтық экономика жағдайында  инновациялық шетелдік, соның ішінде жаңа нарықтарды ашуға және жаулауға, жаңа өнімдерді өндіруші имиджін арттыру үшін инвестициялар ағынына, өндірістік шығындарды азайту үшін, жаңа қажеттіліктерін құруға апарады, өйткені, бәсекелестіктің тиімді құралы болып табылады.

Қазіргі уақытта  АҚШ, Швейцария, Ұлыбритания, Қытай,Франция сияқты елдерде өнертабыстар мен инновациялық шағын және орта бизнес технологиясы күш-жігерін барынша қарқынды енгізу бақылануда.  Нәтижесі жұмыс орындарын өсуі, жоғары еңбек өнімділігі болып табылады. Аз шығынды  шағын фирмалар тауарлар мен қызметтердің  тапшы түрлерін қанағаттандырып,  осылайша, көп жұмыспен қамтамасыз етеді. Мысалы,  Финляндия  Researchand Development  (R&D зерттеу және жобалау) секторын дамытуға ерекше назар аударады. ОЕСD (экономикалық ынтымақтастық және даму ұйымы) мәліметі бойынша Финляндияның инновациялық сектор қажеттіліктеріне жұмсалатын шығыны  ЖІӨ-нің шамамен 3,5% құрайды. Бұл Еуропа елдерінің арасындағы ең жоғарғы көрсеткіш болып табылады (Еуропалық орта есептік көрсеткіш - 1,8%); ұзақ мерзімді перспективада инновациялық стратегиясы 4% R & D шығыстардың ұлғаюын көздейді.

Әлемдік нарықта қазақстандық жоғары технологиялық өнімнің үлесі іс жүзінде нөлге тең ,біз білетіндей, бұл үлес ғылыми-техникалық  және инновация тиімділігінің жалпы көрсеткіші болып табылады. Қазақстанмен салыстырғанда Еуропалық Одақ елдерінің жоғарғы техникалық өнімдерінің үлесі әлемдік нарықта 35% құрайды, АҚШ – 25%, Жапония – 11%, Сингапур – 7%, Оңтүстік Корея – 4%, Кытай – 2%. Бұл жағдайдың басты себептерінің бірі – бизнесті дамуытуға қызығушылық және отандық зерттеулер нәтижесін іске асыру тәжірибеснің болмауы, ғылымға және ғылыми-инновациялық қызметке өнеркәсіптік және жеке қаржылық сектордан аз инвестиция бөлінуі. Мемлекет басшысы тарапынан осы мәселелерді шешуге бірқатар жүйелік бастамалар бағытталған - Үдемелі индустриялық-инновациялық дамыту жөніндегі мемлекеттік бағдарлама, Қазақстан Республикасында инновацияларды дамыту және технологиялық жаңғыртуға жәрдемдесу бағдарламасы дамытуға және т.б.

Қазақстан үшін  шағын бизнесті қалыптастыру мен дамыту  және инновациялар өндіру мен олардың рөлін күшейту - Қазақстан экономикасының үдемелі индустриялықд-инновациялық дамуының қазіргі жағдайында аса маңызды міндеті болып табылады.

Сонымен қатар, инновациялық саланың ырғақты даму - тиімді инновациялық жүйені құру ғана емес, сонымен қатар сол инновациялық процесті қолдау, қызметтің осы түрі үшін қолаулы жағдай жасау инновациялық экономиканың басты шарттардың біреуі. Нәтижесінде, технологиялық инновациялар экономиканың тиімділігін арттырады және халықтың әл-ауқатын жақсартуға мүмкіндік береді.

1997 жылдың 19 маусымында қабылданған Қазақстан Республикасының «Жеке кәсіпкерлікті мемлекеттік қолдау туралы» заңы инновацияға қатысты алғашқы құжаттардың бірі болды. Осы Заңда ғылыми білім және жаңа технологиялар жаңа өндіріс құралы ретінде қарастырылды, сондай-ақ шығарылып жатырған өнімнің  сапасын арттыру. Сонымен қатар, жергілікті атқарушы органдардың барлық міндеттері анықталды, атап айтқанда құру және дамыту инновациялық қызмет орталықтары және басқа да нысандар. Бұл заң «Жеке кәсіпкерлік туралы» басқа заңның қабылдануына байланысты 2006 жылы күшін жойды. Бұл заң алдыңғы салыстырғанда кейбір өзгерістері бар және қаржыландыру тұрғысынан қолдау білдіреді.

«Ғылым туралы» Заң 2011 жылы қабылданды. Ол заңда ғылым мен техниканы мемлекет тарапынан қолдау туралы айтылады. Мемлекет жобаларды қаржыландыру арқылы инновациялық қызметті жүзеге асыратын, инновациялық құрылымдардың дамуына ықпал ететін, инновацилық менеджерлерді дайындайтын барлық ұйымдардың алға жылжуына кепілдік  береді.

Ең маңызды жаңа оқиғалардың  бірі 9.01.2012 жылдан бастап «Индустриялық-инновациялық қызметті мемлекеттік қолдау туралы» заңның қабылдануы болды. Бұл жерде инновациялар саласындағы қарым-қатынастарды реттеу қажеттігін, сондай-ақ мемлекеттік инновациялық саясатты жүзеге асыру бағытын көрсетеді.

2011-2016 жылдарға арналған Қазақстан Республикасының үдемелі индустриялық-инновациялық даму жөніндегі мемлекеттік бағдарламасы шеңберінде еңбек өнімділігінің өңдеу секторындағы өсуін белгіленген мақсатты индикатор - 50% -ға, экономиканың жекелеген секторында - 100%-ға және инновация аймағында - 10% -ға дейін барлық операциялық инновациялық кәсіпорындардың үлесін ұлғайту белгіленген.(1)

Бола тұра инновациялық дамудың басым бағыттары мыналар болады:

-жұмыс істеп тұрған кәсіпорындарды жаңғырту;

-өнімділігі жоғары жаңа кәсіпорындарды құру;

-«Болашақтың экономикасы» кәсіпорындарын селективті қолдау (IT,баламалы энергетика және т.б.)

Шағын және орта бизнес саласында жоғары технологиялық жобаларды қолдауға барынша перспективалы жолдарын іздестіруде. Осы саладағы өсу ең перспективалы нүктелерінің бірі арнайы даму институттарының, соның ішінде арнайы экономикалық аймақтар мен индустриялық парктерді құру болып табылады. ЖІӨ-дегі шағын және орта бизнестің үлесі 20,2% -дан аспайды, ал экономиканың осы секторында инновациялық кәсіпорындардың үлесі 0,66% арасында, 2011 жылдан 0.15%-ға жоғары. Бұл өте төмен көрсеткіштер. Инновациялық бизнестің дамуына кедергі келтіретін негізгі проблемалардың арасында - қаржы ресурстарын қолжетімсіздігі, жоғары технологиялық өнімдер үшін еліміздегі төмен сұраныс. Ірі компаниялар, ереже бойынша, шет елдерден дайын технологиялар мен дайын бұйымдарды сатып алады, сол кезде өз инновациялық секторын көтеруге қажеттілігі ретінде, белсенді өндіру шағын инновациялық компанияларды тарта отырып, жоғары технологиялық жаңа бағыттарын жасайды.

Қазақстанда 2016 (2015) жылғы зерттеу және дамытуды жүзеге асыратын ұйымдарға бөлу құрылымында.: жеке коммерциялық емес сектор - 15,3% (23,6%), кәсіпкерлік сектор - 36,2% (25,5%), жоғары білім секторы - 27,9% (28,5%), мемлекеттік сектор - 20,6% (22,4%). Кәсіпорындардың инновациялық белсенділігінің жоғары деңгейі  негізінен Жамбыл облысында- 7,8 %, ШҚО - 6.4 %. 2016 жылда зерттеулер мен дамытумен айналысатын ұйымдардың саны  412 болса, 2015 жылы олардың саны 424 болды. 2015 жылға арналған меншік инновациялық белсенді кәсіпорындардың ең көп үлесі мемлекеттік сектор болды – 9.8 , жеке меншік - 4.0, басқа мемлекеттердің меншігі - 3,6. Инновациялық өнімдер мен қызмет көлемі 2015 жылы 142.1668 млрд.теңгені құрады. 2015 жылы ғылыми-зерттеу және дамыту жөніндегі ішкі жалпы ішкі шығындар  33 466.8 млн теңге, 2016 жылы 43 351 600 000 теңгені құрады.(2)

Соңғы жылдары мемлекет басшысының қолдауымен ғылым саласын қаржыландыру айтарлықтай өсуде және осы өсу қарқыны ЖІӨ-нің өсуі қарқынынан алда екені байқалады. 2016 жылы ғылыми-зерттеу бюджеттен бөлінген жалпы сомасы 28,8 миллиард теңгені құраған болса, 2017 қайта есептелген бюджет үшін бұл қазірдің өзінде 49 миллиард теңге енгізілді - бұл 70% -дан астам өсуі болып табылады. 2020 жылға қарай ғылымға арналған шығыстар 1% деңгейінде бөлінетін болады, ал  2025 жылы қарай ЖІӨ-нің кем дегенде 1,5%-ы, айтарлықтай дамыған елдердің көрсеткіштеріне талпындырады. Мұндай қаражат дамытудың жаңа тетіктері бар.(2) Олар - негізгі, гранттық және мақсатты-бағдарламалық қаржыландыру, сондай-ақ тиісті халықаралық тәжірибе сай және өткен жылғы сынақтан өткен біздің ғалымдар. Президент Н.А.Назарбаев жолдауына сәйкес 27.01.2012 жылдан бастап Қазақстан халқына өткен жылы елімізде пайдаланымға 970 млрд. теңгеден астам сомаға 288 жоба іске қосылды. Нәтижесінде 30 мың тұрақты сапалы жұмыс орындары құрылды.(4) «Инновациялық қызметті мемлекеттік қолдау туралы» қабылданған жаңа заң мемлекет, бизнес және ғылымның өзара іс-қимылының инновациялық әлеуетін көтеруге мүмкіндік туғызады. Президент инновация қызметінің тәуекелді сипатын ескеріп, Үкіметке инновациялар оңтайлы ұйымдық-құқықтық нысандағы мәселені пысықтау қажет екенін ескертіп өтті. Осы жылдың Президенттің Қазақстан халқына жолдауы жаңа бастамаларды «Жол картасы», «Бизнес және ғылым-2020» сияқты жобаларды іске қосты. Осы бағдарламаларды іске асыру, бәсекеге қабілетті экономиканың ғылыми нәтижелері үшін сұранысты қамтамасыз етіп, ғылым мен өндіріс арасындағы қарым-қатынастардың ең маңызды институциялық элементтерін құруға мүмкіндік береді.(3)

Осылайша, инновациялық даму келешегі ғылым мен бизнес саласындағы құрылымдық саясаттың ұзақ мерзімді бағыты ретінде және инновациялар саласындағы инвестицияларды толық қамтамасыз ету  қарастырылады. Аталған бағыттар бойынша жетілдіру жұмыстары Қазақстанда белсенді инновациялар құруға және болашақта бұл Қазақстанның әлемдік бәсекеге қатысуға мүмкіндік береді.
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аға оқытушы
Дүниежүзінде коммерциялық бaнктер кез-келген ел экономикaсының мaңызды aяларының бірі болып табылады. Банктер алғашқыда жинақтау орны ретінде танылса, кейіннен банктердің жүзеге асыратын операциялары өсті. Әлемдік дағдарыстан кейін коммерциялық банктердің маңызы арта түсті. Экономиканың дамуы банктік сектордың дамуымен тікелей байланысты. Яғни, банктік секторда қиындық туындаса, ол өз кезегінде ел экономикасына әсер ететін бірден-бір фактор болып табылады. [1]

Қазақстан экономикасы инфрақұрылымында коммерциялық банктер ұлттық шаруашылығының аса маңызды саласы. Оның тәжірибелік рөлі, оның мемлекеттегі төлемдер мен есептерді басқаруымен, өзінің коммерциялық келісімдерінің көп бөлігін салымдар, инвестициялар және несиелік операциялар арқылы жүзеге асырумен, басқа да қаржылық делдалдармен қатар, банктер халықтың сақталымдарын фирмалар мен өндірістік құрылымдарға бағытталуымен анықталады. 

Екінші деңгейлі банктер – кәсiпорындар мен мекемелерге, халыққа әр түрлi банктiк қызмет көрсететiн мемлекеттiк емес iрi несие беру мекемесi. Олар үкiметтiң, iскерлер мен миллиондаған жеке тұлғалардың салымдарын шоғырландыра отырып, қаржы жүйесiнiң орталығы болып қала бередi. Коммерциялық банктер қарыздық және инвестициялық операциялар арқылы өздерiнiң әр түрлi қорларына қарыз алушылардың қол жеткiзуге мүмкiндiк бередi [2]. 

Жалпы, коммерциялық банктің ел экономикасының дамуындағы pөлін Қазақстан Республика Президентінің «Қазақстанның үшінші жаңғыруы: жаһандық бәсекеге қабілеттілік» жолдауынан аңғаруға болады: “Еліміздің қаржы секторын «қайта жаңғырту» қажет. Ұлттық банкке банк секторын қалыпқа келтіру жөнінде шаралар кешенін әзірлеуді тапсырамын. Банктердің балансын тиімсіз несиелерден арылту жұмысын жеделдетіп, қажет болған жағдайда олардың капиталын акционерлер тарапынан арттыруды қамтамасыз ету керек. Банктердің ахуалына жедел бақылау орнату үшін Ұлттық банкке көбірек құқық берген жөн. Ұлттық банк банктердің қателік жіберуін күтпей, оларға ықпал ететін шаралар қабылдау үшін формальді көзқарастан ықтимал қатерлерге жол бермейтін қадамдарға көшуге тиіс”. [3]

Коммерциялық банктер мемлекеттің қаржылық-несиелік саясаты бойынша әрекет ете отырып, айналымдағы эмиссияның, қолдағы бар ақша көлемін қосып жалпы массаның айналым жылдамдығына әсер етіп, ақша ағынының қозғалысын реттейді. Ақша массасы өсуінің тұрақтануы – бұл инфляция қарқынының төмендеуінің кепілі, баға деңгейі тұрақтылығының қамтамасыз етілуі және оған қол жеткізілген жағдайда нарықтық қатынастар халық шаруашылығының экономикасына ең тиімді түрде әсер етеді.

Отандық банктерге қолдау жасай отырып, мемлекет олардың ішкі экономика мен нақты секторды несиселеу көлемін сақтайтындықтарына, атап айтқанда, шағын және орта бизнес субъектілерін қаржыландыруларына және ипотекалық несиелеу бойынша қолайлы жағдайды белгілейтіндіктеріне сенім артуда. 

Мемлекеттің мақсаты - жалпы жүйе тұрақтылығын қолдау және сақтау. Бұл мақсаттар үшін Қазақстанда тиісті реттеу мен қадағалау, сондай-ақ депозиттерге кепілдік беру жүйесі де бар. Жүйе тұрақтылығына қауіп төнген жағдайларда мемлекет банк секторына жағдайды тұрақтандыруға қажетті тәртіпте және көлемде қаржылық қолдау көрсетеді. 

Қазақстандық екінші деңгейлі банктер меншікті операцияларының негізінде жеткілікті тәжірибе жинақтап, оның ішінде клиенттеді несиелей отырып, экономиканың нақты қажеттеліктерін қанағатандырушылар болып отыр. Және де жоғары өтімділікті сақтай отырып, экономикалық өсуге септігін тигізуде [4].

Екінші деңгейлі банктер өз клиенттерінің ақшаларын сақтауға қолайлы әртүрлі депозиттерді ұсынады, бұл бір жағынан өтімділікке деген клиенттерінің қажеттілігін қанағаттандырады. Көптеген клиенттер үшін облигациялар немесе акциялар жұмсағанға  қарағанда, мұндай ақшаны сақтау формасы тиімді болып табылады.

Банк операцияларының тиімді, икемді жүйесі кең ауқымды клиенттерімен ішкі жинақтарды шоғырландыруға жағдай жасау керек. Осыған байланысты өзгермелі экономиканың қалыптасып келе жатқан қажеттілігіне жауап бере алатын икемді банктік қызмет көрсету мәселесі ерекше мәнге ие болып отыр. Банктер қызметінің мәні оларды басқа органдардан ажырататын функцияларды орындаудан көрініс табады.

Банк қызметін – банктің клиент мүддесі үшін белгілі бір іс-әрекеттерді орындауын сипаттауға болады. Кез-келген банк өнімінің негізінде қандай да бір қажеттіліктерді қанағаттандыру қажеттілігі жатады.

Қазіргі кезде негізгі қызметтерге салымдар тарту мен қарыздар беру жатады. Банктер өз пайдаларының көп бөлігін осы операциялар бойынша пайыздық айырмадан алады. Бірақ, осы екі қызмет төңірегінде банктік өнімдердің көптеген нысандары жасалынып шығады.

Коммерциялық банктердің желісі ақша нарығының қалыптасуына ықпал етеді, ал заңды және жеке тұлғалардың мемлекетте уақытша бос ақша қаражаттарының болуы және оны экономика мен халықтың қысқа мерзімдік қажеттіліктерін қанағаттандыруға пайдалану ақша нарығының негізі болып табылады. 

Коммерциялық банктер негізінен өз клиенттерінің шаруашылық қызметтеріне қызмет көрсетумен байланысты несиелік есеп айырысу және қаржылық операциялардың барлық түрлерімен айналысады [2].

Банктердің Қазақстанның нарықтық экономикасындағы pөлі  қаржылық нарықтың белсенді сегменті ретінде ең бірініші несие сөзімен байланыстырған дұрыс болады. Нарықтық қатынастардың қалыптасуында және дамуында екінші деңгейлі банктер маңызды роль атқарады. Банктер қазіргі экономиканың орталық буыны болып табылады. Олардың қызметінің дамуы – нарықтық механизмдерді құрудың қажетті шарты. Банк қызметі жан-жақты. Қазіргі қоғамда олар әртүрлі операцияларды орындайды. Өз қызметтерін орындай отырып, банк ақша қаражаттарын тартумен байланысты әртүрлі операцияларды орындайды, кәсіпорындар арасындағы төлемдерді жүргізеді, құнды қағаздарды сақтайды.

Қазақстанның  банктік жүйесіндегі екінші деңгейлі банктер тәуелсіз нарықтың ұйымдастырылған құрылымы болып табылады және экономикалық даралықтың жоғарғы деңгейімен ерекшеленеді. Банктер өздерінің қызметтерінің  нәтижелері үшін толық экономикалық жауаптылық артады. Қазіргі екінші деңгейлі банктер туралы сөз қозғағанда, несиелік жүйенің басқа да буындары сияқты олардың үнемі дамып отырғандығын айта кету керек.  Яғни, операциялар формасы, бәсеке әдістері, бақылау және басқару  жүйелері өзгеруде [5].

Нарықты және нарықтық инфрақұрылымдарды, шаруашылық байланыстарын орнықтырудың жаңа тетіктерін қалыптастыру және кәсіпкерлік пен бәсекелестікті дамыту, шаруашылық жүргізудің: бүкіл еларалық, республикалық, аймақтық, жергілікті сатыларында, сондай-ақ меншік түрлеріне қарамастан әрбір шаруашылық бірлігі деңгейінде экономикалық тәуекелдер теориясын, оларды бағалау мен реттеудің әдістерін әзірлеп жасауды талап етеді.

Аталмыш проблемаларды шешуде банк жүйелері басты рөл атқарады. Бұл – ел экономикасының тұрақсыздығы жағдайындағы банктер мен несие қатынастары рөлінің өсе түсуімен және нарықтық қатынастардың дамуымен айқындалады. Банктер ссудалық капитал, бағалы қағаздар нарығын, валюта нарығын ғана қалыптастырмайды, сонымен бірге тауар биржаларын және жаңа шаруашылық құрылымдарын құру мен олардың қызметін жүргізуге де қатысады, негізі бойынша ұйымдар мен кәсіпорындардың қаржылық жағдайы, тауар, сауда және валюта нарықтарының конъюнктурасы, аймақтың экономикалық хал–ахуалы туралы қажетті ақпараттардың бірден-бір иеленушісі болып саналады. Соңғы айтылғандар банктердің өз клиенттерінің сыртқы және ішкі коммерциялық және саяси тәуекелдерін зерттеудің маңыздылығын растайды [4].

Қазақстандық коммерциялық банктер меншікті операцияларының негізінде жеткілікті тәжірибе жинақтап, оның ішінде клиенттеді несиелей отырып, экономиканың нақты қажеттеліктерін қанағатандырушылар болып отыр. Және де жоғары өтімділікті сақтай отырып, экономикалық өсуге септігін тигізуде. Елімізде 2015 жылы ҚР ЕДБ-терінің несие портфельі 4,7% артып, 12,6 трлн теңгеге жетті. Заңды тұлғаларға берілген несиелердің ауқымы 5,2, жеке тұлғалардың қарыздары 3,7% өскен. Өндірістік емес саладағы қарыздардың ауқымы бір жылда 5,6% азайып, жалпы портфельде 46,9% жеткен. Тау-кен саласындағы қаржының ауқымы 52,8, байланыс және көлік салаларында сәйкесінше 41,1 және 40,2% болды. Ауылшаруашылығы саласының үлесі 35% асты. Өңдеу саласындағы және саудадағы қарыздардың ауқымы 9,3% өсті. [5].

Өзінің ерекшелігіне қарай банктік несие – несиелік қатынастар жүйесіндегі елдің қаржылық ресурстарға қажеттілігін қанағатандыратын және ең көп тараған көзі болып табылады. Банктік несие – бұл банктердің, арнайы несие-қаржылық мекемелерінің қарыз алушыларға ақшалай қарыз түрінде беретін несиесі. Банктік несие коммерциялық несиенің шектеулерін жояды. Бос ақшалай капиталдар кез келген өндіріс саласына беріледі және банктік несие арқылы кез келген бағытта қозғала алады.

Банктік несиені  қайтымды инвестициялау негізінде қарастыруға болады.  Ол Қазақстандағы капиталдың құрылуына әсерін тигізіп, экономикалық өсімнің факторы ретінде саналады. Сонымен қатар, құралдарды тартудың балама көздерінің дамымағандығынан Қазақстанның коммерциялық банктерінің несиелік операциялары жалпылай алғанда экономиканы ішкі ақшалық ресурстармен қамтамасыз ететін көзді құрайды. Сондықтан да, отандық банктердің өзінің негізгі қыметі – экономиканы несиелендірудің сапалы нәтижесінен нақты экономика салысының қаржылық қамтамасыз етілуі мен оның құрылымдық дамуы тәуелді болады [2].

Қорытындыласақ, Қазақстан Республикасы өз егемендігін алып, дамушы елдердің қатарына кірген cәттен коммерциялық банктер ерекше қажет ұйым ретінде өзін көрсете білді. Сондай-ақ елімізде коммерциялық банктердің бірігу үрдістерінің жүріп жатқаны –олардың бәсекеге қабілеттілігін артқуға ұмтылысын, ол өз кезегінде елдегі Екінші Деңгейлі Банктерге аса мән беріп, қолдау көрсететіндігінің дәлелі.
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БАНКТІК НЕСИЕЛЕУ НАҚТЫ СЕКТОРДЫ ДАМЫТУШЫ ДРАЙВЕР РЕТІНДЕГІ РӨЛІ

Оразали Аружан Нүркенқызы 

әл-Фaрaби aтындaғы ҚaзҰУ

Экономика және бизнес жоғарғы мектебі

Қаржы мамандығының 4 кyрc cтyдентi

Ғылыми жетекші: Супугалиева Г.И.

аға оқытушы
Қазақстанның бәсекеге қабілетті 50 елдің қатарына кіру мақсатында қазіргі таңда коммерциялық банктердің қызметтерінің деңгейін жоғарлату, сапалы банк қызметін көрсету міндеті тұр.

Банктік несие – заңды тұлғаларға ақшалық ссуда ретінде банктермен, несиелік-қаржылық мекемелермен берілетін несие. Банктік несие коммерциялық несиенің шекарасынан асады. Бос ақша капиталы кез келген өндіріс кешенінде бөлінеді және банктік несие арқылы кез келген бағытта жүре алады.

Банктік несие — бұл банктердің, арнайы несие-қаржылық мекемелерінің қарыз алушыларға ақшалай қарыз түрінде беретін несиесі. [1]

Банктік несие коммерциялық несиенің шектеулерін жояды. Бос ақшалай капиталдар кез келген өндіріс саласына беріледі және банктік несие арқылы кез келген бағытта қозғала алады. Тоқыма фабрикасының иесі өзінің бос ақшалай капиталын банкке орналастыра алады, ал банк бұл капиталды машина құрылыс кәсіпорнына қарызға береді.
Банктік несие сферасы коммерциялық несие сферасына қарағанда несиені колдану өрісі кең. Банктік несие әмбебап болып келеді, өйткені банк арқылы қайта бөлінген қарыз капиталы экономиканың барлық салаларында қолданыс табады. Бұл ерекшелік оның жедел даму себебі қызметін атқарады. Қарыз мәмлесінің дербес сипаты бар, онда ақшалай капитал өнеркәсіптік капиталдан бөлектенген. Кредитордың мақсаты — пайыз түрінде табыс алу. Қарыз алушыға қайтарымдылық, мерзімділік және пайыз төлеу жағдайларында қарыз капиталын ұсынушы банктік мекеме кредитор ретінде көрінеді.
Банктік несие өзінің маңызды ерекшеліктерін сақтай отырып, едәуір сандық және сапалық өзгерістерге ұшырайды. Олардың біреуі қарыз мәмілесінің қатысушыларымен байланысты. Қазіргі уақытта ол мәміленің екі қатысушыларымен банкирлер және жұмыс істеп жүрген капиталистермен шектеліп қалмайды. Бір жағынан, қарыз капиталын беруді банктерден басқа әр түрлі мекемелер (қаржылық компаниялар, өзара несие банктері) жүзеге асырады. 

Банктік несиенің рөлі оның экономикадағы мемлекеттегі және халықтағы қолданыс нәтижелерімен және оларды әдістерімен ерекшеленеді. Әдістері туралы айтатын болсақ, олар әдетте қаражаттың ақылы ұсынылуымен кредиттің қайтарылымын белгілі дәрежеде шартталады. Бұл несие операциясының қатысушыларының жауап кершілігі мен қызығушылығын арттырады, олардың қарыз қаражат (немесе мақсатқа сай) қолдануына себеп болады. Белгіленген ерекшеліктер, әсіресе, қайтарылымдығы, жеделдігі және ақылығы ресурстардың үнемд
еуінде несиенің маңызын арттырыды. Несиені пайдалану нәтижелері маңызды және алуан түрлі қаражаттың қайтарылуы үшін қолданылатын несие өндіріс процесіне тауарды өткізу мен тұтымына және ақша айналымының салаына ықпал етеді.
Несиенің рөлі коммерциялық, банктік, мемлекеттік тұтыну және ипотекалық несиелерде пайда болатын несиелік қатынастардың алуан түрлерін іске асыру нәтижесінде анықталады. Әр бағыттағы несиенің әсері неисиелік қатынастардың қандай да бір түрі басты, яғни доминантты орынды алады. Несиелік қатынастардың жүйесінде несиелеу операцияларын орындау үшін қаражатты тарту өте маңызды. Бірақта ондай әрекет әр түрлі несиелік қатынастар үшін бірдей емес. Мысалы, коммерциялық несие қолданғанда несие алушының басқа жақтан қаражат тарту керегі жоқ. Өткізіліп жатқан тауардың төлеу мерзімін ұзарту үшін қарыз қаражатты ұсыну кезінде несие алушының ресурстары қолданылады. Бұл несие алушының қаржы салымын компенсациялау үшін банктік несиені қолдануды жоққа шығармайды. Банктердің бұндай іс-әрекеті маңызды, себебі тартылған қаражаттың бар болуы қаражат меншіктенушілері оларды тауарды сатып алу үшін жұмсамағанын білдіреді. Басқаша айтқанда, банктік несиені қолдану – нәтижесінде материалдық ресурстарды қайта бөлуге әкеліп соғады. Бұндай нәтиже банктік несиені қолдану – шаруашылықтағы материалды ресурстарды қайта бөлудегі мәнінде мінездеді: Өзінің ерекшелігіне қарай банктік несие – несиелік қатынастар жүйесіндегі елдің қаржылық ресурстарға қажеттілігін қанағатандыратын және ең көп тараған көзі болып табылады. Банктік несие – бұл банктердің, арнайы несие-қаржылық мекемелерінің қарыз алушыларға ақшалай қарыз түрінде беретін несиесі. Банктік несие коммерциялық несиенің шектеулерін жояды. Бос ақшалай капиталдар кез келген өндіріс саласына беріледі және банктік несие арқылы кез келген бағытта қозғала алады.Банктік несиені  қайтымды инвестициялау негізінде қарастыруға болады.  Ол Қазақстандағы капиталдың құрылуына әсерін тигізіп, экономикалық өсімнің факторы ретінде саналады. Сонымен қатар, құралдарды тартудың балама көздерінің дамымағандығынан Қазақстанның коммерциялық банктерінің несиелік операциялары жалпылай алғанда экономиканы ішкі ақшалық ресурстармен қамтамасыз ететін көзді құрайды. Сондықтан да, отандық банктердің өзінің негізгі қыметі – экономиканы несиелендірудің сапалы нәтижесінен нақты экономика салысының қаржылық қамтамасыз етілуі мен оның құрылымдық даумы тәуелді болады.
1-кесте.    Банктердің кредиттері, экономика салалары бойынша, 2016 жылғы 1 қаңтарға
	Салалар
	Барлығы
	Банкке жатпайтын заңды тұлғаларға
	Жеке тұлғаларға

	Республика бойынша барлығы
	12 674 245
	8 510 656
	4 163 589

	оның ішінде:
	
	 
	 

	өнеркәсіп
	1 698 638
	1 687 834
	10 804

	ауыл шаруашылығы
	653 644
	640 819
	12 825

	құрылыс
	991 739
	986 719
	5 020

	көлік
	609 183
	598 905
	10 278

	байланыс
	136 715
	136 279
	436

	Сауда 
	2 645 676
	2 547 190
	98 486

	Өзге салалар
	5 938 650
	1 912 911
	4 025 739

	Ескерту: [2] әдебиет көзінен алынған.


 2016 жылдың 3 тоқсанында нақты сектор кәсіпорындары активтердің құрылымында қысқа мерзімді активтердің үлесі 2016 жылдың 2 тоқсанындағы 33,8%-дан 35,9%-ға дейін өсті. Қысқа мерзімді активтердің құрылымында қысқа мерзімді дебиторлық берешектің үлесі 2016 жылдың 2 тоқсанындағы 43,7%-дан 40,3%-ға дейін төмендеді. 2016 жылдың 2 тоқсанындағы 22,3%-дан 18,2%-ға дейін қорлар төмендеді. 

Активтер мен айналым қаражатының айналымдылығы сәйкесінше 12,6% бен 35,0%-ға дейін төмендеді. Активтердегі айналым қаражатының үлесі өсті (35,9%-ға дейін).

2016 жылдың 3 тоқсанында жалпы экономика бойынша кәсіпорындардың банктердің несиелеріне сұранысы төмендеді. 2016 жылдың 3 тоқсанында банкке несие алуға өтініш білдірген кәсіпорындардың үлесі 21,9%-ға дейін төмендеді (2016 жылдың 2 тоқсанындағы 22,5%-дан). Несие алған кәсіпорындардың үлесі (оның ішінде бұрын ашылған кредит желісі бойынша кезекті транш алған) 17,2-ға дейін өсті (2016 жылдың 2 тоқсанында - 16,9%). Несиелер беруден бас тарту деңгейі төмендеді: несие берілмеген кәсіпорындардың үлесі 4,6%-ға дейін төмендеді (2016 жылдың 2 тоқсанындағы 5,6%-дан). Несие ала алмаған ірі кәсіпорындардың үлесі де 5,0%-ға дейін төмендеді (2016 жылдың 2 тоқсанындағы 6,0%-дан). 2016 жылдың 4 тоқсанында несие алуға ниет білдіріп отырған кәсіпорындардың үлесі 17,5%-ға төмендеді. Несиелерге қажеттілік – өңдеу саласындағы кәсіпорындарда төмендеді (24,4%). Тау-кен өнеркәсібінде несиелерге қажеттілік өзгерген жоқ, 7,8%-ты құрады. [2]

Қазақстандағы кәсіпорындардың қазіргі таңдағы өзінің қаржылық-шаруашылық қызметін жүзеге асыру барысында қалыптасқан капитал құрылымын талдау нәтижелері бірқатар мәселелердің бар екендігін көрсетеді. Атап айтар болсақ, экономиканың нақты секторындағы кәсіпорындарды банктік несиелермен қамтамасыз етуде келесідей мәселелер кездеседі:

-несиелеудің негізгі объектісі ретінде кәсіпорындардың айналым активтері қарастырылады, ал ұзақ мерзімді активтерге салынған несиелердің үлесі болмашы ғана; 

-несиелердің басым бөлігі экономиканың өндірістің емес секторына бағытталады;  

-несиелерді беру міндетті түрде кепілдендіру шарттарын, бірінші кезекте жылжымайтын мүлік арқылы кепілдендіру, қарастырады. 

Қорытындылай келе, нарықтық экономика жағдайында барлық шаруашылық процесіне қатысушылардың қызметінде банктік несиелеу жүйесі маңызды рөл атқарады. 
Қазіргі таңда банктік несиелеу жүйесі алға басқан сайын өз алдына несиелеудің көптеген түрлеріне қажеттілікті арттырады.
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аға оқытушы
Қазіргі экономикалық даму кезеңінде исламдық қаржыландырудың өзектілігі жылдан жылға артып келеді. Бүгінде исламдық қаржыландыру – бұл қаржы нарығының ең қарқынды өсіп келе жатқан сегменті болып табылады. Жыл сайынғы 15-20% өсімді көрсетіп отырғандықтан көптеген елдер исламдық қаржыландыруға байланысты заңнамалық негіздерді қабылдауды қолға алған. Euromoney Islamic Finance Review ақпараты бойынша, исламдық банкинг әлемде 400-ге жуық қаржылық институттарда тәжірибеге қойылған және оның жылдық қаражат айналымы 750 млрд АҚШ долларын құрады. 2009 жылы исламдық банктер активі 28,6%-ға ұлғайып, 822 млн АҚШ долларын құрады, ал 2008 жылы бұл көрсеткіш 639 млн АҚШ долларына тең болатын. 2016 жыл соңына қарай исламдық банктер мен исламдық қаржылық институттардың жалпы активтері 1 трлн долларға дейін жетеді деп болжам жасап отыр. Салыстырмалы түрде, осы кезеңде The Banker, “Top 1000 World Bank Rankings” мәліметтері бойынша дәстүрлі коммерциялық банктер өсімі бар-жоғы 6,8%-ға ұлғайған болатын. [1]

Исламдық қаржылан​ды​ру үдемелі индустриялық-ин​но​ва​ция​лық дамудың мемлекеттік бағдарламасының бас​​ты құ​ралының бірі бо​лып табы​лады.   Осыған байланысты Қа​зақ​стан Үкіметі Таяу Шы​ғыс және Оңтүстік-Шығыс Азия елдерінен инвестор​лар​ды, осы бағдарламаны іске асыруға исламдық қар​жы институттарын тарту, сонымен қатар исламдық қаржыландыру тетіктерін да​мыту бойынша жос​парлы жұмыс жүргізіп келеді. Қа​зақ​станның Ислам Конфе​ренциясы Ұйымына төраға​лық етуі және алғаш рет 2011 жылдың 7-9 маусым аралығында ТМД кеңістігінде VII Дүниежүзілік ислам эконо​ми​калық форумын өткізуі Қазақстанның мұсылман елдерімен қызмет етуін да​мытуға және бекітуге ықпал ететін басты іс-әрекеттердің бірі болып саналады. [2]

Исламдық қаржыландырудың Қазақстанда дамуы үшін мемлекет бірқатар іс-шаралар тобын жоспарлаған. Қазақстан Республикасындағы исламдық қаржыландырудың дамуы келесідей кезеңдерді қамтиды:

1-кезең: 2010-2012 жылдар. 1) Исламдық қаржыландыру мен исламдық банкинг бойынша заңнамалық негіздерді қабылдау: дәстүрлі банктерде исламдық «терезелерді» ашу; салық салуды ұйымдастыру және салықтық бейтараптықты орнату; исламдық сақтандыруды (такафул) енгізу;  исламдық қаржыландыру мен банкинг, аудит және бухгалтерлік есептің халықаралық стандарттарын енгізу; 2) Исламдық қаржылық индустрияның инфрақұрылымын құру және дамыту; Исламдық қаржылардың даму ассоциациясы (АРИФ) жұмысын активизациялау; Исламдық қаржылар бойынша мамандарды даярлайтын Орталықтар ашу.

2-кезең. 2012-2015 жылдар. 1) Эмитенттер, инвесторлар  мен нарық қатысушылары-ның үлкен массасын құру үшін кең ауқымды маркетингтік науқандар, үгіт-насихаттар жүргізу. 2) Исламдық банктерді құру мақсатында конференциялар мен халықаралық форумдарды өткізу; дәстүрлі банктерде исламдық «терезелерді» ашу; исламдық қорларды құру; исламдық микрокредиттік ұйымдарды құру; исламдық лизингтік компанияларды ашу; такафул компанияларын ашу.

3-кезең. 2015-2020 жылдар. Алматы қаласының исламдық қаржыландыру бойынша аймақтық орталығына айналдыру және Азияның алдыңғы 10 қаржы орталықтарының тізіміне енгізу.

1-кесте. ҚР Исламдық қаржы бойынша көрсеткіштері 2010-2020жж.

	Көрсеткіштер
	2010ж
	2015ж
	2020ж

	Исламдық банктер
	1/33млн долл.
	3
	5

	Исламдық «терезелер»
	0
	6
	10

	Исламдық МКҰ
	0
	5
	7

	Исламдық лизингтік компаниялар
	0
	3
	5

	Тәуелсіз сукук
	1/500млн долл.
	2
	3

	Корпоративті сукук
	0
	10
	20

	Исламдық инвестициялық қорлар
	0
	10
	15

	Такафул компаниялары
	1
	4
	7

	ИҚ бойынша консалтингтік қызмет көрсетуші заңдық компаниялар
	3
	10
	15

	*Кестелік көрсеткіштер «Алматы өңірлік қаржы орталығы» АҚ ресми сайтынан алынған.


Бірақ та, аталып өткен кезең сайынғы даму жоспары толығымен іске асқан жоқ, себебі 2015 жыл бойынша ҚР аумағында жоспарланған 3 банк орнына тек 1 ғана исламдық банк қызметін атқаруда. Қазіргі уақытта, "Al Hilal" Ислам Банкі"АҚ Қазақстан аумағында корпоративтік банк ретінде «Самұрұқ-Қазына» қорының келісімімен ұйымдастырылған мемлекеттік инфрақұрылымдық жобаларды таңдаулы түрде қаржыландырумен айналысады. Банк капитализациясы жағынан шағын банк болып табылып, ШОБ және жеке клиенттерге қызмет көрсетпейді және халықтың көпшілік бөлігі үшін исламдық қаржыларға деген толық қол жетімділік әлі де орнамаған. [3]

2011 жылы Қазақстан Республикасы исламдық бағалы қағаздарды шығаруға келісім беру туралы заңнаманы бекітті. 2012 жылы 29 наурызда исламдық қаржыландыруды дамытуға байланысты «Бизнестің жол картасы-2020» жоспары қабылданды. 2015 жылы ҚР-да исламдық қаржыландыруды ұйымдастыру туралы заңнамалық актілерге қоса исламдық бағалы қағаздарды шығару және дәстүрлі банктерді исламдық банктерге конвертациялау туралы жоба жасалды. [4]

Қазіргі уақытта дүние жү​зінде исламдық бағалы қағаз​дар​дың 20-дан аса түрлері бар. Қазақстандық заңнама​мен исламдық ба​ғалы қағаз​дары қатысудың исламдық сертификат​тары​мен (сукук аль-мушарака) және ислам​дық жалға беру сертификат​тарымен (сукук аль-иджара) берілген.  10 жылдың ішінде əлемде 747 сукук шығарылымы жүзеге асты. Жалпы сомасы 106,6 млрд долларды құрайды. Сукуктың ең ірі эмитенттері ислами емес банктер болып табылады. Сукукты сонымен қатар корпоративті эмитенттер де шығарады. Сукук əлемде ерекше бағалы қағаз ретінде мойындалған жəне араб елдеріндегі əрбір шығарылымы əлемдік банктер: Citibank, HSBC немесе Deutsche Bank қатысуымен жүргізіледі. Мысалы, əлемдегі ең ірі сомаға Дубай Nakheel компаниясы 2006 жылы 3,52 млрд долларға шығарған сукуктың 40%-дан астамын европалық инвесторлар салған. Олардың əлемде кең тарауына ислами емес мемлекеттерде шығарылуы себепші болды. 

Әлемдік биржада тіркелген исламдық облигациялардың құны 58 млрд. долларды құраған. Мұнда  шығарылған исламдық облигациялардың тек 12%-ы ғана тіркелген. Ең алғашқы сукук шығарылымы 2003 жылы Индонезияда тіркелген болатын. 2007 жылы 35, 2008 жылы 24, 2009 жылы 16 исламдық облигациялар шығарылымы тіркелді. Қазірде Индонезияда сукуктың ең көп шығарылымы тіркелген, бірақ Дубай Nasdaq Dubai қор биржасында тіркелген исламдық облигациялар құны жағынан алда – 16,8 млрд. долллар. Лондон қор биржасында тіркелген исламдық облигациялар - 21, жалпы эмиссияның құны 14,2 млрд.долларды құрайды. Люксембург қор биржасында европалық қор биржасында листингі бар Dubai Global sukuk FZCO исламдық облигациясы тіркелген. [5]
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1-сурет. Thomson Reuters есебі бойынша сукук шығарылымының динамикасы.

*График  http://www.zawya.com/  сайтынан алынған көрсеткіштері негізінде автормен құрастырылған.

2016 жылы алғашқы 9 ай ішінде сукук шығарылымы алдыңғы жылмен салыстырғанда 18%-ға төмендеді. Thomson Reuters есебі бойынша жыл соңына бұл көрсеткіш 50млрд. доллларға ұлғаюы мүмкін. Келер жылдары, 2017 жылы 54 млрд. долларға, 2018 жылы 59 млрд. долларға өсуі күтілуде. Бірақ бұл көрсеткіш 2012 жылдағы рекордтық деңгейі 134 млрд.долларға жеткен. Себебі, көптеген елдер исламдық облигациялар орнына дәстүрлі мемлекеттік облигацияларды айналысқа шығару арқылы мемлекет бюджетінің дефицитін жабуды 2014 жылдан қолға алған болатын.

2016 жылы 4 қыркүйекте The Sharjah Islamic Bank PJSC (SIB) 500 млн.долларға исламдық қаржылық облигацияларды халықаралық капитал нарығына айналысқа шығарды. Сукук 1,6 млрд. АҚШ доллары көлемінде тапсырысты құрайтын инвесторларды тартты.  [6]

Дүние жүзі бойынша 2012 жылдың алғашқы жартысында сукук өсімі 66,4 млрд долларды құрады. 3 айдағы жалпы орналастырылу көлемі алдыңғы жылдың жалпы сомасының жартысындай болды. Сукук шығарылымы 2014 жылы 116,4 млрд АҚШ долларына жетті, бұл көрсеткіш алдыңғы жылы 111,3 млрд доллар құраған болатын. 2015 жылы да 100 млрд доллар көрсеткішінен асады деп күткен.  

2012 жылы ҚР Ұлттық Банкі Қазақстан Даму Банкіне алғашқы болып сукук шығарылымының эмитенті болуына рұқсат берді. Банк «Сукук «аль-Мурабаха» исламдық облигацияларын 240 млн малайзиялық ринггит сомасында шығарды, ол шамамен 76,7 млн долларды құрайды. Мұндағы  шығарылымның 38%-ы қазақстандық инвесторларға берілді. Малайзиялық компания RAM RatingService Қазақстан Даму Банкіне АА2 рейтингін берді. Ол бойынша банк RBS Berhad, RHB InvestmentBerhad және өзге де банктермен бір қатарда тұруына мүмкіндік береді. [7]

Президенттің 2017 жылы 31 қаңтарда жарияланған  «Қазақстанның үшінші жаңғыруы: жаһандық бәсекеге қабілеттілік» Жолдауында үшінші басымдық – макроэкономикалық тұрақтылықты қамтамасыз ету мақсатында елдің қор нарығын дамыту қажеттігін атап өткен болатын. Халықтың жинаған өз қаражатын ең алдымен түрлі бағалы қағаздарға инвестициялау мүмкіндігін одан әрі арттыру қажеттігін көрсетіп, отандық қор нарығын жандандыруға бағытталған шараларды қабылдады. Осы орайда елде тек бағалы қағаздардың тек дәстүрлі түрлері ғана емес, исламдық облигациялар шығарылымын да дамытуды қолға алады деп сенеміз. [8]

Қазіргі таңда сукук нарығының өсімін төмендетуге әсер етуші факторлар ретінде келесілерді атап өтіп кетуімізге болады: елдегі исламдық қаржыландыру саласы кәсіби тәжірибеліктің және мамандардың жетіспеушілігін жоғары деңгейде сезінуде; исламдық қаржыландыру ұйымдары да бағалы қағаздардың үлкен көлемін айналысқа шығару мүмкіндігінің шектелуі олардың қаржылық базасында кемшіліктердің болуына байланысты болып келеді; сукук қайталама нарықта аса жоғары өтімділікке ие емес, сондықтан да, инвесторлар мен эмитенттер жағынан қызығушылық төмен деңгейде; ең маңызды фактор ретінде елдегі исламдық құралдарды дамытуға байланысты заңнаманың болмауын көрсетуге болады.
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аға оқытушы
Тәуекел мәселесі қазіргі күнге дейін өте маңызды тақырыптардың бірі болып келеді.Себебі,тек қана банк секторында ғана емес,тәуекел бұл тұтастай біздің күнделікті өмірімізбен байланысты құбылыс болып табылады.Сондықтан да коммерциялық банктердің операциондық тәуекелдерінің түрлері және оларды басқару мен үшін өте қызықты тақырып болғандықтан, тәуекел түрлері және оларды басқаруды жүзеге асыру жолдарын ашып көрсетеміз.

Жалпы қазіргі таңда Қазақстандағы банк секторының өте қарқынды дамып келе жатқандығынан коммерциялық банктердің тәуекелдері құбылмалы және әрдайым жаңа құралдарды талап етеді.Сонымен қатар, Ұлттық банк тарапынан Екінші деңгейлі банктерге қойылатын талаптар да күннен күнге қатаңдатылып жатыр.Қаржы нарығының тұрақсыздығы және де коммерциялық банктер арасындағы бәсекелестіктің өсуі банктерді жаңа тәуекелдерге алып соққанымен, қаржы нарығында өзінің тұрақтылығы мен олардың тәуекелдерін басқару  әдістерінің өзгеріп тұруын талап етеді.

Коммерциялық банктердің операциондық тәуекелінің басты ерекшелігі болып,бұл операциондық тәуекелдің тек қана банк операцияларын жүзеге асыру барысында пайда болатындығы емес,жалпы банктің толығымен жұмыс процессімен байланысты болуы.Яғни,операциондық тәуекел банктегі сыртқы және ішкі факторлар,қызметшілер және толық банк қызметтерімен байланыстылығы болып табылады.Осыған сай коммерциялық банктердегі бұл тәуекел түрінің бағалау және де талдау, болжау мүмкіндіктері біраз шектеулі болатындығында кемшілік табамыз.

Операциыондық тәуекелдер келесідей болып келеді[2]:

· Коммерциялық банк белгісіз ұйымдық құрылымдық тәуекелдері,сонымен қатар жауапкершілікті бөлу және есептілік иерархия және басқару тәуекелі;

· Бағдарламалық қамтамасыз ету бойынша ақпараттық технология саласында саясаткермен дұрыс емес қабылданған стратегия бойынша тәуекелдер;

· Дұрыс емес немесе жалған ақпарат алу және оны пайдалану бойынша тәеукелдер;

· Банк сеторына сәйкес емес деңгейдегі  менеджмент несеме кадр мамандарының сәйкес болмауы бойынша тәуекелдер;

· Дұрыс емес Бизнес-жоспар құру немесе ішкі және сыртқы заңдарға сәйкестігінің  бақылаудың дұрыс емес жүзеге асырылуынан пайда болатын тәуекелдер;

· Заң актілірінің немесе нормативті актілерінің өзгеруінен туындайтын тәуекелдер;

· Банк операциоясының жүзеге асырылуын қамтамасыз етуші ішкі құжаттардағы қателіктерден пайда болған тәуекелдер;

· Банк менеджерлері және қызметкерлерінің дұрыс емес қызметінен туындайтын банк клиенттерінің сенімсіздігін тудыратын тәуекел түрі.
Жалпы коммерциялық банктерді қадағалау Қазақстан Республикасының Ұлттық банкі тарапынан қатаң түрде жүргізілуде.Ұлттық банк қазіргі таңда екінші деңгейлі банктерден тәуекелдерді бақылау бойынша жаңа халықаралық стандарттағы ҚЕХС тәуекел менеджментіне сай болуын талап етеді.Яғни, ҚЕХС Қазақстандағы қаржы нарығына толығымен сай болып келеді,сонымен қатар коммерциялық банктер тарапынан тәуекелдерді басқару ашық және икемді жүргізілуін қамтамасыз етеді.Жалпы қазіргі жағдайда ең бастысы болып,бұл Ұлттық банк тарапынан коммерциялық банктерден ҚЕХС сай қызмет етуін талап етуі, яғни меншікті капитал жеткіліктілігі,өтімділік деңгейінің көрсеткіштері бойынша халықарлық стандарттарға сай ұмтылуы,қазіргі жағдайда банктер арасындағы балансты сақтап қалу басты мңндеті болып тұр.[1]

Операциондық тәуекел өз алдында банктегі ішкі рәсімдердің сәйкес қабылданбауынан пайда болатын жоғалтулар негізінде көрінісін табады.Яғни,белгілі бір операцияның оның орындалу көлемі мен мінезіне сәйкес болмауы,және де банк секторының заң талаптарына сай жүргізілмеуі.

Операциондық жоғалтулар жіктелеміне қарай тікелей және жанама болып бөлінеді.

Тікелей жоғалтулар келесідей түрлерін жатқызамыз:капитал құнының төмендеуі,активтерді мерзіміне бұрын  есептен шығарылуы,әр түрлі банктерге сот шығындары ретінде төлемдер,Ұлттық банк тарапынан санкциялық айыппұлдар,шығыстарды жабу мақсатында конгламераттарға түрлі төлемдер,өз қателіктерін жоюға кеткен шығындар,форс-мажорлы жағдайлар және т.б.

 Жанама тәуекелдерге тікелей ақшалай жоғалтулар,бірақ банк қызметіне жанама әсер ететін жоғалтулар болып табылады.Мысалы үшін бұл банктің іскерлік беделін жоғалту  болуы мүмкін.Айта кетсек қазіргі таңда коммерциялық банктердің басты бәсеке қабілеттілігі бұл коммерциялық банктердік іскерлік беделі болып келеді,бұған қоса егер банк өз іскерлік беделін жоғалтатын болса онда ол өзінің клиенттерін жоғалтады,қаржылық көмек ретінде несиелерден айырылуы,банк қызметтері нарығында өз орнын жоғалтады,болжанып өойған табыс көзінен айырылады,ақпараттық бөлімде ақаулардың пайда болуы.[2]

Осыған байланысты операциондық тәуекелдерді дұрыс бағалау банктерге өз іскерлік бедерін көтеруге,банк белсенділігін өсіретін және де клиенттердің бұндай банкке өз салымдарын салуға кумәнданбайтын,басқа да қызметтерін пайдалануға қорықпайтын,яғни банк сенімін арттырады.Базель келісіміне сай.коммерциялық банктер өзінің болжанатын және болжанбайтын операциондық тәуекелдерін білуі тиіс.Болжнатын тәуекелдер бұл банктердің қалыпты қызмет етуі барысында туындайтын тәуекел түрі болып табылады.Ал, болжанбайтын тәуекелдер бұл банктің банктің белгілі факторларға байланысты туындайтын максималды тәуекелдердің түрлері болып табылады. Тәуекелдерді болдырмау мүмкін емес,сондықтан да коммерциялық банктер тәуекелдерді басқаруға қатаң түрде бақылау жүргізеді. Операциялық тәуекелдерді басқару банктің тәуекелдерді басқару жүйесін, операциялық тәуекелдерді болдырмау үшін іс-шаралар кешенін қалыптастыру және операциялық тәуекелдерді азайтуға бағытталған іс-шаралар дамуын қамтамасыз ету үшін операциялық тәуекел оқиғалардың әртүрлі шығындарды азайтуға бағытталған.

Кузнецов Ю.А. операциялық тәуекелдерді басқару банктерден шығындарды болдырмау мақсатында тәуекелдер мен қауіп-қатерлер пайда болуына жедел және барабар жауап жүйелерін қамтамасыз етеді, сондай-ақ тәуекелдерді оқиғалардың ремаркетингі үшін ерекшелігі болып табылады деп атап өтті.[3]

Жалпы алғанда, банкте операциялық тәуекелдерді басқару жүйесі келесі қадамдарды қамтиды:

· Операциялық тәуекелді анықтау (сәйкестендiру);

· Операциялық тәуекелді бағалау;

· Операциялық тәуекел бақылау;

· Мониторинг және операциялық тәуекелдерді азайту.
Операциялық тәуекел сәйкестендіру ішкі ережелері, банк операцияларының жекелеген түрлерiн, келісім-шарттар және банктік бизнес-процестерді бастап және тұтастай алғанда жүйеде банктердің операциялық шарттарын талдауды аяқталатын, әр түрлі деңгейде банктің барлық қызметін талдауы болып табылады. Б.Зинкевич тәуекелдерді  уақтылы анықтау және олардың салдарын жұмсарту болып табылады деп пікір бөліскен.[4]

Операциялық тәуекел бақылау және азайту тәуекел факторларының қатысты белсенді шаралар қабылдау көздейді. Операциялық тәуекел азайту әлеуетті шығындар сомасын немесе осы тәсілдерді тіркесімін шектеу, операциялық тәуекел ықтималдығын азайту арқылы жүзеге асырылады. Жалпы алғанда, операциялық тәуекелдерді бақылау банктің ішкі бақылау арқылы жүзеге асырылады.

Қорытындылай келе,Кузнецовтың айтқан пікірімен келіскім келеді,операциялық тәуекелдердің сипаты күрделілігі, басқарудың барлық деңгейлерінде, сондай-ақ барлық құрылымдық бөлімшелерінде жүзеге асырылуы тиіс, яғни басқару жүйелі тәсілді талап етеді, Жүйелік операциялық тәуекелдерді басқару банктің корпоративтік басқару жүйесін енгізілуі тиіс.Яғни,операциялық тәуекелдерді басқару бұл жалпы банк жүйесіндегі жылдам және барабар түрде жауап бере алатын,тәуекелді болжап оны уақытынан бұрын алдын алу шараларын жүзеге асыраты жүйенің болуы және де бұл шаралардың қайталануының алдын алу болып табылады.
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Заманауи қазақстандық экономиканың дамуының бір шарты банк секторының инвестициялық саласын кеңейту, бағалы қағаздар нарығында банк инвестицияларын ынталандыру шараларын қабылдау болып табылады. Бағалы қағаздар нарығындағы коммерциялық банктың инвестициялық саласының негізінде бағалы қағаздар портфелінің жеке қаражат есебінен қалыптастыру үрдісі жатыр, яғни  бұл банк-инвестор үшін табыстылық, тәуекел, өтімділік және біртұтас ретінде басқарылатын қанағаттанарлық сипаттамаларды қамтамасыз ететін қағаздар жиынтығы. 

Портфельдік инвестициялау шеңберінде кезекті деңгейлер қатарын ажыратуға болады: стратегияны таңдау, инвестициялық саясатты қалыптастыру, бағалы қағаздар нарығын талдау, бастапқы портфельді қалыптастыру және оны қайта құрылымдау.

Стратегияны таңдау – бағалы қағаздар нарығында банктің инвестициялық қызметінің кезеңдерінің кезекті сатыларын айқындайтын бастапқы және маңызды болып табылады. 

Бағалы қағаздар нарығындағы коммерциялық банктің инвестициялық стратегия әр түрлі белгілері бойынша жіктеледі: инвестицияланатын қаражаттың тұрақтылық дәрежесі немесе портфельдің құрылымы, қолайлы тәуекел деңгейі. Инвестициялық стратегияны қалыптастыру тұрғысынан күтілетін табыс және тәуекел арасындағы тепе-теңдігінің дәрежесі бойынша портфельдер теңгерімділігін саралау қызығушылық туғызады. Табыс және тәуекел қатынасына негізделген инвестициялық сипаттаманы  портфель түрі деп белгілеуге болады. 

Агрессивті стратегия жоғары тәуекел деңгейімен агрессивті өсімнің табыстық портфельін; консервативті – тұрақты табыстың жоғарысенімді консервативті портфельін; теңдестірілген – жеткілікті табысты және тәуекелді табыс пен өсу портфельін қалыптастырумен байланысты.

Осылайша, бағалы қағаздар нарығындағы банктің инвестициялық стратегиясы – инвестицияланатын қаражаттардың көлеміне байланысты инвестициялық қызметтің мақсаттық құралдары мен банк дамуының жалпы стратегиялық бағдарларымен анықталатын"тәуекел" және "кіріс" секілді белгіленген сипаттамаларымен  болашақ кезеңге таңдау болып табылады. Инвестициялық қызметтің мақсаты жеткілікті жақсы белгілі: бағалы қағаздар капиталына салу арқылы табыс алу, инвестицияланған капиталдың нарықтық құнын ұлғайту, акционерлік қоғамдағы стратегиялық позицияларды жаулап алу, құнсызданудан капиталды сақтау. 

Инвестициялық стратегия, бағалы қағаздар нарығында, бір жағынан, портфельдік инвестициялаумен байланысты, екінші жағынан, коммерциялық банктің жалпы даму стратегиясының аясында әзірленуге тиіс.

Бағалы қағаздардың заманауи отандық нарығы екі ондаған жылды құрайтын өте қысқа тарихты көрсетеді, ал банктің қаржылық салымдардың құралы ретінде портфельді инвестициялау мамандар тек ХХІ ғ. айта бастады. 2004 жылға дейін арнайы әдебиеттер мен қазақстандық коммерциялық банктердің практикалық қызметтің талдауы көрсеткендей, портфельді инвестициялау болмады, сәйкесінше, портфельді инвестициялау ұзақ мерзімді бағдары ретінде бағалы қағаздар нарығында банктің инвестициялық стратегияны әзірлеуде қажеттілік болмады. 

Осы ғасыр басталғанға дейін банктерде қор нарығындағы тек инвестициялық стратегиялардың ғана емес, тіпті жалпы даму стратегиялары да болмады. Кейін белгілі бір даму деңгейін жеткеннен соң  және одан әрі өсудің қажеттілігі пайда болғаннан соң банктер перспективалық және жүйелі бизнесті дамыту, ішкі және сыртқы ортада серпінді өзгеріп отыратын жағдайларда ұзақ мерзімді бағдарларын әзірлеу мақсатында жалпы банктік стратегияларын әзірлеуге кірісті.

Бағалы қағаздар нарығында банктің инвестициялық стратегиясын әзірлеу маңызын қарастыруды дамудың жалпы банктік стратегиясының контекстінде ғана емес, инвестициялық стратегияның аспектісінде де зерттеу қажет. Кез  келген ұйымның инвестициялық стратегиясы сияқты, белгілі бір форматы,  мазмұны мен құрылымы бар құжат түрінде ұсынылған қор нарығындағы инвестициялық стратегия мүмкіндік береді:

- қор нарығында ұзақ мерзімді инвестициялық мақсаттардың іске асыру механизмін қамтамасыз ету;

- инвестициялар саласында банк мүмкіндігін нақты бағалау;

- инвестициялық әлеуетін барынша пайдалану мен инвестициялық ресурстармен белсенді маневрлеу;

- сыртқы нарықтық инвестициялық орта факторларының өзгерістерімен туындайтын үрдісте жаңа перспективалық инвестициялық мүмкіндіктері тез іске асыру; 

-сыртқы инвестициялық ортаның мүмкін болатын даму нұсқаларын болжау және банктің инвестициялық қызметіне жағымсыз факторлардың әсерін азайту;

- банктің инвестициялық қызметінің стратегиялық (ағымдағы) және жедел басқарудағы өзара байланысты қамтамасыз ету;

- бағалы қағаздар нарығында банктің артықшылықтарын көрсету;

- инвестициялық стратегияны жүзеге асыру шеңберінде инвестициялық қызметтің тиісті саясатын анықтау;

- халықаралық қор нарығына банктің шығуын жеңілдету (сур. 1).
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1 сурет – Банктің инвестициялық стратегиясының рөлі, оның ішінде бағалы қағаздар нарығында.

Ақпарат көзі: [3] әдебиет көзінен алынған.

Соңғысында толығырақ тоқталуға болады. Халықаралық бағалы қағаздар нарығымен салыстырғанда қазақстан нарығы осы уақытқа дейін салыстырмалы шағын инвестициялық таңдау нарығын көрсетеді, ол инвестицияны айтарлықтай әртараптандыруға мүмкіндік бермейді және ұлттық қор нарығының жалпы құны төмендегенде  қауіптілікті азайтады. Бұл мәселені шешуге болады, коммерциялық банктер халықаралық инвестицияларға  жүгінеді және эмитенттер-резидент емес бағалы қағаздарға қаражаттарын  салады, бұл өз кезегінде, оның ішінде шетелдік қор нарықтарында,  аргументациялы және нақты инвестициялық банктің стратегиясын әзірлеуді талап етеді. Халықаралық  қаржы инвестициялардың міндеті бос ақшалай қаражаттың едәуір көлеміне ие  коммерциялық банктер үшін өзекті екенін айта кету керек.

Инвестициялық  стратегия ішінде қаржы құралдарын инвестициялау (инвестициялық объектілерді) мен бағалы қағаздардың нақты портфельдерін таңдауда негізгі критериалдық бағалау мәнімен анықталатынын атап өткен жөн. 
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БӘСЕКЕЛЕСТІК НАРЫҚ: ҚАЗАҚСТАНДАҒЫ ҚАРЖЫ ЖҮЙЕСІ ДАМУЫНЫҢ МАҢЫЗДЫ ДРАЙВЕРІ РЕТІНДЕ
Мақсұт Мәди Сұлтанұлы

әл-Фараби атындағы ҚазҰУ 

Экономика және бизнес жоғарғы мектебі

Қаржы мамандығының 4-курс студенті

Ғылыми жетекші: Тұрлыбекова А.Ж.

аға оқытушы

Макроэкономиканың басты міндеттерінің бірі экономикалық өсу мен оны жеделдету драйверлері мен мәселелерін анықтау болып табылады. Осыған байланысты сұрақтарды зерттей келе көптеген уақыттардан бері қай елдің тәжірибесін қарасақ та осы жолда бәсекелестіктің табысты көрініс бергендігін байқауға болады. 

Жалпы бәсекелестік ұғымы экономикалық тілде нарықта бір өнімді өндірушілер немесе ұқсас қызметті көрсетушілер арасында орын алатын жарыс десек те болады. Бұл жарыста бір тарап нарықтағы екінші тарапқа төтеп беру үшін өз тауарларын немесе көрсететін қызметтерін жетілдіре түседі, екінші тарапқа қарағанда қызметті артығымен және тұтынушы үшін сапалы әрі арзан етіп көрсетуге тырысады. Осылайша нарықта тауарлар мен қызметтер сапасы жағынан да бағасы жағынан да жетіле түседі. Бәсекелестіктің көзге көрінбейтін ұлы күші осымен түсіндіріледі.

Бәсекенің ғылыми-экономикалық негізі нарықтық экономиканың пайда болуымен, оның дамуымен байланысты туындағанымен, бұл түсініктің адамзаттың пайда болған кезінен бастап күнделікті өмірде кездескендігі бәрімізге белгілі. Тіпті эволюцияның өзі бәсекенің нәтижесінде болатын құбылыс екендігі ғылыммен дәлелденген. Осымен бәсеке ұғымынын қаншалықты үлкен әрі түбі терең ұғым екендігін қысқаша қарастырып кеттік, енді тақырыбымыздың негізі қаржы жүйесіндегі бәсекеге толығырақ тоқталып өтейік.

Қаржы жүйесі – әр түрлі формация негізінде өмір сүретін қаржы мекемелерінің жиынтығы, елдің қаржы-экономикалық қатынастарының біртұтас көрінісі. Қазақстан Республикасының қаржы жүйесі тәуелсіздік алған жылдардан бері көптеген қиындықтарға, дағдарыстарға ұшыраса да, еліміздегі дұрыс жүргізілген саясат пен қадамдардың арқасында қазіргі таңда әлемдік нарыққа төтеп беріп, өзіндік ерекшеліктерімен танылып отыр. Бірақ, әлі де болса кемшіліктері мен жетілдіретін тұстары толып жатыр. Оның басым бөлігі банк жүйесі мен банктік қызметтерде көрініс табады. Бұл дегеніміз елімізде банк жүйесі нашар дамыған дегенді білдірмейді, керісінше еліміздегі қаржы жүйесінің басым дамыған саласы, тек жетілдірулерді талап етеді. Ал ол үшін банктік қызметті әртараптандырып, банк жүйесіндегі бәсекелестікті арттыру қажет етіледі.

Банк жүйесіндегі бәсекелестікті арттырудың ең ұтымды әрі пайдалы жолы әртараптандыру деп ойлаймын. Ал банк жүйесін әртараптандыру үшін елімізде негізгі дәстүрлі банктік жүйемен қатар исламдық банктік жүйені де дамытуды қолға алу қажет. Бұл екі банктік жүйе өзара ұқсастықтар мен ерекшеліктерге ие. Егер елімізде осы екі банктік жүйе де қатар дамытылатын болса, онда екеуінің арасында үлкен бәсекелестіктің туары сөзсіз. Нәтижесінде келе-келе екі банк жүйесі үлкен клиенттер базасын иемденуге тырысып, қызметтерінің сапасын бірінен бірі асыратын болады. Ал бұл жағдай сәйкесінше еліміздегі банктік жүйенің қарқындап дамуына алып келеді. Яғни, бұл жерде бәсекелестік банк жүйесін жетілдіруші драйвер қызметін атқаратын болады.

Қаржы жүйесіндегі бәсекелестікті арттыру жолында мысал ретінде елімізде неге ислам банктерін алғандығымызды түсіндіріп кетуім үшін бұл банк жүйесі туралы қысқаша айтып кетсек болады.

Ислам банкі- шариғатқа негізделген банк жүйесі. Негізін 1960-1970 жылдары қалаған. Ол банк саласында тұрақтандырушы ықпалға ие, өйткені мұнда салымшылар салымның қайтпай қалу тәуекелін бөліседі. Сонымен қатар бұл банктік жүйе тек адалға негізделеді, бастауын Құраннан алады. Бұл банк жүйесінің осы уақытқа дейін бірде-бір рет дефолтқа ұшырамауы осымен түсіндіріледі. [1]
Шариғатқа негізделген Ислам қаржы жүйесі темекі, ішімдік, есірткі, қару-жарақ және т.б адамзатқа зиян келтіретін өнімдерді қаржыландыруға үзілді-кесілді қарсылық білдіреді. Себебі Ислам діні ең алдымен адам өмірінің құндылықтарын жоғары қояды. Арам пайда табуға, айлакерлікке, монополияға, өсімқорлыққа, әділетсіздікке, жемқорлыққа тыйым салады. [2]
Қазіргі таңда Батыстық ғалымдар Ислам банктері жұмысының тиімділігін талқылап, өз ойларын ортаға салуда. АҚШ Федералдық резерві де Сауд Арбиясы мен Малайзияның исламдық қаржы жүйесін зерттеуді қолға алғандығы белгілі болды. Пайызсыз жұмыс істейтін Ислам банктеріне деген сұраныс күн санап арта түсуде.Оның дәлелі, әлемдегі ең ірі қаржы орталығы Ұлыбританияда бүгінде 25 исламдық қаржы ұйымдары жұмыс істейді. Щвейцарияда- 5, Францияда- 4 банк жұмыс істейді. Сонымен, қазіргі таңда әлемнің 50-ге жуық елінде Ислам банктері жұмыс істеуде. Біздің көршіміз Қырғызстанның өзінде Экобанк Ислам банкін қолданысқа енгізді. [5]
Қазақстан Республикасы ТМД мен Орта Азияда Ислам қаржы жүйесін дамытуды бірінші болып қолға алған мемлекет болып табылады. 2009 жылдың 12 ақпанында ҚР ның Ислам банктерінің қызметі мен Ислам банк жүйесінің қызметі туралы заңына өзгертулер мен толықтырулар енгізілді. Елімізде Ислам қаржы жүйесін дамытудың басты тетігі ретінде ҚР «Банктер мен банк қызметі» және  «Құнды қағаздар туралы» заңдардың қабылдануын айта аламыз. ҚРда осы адал ақшаға негізделген Ислам банк жүйесін дамытудағы алға қойған басты мақсаттар:

 - Индустриалды даму жоспарын жүзеге асыру мақсатында сырттан ұзақ мерзімді тұрақты инвестиция көзін табу;

 - Қаржы көздерін көбейту, әртараптандыру, бір көзге тәуелді болмау;

 - Ислам қаржы жүйесінің реттеу қызметінің көмегін пайдаланып, экономикалық тұрақтылыққа қол жеткізу.


Әлемдік экономикалық сарапшылар Қазақстандағы Ислам қаржы жүйесінің дамуына өздерінің оң бағаларын беріп отыр. Соңғы бірнеше жылдың ішінде елімізде Ислам қаржылық өнімдерін ұсынатын көптеген компаниялар пайда болды. Мысалы «AL Hilal» банкі, «Fattah Finance» брокерлік компаниясы, «Такафуп» сақтандыру қоғамы, «Қазақстан қаржылық қоры» акционерлік инвестициялық қоры, т.б. бірнеше консалтингтік компаниялар. [3]
Жалпы Исламдық банкинг Қазақстанға 2008-2009 жылдардағы қаржы дағдарысы кезеңінде келген болатын. Сол кездегі әлемдік нарықта дәстүрлі батыс жүйесіне қарағанда, ислам қаржы жүйесі әлдеқайда тұрақты болып шықты. Шариғат бойынша банкинг жүйесінің белсенді енгізілуі ресми түрде 2009 жылдан басталады. Онда, ислам банктері мен ислам қаржыландыру ұйымдарының жұмысы жөнінде заң қабылданған болатын.  2011 жылы мемлекеттік ислам құнды қағаздарын шығаруға рұқсат беретін және ұжымдық ислам құнды қағаздарының эмитент тізімін кеңейтетін нормативтік-құқықтық акт қабылданды. Кейін, үкімет тарапынан ислам қаржыландырылуын дамыту бойынша жол картасы бекітілді. Біздің еліміздегі ислам қаржыландырылуын дамытудың негізгі мақсаты – инвестициялық ағымдардың диверсификациясы, инвестициялардың өзге түрлеріне бағынышты болмау қажеттілігі. Бұл еліміздің индустриалды даму жоспарын жүзеге асыруға қажетті ұзақмерзімді сыртқы инвестицияларды тартуға мүмкіндік береді.[4]
Енді Ислам банкингінің басты артықшылықтарына тоқталып кететін болсақ, бұл қаржыландыру көзі араб елдеріндегі игерілмеген қаржыны дағдарыс кезеңінде елімізге тартуға  мүмкіндік береді. Ал бұл жағдай қазіргі таңда біздің ел үшін дағдарыстан шығудың ең оптималды жолы болып табылады. Олай дейтін себебіміз бұл әрекеттердің тәуекелі өте төмен, себебі барлық операциялар адал жолмен, шариғатқа негізделініп жасалады. Ал елімізге Ислам банктері арқылы қаржыны тарту- бұл өте бір қиын шаруа емес, өйткені еліміз біріншіден ислам дінін ұстанады, көзқарасымыз бір. Сол себепті қазіргі таңдағы дағдарыстан шығу үшін уақыт кетірмей Ислам банктерімен байланысты нығайтқанымыз жөн.

Біздің елімізде инфрақұрылым, жол, өндіріс секілді қаржы салатын салалар жеткілікті. Сол себепті осы салаларға Ислам банктерінен қаржы тартуға тырысуымыз кажет, тек тырысып қана отыра бермей, әр түрлі шараларды жүзеге асырған жөн. Ең бастысы осы салаларға ислам банктерін қызықтыра алуымыз қажет. Себебі бұл салаларға Ислам банктерін араластыру арқылы біздің пайдаға кеңелетініміз сөзсіз. Олай дейтінім, шариғат бойынша әрбір істен екі жақ та теңдей пайда көрулері тиіс.

Исламдық банкингтің еліміз үшін пайдалы тұстары:

· Ең жылдам өсуші сала, активтері жылына 15%- бен өседі;

· Бұл жүйені енгізген елдердің басым бөлігі- Таяу Шығыс елдері, демек төлемпаздық аса жоғары деңгейде;

· Еліміздің қаржы жүйесінде Ислам банкингінің пайда болуы, банк саласында мүлдем жаңа өнімдердің пайда болуына септігін тигізеді, қаржы нарығын әртараптандырады;

· Банк саласын тұрақтандырушы жүйе.

Қазіргі таңда елімізде исламдық банкинг жұмыс істегенімен, ол тек заңды тұлғаларға ғана қызмет көрсетуде және жеткілікті деңгейде дамымаған әрі халық арасында танылмаған. Міне, осы себептерге байланысты қазіргі уақытта дәстүрлі банктерге бәсекелес бола алмай отыр. Сол себепті банктік жүйедегі бәсекелестік те төмен болып отыр. Ал егер елімізде исламдық банкинг жан-жақты дамып, жеке тұлғаларға да қызмет көрсетуді бастап, өзінің қызмет ассортиментін кеңейтетін болса, сонымен қатар халық арасында өзін жарнамалап тарататын болса, онда дәстүрлі банктерге клиенттерінің көп бөлігінен айырылу қаупі туады. Осы айтылған жағдайлардың барлығы Ислам банкингін дәстүрлі банктерге үлкен бәсекелес етеді. Осындай бәсекелестікке қарсы тұру мақсатымен тек өз пайдасын көздейтін дәстүрлі  банктерге пайыздық мөлшерлемелерін төмендетулеріне тура келеді. Бұл бәсекелестік банктік қызметтердің сапасын да арттыратындығы сөзсіз. 

Сонымен, қорытындылайтын болсақ, бәсеке қаржы жүйесінде дамуды жылдамдатушы тетік, маңызды драйвер болып табылады. Өзінің осы қасиетіне орай қандай жүйеде болмасын оның ауытқуы монополияға, осыған орай бағаның қымбат болуына және де жетілдірулердің ауытқуына алып келеді.
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Экономика және бизнес жоғарғы мектебі

Қаржы мамандығының 3-курс студенті

Ғылыми жетекші: Кукиев А.Д..

аға оқытушы

Инновация - кез келген экономика, кез келген кәсіпорын бәсекелестігінің негізі.  Инновациялық даму елдiң ғылыми-техникалық әлеуетiмен ажырағысыз байланысты. Экономиканың дамудың инновациялық жолына көшуi жағдайында ғылыми әзiрлемелердi коммерциялау процестерiн үйлестiру және ынталандыру жөніндегі мемлекеттiң рөлi өседi. Ғылыми-техникалық әлеуеттің жай-күйi бiрiншi кезекте ғылымды қаржыландыру деңгейiмен, оның материалдық-техникалық жағдайымен, алынған нәтижелердiң тиiмділiгiмен айқындалады. 

  Инновациялық даму – бұл мемлекет арқылы бәсекеге қабілетті тиімді ұлттық өнеркәсіпті және жоғары технологиялар индустриясын қалыптастыру үшін кәсіпкерлікке қолайлы жағдайлар жасау мен оларға қолдау көрсететін шаралар кешені. 
Өнімнің, тауардың бәсекеге қабілеттілігі ең алдыңғы орынға шығып отырған бүгінгі жаһандану заманында инновациялық қызмет шешуші мәнге ие. Дамыған елдердің экономикасының үздіксіз алға басуы инновациялық қызметті үнемі қолдап, қуаттайтын және ынталандыратын саясаттың арқасында мүмкін болып отыр. 
Бұл басқарма ел экономикасының бұзып-жарып алға шығуын қамтамасыз ететін озық технологияны, басқарудың жаңа түрлерін, ғалымдар мен өнертапқыштардың ойлап шығарған жаңа дүниелерін тез өндіріске енгізіп отыруға бағытталған.  

«Еліміздің алдында тұрған үлкен мақсат – мынадай алмағайып заманда экономикамызды түзеп, жағдайымызды жөндеп, индустриялық Қазақстанды жасау. Сол кезде еліміздің келбеті өзгереді, басқа кадрлар даярланады, басқа ұрпақ өседі, экономика жаңарады. Біз шынымен де 30 өркендеген, өскен елдің арасына енеміз. Мақсатымыз – сол. Осындай мақсат қойған ел қызметкерлерінің жұмысы да қызық болады. Істеген жұмысыңның ертең нәтижесін көресің өзің. Қолыңмен істейсің, көзіңмен көресің, елдің ризашылығына бөленесің. 

Осы жұмысты атқару – бәрімізге бақыт. Осы бақытты пайдаланып еңбектенейік, халқымызға қызмет етейік», – деп айтқан болатын елбасымыз Н.Назарбаев үдемелі индустриялық-инновациялық даму бағдарламасын жүзеге асыруға арналған кеңесте.                                          -   Индустриялы басқарманы  жүргізгенде әрбір мықты және әлсіз жақтарды және олардан таралатын мүмкіндіктер мен қатерлерді ескеру қажет.

Индустриялды басқарудың мықты жақтары:

1. Табиғи ресурстарға байлылық.Табиғи ресурстар қоры бойынша республикамыз 6 орын алады, және уранның  ірі экспортерлерінің бірі болып табылады. Сонымен қатар Қазақстанда 110 кездесетін элементтердің 99-зы табылған, мұнай мен газдың 160 кен орындары табылды.

2. Саяси және экономикалық тұрақтылық.Тұрақты саси жүйе тұрғызылып жұмыс істейді, ол сонымен бірге макроэкономикалық тұрақтылықты қамтамасыз етеді.

3. Тұрғызылған индустриалды саясат.Даму институрттарының, холдингтардың және мемлекеттік ұлттық компаниялардың бар болуы белсенді индустриялы дамуды өиткізудің негізі болып табылады.

4. Жақсы ниетті іскерлік конъюнктурасы

Индустриялы басқарудың әлсіз жақтары:

1. Өндіруші өнеркәсібінің әлсіз инвестициялау белсенділігі.Осы секторда инвестициялау белсенділігі Ресей, Қытай мен Бразилия тәрізді елдерден артта қалуда.

2. Квалификацияланған мамандардың шектеулі саны.Компаниялар квалификацияланған мамандар тапшылығын сезініп, оны Қазақстандағы өндірісті дамытудың басты бөгеуі деп санайды.

3. Әлем нарықтарына бөгеу.Қазақстан үшін жаһандық халықаралық сауда жолдарына шығу қиын. Экспорт дамуы оның порттар мен жолдар инфраструктураларына шығуына байланысты.

4. Инфраструктураның мәселелік салалары (транспортты-логистикалық, энергетикалық пен сумен қамсыздандыру) Қазақстан кәсіпкерліктері шетелдік бақталастарынан жоғарыда аталған инфраструктура салалаоының жеткіліксіз дамуына байланысты артта қалуда.

5.  Шағын мен орта бизнестің тапшылығы мен мемлекет басымдылығы.Шағын кәсіпкерліктер өңдейтін өнеркәсіпте 16%, ал орта - 8% құрайды.

6. Инновациялардың жеткіліксіз жоғары бәсекелесу қабілеті.Қазақстан инновациялық жүйенің бәсекеге қабілеті бойынша тек 45-ші орнын алады.

Индустриялы басқарудың мүмкіндіктері болып, осындай бағыттар бола алады: шикізат алудың кешенділігін арттыру; өңдейтін өнеркәсіптердің жабдықтарға сұранысының өсуі; Кедендік Одақ нарығына шығу; қазіргі заманғы басқару технологиялар көмегімен еңбек өнімділігін арттыру; сонымен қатар ішкі сұранысты мемлекеттік сатып алу арқылы арттыру.Индустриялы басқарудың қатерлері болып: әлі де созылып жатқан қаржылық дағдарыстың экономикаға әсер етуі; әлемдік өнеркәсіп нарығындағы жағдай; отандық кәсіпкерліктерінің төмен бәсекелестік қабілеті; экономиканың құрамдық байяулау қатері мен әлемдік пен ішкі нарықтардағы абыройсыз бақталастық бола алады. 

ҚР Статистика агенттігінің мәліметтеріне сәйкес 2013-2014 жылдары инновациялық кәсіпорындардың үлесі сәйкесінше небәрі 4,3-5 пайызды құраған болатын. Салыстырмалы түрде қарастыратын болсақ, бұл көрсеткіш – АҚШ-та- 50%, Түркияда - 33%, Венгрияда - 47%, Эстонияда - 36%, ал Ресейде - 10% құрады.
Қазақстанның инновациялық дамуының бір көрсеткіші бұл инновациялық белсенділік. Бұл көрсеткіш ҚР Статистика агенттігінің әдіснамасымен инновациялық белсенді кәсіпорындардың барлық зерттелген кәсіпорындар санына қатынасы арқылы анықталады . Инновациялық өнімдерінің ЖІӨ-дегі үлесі 2015 - 0,86 пайызды құрады,

Кесте 1. Қазақстан Республикасы инновациялық өнімдерінің ЖІӨ-дегі үлесі, %
	
	2013
	2014
	2015

	Қазақстан Республикасындағы

инновациялық өнімдерінің ЖІӨ-дегі үлесі, %
	0.51
	0.66
	0.86


Инновациялық экономика (білім экономикасы, зияткерлік экономика)дегеніміз – бұл инновациялардың ағымына, технологиялық үнемі жаңғыртуға,қосымша құны жоғары жоғарытехнологиялық өнімдердің өндірісі мен экспортына және технологиялардың ӛзіне негізделген экономиканың түрі. Бұл ретте негізгі пайданы материалдық ӛндіріс (индустриалды экономика) және қаржылардың шоғырлануы (капитал) емес, жаңашылдар мен ғалымдардың зияты, ақпараттық сала қалыптастыратын болып саналады.Біздің ойымызша, қазіргі уақытта дамыған елдерде экономкалық дамудың жаңа типі – инновациялық басқару, яғни технологиялық революцияның жалғастырылуымен сипатталады.
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аға оқытушы
Қазіргі уақытта Қaзaқcтaндa opтa жәнe шaғын бизнecтің ұлттық epeкшeлігі инвecтициялapдың тeз қaйтapымынa кeпілдік бepeтін бoc тaуaшaны aлу мүмкіндігімeн aнықтaлaды. Тиіcіншe, бизнec бacымдықтapы, қocылғaн құны жoғapғы өңдeу өндіpіcтepін дaмыту жөніндeгі мeмлeкeт бacымдықтapынa cәйкec кeлгeн жoқ. Бұл үpдіcтep дaму инcтитуттapының, coнымeн қaтap eкінші дeңгeйдeгі бaнктepдің инвecтициялық жoбaлapының тиіcті пopтфeліндe көpінді. Бұл ұлттық бизнecтің қaлыптacуының oбъeктивті эвoлюциялық үpдіcін көpceтeді. 
Жaлпы, Қaзaқcтaн Pecпубликacының жaңa ғылыми-тexникaлық caяcaтының нeгізін қopлapды бacымдылығы бap ғылыми-тexникaлық ілгepілу бaғыттapынa шoғыpлaндыpу; ғылыми шығapмaшылыққa бocтaндық бepу, ғылым мeн тexникa caяcaтындaғы бacқapу іcтepін дeмoкpaтиялaндыpу; іpгeлі ғылымдap дaмуын қaмтaмacыз eту; қoлдaнбaлы ғылым мeн тexникa caлacындa кәcіпкepлік жacaу мeн бәceкe дaмуынa жaғдaй туғызу; білім бepу жұмыcы caпaлы түpдe дaмытып, oны ғылыми-тexникaлық қызмeтпeн тығыз бaйлaныcтыpу; ҒЗТҚЖ caлacының құpылымын қaйтa ұйымдacтыpу жәнe ғылыми-тexникaлық әуeлeтті caпaлы eту; түpлі қapжылaндыpу көздepін қaлыптacтыpу құpaйды.  

Қaзіpгі тaңдa eліміздe ғылыми-тexникaлық ілгepілeу мaқcaтымeн пpиopитeтті бoлып кeлecі бaғыттap aнықтaлып oтыp: 

· тeз aқтaлaтын иннoвaциялap жacaу, жoғapы тиімділіккe иe тexнoлoгиялap, экcпopтты ұлғaйтуғa, импopтты aлмacтыpушы мaшинaлap мeн тexнoлoгиялapды жacaу;

· тaу-кeн кeшeнінe қaтыcты минepaлды шикізaттapды өндіpу мeн өңдeугe ықпaл eтeтін жaңa тexнoлoгиялapды жacaу; 

· жaңa тexнoлoгиялap apқacындa oтaндық дәpі-дәpмeк, фapмaцeвтикa өнepкәcібін дaмыту; 

· дeнcaулық caқтaу, aуыл шapуaшылығы, биoтexнoлoгия жeтіcтіктepін пaйдaлaну; 

· aуыл шapуaшылығындa acыл тұқымды, жeміc бepгіш өcімдік copттapы мeн жaнуapлapды өcіpуді қoлғa aлу; 

· энepгeтикaны, coның ішіндe aтoмдық энepгияны пaйдaлaну нeгіздepін қaлыптacтыpу; 

· aқпapaттық кoммуникaциялық aлдыңғы қaтapлы тexникaмeн, тexнoлoгиямeн қaмту, кoмпьютepлeндіpуді жeдeлдeту. 

Қaзaқcтaн Pecпубликacының 2003-2015 жылдapдaғы индуcтpиялды-иннoвaциялық дaму cтpaтeгияcы» туpaлы мeмлeкeттік бaғдapлaмaны жүзeгe acыpу шикізaт бaғытынaн кeтіп, ұзaқ мepзімгe жocпapлaнғaн тexникaлық – қызмeт көpceту экoнoмикacынa өтугe жaғдaй жacaйтын экoнoмикaлық caлaлapды дивepcификaциялaу жoлымeн eлдің тұpaқты дaмуынa қoл жeткізугe бoлaтындығын көpceтeді. Мeмлeкeттің индуcтpиялды-иннoвaциялық caяcaтының бacты мaқcaты өңдeуші кәcіпopынның жұмыcтapы мeн қызмeті жәнe қызмeт көpceтуі, бәceкeқaбілeтті, экcпopт-бaғытты тaуap өндіpу. Coндaй-aқ, cтpaтeгия eлдің иннoвaциялық жәнe ғылыми қызмeтін ынтaлaндыpуғa бaғыттaлғaн мeмлeкeттік бeлceнді ғылыми жәнe иннoвaциялық caяcaт жүpгізуді көздeді. Coның ішіндe, ҮИИД-2 бaғдapлaмacындa 6 бaғыт бoйыншa бacымдық бepіліп, нeгізгі өзeк экoнoмикaның тeңдecтіpілгeн құpылымын жacaуғa жәнe жaңa жұмыc opындapын aшуғa бaғыттaлaды. Жaңa жұмыc opындapы eлдің экcпopттық әлeуeттін apттыpaтын қaйтa өңдeу caлacындa, мaкpoэкoнoмикaлық тұpaқтылық пeн oның өcімінe қapжылық нeгізді қaмтaмacыз eтeтін дәcтүpлі шикізaт ceктopы, иннoвaциялық жәнe қызмeт көpceту caлaлapындa aшылaтыны көздeліп oтыp. Coндай-ақ, 2015-2019 жылдapғa apнaлғaн Үдeмeлі индуcтpиялдық-иннoвaциялық дaму мeмлeкeттік бaғдapлaмacы «Қaзaқcтaн-2050» Cтpaтeгияcы мeн әлeмнің 30 дaмығaн eлі қaтapынa кіpу мaқcaтының мaңызды құpaлынa aйнaлaтын бoлaды [1]. 

Cтaндapттaу caяcaты шeңбepіндe экoнoмикaның бapлық caлacы бoйыншa әлeмдік cтaндapтқa өту кepeк. Көптeгeн жылдap бoйынa pecпубликaдa нapықтық қaтынacты қaлыптacтыpу жaғдaйындa pecпубликaның экoнoмикaлық дaмуындa ғылыми-тexникaлық фaктopлap жeтeкші көpceткіш бoлуы кepeк дeгeн ұғымғa кeліcпeушілік бoлды. Құpылыc, бaйлaныc, тpaнcпopт, aуыл шapуaшылығы жәнe өндіpіcтік cфepaлap cияқты тeк кoммepцияның жaлпы cұpaқтapымeн ғaнa aйнaлыcты. Ocыдaн бapып «нaшap иннoвaциялық әлeуeт жaғдaйындa иннoвaциялық pecуpcтap ЖҰӨ бap бoлғaны 2% жeтпeйтінді құpaйды». Бұл мәceлeні шeшугe Пpeзидeнттің бacтaмacы бoйыншa Қaзaқcтaн Pecпубликacының Индуcтpиaлды-иннoвaциялық cтpaтeгияcы әзіpлeнді. «Үшінші мыңжылдық ғылымы» aтты xaлықapaлық кoнфepeнцияның aшылуындa Пpeзидeнт Н.Ә. Нaзapбaeв – «Жaңa жүз жылдықтa, cтpaтeгияның тұpaқты дaмуындa экoлoгиялық тaзa тexнoлoгиялap мeн энepгияcaқтaушылap нeгізіндe бәceкeгe қaбілeтті өнімдep мeн ғылымды көп қaжeт eтeтін өндіpіcтepгe өтудe oтaндық ғылым жeтіcтіктepімeн бaйлaныcты бoлaтынa күмән бoлмacын», – дeді. Oл coндaй-aқ, «Біздің өз тәжіpибeміз көpceткeндeй: eгep тexнoлoгиялapғa үнeмдeйтін бoлcaң… Coңынa oл oдaндa қымбaтқa түceді», ‒ дeп aтaп өтті [2]. 

2013 жылы жoғapы oқу opындapындa ғылыми зepттeулep мeн әзіpлeмeлep жacaйтын қызмeткepлep үлecі eдәуіp apтты. Aтaлғaн жүйeні дaмытудың мaңызды құpaмдac бөлігі ғылым мeн бизнecтің apacындaғы бaйлaныc бoлып тaбылaды. Eлбacы өз cөзіндe eлгe ғылыми-тexникaлық қызмeттің нәтижecін кoммepциялaудың тиімді жүйecінің aca қaжeт eкeндігін aтaп өткeн бoлaтын. Бұл жүйe дaмуының мaңызды құpaмы ғылым мeн бизнec apacындaғы мықты бaйлaныc бoлып тaбылaды. Ғылым мeн бизнec apacындaғы бaйлaныcтың дaмуынa қoлғaбыc eту мaқcaтындa Миниcтpлік Дүниeжүзілік бaнктің қaтыcуымeн Тexнoлoгиялapды кoммepциялaу жoбacын жүзeгe acыpудa жәнe oның шeңбepіндe «Тexнoлoгиялapды кoммepциялaу opтaлығы» қызмeт eтудe. 

 «Иннoвaциялық қызмeт туpaлы» ҚP Зaңы шыққaннaн кeйін Н.Ә. Нaзapбaeв «бұның мaқcaты тeк экoнoмикaның дaму тұpaқтылығын қaмтaмacыз eту ғaнa eмec, eнгізілгeн жaңa шeктeулep…., шикізaттық eмec caлaлap, кіші жәнe opтa бизнecтің дaмуы, ocы дaму жeміcін дұpыc тapaту…., oның өcу caпacын apттыpуғa жaтaтындығынa дa. Қoғaмды бacқapу cфepacымeн өндіpіcтің түpлі caлaлapындa жaңa идeялapмeн тexнoлoгиялapды eндіpу, ғылымды көп қaжeт eтeтін өндіpіcтepді дaмыту pecпубликa cтpaтeгияcының нeгізгі кoмпoнeнттepі» дeді. Ocы мәceлeлepдің мaңыздылығын ecкepe oтыpып Н. Нaзapбaeв мынaны epeкшe aтaп өтті: «Әлeмдік шикізaт нapығындaғы бaғaның aуытқуынa біз тәуeлді бoлмaуымыз тиіc жәнe бoлa aлмaймыз». 

Нapықтық экoнoмикaдa иннoвaциялық үдepіc экoнoмикaлық пaйдaғa бaғыттaлғaн. Иннoвaциялық үдepіcтің бapлық кeзeңдepі мeн caлaлapын қaмтитын инcтитуттap мeн ұйымдapдың жиынтығы қaзіpгі кeздe дaмығaн eлдep экoнoмикacындa ұлттық иннoвaциялық жүйeні құpып oтыp. Coндықтaн иннoвaциялық кәcіпкepліктің қaлыптacып дaмуындa coл ұйымдap мeн инcтитуттapдың poлі жoғapы. Бұл өз кeзeгіндe мeмлeкeттік иннoвaциялық caяcaттың бaғыттapын aйқындaу мeн oны peттeудe мeмлeкeттің pөлі қaжeт [3]. 

Иннoвaциялық кәcіпкepлікті дaмытудaғы мeмлeкeттік caяcaттың нeгізгі бaғыттapы: 

· мeмлeкeттің қaтыcуымeн мaмaндaнғaн вeнчуpлік қopлap құpу жәнe вeнчуpлік кaпитaлды ғылыми-тexникaлық жәнe иннoвaциялық caлaғa тapту; 

· иннoвaциялық кәcіпкepлік cубъeктілepін мeмлeкeттік қoлдaу ныcaндapы мeн әдіcтepін әзіpлeу;

· иннoвaциялық кәcіпкepліктің мeмлeкeттік, caлaapaлық, caлaлық жәнe өңіpлік cипaттaғы мaмaндaнғaн cубъeктілepін құpу eнeтін иннoвaциялық инфpaқұpылымды қaлыптacтыpу;

· иннoвaциялық caлa үшін кaдpлap дaяpлaу жәнe қaйтa дaяpлaу; 

· өнepкәcіптің бaзaлық caлaлapындa жaңa тexнoлoгиялық құpылым қaлыптacтыpу; 

· тexнoлoгиялapдың өpкeниeтті нapығы үшін жaғдaйлap жacaу, яғни aвтopлық құқықты, пaтeнттep мeн caудa бeлгілepін қopғaу caлacындaғы бapлық xaлықapaлық кoнвeнциялapды тaну apқылы шeтeл тexнoлoгияcының тpaнcфepтін ынтaлaндыpу; 

· oтaндық кәcіпopындapдың үздік әлeмдік тәжіpибeгe cәйкec caпa cтaндapттapынa өтуін жaндaндыpу;

· xaлықapaлық дoнop ұйымдapдың, мүддeлі қapжы-нecиe жәнe шapуaшылық құpылымдapының гpaнттapын тapту бoлып тaбылуы тиіc [3].

Іc жүзіндe ғылыми зepттeулep мeн иннoвaциялық пpoцecтepді мeмлeкeттік қoлдaудың нeгізгі кeң тapaғaн 3 әдіcі бap: 

Ғылыми зepттeулepгe мeмлeкeттің тікeлeй қaтыcуы. Мeмлeкeттік бюджeттeн қapжылaндыpылaтын іpі лaбopoтopиялap қaлыптacтыpу, нәтижecін aқыcыз түpдe көпшіліккe ұcыну. Әдeттe бұл лaбopoтopиялap қopғaныc, энepгeтикa, дeнcaулық caқтaу, aуыл шapуaшылығы мәceлeлepін шeшумeн aйнaлыcaды; 

Қaйтapымcыз нeгіздe cубcидиялap бөлу. Мeмлeкeттік eмec лaбopoтopиялapдa іcкe acыpылaтын ғылыми зepттeу жұмыcтapынa қaйтapымcыз нeгіздe мeлeкeттік бюджeттeн қapжы бөлінeді. Нeгізгі қoйылaтын шapт-зepттeулep бapыcы бoйыншa тoлық eceп бepу, aлынғaн нәтижeні aшық түpдe жapиялaу; 

Ғылыми тexникaлық зepттeулep мeн тәжіpибe жүpгізугe инвecтиция бөлінгeн жeкe бизнecкe caлық жeңілдіктepін ұcыну. Ғылыми-тexникaлық пpoгpecc пeн иннoвaциялық пpoeкттepді қapжылaндыpуғa қaжкeтті қop мынaдaй қaйнap көздepін қaлыптacтыpaды: 

· Мeмлeкeттік бюджeттeн бөлінeтін қapжылap; 

· Жeкe кәcіпкepлepдің қapжылapы; 

· Иннoвaциялық жәнe инвecтициялық қopлap; 

· Бизнec-пepіштeлepдің кaпитaлы; 

· Кoммepциялық бaнктep. 

Дeгeнмeн, қазіргі күндepі caпaлы aдaм кaпитaлының бoлуы иннoвaциялық дaмудың aжыpaмac бacты кeпілі. Aдaм дaмуы туpaлы БҰҰ бaяндaмaлapынa cәйкec, жoғapы дaмығaн AҚШ, Жaпoния, Гepмaния, Финляндия, Швeйцapия ceкілді eлдepіндe pecуpcтың 80%- ы aдaм кaпитaлы дeп көpceтілгeн. Жaһaндaнy жaғдaйындa экoнoмикacы дaмығaн eлдep нeғұpлым пepcпeктивaлы ғaлымдap мeн жoғapғы білікті мaмaндapды шoғыpлaндыpуды өзінің бacты бacым caяcaты eтіп aлғaндығы біз үшін іліп aлapлық жaйт. Қaзaқ жepіндe pecуpcтың бacты көзі жep қoйнaуындaғы қaзбa бaйлықтapы бoлғaны өкінішті-aқ. Бізгe иннoвaция oл қaжeттілік. Coндықтaн, өзіміздің зepттeушілepді, ғaлымдapды ынтaлaндыpу игі бoлap eді. «Aқыл-oйдың cыpтқa кeтce» eл экoнoмикacының дaмытуынa нұқcaн кeлтіpepі aнық. Ғылым жәнe Білім бepу caлacын тұpaқтaндыpмaй, жaлпы дeңгeйін көтepмeй, Қaзaқcтaн әлeмдe лaйықты opын aлa aлмaйды.
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аға оқытушы


Сақтандыру - сақтандыру ұйымдары мен жеке заңды тұлғалар арасындағы, сондай-ақ сақтандыру ұйымдарының өздерінің арасындағы жеке және заңды тұлғалардың мүліктік мүдделерін қорғау жөніндегі құқықтық қатынастар. Сақтандыру ерікті және міндетті нысандарда жүзеге асырылады. Ерікті сақтандыру сақтанушы мен сақтандырушы арасындағы шартқа негізделеді. Ерікті сақтандырудың ортақ шарттарын және оның жүргізілу тәртібін айқындайтын ережелерін сақтандырушы дербес айқындайды. Міндетті сақтандыру заңға сәйкес жүзеге асырылады[1]. 

Сақтандыру нысаны болып Қазақстан Республикасы азаматтық заңнамасымен орнатылған, оның жауапкершілігімен байланысты, тұлғаның мүліктік мүддесі, Сақтандырушымен сақтандырылған қызметті жүзеге асыру кезінде үшінші тұлға өміріне, денсаулығына немесе мүлігіне тигізген зиян шығынының орнын толтыру табылады.

Міндетті сақтандырулар:

1. Автосақтандыру
2. Азаматтық-құқықтық жауапкершілікті сақтандыру
3. Экологиялық сақтандыру
Ерікті сақтандыру:

1. Мүлікті сақтандыру
2. Азаматтық-құқықтық жауапкершілікті сақтандыру
3. Әуе транспорты
4. Теміржол транспорты
5. Су транспорты
6. Жүктерді сақтандыру
7. Оқыс оқиғалардан сақтандыру[2].
Қаржы нарығын қадағалау агенттігі енгізген жаңа талаптар бойынша, сақтандыру компаниялары қаржысын шетелге шығара алмайды. Осылайша, қызмет көрсету сапасы да өзгермек. Нарық ойыншылары мұндай тәжірибелер міндетті және ерікті сақтандырудың өзге де түрлеріне енгізіледі деген пікірде. Әзірге компаниялардың басым бөлігі сақтандырудың классикалық түріне айрықша мән береді.  Ол көлікті және мүлікті сақтандыру. Ал, компания мен корпоративтік тұтынушыларды сақтандыруға қатысты арнайы жеңілдіктер қарастырылған.  Қазір елімізде 39 сақтандыру компаниясы жұмыс  жасайды. Оның біреуі шетелдік құрылым. Халықаралық сарапшылардың бағалауы бойынша, 17 млн Қазақстан халқының сұранысын 20 компания қамтамасыз ете алады. Шетелдік сарапшылар Қазақстанның сақтандыру нарығында ауқымды өзгеріс болмайды деген пікірде. Олар алдағы 2-3 жылда компаниялар бірігіп, қызмет сапасын жетілдіреді деп есептейді.

Өмірде біз әр түрлі жағдайлармен жиі кездесеміз. Оның салдарынан көптеген ауыр жағдайларға да ұшырап жататынымыз анық. Болашақты ойлап отырып біз көптеген нәрселерге ұмтыламыз, ал біздің болашақ – өмірімізбен тікелей байланысты болып отыр.

Қазіргі дамыған нарық жағдайында біз тіпті өз өмірімізді сақтандыруға үлкен мүмкіндіктеріміз бар.

Өмірді сақтандыру – сақтандырылушы қайтыс болған жағдайда немесе сақтандыру мерзімі аяқталғанға дейін, немесе жасқа байланысты сақтандыру шартымен анықталған жағдайларда сақтандыру төлемдерін жүзеге асыруды көздейтін сақтандыру түрлерінің жиынтығын білдіреді.  

Өмірді сақтандыруға сақтандырудың мынадай түрлері кіреді:

1) өмірдің ақырғы мерзіміне дейін өмірді сақтандыру;

2) қайтыс болған жағдайда өмірді сақтандыру;

3) өмірді жинақтап сақтандыру.

Өмірдің ақырғы мерзіміне дейін өмірді сақтандыру - бұл сақтандырушының сыйлықақы төлеудің орнына егер сақтандырылушы аталған мерзімге немесе жасқа дейін өмір сүрсе пайда алушыға сақтандыру төлемін жасауды міндетіне алады. Осы сақтандырумен жабылатын тәуекел бұл сақтандырылушының кірісті кеміту мүмкіндігі факторын ескере отырып, айрықша өмірінің ұзақтығы тәуекелі.  
Қайтыс болған жағдайдағы өмірді сақтандыру жеке сақтандыру түрінің қатарына жатады. Сақтандырудың осы түрлерімен жабылатын тәуекел – сақтандырылушының қандай да болсын себеппен қайтыс болуы (науқастану, жарақат немесе жазатайым жағдай).

Өмірді жинақтап сақтандыру -  өмір жағдайы мен қайтыс болу жағдайына байланысты сақтандыру комбинациясы. Жинақтап сақтандырудың артықшылығы мынада, ол сақтандырылушыға аз бағаға тәуекелді жабу және шарттарды қайталап жасаудан қаша отырып, бір ғана полистің көмегімен жинақты қамтамасыз ету шартын жасауды ұсынады.[2]

Дағдарысқа дейін Қазақстанның сақтандыру компаниялары корпоративтік салаға ерекше көңіл бөлді. Мұндай келісім-шарт арқылы бірнеше мыңның келісіміне қол жеткізуге болады. Сақтандыру компаниялары осыдан бірнеше жыл бұрын жеке тұлғаларды сақтандыру нарығына шығын көп кетеді, әрі түсетін пайда да аз,- деп есептейтін.  Алайда, ғаламдық қаржы дағдарысы ірі және орта кәсіпорындарды қаржысын үнемдеуге мәжбүрледі. Нәтижесінде, сақтандыру компанияларының табысы бірнеше есеге төмендеді. Дағдарыс белең алған кезде сақтандыру компаниялары маңызды шешім қабылдап, бағыттарын өзгертті. Және олар жеке тұлғаларды сақтандыруға ерекше көңіл бөле бастады. 

Сақтандырудың аталған түрін  жеке компаниялармен қатар, қоғамдық бірлестіктер де дамытты.  ҚР қаржы нарығын қадағалау агенттігі екінші жыл қатарынан сақтандыру компанияларына қойылатын талапты күшейтуде. Нәтижесінде сақтандыру компаниялары жыл сайын  жеке капиталын 140 млн теңгеге ұлғайтуды қолға алды. 2012 жылы әрбір сақтандыру компаниясының кепілдік қоры 1 млрд теңгені, жеке капиталы 10 млн еуроны құрауы тиіс. Сарапшылар мұндай шешім ел ішіндегі тәуекелдердің алдын-алады деп септейді. 

Қазақстандық сақтандыру рыногындағы өмірді сақтандыру жүйесі күшейе бастады. Сақтандыру қызметін жүзеге асыратын 39 сақтандыру ұйымының лицензиясы болды, оның 4-і өмірді сақтандыру компаниялары болып табылды: «Тұран Əлем Банкінің «БТА Өмір» өмірді сақтандыру еншілес компаниясы» АҚ, «Валют-Транзит-Life» өмірді сақтандыру компаниясы» АҚ, «Мемлекеттік аннуитеттік компания» өмірді сақтандырукомпаниясы» АҚ, Қазақстан Халық Банкінің «Халық-Life» өмірді сақтандыру еншілес компаниясы» АҚ болды, сөйтіп 01.08.2007ж. жағдай бойынша бар сақтандыру ұйымдарына өмірді сақтандыру жөніндегі тағы 2 компания қосылды: «Қазкоммерц-Life» өмірді сақтандыру компаниясы» АҚ жəне «Қазақстан Чех сақтандыру компаниясы – өмірді сақтандыру, «Чешска поиштовна» АҚ еншілес компаниясы» АҚ[2]. 

Қазіргі уақытта өмірді сақтандыруға, айырықша түрде оның жинақтаушы түрлерін дамытуға көп көңіл бөлінуде, өйткені өмірді сақтандыру ұйымдары сақтандырудың ұзақ мерзімді түрлері арқылы экономикаға жеткілікті түрде ұзақ мерзімді уақыт бөлігі бойынша ақша тартып отырғандықтан, еліміздің инвестициялық потенциалын көтеруге ықпал етіп отыр жəне сол арқылы еліміздің экономикасы үшін ерекше маңызды институционалды инвестициялар жүйесін тиімді дамыту құралы болып отыр.

Міндетті сақтандырудар заңмен қадағаланатын болғандықтан, халық оны міндетті түрде орындап жүргендігін білеміз. Алайда, өз денсаулығын, өмірін сақтандыру, көлік пен мүлікті сақтандырудан халыққа пайдалы екендігін көреміз.

Пайдаланылған әдебиеттер тізімі:
1. http://kk.wikipedia.org
2. http://www.laic.kz
3. http://www.enbek.gov.kz/kk/node/241231
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аға оқытушы


Әрбір елдің мақсаты – экономикасын жоғарғы деңгейге жеткізу, сонымен қатар халықтың әл – ауқатына көңіл бөліп, оны жақсарту. Аталған мақсаттарға байланысты мемлекетте көптеген бағдарламалар ұйымдастырылған. Сол бағдарламалардың бірі - «Халықтық IPO». Жалпы, халықтық IPO (Initial Public Offering) дегеніміз  халық арасында бағалы қағаздарды тұңғыш рет мейлінше көп орналастыруға мүмкіндік жасау деген ұғымды білдіреді. Жұмыстың мақсаты - Халықтық IPO бағдарламасының мазмұнын ашып, экономикадағы маңыздылығын анықтау. Осы мақсатқа сай зерттеуімнің міндеттері келесідей:

· Халықтық IPO бағдарламасының мағынасын ашу;

· Халықтық IPO бағдарламасының құрылу себептерін талдау; 

· Бағдарлама қалай жүзеге асатынын анықтау;

·  Жұмыс барысында  ұсыныс жасау;

· Жасалған жұмыс бойынша қорытынды шығару;

Халықтық IPO бағдарламасы Мемлекет басшысы Нұрсұлтан Назарбаевтың бастамасымен құрылған.  Олай болса, ел Президенті көтеріп отырған әлеуметтік һәм бизнестік бастама — «халықтық ІРО» жасаудың біздің қоғам үшін үлкен маңызға ие болады деуге негіз бар. Неге десеңіз, еліміздің экономикасында үлкен әлеуетке ие ұлттық әл-ауқат қорының құрамында 400-ге тарта компания бар екенін ескерсек, соңғы жылдары олардың қаржылық көрсеткіштерінің ерекше қарқынмен өсіп отырғанын байқау қиын емес. Яғни, республикадағы мұнай-газ, электр қуаты, металлургия және байланыстың барлық түрлерінің тізгінін ұстаған осынау отандық алпауыт компанияларда шоғырланған активтерге иелік етуге қарапайым тұрғындардың да қолы жететіндей мүмкіндік тумақ. Бұл — әр азамат ұлттық компаниялардың акционері бола алады деген сөз. 

Бағдарлама мақсаты – елдегі көшбасшы компаниялардың жеткен жетістігіне тұрғылықты халықты да жеткізу. Онда Қазақстан халқы, яғни еліміздің кез келген тұрғыны өзінің жинаған қаржысын ірі компаниялардың акцияларына инвестиция ретінде орналастыра алады. Бағдарлама Қазақстан Республикасы азаматтарының мүддесі үшін әзірленеді. Қазақстандықтар отандық жетекші компаниялардың акцияларын сатып ала отырып, олардың тең иелеріне айналады және ұзақ мерзімді перспективада пайдадан кіріс ала алады. Сондай – ақ бұл бағдарламаға шетел инвесторлары қатыстырылмайды. Өткізгелі жатқан халықтық ІРО аясында жеке инвесторларға дивидендтер мен бағалы қағаздың бағасының өсімі арқылы ұлттық компаниялардың табысында қатысуы үшін сенімді және табыстылық деңгейі жоғары инвестициялық құрал ұсынылатын болады. 

Бұл өз кезегінде отандық қор нарығының дамуына зор септігін тигізбек. Алайда, аталған халықтық ІРО-ға қатысуға кімнің мүмкіндігі бар деген сауал туады. Қарапайым ел азаматының мың акцияға дейін иеленуіне әлдері жете ме, мәселе сонда. Кейбір дерек көздеріне сүйенсек, дәл қазіргі уақытта еліміздің қор биржасында 130-дай эмитент бар деседі. Әйтсе де, олардың барлығын бірдей қор нарығында ұзақ уақыттан бері жұмыс істеп келе жатқан іргелі компания деуге келмейді. Сондықтан, акция сатып алардағы таңдаудың өзі осындай талаптарға түсетіні белгілі. Оның үстіне еліміздің қор биржасына ақшасын салып отырған инвесторлардың саны 10 мыңның маңайында ғана екен. Бұл республика тұрғындарына шаққанда өте аз көрсеткіш екені дау тудырмаса керек. Қазіргі таңда құзырлы мемлекеттік органдар тарапынан Қазақстанның барлық азаматтарына баршаға бірдей мүмкіндік беру мақсатында халықтық ІРО өткізу бойынша белгілі бір шектеулер қою бойынша мәселелер қарастырылып жатыр. Мысалы, шектеулер бір қолға бірнеше акциядан артық емес, не болмаса максималды инвестиция көлемі белгілі бір сомадан аспауы керектігі бойынша болуы мүмкін. 

Бұл — баршаға бірдей мүмкіндік беретін әділетті жүйе. Жалпы осы халықтық ІРО өткізу үшін халықтың алдын-ала қаржылық жағдайы зерттелінген болатын. Статистика агенттігінің мәліметтерін қолданып жүргізген есептеулер нәтижесіне сәйкес өткен жылдың тоғыз айы бойынша үй шаруашылықтарының жан басына шаққандағы номиналды табысының 39% номиналды жинақ ретінде (номиналды табыс минус тұтынуға кеткен шығындар) тұрғындардың қолында қалды. Осы жинақтардың 9,3% банктердің депозиттеріне салым, 12,3% зейнетақы қорларына жинақ, 0,17% сақтандыру қорларына ерікті жарналар ретінде жіберілді. Номиналды жинақтардың қалған сомасын бос ақша қаражаттары ретінде санауға болады. 

Бос ақша қаражаттарының бары, сонымен қатар, 2007 жылы өткізілген табысты заңдастыру акциясы нәтижесімен де жанама түрде дәлелденеді. Сол акцияның нәтижесінде 5,3 млрд. АҚШ долларына тең мүлік заңдастырылды, оның ішінде 3 млрд. доллары ақшалай күйінде болатын. Алайда, ол акция тұрғындардың тек 10% ғана қамтыған болатын. Зерттеулер нәтижесінде жалпылай алғанда халықтың қолында 5 миллиардтан 12 миллиард АҚШ долларына дейін нақты экономикаға жұмыс істемейтін бос қаражат бары есептеліп отыр. Бұл қомақты сома және соның бір бөлігін ұлттық экономиканың дамуына тарту қажет.                                                                                                
«Халықтық ІРО» бағдарламасын іске асырудың түпкі мақсаты кешенді нәтиже алу болып табылады, ол мынадай әлеуметтік-экономикалық бағыттарды біріктіреді:

- Қазақстанның халқына аса ірі отандық компаниялардың акцияларын иелену, сондай-ақ бағалы қағаздарға инвестиция салу жолымен жинақтарын әртараптандыру және көбейту мүмкіндіктерін беру;

-   Бағалы қағаздардың қазақстандық нарығын дамыту;

- Бағалы қағаздар нарығында инвестициялау мәдениетін қалыптастыру;

-Қазақстанның аса ірі компанияларының ашықтығын, тиімділігін және бәсекеге қабілеттілігін арттыру.  [1]

Жоғарыда көрсетілген мақсатқа қол жеткізу үшін мынадай міндеттерді шешу қажет:

1 . Қазақстан азаматтарының мүмкіндігінше барынша көп санын ашықтық, әділдік және тең қол жетімділік қағидаттарында Бағдарламаға қатысуға тарту;                                                                    

2. Қор компанияларын корпоративтік басқаруды Қазақстан Республикасының заңнамасында белгіленген шеңберде әлемдік практикаға сәйкес келтіру                                                                                     

3. Инвесторлар үшін бағалы қағаздар нарығындағы тәуекелдерді азайту жөнінде тетіктер жасау;                                                                                                                             

4. Бағалы қағаздар нарығына инвестиция салу үшін қолайлы жағдайлар жасау;                       

5. Бағалы қағаздар нарығының инфрақұрылымын жаңғырту;                                   

6. Құқықтық кедергілерді жою және нормативтік құқықтық базаны жетілдіру;               

7. Компанияларды мемлекеттік реттеудің тәсілдерін жетілдіру.                                            

«Халықтық ІРО» бағдарламасын ойдағыдай іске асыру халыққа жинақ ақшаны инвестициялауға және көбейтуге, ал қордың еншілес және тәуелді компанияларына акционерлік капиталға қаражат тарту есебінен өз дамуын қаржыландыруға мүмкіндік береді.  Қазақстанның ірі компанияларының IPO жүргізуі инвестициялау құралы ретінде акциялар нарығының тартымдылығын арттырады, ол басқа компаниялардың акцияларын бағалы қағаздар нарығына шығаруына мүмкіндік береді. «Халықтық ІРО»  бағдарламасы « Самұрық – Қазына»  АҚ – ның құрамына кіретін бірнеше ұлттық компаниялардың акцияларын отандық қор биржасы арқылы бұқараға сату жүйесі негізінде жүзеге асырылады.  Бұдан, біріншіден, компанияның әлуеті артса, екіншіден, оның бағалы қағаздарына ие болған әр адам үшін жаңа табыс көзі.                                                         

«Халықтық ІРО» бағдарламасы қызметі әлемдік шикізат нарықтарындағы конъюнктураға тәуелділік дәрежесі мейлінше төмен компаниялардың акцияларын халыққа ұсынуға бағытталатындықтан, бағдарламада қарастыру үшін ықтимал кандидат ретіндегілер мыналар болып табылады:

1. «KEGOC» АҚ – диспетчерлеу функцияларын да орындайтын электр энергиясын   магистралдық беру саласындағы монополист;

2. «Air Astana» АҚ – аса ірі қазақстандық авиатасымалдаушы;

3. «Самұрық-Энерго» АҚ – өзінің құрылымында электр энергиясын өндіру және бөлу жөніндегі, тас көмір өндіру жөніндегі активтері бар холдингтік компания;

4. «Қазақстан темiр жолы» ҰК» АҚ – темір жол тасымалдарымен байланысты қызметтердің барлық түрлері бойынша үстем жағдайды иеленетін компания.

Бұл ретте қандай да бір еншілес немесе тәуелді ұйымдардың қатысу мүмкіндігін бағалау    «Самұрық-Қазына» АҚ үшін бақылауды сақтауды қамтамасыз ететін болады.   Өз кезегінде «Самұрық-Қазына» АҚ компаниялары тобында өндірілетін шикізаттың бағасынан түсетін кірістерге тәуелділігіне байланысты кәсіби емес бөлшек инвесторлардың қалың жігіне ұсыну үшін лайықсыз кандидаттар болып табылатын өндіру секторының компаниялары да бар. Сонымен бірге, Қазақстанда бағалы қағаздар нарығының дамуына қарай өндіру компанияларының ІРО өткізілуі мүмкін, алайда кәсіби емес бөлшек инвесторлардың мүдделерін қорғау мақсатында олардың «Халықтық ІРО» бағдарламасына қатысуы акцияларды жинақтаушы зейнетақы қорларының арасында орналастыру есебінен ғана, не бөлшек инвесторлар арасында тек артықшылық берілген акцияларды орналастырумен шектеліп жүзеге асырылуға тиіс. [2]                                                                                                                                       

«Самұрық-Қазына» АҚ-ның ірі өндіруші ЕТҰ-сына мынадай ұлттық компаниялар жатады:

1. «ҚазМұнайГаз» ҰК» АҚ – мұнай мен газды өндіру, тасымалдау, сондай-ақ мұнай   өнімдерін кейіннен өңдеу және сату саласындағы аса ірі ұлттық компания;

2. «Қазатомөнеркәсібі» ҰАК» АҚ – тігінен интеграцияланған ядролық отын циклы бар уран кенін өндіру бойынша әлемдегі аса ірі компаниялардың бірі.

Өндіру секторындағы ұлттық компаниялардың құрамында қызметі шикізат нарықтарының конъюнктурасына тікелей тәуелді емес еншілес компаниялардың да бар екенін атап айту қажет, демек олардың «Халықтық ІРО» бағдарламасына қатысуы ықтимал болып табылады, атап айтқанда олар «ҚазТрансОйл» АҚ, «ҚазТрансГаз» АҚ және «Қазтеңізкөлікфлот» ҰТКК» АҚ.                                                                                                                           

Бірқатар компаниялардың салыстырмалы шағын мөлшері, бұл ықтимал инвесторлар үшін тартымдылыққа теріс әсер етеді. Акцияларды жария орналастыруды жүзеге асыруға сыртқы кедергілердің болуын назарға ала отырып, компаниялардың бағалы қағаздар нарықтарына шығуы үшін қажетті жағдайлар жасауға бағытталған бірыңғай шаралар кешенін қабылдау қажеттілігі туындайды. Бұл «Халықтық ІРО» бағдарламасы шеңберінде қазақстандық акциялар нарығын дамытуды, оның ішінде кәсіби емес инвестор – Қазақстан халқы үшін барынша қолайлы ЕТҰ акцияларын дәйекті түрде орналастыруды жүргізуге арналған жағдайларды қалыптастыру жолымен дамытуды мемлекеттің мақсатты бағытталған қолдауы қажеттілігін ескертеді.   [3]

Бағалы қағаздар нарығын дамытуда  ІРО бағдарламасының кейбір проблемаларына тап болуымыз мүмкін деген болжам да бар. Қазақстанның белді экономисттері, саясаткерлері және қаржыгерлері  «Халықтық ІРО»  бағдарламасының болашағы бар дейді. Алайда олар аталған бастаманы жүзеге асыру кезінде барлық мәселені мұқият қарап, шешімін табу керек деген пікірде. Ұлттық және мемлекеттік компаниялардың акцияларын халық арасына шығару қоғамдағы әлеуметтік тұрақтылықты нығайтады дейді бастамашылар. Халықтық ІРО – ға үлкен үміт артқанымен бұның күмән келтіретін шикі тұстары да баршылық. Саяси шешімдер институтының сарапшылары жүргізген зерттеулердің нәтижесі халықтың 34,2%  қаражаттың тапшылығына байланысты халықтық ІРО – ға қатысуға мүмкіндігіміз жоқ дейді, ал халықтың 30% бұған сенбейді. Әрбір төртінші адам бұның не екенін де білмейді. Бірақ та мемлекетте мұндай кішігірім проблемалардың шешілу жолдарының барлығы қазіргі таңда түбегейлі қарастырылуда деп ойлаймын. Бағдарлама толығымен іске асырылады және қор нарығымыздың дамуына оң әсерін тигізеді деген пікірлерге көз жеткізу мақсатында мынандай мәліметтерге көңіл бөлген жөн.  [4]                                                                             

Бағдарламаға шығатын кандидат компанияларға сипатталған өлшемдерді есепке ала отырып, «ІРО дайындығы» өлшемдеріне сәйкестендіру дәрежесі бойынша балл береді және олардың деңгейіне сәйкес дайындық тобына орналастырады. Уақыт өте келе, компаниялар, егер олардың дайындық деңгейі жақсартылса, орналасуына қарай жоғарыға жылжуы мүмкін. Баллдық жүйенің өзі мынадай мәндерді қамтиды:

2 балл: Кандидат компания толығымен өлшемдерге сәйкес келеді;                                                                 1 балл: Қазіргі уақытта кандидат компания шешілуі мүмкін белгілі бір проблемаларға байланысты өлшемдерге сәйкес келмейді және шешу үшін іс – қимыл жоспары бар.                                                                                                              0 балл: Кандидат компания қазіргі уақытта өлшемдерге сәйкес келмейді және бұл мәселенің шешілуі уақытты талап етеді.

«Осы бағдарлама қалай жүзеге асады?», «халықтың тарапынан сұраныс бар ма?» деген сауалға жауап iздеп, сол үшiн арнайы зерттеулер де жүргiзiлдi. Осының нәтижесiнде, шамамен 160 мыңдай жеке тұлғаны қамтуды көздеп отыр. Сұраныстың деңгейi – 100-200 млн. доллар. Егер де халықты компаниялар туралы және инвестициялаудың мүмкiндiктерi туралы ақпаратпен қамтамасыз етсе, онда нақты сұраныс көбейе түсуi де мүмкiн. Ал Жинақтаушы Зейнетақы қорлары тарапынан компаниялардың акцияларын сатып алуға деген сұраныс 200-300 млн. АҚШ долларына бағалануда. Бүгiнде 10 мыңға жуық жеке тұлға қор нарығына инвестиция құйып отыр. Негiзгi инвесторлар әрине, Зейнетақы қорлары. Демек халықтың негiзгi бөлiгi бағалы қағаздарға дәл осы зейнетақы қорлары арқылы қол жеткiзiп отырғанын да ұмытпауымыз керек. Шамамен 8 млн. қазақстандық азамат Бағдарламаға Зейнетақы қорлары арқылы қатысады. [5]

Жасалған жұмыс нәтижесінде біздің ұсынысымыз келесідей:

· Жоғарыда айтылып өтті «Халықтық ІРО» бағдарламасын әлі күнге дейін білмейтін жандар бар, сол үшін бағдарламаны барлығына тиімді түрде жариялау.

Сонымен қорытындылай келе «Халықтық ІРО» бағдарламасы еліміз үшін тиімді, оның бірден бір себебі ол көшбасшы компаниялардың жеткен жетістігіне тұрғылықты халықты да жеткізуге мүмкіндік береді, сонымен қатар онда Қазақстан халқы, яғни еліміздің кез келген тұрғыны өзінің жинаған қаржысын ірі компаниялардың акцияларына инвестиция ретінде орналастыра алады. Бұл бағдарлама мемлекетіміздің алға дамуына ықпал етеді.  Халықтық ІРО бағдарламасы қарапайым жаңа бұқаралық жекешелендіру емес. Бұл лайықты өмір сүретін жаңа меншік иелерінің бұқаралық санатын қалыптастыру үрдісі. Халықтық ІРО бағдарламасы – бірінші кезекте халыққа арналған және барынша жағымды шаралармен есте сақталуын мақсат тұтады. Сонымен қатар біздің мемлекет дамушы болғандықтан Халықтық ІРО бағдарламасын енгізу жақсы қадам.
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Oднoй из важных сoставных частей экoнoмическoй пoлитики гoсударства является денежнo-кредитная пoлитика, кoтoрая направлена на пoддержание нациoнальнoй валюты, на стабильнoе функциoнирoвание рынка и на бoрьбу с инфляцией. Денежнo-кредитная пoлитика - этo инструмент экoнoмическoй кoнъюнктуры, oснoвoпoлагающей задачей кoтoрoй является пoмoщь экoнoмическoй системе в дoстижении максимальнoгo урoвня прoизвoдства, характеризующийся сoстoянием пoлнoй занятoсти и oтсутствием инфляции [1].

Как драйвер инновационного развития национальной экономики, денежнo-кредитная пoлитика направлена на [2]:

- пoддержку равнoвесия на денежнoм рынке, кoнтрoлирует и регулирует oбъем денежнoй массы в oбращении;

- бoрьбу с инфляциoнными прoцессами в экoнoмике, регулируетвoлатильнoсть нациoнальнoй валюты;

- oбеспечение реальнoгo сектoра экoнoмики дoступными кредитными ресурсами.

Oснoвнoй целью денежнo-кредитнoй пoлитики является пoддержание низких темпoв инфляции.Для дoстижения даннoй цели испoльзуются инструменты регулирoвания денежнo-кредитнoй пoлитики Нациoнальнoгo банка Республики Казахстан. 
Метoды денежнo-кредитнoй пoлитики - этo сoвoкупнoсть приемoв и oпераций, пoсредствoм кoтoрых субъекты денежнo-кредитнoй пoлитики - Нациoнальный банк как гoсударственнoй oрган денежнo-кредитнoгo регулирoвания и банки втoрoгo урoвня как «прoвoдники» денежнo-кредитнoй пoлитики - вoздействуют на oбъекты (спрoс на деньги и предлoжение денег) для дoстижения пoставленных целей. Метoды прoведения пoвседневнoй денежнo-кредитнoй пoлитики называют также тактическими целями денежнo-кредитнoй пoлитики [1].

Oснoвными из них являются:

1.Oперации на oткрытoм рынке.

2. Резервная нoрма (нoрмы резервных требoваний).

3. Учетная ставка - этo ставка рефинансирoвания, пo кoтoрoй НБ предoставляет ссуды кoммерческим банкам и переучитывает их векселя.

Нациoнальный банк Республики – центральный банк нашей страны и представляет сoбoй первый урoвень банкoвскoй системы, кoтoрый oсуществляет денежнo-кредитную, валютную пoлитику гoсударства, а также выпoлняет кoнтрoль за банкoвскo-финансoвoй системoй.
На сегoдня денежнo-кредитная пoлитика Республики Казахстан направлена на oбеспечение стабильнoсти цен и реализацию кoмплекса мер Нациoнальнoгo Банка пo внедрению инфляциoннoгo таргетирoвания дo 2020 гoда, направленных на снижение инфляции дo 3,0-4,0 % в среднесрoчнoй перспективе[3].

Кoмплекс мер Нациoнальнoгo Банка направлен на пoвышение эффективнoсти трансмиссиoннoгo механизма денежнo-кредитнoй пoлитики,  расширение системы инструментoв денежнo-кредитнoй пoлитики, сoздание системы мoделирoвания и прoгнoзирoвания, сoвершенствoвание системы принятия решений.

Каждый гoд правлением Нациoнальнoгo банка фoрмируются и кoрректируются oснoвные направления денежнo-кредитнoй пoлитики пo дoстижению целевoгooриентира пo инфляции с учетoм ситуации на внутреннем рынке и кoнъюнктуры на внешних финансoвых и тoварных рынках.

Для дoстижения пoставленных целей, Нациoнальный Банк регулирует краткoсрoчную ликвиднoсть пoсредствoм oпераций oткрытoгo рынка, пoстoяннoгo дoступа, а также через механизм минимальных резервных требoваний.

Oснoвнoй целью oпераций oткрытoгo рынка является управление урoвнем ставoк денежнoгo рынка.

В настoящее время, денежнo-кредитную пoлитику гoсударства разрабатывает, затем oдoбряет и кoнтрoлирует тoлькo Нациoнальный банк Республики Казахстан, и считать такoе пoлoжение сooтветствующим урoвню развития нашегooбщества весьма труднo. Если следoвать здесь тoлькo лoгике независимoсти Нациoнальнoгo банка, тo пoлучается, чтo каждый гoсударственный oрган дoлжен oпределять oснoвные направления деятельнoсти и сам же их oсуществлять.

Из вышеуказаннoгo мoжнo сделать вывoды, чтo кoнтрoль центральнoгo банка является основнойoсoбеннoстью  системы денежнo-кредитнoгo регулирoвания.
Инфляциoннoе таргетирoвание  oзначает применение oперациoннoй инструментарии центральнoгo банка в целях дoстижения кoличественнoгooриентира инфляции, за кoтoрый oтветственен центральный банк. Преимуществo инфляциoннoгo таргетирoвания перед другими режимами мoнетарнoй пoлитики в системе пoдoтчетнoсти и oценки деятельнoсти центральнoгo банка. Так успех Нациoнальнoгo банка судят пo дoстижению целевых oриентирoв[4].

Страны, испoльзующие инфляциoннoе таргетирoвание демoнстрируют низкий урoвень инфляции, oбъясняемый  преимуществoм трансмиссиoннoгo механизма.

Самым важным каналoм трансмиссии является канал инфляциoннoгooжидания, пoзвoляющий центральнoму банку через изменение инфляциoнных oриентирoв денежнo-кредитнoй пoлитики влиять на ценoвые oжидания экoнoмических агентoв. Благoдаря каналу oжидания в странах с инфляциoнным таргетирoванием существует бoлее низкие ценoвые oжидания. Как пoказала междунарoдная практика, страны с инфляциoнным таргетирoванием дoбились успешнoгo снижения урoвня инфляции в кoрoткие срoки. 

Этo oзначает, чтo есть  три oснoвных oтличий системы денежнo-кредитнoгo регулирoвания Казахстана oт  других стран:

1) oсoбеннoсть  oрганизации и пoдoтчетнoсти центральнoгo банка;

2) делегирoвание пoлнoмoчий;

3) режим денежнo-кредитнoгo регулирoвания.

В сooтветствии с денежнo-кредитнoй пoлитикoй Республики Казахстан дo 2020 гoда, oдним из услoвий внедрения инфляциoннoгo таргетирoвания является перехoд к свoбoднo плавающему oбменнoму курсу тенге.

20 августа 2015 гoда Правительствoм и Нациoнальным Банкoм былo  принятo решение o перехoде к свoбoднo плавающему oбменнoму курсу тенге.Oбменный курс тенге на сегoдня фoрмируется на oснoве рынoчнoгo спрoса и предлoжения с учетoм фундаментальных внутренних и внешних макрoэкoнoмических фактoрoв[5].

Фoрмирoвание рынoчнoгooбменнoгo курса сoздаст неoбхoдимые услoвия для пoддержания устoйчивoгo экoнoмическoгo рoста и абсoрбирoвания внешних шoкoв. Плавающий oбменный курс пoвышает влияние прoцентных ставoк Нациoнальнoгo Банка на краткoсрoчные ставки денежнoгo рынка. Этooзначает, чтo ставки денежнoгo рынка будут вoздействoвать на стoимoсть кредитных ресурсoв и инвестиций в экoнoмике, делoвую активнoсть и инфляцию.

Нациoнальным Банкoм была прoведена аналитическая рабoта пo выбoру адекватнoгo режима денежнo-кредитнoй пoлитики с учетoм oсoбеннoстей финансoвoгo сектoра и урoвня развития экoнoмики Казахстана [6].

Таким oбразoм, денежнo-кредитная пoлитика дo 2020 гoда будет направлена на реализацию кoмплекса мер для перехoда к режиму инфляциoннoгo таргетирoвания. Данный режим денежнo-кредитнoй пoлитики будет спoсoбствoвать устoйчивoму экoнoмическoму рoсту и сoдействoвать дoстижению стратегических целей страны пo вступлению в тридцатку наибoлее развитых стран мира.
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Дүниежүзінде тәуелсіз деп жариялаған қай мемлекет болмасын ұлттық валютасын шығарып, оны халықаралық деңгейдегі нарыққа жеткізуді мақсат етеді. Бұл өз кезегінде көп уақыт пен тәжірибені талап етеді.

Қазақ елін мемлекет ретінде танытқан бірден-бір маңызды тұтқа – валюта екені мәлім. Жалпы валюта мемлекет қалыптасуымен бірге өрістеген болатын. Әр ел өз валютасын енгізе отырып, мемлекет дәрежесін алады. Валюта ол тек заң жүзінде бекітілген төлем құралы ғана емес, ол мемлекеттің бетке ұстар белгісі. Ол мемлекеттің тарихы мен алдыңғы болашақ көзі болып табылады. 

Мемлекетіміздің ұлттық валютасы өзіндік ерекше атқа ие. «Теңге»  атауы мемлекеттің айрықша бір негізгі символдардың біріне айналды. Ұлттық валютасыз мемлекеттің іргелі дамуы, экономикалық өсуі орын ала алмайды. Сол себептен де, тәуелсіздігімізді алғаннан кейінгі негізгі мәселе – ол ұлттық валютаны енгізу болып табылды. 

Жалпы төл теңгеміздің айналысқа шығуы жөнінде қарастырып өтейік.  Өзіміздің төл ұлттық валютамызды енгізгенімізге 23 жылдай уақыт болды. Бұл сәйкесінше, еліміз тәуелсіздігін алған уақыттан кейінгі мəнді деп танылған оқиғалардың біріне айналды десек те болады. Әрине, бұнымен келіспеуге болмас. Себебі бұл, елдің қалыптасу кезеңіндегі маңызы зор құрал деп айту да қателік болмайды. Өзіміздің Ұлттық валютаны енгізуімізде елімізде жеке ақша-кредит саясатын  жүргізуге мүмкіндік береді деген тұжырымдамалар айтылған еді. Сөйтіп, 1993 жылдың 15 қарашасында ұлттық валютамызды енгізу Қазақстан Республикасы тәуелсіздігінің таптырмас айқын көрінісі болды. 1993 жылдан бері осы күнге дейін теңге  біршама  нығайып жəне ТМД елдерінің анағұрлым тұрақты валюталарының біріне айналып үлгерді. Қазақстан өзінің ұлттық валютасын күрделі кезеңде әзірлеп, қиын жағдайлар тұсында қабылдағанын ұмытпау керек. Ұлттық валютаның енгізілуі жалпы алғанда ел экономикасының өрлеуіне бірден-бір себеп болды [1].

Валютамызды енгізерден бұрын, міндетті түрде арнайы қазақстандық дизайнерлер тобы құрылған болатын. Қазақстан тарихы мен мәдениетін зерттеген шеберлер алдымен валютамызға атау іздеген болатын. Алғашқыда,  ғалымдар түркі сөзіндегі «теңгені» құптап, ықылас білдірген. Ал қағаз ақшаға халыққа белгілі тұлғалардың бейнелерін салды. Абай Құнанбайұлы, Әл-Фараби, Әбілқайыр хан, Ыбырай Алтынсарин, Шоқан Уәлиханов тұлғалары алғашқы банкнотамызда бейнеленген. Осы тұлғалардың елімізде қосқан үлесі өте жоғары және олардың бейнесін банкнотаға түсіру дұрыс деп ойлаймын.   Әрбір ел өз банкноталарын   басқаларға ұқсас болмайтындай етіп жасауға тырысады. Бұл ең алдымен өзінің  тəуелсіздігін көрсету үшін бекітілген болатын. Сондай-ақ, тәуелсіздіктен басқа, мемлекеттің беделі мен өзінің бетке ұстар бейнелерін көрсетуге тырысты.

Ендігі қадам, валютаны шығару болды. Әрине, елде ақшаны бастыратын фабрика болмады. Сондықтан да, теңге Ұлыбритания еліндегі «Харрисон және оның ұлдары» атты банкнот фабрикасында алғаш басылған. Қазақстан Республикасының Ұлттық банкі біздің банкноталарымызды шығару процесіне ұқыпты қарады. Өз валютамызды шығару оңай жұмыс болмады. Еліміздің  Президенті бірқатар жарлық шығарып, біршама тер төккен болатын. Ұлттық банкке бірқатар міндеттерді қойды және пара-пар заңдардың шығарылуына себепші болды.

 Әрине,  халық жаңа валютаның енгізілуі жөнінде хабардар болды. Бұл ақпарат Президент шығарған Жарлық негізінде алынған еді және бұқаралық ақпарат құралдары арқылы таратылды. Валюта қабылданған алғашқы күннен бастап рубльді  теңгеге ауыстыру процесі орын алды. Халық қолындағы ақшасын заң жүзінде қабылданған «тәуелсіз елдің» валютасына айырбастауға кірісті. Бірнеше күнге созылған айырбастау жұмысы, сол кездегі әрбір тұрғынның есінде сақталған болар. Сөйтіп, қазақ елінде алғаш рет ұлттық валюта қолданысқа енгізілді. Ақырындап, әр адамның қолында қазақ халқының көрнекті ойшыл-тұлғалар бейнеленген теңге валюталары бой ала бастады. Халық осы мәселе бойынша, шыңы керек, қуанардай сезім көрсетті. Тәуелсіздігімізді алғаннан кейін осындай болашаққа қадам жасарға не жетсін! Еліміздің әрбір азаматы «тәуелсіздіктің белгісі» ретіндегі теңгені мойындады және халықтың жағдайы  түбегейлі өзгеретініне үміт артты. Сол  өзгерістер мемлекеттің болашағына, елдің экономикасына оң нәтиже беретініне сенді. 

Бірақ, барлығы оңайшылықпен орын алмайды. Валюта шығарып, оны енгізу процесі де ұзаққа созылып, бірқатар қиындықтардан өткен болатын. Оны Президенттің өзі де айтқан болатын. Дүниежүзіне жаңа ақша енгізу оңай жұмыс емес. Басқа да елдер осындай күйді кешті деп ойлаған еді. Жаңа валютаның енгізілуі бірден табысты болып кетуіне, әрине, кім кепіл. Сол себептен, валютаның енгізіліп болғаннан кейінгі кезеңдерде де  қиындықтардың болуы анық еді. Ал ол қиындықтар халық жағдайына әсерін берерін ескеру қажет. 

Ұлттық төл теңге валютамыз алғаш рет халықаралық валюта деңгейін ұстап тұрған валюталармен кезікті. Алғаш рет айырбасқа түсіп, өз құнын да анықтады. Біраз қиын жүйелерді бастан өткізіп, нәтижесінде мәселелерді шеше алды. 

Осы уақытқа дейін төл теңгеміз өзара бірнеше өзгерістерге де ұшырап үлгерді. Жаңа банкноталардың шығуы өрістей түсті. Бұл да өз септігін ел экономикасына тигізері анық. Халықтың қанағаты мен ыңғайына ұштасқан болды. Жаңару мәселесіне ешкім де қарсы емес. Керісінше ел ауызындағы жағымды мәселелер қатарында болды. Сонымен қатар, жаңа банкноттарды енгізу жалған ақшалармен күресу жолы ретінде анық. Мұндай бағытты көп елдерде кездеседі. 

Валютаның ең бірінші бағамы 1 АҚШ долларына 4,75 теңгеден келген екен. Тәуелсіз ел аталғалы еліміз доллар валютасымен күн көрісін тығыздай бастады. Қазіргі уақыттың өзінде де доллар валютасымен төл теңгеміз тығыз қатынаста [2]. 

Қазіргі кездегі еліміздің жалпы жағдайы анық. Негізгі мәселе ретінде валюта бағамы ел ауызында.  Бұл мәселе тек Қазақстанда ғана бой алмаған. Халықаралық деңгейлік сипатқа ие деуге болар. Әрине, осындай жағдай күндердің бір күнінде туары сөзсіз болатын. Міне, қазіргі валюта бағамының жағдайы да соған куә. Осы уақыт аралығында теңгеміздің девальвацияға бірнеше рет ұшырауы сипат алды. Алайда, девальвацияның жағымсыз әсерімен қоса, оң әсері де бар. Соның ішінде, экспортқа шығаратын компаниялардың түсімдерінің өсімі, Ұлттық қор қаражатының ұлғаюы.

Халықаралық деңгейді ұстанған валютаға көз жүгіртейік. Халықаралық валюта ретінде доллар, евро екені баршамызға мәлім болар. Бұлардан басқа, осы жылы халықаралық валюта қатарына Қытай валютасы – юань енгізілді [3]. Қазірде  Қазақстан Республикасында үш валюта да айналыста жүр. Бірақ көбіне, бүгінгі таңда доллар валютасы көптеп қолданыс аясында жүретінін нақты айтуға болады. Доллар мен теңге елімізде жиі ұштасып тұратын негізгі экономикалық тұтқалар. Қазіргі жағдайды алсақ, доллар бағамы өсіп, теңге бағамы құнсыздануда. Ол сәйкесінше ел жағдайына, тіпті мемлекеттің экономикасына өзгерістер алып келуде. Бұл дүниежүзілік тартыспен күресу мүмкін емес. Біз үшін тек бір ыңғайлы бағытты ұстану дұрыс болар. Басқа амал да көрінетіні жоқ. Сондықтан да, мемлекет тарапынан халықтың жағдайын біршама жақсартып, осы негізгі дүниежүзілік сипаттағы мәселені барынша халық үшін  ыңғайландыру ісімен айналасуда. 

Әрине, алғаш рет төл валютаны енгізген кездегі әсер, жаңа өмір мен жаңа мүмкіндік әсер беретін сезімді қазіргі таңдағы жағдаймен салыстыру артық болар. Бірақ та, сол бір белгісіздік пен үміт сезімі әлі де халық санасында. Екі кезеңнің бір ғана ұқсас қыры – әр адамның санасындағы «ертеңгі өмірім». Сол кездегі жаңа валютаның енгізілуі болашаққа мүмкіндік тудырса. Қазіргі теңгеміздің жағдайы болашақтың емес, күнделікті күн көрістің сипатына айналуда. Бұл мәселе де бір жүректі ауыртатын дертке де айналып үлгерді.  Ол дерттің әлі де жазылары көрінердей емес.  Бұл экономикалық сипат, әлемдік қаржылық байланыс. Ол тығыз байланыстан шығу қиын болудан бұрын, мүмкін емес. Біздің ғана валюта емес, әр ел осы байланыста өз орнын иемденіп, шығарға жол таба алмайды. 

Біз әлі де жас, дамушы ел қатарындамыз. Әлі де болашақтың анық болары, елдің жағдайы жақсы өзгерістерге бет бұратыны ел үміті мен сенімінде. Ел үмітін ақтайтын ол – төл теңгеміз. Қабылданған кезінен бастап осы уақытқа дейін валютамыздың міндеті де сол еді. Оның маңызы халық үшін де, мемлекет үшін де зор. Қалай дегенмен де,  төл теңгеміз мемлекет бет-көрінісі, болашақ көзі. Теңге – қазақ елін танытатын негізгі тұтқалардың бірі!
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Бүгінгі таңда елімізде индустрияландыру және экономиканы нығайту мәселесі алдыңғы қатардан көрініс табады. Қазіргі 21 ғасыр толқынының шегі нақ осы тақырыппен тұстасып отыр. Себебі, бүкіл әлемдік өзгерістер бірінен кейін бірі орын алып жатыр. Даму тоқтаусыз алдына жол салу арқылы, өз кешенін құру үстінде. Әрине, «даму» деген қарапайым сөзді алсақ, алдымен көбінің ойына АҚШ, Жапония, Германия, Қытай, Ресей мемлекеттері келетіні белгілі. Бұл ірі мемлекеттер «несімен танымал болды?», «қалай бұл дәрижеге жетті?», «қандай жолмен?» деген сұрақтар мазалауы тиіс. Осындай ірі мемлекеттердің дәрежесіне жету үшін еліміздің бар мүмкіншіліктерін ескере отыра, бірнеше  бағытты көрсетуге болады. Әр жылтыраған нәрсенің өз құпиясы бар. Зерттеу аясында осы маңызды деген мәселелер бойынша толықтай ақпарат беріп өтемін. 

Егемендік алған  тәуелсіз еліміз 1991 жылдан бері талмай жұмысын атқаруда. Одан бері көптеген өзгерістер бой алды. Ерекше атқа ие ұлттық валютамыздың  енуі, заң тұрғысынан біршама өзгерістер,өндіріс саласына қатысты біраз ыңғайландырылған жеңілдіктер, тағысын тағы. Оған дейін көптеген мемлекеттің экономикалық өсімге алып келетін стратегиялар ойластырылып алға қойылды. Мысал үшін, жаппай индустрияландыру 1925 жылдың қыркүйегі мен 1928 жылдың қыркүйегі арасындағы үш жылда өнеркәсіп салу қарқынды жүрді. Әрине, бұл бағытта көптеген көзқарастар болды. Олардың бірі қолдаса, екіншісі басқа бағытқа бұрмалады, тағы бірі мүлдем қарсы болып күмәнмен қарады. Негізінен, бұл индустрияландырудың басты мақсаты, ауыл шаруашылыққа және өндіріс саласына дең қойылуы. Сонымен қатар, Қазақстанды шикізат көзі ретінде пайдаланбаған мемлекет жоқ шығар. Жалпы біздің мемлекет  құнарлы кең аумақты жерлерімен белгілі. Бірақ, тіпті кез келген адам баласы қомақты жеке қаражатын пайдалы әрі игілікті дүниеге жұмсай білмей, қателесіп жатады. Сол секілді кез келген бастама белгілі бір жүйелікті талап етеді. Бәрімізге мәлім, біз түсті металл және мұнай бойынша бірден-бір алдыңғы орындамыз. Іс жүзінде, біраз жетістіктерге жеткеніміз анық. Ірі қалаларымызда Алматы, Қарағанды, Семейде ірі-ірі фабрикалар мен заводтар бой көтерді. Алғашқы индустрияландыру кезінен бері экономикалық салалар көбейіп, жұмыссыздар саны қысқарды. Бұл қадамдар экономикалық өсімге алып келеді. Яғни, экономикалық өсім, ол өндірістің қарқынды дамуы, ЖІӨ салыстырмалы жылдан көп болуы, жұмыссыздықтың қысқаруы. ҚР Ұлттық экономика министірлігінің Статистика комитеті, Қазақстанда биылғы жұмыссыздық деңгейі 4,9% деп хабарлап отыр [1]. Мемлекеттің алдына қойған мақсаты бірте- бірте орындалып, жұмыссыздарды жұмыспен қамтып отырғаны. Келесі бір қадам, ол халықтың өмір сүру деңгейін жоғары дәрежеге жеткізу. Яғни, бұл тарапта өндірістің көлемін арттыру және өнімнің тиімділігін алдыға қою мақсат етіп отырғанымыз. 

Экономикалық өсу үшін бірнеше аргументтер:

· Индустрияландыру;
· Әртараптандыру;
· Мемлекеттік шығындар.
Атап өткенімдей, еліміздің индустрияландыруды қолға алу барысында біршама жетістіктері бар және әлі күнге дейін жаңарып отыр. Сонда, мұндағы басты қозғаушы күш не, болмаса кім деп айта кетсем. Қозғаушы дүние ол сан алуан қарқынды жұмыс атқарушы - өндіріс көлемі. Яғни, өндіріс артса отандық өнімдер де көбейеді. Өндірісті ұлғайту мәселесін қолға алып, тіпті оған инвесторларды тарту арқылы, оны тек ішінара тұтынуға қолданатындай деңгейде ғана емес, сондай-ақ дамушы бәсекелесетермен қатарласып дүниежүзілік қолданыста болатындай деңгейге жеткізу керек. Қазіргі таңда қолда бар ресурстарды тиімді пайдалана отыра, инвесторларды тарту арқылы мемлекетіміз бренд ретінде алдыға шығуды мақсат етіп отыр. Сол себепті, ЭКСПО осы қадамға тартатындай бірден-бір көзі деп есептеймін.

Елбасымыз соңғы жолдауларында жиі айтатын тағы бір экономикалық өсімге алып келетін бірден-бір тұтқа, ол банктерді әртараптандыру. Бұл бағытты ұстана отырып, қазіргі шағын және орта бизнесті, құрылыс және транспорт желісі және ауыл шаруашылықты қолдау орын алып отыр. Еліміздің мамандарының айтуы бойынша, қазіргі кезде дәл осы бағыт экономикалық өсімді ұстап отыр. Мемлекет қолдау көрсеткелі бері жеке шағын және орта бизнестің жылжуы қарқынды жүріп жатыр. Ал банк тұрғысынан жеңілдіктер, қолдаулар бұл тарапқа нұсқау бойынша көрсетіліп отыр. Біздің Ұлттық банк пен екінші деңгейлі банктеріміздің алдына қойған стратегияларымен қоса,  бұл әртараптандыру жолын тиімді ұстанған жағдайда экономиканың өсуі оң нәтиже беретіні анық. 

Келесі бір маңызды орынды алатын процесс, ол мемлекеттік шығындар. Яғни, бюджет есебінен алынатын қаражаттар. Экономикалық өсімге шығындардың  қатыстығын  балансты сақтау барысында нәтижеге жету деп есептеймін. Яғни, кіріс - шығыс әрдайым теңістіріліп отыруы тиіс. Алматыда 25% кәсіпкерлер шағын және орта бизнеспен айналысады және 2015 жылы 26,2 млрд теңге салық алынған болатын. Ал мемлекет бюджетінің қоры салық есебінде толықтырылады. Бұл мемлекет бюджетіне түскен кіріс көзі. Тағы бір бюджет қорын толықтыратын, ол корпоративтік табыс салығынан 34% (пайыз) мөлшерлемесінде түсіп отыр [2]. Жалпы мемлекет шығындарын тікелей қарастырып кетсем, ол біріншіден мемлекет қызметкерлерін, әрі халықты қанағаттандырумен қоса әлеуметтік жағдайын нығайту. Өз сөзімде ескере кеткендей баланс теңестірілуі тиіс. Бұл жерде, мемлекеттік бюджеттің артықшылығы мен тапшылығы орын алуы мүмкін. Дәл осы себепті, Ұлттық банктің алдын ала болжауы мен жоспарлауы – кіріс пен шығыс көлемінің балансын тұрақты ұстап тұруы тиіс.

Мемлекет өзі орнатқан заң бойынша әрекет етеді. Халыққа ортақ тәртіп орната отыра, әлеуметтік жеңілдіктер, көмек қарастырып тұрады. Бұл біздің еліміздің тағы бір ерекшелігі. Мемлекеттің бірден-бір күші ретінде «халық» есептелінеді. Егер халық саны өспесе, бұл әрекеттің барлығы зая кеткені. Мемлекетке түсетін салық мөлшерлемесі кемиді, жұмыссыздар саны артады әлеуметтік жағдай төмендейді, тағы басқа. Соның барлығын ескере отыра еліміздің басшылық тарапы оң қадамдар бастап жатыр. Әл ауқатты көтеру барысында 238 бағдарламаны алға қойды. Оның бір ірі бағдарламалары болып: «Нұрлы жол», «Қазақстан 2030», «Қазақстан 2050». Қазіргі жастарға да арналған көптеген бағдарламалар алға қойылды. Жастар болашаққа бастар жол, өркендетуші жаңа күш. Сол себепті, әр бір жастың мықты маман иесі болуы қадағалануда. Осылайша, мемлекет әр бір тетікті қозғай отыра, экономикасын нығайту көздерін дәл тауып, нық қадаммен келе жатыр [3]. 

Қорыта келе, кез келген мемлекет алдына белгілі бір мақсат қояды және оны іс жүзінде жүзеге асырады. Қай мемлекетті алсақ та, бірінші кезекте даму мәселесі қарастырылады. Даму үшін, әрине, елбасы мен басшылық буындарының болуы сай. Жетістікке жету барысында уақыт әрі тәжірибе талап етіледі. Сол уақыттың аясында көп тәжірибе жинақталады. Салыстырмалы түрде, бүгінгі дәрежеге жету барысында халықтың көрген ауыртпашылықтары мен қиын кезеңдерді бастан өткізгені мәлім. Мемлекет тікелей сезінген бүкіл әлемдік дағдарыс тарихымызда қаларлықтай орын тапты. Бірақ, қазіргі кезде дамушы мемлекеттер қатарында тұрған біз аяққа нық тұрып, болашаққа көз тастап отырмыз. Арнайы жолдар арқылы бірте-бірте әлемдік көрсеткіштерге жетеміз деген үміттемін. Жақсылыққа бастар жол әрдайым игі әрі ұтымды болмақ!
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Экономиканың жаһандануы, халықаралық тауарлар мен капиталдың ағымдарының өсуі және ел экономикасының әлемдік нарықтағы жағдайға, өзгерістерге және басқа елдердегі дағдарыстарға тәуелділігі банктердің тұрақтылығына бақылауды күшейтудің маңыздылығын арттыра түсті.  Несиелік ұйымдардың жай-күйіне алаңдаушылық ұлттық деңгейден тысқары шығып халықаралық дәрежеге жетті. Біздің ойымызша, бұл маңызды қадамдардың бірі, себебі замануи даму мен интеграция жағдайында бір елдегі қаржылық тұрақсыздық басқа елге ауысып қаржылық тәуекелге әкеледі [1,2]. 

Жаһандық қаржылық-экономикалық дағдарыстан кейін қаржылық-несиелік қызметтер нарығында бәсекелестік өрши түсіп, отандық банктер үшін өтімділік пен қаржылық тұрақтылықты басқару міндеті өзекті мәселеге айналды. Сондықтан бүгінгі банк жүйесінің қаржылық тұрақтылығын талдау мақаланың өзегі болып отыр.
2017  жылдың басында банк секторында 33 екінші деңгейдегі банкпен көрініс тапты, олардың ішіндегі 15 банк шетелдік қатысумен, оның ішінде 11 еншілес банк. 2000 жылдың басынан 55 банк болса, 2003 жылы 33 банк болып, одан бері банк секторындағы тіркелген банктер саны мен, шетелдік қатысуы бар банктер санында күрт өзгерістер бола қойған жоқ. 

Соңғы он жылда Қазақстан Республикасы банк секторы тұрақты өсуді көрсеткен. 2006–2007 жж. банк жүйесі үшін айтарлықтай сәтті жылдар болды. Дегенмен әлемдік қаржылық дағдарыста біздің банк жүйе де сыр беріп, халықаралық капитал нарығынан ресурс алу шектелді. 

Қазақстандық банк жүйесінің дамуы мен негізгі макроэконолық көрсеткіштің динамикасы 1,2 суреттерде, олардың тізбектік өсімі кестеде келтірілген.  
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1-сурет. ҚР банк жүйесінің дамуының негізгі көрсеткіштері

Қазақстан Ұлттық  Банкінің статистикалық бюллетендері (http://www.nationalbank.kz/) [3] құрастырылған.
2-суреттерде көрсетілген мәліметтердің айтуынша, соңғы жылдары Қазақстандағы банк жүйесі көрсеткіштерінің өсу қарқыны сақталған, капиталдың ЖІӨ-ге қатысы 2009 жылы теріс мәнге түсіп, мемлекеттік қолдау арқасында қайта көтерліген.  Өсудің тізбекті қарқыны дағдарысқа дейінгі кезеңдегі мөлшеріне жете қоймаған. Соның ішінде қазақстандық банк жүйесінің тұрақтылығы мен сенімділігінің негізгі макроэкономикалық көрсеткіші Жиынтық активтердің ЖІӨ-ге қатынасы болып табылады.  Бұл көрсеткіш 2007 жылы ең жоғарғы шамасын көрсеткен (89,8%), 2010-2015 жылдары кері динамиканы байқатады.  
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2-сурет. ҚР банк жүйесінің макроэкономикалық көрсеткіштер динамикасы

Қазақстан Ұлттық  Банкінің статистикалық бюллетендері (http://www.nationalbank.kz/) құрастырылған.
Жиынтық активтердің ЖІӨ-ге қатынасы 2016 жылдың басында дағдарысқа дейінгі (89,8 %) мөлшеріне 82,2 %  жуықтады.  Қазақстандық банктік жүйенің меншікті капиталының ЖІӨ-қатысы 2000 жылдан 2006 жылдар аралығында (2004 жылды қоспағанда) бірқалыпты өсіп, жоғары көрсеткішін 2007-2008 жылдары 10,9 және 9 % көрсеткен. 2009 жылы бұл көрсеткіш жүйе құраушы банктердің қаржылық жағдайына қарай теріс көрсеткішке (-6,3%) ие болды.  Капиталдың жеткіліктілігі жалпы банк секторындағы банктер міндетті нормасынан шықпағанмен 2010-2012 жылдарды төмендеу динамикасын (5,6%-дан 1,5%-ға) көрсетті. Келтірілген мәліметтер банктік сектордың дамуы ел экономикасының дамуынан аса қоймағанын, ал қазақстандық банктік жүйенің капиталдануы айтарлықтай төмен деңгейде екенін куәландырады. 

2000-2017 жылдар аралығында банктік сектордың жиынтық активтерінің қарқыны  (13,7-82,2%) меншікті қаражаттар өсу қарқынына (4,4 -9,1%) қарағанда айтарлықтай жылдамырақ дамыған. Сондай–ақ Қазақстанның банктік секторының меншікті қаражаттары 2000 жылы жиынтық активтердің 31,8 %-ын иеленсе, 2016 жылдың 1 қаңтарына бар жоғы 9 % құрайды.  Бұл дегеніміз, банктік жүйедегі капиталдану деңгейінің біртіндеп төмендеп жатқанын білдіреді. 

Банктердің ресурстық базасының кеңейуі негізінен клиенттердің шоттарындағы қаражаттардың есебінен жүргізілуде: мысалы жеке тұлғалардың депозиттері 2000-2006 жылдар аралығында 21 есе (32,8 млр. теңгеден 687,5 млрд. теңгеге), 2007-2009 жылдарды салыстырғанда біртіндеп 7,7%-ға төмендеген, 2010-2016 жылдар аралығында 2,4 есеге 1240,4 млрд. теңгеден 2979,2 млрд. теңгеге өскен. Заңды тұлғалар депозиттерінің өсу қарқыны да ауқымды: мысалы 2000-2006 жылдар аралағында 11,8 есе (110 млрд. теңгеден 1306,3 млрд. теңгеге) өссе, дағдарыс жылдары бірқалыпты 164,5 % ұлғайған, 2010-2017 жылдарды салыстырғанда  148,7%, яғни 3536,2-5259,1 млрд. теңге сәйкесінше өскен. 

Бүгінгі таңда банктік несиелеудің даму деңгейі ұлттық экономика қажеттілігінен қалып отыр. Жеке және заңды тұлғаларға берілген банктік несиелердің тізбектік өсу қарқыны дағдарыс кезеңдерінде де бірқалыпты болғанын байқаймыз. 2000 жылмен  2005 жылды салыстырсақ жеке тұлғаларға берілген несиелер 14,6 млрд. теңгеден 668,8 млрд. теңге дейін 45 есе қарқынды өссе, 2006-2009 жылдар аралығында 45 %-ға тұрақты  өседі, 2010-2016 жылдарда  91 %-ға артқан. Заңды тұлғаларға берілген несиелер 2000-2006 жылдар 261,6-3156,9 млрд. теңге, яғни 12 есеге артып, 2007-2009 жылдар 2007-2009 жылдарда бірқалыпты 115,7 % даму тенденциясын көрсетсе, 2010-2016 жылдарда 161 %- ға артқан. 

Жеке тұлғаларға берілген несиелер /ЖІӨ көлемінің мәні 2010 жылдан 2014 жылға дейін өсуін тоқтатып, 2014 жылдан қайта даму тенденциясын көрсетеді. Заңды тұлғаларға берілген несиелер/ЖІӨ мәні 2009-2014 жылға дейін төмендеп, 2015 жылдан 20,8-28,2 %-ға өскен.

Экономикадағы қолжетімді және ұзақ мерзімді несиелік ресурстардың жеткіліксіздігі негізгі қорлардың баяу жаңаруының бір себебі, ұлттық экономиканың теңгерілімді  өсуі мен тұрақтылығына әсер етеді. Банктік несиелендіру жүйесінің дұрыс қызмет етуі экономикалыө өсім үшін ғана емес, елдің экономикалық қауіпсіздігін қамтамасыз ету үшін де қажет [4].
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Финансовые отношения, как известно, являются основой развития экономики любой страны. Кругооборот и перераспределение финансовых ресурсов образует своеобразную сферу их обращения, представляющую собой  финансовый рынок. В условиях рыночных отношений финансовый рынок является составной частью системы рыночных отношений страны в целом. Понятие «финансовый рынок» трактуется по-разному, что обусловлено сложившейся мировой практикой и спецификой развития экономики каждого государства.

Финансовый pынок пpедставляет собой оpганизованную  систему тоpговли финансовыми  инстpументами денежного, депозитного, кредитного, валютного, фондового, страхового, пенсионного рынков. Здесь основную pоль игpают финансовые институты, напpавляющие потоки денежных сpедств от собственников к заемщикам, где товаpом выступают платежные инструменты и ценные бумаги. Как и любой рынок, финансовый pынок  пpедназначен для установления непосpедственных связей  между покупателями и пpодавцами финансовых pесуpсов [1].
Таким образом, финансовый рынок – это система механизмов перераспределения капитала между кредиторами и заемщиками при помощи посредников в рамках формирования спроса и предложения на капитал. На практике он представляет собой совокупность финансово-кредитных институтов, направляющих поток денежных средств от собственников к заемщикам и обратно.
Согласно установленному в РК порядку предоставления финансовой отчетности органами государственного регулирования структуру финансового рынка Казахстана можно представить следующим образом:

 SHAPE  \* MERGEFORMAT 



Рисунок 1 Структура финансового рынка Казахстана [1]

В зависимости от избранного пути общественного развития в мировой практике принято выделять различные модели регулирования финансового рынка. Поэтому любой рынок прямо или косвенно регулируется органами, уполномоченными упорядочивать деятельность всех участников торговли: эмитентов, инвесторов, профессиональных фондовых посредников, организаций инфраструктуры рынка. Весь этот процесс регулирования направлен на решение тех социально-политических установок, принятых государством. 

Например, в Казахстане такие установки направлены на последовательное повышение уровня жизни населения, восстановление экономической и политической роли страны в мировом сообществе на основе синтеза рыночных и государственных методов хозяйствования, сочетания регулирующей роли государства и рыночного развития экономики.

Под регулированием финансового рынка понимается упорядочение отношений, возникающих в процессе деятельности на нем всех его участников, а также осуществления операций между ними со стороны организаций, уполномоченных на эти действия. Регулирование финансового рынка охватывает всех его участников, все виды деятельности и все виды операций [2].
Исходя из этого, регулирование осуществляется с целью выполнения требований законов и других нормативных актов, определяющих права и обязанности каждого профессионального участника финансового рынка по ряду направлений, начиная от регистрации выпуска ценных бумаг и завершая правами органов государственного управления по регулированию финансового рынка.

Зарубежный опыт стран с развитой экономикой показывает, что государство должно выполнять такие основные  функции, как:

· разработка концепции развития финансового рынка  и программы ее реализации;

· совершенствование и разработка законодательных актов для развития финансового рынка;  

· разработка норм функционирования рынка и периодическое их обновление;

· контроль над финансовым состоянием инвестиционных институтов.

Процесс регулирования финансового рынка  распространяется как на первичный, так и на вторичный рынки. На первичном рынке задачей государственного регулирования является  поддержание единых требований при выпуске финансовых инструментов в обращение и их регистрация. Задачами государственного регулирования на вторичном рынке являются аттестация профессиональных участников рынка и выдача квалификационных свидетельств, а также выдача лицензий на право осуществления деятельности  на финансовом рынке. 

Целями регулирования финансового рынка являются:

· поддержание порядка на финансовом рынке, создание нормальных условий для работы всех участников финансового рынка;

· защита участников финансового рынка от недобросовестности и мошенничества отдельных лиц или организаций;

· обеспечение свободного и открытого процесса ценообразования на финансовые инструменты на основе спроса и предложения;

· создание эффективного финансового рынка, имеющего стимулы для предпринимательства и адекватное вознаграждение риска;

· создание новых рынков, поддержка новых рыночных структур, начинаний и нововведений;

· воздействие на рынок, с целью достижения общественных целей.

С целью достижения эффективности в регулировании финансового рынка необходимо руководствоваться следующими принципами:                                                                        

· разделение подходов в регулировании отношений эмитентов, инвесторов и профессиональных участников

· максимальное раскрытие информации обо всех;

· обеспечение конкуренции;

· оптимальное распределение функций регулирования между государственными и негосударственными органами;

· гласность и разделение полномочий в написании законодательных и нормативных актов.

   Регулирование финансового рынка может осуществляться нескольким способами. Исходя из этого, на практике принято выделять следующие виды регулирования финансового рынка:

1. С точки зрения целей и способов регулирования деятельности участников финансового рынка страны:

· внешнее регулирование;

· внутреннее регулирование. 

2. В зависимости от стороны, осуществляющей регулирование:

· государственное регулирование финансового рынка;

· регулирование со стороны профессиональных участников финансового рынка  или саморегулирование рынка;

· общественное регулирование.

3. В зависимости от методов осуществления регулирования:

· прямое или административное регулирование;

· косвенное или экономическое регулирование [3].
Национальный банк РК, как главный банк страны, выполняет своеобразную роль на финансовом рынке, одновременно являясь его профессиональным посредником, активно ведущим операции с финансовыми инструментами, а с другой стороны ─ являясь государственным органом регулирования финансового рынка.

Национальный банк РК, являясь по сути агентом государства по размещению государственных займов, с Министерством финансов РК участвует в регулировании обращения государственных займов, а также покупает и продает ценные бумаги, выпущенные Правительством РК. Он также выполняет функции депозитария, клирингового  и расчетного центра по операциям с отдельными видами государственных ценных бумаг. Кроме того, проводит обязательную экспертизу проспектов эмиссии ценных бумаг акционерных банков до их регистрации в Комитете по регулированию и надзору за финансовым рынком и финансовыми организациями [4].

В области регулирования Национальный банк РК осуществляет:

· разработку и проведение государственной политики в области денежного обращения, кредита, организации банковских расчетов и валютных отношений, способствующих достижению целей экономического развития Казахстана и его интеграции в мировую экономику;

· содействие обеспечению стабильной денежной, кредитной и банковской системы.

Роль финансового рынка в настоящее время усиливается с нескольких позиций:

- необходимости внутреннего интенсивного развития в условиях усиливающейся конкуренции на финансовом рынке, что в свою очередь обуславливает рост объемов кредитования и оказания других финансовых услуг;

- повышенной волатильности отечественного финансового рынка к изменениям на мировом рынке в результате ипотечного кризиса, ослабления валютной позиции  американского доллара, усиления инфляционных процессов;

- вовлечение финансового рынка в реализацию государственных стратегических программ развития. Так, в рамках реализации Стратегии индустриально-инновационного развития Республики Казахстан на 2003-2015 годы перед финансовым рынком определены задачи ресурсной поддержки всех намеченных в ней мероприятий. 

При этом главной из них является аккумуляция необходимых финансовых ресурсов и преобразование их в инвестиционные потоки, обеспечивающие реализацию, заявленных в индустриально-инновационной стратегии развития Казахстана направлений. 
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Қазіргі нарықта технологиялық делдалдық қызметтерді көрсетіп, отандық қаржы жүйесінің механизмі экономиканың тікелей сапа және сан жағынан өсуіне мүмкіндік туғызуда.  

Қаржы нарығын реттеу және оның дамуы Мемлекет басшысы қойған –  Қазақстанды әлемдегі бәсекеге барынша қабілетті отыз елдің қатарына кіргізу мақсатына жетуге бағытталған болатын. Оған қатысты стратегиялық мәселелер атап айтқанда Қазақстанның ДСҰ-ға кіруі, мынадай ЕурАзҚ, БЭК, ТМД, ШЫҰ интеграциялық бірлестіктер шегінде қарым-қатынасты нығайту, отындық қаржы нарығы қызметінің параметрлерін халықаралық іс-тәжірибені ескеріп, жетілдіруге де байланысты бағытталған.[1]
Мемлекеттің ақша-кредит саясатын әзірлеу және жүргізуде Қазақстан Республикасында баға тұрақтылығын қамтамасыз етудің экономикалық көрсеткіш нәтижиесі келесідей орын алды. Атап айтқанда, Қазақстан Республикасы Ұлттық Банкінің 2016 жылғы негізгі мақсаты баға тұрақтылығын қамтамасыз ету және инфляцияны 6-8% шегінде ұстап тұру болды. 2016 жылдың қорытындысы бойынша инфляция жылдың аяғында 7,4%-ды құрады (2015 жылы – 4,8%). 

Дүниежүзілік экономикалық форумның (ДЭФ ҒБИ) 2015-2016 жылдар үшін жарияланған ақпаратына сәйкес Қазақстан «Ұлттық жинақтар деңгейі» көрсеткіші бойынша 2016 жылдың қорытындысы бойынша 37 орында болды. 

ІЖӨ негізінде есептелген экономиканы монеталандыру деңгейі ҚР Ұлттық экономика министрлігінің бағалауы бойынша 31,8%-ды құрады.

Банктердің экономикаға депозиттерінің көлемі (25%-дан төмен емес) атап айтқанда резиденттердің депозиттік ұйымдардағы депозиттерінің көлемі 2016 жылы 11 694,0 млрд. теңгеге дейін 15,9%-ға көтерілді. Заңды тұлғалардың депозиттері 7 296,5 млрд. теңгеге дейін 18,1%, жеке тұлғалардың депозиттері 4 397,5 млрд. теңгеге дейін 12,6% өсті.  

2016 жылы ұлттық валютадағы депозиттердің көлемі 5 197,7 млрд. теңгеге дейін 17,7% төмендеді, шетел валютасындағы депозиттердің көлемі 6 496,3 млрд. теңгеге дейін 72,2% өсті. Теңгедегі депозиттердің үлес салмағы 2013 жылғы желтоқсанмен салыстырғанда 2016 жылғы желтоқсанда 62,6%-дан 44,4%-ға дейін төмендеді.

Халықтың (резидент еместерді қоса алғанда) банктердегі салымдары 2015 жылғы қаңтар-желтоқсанда 4 438,1 млрд. теңгеге дейін 12,5%-ға көтерілді. Халықтың салымдары құрылымындағы теңгедегі депозиттер 1 442,9 млрд. теңгеге дейін 34,7%-ға төмендеді, шетел валютасындағы депозиттер 2 995,2 млрд. теңгеге дейін 72,4%-ға көтерілді. Нәтижесінде теңгедегі депозиттердің үлес салмағы 2013 жылғы желтоқсандағы 56,0%-дан 2016 жылғы желтоқсандағы 32,5%-ға дейін төмендеді.

2016 жылғы желтоқсанда банктік емес заңды тұлғалардың теңгедегі мерзімді депозиттері бойынша орташа алынған сыйақы мөлшерлемесі 8,8% (2013 жылғы желтоқсанда 5,7%), ал жеке тұлғалардың депозиттері бойынша 8,1% (8,1%) құрады.[2]

Соңғы үш жылдың қорытындысы бойынша ҚР Ұлттық қоры активтерінің кумулятивтік кірістілігі мөлшерінің АҚШ қазынашылығының алты айлық борыштық міндеттемелерінің кумулятивтік кірістілігі мөлшерінен асып кетуі
Қазақстан Республикасының Ұлттық қорын сенімгерлік басқару нәтижесі бойынша, соңғы үш жылдың  қорытындылары бойынша алдын ала деректерге сәйкес шамамен 5,53% мөлшеріндегі оң кірістілікке қол жеткізілді.
Сонымен қатар, есепті кезеңде ҚР Ұлттық Банкі ұзақмерзімді перспективада активтердің кірістілігін ұлғайту үшін Ұлттық қор активтерінің бір бөлігін инвестициялаудың орындылығын зерделеу бойынша жұмысты жалғастырды. 

Жалпы 2016 жылына төлем жүйелерінің бір жылдағы жұмыс қабілеттілігінің коэффиценті ( кемінде 95%).
2016 жылы Банкаралық ақша аудару жүйесі (БААЖ) жұмыс істеу қабілетінің коэффициенті 99,949%, Банкаралық клиринг жүйесі (БКЖ) жұмыс істеу қабілетінің коэффициенті – 99,979% болды, бұл Қазақстанның төлем жүйелерінің жұмыс істеуінің жоғары тиімділігін сипаттайды.

Ұлттық Банк төлем жүйелерінің жұмыс істеу қабілеттілігі коэффициенттерінің мәнін ай сайын есептеді. 2016 жылы БААЖ жұмыс істеу қабілетінің коэффициенті 99,949%-ды, БКЖ жұмыс істеу қабілетінің коэффициенті – 99,997%-ды  құрады.
Төлем карточкаларын және қашықтықтан төлеу тәсілдерін (Интернет, мобильдік төлемдер) пайдалана отырып жүргізілетін қолма-қол ақшасыз төлемдер саны 2016 жылы 76 210,5 мың транзакцияны  құрады, ол 2015 жылмен салыстырғанда 63,4%- өсті.

Дүниежүзілік экономикалық форумның (ДЭФ ҒБИ) жарияланған ақпаратына сәйкес 2015-2016 жылдары Қазақстан «Банктердің сенімділігі» көрсеткіші  бойынша  жыл  қорытындысы  бойынша 108 орынды иеленді. 
2016 жылғы банктердің экономикаға кредит беруінің жалпы көлемі 12 106,1 млрд. теңгені құрап, 7,2%-ға өсті.
Ұлттық валютадағы кредиттердің көлемі 8 565,5 млрд. теңгеге дейін 7,9%-ға өсті, шетел валютасында - 3 540,6 млрд. теңгеге дейін 5,5%-ға өсті. Теңгедегі кредиттердің үлес салмағы 2015 жылғы желтоқсандағы 70,3%-бен салыстырғанда, 2016 жылғы желтоқсанда  70,8%-ға дейін өсті.

Шағын кәсіпкерлік субъектілерін несиелеу 2016 жыл ішінде 1 787,8 млрд. теңгеге дейін 39,3%-ға артты, ол экономикаға берілген несиенің жалпы көлемінің 14,8% құрайды (2015 жылғы желтоқсанда – 11,4%). 

Салалық бөліністерде банктердің экономикаға берген несиелердің айтарлықтай сомасы саудаға - 20,0% (2013 жылғы желтоқсанда – 19,5%), өнеркәсіпке – 11,3% (11,4%), құрылысқа – 9,4% (12,3%), ауыл шаруашылығына – 4,0% (3,3%)  тиесілі. 

2016 жылғы желтоқсанда банктік емес заңды тұлғаларға ұлттық валютада берілген кредиттер бойынша орташа алынған сыйақының мөлшерлемесі 14,4% (2015 жылғы желтоқсанда – 10,0%), жеке тұлғаларға – 18,7 % (20,3%) құрады. 

Қазақстандағы бес ірі банктің банк секторының активтеріндегі үлесі (55%) құрады. [3]

Қазақстан Республикасының қор нарығында өтімділік көлемдерінің өсуін ынталандыру шаралары Қазақстан Республикасының қаржы секторын дамытудың 2030 жылға дейінгі тұжырымдамасы шеңберінде, сондай-ақ  Алматы қаласының өңірлік қаржы орталығын дамытудың 2025 жылға дейінгі тұжырымдамасының жобасында көзделген.

Қортындылай отырып осы қарастырылған негізгі экономикалық талдау нәтижиелері келесі ұсыныстар жасауға мүмкіншілік береді, атап айтқанда:

· қаржы жүйесінің тұрақтылығын бекіту;

· банк жүйесін әрі қарай ырықтандыру;

Шетелдің тәжірибесі банк секторын ырықтандыру процесінің мынадай  бағыттарын қамтиды: 

· банктік емес ұйымдарын дамыту;

· резидент еместердің қол жетімділігі бойынша шектеулерді алу;

· мемлекеттік қаржы ұйымдарының санын қысқарту;

· елдер бойынша филиалдарды, өкілдіктерді ашу мүмкіндігін ырықтандыру.

Банктік қызмет көрсету отандық нарығына шетел капиталының қол жетімділігін аша отырып, қаржы нарығының нәтижелерге қол жеткізуді ұсынады: 

· бәсекелестік деңгейін арттыру, бизнесті жүргізудің тиімділігін арттыруды ынталандыру; 

· шетелдік банктер есебінен отандық рынокта қазіргі технологиялардың трансферті, бұл өз кезегінде қаржы саласын жалпы институтционалдық нығайтуға алып келеді.

· банк секторының сыртқы қарыз алуын шектеу және бақылау жасау;

· Халықаралық қадағалау стандарттарын енгізу;

· тәуекелдерді басқару жүйесін жетілдіру;

Қаржы нарығын қашықтықтан және бетпе-бет қадағалауды жүзеге асыру жөніндегі ішкі рәсімдерін жетілдіру

· зейнетақы активтерін басқаруды жетілдіру; 

· корпоративті басқару принциптерін дамыту және бағалы қағаздар нарығын реттеуді жетілдіру. [4]

Қазақстан экономикасындағы түбегейлі өзгерістер кәсіпорын басшылығының алдына қаржылық сауықтыру мәселесін қойды. Өйткені оның негізінде кәсіпорынның қаржылық тұрақтылығы жатыр. Шаруашылық жүргізудің нысанына қарамастан кәсіпорындардың жоғары қаржылық нәтижеге қол жеткізуге, экономикалық және өндірістік потенциалын дұрыс бағалау қажеттілігіне,қаражаттарын рационалды ұйымдастыру мен оларды тиімді пайдалануға деген қызығушылықтары күннен-күнге артуда.

Қаржылық тұрақтылықты, төлемқабілеттілігі төмен жағдайдан кәсіпорын экономикасын алып шығу, өнеркәсіптік өндірістің деңгейін тұрақтандыру мәселелері Қазақстан экономикасы үшін өзекті мәселелер қатарына жатады.

Көптеген жағдайларда кәсіпорын қызметінің тиімсіздігі есеп айырысу – төлем тәртібінің бұзылуымен,өндірістің айналмалы қаражаттармен толыққанды қамтамасыз етілмеуімен,ақшалай тапшылықтың болуымен байланысты.

Нарықтық экономикада кәсіпорынның тұрақты жағдайының негізі болып оның қаржы тұрақтылығының көрсеткіштері табылады. Ол өндірістің әрі қарай дамуын қамтамасыз ететін қаржылық ресурстардың жағдайын көрсетеді.
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Диаграмма1

		2011		2011		2011

		2012		2012		2012

		2013		2013		2013

		2014		2014		2014

		2015		2015		2015



Астана

Алматы

қалған аймақтар

0.143

0.377

0.48

0.158

0.341

0.501

0.171

0.324

0.505

0.175

0.334

0.491

0.193

0.297

0.51



Лист1

				Астана		Алматы		қалған аймақтар

		2011		14.30%		37.70%		48%

		2012		15.80%		34.10%		50.10%

		2013		17.10%		32.40%		50.50%

		2014		17.50%		33.40%		49.10%

		2015		19.30%		29.70%		51%

				Для изменения диапазона данных диаграммы перетащите правый нижний угол диапазона.
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Диаграмма1

		Теңгенің өзгерісі		Теңгенің өзгерісі		Теңгенің өзгерісі

		340.01		182.1		157.91

		340.01		182.2		157.81

		340.01		182.5		157.51

		340.01		182.6		157.61

		343.14		182.7		160.44

		345.01		182.8		162.21

		345.01		182.9		162.11

		351.88		183		168.88



01.01.2016

01.01.2015

Ауытқу

Теңгенің ауытқуы

340.01

182

158.01



Лист1

				01.01.2016		01.01.2015		Ауытқу

		Теңгенің өзгерісі		340.01		182		158.01

				340.01		182.1		157.91

				340.01		182.2		157.81

				340.01		182.5		157.51

				340.01		182.6		157.61

				343.14		182.7		160.44

				345.01		182.8		162.21

				345.01		182.9		162.11

				351.88		183		168.88
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Диаграмма1

		Жалпы активтер		Жалпы активтер

		Жалпы міндеттемелер		Жалпы міндеттемелер

		Меншікті капитал		Меншікті капитал

		Жалпы міндеттемелер мен меншікті капитал		Жалпы міндеттемелер мен меншікті капитал



01.01.2016 (мың теңгемен)

01.01.2015  (мың теңгемен)

26737343

13876462

13999909

2387752

12737434

11488710

26737343

13876462



Лист1

				01.01.2016 (мың теңгемен)		01.01.2015  (мың теңгемен)		Ряд 3

		Жалпы активтер		26737343		13876462		2

		Жалпы міндеттемелер		13999909		2387752		2

		Меншікті капитал		12737434		11488710		3

		Жалпы міндеттемелер мен меншікті капитал		26737343		13876462		5

				Для изменения диапазона данных диаграммы перетащите правый нижний угол диапазона.
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Диаграмма1

		инфляция		инфляция		инфляция

		продовольственные товары		продовольственные товары		продовольственные товары

		непродовольственные товары		непродовольственные товары		непродовольственные товары

		платные услуги		платные услуги		платные услуги



2014

2015

2016

7.4

2.4

8.5

8

10.9

9.7

7.8

22.6

9.5

6.4

7.6

6.1
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				2014		2015		2016

		инфляция		7.4		2.4		8.5

		продовольственные товары		8		10.9		9.7

		непродовольственные товары		7.8		22.6		9.5

		платные услуги		6.4		7.6		6.1

				Для изменения диапазона данных диаграммы перетащите правый нижний угол диапазона.
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Диаграмма1

		2012

		2016

		2017

		2018



Ряд 1

134

50

54

59
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				Ряд 1		Ряд 2		Ряд 3

		2012		134		2.4		2

		2016		50		4.4		2

		2017		54		1.8		3

		2018		59		2.8		5

				Для изменения диапазона данных диаграммы перетащите правый нижний угол диапазона.
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Диаграмма1

		2012		2012		2012		2012

		2013		2013		2013		2013

		2014		2014		2014		2014

		2015		2015		2015		2015

		2016		2016		2016		2016



Armenia

Belarus

Kazakhstan

Kyrgyzstan

21

32

38

23

22

31

38

24

22

31

38

24

22

26

35

24

21

26

35

25
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				Армения		Беларусь		Қазақстан		Қырғызстан

		2012		21		32		38		23

		2013		22		31		38		24

		2014		22		31		38		24

		2015		22		26		35		24

		2016		21		26		35		25

				Для изменения диапазона данных диаграммы перетащите правый нижний угол диапазона.
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Sheet1

		Date		USD_quant		USD

		2016-01-01		1		340.01

		2016-01-02		1		340.01

		2016-01-03		1		340.01

		2016-01-04		1		340.01

		2016-01-05		1		340.01

		2016-01-06		1		343.14

		2016-01-07		1		345.01

		2016-01-08		1		345.01

		2016-01-09		1		351.88

		2016-01-10		1		351.88

		2016-01-11		1		351.88

		2016-01-12		1		356.88

		2016-01-13		1		365.07

		2016-01-14		1		364.89

		2016-01-15		1		365.23

		2016-01-16		1		360.9

		2016-01-17		1		360.9

		2016-01-18		1		360.9

		2016-01-19		1		374.31

		2016-01-20		1		377.7

		2016-01-21		1		374.6

		2016-01-22		1		383.91

		2016-01-23		1		381.16

		2016-01-24		1		381.16

		2016-01-25		1		381.16

		2016-01-26		1		372.89

		2016-01-27		1		380.3

		2016-01-28		1		375.49

		2016-01-29		1		371.55

		2016-01-30		1		364.79

		2016-01-31		1		364.79

		2016-02-01		1		364.79

		2016-02-02		1		360.45

		2016-02-03		1		369.15

		2016-02-04		1		375.25

		2016-02-05		1		363.34

		2016-02-06		1		363.72

		2016-02-07		1		363.72

		2016-02-08		1		363.72

		2016-02-09		1		359.89

		2016-02-10		1		360.37

		2016-02-11		1		362.23

		2016-02-12		1		360.31

		2016-02-13		1		368.17

		2016-02-14		1		368.17

		2016-02-15		1		368.17

		2016-02-16		1		362.1

		2016-02-17		1		357.71

		2016-02-18		1		359.23

		2016-02-19		1		350.58

		2016-02-20		1		355.45

		2016-02-21		1		355.45

		2016-02-22		1		355.45

		2016-02-23		1		351.77

		2016-02-24		1		348.69

		2016-02-25		1		348.96

		2016-02-26		1		350.25

		2016-02-27		1		349.82

		2016-02-28		1		349.82

		2016-02-29		1		349.82

		2016-03-01		1		348.78

		2016-03-02		1		347.96

		2016-03-03		1		346.56

		2016-03-04		1		345.65

		2016-03-05		1		345.22

		2016-03-06		1		345.02

		2016-03-07		1		345.02

		2016-03-08		1		345.02

		2016-03-09		1		345.02

		2016-03-10		1		344.8

		2016-03-11		1		344.19

		2016-03-12		1		343.92

		2016-03-13		1		343.92

		2016-03-14		1		343.92

		2016-03-15		1		343.32

		2016-03-16		1		343.23

		2016-03-17		1		346.61

		2016-03-18		1		346.05

		2016-03-19		1		345.73

		2016-03-20		1		345.73

		2016-03-21		1		345.73

		2016-03-22		1		345.73

		2016-03-23		1		345.73

		2016-03-24		1		345.73

		2016-03-25		1		346.97

		2016-03-26		1		343.83

		2016-03-27		1		343.83

		2016-03-28		1		343.83

		2016-03-29		1		340.15

		2016-03-30		1		341.51

		2016-03-31		1		343.06

		2016-04-01		1		343.62

		2016-04-02		1		342.49

		2016-04-03		1		342.49

		2016-04-04		1		342.49

		2016-04-05		1		344

		2016-04-06		1		345.52

		2016-04-07		1		344.54

		2016-04-08		1		341.19

		2016-04-09		1		340.31

		2016-04-10		1		340.31

		2016-04-11		1		340.31

		2016-04-12		1		336.87

		2016-04-13		1		335.64

		2016-04-14		1		333.76

		2016-04-15		1		334.7

		2016-04-16		1		334.41

		2016-04-17		1		334.41

		2016-04-18		1		334.41

		2016-04-19		1		340.23

		2016-04-20		1		337.99

		2016-04-21		1		337.14

		2016-04-22		1		332.51

		2016-04-23		1		334.59

		2016-04-24		1		334.59

		2016-04-25		1		334.59

		2016-04-26		1		333.81

		2016-04-27		1		333.26

		2016-04-28		1		331.08

		2016-04-29		1		330.41

		2016-04-30		1		327.66

		2016-05-01		1		327.66

		2016-05-02		1		327.66

		2016-05-03		1		327.66

		2016-05-04		1		329.21

		2016-05-05		1		332.51

		2016-05-06		1		335.71

		2016-05-07		1		334.6

		2016-05-08		1		334.6

		2016-05-09		1		334.6

		2016-05-10		1		334.6

		2016-05-11		1		334.6

		2016-05-12		1		333.23

		2016-05-13		1		329.79

		2016-05-14		1		329.11

		2016-05-15		1		329.11

		2016-05-16		1		329.11

		2016-05-17		1		327.88

		2016-05-18		1		328.07

		2016-05-19		1		329.89

		2016-05-20		1		334.89

		2016-05-21		1		335.01

		2016-05-22		1		335.01

		2016-05-23		1		335.01

		2016-05-24		1		336.37

		2016-05-25		1		336.48

		2016-05-26		1		336.24

		2016-05-27		1		333.09

		2016-05-28		1		335.48

		2016-05-29		1		335.48

		2016-05-30		1		335.48

		2016-05-31		1		336.73

		2016-06-01		1		335.84

		2016-06-02		1		336.86

		2016-06-03		1		337.71

		2016-06-04		1		337.77

		2016-06-05		1		337.77

		2016-06-06		1		337.77

		2016-06-07		1		335.1

		2016-06-08		1		333.88

		2016-06-09		1		331.59

		2016-06-10		1		330.16

		2016-06-11		1		333.97

		2016-06-12		1		333.97

		2016-06-13		1		333.97

		2016-06-14		1		335.81

		2016-06-15		1		337.65

		2016-06-16		1		338.75

		2016-06-17		1		337.96

		2016-06-18		1		338.59

		2016-06-19		1		338.59

		2016-06-20		1		338.59

		2016-06-21		1		335.89

		2016-06-22		1		335.87

		2016-06-23		1		336.73

		2016-06-24		1		336.63

		2016-06-25		1		339.69

		2016-06-26		1		339.69

		2016-06-27		1		339.69

		2016-06-28		1		339.1

		2016-06-29		1		339.12

		2016-06-30		1		338.87

		2016-07-01		1		338.66

		2016-07-02		1		338.04

		2016-07-03		1		338.04

		2016-07-04		1		338.04

		2016-07-05		1		337.39

		2016-07-06		1		337.07

		2016-07-07		1		337.07

		2016-07-08		1		337.26

		2016-07-09		1		338.46

		2016-07-10		1		338.46

		2016-07-11		1		338.46

		2016-07-12		1		337.71

		2016-07-13		1		338.51

		2016-07-14		1		338.35

		2016-07-15		1		338.95

		2016-07-16		1		338.52

		2016-07-17		1		338.52

		2016-07-18		1		338.52

		2016-07-19		1		338.88

		2016-07-20		1		338.72

		2016-07-21		1		339.9

		2016-07-22		1		342.23

		2016-07-23		1		341.51

		2016-07-24		1		341.51

		2016-07-25		1		341.51

		2016-07-26		1		343.88

		2016-07-27		1		350.2

		2016-07-28		1		352.13

		2016-07-29		1		352.75

		2016-07-30		1		352.25

		2016-07-31		1		352.25

		2016-08-01		1		352.25

		2016-08-02		1		352.1

		2016-08-03		1		353.7

		2016-08-04		1		354.01

		2016-08-05		1		352.06

		2016-08-06		1		348.97

		2016-08-07		1		348.97

		2016-08-08		1		348.97

		2016-08-09		1		348.35

		2016-08-10		1		345.89

		2016-08-11		1		346.42

		2016-08-12		1		347.18

		2016-08-13		1		344.46

		2016-08-14		1		344.46

		2016-08-15		1		344.46

		2016-08-16		1		343.39

		2016-08-17		1		343.73

		2016-08-18		1		341.2

		2016-08-19		1		340.09

		2016-08-20		1		338.51

		2016-08-21		1		338.51

		2016-08-22		1		338.51

		2016-08-23		1		338.82

		2016-08-24		1		341

		2016-08-25		1		338.83

		2016-08-26		1		339.5

		2016-08-27		1		338.73

		2016-08-28		1		338.73

		2016-08-29		1		338.73

		2016-08-30		1		338.98

		2016-08-31		1		338.98

		2016-09-01		1		340.1

		2016-09-02		1		341.06

		2016-09-03		1		341.97

		2016-09-04		1		341.97

		2016-09-05		1		341.97

		2016-09-06		1		340.9

		2016-09-07		1		339.8

		2016-09-08		1		337.57

		2016-09-09		1		337.16

		2016-09-10		1		337.41

		2016-09-11		1		337.41

		2016-09-12		1		337.41

		2016-09-13		1		337.41

		2016-09-14		1		337.64

		2016-09-15		1		338.86

		2016-09-16		1		339.5

		2016-09-17		1		339.5

		2016-09-18		1		339.5

		2016-09-19		1		339.5

		2016-09-20		1		339.35

		2016-09-21		1		339.4

		2016-09-22		1		338.96

		2016-09-23		1		337.78

		2016-09-24		1		337.37

		2016-09-25		1		337.37

		2016-09-26		1		337.37

		2016-09-27		1		337.56

		2016-09-28		1		337.16

		2016-09-29		1		336.99

		2016-09-30		1		334.93

		2016-10-01		1		335.46

		2016-10-02		1		335.46

		2016-10-03		1		335.46

		2016-10-04		1		335.09

		2016-10-05		1		333.59

		2016-10-06		1		332.75

		2016-10-07		1		332.69

		2016-10-08		1		331.41

		2016-10-09		1		331.41

		2016-10-10		1		331.41

		2016-10-11		1		332.14

		2016-10-12		1		330.37

		2016-10-13		1		330.71

		2016-10-14		1		331.36

		2016-10-15		1		331.01

		2016-10-16		1		331.01

		2016-10-17		1		331.01

		2016-10-18		1		331.74

		2016-10-19		1		332.12

		2016-10-20		1		332.18

		2016-10-21		1		330.56

		2016-10-22		1		331.4

		2016-10-23		1		331.4

		2016-10-24		1		331.4

		2016-10-25		1		330.24

		2016-10-26		1		330.12

		2016-10-27		1		331.18

		2016-10-28		1		332.6






